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ВВЕДЕНИЕ

Комплексный экономический анализ состоит из трех тесно связанных разделов:

- управленческий анализ;

- финансовый анализ;

- инвестиционный анализ.

Разделение анализа на финансовый и управленческий обусловлено сло​жившимся на практике разделением системы бухгалтерского учета в масштабе предприятия на финансовый и управленческий учет.

В системе внутрихозяйственного управленческого анализа есть возможность углубления финансового анализа за счет привлечения данных управленческого производственного учета, т.е. имеется возможность проведения комплексного экономического анализа и оценки эффективности хозяйственной деятельности. Особенностями управленческого анализа являются:

- ориентация результатов анализа на цели и интересы руководства предприятия;

- использование всех источников информации для анализа;

- отсутствие регламентации анализа со стороны государственных ор​ганов;

- комплексность анализа, изучение всех сторон деятельности предприятия;

- интеграция учета, анализа, планирования и принятия решений; максимальная закрытость результатов анализа в целях сохранения

- коммерческой тайны.

Финансовый анализ является существенным элементом финансового менеджмента и аудита.

Практически все пользователи финансовых отчетов используют методы финансовых анализов для принятия решения по оптимизации своих интересов.

Собственники анализируют финансовые отчеты для повышения доход​ности капитала, обеспечения стабильности положения фирмы. Кредиторы и инвесторы анализируют финансовые отчеты, чтобы минимизировать свои рис​ки по займам и вкладам.

Основным (а в ряде случаев и единственным) источником информации у финансовой деятельности делового партнера является бухгалтерская отчет​ность, которая стала публичной.

Отчетность предприятия в рыночной экономике базируется на обобще​нии данных финансового учета и является информационным звеном, связы​вающим предприятие с обществом и деловыми партнерами - пользователями информации о деятельности предприятия.

Субъектами анализа выступают, как непосредственно, так и опосредственно, заинтересованные в деятельности предприятия пользователи информа​ции.

К первой группе пользователя относятся собственники средств предпри​ятия, заимодавцы (банки), поставщики, клиенты (покупатели), налоговые орга​ны, персонал предприятия и руководство. Каждый субъект анализа изучает ин​формацию исходя из своих интересов. Так, собственникам необходимо опреде​лить увеличение или уменьшение доли собственного капитала и оценить эф​фективность использования ресурсов руководством предприятия; кредиторами и поставщиками - целесообразность продления кредита, условия кредитования, гарантии возврата кредита; потенциальным собственникам и кредиторам - вы​годность помещения в предприятие своих капиталов.

Вторая группа пользователей бухгалтерской отчетности - это субъекты анализа, которые хотя непосредственно и не заинтересованы в деятельности предприятия, но должны по договору защищать интересы первой группы поль​зователей отчетности. Это аудиторские фирмы, консультанты, биржи, юристы, пресса, ассоциации и т.д.

Основной целью финансового анализа является получение необходимого числа ключевых параметров,  дающих объективную и точную картину финансо​вого состояния предприятия, его прибылей и убытков; изменений в структуре активов и пассивов; в расчетах с дебиторами и кредиторами.

При этом аналитика и управляющего (руководителя) может интересо​вать как текущее финансовое состояние, так и его перспектива.

Но не только временные границы определяют альтернативность целей финансового анализа. Они зависят также от целей конкретных пользователей финансовой информации.

Основной принцип аналитического чтения финансовых отчетов - это дедуктивный метод, т.е. от общего к частному.

Финансовый анализ является частью общего, полного анализа хозяйст​венной деятельности, который состоит из двух взаимосвязанных разделов: фи​нансового анализа и производственного управленческого анализа.

Так разделение анализа несколько условно, потому что внутренний анализ может рассматриваться как продолжение внешнего анализа и наоборот.

В интересах дела оба вида анализа подпитывают друг друга информации.

Особенностями внешнего финансового анализа являются:

· множественность субъектов анализа, пользователей информации у дея​тельности предприятия;

· разнообразие целей и интересов субъектов анализа;

· наличие плановых методик анализа, стандартов учета и отчетности;

· ориентация анализа только на публичную, внешнюю отчетность;

· ограниченность задач анализа как следствие предыдущего фактора;

· максимальная открытость результатов анализа для пользователей информации о деятельности предприятия.

Финансовый анализ, основывающийся на данных только бухгалтерской отчетности, приобретает характер внешнего анализа, т.е. анализа, проводимого за пределами предприятия его заинтересованными контрагентами. Этот анализ содержит весьма ограниченную часть информации о деятельности предпри​ятия, не позволяет раскрыть всех секретов успехов фирмы.

Основное содержание внешнего финансового анализа, осуществляемого партнерами предприятия по данным публичной финансовой отчетности, со​ставляет:

· анализ абсолютных показателей прибыли;

· анализ относительных показателей рентабельности;

· анализ финансового состояния, рыночной устойчивости, ликвидности баланса, платежеспособности предприятия;

· анализ эффективности использования заемного капитала;

· экономическая диагностика финансового состояния предприятия и рей​тинговая оценка эмитента.

Существует многообразная экономическая информация о деятельности предприятий и множество способов анализа этой деятельности.

Основное содержание внутрихозяйственного финансового анализа мо​жет быть дополнено и другими аспектами, имеющие значение для оптимизации управления, например, такими как анализ эффективности авансирования капитала, анализ взаимосвязи издержек, оборота и прибыли. В системе внутрихо​зяйственного управленческого анализа есть возможность углубления финансо​вого анализа за счет привлечения данных управленческого производственного учета, иными словами, имеется возможность проведения комплексного эконо​мического анализа и оценки эффективности хозяйственной деятельности.

Вопросы финансового и производственного анализа взаимосвязаны при обосновании бизнес-планов при контроле за их реализацией, в системе марке​тинга.

Особенностями управленческого анализа являются:

- ориентация результатов анализа на свое руководство;

- использование всех источников информации для анализа;

- отсутствие регламентации анализа со стороны;

- комплексность анализа, изучение всех сторон деятельности пред​приятия;

- интеграция учета, анализа, планирования и принятия решения;

- максимальная закрытость результатов анализа в целях сохранения коммерческой тайны.

Целью инвестиционного анализа является определение объективной оценке потребности, возможности, масштабности целесообразности, доходности осуществления инвестиций. 

Раздел I 

Методы экономического анализа 

Глава 1 . Цели, содержание и методы комплексного экономического анализа

Анализ представляет собой разложение, расчленение явлений, предметов, процессов на составляющие их части.

Экономический анализ как наука представляет собой систему специальных знаний, связанную:

-с использованием экономических процессов и их взаимосвязи, складывающихся под воздействием объективных экономических законов и факторов субъективного порядка;

-с научным обоснованием планов и объективной оценкой их выпол​нения;

-с выявлением положительных и отрицательных факторов и количе​ственным измерением их действия;

-с раскрытием тенденций и пропорций хозяйственного развития, оп​ределением неиспользованных внутрихозяйственных резервов;

-с обобщением передового опыта, принятием оптимальных управ​ленческих решений.

Исследование экономических процессов начинается (с малого, с еди​ничного - метод индукции) с отдельного хозяйственного фактора, явления, си​туации, которые в совокупности и представляют хозяйственный процесс, выражающий сущность хозяйственной деятельности в том или ином звене экономики России. Однако  метод индукции должен использоваться в единстве с методом дедукции. Это означает, что, анализируя единичное, нужно в то же время учитывать и общее.

В ходе экономического анализа хозяйственные процессы изучаются в их взаимозависимости и взаимообусловленности - наиболее важный момент ана​лиза. Причинная связь опосредствует все хозяйственные факты, явления, си​туации, процессы.

Причинный, или, как он чаще называется, факторный, анализ исходит из того, что каждая причина, каждый фактор получает надлежащую оценку. С этой целью причины-факторы предварительно изучаются, для чего классифицируются по группам: существенные и несущественные, основные и побочные, определяющие и неопределяющие. В первую очередь исследуется влияние су​щественных, основных, определяющих факторов, а затем - несущественных.

Каждая наука имеет свой предмет, например, политэкономия - произ​водственные отношения в связи с производительными силами. Экономический анализ также имеет свой предмет, под которым понимают хозяйственные про​цессы, экономическую эффективность и конечные результаты их деятельности, складывающиеся под воздействием объективных и субъективных факторов, получающие отражение через систему экономической информации.

Давайте попытаемся проанализировать функционирование предприятия в условиях директивного и рыночного механизмов хозяйствования (табл.1).
Таблица 1

Функционирование предприятия в условиях директивного и рыночного механизмов

	Показатели
	При директивном механизме
	При рыночном механизме

	Производство   валовой   про​дукции
	Государственный план
	Планирование предпри-ятием объема валовой продукции

	Реализация продукции
	Государственное     распреде​ление
	Сбыт в зависимости от при​быльности каналов реализа​ции

	Цены на продукцию
	Государственное    ценообразование
	Рыночные цены

	Источники финнан сирования капита льных вложений


	Бюджетное финансирование
	Собственные источники

	Приобретение основных фондов
	Лимитированное     распреде​ление
	Свободный выбор на рынке

	Оплаты труда
	Государственные        нормы, расценки, оклады
	В зависимости от конечных результатов труда

	Формирование фондов эко​номического стимулирования
	Государственные нормативы
	На   усмотрение   коллектива предприятия


1.1. Содержание и методы экономического анализа 

Задачами анализа являются:

- повышение научно-экономической обоснованности планов и нормативов (в процессе их разработки);

- объективное и всестороннее исследование выполнения планов по данным учета и отчетности;

- определение экономической эффективности и использования тру​довых, материальных и финансовых ресурсов (отдельно и в совокупности); 

- выделение и измерение внутренних резервов;

- оценка оптимальности управленческих решений.


Рассмотрим основные приемы и методы анализа.

Под методом анализа понимают способ подхода к изучению хозяйст​венной деятельности предприятия, сущность которого заключается в ком​плексном изучении его деятельности на основе взаимообусловленности коли​чественных и качественных показателей работы. Например, среднегодовая стоимость производственных фондов является количественным показателем, а фондоотдача, выражающая эффективность их использования, - качественным.

Исследование факторов формирования показателей работы предприятия основывается на определенных приемах анализа, обеспечивающих выявление и измерение реально сложившихся связей в хозяйственной деятельности пред​приятия. Приемы анализа универсальны и могут быть применены к изучению различных сторон работы предприятия и итогов его деятельности.

Ведущий прием анализа - сравнение данных отчета с плановыми дан​ными, нормативными, отчетными показателями предшествующего периода. Обязательным правилом для применения приема сравнения является сопоста​вимость показателей по структуре и условиям их формирования. Сравнение объемов производства или других показателей в стоимостном выражении должно осуществляться в сопоставимых ценах. Если отчетные или плановые показатели не сопоставимы, следует добиваться сопоставимости при помощи соответствующих расчетов. Сопоставляя отчетные данные с плановыми, выявляют степень выполнения или невыполнения заданий, а также факторы, повли​явшие на результаты. Сравнение отчетных показателей с данными предшест​вующих периодов позволяет охарактеризовать результаты работы предприятия в динамике, выявить степень напряженности плановых заданий.

При анализе широко используются приемы статистической обработки отчетных данных.

В тех случаях, когда возникает необходимость расшифровать влияние результатов работы на годовые результаты или на итоговый стоимостный пока​затель выпуска продукции каждого вида, применяется прием расчленения показателя (табл.2).

Таблица 2

Анализ выполнения плана приемом расчленения показателей

	Квартал
	План, тыс. руб.
	Фактически, тыс. руб.
	Выполнение плана, %

	1
	17064
	16870
	98,9

	11
	16526
	16702
	101,1

	111
	18340
	18690
	101,9

	1У
	15250
	16130
	105,8

	Итого:
	67180
	68392
	101,8


Сводкой называют действия по упорядочению и обработке первичного материала в целях выявления факторов изменения показателя или типичных черт изучаемого объекта. Сводки обычно используются для распределения факторов изменения показателя, подсчета групповых и общих итогов. Путем сводки подводится общий итог воздействия различных факторов на такие син​тетические показатели, как объем выпуска продукции в стоимостном выраже​нии, себестоимость продукции, рентабельность.

Группировкой называют выделение из состава изучаемых явлений группы, характеризующихся теми или иными признаками, которые помогают систематизации материалов анализа, служат для раскрытия содержания средних результатов или выявления влияния на них отдельных показателей.

Особое значение для правильной группировки показателей имеет выбор признаков для подразделения изучаемых явлений на группы. При группировке показателей важно определить оптимальное число групп. При этом надо стремиться к тому, чтобы выявить особенности изучаемого явления, обеспечить их качественную однородность.

При группировке по количественным признакам следует правильно решить вопрос об интервале. Под интервалом понимается разность между наибольшим или наименьшим значениями признака в группе. Интервал должен быть таким, чтобы группы четко отличались друг от друга. Интервалы могут быть открытыми, без указания верхней или нижней границ, которые обычно применяются для крайних групп, или замкнутыми. Группировки, позволяющие определить взаимосвязи между различными признаками единиц совокупности, называют аналитическими. Так, если группировку рабочих по тарифным разрядам дополнить группировкой по признаку среднемесячной заработной платы, то полученная аналитическая группировка выявит зависимость между квалификацией и оплатой труда. Относительные величины выполняют роль меры соотношения при сопоставлении двух величин. В большинстве случаев они выражаются в процентах или коэффициентах.

При анализе хозяйственной деятельности используют следующие относительные величины:

- выполнение плана - соотношение фактического уровня показателя  и запланированного на тот же период для характеристики степени выполнения  плана;

- динамики - оценка, получаемая в результате сопоставления уровней одного и того же показателя за два периода, например, фактический или плановый выпуск продукции по сравнению с предшествующим годом;

- интенсивности - величины, получаемые в результате сравнения двух связанных между собой показателей (фондоотдача, рентабельность);

- сравнения - результат сопоставления одних и тех же характеристик двух различных совокупностей, групп, единиц, например, соотношение расхода основного сырья на единицу аналогичного изделия на различных предприятиях;

- структуры, определяющие долю, удельный вес факторов формирования показателя, совокупности.

Разновидностью относительных величин являются индексы. Индекс -это величина, получаемая путем сравнения одноименных показателей во времени. Примером индекса является темп роста инфляции, продукции и т.д. Он может быть определен как индекс динамики - фактический темп роста или индекс плана - плановый темп роста. Путем деления фактического объема произ​водства на плановый находят индекс выполнения плана. Для правильного исчисления индекса необходимым условием является соизмеримость показателей. 
Если анализируемый период сравнивается с начальным, то полученный индекс носит название базового. Если же каждый последующий период сравнивается с предыдущим, исчисляемый индекс называется цепным. Для каждого периода можно исчислять как базовый, так и цепной индекс. 
Перемножением цепных индексов за ряд лет начиная с периода, принятого за базовый, можно исчислить величину базового индекса. Для характеристики показателей во времени в аналитической работе широко используются ряды динамики, которые представляют собой ряд число​вых значений определенного показателя в последовательные периоды времени (табл.3).

Таблица 3 

Динамический ряд товарной продукции
	Показатели
	Базисный год
	Отчетные годы
	Итого

	
	
	1-й
	2-й
	3-й
	

	Товарная продукция в ры-ночных ценах, тыс. руб.
	16453
	16783
	17093
	17752
	-

	Абсолютный при​рост, тыс. руб.
	-
	330
	310
	659
	1299

	Темп роста, %
	-
	102,0
	101,8
	103,8
	107,9


Каждое значение показателя ряда динамики называют уровнем. На основании динамического ряда исчисляют абсолютный прирост за год или приведенные годы по отношению к базисному. При помощи динамического ряда можно исчислить темп роста показателя (отношение уровня последующего периода к предшествующему). Отношение абсолютного прироста к уровню соответст​вующего периода - темп прироста. За три года, по данным таблицы 3, он соста​вил 7,9% :
                    ( 1299/6453)*100              
В экономических расчетах часто применяют метод цепных подстановок. Цепная подстановка заключается в том, что для сравнения показателей, на ко​торые повлиял ряд факторов, элиминируется (исключается) влияние одного из них, чтобы выявить влияние другого. При этом базовая (плановая) величина показателей, входящих в расчетную формулу, последовательно заменяется фактической величиной этих показателей и определяется влияние замены на ре​зультат. Из полученного результата вычитают предшествующий. Разность показывает искомую величину влияния изменения данного показателя на обобщающий. Рассмотрим на конкретном примере (табл.4).

Таблица 4

Исходные данные необходимые для определения влияния трудовых факторов на выполненный объем

	Показатели
	План
	Факт

	Объем валовой продукции, тыс. руб.
	2803,8
	3155,2

	Среднесписочное число рабочих
	900
	1000

	Среднее число дней, отработанных одним рабо​чим в год
	301
	290

	Среднее число часов, отработанных одним рабо​чим в день
	6,9
	6,8

	Средняя выработка продукции на один отрабо​танный чел/час., руб.
	1,5
	1,6       


Валовая продукция равна произведению четырех перечисленных выше показателей (ВП = РхДхЧхВ). Для измерения каждого из них необходимо сделать следующие расчеты.

Первый расчет

Все показатели плановые: 900 х 301 х 6,9 х 1,5 - 2803,8 тыс. руб.

Второй расчет

Среднесписочное число рабочих фактическое, остальные показатели плано​вые: 1000x301 х 6,9 х 1,5 = 3115,4 тыс. руб.

Третий расчет

Число рабочих и отработанных ими дней - фактическое, остальные показатели - плановые: 1000 х 290 х 6,9 х 1,5 = 3001,5 тыс. руб.

Четвертый расчет

Все фактическое, а выработка - плановая : 1000 х 290 х 6,8 х 1,5 = 2968,0 тыс. руб.

Пятый расчет

Все показатели фактические: 1000 х 290 х 6,8 х 1,6 = 3155,2 тыс. руб.

Отклонение фактического объема продукции от планового объема произошло за счет влияния следующих факторов :

1.увеличения количества рабочих - 3115,4 - 2803,8 = +311,6 ;

2уменьшение числа отработанных дней-3001,5-3115,4=-113,9тыс. руб.;

3.уменьшения продолжительности рабочего дня-2958 - 3001,5 = - 43,5;

4.повышения средней часовой выработки-3155,2-2958=+197,2 тыс. руб.

Общее отклонение 3155,2 - 2803,8 = +351,4 тыс. руб.

Следовательно, два фактора действовали на выпуск продукции положительно и два фактора - отрицательно.

Расчет баллов по строго ограниченной совокупности объектов применяется для сравнительной оценки сложных экономических явлений по комплексу признаков.

Балансовая увязка показателей производится при планировании, в бухгалтерском учете. Используется для контроля равенства общих сумм, характеризующих источники поступления или наличия отдельных видов средств и использование тех же средств (баланс кормов, баланс трудовых ресурсов, бухгалтерский баланс).

Корреляция (измерение связи) применяется в случаях, когда между изучаемыми явлениями наблюдается неполная, не строго функциональная связь.

Средние величины (средняя арифметическая простая и взвешенная). Простая средняя арифметическая исчисляется путем деления суммы значений варьируемого показателя на число значений. Средневзвешенная арифметиче​ская исчисляется в том случае, если усредняемые показатели повторяются различное число раз, т.е. имеют различный удельный вес.

В зависимости от строения подлежащего различают три основных вида статистических таблиц: простые, групповые и комбинационные. Горизонтальные строки таблицы - это и есть подлежащее, а вертикальные колонки - сказуемое.

В подлежащем простой таблицы дается только перечень показателей без расчленения на группы.

Групповыми называются таблицы, подлежащие которых содержат группировку единиц изучаемого объекта, из которых каждая характеризуется рядом показателей.

Комбинационными называются таблицы, в подлежащих которых группы единиц, образованные по одному признаку, делятся затем на подгруппы по одному или нескольким другим признакам. В свою очередь, показатели сказуемо​го таблицы могут быть также распределены на группы и подгруппы.

Аналитические таблицы конструируются в соответствии с тем или иным способом анализа, рассмотренным выше (группировки, индексы, цепные подстановки).

Самостоятельное значение в анализе имеют комбинационные таблицы, где через сочетание (комбинацию) существенных признаков выражается взаимо​связь основных факторов, влияющих на экономические процессы и явления. Эти таблицы строятся на основе массовых данных, поэтому применение их в анализе хозяйственной деятельности предприятий ограничено.

Графические методы анализа представляют собой изображение соотноше​ния чисел, содержащихся в аналитических таблицах, в виде геометрических фигур. Художественно оформленные графики дают наглядное, доступное и впечатляющее изображение данных, полученных в результате аналитических расчетов. По способу построения графики делятся на линейные, столбиковые и круговые.

Линейный график изображают при помощи прямоугольных координат. Наглядным способом сравнения абсолютных величин одного и того же наимено​вания является столбиковая диаграмма, на которой сравниваются отдельные показатели при помощи соотношения столбиков разной величины или уровней на отдельном столбике.

Структуру показателей обычно выражают при помощи удельного веса или процентов. Для ее графического изображения целесообразно использовать круговые диаграммы, на которых круг делится на сектора соответствующей величины. В качестве вспомогательного материала для анализа используются данные сплошных или выборочных наблюдений. Примером сплошного наблюдения является систематически проводимая инвентаризация ТМЦ. Выборочные наблюдения использования рабочего времени проводятся для выявления скрытых резервов производства.

1.2. Организация аналитической работы

Важной основой анализа является система информации. Связи анализа и информации двояки. С одной стороны, анализ выступает как потребитель информации, а с другой - он выполняет контрольные функции по отношению к самой информации, вызывая изменения ее объема, содержания, адреса.

Источниками данных для анализа служат, прежде всего, различные плановые документы. Можно выделить научно-техническую, административно-правовую и экономическую информацию.

Экономическую информацию подразделяют на плановую, нормативную учетную и прочую.

Источниками данных для анализа служат: перспективные планы экономического и социального развития предприятия, планы организационно-хозяйственного устройства, годовые производственно-финансовые планы предприятия, бизнес-планы, и т.д.

Нормативная информация - это нормы и расценки. Анализ и контроль за соответствием отдельных технологических процессов и полученных результатов установленным нормам, требованиям, стандартам становятся необходимыми. Информационное обеспечение анализа качества работ и полученной продукции в современных условиях будет способствовать укреплению технологической дисциплины, повышению эффективности производства.

Учетная информация - это данные бухгалтерского, оперативного и статистического учета.

Оперативный учет служит средством получения информации и наблюдения за производственными процессами и операциями во время их осуществ​ления.

Статистический учет представляет информацию, отражающую количественную сторону массовых однородных общественных и экономических явлений.

Наиболее полные сведения концентрируются в годовых отчетах пред​приятий. Определенная информация содержится также в материалах финансо​вого контроля, актов ревизий, аудиторских заключениях и т.д.

Данные первичных документов бухгалтерского учета используются в тех случаях, когда необходимые для анализа сведения, которые отсутствуют в отчетности. Например, данные для учета позволяют углубить анализ дебиторской и кредиторской задолженностей по составу и сроку возникновения. В процессе выполнения работы можно выделить три этапа.

Сначала составляют программу аналитической работы, определяют информационное обеспечение, проверяют качество информации.

Первый этап - необходимо определить степень выполнения плана, ди​намику показателей; выяснить, как выполнены рекомендации и распоряжения, принятые по результатам предшествующего анализа, т.е. дать оценку исполнительной дисциплины.

Второй этап — изучают конкретные факторы, обусловившие отклонение, выявленные на первом этапе; устанавливают причинные связи анализируемых показателей с общими условиями труда, с влиянием объективных и субъектив​ных факторов (различные приемы). По данным анализа влияния факторов про​водят оценку результатов хозяйственной деятельности предприятия или отдельных коллективов. От полноты выявления влияния анализируемых факторов и правильности измерения степени их влияния на определенный показатель зависит качество выводов и обосновать выявленных резервов повышения эффективности производства.

Третий этап - обобщают результаты анализа, выполненного на предыдущем анализе, разрабатывают конкретные предложения и мероприятия, обеспечивающие ликвидацию вскрытых недостатков и допущенных потерь, наиболее полное вовлечение в производство имеющихся резервов.

Такое поэтапное проведение аналитической работы соблюдается при итоговом анализе результатов хозяйственной деятельности предприятия.

Выводы анализа достоверны только при сопоставимости сравниваемых величин, для этого следует:

1. Сравнивать предприятия или коллективы примерно равные по при​родным и экономическим условиям, выделяя факторы, зависящие от трудового коллектива.

2.Обобщающие синтетические показатели (объем продукции в денежном измерении на одного работника; общий уровень рентабель​ности производства и т.д.) сравнивать только в предприятиях, имеющих примерно одинаковую специализацию. Детальные показатели в пределах отраслей, себестоимость и рентабельность производства отдельных видов продукции - использовать в сравнении предприятий любой специализации.

3. Показатели предприятий различных размеров приводит в одному количественному базису (рассчитать  на одного работника и т.д.).

В зависимости от изучаемого периода экономический анализ подразделяют на виды:

1) итоговый; 2) текущий; 3) оперативный; 4) превентивный (предварительный).

Итоговый анализ выполняется после завершения всех работ на основании годового отчета. Он оценивает результаты совер​шившихся экономических процессов, выявляет причины отклонений показате​лей отчета от плана или нормативов. Выводы и предложения используются в оценке деятельности предприятия.

Текущий анализ - по данным за истекший период, месяц, квартал или цикл работ и дает возможность в течение того же года исправлять ошибки, использовать выявленные резервы.

Оперативный анализ проводится непрерывно. Руководители и специалисты анализируют состояние дел непосредственном наблюдении за работами и во время просмотра и подписания первичных документов.

С помощью превентивного анализа оценивается намечаемые хозяйственные мероприятия, заранее определяется экономическая эффективность различных вариантов, выбираются решения, наиболее выгодные хозяйству. Превентивный анализ опирается на материалы и выводы итогового анализа и осуществляется при помощи свойственных ему методических приемов. При этом используется способ экстраполяции, когда распространяются выводы, полученные при наблюдении одной части явления, на другую его часть; распространеннее закономерностей, действующих в минувшем периоде за его пределы; перенесение выявленных тенденций развития в будущее. Целесообразно экстраполировать устойчивые закономерности, благоприятные тенденции экономиче​ского и социального развития производства, учитывать и возможности отдельных отрицательных явлений.

Другая форма превентивного анализа связана с разработкой и обоснованием решений по дальнейшему развитию экономики предприятия расчетно-конструктивным методом.

Эта форма завершает стадию анализа, когда на основе изучения и оценки показателей переходит к разработке мероприятий и проектов, рекомендаций  на перспективу.

Проектные расчеты составляются: с использованием прямых данных аналитических расчетов; по аналогии с сезонными изменениями явления в преды​дущие годы; с учетом изменений каждой составной части явления (поэлементно) или совокупности элементов.

Задачи, связанные с выбором оптимальных вариантов по производственной программе отдельного хозяйства, структуре посевных площадей, рационов кормления скота и птицы, расстановке силовых и рабочих машин, решаются путем математического моделирования. При этом необходима нормативная база, которая позволит установить зависимость переменных факторов, определять ограничения, связанные с конкретными условиями производства. 

Раздел II
Финансовый анализ 

Глава 2. Источники и методы финансового анализа 

2.1.Основные источники информации для финансового анализа

Информацией для финансового анализа является бухгалтерская отчетность.

Бухгалтерская отчетность представляет собой систему показателей, отражающих имущественное и финансовое положение организации на отчетную дату, а также финансовые результаты ее деятельности за отчетный период.

Форма 1 . «Бухгалтерский баланс» состоит из 5 разделов . Наименование отдельных разделов или статей баланса представляет собой классификацию хозяйственных средств организации и их источников по экономическому признаку – амортизируемое имущество (основные средства , НМА , малоценные и быстроизнашивающиеся предметы) показываются в балансе  в нетто-оценке  - по остаточной стоимости. В пассиве бухгалтерского баланса не находят справочные отражения показатели прибыли отчетного года и ее использования, а приводятся показатели нераспределенной прибыли отчетного года. В новой форме бухгалтерского баланса более четко реализуется один из основных принципов построения баланса, в соответствии с которым активы и пассивы показываются и подразделяются в зависимости от срока обращения (погашения) на долгосрочные (свыше одного года) и краткосрочные (до одного года). Такое подразделение касается дебиторской и кредиторской задолженностей, а также кредитов банка и займов других организаций.

Форма 2   «Отчет о прибылях и убытках» состоит только из одной таблицы. Содержание строк отражает общую тенденцию разделения функций бухгалтерского учета для составления бухгалтерской и налоговой отчетности.

Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг показывается в нетто-оценке, т.е. без косвенных налогов и платежей.

Содержание показателя «Себестоимость реализации: товаров, продукции, работ, услуг» зависит от вида деятельности организации, варианта учета затрат на производство и калькулирование себестоимости.

Организации, занятые производством продукции, выполнением работ и оказанием услуг, отражают по этой строке сумму затрат связанных с производством продукции, выполнением работ, оказанием услуг (без учета сумм отражаемых на статье «Управленческие расходы»), относящиеся к реализованной продукции (работам, услугам).

Организации, занятые торговлей, снабженческой, сбытовой и иной посреднической деятельностью показывают покупную стоимость реализованных товаров.

В этой форме отдельно выделены статьи «Коммерческие расходы» и «Управленческие расходы», содержание которых также зависит от вида хозяйственной деятельности организации.

Изменена структура формирования финансового результата деятельности организации.

Привычной для предприятий была следующая традиционная структура:

· результат от реализации продукции (работ, услуг);

· результат от прочей реализации;

· доходы и расходы от внереализационных операций.

В новой форме представлена несколько иная структура отчетного периода деятельности организации: прибыль (убыток) отчетного периода складывается из суммы показателей прибыли (убытка) от финансово-хозяйственной деятельности и прочих внереализационных расходов.

Информация, представленная в новой форме №2 стала более аналитичной, детализированной и конкретной. Для инвесторов, аналитиков эта форма во многих отношениях важнее чем баланс, так как в ней содержится не застывшая одномоментная, а динамическая информация о том, каких успехов достигло предприятие в течении года и за счет каких укрупненных факторов.

Форма 3    «Об изменении капитала» В разделе «Собст-венный капитал» отражаются данные о движении его составляя-ющих: уставного (складочного) капитала организации, устав-ного фонда унитарного предприятия, добавочного, резервного капиталов, фондов организации образуемых в соответствии с учредительными документами и принятой учетной политикой, а также средств целевых финансирований и поступлений.

В графе 3 «Остаток на начало года» статьи «Уставный (складочный) капитал» организация показывает сумму уставного капитала на начало отчетного года, зафиксированного в учредительных документах.

В случае увеличения в течении отчетного года уставного (складочного) капитала в установленном порядке соответствующая сумма отражается в графе 4 указанной статьи, а в случае уменьшения – в графе 5. При этом уменьшение уставного (складочного) капитала, например, возможно в случае изъятия вкладов участниками (учредителями), аннулирования собственных акций АО, уменьшения вкладов или номинальной стоимости акций при доведении размера уставного капитала до величины чистых активов.

По статье «Добавочный капитал» отражается движение добавочного капитала в виде прироста стоимости имущества организации в результате его дооценки в соответствии с установленным порядком, в результате осуществления капитальных вложений, полученного эмиссионного дохода.

В графе 3 «остаток на начало года» добавочный капитал за прошлый год показывается с учетом результатов проведенной переоценки основных средств по состоянию на 1 января.

В графе 4 «Поступило в отчетном году» отражается безвозмездное получение разных видов ценностей, присоединение собственных источников капитальных вложений по принятым в эксплуатацию объектам основных средств, направление целевых средств на погашение оборотных средств и т.д.

В графе 5 отражается уменьшение добавочного капитала в результате получения сумм уценки основных средств при их переоценке по состоянию на 1 января, списание объектов основных средств по причине невозможности использования, направление средств добавочного капитала при увеличении в установленном порядке уставного капитала, погашения убытка, выявленного по результатам работы организации за год.

Форма 4 «Отчет о движении денежных средств» Содержит сведения о движении денежных средств организации, учитываемых на счетах бухгалтерского учета 50;51;52;55. Специальные счета в банках предоставляются в валюте РФ.

Эта форма составляется в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности. 

При этом понимается:

- под текущей деятельностью – работа организации, преследующая извлечение прибыли в качестве основной цели либо не имеющая извлечения прибыли в качестве таковой основным производством (с/х; торговля и т.д.);

· под инвестиционной – подразумевается деятельность, связанная с капитальными вложениями организации в связи с приобретением земельных участков, зданий и иной недвижимости, оборудования, нематериальных активов и других внеоборотных активов, а также их продажей; с осуществлением долгосрочных финансовых вложений в другие организации, выпуском ценных бумаг долгосрочного характера;

· под финансовой – это деятельность организаций, связанная с осуществлением краткосрочных финансовых вложений, выпуском ценных бумаг краткосрочного характера.

Форма 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу» 

Форму 5 заполняют на основании регистров бухгалтерского учета: журналов-ордеров, ведомостей.

При заполнении формы нужны не только данные синтетического, но и аналитического учетов.

Информация содержащаяся в данной форме, дополняя «Отчет о финансовых результатах» позволяет провести достаточно детальный анализ финансового состояния организации и увидеть движение средств и их источников за отчетный период.

Форма состоит из разделов, в которых более подробно раскрываются некоторые статьи актива и пассива. В этих статьях отражен состав внеоборотных активов, финансовых вложений дебиторской и кредиторской задолженности и т.д.

2.2. Методика финансового анализа.

Практика финансового анализа уже выработала основные правила чтения (методику анализа) финансовых отчетов. Среди них можно выделить 6 основных методов:

1) горизонтальный (временной) анализ – сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом;

2) вертикальный (структурный) анализ – определение структуры итоговых финансовых результатов с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом;

3) трендовый анализ – сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда, т.е. основной тенденции динамики показателя, с помощью тренда формируют возможные значения показателей в будущем, а следовательно ведется перспективный прогнозный анализ;

4) анализ относительных показателей (коэффициентов) – расчет отношений между отдельными позициями отчета или позициями разных форм отчетности определенных взаимосвязей показателей;

5) сравнительный (пространственный) анализ – это как внутрихозяйственный анализ сводных показателей отчетности по отдельным показателям фирмы, подразделений, так и межхозяйственный анализ показателей данной фирмы с показателями конкурентов со среднеотраслевыми и средними хозяйственными данными;

6) факторный анализ – анализ влияния отдельных факторов (причин) на результативный показатель приемов исследования. Причем факторный анализ может быть как прямым (собственно анализ), когда результативный показатель дробят на составные части, так и обратным (синтез) когда его отдельные элементы соединяют в общий результативный показатель.

Глава 3. Анализ финансового состояния предприятия 

3.1. Анализ  общего финансового состояния

3.1.1. Анализ общего финансового состояния методом построения уплотненного баланса 

Бухгалтерский баланс служит индикатором для оценки финансового состояния предприятия. Итог баланса носит название валюты баланса и дает ориентировочную сумму средств, находящихся в распоряжении предприятия.

Для общей оценки финансового состояния предприятия составляют уплотненный баланс, в котором объединяют в группы однородные статьи. При этом сокращается число статей баланса, что повышает его наглядность и позволяет сравнивать с балансами других предприятий.

Уплотненный баланс можно выполнять разными способами. Допустимо объединение статей различных разделов.

В таблице 5 приведен один из вариантов построения уплотненного аналитического баланса.

Из таблицы 5 видно, что данное предприятие испытывало финансовые трудности в середине года. На 1.07. убытки составили 900 тыс. руб. К концу года предприятие улучшило финансовое положение, сумма финансовых ресурсов находящихся в распоряжении предприятия, увеличилась за год на 271900 тыс. руб. или на 39,4%. 

Таблица 5.

Уплотненный баланс

	Актив
	На 1.01. тек. года
	На 1.07.
	На 1.01. след. года

	1
	2
	3
	4

	1. Внеоборотные активы

1.1 Нематериальные активы

1.2  Основные средства

1.3  Незавершенное производство

1.4  Долголсрочные финансовые вложения

1.5  Прочие внеоборотные активы

                   ИТОГО по разделу 1

2. Оборотные активы

2.1 Запасы

2.2 НДС

2.3  Дебиторская задолженность

2.4  Краткосрочные финансовые вложения

2.5 Денежные средства

2.6 Прочие оборотные активы

                   ИТОГО по разделу 2

БАЛАНС (1+2)
	31

474168

120117

73

-

594389

19828

1474

72644

-

2435

1

96382

690771
	58

468955

151313

292

-

620618

43490

4850

134371

70

1997

4

184772

805460
	70

530630

155054

305

-

686059

53966

11903

196151

-

14593

5

276613

962687




	Пассив
	На 1.01. тек. года
	На 1.07.
	На 1.01. след. года

	5
	6
	7
	8

	3. .Капитал и резервы

3.1.Уставный капитал

3.2.Добавочный капитал

3.3.Резервный капитал, нераспределенная прибыль, и.т.д

3.4. Нераспределенные убытки 

                ИТОГО по разделу 3

4. Долгосрочные пассивы

                ИТОГО по разделу 4

5. Краткосрочные пассивы

5.1 Заемные средства

5.2 Кредиторская задолженность

5.3 Расчеты по дивидендам

5.4 Доходы будущих периодов

5.5 Резервы предстоящих расходов и платежей

5.6 Прочие краткосрочные пассивы

                ИТОГО по разделу 5

Валюта баланса
	1133

545745

61788

-

608666

1867

1867

2159

78079

-

-

-

-

80236

690771
	1133

545745

89972

885

695965

1765

1765

6026

161644

-

-

-

-

167670

805400
	1133

549249

179038

-

726420

622

622

720

234910

-

15

-

-

235645

962687


3.1.2. Анализ  валюты баланса 

За тем проводится оценка изменения валюты баланса за анализируемый период. Можно ограничиться сравнением итогов валюты баланса на конец и начало отчетного периода (уменьшив на сумму убытков) и определить рост или снижение в абсолютном выражении. Увеличение валюты баланса свидетельствует, как правило, о росте производственных возможностей предприятия и заслуживает положительной оценки. Однако надо учитывать фактор инфляции. Снижение валюты баланса оценивается отрицательно, так как сокращается хозяйственная деятельность предприятия (может быть падает спрос на продукцию, нет сырья, материалов и т.д.).

Целесообразно сопоставить баланс с плановым балансом прошлых лет одного и того же предприятия,  с данными предприятий-конкурентов.

Для получения общей оценки динамики финансового состояния можно сопоставить изменения итогов баланса с изменениями финансовых результатов хозяйственной деятельности привлекая форму 2.

Рассчитаем коэффициент роста валюты баланса и коэффициент роста выручки от реализации. Коэффициент роста валюты баланса КБ определяется следующим образом:

                                 Бср1 – Бср0

КБ =  -------------------- ,             где

                                    Бср0

Бср1 и Бср0  - средняя величина итога баланса за отчетный и предыдущий периоды.

Коэффициент роста выручки от реализации продукции (Кв) рассчитывается по формуле

                                         в1 – во

Кв =    -----------  ,                     где

                                            Во

В1 и во  - выручка от реализации продукции за отчетный и предыдущие периоды.

Аналогично можно рассчитать коэффициенты роста прибыли от реализации и роста прибыли от финансово-хозяйственной деятельности. Опережение темпов роста выручки от реализации (прибыли) свидетельствует об улучшении использования средств на предприятии по сравнению с предыдущим периодом, и наоборот – отставание характеризует ухудшение использования средств предприятия.

Помимо изучения изменений суммы баланса необходимо проанализировать характер изменения отдельных его статей. Такой анализ проводится с помощью горизонтального (временного) и вертикального (структурного) анализа.

3.1.3. Построение сравнительного аналитического баланса 

В 20-х годах Платов рекомендовал исследовать структуру и динамику финансового состояния предприятия при помощи сравнительного аналитического баланса. 

Сравнительный аналитический баланс замечателен тем, что сводит воедино и систематизирует те расчеты, которые обычно осуществляет любой аналитик при первоначальном ознакомлении с балансом.

Сравнительный баланс фактически включает показатели горизонтального и вертикального анализа. В ходе горизонтального анализа определяется абсолютные и относительные изменения величин различных статей баланса за определенный период, а целью  вертикального анализа является вычисление удельного веса.

Все показатели сравнительного анализа можно разбить на 3 группы:

· показатели структуры баланса;

· показатели динамики;

· показатели структурной динамики.

Сопоставляя структуры изменений в активе и пассиве можно сделать вывод о том, через какие источники в основном был приток новых средств и в какие активы эти новые средства вложены.

Для общей оценки динамики финансового состояния следует сгруппировать статьи баланса в отдельные специфические группы по признаку ликвидности (статьи актива) и срочности обязательства (статьи пассива). 

На основе агрегированного баланса осуществляется анализ структуры имущества предприятия, который удобнее проводить по следующей формуле:

АКТИВ                                                                ПАССИВ

1. Имущество                                  1. Источники имущества

1.1. Иммобилизованные активы  1.1. Собственный капитал

1.2. Мобильные, оборотные активы         1.2. Заемный капитал

1.2.1. Запасы и затраты            1.2.1. Долгосрочные обязательства

1.2.2. Дебиторская задолженность 1.2.2. Краткосрочные кредиты 
                                                                                           и займы   

1.2.3. Денежные средства     1.2.3. Кредиторская задолженность.

Чтение баланса по таким систематизированным группам ведется с использованием методов горизонтального и вертикального анализа. Такой анализ статей актива и пассива представлен в таблицах 6 и 7.

Непосредственно из аналитического баланса можно получить ряд важнейших характеристик финансового состояния предприятия. К ним относится: 

· общая стоимость имущества равное валюте или итогу баланса;

· стоимость иммобилизованных активов равна итогу 1 раздела актива баланса;

· стоимость оборотных (мобильных) средств равна сумме итогов 2 раздела баланса;

· стоимость собственного капитала равна разделу 3 пассива (плюс доходы будущих периодов – 98; резервы предыдущих расходов и платежей – 96; резервы по сомнительным долгам – 63 счета);

· величина заемного капитала равна разделу 4 и 5  минус  счета 98,96,63;

· величина долгосрочных кредитов и займов равна долгосрочным кредитам (67 счет);
· величина краткосрочных кредитов и займов равна  краткосрочным кредитам (66 счет).
· Горизонтальный или динамический анализ этих показателей позволяет установить их абсолютные приращения и темпы роста, что важно для характеристики финансового состояния. Так динамика стоимости имущества предприятия дает дополнительную к величине финансовых результатов информацию о мощи предприятия. Не меньшее значение для оценки финансового состояния имеет и вертикальный, структурный анализ активов и пассивов.
Таблица 6

Аналитическая группировка и анализ статей актива баланса

	Актив баланса
	На начало периода
	На конец периода
	Абсолютное отк лонение, тыс.руб.
	Темп роста , %

	
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу
	
	

	1. Имущество, всего

1.1.Иммобилизованные активы (раздел 1)

1.2.Оборотные активы (раздел 2+3)

1.2.1.Запасы

1.2.2.Дебиторская задолженность

1.2.3.Денежные средства
	15845

5219

10626

4151

5704

771
	100

32,9

67,1

26,2

36,0

4,9
	99360

39942

59418

31014

20286

8118
	100

40,2

59,8

31,2

29,4

8,2
	83515

34723

48792

26863

14582

7347
	627,1

765,3

554,2

747,1

355,6

1053


Таблица 7

Аналитическая группировка и анализ статей пассива баланса

	Пассив баланса
	На начало периода
	На конец периода
	Абсолютное отк лонение, тыс.руб.
	Темп роста , %

	
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу
	
	

	1. Источники имущества, всего

1.1.Собственный капитал

1.2.Заемный капитал

1.2.1.Долгосрочные обязательства

1.2.2.Краткосрочные кредиты и займы

1.2.3.Кредиторская задолженность
	15845

7620

8225

3778

3600

847
	100

48,1

51,9

23,8

22,7

5,3
	99,360

63710

35650

3098

11000

21552
	100

64,1

35,9

3,1

11,1

21,7
	85515

59090

27425

-680

7400

20705
	627,1

836,1

433,4

82,0

305,5

2544,5


Так соотношение собственного и заемного капитала говорит об автономии предприятия в условиях рыночных связей.

Наряду с построением сравнительного аналитического баланса для получения общей оценки динамики финансового состояния за отчетный период производится сопоставление изменения итога баланса с  изменениями финансовых результатов хозяйственной деятельности за отчетный  период, например с изменением выручки от реализации продукции, информация о которой содержится в форме 2 годовой отчетности.

Признаками «хорошего баланса» с точки зрения эффективности можно назвать следующие показатели: 
- коэффициент текущей ликвидности  ( 2,

-обеспеченность предприятия собственным капиталом  ( 0,1

- имеет рост собственного капитала

- нет резких изменений в отдельных статьях баланса

- дебиторская задолженность находится в соответствии (равновесии) с размерами кредиторской задолженности

- в балансе отсутствует «больные статьи» (убытки, просроченные задолженность банкам и бюджету)

- у предприятия запаса и затраты не превышают величину минимальных источников их формирования (собственных оборотных средств, долгосрочных кредитов и займов, краткосрочных кредитов и займов).

3.2. Анализ финансовой устойчивости.

3.2.1. Модель бухгалтерского баланса
После общей характеристики финансового состояния и его изменения за отчетный период следующей важной задачей анализа финансового состояния является исследование показателей финансовой устойчивости предприятия. 

Для данного блока анализа имеет  решающее значение вопрос о том, какие показатели отражают сущность устойчивости финансового состояния. Ответ на него связан прежде всего с балансовой моделью, из которой исходит  анализ.

Таблица 8

Баланс в агрегированном виде

	Актив
	ус. обоз
	Пассив
	ус. обоз

	Основные средства и вложения

Запасы и затраты

Дебиторская задолженность

Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения

Прочие оборотные активы

Баланс
	а

б

в

д
г

е
	Источники собственных средств

Расчеты и прочие пассивы (кредиторская задолженность)

Кредиты и другие заемные средства в т.ч.

Краткосрочные кредиты и займы

Долгосрочные кредиты и займы

Ссуды не погашенные в срок
	ж

з

и

к1

к2

к3


В условиях рынка модель имеет следующий вид:

а + б + в + д + г  = ж + з + К1 + К2 + К3

Преобразуем  балансовую модель.

Так как подразумеваем наличие «хорошего баланса», то «в» и «з» равны и поэтому убираем их из левой и правой частей модели.

«д» (деньги и краткосрочные финансовые вложения) и «г» (прочие оборотные активы) покроют краткосрочную задолженность  (К1 и К3). Отсюда модель выглядит следующим образом: а + б = ж + К2  .

В данной ситуации можно сделать заключение, что при условии ограничения запасов и затрат величиной (ж + К2), будет выполняться условие платежеспособности, т.е. 
б ( (ж + К2 ) – а.

По сути дела модель предполагает определенную перегруппировку статей бухгалтерского баланса для выделения однородных с точки зрения сроков возврата величин заемных средств.

Таким образом, соотношение стоимости материальных оборотных средств и величин собственных и заемных источников их формирования определяет устойчивость финансового состояния предприятия. В то же время степень обеспеченности запасов и затрат источниками есть причина той или иной степени платежеспособности (или не платежеспособности), выступающей как следствие обеспеченности.

3.2.2. Абсолютные показатели финансовой устойчивости

Наиболее обобщающим показателем финансовой устойчивости является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат, получаемый в виде разницы величины источников средств и величины запасов и затрат. При этом имеется в виду обеспеченность определенными видами источников (собственными, кредитными и другими заемными). 

Общая величина запасов и затрат «б» предприятия равна части раздела 2 актива баланса. 

Для характеристики источников формирования запасов и затрат используется несколько показателей, отражающих различную степень охвата разных видов источников:

1. наличие собственных оборотных средств равное разнице величины источников собственных средств и величины основных средств и    вложений  Ес = ж – а;

2. наличие собственных и долгосрочных заемных источников формирования и запасов, получаемое из предыдущего показателя увеличением на сумму долгосрочных кредитов заемных средств Ет = (ж+к2) – а;

3. общая величина основных источников формирования запасов и затрат, равная сумме предыдущего показателя и величины краткосрочных кредитов и заемных средств

Еоб = (ж + к2) – а + к1 = Ет + к1

Трем показателям  наличия источников формирования запасов и затрат соответствуют 3 показателя обеспеченности запасов и затрат источниками их формирования:
[image: image2.wmf]
1. Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств
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2. Излишек (+) или недостаток (-)  собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат 

[image: image4.wmf]б

К

Ес

б

Е

Е

Т

Т

-

+

=

-

=

±

)

(

2


3. Излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат:


[image: image5.wmf]б

К

К

Ес

б

Еоб

Еоб

-

+

+

=

-

=

D

±

)

(

1

2


Вычисление трех показателей обеспеченности запасов и затрат источниками их формирования позволяет квалифицировать финансовые ситуации по степени их устойчивости.

Возможно выделение четырех типов финансовой устойчивости:

- абсолютная устойчивость финансового состояния, встречается редко является крайним типом финансовой устойчивости. Она задается условием 
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Скк – кредиты банков под товаро-материальные ценности;

Ес – собственные источники;

- нормальная устойчивость финансового состояния гарантирует его платежеспособность  б = Ес + Скк;

- неустойчивое финансовое состояние, сопряженное с нарушением платежеспособности при котором тем не менее сохраняется возможность восстановления равновесия за счет  пополнения источников собственных средств и увеличения собственных оборотных средств

б = Ес + Скк + Со

где Со – источники, ослабляющие финансовую напряженность( средства резервных и специальных фондов, превышение кредиторской над дебиторской: кредиты банка на время пользования);

- кризисное финансовое состояние, при котором предприятие находится на грани банкротства, поскольку в данной ситуации денежные средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность предприятия не покрывают даже его кредиторской задолженности и просроченных ссуд

б > Ес + Скк + Со

Наряду с оптимизацией структуры пассивов в ситуациях, задаваемых последними условиями, устойчивость может быть восстановлена путем обоснованного снижения уровня запасов и затрат.

Каждый из четырех типов финансовой устойчивости характеризуется набором однотипных показателей, дающих полную картину финансового состояния предприятия (табл. 9).

К этим показателям относятся: коэффициент обеспеченности запасов и затрат источниками средств; излишек (недостаток) средств для формирования запасов и затрат: запас устойчивости финансового состояния в днях; излишек (или недостаток) средств на 1 т. руб. запасов.

Чтобы снять финансовое напряжение предприятию не обходимо выяснить причины резкого увеличения на конец года следующих статей материальных и оборотных средств: производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции и товаров. Это уже задача внутреннего финансового анализа.

Здесь мы рассматривали финансовую устойчивость предприятия исходя из степени покрытия запасов и затрат источниками средств, т.е. из условия:


[image: image7.wmf](

)

а

к

ж

б

-

+

£

2


Вторая оценка финансовой устойчивости предприятия исходит из степени покрытия основных средств и иных внеоборотных активов источниками,  т.е. из условия:
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В таблице 10 приводится классификация типов финансовой устойчивости для условий второго направления оценки.

Таблица 9

Анализ и оценка устойчивости финансового состояния на конец года
	Тип ситуации (критерий оценки)
	Коэффициент обеспе ченности запасов и затрат источниками средств
	Излишек (+) или недостаток (-) средств
	Запас устойчиво сти финансового состояния (в дн.)
	Излишек  или недостаток сре дств на 1 т.руб запасов

	Абсолютная устойчивость

б(Ес+Скк
	Ес+Скк

Ка= --------------> 1

б
	(Δa=(Ec+Cкк)-б
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	Нормальная устойчивость

б = Ес + Скк
	Ес+Скк+Co
Ка= -------------- = 1

Б
	(Δн=(Ес+Скк)-б
	время 
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	Неустойчивое  (предкризисное) состояние

б= Ес + Скк + Со
	Ес+Скк

Ка= -------------- =1

б
	(Δn=(Ес+Скк+Со)-б
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	Кризисное состояние

б>Ес+Скк+ Со
	Ес+Скк

Ка= -------------- <1

б
	(Δк=(Ес+Скк+Со-б)
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Примечание: Т – отчетный период в днях;  Н – объем валовой продукции за отчетный период.

Таблица 10

Классификация типов финансовой устойчивости для условия
	Устойчивость
	Текущая
	В краткосрочной перспективе
	В долгосрочной перспективе

	Абсолютная

Нормальная

Предкризисная
Кризисная
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3.2.3. Относительные показатели финансовой  устойчивости

Все относительные показатели финансовой устойчивости можно разделить на две группы.

Первая группа - показатели, определяющие обеспечен ность оборотных средств – это коэффициент обеспеченности собственными  средствами;

коэффициент  обеспеченности материальных запасов собственными оборотными  средствами;

коэффициент   маневренности собственных средств.

Вторая группа - показатели, определяющие состояние основных средств (индекс постоянного актива; коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств; коэффициент износа; коэффициент реальной стоимости имущества) и степень финансовой независимости (коэффициент автономии и коэффициент соотношения заемных и собственных средств).
Рассчитанные фактические коэффициенты отчетного пери ода оцениваются с нормой, со значением предыдущего периода, аналогичным предприятием и тем самым выявляется реальное финансовое состояние, слабые и сильные стороны фирмы. 

И так:

1. Коэффициент обеспеченности собственными средствами

                                          111р – 1р

Косс = ----------------- > 0,1

11р

Характеризует степень обеспеченности состояния предприятия, необходимую для финансовой устойчивости.

2. Коэффициент обеспеченности материальных запасов собственными средствами

111р – 1р

Комз = ---------------- = 0,6 – 0,8

срт 210 11р

Этот коэффициент характеризует, в какой степени материальные запасы покрыты собственными средствами и не нуждаются в привлечении заемных средств.

3. Коэффициент маневренности собственного капитала

                     111р – 1р

Км = -------------------    оптимальное значение 0,5

                        111р

Показывает, на сколько мобильны собственные источники средств с финансовой точки зрения: чем больше, тем лучше финансовое состояние

3. Индекс постоянного актива 

       1р

Ка = ----------

         111р

Показывает долю основных средств и внеоборотных активов в источниках собственных средств. 

4. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств 

        IV
Кдп = ------------

          III + IV
Оценивает, на сколько интенсивно предприятие использует заемные средства для обновления и расширения производства (если капиталовложение, осуществленное за счет кредитования, приводит к существенному росту пассива, то использование целесообразно).

5. Коэффициент износа 

накопленная сумма износа

Ки = ---------------------------------------------------------------------
первоначальная балансовая стоимость основных средств

или   К год = 1 – Ки (100% - Ки)

Показывает, в какой степени профинансированы за счет износа замена и обновление основных средств (чем дольше, тем больше К или может быть ускоренная амортизация).

6. Коэффициент реальной стоимости имущества 

                   основные средства (122 стр) + сырье, материалы + незавершенное производство +МБП    

Крси =   -----------------------------------------------------------------
                                    Валюта баланса

 или                           стр 122 (1р) + стр 211, 213, 214 (11р)

                               ---------------------------------------------------

                                                 валюта баланса

Показывает, какую долю в стоимости имущества состав-ляют средства производства, уровень производственного потен-циала предприятия, обеспеченность производственными средст-вами производства (норма 0,5).

7. коэффициент автономии (финансовой независимости или концентрации собственного капитала) 

        IIIр

Кавт =-----------

      ВБ

Означает, что все обязательства предприятия могут быть покрыты собственными средствами. Рост Кавт означает рост финансовой независимости.

8. коэффициент соотношения заемных и собственных средств 

IVр + Vр

Ксзс = --------------- < 1

IIIр

Рост в динамике свидетельствует об усилении зависимости предприятия от привлеченного капитала. Для оценки относительных показателей финансовой устойчивости сведем все это в таблицу 11. 

Финансовая устойчивость – это определенное состояние счетов предприятия, гарантирующее его постоянную платежеспособность. Знание предельных границ изменения источников средств для покрытия вложений капитала в основные фонды или производственные запасы позволяет генерировать такие потоки хозяйственных операций, которые ведут к улучшению финансового состояния предприятия.

Таблица 11

Оценка относительных показателей финансовой устойчивости
	Показатели
	Условные обозначения
	По состоянию на
	Изменения
	Предлагаемые нормы

	
	
	начало периода 01.01.
	конец периода
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. К обеспеченности собственными средствами 
	Косс
	0,15
	0,15
	-
	>0,1



	1
	2
	3
	4
	5
	6


	2.К обеспеченности материальных запа сов собственными средствами

3.К маневренности собственного капитала

4.Индекс постоянн ого актива

5.К долгосрочного привлечения заемных средств

6.К износа основных средств

7.К реальной стои мости имущества

8.К автономии

9.К состояния зае мных собственных средств
	Комз

Км

Ка

Кдп

Ки

Крси

Кавт

Ксзс
	0,72

0,02

0,98

-

48

-

0,88

0,135
	0,72

0,06

0,94

49,6

-

0,75

0,33
	+0,03

+0,04

-0,04

+1,6

-

-0,13

+0,195
	0,6 – 0,8

>0,5

-

>0,5

-
≥0,5

<1


3.3. Анализ ликвидности и платежеспособности 

3.3.1. Анализ ликвидность баланса

Потребность в анализе ликвидности баланса возникает в условиях рынка с усилением финансовых ограничений  необходимостью оценки кредитоспособности предприятия. Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в денежную форму соответствует сроку погашения обязательств.

В зависимости от степени ликвидности, т.е. скорости превращения в денежные средства, активы предприятия разделяются на следующие группы: 

А1) наиболее ликвидные активы – денежные средства предприятия и краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги).

А2)быстрореализуемые активы – дебиторская задолженность и прочие активы.

А3) медленно реализуемые активы – статьи раздела II «запасы и затраты» (за исключением «расходов будущих периодов»), также статьи из раздела I баланса «долгосрочные финансовые вложения» (уменьшенные на величину вложений в уставные фонды других предприятий).

А4) труднореализуемые активы – статьи раздела I баланса «Внеоборотные активы», за исключением статей этого раздела, включаемых в предыдущую группу.

Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты:

П1) наиболее срочные обязательства – к ним относятся кредиторская задолженность (статьи раздела V пассива баланса, а также ссуды, не погашенные в срок. 

П2) краткосрочные пассивы – краткосрочные кредиты и заемные средства;

П3) долгосрочные пассивы – долгосрочные кредиты и заемные средства;

П4) постоянные пассивы – статьи раздела III баланса «Капитал и резервы». Для сохранения баланса актива и пассива итог данной группы уменьшается на сумму иммобилизации оборотных средств величины по статье «Расходы будущих периодов» раздела II актива и увеличивается на стр. 725 – 750.

Для определения ликвидности баланса следует сопоставить  итоги приведенных групп по активу и пассиву. Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место соотношения:
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Выполнение первых трех неравенств с необходимостью влечет выполнение и четвертого неравенства, поэтому практически существенным является сопоставление итогов первых трех групп по активу и пассиву. Четвертое неравенство носит «балансирующий» характер, и в тоже время оно имеет глубокий экономический смысл: его выполнение свидетельствует о соблюдении минимального условия финансовой устойчивости – наличии у предприятия собственных оборотных средств.В случае, когда одно или несколько неравенств имеют знак, противоположный зафиксированному в оптимальном варианте, ликвидность баланса в большей или меньшей степени отличается от абсолютной. При этом недостаток средств по одной группе активов компенсируется их избытком по другой группе, хотя компенсация при этом имеет место лишь по стоимостной величине, поскольку в реальной платежной ситуации менее ликвидные активы не могут заместить более ликвидные. 

Анализ ликвидности баланса оформляется в виде таблице 12. В графах 2,3,5,6 этой таблицы даны итоги групп актива и пассива, вычисляемые на начало и конец отчетного периода. В графах 7,8 представлены абсолютные величины платежных излишков или недостатков на начало и конец отчетного периода. 

Сопоставление наиболее ликвидных средств и быстро реализуемых активов с наиболее срочными обязательствами и краткосрочными пассивами позволяет выяснить текущую ликвидность. Сравнение же медленно реализуемых активов с долгосрочными и среднесрочными пассивами отражает перспективную ликвидность. Текущая ликвидность свидетельствует о платежеспособности (или неплатежеспособности) предприятия на ближайший к рассматриваемому моменту промежуток времени. Перспективная ликвидность представляет собой прогноз платежеспособности на основе сравнения будущих поступлений и платежей (из которых в соответствующих группах актива и пассива представлена, конечно, лишь часть, поэтому прогноз достаточно приближенный).

Проводимый по изложенной схеме анализ ликвидности баланса является приближенным и по этой причине, что соответствие степени ликвидности активов и сроков погашения обязательств в пассиве намечено ориентировочно. Это обусловлено ограниченностью информации, которой располагает аналитик, проводящий внешний анализ на основе бухгалтерской отчетности.

Сопоставление итогов первой группы по активу и пассиву, т.е. А1 и П1 (сроки до 3-х месяцев), отражает соотношение текущих платежей и поступлений. Сравнение итогов второй группы по активу и пассиву, т.е. А2 и П2 (сроки от 3-х до 6-ти месяцев), показывает тенденцию увеличения или уменьшения текущей ликвидности в недалеком будущем. Сопоставление итогов по активу и пассиву для третьей и четвертой групп отражает соотношение платежей и  поступлений в относительно отделенном будущем. Анализ, проводимой по данной схеме, достаточно полно представляет финансовое состояние с точки зрения возможностей своевременного осуществления расчетов.

Таблица 12

Анализ ликвидности баланса

	АКТИВ
	На нач периода
	На кон периода
	ПАССИВ
	На начало периода
	На конец периода
	Платежный излишек или недостаток

	
	
	
	
	
	
	На нач. периода
	На кон. периода

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Наиболее ликвидные активы

Быстрореали-зуемые активы

Медленно реализуемые активы

Труднореализуемые активы
	650

4704

4000

4100
	7997

19286

30863

38823
	1. Наиболее срочные обязательства

2.Краткосрочные пассивы

Долгосрочные пассивы

Постоянные пассивы
	740

2600

2500

7614
	21447

10000

1820

702
	90

+ 2100

+ 1500

- 3514


	13450

+ 9286

+ 29043

- 24879

	БАЛАНС
	13454
	96969
	БАЛАНС
	13454
	96969
	х
	х


3.3.2. Показатели ликвидности и платежеспособности предприятия.

Для комплексной оценки ликвидности баланса в целом (Кп) следует использовать общий показатель ликвидности, вычисляемый по формуле:

а1 А1 + а2 А2  + а3 А3

Кп = ------------------------  ,

а4 П1 + а5 П2 + а6 П3

где: А1,П1–итоги соответствующих групп по активу и пассиву ,

       а1  – весовые коэффициенты.

Общий показатель ликвидности баланса показывает отношение суммы всех ликвидных средств к сумме всех платежных обязательств (как краткосрочных, так и долгосрочных и среднесрочных) при условии, что различные группы ликвидных средств и платежных обязательств входит в указанные суммы с весовыми коэффициентами, учитывающими их значимость с точки зрения сроков поступления средств и погашения обязательств, Данный показатель позволяет сравнивать балансы предприятия, относящийся к разным отчетным периодам, а также балансы различных предприятий и определить какой баланс наиболее ликвиден.

Рассмотренный выше общий показатель ликвидности баланса выражает способность предприятия осуществлять расчеты по всем видам обязательств – как по ближайшим, так и по отдаленным.  Этот показатель не дает представления о возможностях предприятия в плане погашения именно краткосрочных обязательств. Поэтому для оценки платежеспособности  предприятия используются три показателя ликвидности, различающиеся набором ликвидных средств, рассматриваемых в качестве покрытия краткосрочных обязательств. Приводимые ниже нормальные ограничения показателя ликвидности получены на основе статистической обработки эмпирических данных, экспертных опросов, математического моделирования и т.д. и соответствует в основном хозяйственной практике зарубежных фирм. В качестве ориентиров они могут служить и при анализе финансового анализа отечественных предприятий.

Итак, коэффициент абсолютной ликвидности (Кал) равен отношению величины наиболее ликвидных активов к сумме наиболее срочных обязательств и краткосрочных пассивов. Под наиболее ликвидными активами, как и при группировке балансовых статей для анализа ликвидности баланса, подразумеваются денежные средства предприятия и краткосрочные ценные бумаги. Краткосрочные обязательства предприятия, представленные суммой срочных обязательств и краткосрочных пассивов, включают: кредиторскую задолженность и прочие пассивы; ссуды не погашенные в срок; краткосрочные кредиты и заемные средства.

Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какую часть краткосрочной задолженности предприятие может погасить в ближайшее время. Нормальное ограничение данного показателя следующее:
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Коэффициент абсолютной ликвидности характеризует платежеспособность предприятия на дату составления баланса.

Для вычисления коэффициента критической ликвидности (Ккл) (другое название – промежуточный коэффициент покрытия) в состав ликвидных средств в числитель относительного показателя добавляется дебиторская задолженность и прочие активы. Коэффициент ликвидности отражает прогнозируемые платежные возможности предприятия при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами 

Оценка нижней нормальной границы коэффициента ликвидности выглядит так:  
Ккл>=1

Коэффициент критической ликвидности характеризует ожидаемую платежеспособность предприятия на период, равный средней продолжительности одного оборота дебиторской задолженности. Наконец, если в состав ликвидных средств включаются запасы и затраты (за вычетом расходов будущих периодов), то получается коэффициент текущей ликвидности (Ктл), или коэффициент покрытия. Он равен отношению стоимости всех оборотных (мобильных) средств предприятия к величине краткосрочных обязательств. Коэффициент покрытия показывает платежные возможности предприятия, оцениваемые при условии не только своевременных расчетов с дебиторами и благоприятной реализации готовой продукции, но и продажи в случае нужды прочих элементов материальных оборотных средств.

Уровень коэффициента покрытия зависит от отрасли производства, длительности производственного цикла, структуры запасов и затрат и ряда других факторов. Нормальным для него считается ограничение
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Коэффициент текущей ликвидности характеризует ожидаемую платежеспособность предприятия на период, равный средней продолжительности одного оборота всех оборотных средств.

Различные показатели ликвидности не только дают разностороннюю характеристику устойчивости финансового состояния предприятия при разной системе учета ликвидных средств, но и отвечают интересам различных внешних пользователей аналитической информации. Так, для поставщиков сырья и материалов наиболее интересен коэффициент абсолютной ликвидности. Банк, кредитующий данное предприятие,   больше внимания уделяет коэффициенту критической ликвидности. Покупатели и держатели акций и облигаций предприятия в большей мере оценивают финансовую устойчивость предприятия по коэффициенту текущей ликвидности.   

 Глава 4 Анализ использования капитала, рентабельности продукции и деловой активности

  4.1. Экономическая характеристика показателей рентабельности.

Экономическая целесообразность функционирования предприятия оценивается не только абсолютными и относительными показателями. Относительными являются системы показателей рентабельности.

В широком смысле рентабельности означает прибыльность, доходность. Предприятие считается рентабельным, если результаты от реализации продукции (работ, услуг) кроме того, образуют сумму прибыли, достаточную для нормального функционирования предприятия.

Экономическая сущность рентабельности может быть раскрыта только через характеристику системы показателей. Общий их смысл – определения суммы прибыли с одного рубля вложенного капитала. И поскольку это относительные показатели – они практически не подвержены влиянию инфляции.

Основными показателями рентабельности являются следующие:

1) Рентабельность активов (имущества) (Ра) показывает, какую прибыль получает предприятие с каждого рубля, вложенного в активы:


[image: image25.wmf]А

Пг

Ра

=


где  А – средняя величина активов (валюта баланса);

Пг  – прибыль чистая.

2) Рентабельность текущих активов (Рта) показывает сколько прибыли получает предприятие с одного рубля вложенного в текущие активы:
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где  Та – текущие активы.

3) Рентабельность инвестиции (Ри) – показатель, отражающий эффективность использования средств, инвестированных в предприятие. В странах с рыночной экономикой этот показатель выражает оценку «мастерства» управления инвестициями
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где  П – балансовая сумма прибыли за период;

       СК – средняя величина собственного капитала;

       ДО – средняя величина долгосрочных обязательств.

4) Рентабельность собственного капитала (Рск) отражает долю прибыли в собственном капитале
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где  СК – средняя величина собственного капитала.

5) Рентабельность основной деятельности (Рд) – показывает, какова доля прибыли от реализации (работ, услуг) основного вида деятельности в сумме затрат на производство
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где  Пр – прибыль от реализации;

       З – затраты на производство продукции.

6) Рентабельность производства (фондов) Рпф – показывает, на сколько эффективна отдача производственных фондов


[image: image30.wmf]МОС

ОПФ

П

Рпф

+

=


где  ОПФ – средняя величина основ;

МОС–средняя величина материальных оборотных средств.

7) Рентабельность реализуемой продукции (Рп) – показывает размер прибыли на рубль реализуемой продукции
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где  vр – выручка от реализованной продукции (работ, услуг).

Этот показатель свидетельствует об эффективности не только хозяйственной деятельности, но и процессов ценообразования. Его целесообразно рассчитывать как по общему объему, так и по отдельным видам.

8) Модифицированным показателем рентабель ости продукции является рентабельность объема продаж (Рпрод):
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где Пр – прибыль от реализации.

Рассмотрим показатели, характеризующие  деятельность предприятия в таблице 13.

Таблица 13

Основные показатели деятельности предприятия, млн.руб.

	Показатели
	Пред год
	Отч год
	Отклонения

	Общая величина имущества (средняя величина)

Капитал и резервы (III раздел баланса)         (средняя величина)

Долгосрочные обязательства (средняя величина)

Средняя величина текущих активов

Выручка от реализации товаров, работ, услуг

Прибыль отчетного периода

Прибыль остающаяся в распоряжении предприятия

Рентабельность текущих активов (стр. 7 : стр.4) х 100

Рентабельность инвестиций [ стр.6 : (стр.2 + стр.3)] х 100

Рентабельность собственного капитала     (стр.7 : стр.2) х100

Рентабельность продукции (стр.7 : стр.5) х 100
	588815

512578

1716

130939

12596

820

533

0,41

0,159

0,104

4,23
	816511

652196,5

1505

185640

27138

1635

1063

0,57
0,250

0,163

3,92
	+227696

+139678,5

-211

+54701

+14542

+815

+530

- 0,16

+0,091

+0,059

-0,310


Показатели рентабельности можно объединить в четыре группы:

-  показатели, рассчитанные на основе прибыли;

-  показатели, рассчитанные на основе производственных активов;

-  показатели, рассчитанные на основе потоков денежной наличности;

-  показатели, рассчитанные на основе рентабельности отдельных видов продукции.

Далее рассмотрим методику анализа этих групп показателей.

4.2.Факторный анализ показателей рентабельности

Первым этапом анализа является оценка рентабельности объема продаж и расчетов факторов, влияющих на ее состояние (изменение цены продукции и ее себестоимости). С этой целью модифицируем формулу 
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где S – себестоимость реализации, включая коммерческие и управленческие расходы и составим аналитическую таблицу.

Как видно из таблицы 14 рентабельность объема продаж за анализируемый период сократилась на 0,950 пунктов.

Рассчитаем влияние изменения цены и себестоимости реализованной продукции методом цепных подстановок.

1. Изменение рентабельности объема продаж за счет изменения цены реализации 
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= 0,5651 – 0,06304 = +0,50206  или  50,21 %

2. Изменение рентабельности объема продаж за счет увеличения себестоимости реализации 
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3. Проверим соответствие общего применения рентабельности продаж и совокупность влияния факторов

ΔРпрод= ΔРпрод (ΔРцены)+ ΔРпрод (ΔS):

-0,95=50,21-51,16

-0,95=-0,95

Следующий этап анализа – исследование взаимосвязи между показателями рентабельности активов, оборачиваемости активов и рентабельности реализованной продукции:
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так и уровнем затрат на производство реализованной продукции (уровень реализации). Кроме того, через рентабельность активов можно оценить деловую активность предприятия через оборачиваемость активов. Формула указывает на пути повышения рентабельности средств:

-  при низкой прибыльности продукции необходимо

Таблица 14

Расчет и оценка рентабельности объема продаж

млн. руб. 

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклонения

	Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг (Vр)

Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг ( S )

Прибыль от реализации ( Пр )   (стр.1 – стр.2 )

Рентабельность объема продаж (Рпрод)  (стр.3 : стр 1) х 100
	12596

11802

794

6,304
	27138

25685

1453

5,354
	+14542

+13883

+659

-0,950


Таблица 15

Оценка показателей, рассчитанных на основе активов

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклонения

	Оборачиваемость активов
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Рентабельность реализованной продукции
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Рентабельность активов %, Ра
	0,0214

4,23

0,0905
	0,0332

3,92

0,130
	+0,118

-0,31

+0,0395


стремиться к ускорению оборачиваемости активов и его элементов;

-   и наоборот – низкая деловая активность предприятия может быть компенсирована только снижением затрат на производство продукции или ростом цен на продукцию, т.е. повышением рентабельности продукции.

Факторный анализ рентабельности активов рассчитываем методом цепных подстановок (табл. 15).

1. Определим изменение рентабельности активов за счет ускорения оборачиваемости активов
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2. рассчитаем изменение рентабельности активов за счет снижения рентабельности реализованной продукции 
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Проверим соответствие общего изменения рентабельности активов суммы влияния факторов:  
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+0,0395 = 0,0499 – 0,0104

+0,0395 = +0,0395
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 Показатель рентабельности производства находится в прямой зависимости от рентабельности продукции и обратной зависимости от изменения фондоемкости продукции.

Повышение рентабельности продукции обеспечивается снижением себестоимости единицы продукции. Чем лучше используются ОПФ, тем ниже фондоемкость, выше фондоотдача и как следствие этого рост рентабельности производства. При улучшении использования материальных оборотных средств снижается их величина, приходящаяся на 1 рубль реализованной продукции. Следовательно, фактор ускорения оборачиваемости материальных оборотных средств являются одновременно факторами роста рентабельности производства.

При анализе рентабельности производства исходные формулы модифицируются путем деления числителя и знаменателя на объем реализованной продукции. Тогда модель имеет вид:
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где  Фе  - фондоемкость ОПФ;

Ка.ос  -  коэффициент закрепления материальных оборотных средств.

Числовая оценка влияния отдельных факторов на уровень рентабельности производства определяется методом цепных подстановок (табл. 16).

Общее изменение рентабельности производства – уменьшение на 0,154 % образовалась под влиянием следующих факторов:

· снижение уровня рентабельности продукции на 0,5 % привело к сокращению рентабельности предприятия на 0,014 %:

[0,06025 : (32,043 + 2,426)] – 0,189 = -0,014 %

· уменьшение фондоемкости привело к росту рентабельности предприятия на 0,15 %:
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· снижение коэффициента закрепления материальных оборотных средств (т.е. ускорение оборачиваемости) оказало положительное влияние на рентабельность производства:  0,343 – 0,325 = +0,018 %

Следующим этапом анализа является оценка влияния рентабельности отдельных изделий на общую рентабельность реализованной продукции (рентабельность продаж). 

Анализ проводят в следующей последовательности:

-  определяют удельный вес каждого вида продукции в общем объеме реализации;

-рассчитывают индивидуальные показатели рентабель-ности отдельных видов продукции;

-  определяют влияние рентабельности отдельных изделий на ее средний уровень для всей реализованной продукции путем умножения индивидуальной рентабельности на долю изделия в общем объеме реализации;

-  определяют влияние, связанное с изменением индивидуальной рентабельности выпускаемых изделий, путем умножения разности между рентабельностью отчетного периода и базисного на долю изделия в отчетном периоде;

-  определяют влияние структурного фактора путем умножения рентабельности базисного периода на разность удельного веса изделия отчетного периода и базисного.

Поскольку информационной базой для анализа являются данные бухгалтерского учета, то этот вид анализа возможен лишь при аналитическом учете затрат по видам продукции. Такой анализ позволяет установить влияние производства и сбыта отдельных изделий на общую рентабельность в условиях сложившейся структуры реализованной продукции, а также оценить рациональность самой структуры реализации.

Анализ рентабельности продаж проведем на условном примере, для чего составим таблицу 17.

Как видно из таблицы рост удельного веса изделия «Г» оказал положительное влияние на рентабельность продаж – увеличение на 3,421. Этот фактор и увеличение рентабельности изделия «А» на 0,75 % способствовали росту рентабельности продаж. Однако негативное влияние всех других факторов (снижение долим и рентабельности по другим видам изделий) уменьшили рентабельность в целом на 0,073.

После проведения анализа на предприятии заинтересованы в повышении доли изделий А и Г в структуре реализации и соответственно снижение доли менее рентабельных изделий Б и В по которым наблюдалось падение спроса.

Таблица 16 
Анализ уровня рентабельности производства

	Показатели
	Предыд год
	Отч  год
	Отклония

	Прибыль (П), тыс. руб.

Выручка от реализации продукции (Vp), тыс. руб.

Среднегодовая ОПФ, тыс. руб.

Среднегодовая стоимость материальных оборотных средств, тыс. руб.

Среднегодовая стоимость производственных фондов, т. руб. (стр.3+стр.4)

Коэффициент фондоемкости,   Фе    (стр.3 : стр.2) 

Коэффициент закрепления оборотных средств  Кзос   (стр.4 : стр.2)

Прибыль на рубль реализуемой продукции       (стр.1 : стр.2) х 100

Рентабельность предприятия  Рп       (стр.1 : стр.5) х 100
	820

12596

403615

30560

434175

32,043

2,426

6,51 %

0,189
	1635

27138

437141

40193,5

477334

16,108

1,481

6,025

0,343
	+815

+14542

+33526

+9533,5

+43159

-15,935

-0,495

+0,5

+0,154


Таблица 17

Расчет влияния рентабельности отдельных изделий на рентабельность продаж

	Вид изделия
	Рентабельность 1 вида изделия, %
	Доля 1 вида продукции в общем объеме реализации
	Влияние на рентабельность продаж

	
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклонения
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклонения
	Структр. реализац(гр1хгр6)
	Рентабел. изделия

(гр3х гр5)
	Совокупное влияние фак торов(гр7+гр8)

	А

Б

В

Г

Итого
	10,5

8,3

7,8

31,1

11,009
	13,0

7,1

3,4

21,5

10,336
	+2,5

-1,2

-4,4

-9,6

-0,073
	0,36

0,28

0,27

0,09

1,00
	0,30

0,28
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-0,336

-1,358
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4.3. Система показателей деловой активности.

Анализ и оценка эффективности деятельности предприятия является завершающим этапом финансового анализа.

Основными задачами анализа эффективности являются:

· оценка хозяйственной деятельности;

· выявление факторов и причин достигнутого состояния;

· подготовка и обоснование принимаемых управленческих решений;

· выявление и мобилизация резервов повышения эффективности хозяйственной деятельности.

Цели субъектов анализа могут быть самыми разными, но все они сходятся в главном – это получение ограниченного числа основных параметров и дать точную оценку текущего состояния объекта, так и ожидаемых перспектив его развития.

Можно дать характеристику целей и интересов субъектов анализа – участников коммерческого дела (табл.18).

Таблица 18

Субъекты анализа

	Группы участников
	Вклад
	Компенсация
	Тема анализа

	1.Собственники
	Собственный капитал
	Дивиденды
	Финансовые результаты, устойчивость положения

	2. Заимо-давцы
	Заемный капитал
	Проценты
	Ликвидность

	3. Админи-страция
	Знания, ком-петентность
	Оплата труда
	Все аспекты деятельности фирмы

	4. Персонал
	Труд
	Зарплата и отчи сление на соци альные нужды
	Эффективность хозяйст-венной деятельности

	5. Постав-щики
	Поставка товара
	Цена товара
	Финансовое состояние

	6. Покупа-тели
	Закупка товара
	Цена товара
	Финансовое состояние

	Налоговые органы
	Инфраструктура предриятия
	Налоги
	Финансовые результаты


Для целей оценки управления деятельностью предприятия определены экономические показатели.
Экономические показатели – это микромодели экономических явлений. Одним из главных показателей является экономическая эффективность. 

Эффективность хозяйственной деятельности измеряется одним из двух способов, отражающих результативность работы предприятия относительно  либо величины авансированных ресурсов, либо величины их потребления (затрат) в процессе производства. 

                                                     продукция

а) эффективность авансированных ресурсов = --------------
                                                         авансирован. ресурсы

                                                               продукция

б) эффективность потребленных ресурсов = --------------------------

                                                      потреб ресурсы (запасы)

Соотношение между динамикой продукции и динамикой ресурсов (затрат) определяет характер экономического роста. Экономический рост производства может быть достигнут как экстенсивным, так и интенсивным способом.

Превышение темпов роста продукции над темпами роста ресурсов или затрат свидетельствует о преимущественно интенсивном экономическом росте.

Для оценки эффективности хозяйственной деятельности также используются показатели рентабельности – прибыльности или доходности его капитала, ресурсов или внеоборотных активов. 

Коэффициент рентабельности собственного капитала определяет эффективность использования собственного капитала. Динамика его оказывает влияние на уровень котировки акций на фондовых биржах. 

Коэффициент рентабельности основных средств отражает эффективность использования основных средств, измеряемую величиной прибыли, приходящейся на единицу стоимости средств. 

Оценка деловой активности, как правило характеризуется финансовыми коэффициентами: (оборот)

                                                                            Продукция 

1. Общая капиталоотдача (фондоотдача) = ----------------------------

                                              средняя стоимость имущества

2. Отдача основных производственных средств и нематериальных активов =

                                   продукция (оборот)

= -----------------------------------------------------------------------
средняя стоимость основных производственных средств и нематериальных активов

3. Оборачиваемость всех оборотных активов  = 

                                                             продукция (оборот)

                               = ------------------------------------------------

                                средняя стоимость оборотных активов

                                                            продукция (оборот)

4. Оборачиваемость запасов = --------------------------------------------
                                           средняя стоимость запасов

5. Оборачиваемость дебиторской задолженности = 

                                     продукция (оборот)

                 = --------------------------------------------------------

                 средняя величина дебиторской задолженности

6. Оборачиваемость банковских активов = 

                          продукция (оборот)

= -----------------------------------------------------------------------

средняя величина свободных денежных средств и ценных бумаг

7. Оборот к собственному капиталу  = 

                                                         продукция (оборот)

                             =  ------------------------------------------------
                        средняя величина собственного капитала

Показатели деловой активности нагляднее представлять в коэффициентах. В развитой рыночной экономике по наиболее важным показателям деловой активности устанавливаются нормативы по народному хозяйству в целом и по отраслям. Как правило, такие нормативы отражают средние фактические значения этих коэффициентов. Так, в большинстве цивилизованных рыночных стран нормативом оборачиваемости запасов является три оборота, т.е. примерно 122 дня, нормативом оборачиваемости дебиторской задолженности – 4,9, или примерно 73 дня.

4.4. Анализ использования оборотного капитала 

«Оборотный капитал» в Российской экономике отождествляют с оборотными средствами.

Исходя из того, какой методикой планирования пользуются, оборотный капитал классифицируется по определенным признакам. Выделяют оборотные фонды и фонды обращения. К оборотным фондам относятся производственные запасы (сырье, материалы, топливо), незавершенное производство, полуфабрикаты собственного производства, расходы будущих периодов.

Фонды обращения – это денежные средства, незаконченные расчеты, готовая продукция и товары для перепродажи.

По методике планирования – это нормируемые оборотные средства и ненормируемые оборотные средства. На предприятии имеются нормы на производственные запасы, готовую продукцию, товары для перепродажи и т.д.

По источникам, направленным на формирование оборотных средств можно классифицировать:

· собственные оборотные средства;

· заемные оборотные средства.

Величина собственных оборотных средств определяется как разность между итогом III раздела баланса «Капитал и резервы» и I раздела «Внеоборотные активы».

Заемные и привлеченные оборотные средства формируются в форме банковских кредитов, а также кредиторской задолженности.

По ликвидности – это абсолютно ликвидные средства, быстро реализуемые оборотные средства, медленно реализуемые оборотные средства.

По степени риска вложения капитала можно подразделить:

· оборотный капитал с минимальным риском вложений (денежные средства, краткосрочные финансовые вложения) ;

· оборотный капитал с малым риском вложений: дебиторская задолженность, производственные запасы, остатки готовой продукции и товаров ;

· оборотный капитал со средним риском вложений: малоценные и быстроизнашивающиеся предметы, незавершенное производство, расходы будущих периодов;

· оборотный капитал с высоким риском вложений: сомнительная дебиторская задолженность, готовая продукция и товары не пользующиеся спросом.

Финансовое положение предприятия находится в непосредственной зависимости от того, насколько быстро средства, вложенные в активы, превращаются в реальные деньги.

4.4.1. Определение потребности в оборотном капитале.

 Система формирования оборотных средств оказывает влияние на скорость оборота и эффективность использования оборотных средств. Избыток оборотных средств означает, что часть капитала бездействует и не приносит дохода.

Определить потребность в оборотном капитале можно  тремя методами.

1. Аналитический (опытно-систематический) метод заключается в том, что потребность рассчитывается за ряд лет (3-5 лет) и усредняется.

Расчеты ведутся на основе соотношения:

П об = З + НДС + ДЗ – КЗ

где   П об – потребность в оборотном капитале;

          З – запасы;

          НДС – налог на добавленную стоимость;

          ДЗ – дебиторская задолженность;

          КЗ – кредиторская задолженность.         

Полученная путем усреднения величина корректируется с учетом ожидаемых тенденций в тестируемом периоде.

2. Метод прямого счета использует нормы запаса и однодневный оборот по каждому элементу нормируемых оборотных средств: производственных запасов, готовой продукции. Определяется ожидаемое незавершенное производство, ожидаемая дебиторская задолженность, необходимые денежные средства и ценные бумаги. Затем рассчитывается потребность в оборотном капитале

3. Коэффициентный метод использует результаты метода прямого счета, корректируя их в соответствии с ожидаемой динамикой роста объема производства.

Источниками формирования оборотных средств являются собственные, заемные и дополнительно привлеченные средства. Информация о размерах собственных источников средств представлена в III разделе баланса «Капитал и резервы»

Информация о заемных и привлеченных источников средств  представлена в IV разделе баланса «Долгосрочные пассивы» и V разделе баланса «Краткосрочные пассивы».

В силу целого ряда объективных причин (инфляция, рост объемов производства, задержки в оплате счетов покупателей и др.) у предприятий возникают временные дополнительные потребности в оборотных средствах, которые обеспечиваются за счет заемных и привлеченных средств. Более привлекательными являются привлеченные источники: кредиторская задолженность, т.к. можно пользоваться «бесплатно».

Потребность в оборотном капитале предприятии, по нашему мнению, может быть определена путем научнообоснованного нормирования оборотного капитала, как в разрезе его составных элементов, так и по основным отраслям деятельности.

Ввиду этого для расчета оптимального размера величины оборотного капитала на предприятиях в условиях экономического риска и неустойчивых связей целесообразно на основании прогнозных данных определять реальную потребность в текущих активах с использованием методики «минимаксного» анализа. 

Данная потребность наиболее важна на стадии формирования величины оборотного капитала, но в связи с тем, что процесс эффективного использования оборотного капитала невозможен без оптимизации рациональной структуры и объема оборотного капитала, то данная методика приобретает огромное значение и в процессе использования оборотного капитала.

В современных условиях кругооборот оборотного капитала, овеществленного в оборотных средствах предприятия, включающих оборотные производственные фонды и фонды обращения, осуществляется под воздействием  адаптации предприятия к рынку и некоторой нестабильной ситуации в экономике России.

Как было отмечено выше, сущность кругооборота оборотного капитала состоит в том, что он авансируется в различные виды текущих затрат предприятия и возвращается после завершения каждого оборота к своей исходной величине. Взаимодействие внешних условий экономической деятельности предприятия и его внутренней среды препятствует проявлению этой сущности, искажая режим нормального кругооборота.

Первая сложность связана с возвратом аванса, обусловленным продажей продукции. В условиях адаптации к рынку далеко не вся произведенная на продажу продукция действительно продается, продолжительность продаж может превышать нормальные сроки, и не всегда продукция продается за деньги. Механизму возврата аванса капитала в текущие затраты не свойственен автоматизм. Вторая сложность заключается в том, что она недостаточна для начала нового цикла оборота из-за неуклонного роста цен на ресурсы производства. Объективно возникает потребность в увеличении оборотного капитала. 

Третья сложность заключается в том, что собственных источников покрытия возросшей потребности оборотного капитала не достаточно.

Возникает ситуация, когда возврат авансированного оборотного капитала в завершившемся цикле производства полностью не обеспечивается, сумма возвращенного аванса оборотного капитала недостаточна для осуществления последующего цикла производства продукции. В практической деятельности предприятия сложности осуществления кругооборота оборотного капитала проявляются, прежде всего, по трем направлениям: рост потребности в оборотных средствах для нормальной деятельности, рост кредиторской задолженности и рост дебиторской задолженности.

В задаче по обеспечению кругооборота оборотного капитала исключительный приоритет приобретает правильное определение размера оборотного капитала предприятия, т.е. потребности в чистом оборотном капитале. На эту потребность влияет комплекс факторов. Основными из них являются изменение объема и структуры производства; ускорение оборачиваемости оборотных средств; изменение цен на приобретаемые ресурсы, ставок и расценок оплаты труда; изменение длительности производственного цикла, затрат на незавершенное производство и другие.
Чистый оборотный капитал определяется двумя способами, используя левую и правую части баланса:

ОКч = ОС-КрЗ  и  ОКч = Кпост-ВнА

где ОС - оборотные средства, руб.;

КрЗ - краткосрочная кредиторская задолженность, руб.;

Кпост- постоянный капитал, руб.;

ВнА - внеоборотные активы, руб.

Постоянный капитал представляет собой сумму собственного капитала предприятия и среднесрочной и долгосрочной задолженности (срок платежа более года).

Под краткосрочной кредиторской задолженностью понимается сумма кредиторской задолженности и краткосрочных кредитов.

Причем долгое время нормой всей финансовой диагностики было положение, согласно которому чистый оборотный капитал предприятия — величина положительная. Сегодня, большинство финансовых аналитиков согласны, что знание о положительном или отрицательном уровне чистого оборотного капитала почти не имеет смысла, уровень должен интерпретироваться в зависимости от многочисленных переменных и, в частности, в зависимости от характера деятельности предприятия.

Чистая потребность в оборотном капитале связана с текущими операциями с учетом запасов, общей дебиторской задолженности, включая небанковскую кредиторскую задолженность. Потребность в текущем финансировании, как отмечает Б.В. Прыкин, можно разделить на две части: циклическую, непосредственно связанную с хозяйственным циклом, и ациклическую - независимую от цикла. Тогда общая потребность в оборотном капитале составит:

Поб.к=Цп+АЦп     где, 
Цп- циклическая потребность в оборотном капитале, руб.;

АЦп - ациклическая потребность в оборотном капитале. В этом случае циклическую   потребность   в   оборотном   капитале   можно   представить   следующим образом:

Цп=З+ДЗк-КЗх

где 3 - запасы, руб.;

ДЗХ - хозяйственная дебиторская задолженность, руб.;

КЗХ - хозяйственная кредиторская задолженность, руб.

К хозяйственной задолженности относится дебиторская задолженность покупателей и заказчиков и кредиторская задолженность поставщикам. Вся остальная задолженность относится к прочей дебиторской и кредиторской задолженности.

Ациклическая потребность в оборотном капитале имеет следующую структуру:

АЦп= Д3пр - К3пр
Где Д3пр - прочая дебиторская задолженность;

К3пр - прочая кредиторская задолженность.

Потребность в оборотном капитале можно также разделить на две части: первая — устойчивая часть - названа структурной потребностью, вторая — неустойчивая часть - названа конъюнктурной потребностью (рис.2).
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Рис. 2 Циклическая потребность в оборотном капитале

Структурная потребность в оборотном капитале относительно постоянна по временному параметру, тогда, как конъюнктурная - подвержена сезонным или случайным колебаниям. Такое различие важно с точки зрения особен​ностей финансирования этой потребности: полагают, что структурная часть должна финансироваться за счет постоянных источников, за счет чистого оборотного капитала, а конъюнктурная - за счет временных источников, например за счет краткосрочных банковских кредитов. В таком понимании текущая финансовая потребность только частично является потребностью в оборотном капитале, т.е. выступает, как устойчивая потребность.

При достаточно большом различии между структурной и конъюнктурной потребностями их разграничение затруднительно, так как само их определение очень приблизительно. И, наконец, надо заметить, что этот подход не совпадает с предыдущим (циклическая и ациклическая потребности). Однако принято отмечать, что нехозяйственная потребность в оборотном капитале менее стабильна, чем хозяйственная.

Денежные средства - это показатель, сопоставляющий чистый оборотный капитал и потребность в оборотном капитале. Он измеряется, как разность:

ДС = ОКч-Поб.к
где ДС - денежные средства, руб.;

ОКЧ - чистый оборотный капитал, руб.

Это выражение, названное финансовым равновесием, отражает всего лишь мгновенное расчетное равенство, постоянно меняющееся во времени в зависимости от нарушения равновесия, возникающего между чистым оборотным капиталом и потребностью в оборотном капитале.

Понятие денежных средств отличается от понятия кассовой наличности или денег. Бухгалтерское балансовое уравнение определяет кассовую наличность, как равную денежным средствам, увеличенным на банковские кредиты.

КН = ДС + БК

где КН - кассовая наличность, руб.;

БК - банковские кредиты, руб.

Отсюда следует, что    ДС = КН - БК

Денежные средства совпадают с кассовой наличностью только в том случае, когда предприятие не нуждается в текущих банковских кредитах для поддержки своего финансового равновесия.

Управление денежными средствами трактует денежные средства, как за​висимую величину, уровень которой зависит от равенства между чистым оборотным капиталом и потребностью в оборотном капитале, т.е. увязывает его с инвестиционным циклом и циклом текущих операций, что приводит к отрицанию существования цикла и автономного управления денежными средствами. В таком случае, идеальной целью предприятия в сфере управления денежными средствами должна быть нулевая кассовая наличность. Так не создается ситуация дефицита платежей, которую испытывает большинство финансовых менеджеров. В частности, на крупных предприятиях денежные средства становятся все более значимой функцией, без учета которой нельзя достичь реализации намеченных стратегических целей.

4.4.2. Анализ обеспеченности собственными оборотными средствами

Оборотные средства предприятия на протяжении года находятся в беспрерывном движении. Размеры их изменяются в зависимости от объема производства.

Одна часть оборотных средств предприятия представляет собой минимальные запасы и затраты, необходимые хозяйству для нормального хода процесса производства, а другая – сверхнормативные сезонные запасы и затраты.

Для образования минимальных запасов и затрат предприятие обеспечивается собственными оборотными средствами. Наличие собственных источников оборотных средств в хозяйстве и причины изменения их размеров определяются на основе бухгалтерского баланса и сведений годового отчета.

Чтобы определить, обоснованы ли увеличения или уменьшения нормативов, рассматривают соответствующие плановые расчеты, а также фактические вложения средств в предыдущие годы. Запасы собственного производства в нормативах оцениваются по плановой себестоимости. Фактическое наличие их оценивается: в течении года – по плановой себестоимости, в конце года – по фактической себестоимости. 

При анализе обеспеченности хозяйства собственными оборотными и приравненными средствами фактическое их наличие сопоставляют с нормативом, установленным на начало и конец года (табл. 19)

Состояние нормируемых оборотных средств определяют по каждой статье, рассматривая соотношение фактического наличия с нормативом, обоснованность и значение отклонений.

Если фактические запасы превышают нормативные, то их называют сверхнормативными запасами. Анализируя данные таблицы 19, необходимо отметить неоправданное увеличение нефтепродуктов, твердого топлива, прочих материалов по сравнению с нормативом.

4.4.3. Анализ ненормируемых оборотных средств 

Ненормируемые оборотные средства имеют форму денежных средств и незаконченных расчетов. В связи с действующим порядком и сроками проведения расчетов неизбежно наличие определенных переходящих остатков задолженностей на отчетные даты.

Наряду с этим из-за нарушений нормативного хода финансово-хозяйственной деятельности возникает дополнительная не планируемая потребность в финансовых ресурсах. Плановые нормы и нормативы по этой группе оборотных средств не устанавливаются.

Источниками покрытия ненормируемых оборотных средств являются привлеченные вне плана ресурсы. Отвлечение средств предприятия на не предусмотренные планом цели зачастую приводят к задержке в обороте средств поставщика.

Анализ ненормируемых оборотных средств основан на выявлении сумм дебиторской и кредиторской задолженностей, причин, приведших к образованию этих сумм, их влияние на финансовое состояние предприятия.

Дебиторской задолженностью называют задолженность организаций и отдельных лиц предприятию, а кредиторской – задолженность предприятия. 

Увеличение дебиторской задолженности означает отвлечение из оборота средств предприятия. Кредиторская задолженность часто является результатом финансовых затруднений.

К дебиторской задолженности относятся незаконченные расчеты за отгруженные товары. Высвобождение оборотных средств, вложенных в эти статьи, в значительной мере способствует увеличению объема реализации, прибыли, улучшению финансового положения предприятия.

Тщательно следует проверить причины образования задолженности, в т.ч. задолженность работников, предприятия, виновных в недостачах и хищениях материальных ценностей.

Таблица 19

Анализ наличия нормируемых оборотных средств 

	Виды оборотных средств
	На конец года

	
	норматив
	факт
	Отклонен

	        Производственные затраты :

	Молодняк  животных и животные на откорме
	613
	616
	+3

	Корма
	40
	443,5
	+403,5

	Семена и посадочный материал
	316
	314,3
	-1,7

	Запчасти
	19,6
	58,5
	+38,9

	Нефтепродукты
	4,2
	21,9
	+17,7

	Твердое топливо
	10,1
	42,4
	+32,3

	Минеральные удобрения
	35,0
	34,5
	-0,5

	Тара и тарный материал
	17,8
	27,4
	+9,6

	Прочие материалы
	19,3
	61,8
	+42,5

	Стоимость материалов для ремонтов
	25,0
	47,8
	+22,8

	Малоценные и ыстроизнашиваю щиеся предметы
	175,0
	137,6
	-37,4

	Итого
	1275
	1805
	+530


На счете 76 «Расчеты с разными дебиторами и кредиторами» отражаются другие виды задолженности. По данным статистического учета выявляются те суммы, которые вызваны незаконным авансированием поставщиков в счет предстоящей отгрузки материальных ценностей.

По данным актива и пассива баланса необходимо выявить изменение сумм дебиторской и кредиторской задолженностей на анализируемом предприятии в отчетном году и сгруппировать их по причинам образования (табл. 20).

По аналогии с дебиторской задолженностью необходимо провести анализ кредиторской задолженности (табл. 21).

Часть незаконченных расчетов за товары отгруженные связана с нормальными сроками документооборота . если предприятие самостоятельно заготавливает сельскохозяйственное сырье, то в дебиторской задолженности отражаются авансы, выданные по договорам на закупку сельскохозяйственной продукции, - суммы, полученные хозяйством с последующим зачетом при сдаче продукции.

По статье «Прочие дебиторы» отражаются другие виды задолженности. По данным аналитического учета выявляются те суммы, которые вызваны незаконным авансированием поставщиков в счет предстоящей отгрузки материальных ценностей, несвоевременным взысканием сумм по предъявленным претензиям и т.п.

Таблица 20

Анализ дебиторской задолженности, тыс.руб.

	Дебиторы
	На нач года
	На кон года
	Отклонение (+,-)

	      Нормативная задолженность
	

	Авансы, выданные по договорам на закупку сельскохозяйственной продукции
	120
	70
	-50,0

	Получатели и заказчики (в случае дебетового сальдо)
	15
	20
	+5,0

	Прочие дебиторы (результаты изу чения данных аналитического учета)
	180
	230
	+50

	Итого
	315
	320
	+5

	      Неоправданная задолженность
	

	Товары отгруженные и сданные рабо ты по расчетным документам, не оплаченным в срок покупателями и заказчиками
	53


	82
	+29

	Товары на ответственном хранении у покупателей ввиду отказа от акцепта
	101
	46
	-55

	Расчеты по возмещению материального ущерба
	4
	1
	-3

	Прочие дебиторы (кроме нормальной задолженности по данным аналитического учета)
	101
	127
	+26

	Итого        
	253
	256
	-3

	Всего
	574
	576
	+2


Таблица  21

Анализ кредиторской задолженности, тыс. руб.

	Кредиторы
	На начало года
	На конец года
	Отклонение (+,-)

	1
	2
	3
	4

	         Нормальная задолженность
	

	Превышение фактической задолженности над плановой
	506
	281
	-205

	Поставщики по акцептованным и другим расчетным документам, срок оплаты которых не наступил

	409
	270
	-139

	1
	2
	3
	4

	Расчеты с бюджетом и по платежам (по данным аналитического учета)
	510
	520
	+10


	Прочие кредиторы (результаты изучения данных аналитического учета) 
	629
	775
	+146

	Итого
	2054
	1846
	-208

	          Неоправданная задолженность 
	

	Поставщики по не оплаченным в срок расчетным документам
	-
	-
	-

	Расчеты с бюджетом и по платежам (просроченная задолженность по данным аналитического учета)
	221
	-
	-221

	Прочие кредиторы (по данным аналитического учета)
	-
	67
	+67

	Итого
	221
	67
	-154

	Всего
	2275
	1913
	-362


При анализе кредиторской задолженности, отраженной в разделе VI пассива, также следует выделить суммы, определенные действующим порядком расчетов и связанные с нарушениями расчетно-платежной дисциплины.

Нормальной кредиторской задолженностью считается задолженность поставщикам по акцептованным и другим расчетным документам, срок оплаты которых не наступил, переплаты и недоплаты на отчетную дату по расчетам с бюджетами, превышение фактической задолженности над плановой. Неоправданными считаются просроченная кредиторская задолженность поставщикам по неотфактурованным поставкам, отраженные в статье «Прочие кредиторы» незаконченные авансы покупателей в счет предстоящей отгрузки продукции, превышающая нормальные сроки задолженность покупателям. По данным разделов II и VI баланса необходимо выявить изменение сумм дебиторской и кредиторской задолженностей на анализируемом предприятии в отчетном году и сгруппировать их по причинам образования (табл. 20;21). Целью приведенной в таблицах группировки задолженности является прежде всего определение величины неоправданных вложений в расчеты с дебиторами и незаконного использования в обороте средств кредиторов. Общий баланс состояния ненормируемых оборотных средств предприятия указывает, что использование в обороте сумм кредиторской задолженности превышает на значительную сумму отвлечения в дебиторскую задолженность. Хотя такое превышение улучшает общую платежеспособность предприятия, его нельзя в полной мере отнести к положительной стороне работы предприятия, поскольку оно вызвано или условиями расчетов, или их нарушением. Большая часть кредиторской задолженности нормальная, что установлено по данным аналитического учета исходя из причин и сроков ее возникновения. В то же время имеет место неоправданная кредиторская задолженность. Она сократилась в отчетном году, но незначительно. Учитывая, что в целом предприятие вполне платежеспособно, следует особо отметить недопустимость задолженности покупателям на конец года в 270 тыс. руб., которая числится более трех месяцев.

Хотя дебиторская задолженность по отношению к кредиторской не столь велика, ее снижение является дополнительным резервом укрепления платежеспособности.

Рост задолженности за товары отгруженные, но не оплаченные в срок чаще всего вызывается отсутствием средств у покупателей для оплаты. Реальным путем ее снижения является временное прекращение отгрузки продукции неаккуратным плательщикам или перевод их на расчеты по аккредитивам.

Дебиторская задолженность по товарам на ответственном хранении у покупателей снизилась, но ее наличие говорит о том, что предприятие допускает ошибки в оформлении расчетных документов и нарушает договорные условия по комплектности и качеству продукции.

Для оценки оборачиваемости дебиторской задолженности используются следующие показатели.

1. Оборачиваемость дебиторской задолженности (Кдз)

Vp

Кдз = ------- , где

ДЗ

Кдз – коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности (число оборотов);

ДЗ – средняя величина дебиторской задолженности (руб);

Vp – выручка от реализации продукции, работ и услуг.

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности показывает расширение или снижение коммерческого кредита, предоставляемого предприятиям. Если коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности увеличился, то это означает сокращение продаж в кредит, а его снижение свидетельствует об увеличении объема предоставляемого кредита.

Период погашения дебиторской задолженности характеризуется длительностью погашения дебиторской задолженности (Ддз) в днях

Т х ДЗ

Ддз = -------- , где

            Vp
Т – время отчетного периода; остальные условные обозначения уже упоминались выше .

Чем продолжительнее время погашения, тем выше риск ее невозврата. Длительность погашения дебиторской задолженности необходимо рассматривать по видам продукции, по физическим и юридическим лицам.

4.4.4. Анализ движения денежных средств

Любой бизнес начинается с некоторого количества денег, которые обращаются в ресурсы для производства (или товар для перепродажи). Затем из производственной формы оборотный капитал переходит в товарную, а на стадии реализации – в денежную. 

Кругооборот оборотного капитала непосредственно связан с основными хозяйственными операциями:

- покупки приводят к увеличению запасов сырья, материалов, товаров и кредиторской задолженности;

- производство ведет к росту дебиторской задолженности и денежных средств в кассе и на расчетном счете.

Все эти операции многократно повторяются и сводятся к денежным поступлениям и денежным платежам.

Таким образом, движение денежных средств охватывает период времени между уплатой денег за сырье, материалы (товары) и поступлением денег от продажи готовой продукции(товаров). На продолжительность этого периода влияют: период кредитования предприятия поставщиками, период кредитования предприятием покупателей, период нахождения сырья и материалов в запасах, период производства и хранения готовой продукции на складе.

Рассмотрим на примере расчет периода оборота денежных средств:

1.Поступление сырья на склад предприятия – 10 октября

2.Передача сырья в переработку (производство) – 20 октября 

3.Расчет с поставщиками – 15 октября 

4.Отгрузка готовой продукции – 27 октября 
5 Поступление денег от покупателей (оплата) – 1 декабря

Период оборота денежных средств определяем с момента оплаты поставщиками сырья (15 октября) и до получения денег от покупателей готовой продукции, т.е. 1 декабря. В нашем примере этот период составляет 1,5 месяца.

Анализ движения денежных средств по видам деятельности проводится по данным формы № 4 «Отчет о движении денежных средств» и бухгалтерского учета (обороты по синтетическим счетам) двумя методами – прямым и косвенным.

Для оценки движения денежных средств прямым методом составляют аналитическую таблицу.

Таблица 22

Движение денежных средств (прямым методом)

(млн. руб.)

	Показатели
	№ строки формы №4
	Сумма

	1. Текущая деятельность

	1.1. Приток денежных средств:

-выручка от реализации товаров, продукции, работ и услуг

-авансы, полученные от покупателей

-целевое финансирование

-прочие поступления (суммы, выданные раннее подотчетным лицам)

1.2. Отток денежных средств

-оплата приобретенных товаров, работ, услуг

-оплата труда

-отчисления на социальные нужды

-выдача подотчетных сумм

-выдача авансов

-расчеты с бюджетом

-оплата процентов по полученным кредитам, займам
	030

050

060

110

130

140

150

160

170

220

230
	83842

27138

12030

44621

53

81210

49238

20014

9225

79

504

1810

340

	1.3. ИТОГО: приток (+), отток (-) денежных средств
	1.1-1.2
	+2632

	2. Инвестиционная деятельность

	2.1. Приток денежных средств:

-выручка от реализации основных средств и иного имущества

2.2. Отток денежных средств:

-оплата долевого участия в строительстве

-оплата машин, оборудования

2.3. ИТОГО: приток (+), отток (-)
	040

180

190

2.1 – 2.2
	233

233

3019

2006

1013

-2768

	3. Финансовая деятельность

	3.1.Приток денежных средств

3.2. Отток денежных средств

-финансовые вложения

-выплата дивидендов

3.3. ИТОГО: отток (-)
	200

210

3.1 - 3.2
	1442

630

812

-1442

	Всего изменение денежных средств
	1.3+2.3+3.3
	-1596


Как видно из таблицы, общее изменение денежных средств (отток в сумме 1596 млн. руб.) свидетельствует о недостаточности поступления денежных средств от инвестиционной и финансовой деятельности, т. е. развитие этих видов деятельности обеспечивается полностью за счет текущей деятельности.

Недостаток прямого метода в том, что он не раскрывает взаимосвязи полученного финансового результата и изменения денежных средств на счетах предприятия.

Например: предприятие имеет прибыль и не имеет денежных средств на счетах, и наоборот: убыток и наличие денежных средств.

Для выявления причин указанных в примере расхождений проводят анализ денежных средств косвенным методом, суть которого – преобразование величины прибыли в величину денежных средств.

Отдельные виды расходов и доходов уменьшают                  (увеличивают) сумму прибыли предприятия, не затрагивая величину денежных средств. При анализе косвенным методом эти сумму корректируют на величину прибыли, чтобы статьи расходов, не связанные с оттоком денежных средств, не влияли на величину чистой прибыли.

Например, выбытие объектов основных средств связано с получением убытка в размере их остаточной стоимости, который фиксируется на счете 47 «Реализация и прочее выбытие основных средств» и затем списывается на счет 80 «Прибыли и убытки».

Понятно, что нет влияния на величину денежных средств указанных операций списания с баланса остаточной стоимости имущества, так как связанный с ним отток средств произошел раньше – в момент приобретения. Следовательно, сумма убытка в размере недоамортизированной стоимости должна быть добавлена в величине чистой прибыли.

Далее необходимо рассмотреть долю дебиторской задолженности в общем объеме оборотных средств (Кдз) в %

                                            ДЗ

Кдз = ----------- х 100, где

                                             СО

СО – средняя величина оборотного капитала, чем выше этот показатель, тем менее мобилен оборотный капитал.

Доля сомнительной задолженности в составе дебиторской задолженности (Ксдз ) в %


[image: image49.wmf],

100

´

=

ДЗ

СЗ

Ксдз

где

СЗ – сомнительная задолженность (руб).

Этот показатель характеризует и качество дебиторской задолженности. Тенденция к его росту свидетельствует о снижении ликвидности.  

4.4.5. Анализ оборачиваемости оборотных средств  

В процессе финансово-хозяйственной деятельности средства предприятия совершают кругооборот, начиная с авансирования средств для создания производственных запасов через стадию незавершенного производства и кончая оплатой покупателям отгруженной готовой продукции.

Оборачиваемость оборотных средств – качественный показатель, характеризующий использование оборотных средств. Он отражает время, затрачиваемое на движение оборотных средств через все стадии кругооборота. Ускорение оборачиваемости оборотных средств играет важную роль, обеспечивая экономию ресурсов, необходимых для производства продукции. При ускорении оборачиваемости уменьшается потребность в оборотных средствах, и они высвобождаются из оборота, а при замедлении возникает потребность в вовлечении в оборот дополнительных средств. Для оценки работы предприятия важен анализ  изменения времени оборота ресурсов предприятия, вложенных в запасы и расчеты. Он дает возможность определить уменьшение потребности в оборотных средствах путем оптимизации запасов, их относительного снижения по сравнению с ростом производства, ускорения расчетов или, наоборот, привлечение средств в оборот при неблагополучном положении. Скорость оборачиваемости оборотного капитала характеризуется коэффициентом оборачиваемости (Коб) : Коб = V/СОгде

V–выручка от реализации продукции, работ услуг(тыс. руб);

СО – средняя величина оборотного капитала (тыс. руб).
Длительность одного оборота:  
[image: image50.wmf]
О= (СО*Д)/Vгде

О – длительность одного оборота; 

Д – число дней в отчетном периоде.

Средний остаток оборотных средств исчисляется  путем нахождения простой арифметической остатка на начало и конец отчетного периода.

Фактический оборот по реализации за отчетный год исчисляется исходя из стоимости реализованной товарной продукции в рыночных ценах.

При сравнении показателей оборачиваемости должна быть обеспечена их сопоставимость. При изменении рыночных цен на реализуемую продукцию оборот пересчитывается по новым ценам. При изменении цен на материальные ценности, приобретаемые предприятием, средние остатки нормируемых оборотных средств пересчитываются по новым ценам.

Показатели оборачиваемости оборотных средств по анализируемому предприятию представлены в табл.23.

Оборачиваемость нормируемых оборотных средств замедлилась на 0,5 дня против базисного и на 0,6 дня по всем оборотным средствам.

Определим суммы высвобождения (-) или дополнительного вложения (+) оборотных средств по сравнению с базисным периодом (табл.24).

На оборачиваемость оказывает влияние изменение структуры оборотных средств. При анализе исчисляются показатели оборачиваемости по группам оборотных средств путем деления среднегодовых остатков отдельных элементов оборотных средств на однодневный объем реализованной продукции. Затем по элементам определяют относительное высвобождение или вложение оборотных средств; их сумма должна быть равна результату, исчисленному в целом по оборотным средствам.

Как видно из таблицы 23 оборачиваемость оборотных средств замедлилась на  0,5 дня.

 Замедление оборачиваемости требует привлечения дополнительных средств для продолжения хозяйственной деятельности предприятия, хотя бы на уровне прошлого периода.

Ускорение оборачиваемости капитала способствует сокращению потребности в оборотном капитале (абсолютное высвобождение), а значит увеличению полученной прибыли.

Величину абсолютной экономии (привлечения) оборотного капитала можно рассчитать двумя способами.

1. Высвобождение (привлечение) оборотных средств определяется по формуле:              

( СО = СО1  - СО0  х Крв , где

( СО – величина экономии (-) или привлечения (+) оборотного капитала;

СО1 ,СО0 – средняя величина оборотных средств предприятия за отчетный и базисный периоды;         

Крв – коэффициент роста выручки от реализации продукции 

(Крв =  V1 : V0)

 2. Можно использовать формулу: 

( СО = (О1  - О0 )  х  V1 одн. , где

О1 ,О0  - длительность одного оборота в днях;

V 1 одн   - однодневная реализация продукции (тыс. руб.) отчетного года.

Рассчитаем привлечение оборотных средств на анализируемом предприятии (по второму варианту табл.24) 

Таблица 23

Анализ показателей оборачиваемости оборотных средств 

	№ строки
	Показатели 
	   азисный год
	Отчетный год

	
	
	
	план
	Отчетный

	1
	Выручка от реализации (включая прочую), тыс. руб.
	145000
	151794
	154840

	2
	Однодневная реализация (стр.1 : 360), тыс. руб.
	402,8
	421,65
	430,11

	3
	Среднегодовые остатки оборотных средств, тыс. руб.
	14656
	-
	15889

	
	в т. ч. :
	
	
	

	
	а) нормируемые
	12849
	12963
	13946

	
	б) ненормируемые
	1807
	-
	1943

	4
	Оборачиваемость всех оборотных средств (стр.3: стр.2), дней
	36,5
	-
	37,0

	
	а) нормируемых (стр. 3а : стр.2)
	31,9
	30,7
	32,4

	
	б) ненормируемых (стр.3б: стр.2)
	4,5
	-
	4,6


Таблица  24

Размер привлечения оборотных средств в связи с замедлением их оборота

	Причины высвобождения или 

дополнительного вложения
	Сумма, тыс. руб.

	Замедление оборачиваемости нормируемых оборотных средств (0,5 х 430,11)
	+215,1

	Замедление оборачиваемости ненормируемых оборотных средств (0,1х430,11)
	+43,0

	Итого
	+258,1


Величину прироста (уменьшения) объема продукции за счет ускорения (уменьшения) оборачиваемости можно определить применяя метод цепных подстановок:

(Р1 = (О1 – О0 ) · СО1 .

На рассматриваемом предприятии за счет замедления оборачиваемости оборотных средств прирост продукции уменьшился : 

(Р = (37 – 36,5) · 15889 = - 7995 тыс.руб.

Влияние оборачиваемости оборотного капитала на приращение прибыли (( Р)  рассчитывается по формуле : 

      О1

(Р = П0    (    ------ - П0  , где

     О0

П0  - прибыль базисного периода.

Приведем расчет показателей оборачиваемости оборотных средств по отдельным статьям по анализируемому предприятию (табл.25).

Анализ показывает, что на предприятии ускорение оборачиваемости достигнуто по двум статьям, а замедление – по трем статьям активов. Как уже упоминалось, задание по ускорению оборачиваемости оборотных средств в плане не устанавливается. Однако по данным плана об объеме реализации продукции и остатках нормируемых оборотных средств можно определить продолжительность оборота по плану и таким образом оценить работу предприятия не только по сравнению с прошлым периодом, но и с плановыми расчетами.

По сравнению с плановыми расчетами оборачиваемость замедлилась на 1,7 дня (30,7-32,4), а увеличение потребности в оборотных средствах в связи с этим составило 731,1 тыс. руб. (1,7 ( 430,11).

Этот фактор отрицательно влияет на платежеспособность предприятия.

Период оборачиваемости запасов сырья и материалов равен продолжительности времени, в течении которого сырье и материалы находятся на складе перед передачей в производство.

Длительность оборачиваемости производственных запасов определяется по формуле:

                                                           ПЗ · Т

                                                Опз = --------  , где

                                                             S

ПЗ – средняя величина производственных запасов (руб);

S–себестоимость реализации продукции, работ, услуг руб.

Длительность оборачиваемости незавершенного производства – это продолжительность времени, необходимого для превращения полуфабрикатов в готовую продукцию. Она (Онп ) равна :

НЗП · Т

Онп = ------------ , где

S

НЗП–средняя величина незавершенного производства руб.

Период оборачиваемости запасов готовой продукции равен продолжительности времени, в течении которого готовая продукция поступает к покупателю. Длительность оборачиваемости готовой продукции (Огт ) определяется по формуле : 

ГП · Т

Огт = ------------ , где

Р

ГП  - средняя величина готовой продукции.

Уменьшение длительности оборачиваемости готовой продукции означает увеличение спроса на продукцию, а увеличение – затоваривание готовой продукции. Для оценки эффективности использования оборотных средств может быть также исчислен коэффициент закрепления средств в обороте путем деления суммы реализованной продукции на средний остаток оборотных средств за отчетный период(К=С/ V)                                    

Оборачиваемость оборотных средств можно выразить через среднюю потребность в оборотных средствах на рубль реализованной продукции. Полученный показатель (Y=С/ V ) отражает уровень загрузки оборотных средств.
На анализируемом предприятии динамика обораиваемости по этим показателям приведена в табл.26. Данные, приведенные в таблице, также отражают ухудшение использования оборотых средств предприятия в отчетном году вследствие опережающего роста среднегодовых остатков нормируемых оборотных средств (108,5%)по сравнению с ростом выручки от реализации (106,8%).

Таблица  25

Расчет показателей оборачиваемости оборотных средств по отдельным статьям 

	Оборотные средства
	Базисный год
	Отчетный год
	Замедление (+), ускорение (-) оборачиваемости, дней
	Высвобождено (-), вложено (+) средств по сравнению с баз. годом

	
	среднегодовые остатки, тыс.руб.
	оборачиваемость, дней
	среднегодовые остатки, тыс.руб.
	оборачиваемость, дней
	
	

	Сырье, основные материалы, поку пные полуфаб рикаты, топливо
	6945
	17,3
	7637
	17,8
	+0,5
	+215,1

	Тара 
	572
	1,3
	573
	1,3
	-0,1
	-43

	Запасные части
	1837
	4,6
	1913
	4,5
	-0,1
	-43

	Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы
	1825
	4,5
	1990
	4,6
	+0,1
	+43

	Незавершенное производство
	938
	2,3
	960
	2,2
	-0,1
	-43

	Расходы будущих периодов
	1
	-
	3
	-
	-
	-

	Готовая продукция
	776
	1,9
	870
	2,0
	+0,1
	+43

	Итого нормируемых оборотных средств
	12849
	31,9
	13946
	32,4
	+0,5
	+215,1


Таблица 26

Динамика закрепления средств в обороте 

	Показатели
	Базисный год
	Отчетный год
	Отклонение (+,-)

	Выручка от реализации, тыс. руб.
	145000
	154840
	+98400

	Среднегодовые остатки нормируемых оборотных средств, тыс. руб.
	12849
	13946
	+1097

	Коэффициент закрепления
	11,28
	11,10
	-0,18

	Уровень загрузки оборотных средств, %
	89
	90
	+1,0


Глава 5. Анализ финансовых результатов деятельности предприятия и оценка эффективности их использования

5.1. Понятие финансовых результатов и действующий порядок их формирования 

Финансовый результат – обобщающий показатель анализа и оценки эффективности (неэффективности) деятельности хозяйствующего субъекта на определенных стадиях (этапах) его формирования. Целью деятельности предприятия является  извлечение прибыли для ее капитализации, развития бизнеса, обогащения собственников, акционеров и работников. Так, на счете 90 «Продажи» формируется финансовый результат хозяйственной деятельности, который отражается в отчетности ф. №2 «Отчет о прибылях и убытках» в двух показателях: валовая прибыль от продаж. Если валовая прибыль рассчитывается как разность между выручкой от продаж и себестоимостью реализованной продукции, то прибыль и прибыль от продаж формируется как разность между выручкой от продаж и полной себестоимостью. Реализованной продукции, включающей в себя себестоимость реализованной продукции, коммерческие и управленческие расходы.

Валовая прибыль рассчитывается по формуле:

Пвал=V-S
где, Пвал – прибыль валовая, тыс. руб.;

V- объем продаж, тыс. руб.; 

S- себестоимость реализованной продукции.

Прибыль от продаж исчисляется по формуле

П(V)=V-S-KP-УP
где, КР – коммерческие расходы;

УР – управленческие расходы.

Финансовый результат от всех видов обычной деятельности также выражается двумя показателями: прибылью до налогообло​жения (разность между доходами и расходами от основной про​изводственной, финансовой или инвестиционной деятельности) и прибылью после налогообложения, которая в «Отчете о прибы​лях и убытках» называется прибылью от обычной деятельности и представляет собой разность между прибылью до налогообложе​ния и налогом на прибыль:

П об.д = П до н/обл -Налог на прибыль.

Действующая  ф. № 2 «Отчет о прибылях и убытках» и данные сч. 90 «Продажи» и 91 «Прочие доходы и расходы» позволяют рассчитать прибыль (убы​ток) от обычной деятельности как в целом за год, так и в по​квартальном разрезе:

	
Прибыль от обычной                                                         

                 =

деятельности (Поб.д.)


	Выручка от продаж плюс проценты
к получению плюс. доходы от участия в других  организациях плюс прочие операционные   доходы плюс внереализационные доходы минус

 себестоимость проданных товаров и продукции минус расходы
деятельности на продажу (сч. 44) минус управленческие расходы минус проценты к уплате минус прочие операционные расходы минус внереализационные расходы минус налог на прибыль


Конечным финансовым результатом деятельности организации является чистая (нераспределенная) прибыль (П'), которая формиру​ется на сч. 99 «Прибыли и убытки» как Прибыль (убыток) от про​даж (плюс, минус) Сальдо доходов и расходов от операционной и внереализационной деятельности (плюс, минус) Сальдо чрезвы​чайных доходов и расходов минус Налог на прибыль.

Чистая прибыль является основным показателем для объявле​ния дивидендов акционерам, а также источником средств, направ​ляемых на увеличение уставного и резервного капитала, капитали​зации прибыли организации. Заключительными записями декабря отчетного года чистая прибыль переносится на сч. 84 «Нераспреде​ленная прибыль», которая по существу должна быть равна нерас​пределенной прибыли, если организация в течение года не использовала в исключительных случаях чистую прибыль на покрытие текущих расходов по внутрихозяйственным программам. 

Чистая (нераспределенная) прибыль характеризует реальный прирост (наращение) собственного капитала организации. В связи с этим в научной и учебной литературе по финансовому анализу при желании  можно найти  различные определения понятия «фи​нансовый результат» в зависимости от того какая сторона дея​тельности в каждом конкретном случае рассматривается. В целом в понятие «финансовый результат» вкладывается определенный эко​номический смысл: либо превышение (снижение) стоимости про​изведенной продукции над затратами на ее производство; либо превышение стоимости реализованной продукции над полными затратами, понесенными в связи с ее производством и реализаци​ей; либо превышение чистой (нераспределенной) прибыли над по​несенными убытками, что в конечном итоге является финансово-экономической базой приращения собственного капитала органи​зации. Кроме того, положительный финансовый результат свиде​тельствует также об эффективном и целесообразном использова​нии активов организации, ее основного и оборотного капитала.

Таким образом, конечный финансовый результат деятельности коммерческой организации любой организационно-правовой формы хозяйствования выражается так называемой бухгалтерской прибылью (убытком), выявленной за отчетный период на основании бухгалтерского учета всех её хозяйственных операций и оценки статей бухгалтерского баланса по правилам, принятым в соответствии с  Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности, утвержденным приказом Министерства финансов РФ от 29 июля 1998 г. № 34 н. Согласно данному Положению конечный финансовый результат отчетного периода теперь отражается в бухгалтерском балансе как нераспределенная прибыль (непокрытый  убыток), т.е. конечный финансовый результат, выявленный за отчетный период, за минусом причитающихся за счет прибыли установленных в соответствии с законодательством Российской Федерации налогов и иных аналогичных обязательных платежей, включая санкции за несоблюдение правил налогообложения.

Бухгалтерская (чистая) прибыль слагается из финансового результата от реализации товаров, продукции (работ, услуг); доходов от участия в других организациях; процентов к получению 
за минусом их к уплате; операционных доходов и расходов; внереализационных доходов и расходов, чрезвычайных доходов; и  расходов за вьгчетом налога на прибыль.

Прибыль (убыток) от продаж товаров (работ, услуг) определяется как разница между выручкой (нетто) от продаж за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей и затратами на ее производство и реализацию. 

Приступая к анализу финансовых результатов, необходимо прежде всего выявить, в соответствии ли с установленным порядком рассчитана прибыль от обычной деятельности, нераспределенная прибыль (убыток) и все исходные составляющие для их формирования, в частности, такие, как выручка (нетто) от продаж товаров, продукции (работ, услуг; себестоимость реализации товаров, продукции (работ, услуг); расходы по продажам и управленческие расходы, операционные, внереализационных и чрезвычайные доходы и расходы.

Далее на основе данных ф. № 2 следует оценить состав и динамику элементов формирования прибыли от продаж и чистой (нераспределенной) прибыли, т.е. конечные финансо​вые результаты деятельности коммерческой организации, которая стала объектом экономического анализа (табл.27).

Как свидетельствует обобщающая информация табл. 27 о  со​стоянии и динамике всех существенных показателей, характери​зующих финансовые результаты деятельности организации, к ко​торым относятся не только различные виды прибыли, но и такие важнейшие финансовые инструменты, как выручка от продаж, полная себестоимость произведенной и реализованной продук​ции, товаров (работ, услуг) и др.

В отчетном году по сравнению с предыдущим годом выручка от продаж увеличилась в 4,2 раза; себестоимость проданных то​варов — в 4,5 раза. При этом валовая прибыль, или еще ее мож​но назвать «маржинальный доход», воз​росла в 3,7 раза; расходы по продажам — в 5,5 раза; прибыль от продаж — в 1,16 раза; прибыль от обычной деятельности — в 1,17 раза; а чистая (нераспределенная) прибыль — в 1,21 раза.

Характеризуя изменение абсолютных показателей прибыли, следует отметить, что если чистая прибыль на 1 руб. прибыли от продаж в прошлом году составляла 41,6%, то в отчетном году — уже 43,3%. Если учесть тот факт, что более 30% прибыли от продаж идет на уплату налогов, то остальная ее часть (28—29%) была «утеряна» в операционных, внереализационных и других расходах (например, в коммерческих расходах, которые увели​чились в 5,5 раза пои увеличении выручки от продаж в 4,2 раза).

Данные табл.27 позволяют раскрыть структуру всех основ​ных элементов, формирующих конечные финансовые результа​ты — чистую (нераспределенную) прибыль (табл.28).

Структурно-динамический анализ, по данным табл. 28, в це​лом показал, что несмотря на весьма благополучное положение с темпами роста и абсолютным приростом основных показателей характеризующих финансовые результаты деятельности АО «Зэта» (табл.27), имеет место отрицательно складывающиеся в от​четном году по сравнению с предыдущим годом тенденции, выра​зившиеся в ухудшении финансовых результатов почти по всем по​зициям: увеличился удельный вес затрат и коммерческих расходов соответственно на 4,9 и 6,9 пункта; снизился удельный вес всех

Таблица 27

Исходные данные формы №2 «Отчета о прибылях и убытках» для анализа и оценки финансовых результатов деятельности АО «Зэта», тыс.руб.

	№

п/п
	Показатель
	Отчетный год
	Предыдущий год
	Изменение (+,-) гр.1-гр.2
	Темп роста, % гр.1:гр.2*100

	1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15
16
17
18
19
20
	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции (работ, услуг)

Себестоимость проданных товаров,  продукции (работ, услуг)        

Валовая прибыль (п. 1 — п. 2)

Коммерческие расходы

Управленческие расходы

Прибыль (убыток) от продаж (л. 1 - п. 2 - п. 4 - п. 5)

Проценты к получению

Проценты к уплате

Доходы от участия в других организациях

Прочие операционные доходы

Прочие операционные расходы

Внереализационные доходы

Внереализационные расходы

Прибыль (убыток) до налогообложения

(п. 6 + п. 7 — п. 8 + п. 9 + п. 10 — п. 11 + п. 12)

Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи

Прибыль (убыток) от обычной деятельно​сти (п. 14 — п. 15)

Чрезвычайные доходы

Чрезвычайные расходы

Чистая прибыль (убыток) нераспределен​ная прибыль (убыток) (п. 14 - п. 15 + п. 16  - п. 17)

Чистая прибыль на 1 руб. прибыли от про​даж (п. 18 : п. 6), %
	473754

312771

160983

138927

3398

18658

250

-

-

499

7601

2709

3289

11226
3199

8027

79

26

8080

43,3
	112706

68894

43812

25251

2444

16117

67

-

-

115

5305

3092

4498

9588

2876

6712

57

62

6707

41,6
	+361048

+243877

+117171

+113676

+954

+2541

+183

-

-

+384

+2296

-383

-1209

+1638

+323

-1315

+22

-36

+1373

+17
	420,3

453,6

367,4

550,2

139,0

115,8

373,1

-

-

433,9

143,3

87,6

73,1

117,1

111,2

83,6

138,6

41,6

120,5

104,8


Таблица 28

Структурно-динамический анализ основных элементов формирования конечных финансовых результатов деятельности АО «Зэта».

	№ п/п
	Показатель
	Структура элементов формирования чистой прибыли в выручке от продаж, %
	Изменение структуры в пунктах гр.1-гр.2

	
	
	Отчетный год
	Предыдущий год
	

	1
	2
	3
	4
	5

	1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14
	Выручка от продаж 

Себестоимость проданных товаров,  продукции, услуг

Валовая прибыль (МД)

Коммерческие расходы

Управленческие расходы

Прибыль от продаж 

Операционные доходы

Операционные расходы

Внереализационные доходы

Внереализационные расходы

Прибыль  до налогообложения

Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные 

Прибыль от обычной деятельно​сти 

Чистая прибыль (убыток), нераспределенная прибыль (убыток)
	100,0

66,0

34,0

29,3

0,72

3,9

0,16

1,6

0,57

0,69

2,37

0,675

1,69

1,71
	100,0

61,1

38,9

22,4

2,2

14,3

0,16

4,7

2,74

3,99

8,51

2,55

5,96

5,95
	-

+4,9

-4,9

+6,9

-1,48

-10,4

-

-3,1

-2,17

-3,3

-6,14

-1,875

-4,27

-4,24


видов прибыли на 1 руб. выручки от продаж, в частности вало​вой прибыли — на 4,9 пункта; прибыли от продаж — на 10,4 пункта; прибыли до налогообложения — на 6,14 пункта; чистой . прибыли — на 4,24 пункта и по другим элементам. Все это за​ставляет организацию изыскивать возможности и усиливать контроль в целях оптимизации структуры расходуемых ее средств и повышения эффективного их использования.

Сложившиеся обстоятельства требуют более детального под​хода к изучению отдельных статей формирования финансовых результатов. По данным аналитического учета можно установить, за счет каких элементов приоритетных статей расходов, вновь введенных в отчетность о финансовых результатах, сдерживается рост прибыли. Состав некоторых новых статей формирования прибыли до налогообложения приведен в табл. 29.

Следует обратить внимание на тот факт, что согласно дан​ным табл.29 чистая прибыль в отчетном году по сравнению с предыдущим уменьшилась в основном за счет увеличения себе​стоимости проданных товаров, продукции, услуг на 4,9 пункта и роста коммерческих расходов на 6,9 пункта.

Финансовому менеджеру организации совместно с главным бухгалтером следует разработать программу включения выяв​ленных резервов в производственно-хозяйственную деятель​ность компании на следующий год.

 Для этого необходи​мо провести анализ себестоимости товаров, продукции, работ, услуг по данным ф. № 5-з. Прежде всего нужно оценить струк​туру и динамику затрат по экономическим элементам (табл.30).

В отчетном году наибольший удельный вес в структуре затрат занимают материальные затраты (58,8%), заработная плата (16,2%) и прочие затраты (12,9%). В сравнении с предыдущим годом возросли затраты на сырье и материалы на 5,7 пункта, прочие затраты — на 5,9 пункта преимущественно за счет налогов, включаемых в затраты.

Оценка структуры и динамики производственной себестоимости реализации по статьям калькуляции проводится по дан​ным табл. 31.

Расчеты приведенные в табл.31 показывают, что структура се​бестоимости изменилась в сторону увеличения удельного веса таких затрат, как сырье и материалы (0,3 пункта), общепроизводственные расходы (2,4 пункта) и общехозяйственные (управленческие) расхо​ды (2,7 пункта). В связи с этим исходя из данных табл.31 следует сделать вывод, что ведущим звеном в поиске резервов снижения се​бестоимости реализации на данном предприятии является целена​правленное и эффективное использование сырья и материалов, об​щепроизводственных, управленческих и коммерческих расходов.

Таблица 29

Состав отдельных новых статей формирования финансовых результатов

	Статьи
	Составляющие  элементы 

	1
	2


	1. Коммерческие расходы    (расходы на продажу)
	Дня организации, занятой производством продукции, выполнением работ и оказанием услуг:

•расходы на тару и упаковку изделий на складах готовой продукции; 

•расходы по доставке продукции на ста нцию (пристань) отправления, по по​грузке в вагоны, суда, автомобили и другие транспор тные средства; •комиссионные сборы (отчисления), уплачиваемые сбытовым  и другим посред​ническим предприятием;

•расходы на содержание помещений для хранения продукции в 

местах ее реализации и оплату труда продавцов на сельскохозяйственных предприятиях;     

•рекламные расходы; •другие затраты по сбыту, учитываемые на сч. 43 «Коммерческие расходы»

	
	Для организации, занятой торговой, снабженческой, сбытовой и иной посредниче​ской деятельностью: 

•расходы на перевозки товаров; 

•расходы на оплату труда; 

•расходы на аренду и содержание зданий, сооружений, помещений и инвентаря; 

•износ МБП (в том числе посуды и обеденных приборов на предприятиях об​щественного питания); 

•расходы по хранению и подработке товаров; 

•другие издержки обращения, учитываемые на сч. 44 «Издержки обращения» 

	2. Управленческие расходы     
	Административно-управленческие расходы 

Расходы на содержание общехозяйственного персонала, не связанного с произ​водственным процессом

Амортизационные отчисления на полное восстановление и расходы на ремонт основных средств управленческого и общехозяйственного назначения

Арендная плата за помещения общехозяйственного назначения Расходы по оплате информационных, аудиторских и консультационных услуг

Другие управленческие расходы, учитываемые на сч. 26 «Общехозяйственные расходы»

	3. Проценты к получению
	Суммы причитающихся в соответствии с договорами к получению дивидендов (процентов) по облигациям, депозитам и др.

	4. Проценты к уплате
	Суммы подлежащих в соответствии с договорами к уплате дивидендов (процен​тов) по облигациям, депозитам и др.

	5. Доходы от участия в других организациях
	Доходы, подлежащие получению от участия в совместной деятельности без об​разования юридического лица (по договору простого товарищества)

Доходы, подлежащие получению по финансовым вложениям в ценные бумаги других предприятий по сроку в соответствии с учредительными документами и др.

	6. Операционные доходы
	Прибыль от реализации основных средств                                                                  Прибыль от реализации прочего имущества предприятия 



	
	Доходы от списания основных средств с баланса по причине морального износа Доходы от сдачи имущества в аренду

Суммы компенсации затрат на содержание законсервированных производствен​ных мощностей и объектов,  по аннулированным производственным заказам (договорам), прекращенному производству, не давшему продукцию

Другие операционные расходы

	7. Операционные расходы
	Убытки от реализации основных средств

Убытки от реализации прочего имущества предприятия

Потери от списания основных средств с баланса по причине                                                                                                                                                                         

морального износа

Затраты  на содержание законсервированных производственных мощностей и объектов

Затраты по аннулированным производственным заказам (договорам)

Затраты на производство, не давшее продукции Налог на производство, не давшее продукции Налог на имущество Налог на рекламу   

	
	Местные налоги (целевые сборы, налог на уборку территории, налог на содер​жание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы, сбор на ну​жды образовательных учреждений и др.) Другие операционные расходы

	8. Внереализационные до​ходы


	Кредиторская и депонентская задолженности, по которым истек срок исковой давности

Суммы, поступившие в погашение дебиторской задолженности, списанной в прошлые годы в убыток как безнадежная к получению

Присужденные или признанные должником штрафы, пени, неустойки и другие виды санкций за нарушение хозяйственных договоров

Суммы, причитающиеся в возмещение причиненных убытков в связи с нарушением хозяйственных договоров

Суммы страхового возмещения и покрытия из других источников убытков от стихийных бедствий, пожаров, аварий, других чрезвычайных событий

Прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году

Стоимость зачисленного на баланс имущества, оказывавшегося в излишке по результатам инвентаризации

Другие внереализационные доходы

	9. Внереализационные расходы


	Суммы уценки производственных запасов, готовой продукции и товаров в соот​ветствии с установленным порядком

Убытки от списания дебиторской задолженности, по которой истек срок иско​вой давности

Долги, нереальные для взыскания

Присужденные или признанные предприятием штрафы, пени, неустойки и другие виды санкций за нарушение 

хозяйственных договоров, а также по воз​мещению причиненных убытков

Убытки по операциям прошлых лет, выявленных в отчетном году 

Потери от стихийных бедствий, убытки в результате пожаров, аварий, других чрезвычайных событий

Убытки от списания ранее присужденных долгов по недостачам и хищениям, по которым возвращены исполнительные документы с утвержденным судом актом о несостоятельности ответчика

Убытки от списания недостач материальных ценностей, выявленных при инвен​таризации

Судебные издержки


Другие внереализационные расходы


Таблица 30

Изменение структуры затрат по экономическим элементам

	Показатель
	Структура, %
	Изменение (+,-)

	
	Пред. год
	Отчетный год
	

	Затраты на производство продукции (работ, услуг) — всего

В том числе по экономическим элементам:

Материальные затраты

        из них:

сырье и материалы

покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты

работы и услуги производственного характера;

топливо

энергия

Затраты на оплату труда

Отчисления на социальные нужды

Амортизация основных средств

Прочие затраты 

   из них:

проценты по кредитам банков

суточные и подъемные

налоги, включаемые в себестоимость

отчисления во внебюджетные фонды

вознаграждения за изобретения и рацпредложения

оплата нематериальных услуг сторонних организаций

другие затраты
	100,0

56,8

34,4

15,6

1,1

2,3

3,4

22,6

8,4

5,2

7,0

2,2

0,3

0,7

3,0

0,1

0,4

0,3
	100,0

58,8

40,1

12,9

1,8

1,9

2,1

16,2

7,2

4,9

12,9

4,5

0,2

2,5

4,3

0,1

0,8

0,5
	-

+2,0

+5,7

-2,7

+0,7

-0,4

-1,3

-6,4

-1,2

-0,3

+5,9

+2,3

-0,1

+1,8

+1,3

-

+0,4

+0,2


Таблица 31

Изменение структуры себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг по статьям калькуляции

	Показатель
	Структура, %
	Изменение

 (+,-)

	
	Предыдущий год
	Отчетный год
	

	Себестоимость проданных товаров, продукции (работ, услуг) —

всего 

      В том числе по отраслям:      

Сырье и материалы

Покупные комплектующие изделия и полуфабрикату      

Топливо и энергия на технологические цели

Потери от брака

Заработная плата

Отчисления на социальные нужды

Отчисления в резерв отпускных производственным  Общепроизводственные расходы 

Общехозяйственные (управленческие) расходы

Произведенная (заводская) себестоимость

Коммерческие расходы

Полная себестоимость                                               
	100,0

32,2

10,7

5,8

0,2

6,3

2,5

3,2 

13,1

 17,7

91,7

8,3

100,0
	100,0

32,5

9,0

4,2

0,1

5,2

2,0

1,9

15,5

20,4

90,8

9,2

100,0
	-

+0,3

-1,7

-1,6

-0,1

-1,1

-0,5

-1,3

-2,4

-2,7

-0,9

0,9

-


5.2. Состав доходов и расходов организации

Понятия о доходах и расходах были впервые раскры​ты для целей ведения бухгалтерского учета в Концепции бух​галтерского учета в рыночной экономике России, одобренной 29 декабря 1997 г. Методическим советом по бухгалтерскому учету при Министерстве финансов РФ и Президентским Сове​том Института профессиональных бухгалтеров. С 1 января 2000 г. реализуются на практике два новых Положения по бухгалтерскому учету: ПБУ 9/99 «Доходы  организации» и  ПБУ  10/99 «Расходы организаций».

Доходами организации, как подчеркивается в ПБУ 9/99, при​знается увеличение экономических выгод в результате поступ​ления активов (денежных средств и иного имущества) или по​гашения обязательств, приводящее к увеличению капитала ор​ганизации. Сюда, однако, не включаются вклады участников (собственников) в уставный капитал. Доходы содержат следую​щие статьи: выручку от продаж товаров, продукции (работ, ус​луг); проценты и дивиденды к получению; арендную плату; по​ступления от продажи основных средств и другого имущества; чрезвычайные доходы и т.п. Не могут признаваться доходами организации, как указывается в ПБУ 9/99, различные поступле​ния от других юридических и физических лиц:

· сумм НДС, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин
и иных аналогичных обязательств платежей;

· авансов в счет оплаты продукции, товаров и услуг;

· задатка;

· залога, если договором предусмотрена передача заложенного имущества залогодержателю;

· по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным
договорам в пользу комитента, принципала.

Доходы классифицируются на четыре группы:

· доходы от обычных видов деятельности;

· операционные доходы;

· внереализационные доходы;

· чрезвычайные доходы.

Расходами организации признается уменьшение экономиче​ских выгод в результате выбытия активов (имущества, денежных средств) или возникновения обязательств, уменьшающих капи​тал организации, за исключением уменьшения вкладов в устав​ный капитал собственников имущества по их решению.

Согласно ПБУ 10/99 не признается расходами организации выбытие активов, связанное с:

· приобретением внеоборотных активов;

· вложениями в уставный капитал других организаций;

· приобретением акций АО и иных ценных бумаг не для перепродажи;

· перечислением средств и взносов, связанных с благотворительной деятельностью;

· расходами на осуществление спортивных мероприятий, от​дыха, развлечений;

· предварительной оплатой материально-производственных
запасов и иных ценностей (работ и услуг);

· погашением кредита, займа;        

· договорами комиссии, агентскими и аналогичными дого​ворами в пользу комитента, принципала и т.п.

Расходы также классифицируются на четыре группы:

· расходы по обычным видам деятельности;

· операционные расходы;

· внереализационные расходы;

· чрезвычайные расходы.

Чрезвычайные доходы и расходы ранее относились к группе внереализационных доходов и расходов.

Впервые допускается операционные доходы и расходы не по​казывать в отчете ф. № 2 развернуто, если, например, расходы и связанные с ними доходы, возникшие в результате одного и того же или аналогичного по характеру факта хозяйственной деятель​ности, не являются существенными для характеристики финан​сового положения организации. ПБУ 10/99 обозначены правила для признания расходов в отчете о прибылях и убытках:

· первое правило требует соответствия расходов полученным доходам или увязки между произведенными расходами и по​ступлениями;

· второе правило устанавливает необходимость обоснованного распределения   расходов   между   отчетными   периодами, когда расходы обусловливают получение доходов в течение отчетных периодов и когда связь между доходами и расхо​дами не может быть четко определена или определяется косвенным путем;

· третье правило — подлежат признанию независимо от пре​дыдущих правил расходы, признанные в отчетном периоде, когда по ним можно определенно утверждать о неполучении экономических выгод (доходов) или поступлении активов.

Следует сказать, что при разработке ПБУ 9/99 и ПБУ 10/99 российские разработчики в основном исходили из требований Международных стандартов финансовой отчетности (МСФО), хотя в МСФО № 18 «Выручка» детально раскрывается понятие «доходы», а по «расходам» совсем отсутствует специальный стан​дарт. Все это, конечно, сказалось на качественном уровне содержания новых стандартов.

Основные принципиальные положения ПБУ 9/99 и ПБУ 10/99 стали базовыми для осуществления классификации доходов и рас​ходов, что привело к принципиальным изменениям в содержании ф. № 2 «Отчет о прибылях и убытках», утвержденной приказом Мин​фина РФ и введенной в действие с 1 января 2000 г. К доходам по обычным видам деятельности относятся вы​ручка от продажи продукции и товаров, оказанных услуг и выполненных работ и  произведенные расходы,   сопутствую​щие этим поступлениям. К этому виду доходов и расходов от​носятся также: поступления (расходы) от сдачи имущества в аренду;  участия  в уставных  капиталах других  организаций; предоставление за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, и т.п. В то же время подобные доходы и расхо​ды при определенных условиях признаются как операцион​ные.  В таких неоднозначных ситуациях в ПБУ о доходах и расходах даются разъяснения, что критерием их отнесения к основным или операционным является предмет деятельности предприятия.  Например, в организации, предмет деятельно​сти которой — предоставление имущества по договору арен​ды, доходы и расходы, связанные с осуществлением этой дея​тельности, будут признаны как доходы и расходы от обычных видов деятельности. Предмет деятельности организации опре​делен учредительными документами.   В  случае  отсутствия  в уставе необходимой информации об этом следует руководство​ваться правилами существенности, т.е. предметом деятельности организации могут считаться работы или услуги,  выручка от продажи которых составляет не менее 5% от общего объема выручки. «Доходы от обычных видов деятельности» отражают​ся по  кредиту сч. 46 «Реализация продукции (работ, услуг)». Состав операционных, внереализационных и чрезвы​чайных доходов и расходов представлен в таблице 32.

Знание о составляющих элементах доходов и расходов орга​низации, порядке формирования доходов и отнесения расходов на соответствующие статьи бухгалтерского учета позволят: каче​ственно оценить характер их возникновения и содержание; осу​ществлять контроль за их движением и состоянием; выявлять факторы, оказавшие влияние на увеличение (снижение) доходов и расходов.

Таблица 32

Доходы и расходы организации (кроме как от основных видов деятельности) в соответствии с ПБУ 9/99 и ПБУ 10/99
	№ п/п
	Доходы
	№ п/п
	Расходы

	А
	1
	Б
	2

	1. Операционные

	1.1.

1.2.
1.3.

1.4.

	Поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (владение) активов организации

Поступления, связанные с предоставлением за плату прав, возникаю щих из патентов на изобретения,  промышле нные образцы  и других видов интеллектуальной собственности

Поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты)

Поступления, связанные с участием в уставных капиталах других органи заций (включая процен ты и иные доходы
	1.1

1.2.
1.3.
1.4.
.


	Расходы,   связанные   с   предоставлением   за плату во временное пользование (владение) активов организации

Расходы,   связанные   с   предоставлением   за плату во временное пользование (владение),

возникающие   из   патен тов   на   изобретения, промышленные образцы и другие виды интел лектуальной собственности

Расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием основных средств и иных активов,   отлич ных   от   денежных   сре дств  (кроме иностран ной валюты)

Расходы,  связанные с учас тием в уставных капиталах других организаций



	1.5
1.6.
1.7.
	по ценным бумагам)

Проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации (по облигациям, депозитам и векселям) 

Проценты за использо вание банком денежных средств, находящихся на счете организации

Прибыль, полученная организацией в результа те совместной деятельно сти (по договору про стого товарищества) и т.п.
	1.5.

1.6.

1.7.

	Проценты,   уплачиваемые   организацией   за пользование денежными средствами (кредитами, займами)

Расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями

Прочие операционные расходы

	2. Внереализационные

	2.1.

2.2.


	Штрафы, пени, неуст ойки за нарушение ус​ловий договора получен ные 

Поступления в возме щение убытков, причи​ненных организации третьими лицами 
	2.1

2.2.
	Штрафы, пени, неустой ки за нарушение условий договора уплаченные 

Возмещение причиненных убытков третьим лицам

	2.3.

2.4.

2.5.

2.6.


	Прибыль прошлых лет, выявленная в отчет​ном году

Суммы кредиторской и депонентской задол​женности,  по которой истек срок исковой давности (свыше трех лет) 

Сумма дооценки акти вов (за исключением вне​оборотных активов), а также активы, по лученные безвозмездно (в том числе по договору дарения) 

Суммы, поступившие в погашение дебитор​ской задолженности, списанной в прошлые годы в убыток как без надежной к получению
	2.3.

2.4.

2.5.

2.6.


	Убытки прошлых лет, признанные в отчет​ном году

Суммы дебиторской задолженности, по ко​торой истек срок исковой давности, и других долгов, не реальных для взыскания 

Сумма уценки активов (за исключением вне​оборотных активов)

Убытки от списания ранее присужденных долгов по недостачам и хищениям, по кото​рым возвращены исполните льные документы с утвержденным судом актом о несостоя​тельности ответчика



	3. Чрезвычайные

	3.1.


	Поступления, возника ющие как последствия чрезвычайных обстояте льств хозяйственной Дея тельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации имущества и т.п.):

-страховое возмещение;

-стоимость материальных ценностей,
остающихся от списания не    пригодных к
восстановлению активов
	3.2.


	Расходы,    возникающие    как    последствия; чрез вычайных  обстоятель ств  хозяйственной Дея тельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации имущества и т.п.):

· по страховому возмещению;

· по восстановлению разрушенного имущест​ва (активов);

· по приобретению утраченного имущества




5.3. Анализ структуры  и динамики доходов и расходов

Анализ доходов и расходов организации проводится по данным ф. № 2 «Отчет о прибылях и убытках». В ней содержится информация о всех видах доходов и расходов за отчетный и предыдущий периоды. 
 Это позволяет каждому экономическому субъекту анализировать в динамике состав и структуру доходов и расходов, их изменение, а также рассчитывать ряд ко​эффициентов, свидетельствующих об эффективности использования доходов и целесообразности произведенных расходов в сравнении с полученными доходами.

Анализ информационных сведений о доходах АО «Зэта» за отчетный и предыдущий годы проводится по данным табл.33.  Как свидетельствуют эти данные, доходы организации в отчет​ном периоде по сравнению с предыдущим периодом увеличи​лись на 361 254 тыс. руб. (477291 — 116037), что составляет 311% (361 254 : 116 037 х 100), т.е. более чем в три раза воз​росли доходы организации (477291 : 116037), а уменьшились они главным образом на 2,13 пункта за счет только внереализационных доходов.


Наибольший удельный вес в доходах организации занимает выручка от продаж (97,1% в предыдущем году и 99,3% в отчет​ном). Остальные доходы составляют менее. 5% по каждой статье доходов. Как показывают данные табл. 33 на все другие ста​тьи доходов (п. 2, п. 3, п. 4, п. 5, п. 6) в общей сумме за отчет​ный год находится лишь 0,7%. В целом доходы в связи с выруч​кой от продаж увеличились в отчетном году по сравнению с предыдущим годом на 361 048 тыс. руб., или на 2,16%.

Следует заметить, что в составе доходов организации (кро​ме доходов от продаж) имеются и доходы, полученные от опе​рационной и внереализационной деятельности. Так, организа​ция в отчетном году получила банковский процент по расчет​но-кассовому обслуживанию в сумме 250 тыс. руб., а прочие операционные доходы и внереализационные доходы составили соответственно 499 и 2709 тыс. руб., данные о которых имеют​ся в табл. 34.

Таблица 33

Анализ состава структуры и динамики доходов  АО «Зэта» 

	Показатель


	Отчетный год
	Предыдущий год
	Изменение (+,-)

	
	сумма, тыс. руб.
	% к итогу
	сумма, тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб. 

(гр-гр)
	пункты, (гр.2-ф.4)

	1 . Выручка (нетто) от прода​жи товаров, продукции  (ра​бот, услуг) (стр. 010)
	473754
	99,26
	112706
	97,10
	+361 048
	+2,16

	2. Проценты к полу чению (стр. 060)
	250
	0,05
	67
	0,06
	+ 183
	-0,01

	3. Доходы от учас тия в дру​гих орга низациях (стр. 080)
	—
	—
	—
	—
	—
	—

	4. Прочие операции онные до​ходы (стр. 090)
	499
	0,10
	115
	0,10
	+384
	—

	5.  Внереализацион ные дохо​ды (стр. 120)
	2709
	0,57
	3092
	2,70
	-3,83
	-2,13

	6. Чрезвычайные доходы (стр. 170)
	79
	0,02
	57
	0,04
	+22
	-0,02

	7. Всего доходов организации (п.1-+п. 2+п.3+п.4+п.5+п.6)
	477291
	100,0
	116037
	100,0
	+361 254
	—


Таблица 34

Состав и структура операционных и внереализациооных доходов АО «Зэта» за отчетный год

	№ п/п
	Состав доходов
	Сумма, тыс.руб.
	% к итогу 

	1
	Операционные доходы – всего

В том числе:

1.1. Прибыль от реализации основных средств

1.2. Прибыль от реализации прочих активов

1.3. Доходы от операций с ценными бумагами
	499,0

31,4

31,6
136,0
	100,0

6,3

6,3

87,4

	
	ИТОГО:
	499,0
	15,6

	2
	Внерализационные доходы – всего

В том числе:

2.1.Излишки ТМЦ

2.2.Невостребованная просроченная кредиторская задолженность по истечении срока исковой давности

2.3.Штрафы и пени полученные

2.4.Прибыль прошлых лет

2.5.Прочие доходы
	2709,0

149,0

825,0

18,3

1589,7

127,0
	100,0

5,5

30,4

0,7

58,7

4,7

	
	ИТОГО:
	2709,0
	84,4

	
	ВСЕГО:
	3208,0
	100,0


Данные таблицы 34 свидетельствуют о том, что в операционных и внереализационных доходах наибольший удельный вес
занимают доходы от операций с ценными бумагами, в частности
с векселями (87,4%), от прибыли прошлых лет, выявленной в
отчетном году (58,7%), и от не востребованной поставщиками
кредиторской задолженности, по которой истек срок исковой
давности (30,4%).

Расходы организации (табл.35) тоже увеличились на 360 136 тыс. руб., т.е. в 4,5 раза (462 524 : 102 338). Так, себе​стоимость проданных товаров и продукции, выполненных работ и предоставленных услуг в предыдущем году составила 67,3% от обшей суммы расходов; коммерческие расходы — 24,7%, прочие операционные расходы — 5,2%, а в отчетном году — соответст​венно 67,6; 30; 1,6%, что свидетельствует о существенном увели​чении доли коммерческих расходов (+5,35 пункта) и сокраще​нии прочих операционных расходов (-3,54 пункта).

Для проведения качественного контроля и мониторинга ди​намики и структуры операционных и внереализационных расхо​дов предприятия необходимо детально конкретизировать направ​ления использования его средств во избежание нецелесообразных трат и в целях своевременного их устранения (табл.36).

Данные таблицы показывают, что наибольший удельный вес из двух вышеназванных видов расходов занимают операционные рас​ходы (69,8%).'В операционных расходах большую долю (66,8%) со​ставляет уплата налога на имущество, а во внереализационных расходах — налог на пользователей автодорог (42,1%) и невозврат дебиторской задолженности по истечении срока исковой давности (31,2%), что обусловливает введение строгого финансового кон​троля за возвратом долгов по каждому дебитору в отдельности. Несмотря на практическую значимость анализа состава и структуры доходов и расходов организации следует все-таки уг​лубить его проведение, используя коэффициентные методы фи​нансового анализа, характеризующие степень эффективности использования (расходования) этих средств исходя из данных табл.37.

Данные таблицы показывают, что доходы, расходы и выруч​ка от продаж увеличивались в отчетном году по сравнению с предыдущим годом одинаковыми темпами — более чем в четыре раза, а вот рентабельность продаж упала с 12,1 до 3,1%; рента​бельность активов — с 10,6 до 8,9%, в то время как доходы на 1 руб. активов увеличились с 90,2 коп. до 2,88 руб., т.е. в 3,2 раза.

Таблица 35

Анализ состава, структуры и динамики расходов АО«Зэта»

	Показатель


	Отчетный

год
	Предыдущий год
	Изменение (+, -)

	
	сумма, тыс. руб.
	% к итогу
	сумма, тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб. 

(гр. 1 -  гр. 3)
	пункты 

(гр. 2- гр. 4)

	1.  Себестоимость  проданных то​варов, продукции (работ, услуг)
	312771
	67,63
	68 894
	67,29
	+243 877
	+0,34

	2. Коммерческие расходы
	138 927
	30,01
	25 251
	24,66
	+ 113676
	+5,35

	3. Проценты к уплате
	—
	—
	—
	—
	—
	—

	4. Прочие операцион ные расходы
	7601
	1,64
	5305
	5,18
	+2296
	-3,54

	5. Налог на прибыли и иные ана​логичные обязательные платежи
	3199
	0,71
	2876
	2,81
	+323
	-2,1

	6. Чрезвычайные расходы
	26
	0,01
	62
	0,06
	-36
	-0,05

	7. Всего расходов организации
	462 524
	100,0
	102.388
	100.0
	+360 136
	—


Таблица 36

Состава и  структура операционных и внереализационных расходов АО «Зэта» за отчетный год

	№ п/п
	Состав расходов
	Сумма, тыс. руб.
	% к итогу

	1
	Операционные расходы — всего

В том числе:

1.1. Списание недоамортизированных основных средств

1.2. Налог на имущество

1.3. Налог на содержание жилищного фонда и объектов

социально-культурной сферы

1.4. Налог на содержание милиции

1.5. Налог на уборку территории

1.6. Прочие расходы
	7601,0

176,7

5076,2

1567,1

84,3

50,3

646,4
	100,0

2,3

66,8

20,6

1,1

0,7

8,5

	
	ИТОГО:
	7601,0
	69,8

	2
	Внереализационные расходы — всего

В том числе:

2.1. Штрафы, пени уплаченные

2.2. Дебиторская задолженность с истекшим сроком исковой давности

2.3. Налог на пользователей автодорог

2.4. Выплата выходного пособия при сокращении штатов

2.5. Прочие расходы                                
	3289

280,4

1026,5

1385,2

236,8

360,1
	100,0     

8,5

31,2

42,1

7,2

10,9

	
	ИТОГО:
	3289
	30,2

	
	ВСЕГО:
	10890
	100,0


Таблица 37

Состава и  структура операционных и внереализационных расходов АО «Зэта» за отчетный год

	Показатель
	Отчетный год


	Предыдущий

год
	Изменение

(+, - ), 

гр. 1 - гр. 2
	Темп

роста, % 

(гр. 1:гр.-2) 

	1. Доходы (Дох)
	477291
	116 037
	+361 254
	411,3

	2. Расходы (Расх)
	462 524
	102 388
	+360 136
	451,7

	3. Прибыль (убыток) до налогообложения (п. 1 - п. 2) (П)
	14 767
	13649
	+ 1118
	108,2

	4. Среднегодовая стоимость активов (А)
	165 720
	128 600
	+37 120
	128,9

	5. Выручка от продаж (V)
	473 754
	112706
	+361 048
	420,3

	6. Рентабельность акти вов, % (п. 3 : п. 4) (П : А)
	8,9
	10,6
	-1,7
	84,0

	7. Рентабельность продаж, % (п. 3 : п. 5)                  П: V    (х)
	3,1
	12,1
	-9,0
	25,6

	8. Выручка от продаж в 1 руб. доходов (п.5 : п. 1)

(V: Дох)                                                            (У)
	0,9923
	0,9713
	+0,021
	102,2

	9. Доходы на 1 руб. акти вов (п. 1 : п. 4), (Дох: А)    
	2,880
	0,902
	+ 1,978
	319,3


Анализ и оценка показателей расходов организации реко​мендуется проводить по данным табл.38.

Таблица 38

Динамика показателей расходов АО «Зэта», тыс. руб.

	Показатель
	Отчет​ный год
	Преды​дущий год
	Изме​нение

(+,-),гр. 1 - гр. 2
	темп роста, %(гр.1-гр.2)

	1. Расходы (Расх)


	462 524


	102388


	+360 136


	451,7


	2. Доходы (Дох)

3. Прибыль до налогооб-

ложения (п.. 1 - п. 2)     (П)

4. Выручка от продаж    (V)

5. Рентабельность рас-

ходов, % (п. 3 : п. 1)         (f)

6. Рентабельность продаж, % (п. 3: п. 4)                     (х)

7. Доля выручки от продаж на 1 руб. доходов, коэф.                    (п. 4: п. 2)                        (У).

8. Доходы на 1 руб. расходов, коэф. (п. 2 : п.1                                  (z)
	477 291

14767

473 754

3,19

3,19

0,9923

1,032,
	116037

13 649

112706

13,3

12,1

0,9713

1,133
	+361 254

+ 1118

+361 048

-10,11

-9,0

+0,021

-0,101
	411,3

108,2

420,3 .

23,98

25,6

102,2

 91,1


Расчеты по данным табл. 38 показывают, что качественные показатели расходов (затрат) резко уменьшились: рентабельность расходов — с 13,3 в предыдущем году до 3,19% в отчетном году; темп роста расходов в 451,7% больше темпов роста доходов — 411,3%; доходы на 1 руб. расходов снизились с 1,133 руб. до 1,032 руб. и составили 91,1% от их значения в предыдущем году. 

5.4.  Факторный анализ формирования  прибыли от продаж и оценка запаса финансовой прочности

Особое внимание в процессе анализа и оценки динамики финансовых результатов следует обратить на наиболее значимую и существенную статью их формирования — прибыль (убыток) от продаж товаров, продукции, выполненных работ и оказанных услуг как важнейшую составляющую экономической и чистой прибыли и зачастую по своему объему превышаю​щую ее (табл.27). Данные этой аналитической таблицы пока​зывают, что если в предыдущем году прибыль от продаж состав​ляла 168% от прибыли до налогообложения, а в сравнении с чистой прибылью — 240%, то в отчетном году — соответственно 166,2% (18 658 : 11 226) и 231% (18 658 : 8080), т.е. прибыль до налогообложения и чистая прибыль формируются преимущест​венно из прибыли от продаж и тех объективных и субъективных факторов, которые воздействуют на изменение ее величины. По​этому рекомендуется проводить анализ прибыли от реализации продукции в отчетном периоде по сравнению с предыдущим, учи​тывая ее изменение под воздействием факторов, оказавших либо положительное, либо отрицательное влияние.

В связи с процессом постоянного развития аналитических возмож​ностей бухгалтерской отчетности, в частности «Отчета о прибылях и убытках», создана информационная база проведения анализа измене​ния (Δ) прибыли от продаж под влиянием следующих факторов:

- объема выручки (нетто) от реализации товаров, продукции
(работ, услуг);

- структуры реализации;

- себестоимости проданных товаров, продукции;

- коммерческих расходов;

- управленческих расходов;

- цен на реализацию товаров, продукции (работ и услуг).

Для проведения факторного анализа используем необходимую информацию табл. 27  и аналитической табл. 39, исходные данные которых позволяют рассчитать влияние вышеназванных факторов на изменение прибыли от продаж товаров, продукции (работ, услуг). Исходя из данных табл. 39 рассчитаем влияние факторов на изменение (прирост) прибыли от продаж, который составил +2541 тыс. руб.

Методика расчета влияния факторов на прирост прибыли от продаж.

Первый  шаг. Расчет прироста прибыли от продаж (АП):

18 658 - 16 117 =+2541 тыс. руб.

Таблица 39

Исходная информация для расчета влияния факторов на изменение (прирост) прибыли от продаж АО «Зэта»
	№ п/п
	Показатель и его условное обозначение
	Преды​дущий год
	Реализация отчетного года по ценам и зат ратам пре дыдущего года (специальный расчет)
	Отчет​ный год

	1
	Выручка   от   продаж  товаров, продукции (работ, ус​луг), тыс. руб. V

	112706


	349 388


	473 754



	2

3

4

5

6
	Себестоимость     продан ных товаров,   продукции   (работ услуг), тыс. руб. Sпер
Коммерческие расходы, тыс. руб. КР

Управленческие расходы, тыс. руб. УР

Прибыль (убыток) от про​даж П

Темп роста выручки от продаж, рассчитанный в ценах предыдущего (базисного) го​да, %
	68894

25251

2444

16 117

112706
	252 034

77 594

2820

16940

349 388
	312771

138 927

3398

18658

310


Второй    шаг. Расчет темпа роста объема продаж в сопоставимых ценах.   

      349 388


х 100 = 310% ; 
     112706
тогда темп прироста объема продаж составил 210%.

Третий    шаг. Расчет прироста прибыли в связи с увели​чением объема продаж на 210% (310 - 100):

Итак, влияние первого фактора — изменения объема продаж на прирост прибыли от продаж составил



Четвертый шаг. Расчет изменения себестоимости про​
данных товаров, продукции и услуг: 312 771 — 252 034 = + 60 737 тыс. руб. Это означает, что прибыль от продаж уменьшится на эту сумму в связи с увеличением себестоимости товаров, продук​ции (работ, услуг), т.е. ΔП(s) составит -60 737 тыс. руб., т.е. второй фактор оказал внимание на 


Пятый шаг. Расчет изменения коммерческих расходов при неизмененном объеме продаж: 138 927 — 77 594 = +61 333 тыс. руб. Этот фактор (третий) также уменьшил прибыль от продаж на 61 333 тыс. руб., т.е. ΔП(кр) составил


Шестой шаг. Расчет изменения управленческих расходов (четвертый фактор) при неизменном объеме продаж: 3398 — - 2820 = +578 тыс. руб. За счет увеличения управленческих рас​ходов прибыль от продаж уменьшилась на 578 тыс. руб., т.е. ΔП(ур)  составил

Седьмой шаг. Расчет влияния на изменение прибыли от продаж увеличения цен на продукцию, услуги (пятый фактор). Сравним два объема продаж отчетного периода, рассчитанных по ценам предыдущего и отчетного годов: 473 754 — 349 388 = = 124 366 тыс. руб. Это свидетельствует о том, что продавали продукцию, товары, услуги по более высоким ценам и получили в связи с этим прибыль ΔП(ц)  на сумму

Восьмой шаг. Расчет влияния изменения структурных сдвигов в реализации продукции (в сторону увеличения или уменьшения продаж более рентабельных товаров, продукции, работ) на изменение прибыли от продаж (шестой фактор). Для этого выполним расчет по предлагаемой методике: 16 940 — - (16 117 х 3,10) = 16 940 - 49 962,7 = -33 022,7 тыс. руб. Рас​четы показывают, что в организации уменьшилась прибыль от продаж на 33 022,7 тыс. руб. в связи с изменением структуры продаж, в частности, за счет увеличения объема продаж нерен​табельных товаров, продукции (работ, услуг)  ΔП(стр) на  сумму


Для проверки правильности выполненных расчетов составим баланс отклонений по общему объему прибыли от продаж и факторов, оказавших влияние на ее изменение в отчетном пе​риоде по сравнению с предыдущим годом:

2541 тыс. руб. = +33 845,7 + (-60 737) + (-61 333) + + (-578) + (+124 366) + (-33 022,7) = +2541 тыс. руб. 

Факторный анализ изменения прибыли от продаж показал, что она увеличилась только за счет влияния двух факторов: изме​нения объема продаж (+33 845,7 тыс. руб.) и роста цен на товары (работы, услуги) (+124 366 тыс. руб.). Остальные факторы — уве​личение себестоимости продаж, коммерческих и управленческих р расходов, а также изменение структуры продаж — привели к по​нижению прибыли от продаж на общую сумму 155 670,7 тыс. руб.

[-60 737 + (-61 333) + (-578) + (-33 022,7)].

Обобщим результаты факторного анализа прибыли от про​даж в табличной форме (табл.40). Приведенные расчеты наглядно показывают, что данная орга​низация располагает достаточными резервами увеличения прибыли от реализации продукции и прежде всего за счет снижения произ​водственной себестоимости реализации, коммерческих и управ​ленческих расходов, а также за счет возрастания удельного веса в объеме реализации более рентабельных товаров и изделий.

Используя данные  табл. 27 можно рассчитать ряд показателей оценки качествен​ного уровня достижения определенных финансовых результатов деятельности хозяйствующих субъектов, в частности таких, как: маржинальный доход, обеспечивающий покрытие посто​янных затрат и получение прибыли (МД), тыс. руб.;

· точка критического объема продаж (г), тыс. руб.;

· запас финансовой прочности (ЗФП), тыс. руб. Оптимальное значение этого показателя — свыше 60% от объема продаж. Порядок исчисления названных показателей представлен в табл. 41

Таблица 40

Расчет влияния факторов на изменение прибыли от продаж товаров, 

продукции (работ, услуг) исходя из данных табл. УН
	Факторы изменения
прибыли от продаж
	Порядок расчета по данным табл. 9.6
	Результаты расчета, тыс. руб.
	Оценка влияния фактора на изменение прибыли от продаж, тыс. руб. (+, -)

	1
	2
	3
	4

	А. Общее изменение (±) при​были от продаж 

в том числе за счет факторов: 

1. Изменения объема продаж

2.Изменение   себестоимости проданных товаров, продукции (работ, услуг) 

3. Изменение коммерческих расходов 

4. Изменение управленческих расходов 


	п. 5, гр. 3 — п. 5, гр. 1 

п. 5, гр. 1 х Прирост продаж, %


100

п. 2, гр. 3 — п. 2, гр. 2 

п. 3, гр. 3 — п. 3, гр. 2 

п. 4, гр. 3 — п. 4, гр. 2 


	18658- 16 117 = 

+2541 16117х(310-100)

100

=33 845,7

312771 -2502034 =  +60 737

138 927 - 77 594 = 61 333 

3398 - 2820 = +578 


	-

+33 845,7

-60.737

-61 333 

-578 



	5. Изменение цен на продан​ные товары, продукцию (ра​боты, услуги) 

6. Изменение структурных сдвигов в объеме продаж


	п. 1, гр. 3 — п. 1, гр. 2

п. 5, гр. 2 — п. 1, гр. 1 х 310 : 100


	473 754 - 349 388 = +124 366

16 940- (16 177 х 310) :  100 = 16 940 - 49 962,7 = -33 022,7
	+124 366

-33 022,7



	6. Совокупное влияние фак​торов на изменение прибыли от продаж
	В  гр. 3,  табл. 9.7  сло​жить рассчитанные ре​зультаты влияния фак​торов
	
	+ 33 845,7 + (-60 737) + + (-61 333) + (-578) + + (+124 366Ж-33 022,7) = = +254] тыс. руб.


Таблица 41
Исходные данные для расчета показателей оценки качественного уровня достижения финансовых результатов
	Показатель


	Код стр.
ф.№2


	Сумма, тыс. руб.
	Изменение

(+, -) гр. 1 — гр. 2

	
	
	Отч год
	Предгод
	

	1 . Выручка от продаж, V
2. Себестоимость проданных товаров, работ, ус-

луг (производственная) — переменные затраты,

Sпер

3. Валовая прибыль (маржинальный доход), МД

(п. 1 - п. 2)

4.  Доля  маржинального дохода  в  выручке  от

продаж, d (п. 3 : п. 1)

5. Постоянные и условно-постоянные затраты,

Sпост

6.  «Критическая точка» объема продаж (порог

рентабельности) (п. 5 : п. 4), 

7. Запас финансовой прочности (п. 1 — п. 6)

8. То же, % к объему продаж (п. 7 : п. 1)

9. Прибыль (убыток) от продаж
	010

020

029

-

030 + 040

-

-

050
	473 754

312771

160 983

0,66

142 325

215 644

258 110

54,5

18658
	112 706

68 894

43 812

0,61

27695

45401,6

67 304,4

59,7

16 117
	+369 128

+243 877

+117 171

+0,05

+ 114630 

+170242,6

+ 190 805,6

-5,2

+2541

	10. Прибыль от продаж, в % к ЗФП (п. 9 : п. 7)
	—
	7,2
	23,9
	-16,7


Данные табл. 41 свидетельствуют, что валовая прибыль (маржинальный доход) в отчетном году по сравнению с предыдущим годом возросла в 3,7 раза (160 983 : 43 812*100), а выручка  продаж — в 4,2 раза. Критическая точка объема продаж, или, как еще ее называют, «точка безубыточности» (порог рентабельности в предыдущем году составляла 45 401,6 тыс. руб., в отчетном году -215 644 тыс. руб. Значит, объем продаж, превышающий этот порог, был безубыточен и рентабелен.

Запас финансовой прочности (ЗФГТ) в процентах к объем} продаж соответственно составил 59,7 и 54,5%. В отчетном году по сравнению с предыдущим годом ЗФП несколько уменьшился - на 5,2 пункта (54,5 -59,7 = -5,2). Хотя он и оставался на до​статочно высоком уровне, его нормативное значение находится в пределах 60—70%. Достигнутый в отчетном периоде процент ЗФП достаточно высок. Его следует поддерживать на норматив​ном уровне на случай хозяйственных затруднений и ухудшения конъюнктуры рынка.

Общая модель зависимости запаса финансовой прочности от других финансовых показателей можно представить формулой

ЗФП1=V-r=V-((Sпост)/d), тогда:  %ЗФП = ЗФП/V*100.

Сложившийся в отчетном периоде процент запаса финан​совой прочности на уровне 54,5% свидетельствует о том, что организация может даже уменьшить его величину до 50%, не причинив при этом существенного вреда своему финансовому положению.

Проведенный анализ финансовых результатов деятельности организации за отчетный год создает базу для прогнозирования прибыли от продаж в предстоящем году. В табл.42 представлен расчет критического объема продаж для заключения договоров на 2009 г. по такой номенклатуре  изделий, которая обеспечивает    по​лучение       максимально    высокой прибыли. Как показывают данные этой таблицы, максимальная величина прибыли будет получена, если изделия будут выпускаться по третьему варианту из трех предложенных: АН - 150 шт.; ВН -100 шт.; БН - 174 шт.

Таблица 42
Расчет «критического» объема продаж для заключения договоров на 2009г. по номенклатуре, обеспечивающей получение прогнозируемой прибыли
	Показатель


	Цена

за еди​ницу продук​ции, руб.


	Переменные затра      ты

на едини цу продукции,

руб.


	Выпуск изделий .    (шт.) по варианту
	I вариант
	11 вариант
	III вариант

	
	
	
	I
	11
	111
	Стои​мость выпус​ка, руб.
	Себестои мость выпуска, руб.
	Стои​мость выпус​ка, руб.
	Себестои​мость, выпуска, руб.
	Стои​мость выпус​ка, руб.
	Себе​стои​мость выпус​ка, руб.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1 . Изделие АН
	2000
	1500
	140
	140
	150
	280 000
	210 000
	280 000
	210 000
	300 000
	225 000

	2. Изделие БН
	500
	374
	120
	200
	100
	60000
	44880
	100 000
	74800
	50000
	37400

	3. Изделие ВН
	1000
	600
	160
	144
	174
	16 000
	96000
	144 000
	86400
	174 000
	104 400

	4. Итого (с. 1 + с. 2 + с. 3)
	—
	—
	—
	—
	—
	500 000
	350 880
	524 000
	371 200
	524 000
	366 800

	5.   Постоянные затраты
	—
	—
	—
	—
	—
	—
	142 670
	—
	142 670
	—
	142 670

	6. Итого затрат (п. 4 + п. 5)
	—
	—
	—
	—
	—
	—
	493 550
	—
	513 870
	—
	509 470

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	7. Финансовый
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	результат:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	а) прибыль (+)
	—
	—
	—
	—
	—
	—
	+6450
	—
	+ 10 130
	—
	+ 14530

	б) убыток (— )
	—
	—
	—
	—
	—
	—
	—
	—
	-
	—
	—


Такая структура продукции обеспечит получение максималь​ной прибыли — 14 530 тыс. руб. Эту величину прогнозируемой прибыли следует включить в план будущего года.

В таблице 43 излагается  методика рас​чета выручки от продаж и критического объема продаж, обеспе​чивающих получение прогнозируемой прибыли и достаточно высокий уровень запаса финансовой прочности (62,6%). Есть все основания полагать, что организация справится с постав​ленными задачами, привлекая для их решения все те неисполь​зованные возможности, которые были вскрыты в процессе про​веденного анализа финансовых результатов ее деятельности.

Так, прибыль до налогообложения оказывает влияние факторы формирования прибыли от продаж, а также изменения по сравнению с преды​дущим годом: процентов к получению (+); процентов к уплате (—); доходов от участия в других организациях (+); прочих опе​рационных доходов внереализационных расходов. Согласно данным табл.27 составим промежуточную табл. 44, в которой раскрываются факторы формирования прибыли до на​логообложения (экономической прибыли).

Данные табл. 44 показывают, что на увеличение прибыли до налогообложения существенное влияние оказали такие факторы, как прирост прибыли от продаж (+2541 тыс. руб.) и прочих опера​ционных расходов (—2296), а на уменьшение прибыли до налого​обложения воздействовали другие факторы: увеличение процентов к получению (183 тыс. руб.); уменьшение внереализационных до​ходов (—383 тыс. руб.) и снижение внереализационных расходов (+1209 тыс. руб.), что в конечном итоге привело к уменьшению экономической прибыли (п. 17 табл. 9.11) на 903 тыс. руб. (+ 183 + + 384 - 2296 — 383 + 1209), или на 55,1%, по сравнению с прибы​лью от продаж (+2541 тыс. руб.), в связи с чем сумма экономиче​ской прибыли составила только 1638 тыс. руб. (2541 — 903).

И, наконец, общее влияние всех факторов на изменение чис​той (нераспределенной) прибыли или, как еще ее следует назы​вать, бухгалтерской прибыли, показано в табл. 45.

Таблица 43

Порядок расчета выручки от продаж  (критического объема продаж), обеспечивающего получение и прогнозируемой прибыли

	№ п/п
	Показатель
	Сумма, тыс.руб.

	1
	Выручка от продаж продукции, товаров (работ, услуг) за отчетный год
	514500

	2
	Переменные затраты за отчетный год
	327960

	3
	Маржинальный доход в составе выручки от продаж (п.1-п.2)
	186540

	4
	Уровень (доля) маржинального дохода в выручке от продаж (п.3/п.1), коэф.
	0,362566

	5
	Прибыль  от продаж в отчетном году
	11680

	6
	Постоянные затраты (п.3/п.5)
	174860

	7
	Прогнозируемая прибыль от продаж
	14530

	8
	«Критическая точка» объема продаж (п.6/п.4)
	482285

	9
	Критический объем продаж (порог рентабе-льности), обеспечивающий получение прогно зируемой прибыли (п. 6+п.7)/п.4
	(174860+14530)/0,362566=  522360

	10
	Проверка соответствия покрытия прогнозиру емых затрат и прибыли критическому объему реализации:
	

	
	а. переменные затраты с учетом критического объема продаж  (п. 2*п.9/п.1)
	332970

	
	б. соответствие рассчитанного  критического объема продаж величине совокупных затрат и прогнозируемой прибыли (п.10а+п.6+п.7), тыс.руб.
	522360

	11
	Запас финансовой прибыли (п.1-п.8)
	322215

	12
	Уровень запаса финансовой прочности в объеме продаж, % (п.11/п.1) (нормативное значение ЗФП от 60 до 70%)
	62,6


Как свидетельствуют данные табл. 45, на изменение чистой прибыли оказали влияние, прежде всего, прирост на 19,3% экономической прибыли (прибыли до налогообложения); положительная разница чрезвычайных доходов и чрезвычайных расходов - соответственно на 1,6 и 2,6%. И только уплата налога на прибыль в сумме 323 тыс. руб. уменьшила чистую (нераспреде​ленную) прибыль на 265 тыс. руб. (323 + 22 + 36).

Таблица 44

Факторы формирования экономической прибыли  (прибыли до налогообложения) АО «Зяте» исходя из данных табл.40 

	№

п/п
	Факторы изменения прибыли до налогообложения
	Сумма, тыс. руб.
	%к итогу

	1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13
14

15

16

17

	Общее изменение прибыли до налого обложения (экономической прибыли)

В том числе за счет факторов:

Изменения объема продаж

Изменения себестоимости  проданных товаров 

Изменения коммерческих расходов

Изменения управленческих расходов

Изменения цен на товары, продукцию, (работ, услуги)

Изменения структурных сдвигов в объеме продаж

Итого   влияние   факторов   измене ния прибыли от продаж на прирост экономической прибыли

Изменения процентов к получению

Изменения процентов к уплате

Доходы от участия в других органи зациях

Изменение прочих операционных доходов

Изменение прочих операционных рас ходов (они увеличились, а, следовате льно, уменьшили экономическую прибыль)  

Изменение внереализационных доходов

Изменение внереализационных расходов (также с обратным знаком)

Итого   влияние  факторов   изменения операционныхи    нереализационных доходов и расходов на прирост (снижение)  экономической  прибыли

(п. 9 + п. 12 - п. 13 - п. 14 + п. 15)

Всего влияние факторов на изменение экономической прибыли (п. 8 - п. 16)

	+ 1638,0

+33 845,7

-60 737,0

+61 333,0

+578,0

+ 124366

-33 022,7

+2541

+ 183,0

—

—

+384

-2296
-383

+1209

-903

+1638

	+ 100,0

+2066,3

-3708,0

-
3744,4

-35,3

+7592,6

-2016,1

+ 155,1

+ 11,2

—

+23,44

-140,17
-23,40

+73,80

-55,1

100,0




Предложенные методики факторного  анализа  прибыли от продаж, экономической и чистой прибыли (табл. 40,44 и 45) позволяют разработать программу повышения прибыльно​сти (рентабельности)  производственно-финансовой деятельно​сти, мобилизовав выявленные резервы.

Таблица 45

Факторы формирования чистой (нераспределенной) прибыли (бухгалтерской) исходя из данных табл. 40 и 41

	

	№ п/п
	Факторы формирования чистой прибыли
	Сумма, тыс. руб.
	% к итогу

	А
	Б
	1
	2

	1

2

3

4

5

6

7
	Общее изменение чистой (нераспреде​ленной) прибыли

В том числе за счет факторов:

Изменения   экономической   прибыли (прибыли до налогообложения)

Изменения суммы налога на прибыль и    иных   аналогичных   обязательных

платежей с обратным знаком)

Изменения чрезвычайных доходов

Изменения чрезвычайных расходов (с обратным знаком)

Итого общее влияние факторов изме​нения налога на прибыль, чрезвычайных доходов и расходов (п.З + п. 4 + П.5)

Совокупное влияние факторов на из​менение   чистой   (нераспре-деленной) прибыли (п.2-п.6)
	+ 1373

+ 1638

-323

+22

+36

-265

+ 1373
	100,0

119,3

-23,5

+ 1,6

+2,6

-19,3

100,0


Глава 6. Комплексная аналитическая оценка хозяйственной деятельности предприятия

6.1. Методика комплексной оценки эффективности хозяйственной деятельности предприятия

Количественное соотношение экстенсивности и интенсивности экономического развития выражается в показателях использования производственных и финансовых ресурсов. Показателями экстенсивности развития являются количественные показатели использования ресурсов: численность работающих, величина израсходованных предметов труда, величина амортизации, объём основных производственных средств и авансированных оборотных средств (активов).Показатели интенсивности развития – качественные показатели использования ресурсов, т.е. производительность труда (или трудоёмкость), материалоотдача (или материалоёмкость), фондоотдача (или фондоёмкость), количество оборотов оборотных средств (или коэффициент закрепления оборотных средств). Следует указать, что фондоотдача – V/Ф – обобщает в себе такие показатели интенсивности, как амортизациеотдача – V/А (амортизациеемкость – А/V) и оборачиваемость основных производственных средств в годах – Ф/А (обратный коэффициент оборачиваемости – А/Ф). Покажем эту взаимосвязь на примере моделирования фондоёмкости:

Ф             А                  Ф

        -------  =    -------      *   ----------  ,

V              Р                    А

где  V– выручка от реализации продукции;

Ф – среднегодовая величина основных производственных средств;

А – величина амортизации, предназначенной для полного восстановления основных производственных средств.

Объём производства  в стоимостном выражении (с учетом качества продукции) и выручка от реализации есть результат воздействия всех  видов ресурсов. Повышение качества продукции – это, в конечном счете, и вопрос её количества, экономии ресурсов, более полного удовлетворения общественных потребностей. Значит, показатели качества – это  показатели интенсификации производства, получающие свое  отражение как в результатах производства, , так и в затратах ресурсов.

Каждый синтетический показатель использования ресурсов – это, в свою очередь, сумма действий более мелких факторов (факторов второго и следующих порядков). Например, производительность труда зависит от экстенсивной его величины – количества рабочего времени, от интенсивной его величины – от нагрузки за рабочее время и производительной силы труда, определяемой организационно-техническими и другими (природными и социальными) условиями производства. Значит, каждый синтетический качественный показатель использования ресурсов лишь в общем отражает интенсивность этого использования. Для выявления интенсивности в чистом виде следует провести углубленный анализ. Так, в случае  анализа производительности труда лучшим показателем интенсивности развития будет часовая выработка рабочего, а не годовая выработка в расчете на одного работающего. Тем не менее для целей комплексного анализа с некоторой долей условности можно считать годовые показатели производительности труда, фондоотдачи основных производственных средств, материалоёмкости продукции и оборачиваемости оборотных средств показателями интенсивного развития.

Использование производственных и финансовых ресурсов может носить как экстенсивный, так и интенсивный характер. Понятие всесторонней интенсификации характеризует использование не только живого, но и овеществленного труда, т.е. всей совокупности производственных и финансовых ресурсов.

Конечные результаты хозяйственной деятельности складываются под воздействием как интенсивных, так и экстенсивных факторов, как качественных, так и количественных показателей использования ресурсов. Особенностью интенсивного и экстенсивного использования  ресурсов является их взаимозаменяемость. Так, недостаток рабочей силы можно восполнить повышением производительности труда.

Методика анализа интенсификации производства включает систему расчетов.

Сделаем эти расчеты на примере работы промышленного предприятия за 2 года. Исходные данные и сам расчет показателей интенсификации использования ресурсов представлены в таблице 46, а сводный анализ показателей интенсификации производства в таблице 47.

Расчет 1. Динамика качественных показателей использования ресурсов.

Во втором году по сравнению с первым производительность труда составила 104,6% (в рыночной экономике важно рассчитывать зарплатоотдачу – 102,1%, под которой понимается выпуск продукции на 1 рубль оплаты труда вместе с начислениями), метериалоотдача – 100,7%, фондоотдача – 99,3%, оборачиваемость оборотных средств – 103,4%.

Таблица 46

Расчет показателей интенсификации по предприятию за 2 года.

	Показатели
	1-й год
	2-й год
	Темп ро ста в %

	1. Продукция, тыс. руб.
	79700
	83610
	104,9

	2. а) промышленно- производственный персонал, чел.

б) оплата труда с начислениями, т. руб.
	381

9628
	382

9894
	100,3

102,8

	3. Материальные затраты, тыс. руб.
	52228
	54434
	104,2

	4. а) основные производственные средства, тыс. руб.

б ) амортизация, тыс. руб.
	74350

8311
	78581

8463
	105,7

101,8

	5. Оборотные средства, тыс. руб.
	16007
	16241
	101,5

	6. а) производительности труда      (п.1 : п.2 а), руб.

  б) продукция на 1 руб. оплаты   труда (п. 1 : п. 2 б), руб.
	209186

8,278
	218874

8,451
	104,6

102,1

	7. Материалоотдача (п. 1 : п. 3),руб
	1,526
	1,536
	100,7

	8. а) фондоотдача (п. 1 : п. 4 а), руб.

   б) амортизациеотдача (п. 1 : п. 4б), руб.
	1,072

9,590
	1,064

9,879
	99,3

103,0

	9. Оборачиваемость оборотных средств     (п. 1 : п. 5), количество оборотов.
	4,979
	5,148
	103,4


Таблица 47

Сводный анализ показателей интенсификации.

	Виды ресурсов
	Динамика качественных показателей, темп роста
	Прирост ресурса на 1% прироста продукции, %
	Доля влияния на 100% прироста продукции
	Относительная экономия ресурсов

	
	
	
	экстенсивность
	интенсивность
	

	1.
а) Промышленно-производственный персонал

б) Оплата труда
	1,046

1,021
	0,061

0,571
	+ 6,1

+ 57,1
	+ 93,9

+ 42,9
	- 466

- 206

	2. Материальные затраты
	1,007
	0,857
	+ 85,7
	+ 14,3
	- 353

	3.
а) Основные производственные средства

б) Амортизация
	0,993

1,030
	1,163

0,367
	+ 116,3

+ 36,7
	- 16,3

+ 63,3
	+ 588

- 255

	4. Оборотные средства
	1,034
	-0,306
	+ 30,6
	+ 69,4
	- 550

	Комплексная оценка всесторонней интенсификации
	1,012
	0,755
	+ 75,5
	+ 24,5
	- 814


В данном случае расчет сделан по прямым показателям интенсификации производства. Его можно выполнить по обратным показателям: трудоёмкости, материалоёмкости, фондоёмкости и уровню оборотных средств на рубль продукции. Приведённые данные показывают, что качественный уровень использования ресурсов повысился, кроме фондоотдачи основных производственных средств.

Расчет 2. Соотношение прироста ресурса в расчете на один процент прироста объёма производства.

На каждый процент продукции требовалось увеличить численность работающих  на 0,061% (0,3 : 4,9), потребление материальных ресурсов – на 0,857%, основные производственные средства – на 0,306%.

Эти данные свидетельствуют о том, что использование трудовых ресурсов и оборотных средств на предприятии преимущественно интенсивное, использование материальных потреблённых ресурсов – преимущественно экстенсивное, а использование основных производственных средств – полностью экстенсивное при отрицательной интенсификации, что говорит об ухудшении их качественного уровня использования (фондоотдачи). Этот вывод наиболее наглядно иллюстрируется расчетом влияния интенсивности и экстенсивности на прирост продукции.

Расчет 3. Доля влияния интенсивности на прирост объёма производства продукции.

В статистике, планировании и анализе хозяйственной деятельности для количественной оценки роли отдельных факторов используется индексный метод.

 Влияние количественного фактора определяется делением темпа роста на результативный показатель и умножением на 100%. Для определения влияния качественного фактора полученный результат вычитается из 100.

Покажем этот расчет на примере производительности труда (качественный фактор) и численности работающих (количественный фактор):

Доля влияния численности работающих 

0,3 : 4,9 = 0,061 x 100% = + 6,1%

Доля влияния производительности труда

100% - 6,1% = + 93,9%.

Расчет 4. Относительная экономия ресурсов.

Расчет такой экономии покажем на примере численности работающих.

Если среднегодовую численность работников во втором году сравнить с численностью работников первого года, скорректированной на коэффициент роста объёма, то результат покажет относительную экономию: - 18 человек (382 – 381 x 1,049). Если умножить сэкономленную численность работников на среднегодовую заработную плату во втором году, то получим относительную экономию численности работников, выраженную через их заработную плату. В нашем примере это – 466 тыс. руб. (- 18 x 25901). Это общий результат интенсификации использования трудовых ресурсов, одна часть которого может отразиться на оплате труда работающих, а другая – на снижении себестоимости продукции за счет относительной экономии заработной платы.

Расчет относительной экономии заработной платы для условий нашего примера:

9894 тыс. руб. – 9628 тыс. руб. x 1,049 = - 206 тыс. руб.,

где 9894 тыс. руб . – фонд заработной платы воторого года,

     9628 тыс.руб. -  фонд заработной платы первого года,

      1,049 -  коэффициент динамики продукции за 2 года.

Относительная экономия материальных ресурсов составила:  

– 353 тыс. руб.  (54434 – 52228 x 1,049)

относительный перерасход основных производственных фондов составил:           + 588 тыс. руб.  (78581  - 74350 x 1,049).

Расчет 5. Комплексная оценка всесторонней интенсификации хозяйственной деятельности. 

Вначале определяются общие затраты по всем ресурсам как сумма материальных затрат, оплаты труда и амортизации.

1-й год: S = 9628 + 52228 + 8311 = 70167 тыс. руб.

2-й год: S = 9894 + 54434 + 8463 = 72791 тыс. руб.

Далее определяется динамика совокупных затрат:

72791 : 70167 = 1,037

Сопоставлением динамики реализованной продукции и динамики совокупных затрат определяется динамика комплексного показателя общей ресурсоотдачи (отдачи затрат): 1,049 : 1,037 = 1,012.

Затем вычисляют прирост совокупных затрат на 1% прироста реализованной продукции: 3,7 : 4,9 = 0,755. Следовательно, доля экстенсивности на 100% прироста реализованной продукции составила 75,5%, а интенсивности – 24,5%. 

Относительная экономия совокупных ресурсов (затрат) составляет:

72791 – 70167 x 1,049 = - 814 тыс.руб.

6.2.  Методы сравнительной рейтинговой оценки предприятий.

Финансовое состояние - важнейшая характеристика хозяйственной деятельности предприятия. Оно определяет конкурентоспособность предприятия и его потенциал в деловом сотрудничестве, служит гарантом эффективной реализации экономических интересов всех участников финансовых отношений.

 Теория анализа финансов предприятия рассматривает понятие «устойчивое финансовое состояние» не только как качественную характеристику его финансов, но и как количественно измеримое явление. Этот вывод позволяет сформулировать общие принципы построения научно обоснованной методики оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия. Такую оценку можно получить      различными методами с использованием различных критериев.

 Ниже предлагается методика комплексной сравнительной рейтинговой оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия, основанная на теории и методике финансового анализа предприятия в условиях рыночных отношений.

 Составными этапами методики комплексной сравнительной рейтинговой оценки финансового состояния предприятия являются:

· сбор и аналитическая обработка исходной информации за оцениваемый период;

· обоснование системы показателей, используемых для рейтинговой оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия, их классификация и расчет итогового показателя рейтинговой оценки;

· классификация (ранжирование) предприятий по рейтингу.


Итоговая рейтинговая оценка учитывает все важнейшие параметры (показатели) финансово-хозяйственной и производственной деятельности предприятия, т.е. хозяйственной активности в целом. При её построении используются данные о производственном потенциале предприятия, рентабельности его продукции, эффективном использовании производственных и финансовых ресурсов, состоянии и размещении средств, их источниках и другие показатели. Точная и объёктивная оценка финансового состояния не может базироваться на произвольном наборе показателей. Поэтому выбор и обоснование исходных данных показателей финансово-хозяйственной деятельности должны осуществляться на основе теории финансов предприятия, исходить из потребностей субъектов управления в аналитической оценке. В таблице 48 приводится примерный набор исходных показателей для общей сравнительной оценки.

Таблица 48

Схема исходных показателей для рейтинговой оценки по данным публичной отчетности.

	1 группа
	2 группа
	3 группа
	4 группа

	Показатели оценки прибыльности хозяйственной деятельности
	Показатели оценки эффективности управления
	Показатели оценки деловой активности
	Показатели оценки ликвидности и финансовой устойчивости

	1.  а),Общая рентабельность предприятия - прибыль до налогообложения на 1 руб. активов.

2.  б).Чистая рентабельность предприятия - чистая прибыль на 1 руб . активов.

3.  в).Рентабельность собственного капитала - чистая прибыль на 1 руб. собственного капитала.

4.  г).Общая рентабельность производственных активов – прибыль до налогообложения к средней величине основных производственных средств и оборотных средств в товарно-материальных ценностях
	1.  а).Чистая прибыль на 1 руб. объёма реализации.

2.  б).Прибыль от реализации продукции на 1 руб. объёма реализации.

3.  в).Прибыль до налогообложения на 1 руб. объёма реализации.


	1.  а)Отдача всех активов - выручка от реализации на 1 руб. активов.

2.  б).Отдача основных средств - выручка от реализации на 1 руб. основных средств.

3.  в).Оборачиваемость оборотных средств.

4.  Оборачиваемость запасов - выручка от реализации на 1 руб. запасов.

5.  Оборачиваемость дебиторской задолженности - выручка от реализации на 1 руб. дебиторской задолженности.

6.  Оборачиваемость наиболее ликвидных активов - расход за период денежных средств на 1 руб. наиболее ликвидных активов

г)..Отдача собственного  капитала - выручка от реализации на 1 руб.  собственного капитала
	1.  а).Коэффициент покрытия - оборотных средств на 1 руб. срочных обязательств.

2.  б).Индекс постоянного актива - основные средства и прочие внеоборотные активы к собственным средствам.

3.  в).Коэффициент автономии - собственные средства на 1 руб. итога баланса - нетто.

4.  г).Обеспеченность запасов собственными оборотными средствами - собственные оборотные средства на 1 руб .запасов.


Предлагаемая система показателей базируется на данных публичной отчетности предприятий. Это требование делает оценку массовой, позволяет контролировать изменения в финансовом состоянии предприятия всем участникам экономического процесса. Оно также позволяет оценить результативность и объективность самой методики комплексной оценки.

Исходные показатели для рейтинговой оценки объединены в четыре группы (убыточные предприятия в данной системе не рассматриваются).

В первую группу включены наиболее обобщенные и важные показатели оценки прибыльности (рентабельности) хозяйственной деятельности предприятия. В общем случае показатели рентабельности предприятия представляют собой отношение прибыли к тем или иным средствам (имуществу) предприятия, участвующим в получении прибыли. Поэтому здесь полагается, что наиболее важными для сравнительной оценки являются показатели рентабельности, исчисленные по отношению чистой прибыли ко всему имуществу или к величине собственных средств предприятия.

Чистая прибыль - это прибыль, остающейся в распоряжении предприятия после расчетов с бюджетом по налогу на прибыль. Поэтому величина чистой прибыли определяется:

П2 = Пб – налог на прибыль, где

Пб – прибыль до налогообложения;

П2 – чистая прибыль предприятия.

Во вторую группу показателей включены оценки эффективности управления предприятием. Рассматриваются четыре наиболее общих показателя. Эффективность определяется отношением прибыли ко всему обороту (реализации продукции, работ, услуг). При этом используются показатели прибыли от реализации продукции; прибыли до налогообложения; чистой прибыли.

В третью группу включены показатели оценки деловой активности предприятия. Отдача всех активов (всего капитала) предприятия определяется отношением выручки от реализации продукции к среднему за отчетный период итогу баланса. Отдача основных средств определяется отношением выручки от реализации к средней за период стоимости основных средств.

Оборачиваемость запасов определяется отношением выручки от  реализации продукции к средней за период стоимости запасов.

Оборачиваемость дебиторской задолженности определяется отношением выручки от реализации продукции к средней за период сумме дебиторской задолженности.

Оборачиваемость наиболее ликвидных активов определяется отношением расхода за период денежных средств к средней за период сумме наиболее ликвидных активов, т.е. денежных средств и краткосрочных финансовых вложений.

Отдача собственного капитала определяется отношением выручки от реализации продукции к средней за период величине источников собственных средств.

В четвертую группу включены показатели оценки ликвидности  и финансовой устойчивости предприятия. Коэффициент покрытия определяется отношением суммы оборотных средств к сумме срочных обязательств.

Индекс постоянного актива определяется отношением стоимости основных средств и прочих внеоборотных активов (раздел I баланса) к источникам собственных средств (раздел III баланса).

Коэффициент автономии (финансовой независимости) предприятия определяется отношением суммы собственных средств и  итогу баланса.

Обеспеченность запасов собственными оборотными средствами определяется отношением суммы собственных оборотных средств к стоимости запасов .

При характеристике рыночной устойчивости акционерных компаний полезно использовать относительные показатели: чистая прибыль на 1 акцию, дивиденды на 1 акцию к рыночному курсу акций.

В основе расчета итогового показателя рейтинговой оценки лежит сравнение предприятий  по каждому показателю финансового состояния, рентабельности и деловой активности с условным эталонным предприятием, имеющим наилучшие результаты по всем сравниваемым показателям. Таким образам базой для отсчета для получения рейтинговой оценки состояния дел предприятия служат не субъективные предположения экспертов, а сложившиеся в реальной среде наиболее высокие результаты из всей совокупности сравниваемых объектов. Эталоном сравнения как бы является самый удачливый конкурент, у которого все показатели наилучшие.

Такой подход соответствует практике рыночной конкуренции, где каждый самостоятельный товаропроизводитель стремится к тому, чтобы по всем показателям деятельности выглядеть лучше своего конкурента.

Если субъектов рыночных отношений интересует только вполне определенные объекты хозяйственной деятельности, то эталонное предприятие формируется из совокупности однотипных объектов. Однако в большинстве случаев эталонное предприятие может формироваться из показателей работы объектов, принадлежащим различным отраслям деятельности. Это не является препятствием применению метода оценки, потому что финансовые показатели сопоставимы и для разнородных объектов хозяйствования.

Особенностью системы показателей, предлагаемой в таблице 48, является то, что почти все они  имеют одинаковую направленность: чем выше уровень показателя или чем выше темп его роста, тем лучше финансовое состояние оцениваемого предприятия. Алгоритм получения рейтинговой оценки также может быть модифицирован.

В заключение ещё раз перечислим основные характеристики предлагаемой методики рейтинговой оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия :

-  предлагаемая методика базируется на комплексном, многомерном подходе к оценке такого сложного явления, как финансовая деятельность предприятия;

-  рейтинговая оценка финансовой деятельности предприятия осуществляется на основе данных публичной отчетности предприятия. Для её получения используются важнейшие показатели финансовой деятельности, применяемые в рыночной экономике ;

-  рейтинговая оценка является сравнительной. Она учитывает реальные достижения всех конкурентов ;

-   для получения рейтинговой оценки используется гибкий вычислительный алгоритм, реализующий возможности математической модели сравнительной комплексной оценки производственно-хозяйственной деятельности предприятия, прошедший апробацию на практике ;


Зачастую при принятии решения о выборе делового партнёра менеджеры компании оценивают финансовое состояние будущего партнёра не с точки зрения близости к эталонному, а с точки зрения отдалённости от критического. Поэтому при выборе базы отсчета рейтинговой оценки возникает необходимость введения понятия «условного удовлетворительного предприятия».


Будем считать, что «условно удовлетворительное предприятие» имеет финансовые показатели, соответствующие нормативным минимальным значениям, определенным исходя их критериев эффективности хозяйственной деятельности и организации финансов предприятия, принципов достаточности, ликвидности и доходности его капитала и отсутствия оснований для признания структуры баланса неудовлетворительной, а предприятие неплатежеспособным (согласно постановлению Правительства РФ от 20 мая 1994 г. №498).


С учетом изложенного предлагаем формулировки требований, которым должна удовлетворять система финансовых коэффициентов с точки зрения эффективности рейтинговой оценки финансового состояния предприятия :

-  финансовые коэффициенты должны быть максимально информативными и давать целостную картину устойчивости финансового состояния предприятия ;

-  в экономическом смысле финансовые коэффициенты, в основном, должны иметь одинаковую направленность (рост коэффициента означает улучшение финансового состояния) ;

-  для всех финансовых коэффициентов должны быть указаны числовые нормативы минимального удовлетворительного уровня или диапазона изменений ;

-  финансовые коэффициенты должны давать возможность проводить рейтинговую оценку предприятия как в пространстве (в сравнении с другими предприятиями), так и во времени (за ряд периодов) ;

-  финансовые коэффициенты должны рассчитываться только по данным публичной бухгалтерской отчетности предприятий .

Легко заметить, что при полном соответствии значений финансовых коэффициентов их нормативным  минимальным уровням рейтинг предприятия будет равен 1, выбранной в качестве рейтинга условного удовлетворительного предприятия. Финансовое состояние предприятий с рейтинговой оценкой менее 1 характеризуется как неудовлетворительное.

Для определения рейтинга предприятий предлагается использовать пять показателей, наиболее часто применяемых и наиболее полно характеризующих  финансовое состояние (приводимые ниже нормативные ограничения показателей носят в значительной степени условный характер и используются для демонстрации построения рейтинга).

Обеспеченность собственными средствами, которая характеризует наличие у предприятия собственных оборотных средств, необходимых для его устойчивости, определяется по формуле:

1.  Обеспеченность собственными средствами, которая характеризует наличие у предприятия собственных оборотных средств, необходимых для его устойчивости, определяется по формуле:

Косс=(III-I)/II                                    (1)
где  III - итог раздела 3  баланса;

 
[image: image51.wmf]I  - итог раздела 1  баланса;
   II   - итог раздела 2  баланса;

Нормативное требование:  Косс і 0,1

2. Коэффициент покрытия, который характеризуется степенью общего покрытия всеми оборотными средствами предприятия суммы текущих  обязательств (коэффициент текущей платежеспособности), определяется по формуле:

Кт.л. =  II/V                    (2)

Нормативное требование:  Кт.л  і 2

3. Интенсивность оборота авансируемого капитала, которая характеризуется объёмом реализованной продукции, приходящаяся на 1 руб. средств, вложенных в деятельность предприятия, определяется по формуле:
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где   ВБп и ВБк  - валюта баланса на начало и конец анализируемого периода ; 

   Т – количество дней в рассматриваемом периоде .

Нормативное требование: Ки  і 2,5.

4. Менеджмент (эффективность управления предприятием), который характеризуется соотношением величины прибыли от реализации и величины выручки от реализации, определяется по формуле: 
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где Пр – прибыль от реализации работ, услуг ;

        V – выручка от реализации. 

Нормативное требование косвенно обусловлен уровнем учетной ставки ЦБ РФ, но не менее 14% (для данного периода).

5. Прибыльность (рентабельность) предприятия, которая характеризует объём прибыли, приходящейся на 1 руб. собственного капитала, определяется по формуле:
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где   III н. и III к – итоги раздела 3 на начало и конец периода;

Пбал – прибыль балансовая.

Нормативное значение: Кр  і 2,0.

Выражение для рейтингового числа, определяемого на основе перечисленных пяти показателей, будет выглядеть следующим образом:

Кобщ = 2 · KO  +  0,1 · К тл  + 0,08 · К И +  0,45 · К М  + К Р  (6).

Таким образом, вычислив значения финансовых показателей по формулам (1) – (5) и подставив их в выражение (6), определяем рейтинговую экспресс-оценку финансового состояния предприятия. Схематично определение этой оценки изображено на рис. 2.

Рассмотрим применение предполагаемой методики на примере условной компании  и произведем динамическую рейтинговую  экспресс-оценку её финансового состояния по данным бухгалтерского баланса и формы №2  за периоды 01.01.07 – 01.01.2008 (Кобщ 1)  и 01.10. 2007 (Кобщ 2):

Кобщ 1  = 2 · 0,07 + 0,1 · 1,08 + 0,08 · 0,65 + 0,45 · 0,023 + 0,30 = 0,61;

Кобщ 2   = 2 · 0,12 + 0,1 · 1,0 + 0,08 · 1,03 + 0,45 · 0,081 + 0,88 = 1,338 .

В таблицу внесены результаты расчетов, сделанных по формулам (1) – (5) на основании бухгалтерской отчетности компании А.

Таблица 49

Изменение финансового состояния компании за период с 01.01.07 г. по 01. 01. 2008 г

	Показатель
	Нормативное минимальное значение
	Период 01.01.06 – 01.01.2007
	Период 01.01.2007 – 01.01.2008
	Изменения, %

	КО
	0,1
	0,07
	0,12
	+ 71

	Кт.л
	2,0
	1,08
	1,00
	- 7,4

	КИ
	2,5
	0,65
	1,03
	+ 58

	КМ
	0,18
	0,023
	0,081
	+ 252

	Кр
	0,2
	0,30
	0,88
	+ 193

	К
	1
	0,61
	1,34
	+ 120


Полученные данные позволяют сделать выводы об улучшении финансового состояния компании с 01.01.06 по 01.01.2008 г.г., о чем свидетельствует рост рейтинговой компании экспресс - оценки на 120%. Это обусловлено прежде всего увеличением прибыльности компании на 193%. За указанный период ей удалось покинуть зону «неудовлетворительного» финансового состояния за счет увеличения доли собственных оборотных средств на 71% и интенсивности оборота  на 58%. 
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Рис. 2  Блок – схема определений рейтинговой экспресс – оценки финансового состояния предприятия

Глава 7. Анализ  причин возникновения банкротства (несостоятельности) предприятия

7.1. Основные понятия, законодательная база, процедура несостоятельности (банкротства) предприятия

На сегодняшний день в литературе неоднократно поднимается вопрос: что такое несостоятельность и что такое банкротство, яв​ляются ли они синонимами или нет. На этот счет существуют раз​личные точки зрения. 

Так, например, Г.Ф. Шершеневич считает, что банкротством следует считать несостоятельность, сопряженную с таким виновным по​ведением должника, которое причиняет или ставит цель причинить вред кредиторам, Л. Щенникова также указывает на то, что проведе​ние различий между понятиями несостоятельность и банкротство «... по принципу вины представляется не лишенным глубокого смыс​ла».

Рассматривая понятие банкротства, стоит обратить внимание на тот факт, что закон, в отличие от традиционного подхода, принято​го в гражданском праве к определению понятия должника, более узко подходит к его пониманию, подразумевая под ним сторону, должную уплатить кредитору только лишь денежную сумму, тогда как статья 307 Гражданского Кодекса говорит, что должником явля​ется - сторона, обязанная совершить определенные действия по требованию кредитора, как-то - передать товар, выполнить работу, оказать услуги, уплатить денежную сумму и т.п. С другой стороны, закон, не ограничивается только гражданско-правовыми обязатель​ствами, имея ввиду также публично - правовую обязанность по уп​лате налогов и других обязательных платежей. Итак, разделяя понятия «несостоятельность» и «банкротство» можно сказать следующее:

- всякое предприятие, осуществляющее коммерческую деятельность, вступает в отношения с налоговыми органами, банками, другими предприятиями (поставщиками и потребителями) и т. д.  Обязательства предприятия, возникающие в ходе его финансово - хозяйственной деятельности, имеют определенные сроки испол​нения.

Когда предприятие испытывает дефицит или кризис возможностей для исполнения имеющихся обязательств, возникает вопрос, Способно ли оно в полной мере, т. е. не нанося ущерба, удовлетво​рить всех кредиторов в надлежащие сроки, платежеспособно ли оно. В качестве критериев несостоятельности учитываются только де​нежные обязательства должника и его обязанности по уплате обя​зательных платежей в бюджет и внебюджетные фонды.

В общей сумме задолженности, на основе которой определяется банкротство, во внимание принимаются только суммы долга за товары, работы и услуги и недоимки по налогам и иным обязатель​ным платежам.

Переход России на рельсы рыночной экономики обусловливал
необходимость разработки законодательства и аппаратного меха​низма регулирования отношений несостоятельности (банкротства)   предприятий. Хотелось обратить внимания, что банкротство это    очень актуальная тема для России.  Это означает, что кредиторы могут подать иск на предприятие в арбитражный суд в любое время и суд может вынести решение о банкротстве. Неслучайно в 1999 году российскими арбитражными судами было принято 5143 решений о признании должников банкротами и открытии конкурсными произ​водства. Если сравнить со странами Западной Европы, то там еже​годно становятся банкротами десятки тысяч предприятий. Напри​мер, только в Германии, по оценкам аналитиков, в 2001 году 30000 предприятий может быть признано банкротами. Простое сопостав​ление этих данных говорит о том, что в Российской Федерации чис​ло оформляемых банкротств ниже в несколько раз, чем в других странах.

Территориальный орган, в соответствии с возложенными на него функциями, оказывает в этом посильную помощь. Так, в 2002 году введено 766 судебных процедур отсутствующих должников, иници​атором возбуждения которых стали налоговые инспекции. Это 82 процента всех введенных в текущем году процедур банкротства. Проводится работа с арбитражными управляющими по разъясне​нию важности проведения процедур ликвидации отсутствующих должников, которые проводят эти процедуры без соответствующей  компенсации расходов и оплаты труда.

Следует отметить, что банкротство - не самоцель, а только рыночный механизм оздоровления экономики. Ведь в процессе банк​ротства ликвидируются не имущественные комплексы, а лишь юри​дические лица, неспособные в современных условиях грамотно рас​поряжаться имуществом. Территориальный орган при этом счита​ет своей основной задачей повышение экономического эффекта процедур банкротства, сохранение производственного и кадрово​го потенциала предприятия. Об этом сообщает информационный центр федеральных органов власти Инфо-ЦФО. 

В зависимости от причин несостоятельности различают созна​тельное (подложное) и неумышленное (неосторожное) банкротство. Неосторожная несостоятельность именуется также простым банк​ротством, а подложная - злостным.

В случае, когда руководитель прячет, уничтожает составные час​ти имущества, заключает рискованные спекулятивные и явно убы​точные сделки, продает товары по заниженным ценам, скрывает права других лиц или признает заведомо вымышленные права. В российском законодательстве о банкротстве выделены следующие разновидности такого банкротства:

- фиктивное банкротство - заведомо ложное объявление ру​ководителем или собственником предприятия, а равно и индиви​дуальным предприятием о своей несостоятельности с целью вве​дения в заблуждение кредиторов для получения отсрочки или рассрочки причитающихся им платежей или скидки с долгов, а равно и неуплаты долгов, если это деяние причинило крупный ущерб (ст. 197 УК РФ); в этом случае должник несет перед кредиторами ответ​ственность за ущерб, причиненный подачей заявления о банкрот​стве;

- преднамеренное банкротство - умышленное создание или увеличение неплатежеспособности предприятия, совершенное его руководителем или собственником, а равно и индивидуальным предпринимателем в личных интересах иных лиц, причинившее, крупный ущерб либо иные тяжкие последствия путем заключения заведомо невыгодных сделок, некомпетентного ведения дел, при​нятия на себя чужих долгов в качестве поручителя и иных действий, ведущих к невозможности удовлетворить требования кредиторов (ст. 196 УК РФ); в этом случае при недостаточности имущества для удовлетворения требований кредиторов на учредителя должника или иных виновных лиц может возлагаться субсидиарная ответ​ственность по обязательствам должника, а руководитель может быть привлечен к уголовной ответственности или дисквалифи​цирован (ст. 10 ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)»).

В случае злостного банкротства мера ответственности за его до​пущение устанавливается в соответствии с Уголовным кодексом.

При простом банкротстве должник по собственной небрежности не предполагает о приближении банкротства и легкомысленно вызы​вает его своими действиями. Такое состояние наступает, как правило, постепенно: вследствие сложившихся обстоятельств, некомпетентно​го управления руководства и неэффективной работы персонала.

К краху компании ведут разные пути, включая техническую неплатежеспособность и банкротство. Абсолютно платежеспособным является предприятие, капитал которого полностью является соб​ственным, а обязательства отсутствуют.

Согласно Федеральному закону «О несостоятельности (банкрот​стве)» № 127-ФЗ от 2002 г. при рассмотрении дела о банкротстве должника - юридического лица применяются следующие процеду​ры банкротства:

· наблюдение;

· финансовое оздоровление;

· внешнее управление;

· конкурсное производство;

· мировое соглашение.

Наблюдение - процедура банкротства, применяемая к должни​ку в целях обеспечения сохранности имущества должника, проведе​ния анализа финансового состояния должника, составления реест​ра требований кредиторов и проведения первого собрания креди​торов.

Целями анализа финансового состояния должника являются оп​ределение достаточности принадлежащего должнику имущества для покрытия судебных расходов, расходов на выплату вознаграж​дения арбитражному управляющему, а также возможности восста​новления платежеспособности должника.

При осуществлении наблюдения устанавливается также наличие    признаков фиктивного либо преднамеренного банкротства.

Наблюдение — непременное следствие принятия арбитражным судом к рассмотрению заявления о банкротстве. Судья не выносит определения о введении процедуры наблюдения только в случаях, прямо указанных в Законе «О несостоятельности (банкротстве)».

Временный управляющий назначается арбитражным судом для проведения наблюдения в соответствии со ст. 42,45 ФЗ «О не​состоятельности (банкротстве)» 2002 г.

Введение процедуры наблюдения не влечет прекращения пол​номочий каких-либо органов и должностных лиц должника. Однако арбитражный суд вправе отстранить руководителя должника от должности в случае, если руководителем должника не принимают​ся необходимые меры по обеспечению сохранности имущества должника, чинятся препятствия временному управляющему при исполнении его обязанностей или допускаются иные нарушения требований законодательства Российской Федерации. В этих слу​чаях исполнение обязанностей руководителя должника возлагает​ся на временного управляющего. Период наблюдения определен сроком, отведенным Законом суду для рассмотрения дела по существу: три месяца с возможным продлением еще не более чем на два месяца. Не позднее, чем за 10 дней до назначенной судом даты рассмотрения временный управ​ляющий должен созвать первое собрание кредиторов. Процедура наблюдения завершается принятием Арбитражным судом решения (определения) о применении к должнику одной из последующих процедур банкротства: финансовое оздоровление, внешнее управление, конкурсное производство, мировое соглаше​ние, либо об отказе в признании должника банкротом.

Процедура банкротства наблюдение регулируется главой IV ФЗ «О несостоятельности (банкротстве) 2002 г.

Финансовое оздоровление - процедура банкротства, приме​няемая к должнику в целях восстановления его платежеспособнос​ти и погашения задолженности в соответствии с графиком погаше​ния задолженности.

Финансовое оздоровление вводится арбитражным судом на ос​новании решения собрания кредиторов.

Одновременно с вынесением определения о введении финан​сового оздоровления арбитражный суд утверждает административ​ного управляющего.

Административный управляющий - арбитражный управляю​щий, утвержденный арбитражным судом для проведения финансо​вого оздоровления в соответствии с законом. Финансовое оздоровление вводится на срок не более чем на два года. План финансового оздоровления утверждается собранием кре​диторов и должен предусматривать способы получения должником средств, необходимых для удовлетворения требований кредиторов в соответствии с графиком погашения задолженности, в ходе фи​нансового оздоровления. График погашения задолженности подписывается уполномочен​ным лицом, и с даты утверждения графика погашения задолженно​сти арбитражным судом возникает одностороннее обязательство должника погасить задолженность должника перед кредиторами в установленные графиком сроки.

Внесение изменений в график погашения задолженности регу​лируется ст. 85 ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» 2002 г.

Не позднее чем за месяц до истечения установленного срока фи​нансового оздоровления должник обязан предоставить админист​ративному управляющему отчет о результатах проведения финан​сового оздоровления.

К отчету должнику прилагаются:

· баланс должника на последнюю дату;

· отчет о прибылях и убытках должника;

· документы, подтверждающие погашение требований креди​торов.

Административный управляющий рассматривает отчет должни​ка о результатах финансового оздоровления и составляет заключе​ние о выполнении плана финансового оздоровления, графика по​гашения задолженности и об удовлетворении требований креди​торов, который он направляет кредиторам и в арбитражный суд.

По итогам рассмотрения результатов финансового оздоровле​ния, а также жалоб кредиторов арбитражный суд принимает один из судебных актов:

· определение о прекращении производства по делу о банкрот​стве в случае, если непогашенная задолженность отсутству​ет и жалобы кредиторов признаны необоснованными;

· определение о введении внешнего управления в случае нали​чия возможности восстановить платежеспособность должника;

· решение о признании должника банкротом и об открытии кон​курсного производства в случае отсутствия оснований для введения внешнего управления и при наличии признаков бан​кротства.

Процедура банкротства финансовое оздоровление регули-руется главой V ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» 2002 г
Внешнее управление - процедура банкротства, применяемая к должнику в целях восстановления его платежеспособности, с пе​редачей полномочий по управлению должником внешнему управ​ляющему.

Внешнее управление вводится арбитражным судом на основа​нии решения собрания кредиторов, за исключением случаев, пре​дусмотренных настоящим законом. Внешнее управление вводится на срок не более чем восемнадцать месяцев, который может быть продлен в порядке, предусмотренном настоящим законом, не бо​лее чем на шесть месяцев.

Целью внешнего управления является восстановление платежеспо​собности должника с передачей полномочий по управлению внешнему управляющему. Поэтому с момента введения внешнего управления:

· прекращаются полномочия руководителя должника, управление делами должника возлагается на внешнего управляющего;

· прекращается полномочия органов управления должника и собственника имущества - унитарного предприятия; органы управления должника в течении трех дней с момента назна​чения внешнего управляющего обязаны обеспечить передачу бухгалтерской и другой документации, печатей и штампов, материальных и иных ценностей внешнему управляющему;

· отменяются ранее принятые меры по обеспечению требова​ний кредиторов;

· вводится мораторий на удовлетворение требований креди​торов по денежным обязательствам и обязательным плате​жам должника, сроки исполнения которых наступили до вве​дения внешнего управления. Мораторий-приостановление
исполнения должником денежных обязательств и уплаты обя​зательных платежей.

Внешний управляющий - арбитражный управляющий, утвер​жденный арбитражным судом для проведения внешнего управле​ния и осуществления иных установленных законом полномочий.

Внешний управляющий имеет право:

· самостоятельно распоряжаться имуществом должника;

· заключать от имени должника мировое соглашение;

· заявлять отказ от исполнения договоров должника.

В обязанности внешнего управляющего входит:

· принятие в ведение имущества должника и его инвентаризация;

· открытие специального счета для проведения внешнего уп​равления и расчетов с кредиторами;

· разработка и представление на утверждение собрания кре​диторов плана внешнего управления;

· ведение бухгалтерского и другого учета и отчетности;

· заявлять возражения по требованиям кредиторов к должнику;

· принимать меры по взысканию задолженности перед должником;

· рассматривать требования кредиторов;

· представлять собранию кредиторов отчет по итогам реали​зации плана внешнего управления;

· осуществлять иные полномочия.

План внешнего управления разрабатывается внешним управля​ющим не позднее одного месяца своего назначения и выносится на утверждение собранию кредиторов, участниками которого с пра​вом голоса являются конкурсные кредиторы. План внешнего управ​ления должен предусматривать меры по восстановлению платежес​пособности должника, условия и порядок реализации указанных мер, расходы на их реализацию и иные расходы должника.

В план внешнего управления могут быть включены следующие меры по восстановлению платежеспособности должника:

· перепрофилирование производства;

· закрытие нерентабельных производств;

· взыскание дебиторской задолженности;

· продажа части имущества должника;

· уступка прав требования должника;

· исполнение обязательств должника собственником его иму​щества или третьими лицами;

· продажа предприятия должника;

· иные способы восстановления платежеспособности предприятия - должника.

План внешнего управления рассматривается собранием кредиторов.

Внешний управляющий по требованию собрания кредиторов или комитета кредиторов отчитывается перед кредиторами о ходе внешнего управления и реализации плана внешнего управления.

По завершению внешнего управления внешний управляющий обязан представить на рассмотрение собрания кредиторов отчет внешнего управляющего.

По результатам рассмотрения отчета внешнего управляющего собрание кредиторов вправе принять одно из решений:

-
об обращении в арбитражный суд с ходатайством о прекращении внешнего управления в связи с восстановлением платежес​пособности должника и переходе к расчетам с кредиторами;

- об обращении в арбитражный суд с ходатайством о прекра​щении производства по делу в связи с удовлетворением всех требований кредиторов в соответствии с реестром требова​ний кредиторов;

- об обращении в арбитражный суд с ходатайством о признании
должника банкротом и об открытии конкурсного производства;

- о заключении мирового соглашения.

Отчет внешнего управляющего подлежит обязательному рас​смотрению арбитражным судом.

По результатам рассмотрения отчета внешнего управляющего арбитражным судом выносится определение:

· о прекращении производства по делу о банкротстве в случае удовлетворения всех требований кредиторов в соответствии с реестром требований кредиторов или в случае утверждения арбитражным судом мирового соглашения;

· о прекращении внешнего управления в связи с восстановле​нием платежеспособности должника и переходе к расчетам с кредиторами;

· о продлении срока внешнего управления в случае удовлетво​рения ходатайства о продлении срока внешнего управления;

· об отказе в утверждении отчета внешнего управления.

Прекращение производство по делу о банкротстве или принятие арбитражным судом решения о признании должника банкро​том и об открытии конкурсного производства влечет за собой пре​кращение полномочий внешнего управляющего.

Если арбитражный суд принял решение о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства и утвердил конкурсным управляющим другое лицо, внешний управляющий испол​няет обязанности конкурсного управляющего до даты утверждения конкурсного управляющего.

Внешний управляющий обязан передать дела конкурсному уп​равляющему не позднее чем через три рабочих дня с даты утверж​дения конкурсного управляющего.

В случае, если внешнее управление завершается заключением мирового соглашения или погашением требований кредиторов, внешний управляющий продолжает исполнять свои обязанности в пределах компетенции руководителя должника до даты избрания (назначения) нового руководителя должника.

Процедура банкротства внешнее управление регулируется гла​вой VI ФЗ «О несостоятельности (банкротстве) 2002 г.

Конкурсное производство - процедура банкротства, применяемая к должнику, признанному банкротом, в целях соразмерного удовлетворения требований кредиторов.

Срок конкурсного производства не может превышать 1 год. Арбитражный суд вправе продлить указанный срок на 6 месяцев, если иное не предусмотрено Законом о банкротстве.

При принятии решения о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства Арбитражный суд назначает конкурсного управляющего.

Конкурсный управляющий - арбитражный управляющий, утвер​жденный арбитражным судом для проведения конкурсного производ​ства и осуществления иных установленных законом полномочий.

С момента назначения к нему переходят все полномочия по уп​равлению делами должника, в том числе полномочия по распоря​жению имуществом должника. Конкурсный управляющий действу​ет до даты завершения конкурсного производства.

Конкурсный управляющий обязан не позднее чем через десять дней с даты своего утверждения направить сведения для опубли​кования объявления о признании должника банкротом и об откры​тии конкурсного производства.

Конкурсный управляющий:

-
принимает в ведение имущество должника, проводит его инвентаризацию и оценку, принимает меры по обеспечению его сохранности;

- предъявляет к третьим лицам, имеющим задолженность пе​ред должником, требования о ее взыскании;

- уведомляет работников должника о предстоящем увольнении;

- принимает меры, направленные на поиск, выявление и воз​врат имущества должника;

- вести реестр требований кредиторов.

Всё имущество (активы) должника, имеющиеся на момент откры​тия конкурсного производства и выявленное в его ходе, составляет конкурсную массу. В ходе конкурсного производства конкурсный управляющий, с помощью привлеченных экспертов, проводит ин​вентаризацию и оценку имущества должника и его обязательств (пассивов). В конкурсную массу не включается имущество:

- являющееся предметом залога;

- арендованное должником имущество;

- имущество, находящееся на ответственном хранении у долж​ника;

- личное имущество работников предприятия-должника;

- социально - культурные объекты (школы, детские сады и др,), которые подлежат передаче соответствующим муниципаль​ным органам местного самоуправления.

Распределение конкурсной массы:

Вне очереди покрываются: расходы, связанные с продолжени​ем функционирования предприятия: выплата вознаграждения ар​битражному управляющему; текущие коммунальные и эксплутационные платежи должника и т.д.

В первую очередь - удовлетворяются требования привилегиро​ванных кредиторов: граждан, перед которыми должник несет ответ​ственность за причинение вреда их жизни или здоровью, а также по оплате труда наёмных работников, авторским и лицензионным до​говорам;

Во вторую очередь - расчеты по выплате выходных пособий и оплате труда;

В третью очередь - выплаты по обязательствам, обеспеченным залогом имущества должника;

В четвертую очередь - требования по обязательным платежам в бюджет и во внебюджетные фонды;

В пятую очередь - расчеты с конкурсными кредиторами.

При недостаточности взысканной суммы для полного удовлет​ворения всех требований кредиторов соответствующей очереди, эти требования удовлетворяются пропорционально причитающей​ся каждому взыскателю сумме.

Продажа имущества должника: конкурсный управляющий представляет собранию кредиторов на утверждение предложения о порядке, о сроках и об условиях продажи имущества должника. После проведения инвентаризации и оценки имущества должника конкурсный управляющий приступает к продаже имущества долж​ника на открытых торгах. Начальная цена продажи выставляемого на торги имущества должника определяется независимым оценщи​ком.

Контроль за деятельностью конкурсного управляющего, осво​бождение и отстранение конкурсного управляющего регулируются статьями 143,144,145 ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)», 2002 г.

После завершения конкурсного производства, конкурсный уп​равляющий обязан представить в арбитражный суд отчет о резуль​татах проведения конкурсного производства.

К отчету конкурсного управляющего прилагаются:

- документы, подтверждающие продажу имущества должника;

- реестр требований кредиторов с указанием размера пога​шенных требований кредиторов;

- документы, подтверждающие погашение требований креди​торов.

После рассмотрения арбитражным судом отчета конкурсного управ​ляющего о результатах проведения конкурсного производства арбит​ражный суд выносит определение о завершении конкурсного производ​ства.

Определение о завершении конкурсного производства подле​жит немедленному исполнению.

Определение арбитражного суда о завершении конкурсного про​изводства является основанием для внесения в единый государ​ственный реестр юридических лиц записи о ликвидации должника.

С даты внесения записи о ликвидации в единый государственный ре​естр юридических лиц конкурсное производство считается завершенным.

Процедура банкротства конкурсное производство регулируется главой VIIIФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» 2002 г.

Мировое соглашение - процедура банкротства, применяемая на любой стадии рассмотрения дела о банкротстве в целях прекра​щения производства по делу о банкротстве путем достижения со​глашения между должником и кредиторами.

Оно представляет собой соглашение сторон о прекращении спо​ра на основе мирного урегулирования взаимных претензий и утвер​ждения взаимных уступок. Решение об этом принимается собрани​ем кредиторов большинством голосов от числа конкурсных креди​торов и при условии, если за него проголосовали все кредиторы по обязательствам, обеспеченным залогом имущества должника. Ре​шение со стороны должника принимается или руководителем дол​жника, или внешним управляющим, или конкурсным управляющим.

В мировом соглашении могут участвовать третьи лица, прини​мающие на себя права и обязанности, предусмотренные этим со​глашением. Мировое соглашение заключается в письменной фор​ме и подлежит утверждению арбитражным судом.

Мировое соглашение может содержать следующие условия:

- об отсрочке и рассрочке исполнения обязательств должника;

- об исполнении прав требования должника;

- об исполнении обязательств должника третьими лицами;

- о скидке с долга;

- об обмене требований на акции;

- об удовлетворении требований кредиторов иными способами.

Мировое соглашение регулируется главой VIII ФЗ «О несостоя​тельности (банкротстве)» 2002 г.

7.2. Причины возникновения банкротства

Одной из категорий рыночного хозяйствования является банкротство или несостоятельность хозяйствующих субъектов.

Под банкротством предприятия понимается его неспособность финансировать текущую операционную деятельность и погасить срочные обязательства. Банкротство является следствием разбалансированности экономического механизма воспроизводства капитала предприятия, результатом его неэффективной ценовой, инвестиционной и финансовой политики. Массовое банкротство предприятий может вызвать серьезные негативные  социальные последствия, поэтому в странах рыночной экономики выработан определенный механизм упреждения и защиты предприятий от полного краха. Основными элементами этого механизма являются:

-  правовое регулирование банкротства;

-наличие организационного, экономического и нормативно-методического обеспечения процессов принятия решений при реализации актов о несостоятельности (банкротстве) предприятий;

- меры государственной финансовой поддержки неплатежеспособным предприятиям в целях сохранения перспективных товаропроизводителей;

- финансирование реорганизационных и ликвидационных мероприятий;

- экономическая защита интересов всех участников процедуры банкротства;

- введение реестра неплатежеспособных предприятий, обеспечение гласности информации о банкротах для широкой общественности.

В условиях Российской Федерации нормативно-правовой базой механизма банкротства предприятий являются следующие документы:

-  Гражданский кодекс Российской Федерации (введен в действие с 1 января 1995 года);

- Закон Российской Федерации «О несостоятельности (банкротстве) предприятий» от 26.10.2002г.

Действующим в РФ порядком установлено, что решение о несостоятельности (банкротстве) предприятий принимаются: 

-  в добровольном порядке самим предприятием;

-  по заключению арбитражного суда;

-  федеральным управлением по делам о несостоятельности (банкротстве) при Госкомимуществе России.

Основанием для приятия решения о несостоятельности (банкротстве) предприятия является система критериев для определения не удовлетворительной структуры баланса неплатежеспособных предприятий, утвержденное постановлением Правительства РФ от 20 мая 1994 года № 498. 

Неудовлетворительная структура баланса – такое состояние имущества и обязательств должника, когда за счет имущества не может быть обеспечено своевременное выполнение обязательств перед кредиторами в связи с недостаточной степенью ликвидности имущества должника. При этом общая стоимость имущества может быть равна общей сумме обязательств должника или превышать ее.

В качестве основных причин возникновения состояния банкротства можно привести следующее:

1. Объективные причины, создающие условия хозяйствования:

- несовершенство финансовой, денежной, кредитной, налоговой систем, нормативной и законодательной базы реформирования экономики;

- достаточно высокий уровень инфляции.

2. Субъективные причины, относящиеся непосредственно к хозяйствованию:

- неумение предусмотреть банкротство и избежать его в будущем;

- снижение объемов продаж из-за плохого изучения спроса отсутствия сбытовой сети, рекламы;

- снижение объема производств;

- снижение качества и цены продукции;

- приближение цен на некоторые виды продукции к ценам на аналогичные, но более высококачественные импортные;

- неоправданно высокие затраты;

- низкая рентабельность продукции;

- слишком большой цикл производства;

- большие долги, взаимные неплатежи;

- неумение руководить и  приспособляться к жестким реальностям формирования рынка, проявлять предприимчивость в налаживании выпуска продукции, пользующейся повышенным спросом, выбирать эффективную финансовую, ценовую и инвестиционную политику;

- разбалансированность экономического механизма воспроизводства капитала предприятия.

В таблице 60 приведены типичные состояния предприятий, которым угрожает банкротство.
В качестве первых сигналов надвигающегося банкротства можно рассматривать задержки с предоставлением финансовой отчетности, так как они возможно свидетельствуют о работе финансовых служб, а также резкие изменения в структуре баланса и отчета о финансовых результатах.

Таблица 60

Данные о банкротстве предприятия

	Тип предприятия
	Удельный вес в грк ппе обсле дованных предприятий
	Типичные характеристики

	
	
	Рентабель-ность
	Собственные средства
	Заемные средства
	Темпы роста оборота
	Непосредственные причины банкротства

	1. Рентабельное предприятие:
	62 %
	
	
	
	
	

	«Уязвимое предприятие»
	30 %
	Слабая
	Недостаточные
	Значительные
	
	Малейший повод (банкротство клиента, потери на конкретной сделке или на одном из рынков сбыта)

	«Излишне амбициозное предприятие»
	11 %
	Недостаточ-ная
	Достаточные
	
	Неуклонное повышение
	Слишком рискованные мероприятия (сверхкрупные инвестиции или сделки, приобретение убыточных производств и т.п.)

	«Солидное предприятие»
	8 %
	Достаточная
	Значительные
	Недостаточные
	Неуклонное увеличение
	Серьезные неудачи (банкротство одного из наиболее крупных клиентов провал попытки диверсифи-кации производства или деятельности

	« Предприятие на подъеме»
	5 %
	Слабая 
	Основных средств недостаточно
	Бурный рост
	Общеэкономическая депрессия, неблагоприятная рыночная коньюктура 



	«Предприятие с хроническим не-остатком ликвид-ных средств»
	4 %
	Удовл.
	Недостаточные
	Значительные (краткосрочные кредиты)
	
	Ужесточение целевого банковского кредитования, особенно на фоне растянутых сроков клиентских платежей

	«Предприятие с жесткой структурой»
	4 %
	Удовл.
	Достаточные 
	
	Быстрые, впоследст-вии замедлен-ные
	Период минимальной активности (невозможность сокращения штатов, снижения затрат на управление, реорганизации предприятия)

	11.Нерентабельное предприятие
	38 %
	
	
	
	
	

	Все, кроме строительных организаций и государственных предприятий инфраструктуры (транспорт, связь, электроэнергия)
	27 %
	Постоянный дефицит ликвидных средств
	
	
	
	Малейшая заминка в поступлениях (например, неоплата векселя)

	Строительные организации предприятий инфраструктуры (транспорт, связь, электроэнергия)
	11 %
	Низкая норма прибыли, повышенные затраты на управление
	Основных средств недостаточно
	Неритмич-ные (декретные)
	Малейшая заминка в поступлениях


7.3. Методика оценки неудовлетворительной структуры баланса неплатежных предприятий.

Оценку вероятности банкротства можно провести с помощью финансового анализа, так как именно он позволяет выяснить, в чем заключается конкретная «болезнь» экономики предприятия-должника и что нужно делать, чтобы от нее излечиться. Именно он располагает широким арсеналом средств по прогнозированию возможного банкротства предприятия и дает возможность  заблаговременно продумать и реализовать меры по выходу предприятия из кризисной ситуации.

Универсальный рецепт от любого банкротства – это проведение систематического финансового анализа предприятия для оценки возможного банкротства.

Финансовый анализ опирается и на знание экономической теории, и знание юриспруденции, бухгалтерского учета, но на основе такого анализа делать однозначный вывод о том, что данное предприятие обязательно обанкротится в ближайшее время (или выживет), обычно невозможно.

Анализ и оценка структуры  баланса предприятия проводятся на основе коэффициента текущей ликвидности и коэффициента обеспеченности собственными средствами.

Структура баланса предприятия признается неудовлетворительной, а предприятие – неплатежеспособным, если выполняется одно из следующих условий:

- Коэффициент текущей ликвидности на конец отчетного периода имеет значение менее 2;

- Коэффициент обеспеченности собственными средствами – менее 0,1.

Признание предприятия неплатежеспособным не означает признания его несостоятельным, не влечет за собой наступления гражданско-правовой ответственности собственника. Это лишь зафиксированное органом ФУДК состояние финансовой неустойчивости, направленное на обеспечение оперативного контроля за финансовым положением предприятия и заблаговременного осуществления мер по предупреждению несостоятельности, а также для стимулирования предприятия к самостоятельному выходу из кризисного состояния.  

При неудовлетворительной структуре баланса для проверки реальной возможности у предприятия восстановить свою платежеспособность рассчитывается коэффициент восстановления платежеспособности сроком на 6 месяцев следующим образом:
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где Ктлк, Ктлн – фактическое значение коэффициента текущей ликвидности на конец и начало отчетного периода;

6 – период восстановления платежеспособности в месяцах;

Т – отчетный период в месяцах;

2 – нормативное значение коэффициента текущей ликвидности.

Если коэффициент восстановления меньше 1, то это свидетельствует о том, что у предприятия в ближайшие 6 месяцев нет реальной возможности восстановить платежеспособность.

Если значение коэффициента восстановления больше 1, то это означает наличие реальной возможности у предприятия восстановить свою платежеспособность и может быть принято решение об отложении признания структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия – платежеспособным на срок до 6 месяцев.

При удовлетворительной структуре баланса (Ктек. ликв.> 2 и Кобесп. собственными средствами > 0,1) для проверки устойчивости финансового положения рассчитывается коэффициент утраты платежеспособности на срок 3 месяца следующим образом:
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где   3 – отчетный период в месяцах.

Значение коэффициента утраты платежеспособности больше 1 означает наличие у предприятия реальной возможности не утратить платежеспособности в течение ближайших 3 месяцев.

Если коэффициент утраты менее 1, то это свидетельствует о том, что у предприятия в ближайшие 3 месяца имеется возможность утратить платежеспособность. В таблице 61 приводятся показатели оценки структуры баланса.

Таблица 61

Оценка структуры баланса

	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Норма коэффициента
	Возможное решение (оценка)

	1. Коэффициент текущей ликвидности

2. Коэффициент обеспеченности собственными средствами

3. Коэффициент восстановления платежеспособности

4. Коэффициент утраты платежеспособности предприятия
	1,2

0,148

х
	1,174

0,146

0,58

х
	>2

>0,1

>1,0

х
	Структура баланса неудовлетворительная

У предприятия в ближайшее время нет реальной возможности восстановить платежеспособность


Ряд предприятий оказываются неплатежеспособными в связи с задолженностью государства предприятиям.

Под задолженностью государства перед предприятием понимаются неиспользованные  в срок обязательства полномочного органа государства исполнительной власти РФ или субъекта РФ по оплате заказа, размещенного на предприятии, от исполнения которого предприятия в силу законодательства РФ или субъекта РФ не вправе отказаться (являющегося обязательным для исполнения предприятие).

Анализ проводится на основании: 

- справки, содержащей сведения о структуре госу -дарственной задолженности перед предприятием (таблица 62); 

- документов, подтверждающих наличие данной задолженности (договоров, распоряжений полномочных органов государственной исполнительной власти РФ или субъекта РФ).

Если в установленный срок документы не представлены, то зависимость платежеспособности предприятия от задолжен-ности государства перед ним считается неустановленной.

На основании данных таблицы  62 производится расчет Ктекущей ликвидности предприятия из предположения своевременного погашения государственной задолженности перед предприятием.

Таблица 62

Сведения о структуре государственной задолженности перед  предприятием
	№

п/п


	Объем государственной задолженности по заказу (этапу), тыс.руб.
	Дата возникновения задолженности
	Дата окончания задолженности

	1
	2
	3
	4

	Период задолженности
	Учетная ставка ЦБ на момент возникновения задолженности, в %
	Документ подтверждающий наличие государственной задолженности перед предприятием

	5
	6
	7


Сумма платежей по обслуживанию задолженности государства перед предприятием (Z) определяется по формуле :
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где Pi – объем государственной задолженности по i – тому не исполненному в срок обязательству государства;

ti – период задолженности по i-тому не исполненному в срок обязательству государства;

Si – годовая учетная ставка ЦБ на момент возникновения задолженности;

Оценка текущей  ликвидности осуществляется из предположения своевременного погашения государственной задолженности предприятию и рассчитывается по скорректированной формуле:          
                                n                       n
 Ктлк =         ТА - 
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где ТА – текущие активы;

ТО – текущие обязательства.

Значение коэффициента текущей ликвидности изменяется:

если коэффициент текущей ликвидности > 2, то неплатежеспособность предприятия считается непосредственно связанной с задолженностью государства перед ним; если К текущей ликвидности < 2, то зависимость неплатежеспособности предприятия от задолженности государства перед ним признается неустановленной.

Достоинствами этой методики являются простота расчетов, возможность их осуществления на базе внешней отчетности и наглядность получаемых результатов.

Действующая методика оценки банкротства имеет большое количество существенных недостатков.

1. Несовершенство алгоритма расчета показателей.

Для того чтобы коэффициент обеспеченности собственными средствами реально отражал структуру источников формирования оборотных средств, необходимо в числителе учитывать долгосрочные пассивы, а также доходы будущих периодов, фонды потребления, резервы предстоящих расходов и платежей.

Для того чтобы коэффициент текущей ликвидности объективно отражал степень платежеспособности предприятия, следует в числителе учитывать активы, реально обладающие достаточным уровнем ликвидности (с применением данных аналитического учета). К ним на сегодняшний день помимо отдельных статей оборотных активов, можно отнести недвижимость, долгосрочные финансовые вложения. Знаменатель показателя следует также скорректировать с учетом возможных преждевременных требований по погашению долга, сумм товарных кредитов и активов за продукцию с производственным циклом более года.

2. Моментный характер рассчитываемых показателей.

Внутри отчетного периода значения показателей могут существенно отличаться от полученных в результате расчетов по данным баланса на начало и конец этого периода.

3. Наличие взаимосвязи между показателями.

В условиях полного или почти полного отсутствия у большинства предприятий в настоящее время долгосрочного долга оба показателя связаны между собой следующим образом:

Коб = (Ктл – 1) / Ктл

Это означает, что коэффициент обеспеченности собственными средствами не отражает никакого нового качества баланса предприятия, кроме той же текущей ликвидности.

4. Экстраполяционный характер коэффициента восстановления (утраты) платежеспособности.

При его расчете предполагается перенесение тенденций изменения показателя текущей ликвидности в отчетном периоде на будущий, он не принимает во внимание возможность осуществления предприятием самых разнообразных мер по восстановлению своей платежеспособности. Поэтому расчет этого коэффициента необходимо осуществлять на базе прогнозной финансовой отчетности в виде частного отделения прогнозируемой величины коэффициента текущей ликвидности на нормативную.

5. Неадекватность критических значений показателей реальной ситуации.

Нормативное значение коэффициента текущей ликвидности, равное 2, взято из мировой учетно-аналитической практики без учета реальной ситуации на отечественных предприятиях, когда большинство из них продолжает работать со значительным дефицитом собственных оборотных средств. Нормативное значение коэффициента текущей ликвидности едино для всех предприятий, а значит, не учтены отраслевые особенности и тип производства экономических субъектов.

Большинство российских предприятий подпадают под определение банкротства. Это значит, что такие критерии не работоспособны, так как не выделяют из всего множество предприятий те, которым реально грозит процедура     банкротства.

7.4. Методика прогнозирования возможного банкротства предприятия

Наиболее употребимыми методами оценки вероятности банкротства предприятия являются предложенные известным западным экономистом Э.Альтманом Z-моделей.

Самой простой из этих моделей является двухфакторная. Для нее выбирается всего два основных показателя, от которых, по мнению Э. Альтмана, зависит вероятность банкротства: коэффициент покрытия (характеризует ликвидность) и коэффициент финансовой зависимости (характеризует финансовую устойчивость). На основе анализа западной практики были выявлены весовые коэффициенты каждого из этих факторов.

Для США данная модель выглядит следующим образом:

Z = - 0,3877 – 1,0736 Кп + 0,0579 Кфа ,      где

                                                             текущие активы

Кп – коэффициент покрытия = ---------------------------------- ;

                                                         текущие обязательства

Кфа – коэффициент финансовой зависимости =

заемные средства

=    -----------------------------------

общая величина пассивов

Для предприятий, у которых Z = 0, вероятность банкротства равна 50 %. Если Z < 0, то вероятность банкротства меньше 50 % и далее снижается по мере уменьшения Z. Если Z>0, то вероятность банкротства больше 50 % и возрастает с ростом Z.

Достоинством данной модели является ее простота, возможность ее применения в условиях ограниченного объема информации о предприятии.

Но данная модель не обеспечивает высокую точность прогнозирования банкротства, так как не учитывает влияния на финансовое состояние предприятия других важных показателей (рентабельность, отдачу активов, деловую активность предприятия). Ошибка прогноза с помощью двухфакторной модели оценивается интервалом 
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Российские предприятия функционируют в других условиях, что не позволяет перенести механически использование коэффициентов. Если бы имелась достаточно представительная информация о финансовом состоянии российских предприятий-банкротов, то можно было бы применить эту модель, но с другими числовыми значениями.

Предположим, что российские условия аналогичны американским, и рассчитаем для анализируемого предприятия числовые значения риска банкротства (таблица  63).

Таблица 63

Прогноз банкротства предприятия по двухфакторной модели Z
	Показатели
	На 01.01
	На 01.07.
	На 01.01.

	1. К покрытия

2. К финансовой зависимости

3. Z – показатель вероятности банкротства

4. Вероятность банкротства
	1,2

0,11886

-1,669

< 50 %
	1,102

0,21037

- 1,559

< 50 %
	1,174

0,2454

- 1,634

< 50 %


Данная модель оценивает вероятность банкротства фирмы как очень незначительную, гораздо ниже 50 % по каждому периоду, но проведенный ранее анализ опровергает эти выводы.

В западной практике широко используются многофакторные модели Э. Альтмана, в 1968 г. предложено пятифакторная модель прогнозирования:

Z = 1,2 Коб + 1,4 К нп + 3,3 Кр + 0,6 Кп + 1,0 Ком

где Коб – доля оборотных средств в активах, т.е. отношение текущих активов к общей сумме активов. Общую сумму активов следует рассматривать как общую сумму имущества,т.е. сумму внеоборотных и оборотных активов предприятия;

Кнп – рентабельность активов, исчисленная на нераспределенной прибыли, т.е. отношение нераспределенной прибыли к общей сумме активов. Нераспределенную прибыль прошлых лет следует учитывать вместе с нераспределенной прибылью отчетного года. Л. Философов считает, что для российских предприятий этот показатель следует принять равным 0, так как деятельность предприятий как акционерных обществ только начинается; 

Кр – рентабельность активов, исчисленная по балансовой прибыли;

Кп – коэффициент покрытия по рыночной стоимости собственного капитала, т.е. отношение рыночной стоимости акционерного капитала (суммарная рыночная стоимости акций предприятия) к краткосрочным обязательствам.

В настоящее время в России отсутствует информация о рыночной стоимости акций всех элементов, и данный показатель не может быть рассчитан в своем истинном варианте для большинства предприятий. Некоторые экономисты рекомендуют его определять как отношение общей величины активов к общей сумме заемных средств. На наш взгляд, этот показатель не будет реальным и более правильным является вариант, предложенный Адаевым Ю.В. Он заменяет рыночную стоимость акций на сумму уставного и добавочного капитала, так как увеличение стоимости активов предприятия приводит  либо к увеличению его уставного капитала (увеличение номинала или дополнительный выпуск акций), либо к росту добавочного капитала (повышение курсовой стоимости акций в силу роста их надежности). 

Однако, тогда не учитывается возможное колебание курса акций под влиянием внешних факторов и поведение инвесторов, которые могут расценить дополнительный выпуск акций как приближение их эмитента к банкротству и отказаться от их приобретении, снижая тем самым их рыночную стоимость;

Ком – отдача всех активов, т.е. отношение выручки от реализации к общей сумме активов.

В зависимости от Z прогнозируется вероятность банкротства: до 1,8 – очень высокая, от 1,81 до 2,7 – высокая, от 2,8 до 2,9 – возможная, более 3,0 – очень низкая. Точность прогноза в этой модели на горизонте одного года составляет 95 %, на 2 года – до 83 %, что является достоинством данной модели. Недостаток этой модели заключается в том, что ее по существу можно рассматривать лишь в отношении крупных компаний, котирующих свои акции на биржах. Рассматриваемое нами предприятие довольно крупное, и рассчитаем показатель Z для него (таблица 64).

Таблица 64

Прогноз банкротства по пятибалльной модели Z
	Показатели
	На 01.01
	На 01.07
	На 01.01

	1. Доля оборотных средств в активах (Коб)

2. Рентабельность активов, исчисленная по нераспределенной прибыли (Кнп)

3. Рентабельность активов, исчисленная по балансовой прибыли (Кр)

4. Коэффициент покрытия по рыночной стоимости собственного капитала (Кп)

5. Отдача всех активов (Ком)

6. Z
7. Вероятность банкротства
	0,1395

0,0008

0,0012

6,816

0,0182

4,2803

очень низкая
	0,2294

0,0007

0,001

3,262

0,0168

2,2536

высокая
	0,2873

0,0003

0,0017

2,336

0,0282

1,7806

очень высокая


Следует отметить, что вероятность банкротства предприятия возрастает по сравнению с началом года. Это можно объяснить снижением рентабельности, 

увеличением краткосрочных обязательств, увеличением всех активов предприятия. 

Семифакторная модель, разработанная Э. Альтманом со своими коллегами в 1977 г., позволяет прогнозировать банкротство на горизонте 5 лет с точностью до 70 % и включает следующие показатели: рентабельность активов, изменчивость (динамику)прибыли, коэффициент покрытия процентов по кредитам, кумулятивную прибыльность, коэффициент покрытия (ликвидности), коэффициент автономии, совокупные активы.

Достоинство этой модели – максимальная точность, однако применение затруднено из-за недостатка информации (требуются данные аналитического учета, которых нет у внешних показателей). Разработанные на Западе модели прогнозирования банкротства соответствуют условиям развитой экономики России, необходимо разработать адекватные прогнозные модели. Многие аудиторские фирмы и другие компании, занимающиеся аналитическими обзорами, прогнозированием и консультированием, используют для своих аналитических оценок систему критериев. Эти показатели можно подразделить на две группы.

К первой группе относятся категории и показатели, неблагоприятные текущие значения которых или складывающаяся их динамика свидетельствует о возможных в обозримом будущем значительных финансовых затруднениях, в том числе и банкротстве. Это:

· повторяющиеся существенные потери в основной производственной деятельности;

· превышение некоторого критического уровня просроченной кредиторской задолженности;

· чрезмерное использование краткосрочных заемных средств в качестве источников финансирования долгосрочных вложений;

· низкие значения коэффициентов ликвидности;

· систематический недостаток оборотных средств;    

· устойчиво увеличивающаяся доля заемных средств в общей сумме источников средств;

· постоянное невыполнение обязательств перед кредиторами, инвесторами;

· высокий удельный вес дебиторской задолженности;

· наличие сверхнормативных производственных запасов;

· ухудшение отношений с учреждениями банковской системы;

· использование новых источников финансовых ресурсов на относительно невыгодных условиях;

· потери долгосрочных контактов;

· неблагоприятные изменения в портфеле заказов;

· изменение в производственном процессе оборудования с истекшими сроками эксплуатации.

Во вторую группу входят критерии и показатели неблагоприятные значения которых не дают основания рассматривать текущее финансовое состояние как критическое; вместе с тем они указывают, что при определенных условиях, обстоятельствах или непринятии действующих мер ситуация может резко ухудшиться. К ним относятся:

- потери ключевых сотрудников аппарата управления;

- вынужденные остановки, а также нарушения ритмичности производственно-технического процесса;

- чрезмерная зависимость предприятия от какого-то одного конкретного проекта, типа оборудования, вида актива;

- излишняя ставка на успешность и прибыльность нового проекта;

- участия в судебных разбирательствах предприятия с  предсказуемым исходом;

- потери ключевых контрагентов;

- недооценка необходимости постоянного технического и технологического обновления предприятия;

- неэффективные долгосрочные соглашения;

- политический риск, связанный с предприятием в целом или его ключевыми подразделениями.

К достоинствам этих рекомендаций можно отнести системность, комплексный подход к пониманию финансового состояния предприятия с точки зрения возможного банкротства, при применении любым предприятием любой отрасли без существенных корректировок. Трудности в использовании этих рекомендаций заключается в следующем: более высокая степень сложности принятия решения в условиях многокритериальной задачи; субъективность прогнозного решения независимо от числа критериев в подобного рода моделях, информативный характер рассчитанных значений критериев (они не являются побудительными стимулами для принятия немедленных решений волевого характера). Кроме данных бухгалтерской отчетности, нужна дополнительная информация.  Критические значения этих критериев должны быть детализированы по отраслям и подотраслям, а их разработка может быть выполнена только после накопления определенных статистических данных.

Методом, позволяющим заблаговременно выявлять и предотвращать возможность возникновения ситуации банкротства, является анализ финансовых потоков.

Он дает возможность решать задачи оценки сроков и объема необходимых заемных средств, оценки целесообразности взятия кредита. В ходе анализа финансовых потоков или движения финансовых средств рассматривается 4 группы показателей:

- поступление;

 - расходы (или «платежи»);

- их разница («сальдо», «баланс»);

-наличие («сальдо нарастающим итогом», «аккумулированное сальдо»), соответствующее наличию средств на счете.
Если в перспективе возникает период, в котором четвертый показатель («сальдо нарастающим итогом») оказывается отрицательным, то это означает появление долгов. Если эти долги погасить нечем, а кредиторы их потребуют через суд, то это может привести к банкротству. Таким образом, первый признак банкротства – это наличие отрицательного последнего показателя. Другой признак банкротства более тонкий – он связан с возможностью попадания даже процветающего предприятия в так называемую «кредитную ловушку». В этом случае объем взятия заемных средств примерно равен или меньше возврата заемных средств. Это означает, что берущиеся заемные средства уже  не используют для развития  предприятия, а плата за них снижает эффективность, ведет к «вымыванию» собственных средств и в конце концов к убыточному функционированию и банкротству.

Этот метод оценки вероятности банкротства находит широкое применение на Западе (Дж. К. Ван Хорн). А, например, в Германии анализ финансовых потоков применяется в законодательном порядке для установления факта неплатежеспособности предприятия в виде угрозы несостоятельности. Угроза несостоятельности имеет место тогда, когда должник предположительно будет не в состоянии выполнить наличные платежные обязательства в момент наступления срока уплаты. Определение будущей несостоятельности  основывается на получаемых и исходящих выплатах. Факт угрозы несостоятельности ориентирован на будущее и тем самым противостоит проблеме неопределенности. Многозначные величины доходов и расходов означают, что финансовое будущее зависит от обстановки.

Достоинства метода анализа финансовых потоков заключаются в следующем: простота расчетов, наглядность получаемых результатов, достаточная их информативность для принятия управленческих решений.    

Но этот метод имеет существенные недостатки: достаточно трудно запланировать объем поступлений денежных средств с необходимой степенью точности, объем предстоящих выплат на длительную перспективу, а также необходимые данные аналитического учета на предприятии. Адекватным инструментом оценки является финансовый план, включающий наличие ликвидных средств, запланированные их поступления и выбытия. 

Глава 8. Оценка кредитоспособности заемщика

Переход России к построению принципиально новых эконо​мических отношений, повышение самостоятельности экономиче​ских субъектов различных организационно-правовых форм в реа​лизации их финансовой политики обусловливают необходимость разработки действенной программы по управлению структурой капитала — собственного и заемного.

Коммерческие организации — наиболее значимые хозяйст​вующие субъекты рыночной экономики. Они обладают собствен​ным капиталом, который не всегда, однако, дает гарантированную прибыль. Даже если образовалась прибыль в течение года, то это не означает, что ее будет достаточно для осуществления долго​срочных финансовых вложений (инвестиций) в развитие произ​водства, пополнения оборотных средств, выплат акционерам диви​дендов по акциям и т.п. В то же время уже сформированный соб​ственный капитал является экономической основой стабильности функционирования организаций. По существу он мало изменяется по своей величине в течение года (например, уставный капитал, резервный капитал, добавочный капитал.

Заемные средства — кредиты и займы (долгосрочные и крат​косрочные), предоставляются на возвратной основе организаци​ям, которые они должны выплатить в определенный срок и в полном объеме с процентами за пользование полученными средствами. В связи с этим следует заметить, что кредит, выдан​ный организации на более длительный срок, и менее обремени​тельные условия его погашения всегда легче обслуживать, т.е. выполнять все условия его предоставления.

Несмотря на все организационные трудности получения кре​дита, достаточно высокие проценты по его обслуживанию, боль​шинство хозяйствующих субъектов обращается к использованию заемных средств. Заемный капитал, с одной стороны, является действенным фактором страхования от инфляции, а с другой — менее рисковым источником денежных средств, чем собственный капитал, так как расходы по выплате процентов фиксированные, а если они меньше, чем рентабельность заемных средств, то ор​ганизация получает прибыль и тем самым укрепляет свое эконо​мическое и финансовое положение. Кроме того, проценты по кредиту в размере учетной ставки банка относятся на затраты как расходы, подлежащие вычету из налогооблагаемой базы налога на прибыль, и, таким образом, обеспечивают увеличение прибыли, остающейся в распоряжении предприятия.

Получение коммерческими организациями кредитов и пре​доставление их банками связано с еще более трудоемкой рабо​той — с оценкой кредитоспособности заемщика.

На основе глубокого комплексного анализа данных о фи​нансовом состоянии заемщика вырабатываются решения о пре​доставлении ему кредита.

Фи​нансовый анализ кредитоспособности заемщика как со "стороны заимодателя, так и со стороны получателя заемных средств су​щественно отличается по содержанию в зависимости от пользо​вателей информации, степени ее достоверности, информацион​ной емкости.  В самом общем виде кредитоспособность — это возможности экономических субъектов рыночной экономики свое​временно и в полном объеме рассчитываться по своим краткосроч​ным и долгосрочным обязательствам в связи с неизбежной необхо​димостью погашения кредита.

На первом этапе устанавливаются предварительные контакты с клиентом по двум направлениям: либо специалисты банка ор​ганизуют определенную работу по маркетингу и рекламе с целью привлечения клиентуры для получения кредита, либо клиент сам обращается в банк, располагая хотя бы некоторыми данными о его репутации и приемлемых условиях кредитования. Затем со​ставляется заключение экспертов — служащих банка об основных сведениях о клиенте. Банк должен тщательно и осторожно по​дойти к сбору основополагающей информации о хозяйствующем субъекте, обратившемся к нему за кредитом. Любое кредитное учреждение прежде всего должна интересовать следующая инфор​мация о клиенте: юридический адрес, организационно-правовая форма хозяйствования; величина уставного капитала; наличие действующего расчетного счета в банке; на​личие просроченной задолженности по кредитам и займам перед другими банками и организациями; положение хозяйствующего субъекта в отрасли и его конкурентоспособность. 

На втором этапе оценивается содержание кредитной заявки клиента преимущественно на данных комплексного анализа кредитоспособности заемщика и расчете вероятности выполне​ния им своих финансовых обязательств. В процессе оценки кре​дитных заявок требуется получить аргументированные ответы на такие интересующие кредитодателей вопросы, как:

-
 ликвидность активов заемщика, ее достаточность для выполнения всех обязательств по кредиту в полном объеме и в установленный срок;

- финансовая устойчивость хозяйствующего субъекта и его платежеспособность в предстоящей перспективе на осно​вании анализа планов его развития;

- деловая этика потенциального клиента, создающая уверен​ность в том, что он не откажется от выполнения обяза​тельств по кредиту;

- установление ставки доходности по предоставляемому кре​диту, которая необходима банку (с учетом анализа и оценки кредитных заявок клиента) для покрытия стоимости капи​тала, выданного в качестве кредита, и возмещения прямых затрат, накладных расходов и компенсации риска по креди​ту в случае невыполнения клиентом условий  кредитного соглашения, а также в целях получения чистой прибыли от этой операции.

Как принято в сфере банковской деятельности, показатель оценки кредитного риска складывается из двух составляющих: с одной стороны, уровня бизнес-риска, а с другой стороны, уровня финансового риска. Таким образом, на третьем этапе, выявляются количественные и качественные показатели для оценки бизнес-риска и финансового риска как со стороны кредитодателя, так и со стороны кредитозаемщика. Практика свидетельствует, что при оценке кредитоспособности часто не выделяются специфические показатели раздельно для кредитодателя и кредитозаемщика, в связи с чем и те и другие используют набор одинаковых показате​лей-коэффициентов, зачастую мало свидетельствующих о реаль​ном положении дел в организации, заявившей о предоставлении ей кредита. В силу этого повышается риск невозвращения кредита, растут убытки кредитора, а чтобы иметь средства для покрытия та​ких убытков, банк среди прочих мер вынужден увеличивать про​центные ставки за кредит. В ответ на такие решения хозяйствую​щие субъекты все реже обращаются в банк за кредитом или совсем его не возвращают. Все это приводит к снижению отдачи от всех видов предпринимательской деятельности, а в конечном счете — к замедлению экономического роста в целом.

Показатели оценки банком бизнес-риска при взаимодейст​вии с заемщиком можно объединить в четыре группы:

· показатели оценки внешней среды функционирования;

· показатели качества управления;

· показатели взаимоотношения с клиентом (кредитной истории);

· показатели оценки кредитной заявки.

Оценка внешней среды функционирования клиента должна бази​роваться на исчерпывающей информации о сферах его деятель​ности, секторах рынка, географическом положении, видах про​дукции (услуг), спросе на нее и ее конкурентоспособности, объ​еме продаж, доходности активов и, наконец, о его клиентах (по​ставщики и подрядчики, дебиторы и кредиторы, их структура по объему закупок; оценка долголетия партнерства; претензии парт​неров.

Для оценки качества управления организации-заемщика реко​мендуется использовать .показатели, характеризующие: знания, опыт и профессионализм руководства клиента в области произ​водства и финансов; возрастной состав и потенциальную преем​ственность работников управления; способность их реагировать на изменяющиеся условия и факторы хозяйственной деятельно​сти; состав учредителей и учредительные документы.

Показателями анализа и оценки кредитной истории клиента являются: длительность взаимного сотрудничества; характер и интенсивность взаимоотношений банка с клиентом; движение денежных средств с расчетного счета в банке по кредитным ре​сурсам (поступление и снятие кредитных ресурсов со счета, превышение лимита задолженности; пролонгирование кредита в связи с просроченностью задолженности и др.).

Оценка кредитной заявки клиента проводится по совокупно​сти показателей, характеризующих: назначение кредита и его сумму; вид кредита и срок его погашения; цену кредита; порядок выдачи; сборы (проценты) за обслуживание кредита; оценку рис​ка банка; залоговое обеспечение (вещи, ценные бумаги, недви​жимое имущество, имущественные права, транспортные средства, вычислительная техника, здания и сооружения). Согласно утвер​жденному Акционерным коммерческим сберегательным банком РФ регламенту предоставления кредитов юридическим лицам обязательным условием является наличие обеспечения (залога) для своевременного и полного исполнения обязательств органи​зацией-заемщиком. В качестве залога принимаются:

· ценные бумаги Сбербанка России и государственные цен​ные бумаги Российской Федерации;

· ценные бумаги (векселя) субъектов Российской Федерации в пределах установленных на них лимитов риска;

· • акции корпоративных эмитентов в пределах установлен​ных на них лимитов риска;

· поручительства Министерства финансов РФ, органов исполнительной  власти  субъектов  Российской  Федерации, платежеспособных организаций и др.;

· передаваемые   в  залог транспортные  средства,  товары   в обороте, оборудование, другое имущество;

· передаваемые в залог объекты недвижимости, права арен​ды недвижимости (в том числе земли), права по инвести​ционным контрактам,  права на объекты незавершенного строительства;

· средства на депозитных счетах организации-заемщика в
Сбербанке России и в других коммерческих банках;

· поручительство   руководителя   или   учредителя   организа​ции-заемщика.

Оценочная стоимость передаваемого в залог имущества кор​ректируется с использованием поправочного коэффициента: а) для объектов недвижимости — не более 0,7; б) для товаров в обороте, оборудования и другого имущества — не более 0,5.

При этом следует обратить особое внимание на документаль​ное обоснование (подтверждение) залогового обеспечения. Так, при залоге недвижимости предусматривается представление доку​мента, подтверждающего право собственности на объект недвижи​мости, а также справки о регистрации и технической инвентаризации объекта недвижимости; при залоге товаров в обороте — пред​ставление документов, подтверждающих наличие товарно-материальных ценностей и их стоимости; при залоге транспортных средств — представление на них технического паспорта и т.д.

Для получения кредита организация-заемщик представляет в банк и другие документы:

· заявление произвольной формы о представлении кредита;

· документы, подтверждающие правоспособность заемщика;

· документы по технико-экономическому обоснованию це​лесообразности получения кредита в банке и направлений
его использования;

· Годовой отчет за последний финансовый год с отметкой
ГНИ, включающий:

· Бухгалтерский баланс (ф. № 1);

· Отчет о прибылях и убытках (ф. № 2);

· Пояснения к Бухгалтерскому балансу и Отчету о прибылях
и убытках (ф. № 3, 4 и 5, пояснительная записка);

· формы отчетности о целевом использовании бюджетных и внебюджетных средств (Отчет об использовании бюджет​ных ассигнований; Справка об остатках неиспользован​ных средств, полученных из федерального бюджета; Отчет о целевом использовании полученных средств — ф. № 6);

· Аудиторское заключение (его итоговую часть) за послед​ний финансовый год;

· Бухгалтерский отчет за последний квартал с отметкой ГНИ о его принятии, включающий Бухгалтерский баланс и От​чет о прибылях и убытках;

· расшифровки кредиторской и дебиторской задолженности
с указанием дат их возникновения;

· расшифровки задолженности по ранее взятым кредитам в других банках с указанием дат их получения и погашения;

· справки банков-кредиторов об остатках на расчетных (те​кущих) и валютных счетах организации-заемщика и о на​личии претензий к счетам и др.

Приведенная выше система показателей-характеристик и требований применяется для оценки кредитных заявок только на первом этапе их рассмотрения.

На втором этапе для оценки результативности предоставлен​ного (полученного) кредита рекомендуется использовать как банками, так и кредитозаемщиками определенную систему ка​чественных показателей: эффект финансового рычага; соотно​шение собственного и заемного капитала; рентабельность  собственного капитала; маржу операционной прибыли; маржу чистой прибыли; структуру долга (долгосрочные и краткосрочные); ко​эффициент отношения общего долга к потоку денежных средств; коэффициент отношения потока денежных средств к процентам по обслуживанию долга; соотношение прибыли и процентов по обслуживанию долга и др.

Оценив бизнес-риск, связанный с клиентом, и получив до​статочно полное представление о внешней среде его функцио​нирования, об управлении и конкурентоспособности, а также о содержании кредитной заявки, переходят к четвертому этапу - финансовому анализу деятельности хозяйствующего субъекта по данным форм бухгалтерской отчетности.

Сбербанк России разработал Методику  оценки кредитоспо​собности заемщика, включающую два раздела: а) количественная оценка финансового состояния организации – заемщика по системе показателей; б) качественный анализ рисков.

Для оценки финансового  состояния заемщика предлагается использовать три группы показателей:

· коэффициенты ликвидности;

· коэффициент соотношения собственных и заемных средств;

•
коэффициент оборачиваемости и рентабельности.

Рассмотрим порядок комплексного использования вышепере​численных показателей для оценки кредитоспособности заемщика.

Первая группа: коэффициенты ликвидности Коэффициент абсолютной ликвидности (Ка) характеризует спо​собность организации погашать текущие краткосрочные обязательства наиболее ликвидными активами в полном    объеме в установ​ленные банком-кредитором сроки и рассчитывается по формуле

ДС+КФВ

Ка=  ---------------------

                                               КО

Эта формула характеризует отношение денежных средств (ДС) высоколиквидных краткосрочных ценных бумаг за вычетом стоимости собственных акций, выкупленных у акционеров (КФВ), к наиболее срочным обязательствам организации в виде краткосрочных кре​дитов банков, краткосрочных займов и различных видов кредитор​ских задолженностей (КО).

Коэффициент критической ликвидности (Ккл), характе​ризует способность организации высвободить из хозяйственного                              оборота все имеющиеся ликвидные средства для погашения краткосрочных обязательств перед банком-кредитором, который следует рассчитывать по формуле

ДС+КФВ+ДЗ (непросроченная)

Ккл= -----------------------------------------------------

КО

Для расчета данного коэффициента предварительно рекомен​дуется проводить оценку групп статей «краткосрочные финансо​вые вложения» и «дебиторская задолженность», платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты (ДЗ). Названные статьи корректируются (уменьшаются) на сумму финан​совых вложений в неликвидные корпоративные ценные бумаги и неплатежеспособные предприятия, а также на сумму сомнитель​ной (безнадежной) и просроченной дебиторской задолженности.

Коэффициент текущей ликвидности, (К3), является  обобщающим показателем платеже​способности организации, в расчет которого включаются и все оборотные активы и все краткосрочные обязательства. Данный коэффициент следует рассчитывать по одной из двух приведен​ных ниже формул:

ОА

Ктл= --------------------------------

КО

Для расчета коэффициента текущей ликвидности предвари​тельно корректируются уже названные выше группы статей бух​галтерского баланса, а также «дебиторская задолженность», пла​тежи по которой ожидаются более чем через 12 месяце, запасы и прочие оборотные активы на сумму соответственно безнадеж​ной (сомнительно) дебиторской задолженности, неликвидных и труднореализуемых запасов и затрат.

Вторая группа: коэффициент соотношения собственных и заем​ных средств (К4)

Этот коэффициент характеризует одну из сторон финансо​вой устойчивости организации. Иногда его называют коэффици​ентом «финансирования» (покрытия) собственными средствами (собственным капиталом) долгосрочных и краткосрочных обяза​тельств (заемного капитала). Он рассчитывается по формуле:

                                                    СК                      СК

К4= --------------------- =  --------------

                                                 ДО+КО               ЗК

Для расчета К4, следует скорректировать величину собствен​ного капитала на сумму по статье «Целевые финансирование и поступления», так как покрытие кредита средствами целевого финансирования является грубым нарушением со стороны орга​низации, ибо его можно использовать только по целевому назна​чению; к собственному капиталу можно присоединить часть соб​ственных средств, содержащихся в доходах будущих периодов (стр. 640) и в резервах на предстоящие расходы.

Третья группа: показатели оборачиваемости и рентабельности Коэффициенты оборачиваемости оборотных активов рассчи​тываются по каждому их элементу в отдельности: готовая про​дукция (ГП); незавершенное производство (НЭП); запасы (З) — общая величина; дебиторская задолженность (ДЗ); краткосроч​ные финансовые вложения (К.ФВ); денежные средства (ДС), а также в целом по общей величине оборотных активов (ОА) и по кредиторской задолженности. Например, оборачиваемость обо​ротных активов за квартал, рассчитываемая в коэффициентах оборачиваемости, исчисляется по формуле:

V
ОА = ----------------------------

ОА

где V   — объем продаж за квартал, тыс. руб.;

ОА — среднеквартальная стоимость оборотных активов, тыс. руб.

Аналогично формируются коэффициенты оборачиваемости: дебиторской задолженности (V/ДЗ); денежных средств   (V/ДС) краткосрочных финансовых вложений (V/КФВ) и т.д.

Продолжительность оборачиваемости оборотных средств и их элементов исчисляется отношением числа дней в периоде, на​пример в году (360 дн.), к коэффициенту оборачиваемости раз​личных элементов оборотных активов. Так, если коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности равен 6 оборотам, то продолжительность ее оборачиваемости составляет 60 дней (360 : 60), что свидетельствует о своевременности осуществления дебиторами расчетов с организациями-продавцами.

Достижение определенного уровня показателей рентабельно​сти (К5) также характеризует степень кредитоспособности за​емщика. Так, рентабельность продаж есть отношение прибыли от продаж (Пv) к объему продаж (V) за определенный период, т.е. формула расчета такова:

Пv
ρN= ----------------------

V
Рентабельность активов есть отношение прибыли до  налогообложения к сред​негодовой    (квартальной)    стоимости    активов    организации:

Пдо  н. обл
ρА= ----------------------,

А

рентабельность собственного капитала представляет собой отношение чистой (нераспределенной) прибыли (Пч) к среднегодовой стоимости собственного капитала :

 Пч 

ρ(СК)= ----------------------.

СК

Согласно Регламенту Сбербанка РФ основными оценочными показателями кредитоспособности являются коэффициенты Ка, Ккл, Ктл, К4 и К5, каждому из которых установлено предельное нормативное значение в зависимости от категорий заемщиков. Таких категорий три, в соответствии с которыми заемщики ранжируются по степени (классу) кредитоспособности:

· первоклассные,  кредитоспособность которых не вызывает сомнений;

· второклассные кредитоспособность которых требует взве​шенного подхода;

· третьеклассные — их кредитоспособность связана с по​вышенным риском.

Достаточные (предельные) значения названных выше пока​зателей оценки кредитоспособности следующие: Ка-0,2; Ккл-0,8; Ктл-2,0; К4-1; К5-0,15.

В зависимости от фактических значений показатели подраз​деляются на категории (табл. 65).

Таблица 65 

Категории показателей оценки кредитоспособности заемщика

	Коэффициенты
	Первая категория
	Вторая категория
	Третья категория

	Ка
Ккл

Ктл

К4

К5
	0,2 и выше

0,8 и выше

2,0 и выше

1,0 и выше

0,15 и выше
	0,15-0,2

0,5-0,8

1,0-2,0

0,7-1,0

менее 0,15
	менее 0,15

менее 0,5

менее 1,0

менее 0,7

нерентабельные

	


По данным АО «Зэте», рассчитаем значение этих пока​зателей и составим табл. 66 для исчисления суммы баллов по каждому показателю в отдельности, а также общей суммы бал​лов для присвоения заемщику класса кредитоспособности:

· если сумма баллов находится в пределах 1—1,05, заемщик может быть отнесен к первому классу;

· если сумма баллов больше 1, но меньше 2,42, — ко второ​му классу;

· если сумма баллов равно или больше 2,42, — к третьему классу.

Кроме того, Сбербанк РФ установил коэффициент значимо​сти каждого показателя: Ка-0,11,  Ккт-0,05, Ктл-0,42,  К4-0,21, К5-0,21, т.е. наибольшая роль в определении кредито​способности принадлежит таким показателям, как коэффициент общей ликвидности (0,45), коэффициент финансирования (0,21) и коэффициент рентабельности продаж (0,21). Порядок расчета общей суммы баллов (∑W) осуществляется по средней арифме​тической взвешенной в табл. 66.

∑W=0,11* категория показателя Ка+0,05* категория показателя Ккл+0,42*категория показателя Ктл+0,21* категория показателя К4+0,21*категория показателя К5.

Общая сумма баллов-3>2,42, что свидетельствует о некредитоспособности заемщика. Таким образом, предоставление ему кредита связано с большим риском невозврата.

Таблица 66

Расчет суммы баллов для оценки класса кредитоспособности заемщика

	Нормативное значение показателя
	Предельные значения показателей для оценки некридито-способности
	Значение показателей по данным АО «Прогресс» за отчетный год
	Категория кредито​способ​ности
	Сумма баллов

	Ка=0,2

Ккл=0,8

Ктл=2,0

К4=0,1

К5=0,15
	менее 0,15

менее 0,5

менее 1,0

менее 0,7

нерентабельные
	0,108

0,270

0,58

0,45

0,031
	3x0,11 3x0,05 3x0,42 3x0,21 3x0,21
	0,33

0,15

1,26

0,63

0,63

	ИТОГО:
	—
	—
	—
	3,0


В экономической литературе по финансовому анализу встре​чаются рекомендации для оценки кредитоспособности заемщика рассчитывать довольно узкий круг финансовых коэффициентов: ликвидности активов, платежеспособности, рентабельности и др. Между тем действующая в настоящее время в России бухгал​терская отчетность обладает огромными аналитическими воз​можностями, и даже некоторые ее абсолютные количественные данные свидетельствуют о некредитоспособности заемщика. Это означает - что грамотное чтение финансовой отчетности позволяет обнаружить  признаки неблагополучного финансового состояния организации. Назовем некоторые из них:

· увеличение непокрытых убытков отчетного года и наличие убытков прошлых лет;

· значительное превышение кредиторской задолженности над дебиторской задолженностью;

· увеличение просроченной (свыше 12 месяцев) дебиторской и кредиторской задолженности;

· наращение суммы списания в убыток задолженности не​
платежеспособных дебиторов;

· уменьшение по сравнению с предыдущим периодом чистой (нераспределенной) прибыли или отсут​ствие остатков нераспределенной прибыли в Бухгалтерском балансе.  Это   означает,   что   организация   не   имеет   собственных средств для формирования источников инвестирования  в предстоящем периоде;

· превышение израсходованных денежных средств над по​
ступившими  на расчетный счет и в кассу организации;

· уменьшение чистых активов организации;

· высокий  процент изношенности (свыше 50%)  основных средств, что свидетельствует о невозможности использования большой части из них в ка​честве залога. Кроме того, следует обратиться с просьбой к кредитозаемшику  о   предоставлении   перечня  оборудова​ния, машин и станков, находящихся в рабочем состоянии, чтобы выяснить, производится ли на них продукция;

· пролонгированные (в связи с просроченностью) ранее при​влеченные кредиты других банков;

· сокращение объемов продаж при неизменных управленче​ских расходах;

· увеличение управленческих расходов и переменных затрат на реализацию продукции в отсутствие увеличения объема продаж;

· увеличение сроков погашения дебиторской задолженности;

•
наличие кредиторской задолженности в течение трех месяцев в размере более 500 МРОТ и др.

Наряду с количественными показателями оценки кредито​способности заемщика банки-кредиторы используют для этих целей совокупность качественных показателей, представляю​щих собой относительные величины сравнения — коэффици​енты, которые можно объединить в пять групп (табл. 67)

- показатели оценки ликвидности активов и финансовой ус​тойчивости организации (абсолютная ликвидность, критиче​ская ликвидность, текущая ликвидность, коэффициент обес​печенности собственными источниками покрытия оборотных средств; 

- коэффициенты автономии, финансовой зависимости,
маневренности, финансовый леверидж и др.);

- показатели   оборачиваемости   всех   составляющих   актива баланса (материальных запасов, готовой продукции, деби​торской задолженности, краткосрочных финансовых вложений, денежных средств, чистых активов, оборотных ак​тивов, собственного и заемного капитала и др.);

- показатели рентабельности (продаж, затрат, имущества, чистых активов, фондорентабельности, внеоборотных и оборот​ных активов и т.п.);

- показатели обслуживания финансового долга (коэффици​ент покрытия процентов по кредитам денежной налично​стью от основной деятельности, период окупаемости долга.

При расчете всех названных показателей следует учесть некото​рые важные обстоятельства. Во-первых, от цели и задач анализа за​висит выбор составляющих числителя и знаменателя коэффициен​тов. Например, какую надо взять прибыль из ф. № 2 для оценки рентабельности различных аспектов деятельности предприятия: прибыль от продаж товаров, продукции (работ, услуг); валовую при​быль; прибыль до налогообложения (экономическая прибыль); при​быль от обычной деятельности, т.е. после налогообложения; чистую (перераспределенную) прибыль или, как ее еще называют, бухгалтерскую прибыль.

Во-вторых, следует внимательно отнестись к расчету различных коэффициентов (табл.67 в числителе которых данные ф. № 2 исчислены за год, а в знаменателе — данные ф. № 1 или ф. № 5 — по состоянию на начало и конец года. В связи с этим, чтобы со​блюсти правило единства отражения временного фактора всех со​ставляющих таких коэффициентов, следует предварительно рас​считать их среднеарифметические значения из данных на начало и конец года, а затем уже перейти к расчету соответствующих коэф​фициентов за год. Так, коэффициент оборачиваемости оборотных активов за год (в оборотах) следует рассчитывать по формуле

Объем продаж за год, ф.№2

lоб=---------------------------------------------------------------------- .

Сумма оборотных активов на начало и конец года / 2

В-третьих, для объективной оценки кредитоспособности за​емщика рекомендуется предполагаемые коэффициенты исчис​лять не менее чем за два года, в том числе — в поквартальном разрезе. Только с учетом объективно складывающейся динамики показателей можно выработать обоснованное суждение о плате​жеспособности заемщика.

Предполагаемая система количественных и качественных пока​зателей оценки кредитоспособности заемщика с успехом может ши​роко использоваться как кредитными отделами банков при рассмот​рении кредитных заявок, оценке бизнес-риска и финансового рис​ка, так и кредитозаемщиками при составлении бизнес-плана для обоснования необходимости и целесообразности получения кредита.

Таблица 67

Состав показателей (коэффициентов) оценки кредитоспопосбности заемщика

	Показатель 
	Формула расчета 

	1
	2

	Группа1. Показатели оценки ликвидности активов и баланса 

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	ДС+КФВ

Каб.л. = -------------------------------------

КО

	Коэффициент критической ликвидности 
	ДС+КФВ+ДС+ПОА

Ккр.л. = -------------------------------------

КО

	Коэффициент текущей ликвидности
	ОА

Кт.л. = -------------------------------------

КО

	Соотношение трудореализуемых активов с собственным капиталом в совокупности с другими постоянными пассивами (ключевое неравенство для оценки ликвидности баланса)
	А4<П4

	Группа2. Показатели оценки финансовой устойчивости 

	Коэффициент автономии (финансовой независимости) П.З. >0,5
	СК

Кавт. = -------------------------------------

А

	Коэффициент финансовой устойчивости ПЗ=>0.7
	СК+ДО

Кф.уст. = -------------------------------------

А

	Коэффициент финансовой зависимости ПЗ=< 0,5
	ЗК

Кф.зав. = -------------------------------------

А



	Коэффициент финансирования ПЗ>1
	СК

Кфин. = -------------------------------------

ЗК

	Финансовый леверидж (рычаг) ПЗ<1
	ЗК

Клев. = -------------------------------------

СК

	Коэффициент маневренности ПЗ>0.1
	КВА

Кман. = -------------------------------------

СК

	Коэффициент обеспеченности  оборотных активов собственными средствами ПЗ=0,1
	СК-ВА

Косс. = -------------------------------------

ОА

	1
	2

	Группа3. Показатели  оборачиваемости (в оборотах) активов, заемного капитала и составляющих их элементов*

	Коэффициент оборачиваемости  активов
	V
Коб А. = -------------------------------------

А

	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов 
	V
Коб ОА. = -------------------------------------

ОА


	Коэффициент оборачиваемости чистых активов 
	V
Коб ЧА. = -------------------------------------

ЧА

	Коэффициент оборачиваемости заемного капитала, привлеченных средств 
	V
Коб ЗК = -------------------------------------

ЗК

	* V – объем продаж; КО – краткосрочные обязательства: СК- собственный капитал; ЗК – заемный капитал; ОА – оборотные активы; КФВ – краткосрочные финансовые вложения; ДС – денежные средства; ЧА – чистые активы; Sреал – себестоимость реализованной продукции; З – запасы (по видам); КЗ – кредиторская задолженность; ДЗ – дебиторская задолженность.

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	V
Коб ДЗ. = -------------------------------------

ДЗ

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	V
Коб КЗ. = -------------------------------------

КЗ

	Коэффициент соотношения дебиторской и кредиторской  задолженности (покрытие дебиторской задолженностью кредиторской задолженности)
	ДЗ

Ксоот = -------------------------------------

КЗ

	Коэффициент запасов (по видам)
	Sреал

Коб З. = -------------------------------------

З

	Группа4. Показатели   рентабельности 

	Рентабельность продаж
	Преал

ρN = ------------------

V

	Рентабельность затрат на продукцию 
	Пеал*

ρS = ------------------

Sреал


	1
	2

	Рентабельность активов
	Пд/н*

ΡА= ------------------

А

	Рентабельность чистых активов
	П’*

ρЧА = ------------------

ЧА

	П – прибыль от реализации; П’ – прибыль чистая (нераспределенная); Пд/н – прибыль до налогообложения; ОС – основные средства; ОА – оборотные средства. 



	Рентабельность собственного капитала
	П’
ρСК = ------------------

СК

	Рентабельность заемного капитала (привлеченных средств) 
	Поб.д.

ρЗК = ------------------

ЗК


	Фондорентабельность
	Поб.д

ρF = ------------------

ОС*

	Общая рентабельность
	Поб.д.

ρобщ = ------------------

ОС+ОА*

	Доходность акций (обыкновенных) 
	П’

ρАК = -------------------------------------------------

количество обыкновенных акций

	Маржинальная доходность продаж 
	V-Sпер

ρм = ------------------

V

	Группа5. Показатели    обслуживания финансовых обязательств по данным ф. №1 и ф.№4

	Коэффициент покрытия процентов по кредитам денежной наличностью от основной деятельности (за год)
	ДС

Кпокр = --------------------------------------

Платежи по процентам

	Период окупаемости долга 
	Задолженность по кредиту

Кокуп = ------------------------------------------------------

ДС


+33 845,7 тыс. руб.








-60 737 тыс. руб.








-61 333 тыс.








-578 тыс. руб.








+124 366 тыс. руб.








- 33 022,7 тыс. руб.





К = 2К0 + 0,1 Кп + 0,008 Кн + 0,45 КМ + Кр
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