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Введение 

Экономика (экономическая теория) является важной составной частью системы экономических знаний. Экономика как учебная дисциплина анализирует важнейшую область жизнедеятельности людей, а именно, сферу производства, распределения, обмена и потребления, экономических благ в условиях ограниченности экономических ресурсов.

Центральной  проблемой настоящего издания является характеристика закономерности функционирования экономики на макроуровне. 
В рамках второй части учебного пособия «Экономика» дается представление о макроэкономических проблемах и макроэкономических показателях, обосновывается необходимость государственного регулирования рыночной экономики и показаны границы государственное вмешательства, раскрываются основные элементы и принципы функционирования денежной кредитной и финансовой системы в условиях смешанной экономики, анализируются направления и инструменты экономической и социальной политики государства, рассматриваются преимущества участия стран в международном разделении труда. 

Теоретический материал излагается с использованием графического анализа, способствующего пониманию различных сторон функционирования рыночного механизма.

Данное учебное пособие разработано на основе Федерального образовательного стандарта и включает обязательные темы нормативного курса. В нем отражены достижения отечественной и зарубежной экономической мысли. 

Предназначено для студентов высших учебных заведений очной, заочной и дистанционной форм обучения по направлениям механического и технологического профиля. Пособие подготовлено сотрудниками кафедры экономической теории Кемеровского технологического института пищевой промышленности:  д.э.н., проф. Ашванян С.К. (тема 4,7), к.э.н., доц. Сапожникова Т.А. ( введение, тема 5,9), к.т.н., доц. Плосконосова Е.А. (тема 2,3), ст.преп. Короткий А.П. (тема 1), ст.преп. Кузнецова О.Б. (тема 8), преп. Коробко С.М. (тема 6).
1. Макроэкономика как раздел экономической теории. Макроэкономические показатели.


Макроэкономика – составная часть современной экономической теории. Основные макроэкономические проблемы. Система национальных счетов (СНС) и её показатели. Валовой внутренний продукт (ВВП) – главный показатель СНС. Определение ВВП и способы его измерения. Номинальный и реальный ВВП. Индексы цен. Потенциальный ВВП. Закон Оукена. ВВП в процессе перераспределения. Чистый внутренний продукт и чистый национальный доход. Личный доход и располагаемый доход. ВВП и общественное благосостояние. Теневая экономика: содержание, причины, формы и место в рыночной системе.

1. Макроэкономика – составная часть современной экономической теории. Основные макроэкономические проблемы
В отличие от предыдущих тем, где главное внимание было уделено функционированию предприятий (фирм) в рыночной экономике, то есть анализу микроэкономических проблем, макроэкономика изучает экономическое «здоровье» страны в целом, то есть общее состояние национальной экономики.

Поскольку общество непрерывно потребляет, то оно должно непрерывно производить. Непрерывный процесс повторения производства представляет собой общественное воспроизводство. Общественным воспроизводством называется процесс непрерывного самоподдержания и самовозобновления экономической деятельности и экономической активности в отдельных странах и мировом хозяйстве в целом. Общественное воспроизводство можно представить в виде модели кругооборота ресурсов, продуктов и дохода (См. рис. 1).
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Рис.1. Модель кругооборота ресурсов, продуктов и дохода.

На верхней половине диаграммы дана картина ресурсного рынка. Здесь домохозяйства, которые владеют экономическими ресурсами, поставляют эти ресурсы предприятиям. Предприятия предъявляют спрос на ресурсы, поскольку они служат средством, с помощью которых фирмы производят товары и услуги. Взаимодействие спроса и предложения на огромное множество людских и материальных ресурсов устанавливает цену на каждый из них. Платежи, которые производят предприятия, покупая ресурсы, представляют собой издержки этих предприятий, но одновременно они образуют потоки заработной платы, ренты, процента и прибылей в домохозяйства, поставляющие ресурсы.

 Теперь обратимся к рынкам продуктом, показанным в нижней половине диаграммы. В процессе расходования денежного дохода домохозяйства выражают свой спрос на бесчисленное множество товаров и услуг. Одновременно предприятия соединяют приобретенные ими ресурсы для производства и предложения товаров и услуг на тех же рынках. Взаимное воздействие этих решений о спросе и предложении и определяет цены продуктов. Отметим также, что, с точки зрения предприятий, поток потребительских расходов на товары и услуги образуют выручку, или доходы, от продажи ими этих товаров и услуг.
Таким образом, модель кругооборота (ресурсов, продуктов и дохода) демонстрирует сложное, взаимосвязанное переплетение процессов принятия решений и экономической деятельности. Обратим внимания на то, что и домохозяйства, и предприятия выступают на обоих основных рынках, но в каждом случае на противоположных их сторонах. На ресурсном рынке предприятия выступают как покупатели, то есть на стороне спроса, а домохозяйства, как владельцы ресурсов, и поставщики, выступают продавцами, то есть на стороне предложения. На рынке продуктов они меняются позициями; домохозяйства, как потребители, оказываются в стане покупателей, то есть на стороне спроса, а предприятия находятся уже в лагере продавцов, то есть на стороне предложения. Вместе с тем каждая из этих групп экономических единиц и покупает и продает.
В центре модели кругооборота ресурсов, продуктов и дохода находится государство (правительство), которое собирает налоги, предоставляет трансферты домохозяйствам, субсидии предприятиям и выполняет другие многочисленные функции.

Функционирование рыночной экономики приводит к тому, что на определенном этапе её развития, особенно в условиях монополизации многих отраслевых рынков, начинают проявляться серьезные диспропорции в рамках народного хозяйства в целом. Рыночный механизм уже не может сбалансировать экономические интересы многочисленных субъектов, не может обеспечить равновесие в общественном производстве, следовательно, не может обеспечить экономическую безопасность. Поэтому в экономической науке возникает необходимость обоснования причин и факторов, которые определяют несбалансированность в народном хозяйстве, а следовательно, возникает необходимость определения тех механизмов и тех инструментов, с помощью которых можно разрешить возникшие социально-экономические проблемы, и именно поэтому возникает необходимость исследования экономической роли государства в рыночной экономике, следовательно, возникает необходимость в таком разделе экономической теории, как макроэкономика.
Макроэкономика как самостоятельный раздел современной экономической теории – сравнительно молодая наука. Её основы были заложены в 30-е годы ХХ столетия видным английским экономистом Д.М.Кейнсом. Важнейшие аспекты макроэкономического анализа были им обоснованы в работе «Общая теория занятости, процента и денег», опубликованной в 1936г., где рассмотрены основные макроэкономические проблемы и пути их решения в результате действий государства по вмешательству в функционирование рыночной экономики. Поэтому Дж.М.Кейнс по праву считается основоположником теории регулируемой рыночной экономики. В дальнейшем макроэкономический анализ осуществляли последователи Д.Кейнса (Р.Харрод, А.Филлипс, Е.Домар, Э.Хансен, Д.Хикс, В.Леонтьев и др.), монетаристы (И.Фишер, М.Фридмен), представители неоклассического синтеза и институционализма (П.Самуэльсон, Д. Гэлбрейт, У.Митчел и др.).
Анализ макроэкономических процессов позволяет выделить ряд основных проблем, решение которых возможно только на макроуровне. Это:

1.Экономический рост. Существует необходимость обеспечения стабильного роста национального производства, большего количества и лучшего качества товаров и услуг без резких колебаний, которые могут быть вызваны как циклическим функционированием рыночной экономики, так и другими факторами.
2.Полная занятность. Следует обеспечить подходящее занятие всем, кто желает и способен работать, поддерживать безработицу на естественном уровне.
3.Экономическая эффективность. Необходимо получить максимальную отдачу при минимуме издержек от имеющихся ограниченных экономических ресурсов.

4.Стабильный уровень цен. Необходимо избегать значительного повышения или снижения общего уровня цен, то есть инфляции или дефляции.
5.Экономическая свобода. Собственники и управляющие предприятиями, рабочие и потребители должны обладать в своей экономической деятельности самостоятельностью и свободой выбора.

6.Справедливое распределение доходов. Ни одна группа граждан не должна пребывать в крайней нищете в условиях богатства и роскоши другой категории соотечественников.
7.Экономическая обеспеченность. Следует обеспечить нормальные жизненные стандарты, повышение уровня и качества жизни как для самостоятельно хозяйствующих субъектов, так и для нетрудоспособных граждан (детей, инвалидов, престарелых и т.п.).
8.Выгодность участия в международном разделении труда. Необходимо обеспечить в условиях открытой экономики развитие международных экономических связей, поддерживать положительный баланс в международной торговле и международных финансовых сделках.
9.Экологическая стабильность и сохранение окружающей среды.
Подробнее об этих проблемах и соответствующих направлениях экономической политики государства речь пойдет в последующих темах.
Таким образом, макроэкономика – это учение о функционировании народного хозяйства в целом, о закономерностях обеспечения макроэкономического равновесия, о проблемах экономического развития и инфляции, об экономических функциях государства в рыночной экономике, направлениях и инструментах государственной социально-экономической политики.

На макроуровне экономические агенты выступают как совокупные или агрегированные субъекты, то есть как совокупный производитель, создающий общественный продукт и получающий совокупные доходы, и совокупный покупатель (потребитель), преобразующий и использующий этот продукт и несущий совокупные расходы. Этими агрегированными субъектами, функционирующими на макроуровне, являются:
1.Сектор домашних хозяйств (население). Домашние хозяйства являются собственниками факторов производства, находящихся в частной собственности. За счет продажи этих факторов производства, например, труда, домашние хозяйства получают свой доход, который распределяется на потребление и сбережения. Следовательно, домашние хозяйства проявляют три вида деловой активности:

- предлагают факторы производства;

- потребляют часть получаемого дохода;

- сберегают оставшуюся его часть.

2. Предпринимательский сектор (бизнес). Он представляет собой совокупность всех фирм, зарегистрированных внутри страны. Различают три вида активности предпринимательского сектора:

- фирмы предъявляют спрос на факторы производства;

- производят товары и услуги;

- осуществляют инвестирование, то есть поддерживают и развивают производственную базу.

3. Государственный сектор. В него входят все государственные институты и учреждения. Экономическую активность государственного сектора как макроэкономического субъекта можно представить следующим образом:

- государство закупает блага, произведенные предпринимательским сектором, для своих целей;

- государственные предприятия создают общественные блага (товары);

- взимает налоги и обеспечивает перераспределение доходов;
- наделяет экономику необходимым количеством денег и др.

На самом же деле, как будет показано в дальнейшем, роль государства в экономике гораздо более значима.

4. Заграница (нерезиденты). Этот сектор включает всех экономических субъектов за пределами данной страны, но которые взаимодействую с резидентами. Воздействие заграницы на отечественную экономику осуществляется путем взаимного обмена товарами, услугами, капиталом, рабочей силой, национальными валютами и т.д.
Для анализа важнейших макроэкономических процессов необходима система надежных, взаимодополняющих показателей. Для этого используется система национальных счетов (СНС).
2. Система национальных счетов и её показатели
Система национальных счетов (СНС) – это система взаимосвязанных статистических показателей, построенная в виде счетов и таблиц для получения общей картины экономической деятельности страны. СНС разработана американским экономистом, лауреатом Нобелевской премии С.Кузнецом. Усовершенствованный вариант СНС был одобрен Статистической комиссией ООН в 1968г. и являлся основой национального счетоводства до 1993г. Последний вариант методологии СНС, подготовленный также Статистической комиссией ООН, был принят в феврале 1993г. В 1992г. в России принят закон о переходе отечественной статистики на СНС. Это связано с переходом нашей страны к рыночной экономике, а также с расширением международных экономических связей.
Значение СНС велико, так как различные показатели, входящие в СНС, позволяют измерять объем производства в конкретный момент времени, раскрывать факторы, определяющие функционирование экономики, определять тенденции экономического развития на перспективу, формировать и проводить в жизнь экономическую политику государства. Следовательно, СНС определяет состояние национальной экономики и экономическую политику, способную влиять на это состояние.

В СНС отражены, с одной стороны, наличные ресурсы, а с другой – их использование. Она показывает равновесие совокупных операций обмена между участниками экономических отношений (сектор домашних хозяйств; предпринимательский сектор; государственный сектор; агенты за пределами страны).

Участники экономических отношений ведут счета основных операций, в которых все ресурсы записаны дважды: как наличные и как используемые. В результате для большой категории операций получается равновесие – все ресурсы равны их использованию. На основе этого строится сводная макроэкономическая таблица, показывающая равновесие между различными потоками продукции, потреблением и инвестициями с позиции баланса ресурсов и их использования участниками экономических отношений.
Основные виды счетов группируются по конкретным операциям, осуществляемым участниками хозяйственной деятельности. Каждый счет отражает одну из сторон этой деятельности. В практике национального счетоводства обычно выделяют следующие основные счета.

Счет производства отражает результаты производственной деятельности, то есть баланс потребления сырья, материалов и услуг для производственных целей.

Счет валовой добавленной стоимости – баланс производства доходов и возмещения основного капитала через амортизацию в продукте.

Счет образования доходов характеризует процесс образования прибыли, заработной платы, доходов от собственности, социальных выплат, других доходов.

Счет распределения доходов показывает, как доходы распределяются между основными получателями – домашними хозяйствами, фирмами, учреждениями, административными структурами.

Счет использования доходов отражает соответствующий процесс: из располагаемого валового дохода образуются конечное потребление и валовое накопление.
Счет капитала – баланс финансирования инвестиций.

Финансовый счет – итоговый баланс, показывающий, кто предоставил необходимые капиталы и кому переданы излишние капиталы.

Национальная экономика обладает способностью увеличивать выпуск товаров и услуг, что выражается в росте объема производства. Показателей объема производства много, но наиболее всеохватывающим показателем объема производства национальной экономики является валовой внутренний продукт. В США и некоторых европейских странах в качестве базового показателя используется валовой национальный доход (ВНД).
3. Валовой внутренний продукт (ВВП) – главный показатель СНС
3.1. Определение ВВП и способы его измерения
ВВП – это конечная стоимость товаров и услуг, произведенных внутри страны за один год резидентами данной страны. Резиденты – это экономические единицы (предприятия, домашние хозяйства и т.д.) независимо от их национальной принадлежности и гражданства, имеющие экономический интерес на территории данной страны. К резидентам относятся в том числе граждане других государств, если они проживают и ведут хозяйственную деятельность в данной стране более одного года.
ВВП учитывает не все результаты хозяйственной деятельности за год, а только конечные результаты, и не включает промежуточную продукцию.

Конечная продукция – это товары и услуги, предназначенные для конечного потребления, а не для дальнейшей доработки, переработки или перепродажи.

Промежуточная продукция предназначена для дальнейшей переработки (сырье, материалы, полуфабрикаты).
Если просто суммировать стоимость всех произведенных и продаваемых товаров и услуг в национальной экономике, то получится многократный повторный счет, который существенно искажает реальные результаты национального производства, и, следовательно, параметры реального благосостояния нации. Поэтому промежуточная продукция не включается в ВВП. В конечном продукте любая стоимость учитывается всего один раз.

Чтобы не было повторного счета, показатель ВВП не включает:

· сделки с подержанными вещами (имуществом), так как их стоимость уже была учтена в ВВП соответствующего года);

· финансовые сделки, к которым относятся:
- сделки с ценными бумагами и прирост их стоимости, ибо в биржевой игре в значительной степени присутствует элемент спекуляций и поэтому сделки с ценными бумагами свидетельствуют не столько об изменении объемов производства продукта, сколько о колебаниях биржевой конъюнктуры;
- государственные социальные трансфертные платежи (выплаты по социальному страхованию, пособия по безработице, пособия на детей и инвалидам и т.д.); государственные трансферты в пользу предприятий и организаций в виде субсидий и дотаций;
- частные трансфертные платежи (например, переводы, получаемые студентами от родителей и родственников).

Государственные и частные трансферты представляют собой одностороннюю передачу тех или иных благ. Они уже были учтены в доходах определенных субъектов, поэтому не включаются в ВВП.

ВВП также не учитывает нерыночную деятельность, то есть деятельность, нацеленную на самообеспечение (дачное хозяйство, ремонт жилья или автомобиля собственными силами и т.д.).

ВНД – конечная стоимость товаров и услуг, произведенных гражданами данной страны как внутри страны, так и за рубежом. Для большинства стран разница между ВВП и ВНД составляет ± 1%. Следует отметить, что ВНД – это тот же показатель, который согласно методики СНС, разработанной и использующейся с 1968г., назывался валовым национальным продуктом (ВНП).
Показатель ВВП рассчитывается по территориальному признаку. Поэтому, рассматривая данный показатель, прежде всего, имеют ввиду, где создан общественный продукт. Когда речь ведется о ВНД, то рассматривают, какой стране принадлежит продукт, а, следовательно, граждане какой страны получат (присваивают) доход.

Здесь имеется ввиду тот факт, что ряд национальных предприятий и граждан определенной страны ведут хозяйственную деятельность и создают продукт на территории других стран. Однако при этом часть своих доходов, полученных за рубежом в течение года, переводят на родину (фирмы переводят часть прибыли в пользу головной компании, а население – часть своего заработка). В свою очередь, иностранные компании и иностранные граждане переводят из данной страны часть своих доходов в другие страны.

Поэтому с количественной стороны ВНД отличается от ВВП на величину сальдо доходов, полученных резидентами в данной стране и переведенных за рубеж, и полученных и переведенных нерезидентами в данную страну. Например, ряд хоккеистов, являющихся гражданами России (С.Яшин, А.Овечкин и др.), играют в НХЛ, и, следовательно, их доходы учитываются в ВВП США или Канады, но так как часть своих доходов они переводят своим родственникам в Россию, то эта величина будет учитываться в ВНД России. Как правило, у промышленно развитых стран величина ВНД больше ВВП, что связано с высокой долей иностранных инвестиций, вложенных ими в экономику других, в том числе развивающихся стран, прибыли от которых переводятся и присваиваются в собственной стране. Для большинства развивающихся стран – ситуация противоположная, то есть величина ВВП больше ВНД.

Взаимосвязь между ВНД и ВВП можно показать следующим образом:

ВНД       =       ВВП                     +        доходы,            -        доходы,

         определенной                  полученные              полученные
         (данной)                 соотечественниками                     иностранцами

           страны                        за границей и           внутри данной                                     
                                              переведенные                  страны и
                                               в свою (данную)       переведенные
                                                    страну.                       за рубеж.
Для России основным показателем национального счетоводства является ВВП, поэтому основное внимание в дальнейшем будет уделено именно ему.

ВВП является результатом деятельности основных секторов экономики  за один год. 
Классификация секторов экономики производится по двум основным критериям.

1. По основному содержанию деятельности различают:

- сельское хозяйство (включая лесное и рыбное хозяйство);
- промышленность (включая, как правило, и строительство);

- сферу услуг (включая сюда и транспорт).

2. По степени переработки вещества природы различают:

- первичный сектор, непосредственно использующий природные материалы и в котором добываются природные ресурсы;
- вторичный сектор, где обрабатываются продукты первичного сектора (сюда, в том числе, входят отрасли пищевой промышленности);

- третичный сектор, который непосредственно обслуживает человека и его производственную деятельность (это сфера услуг).

В конце ХХ столетия с переходом на постиндустриальную ступень развития в рамках мировой экономики, и прежде всего в экономически развитых странах, главную роль стал играть именно третичный сектор, отражая роль знаний и интеллекта, а также производство информационного продукта. 

Для эффективного функционирования экономики очень важно обеспечить её отраслевую и межотраслевую сбалансированность, то есть пропорциональность. Это:

- межотраслевые пропорции между различными отраслями национальной экономики, характеризующие долю отраслей в общем объеме производства и структуру отраслевого распределения производственных и финансовых ресурсов;

- внутриотраслевые пропорции между подотраслями экономики (например, производством хлопка и шерсти, нефти и нефтепродуктов);

- межрегиональные пропорции, характеризующие удельный вес  отдельных регионов в составе произведенного и использованного национального продукта, структуру распределения государственных инвестиций по территории страны и т.д.;

- межгосударственные пропорции между объемами экспорта и импорта, отдельными отраслями производства различных стран и т.д.

Таким образом народнохозяйственный (межотраслевой) баланс – это баланс производства и распределения валового продукта страны, а точнее, экономико-математическая балансовая модель в виде системы линейных уравнений, характеризующая связи между выпуском продукции в каждой отдельной отрасли (в стоимостном измерении) и затратами, расходованием ресурсов, необходимых для обеспечения этого выпуска, во всех участвующих отраслях.
Существуют три метода измерения ВВП: производственный, по расходам и по доходам.

Первый метод, являющийся основным в России, это – производственный. Он предполагает расчет ВВП как сумму добавленных стоимостей. Добавленная стоимость – это рыночная стоимость продукции, произведенной каждой фирмой, за вычетом стоимости потребленных сырья, материалов, электроэнергии, приобретенных у поставщиков. В качестве основных составных элементов добавленной стоимости выступают амортизация, заработная плата, прибыль. Весь произведенный ВВП равен сумме прироста стоимостей, добавленных на каждой стадии производства. Поэтому ВВП называют продуктом, очищенным от повторного счета.

Второй метод предполагает расчет ВВП по сумме всех расходов, необходимых для того, чтобы выкупить на рынке весь объем произведенного конечного продукта. ВВП по методу расходов можно представить следующим образом:
Y = C+I+G+ХN
С – это потребительские расходы домашних хозяйств, то есть все расходы, которые несет такой агрегированный субъект как население по приобретению потребительских товаров и услуг. 
IТ – инвестиционные расходы бизнеса, другими словами валовые частные внутренние инвестиции, часть которых идет на возмещение потребленного в течение года основного капитала (или возмещение износа машин, оборудования, сооружений) и представляет амортизационные отчисления (А), а другая часть на расширение производства, его модернизацию (это расходы бизнеса, связанные с накоплением основных производственных фондов и приростом оборотных фондов – сырья, материалов и т.п.). Инвестиции, идущие на расширение и модернизацию производства, называются чистыми частными внутренними инвестициями (IN). 
IT = A + IN
G – государственные расходы; это расходы, которые несет государство по закупкам товаров и услуг, необходимых для выполнения государственных функций (например, по государственным заказам).

ХN – чистый экспорт; это расходы субъектов, связанные с осуществлением экспортно-импортных операций и представляющие собой разницу между экспортом (Э) и импортом (И) товаров и услуг. 
ХN = Э – И
Третий метод – расчет ВВП по сумме доходов. Он предусматривает суммирование первичных доходов всех резидентов, подлежащих в дальнейшем распределению между участниками процесса производства. ВВП по доходам включает:

1. Расходы, не связанные с выплатой доходов поставщикам ресурсов, а точнее это амортизационные отчисления, то есть стоимость потребленного в течение года основного капитала, определяющая износ машин, оборудования, сооружений. Это такая часть ВВП, которую в прямом смысле нельзя отнести к доходам. Однако расходы фирм на возмещение потребленного основного капитала, включающиеся в издержки производства, после реализации продукции возвращаются производителю, то, следовательно, они выступают своеобразным его доходом.
2. Косвенные налоги на бизнес (налог на добавленную стоимость, налог с продаж, акцизы, налог на имущество, лицензионные платежи, таможенные пошлины) являются доходом государства.
3. Заработная плата.
4. Рентные доходы.

5. Процент на капитал (процентные доходы).
6. Прибыль фирм.

В конечном итоге, объем расходов на покупку товаров, произведенных в данном году, должен быть равен денежным доходам, полученным от производства продукции в рамках данного года. Таким образом, величина ВВП, рассчитанная любым из выше представленных способов, должна выражать тождество.

3.2. Номинальный и реальный ВВП. Индексы цен.

ВВП – это денежный показатель, он измеряет рыночную стоимость товаров и услуг, следовательно, его величина зависит от цен на товары и услуги.

Определение ВВП в каждом конкретном году важно не только для исчисления текущего объема национального производства, но и его масштабов в динамике. А так как уровень цен по годам может существенно изменяться, то ВВП необходимо «очистить» от фактора цен. В связи с этим в экономической теории различают номинальный и реальный ВВП.
Номинальный ВВП – это ВВП определенного года, выраженный в ценах, сложившихся именно в данном году, то есть это показатель, не скорректированный с учетом изменения уровня цен по сравнению с предыдущим (базовым) периодом.

Реальный ВВП – это ВВП определенного года, но рассчитанный в ценах, базового периода, то есть ВВП, скорректированный с учетом изменения уровня цен.

Для измерения реального ВВП, а, следовательно, для корректировки номинального ВВП, используется индекс цен. Индекс цен – это соотношение между совокупной ценой определенного набора товаров и услуг (называемого рыночной корзиной) в данный период и совокупной ценой такого же набора товаров и услуг в базовом периоде:

Индекс цен в          Цена рыночной корзины в данном году

данном году      =                      



      х 100%
                                Цена рыночной корзины в базовом году
В странах с рыночной экономикой в современных условиях рассчитываются индексы ряда различных наборов (корзин), товаров и услуг. Наиболее известным среди этих индексов является индекс потребительских цен (ИПЦ), с помощью которого измеряются цены фиксированной рыночной корзины.
Неизменная рыночная потребительская корзина рассчитывается по методу Ласпейреса. Индекс цен Ласпейреса имеет вид:
                 ∑ P1 x Q0
   IL =                              , где 

                 ∑ P0 x Q0
Q0 – неизменная рыночная потребительская корзина;

Р1 и Р0 – это цены, сложившиеся на товары, входящие в потребительскую корзину в рассматриваемом и базовом году.

Например, в США рыночная корзина включает цены 300 потребительских товаров и услуг, покупаемых типичным горожанином. Поскольку ИПЦ включает только цены потребительских товаров и услуг, поэтому он менее точно измеряет реальный ВВП.

Более точным измерителем реального ВВП является индекс цен ВВП. Индекс цен ВВП шире, чем ИПЦ. Поэтому индекс цен ВВП является дефлятором ВВП. Он включает не только цены потребительских товаров и услуг, но также цены инвестиционных товаров, а также товаров, покупаемых правительством и товаров и услуг, купленных и проданных на мировом рынке.
Дефлятор ВВП рассчитывается по методу Пааше и имеет следующее выражение:

             ∑P1 x Q1
   IP =                      , где

          ∑P0 x Q1
IP – индекс Пааше; 

Q1 – объем товаров, произведенных в рассматриваемом году;

P0 и P1 – цены на товары рассматриваемого года, но сложившиеся в базовом и в данном году
По этой причине дефлятор ВВП представляет собой индекс цен, связанный с корректировкой номинального ВВП (дефлятор измеряется в десятичных дробях). 
Дефлятор ВВП, или индекс цен ВВП, может быть использован для того, чтобы инфлировать показатель номинального ВВП (повысить денежное выражение ВВП с учетом динамики цен) или дефлировать показатель номинального ВВП (понизить денежное выражение ВВП с учетом динамики цен). Результатом подобной корректировки станет то, что мы получим ВВП для каждого года в реальном выражении. Другими словами, мы получим ВВП в неизмененных ценах базового года.
Наиболее простым и прямым методом дефлирования либо инфлирования номинального ВВП данного года является деление номинального ВВП на индекс цен в десятичных дробях. В форме уравнения это можно записать следующим образом:

                                                Номинальный ВВП

          Реальный ВВП =   

                                     дефлятор (индекс цен в десятичной форме)

В зависимости от того, повышается или понижается общий уровень цен за период времени, прошедший от базового года до рассматриваемого, номинальный ВВП может быть или больше, или же меньше реального ВВП. Если за данный период общий уровень цен повысился, то есть дефлятор больше 1,то реальный ВВП меньше номинального. В этом случае проводится операция, которая называется дефлирование, то есть снижение цен текущего года до уровня базового (осуществляется искусственная дефляция). Если же за период от базового до текущего года уровень цен снизился, то есть дефлятор меньше 1, то в данном случае реальный ВВП будет больше номинального ВВП. Поэтому проводится инфлирование – повышение уровня цен текущего года до уровня базового года (осуществляется искусственная инфляция).
В качестве примера данных ситуаций можно привести таблицу 1 (1990 год принят за базовый год).

Таблица 1.

	Год
	Номинальный ВВП (млрд.у.е.)
	Индекс цен 
	Реальный ВВП (в ценах 1990г.)

	
	
	в % (1990г.=100%)
	В десятичных дробях
	


	1968
	456,8
	29,7
	0,297
	1538

	1970
	892,7
	37,7
	0,377
	2367,9

	1985
	2732,7
	85,7
	0,857
	3187,8

	1990
	3166,0
	100
	1
	3166,0

	1995
	4861,8
	121,7
	1,217
	3994,9

	2007
	7200
	150,4
	1,504
	4720


В условиях инфляции, как правило, номинальный ВВП растет быстрее, чем реальный ВВП. Но если темп роста уровня цен опережает темп роста номинального ВВП, то в этом случае, несмотря на повышение номинального ВВП, реальный ВВП будет снижаться.
1.3. Потенциальный ВВП. Закон Оукена.

Принято различать фактически произведенный ВВП и потенциальный ВВП. Потенциальный ВВП – это ВВП, который мог бы быть произведен при полной занятности. Дело в том, что когда экономика не в состоянии создать достаточное количество рабочих мест для всех, кто хочет и может работать, то потенциальное производство товаров и услуг теряется безвозвратно. Экономисты определяют эту потерянную продукцию как отставание объема ВВП. Это отставание представляет собой объем, на который фактический ВВП меньше потенциального ВВП. Потенциальный ВВП определяется исходя из предположения, что существует естественный уровень безработицы, то есть уровень безработицы при полной занятности. А полная занятность достигается тогда, когда уровень безработицы равен сумме фрикционной и структурной безработицы, а циклическая безработица отсутствует.
Известный исследователь в области макроэкономики, американский экономист А.Оукен математически выразил отношение между уровнем безработицы и отставанием объема ВВП. Это отношение, известное как закон Оукена, показывает, что если фактический уровень безработицы превышает естественный уровень на один процент, то отставание объема ВВП составляет 2,5%. Это отношение позволяет вычислить абсолютные потери продукции, связанные с любым уровнем безработицы. Например, фактически произведенный ВВП в стране 1000 ден.ед. Естественный уровень безработицы – 6%, фактический уровень безработицы – 8%. Таким образом, превышение фактического уровня безработицы над её естественным уровнем 2%. Умножив эти 2% на коэффициент Оукена (2,5), получим абсолютные потери ВВП – 5%, то есть 50 ден.ед. Это означает, что потенциальный ВВП составляет: 
1000 ден.ед. + 50 ден.ед. = 1050 ден.ед.

4. ВВП в процессе перераспределения. Чистый внутренний продукт и чистый национальный доход. Личный доход и располагаемый доход.

Как уже отмечалось выше, в качестве базовых показателей СНС рассматриваются показатели ВВП и ВНД. Однако они не предусматривают вычета изношенной в данном году части основного капитала, поэтому завышают размеры текущего годового производства. Для характеристики чистого объема производства используются такие экономические показатели, как чистый внутренний продукт (ЧВП) и чистый национальный доход (ЧНД). Они представляют собой ВВП и ВНД, скорректированные на сумму амортизационных отчислений, то есть на величину потребленного основного капитала:
ЧВП = ВВП – амортизация;
ЧНД = ВНД – амортизация.

Согласно старой методике СНС (1968г.) эти показатели рассчитывались по-разному: национальный доход получался путем вычета из ЧВП косвенных налогов (налога на добавленную стоимость, налога с продаж, акцизов, налога на имущество, лицензионных платежей, таможенных пошлин). Согласно же методике 1993г. косвенные налоги входят в состав чистого национального дохода, являясь доходом государства. Экономический смысл расчета ЧВП и ЧНД заключается в том, что амортизационные отчисления отражают лишь стоимость износившейся части основного капитала (основных производственных фондов), а следовательно, не отражает реальный прирост благосостояния нации в определенном году.

Так как в методике расчета ВВП по расходам валовые частные внутренние инвестиции (IT) состояли из чистых частных внутренних инвестиций (IN) и амортизационных отчислений (А), то формула ЧВП также может иметь следующую запись: 


                        С + (IT – A) + G + XN 
     ЧВП =


            C + IN + G + XN
В свою очередь ЧНД отражает сумму доходов, заработанных в определенном году всеми агентами национальной экономики, являющимися владельцами факторов производства, а также первичных доходов государства. ЧНД включает присвоенные доходы различных экономических агентов, в том числе бизнеса, домашних хозяйств и государства. Однако, важно в рамках национальной экономики определить размер тех доходов, которые непосредственно будут предназначены для населения.

ЧНД = Заработная плата



+ рентные доходы



+ процентные доходы



+ прибыль фирм



+ косвенные налоги.

Макроэкономический показатель, который определяет эти доходы, называется личный доход (ЛД). Расчет этого показателя показывает, что часть заработанного физическими лицами дохода не попадает в распоряжение тех, кто его заработал, но при этом имеются граждане, получающие определенный доход, хотя он не является результатом их текущей хозяйственной деятельности.

К заработанным доходам, которые не идут непосредственно населению, относятся:
- косвенные налоги присваиваются государством через надбавку к цене товара;

- отчисления на социальное страхование – это часть ЧНД, которая идет на формирование специального социального фонда;
- налог на прибыль корпораций – это часть ЧНД, которая перераспределяется в пользу государства;

- нераспределенная прибыль корпораций – это тоже часть ЧНД, которая не идет акционерам в виде дивиденда на их акции, а является частью прибыли, которая по решению собрания акционеров не подлежит распределению и направляется на решение задач, стоящих перед акционерным обществом, в том числе предназначается для расширения производства, его модернизации и повышения конкурентоспособности.

Личный доход определяется путем вычитания из чистого национального дохода (ЧНД) косвенных налогов, отчислений на социальное страхование, налогов на прибыль компаний и нераспределенной прибыли, ибо выше указанные элементы непосредственно не предназначены для населения, а следовательно, не представляют их личные доходы. Но в свою очередь определенная часть доходов, выступающих в виде государственных социальных трансфертных платежей (пособия по безработице, выплаты по страхованию, стипендии, разнообразные выплаты ветеранам и т.п.), присваивается гражданами, которые их не заработали, и соответственно входят в состав личных доходов. Поэтому формула личного дохода имеет следующий вид:
ЛД = ЧНД – косвенные налоги – отчисления на социальное страхование – налоги на прибыль – нераспределенная прибыль + социальные трансфертные платежи.

Таким образом, личный доход есть совокупный доход, полученный индивидами и семьями до уплаты ими индивидуальных налогов государству.

Доход после уплаты индивидуальных налогов (налог на доход физических лиц, налог на личное имущество, налог на наследство и др.) есть располагаемый доход (РД). С помощью этого показателя измеряется величина доходов семей и индивидов, предназначенных для потребления и сбережений. Располагаемый доход – это доход, которым население может распорядиться по собственному усмотрению:


РД = ЛД – индивидуальные налоги.

5. ВВП и общественное благосостояние
ВВП и ВНД как обобщающие показатели функционирования экономики любой страны дают определенное представление об уровне материального благосостояния общества, однако они далеки от того, чтобы отражать это благосостояние в полной мере. Эти показатели просто являются измерителем годового объема ориентированной на рынок деятельности. Но существует ряд производственных операций, которые не проходят через рынок, следовательно, они не включаются ни в ВВП, ни в ВНД. Стандартными примерами такой деятельности являются работа домохозяйки, ремонт собственного дома, ведение дачного хозяйства, уход за больным родственниками и т.п.
ВВП (ВНД) не учитывает свободное время. А свободное время – это показатель благосостояния общества. По величине свободного времени у населения можно судить о его уровне жизни.

Так как ВВП (ВНД) – это денежный показатель, а потому он не отражает изменения в структуре потребления населения (кастрюли или книги), и не может в полной мере отразить качественную сторону произведенных товаров. Например, население приобретает дорогостоящие лекарства для похудения, но последствия их для человеческого организма не всегда изучены и могут быть даже негативными.

Вместе с тем в ВВП (ВНД) включаются затраты, которые увеличивают его размер, но не ведут к росту благосостояния. Это – загрязнение окружающей среды. Чем больше объем производства, тем больше, как правило, загрязнение окружающей среды и масштабы искажения ВВП (ВНД). Совершенно очевидно, что издержки, связанные с загрязнением окружающей среды, оказывают неблагоприятное воздействие на экономическое благосостояние общества. Однако эти издержки не вычитаются из объема совокупного производства, и в этом смысле ВВП (ВНД) завышает уровень экономического благосостояния общества.
Не учитываются в ВВП (ВНД) результаты теневой (ненаблюдаемой) экономики. Она есть во всех странах, но её масштабы весьма различны.
Учесть влияние рассмотренных всех факторов на общественное благосостояние позволяет показатель «чистого экономического благосостояния» общества (ЧЭБ), введенный в научный оборот американскими экономистами В.Нордхаусом и Дж.Тобином. ЧЭБ равен ВВП (ВНД) – (минус) отрицательные факторы, воздействующие на благосостояние + (плюс) нерыночная деятельность (в денежной оценке) + (плюс) денежная оценка свободного времени.
6. Теневая экономика: содержание, причины, формы и место в рыночной системе
Теневая экономика существует во всех странах, но в нашей стране резко превышает среднемировой уровень. Её размеры в России составляют более 40% ВВП, в то время как в развитых странах всего лишь 10-20%.
Теневая экономика – это все виды деятельности, которые осуществляются за плату, не отражаемую в официальной статистической отчетности, то есть которые не поддаются учету со стороны государства, в том числе налоговых органов. Она включает два сектора: нелегальную (подпольную) деятельность, запрещенную законом (например, торговля наркотиками), и легальную деятельность, но скрывающую часть своих доходов.
Наличие теневой экономики означает, что система национальных счетов дает неточные данные (например, заниженный уровень цен, завышенную статистику безработицы). Все это отрицательно сказывается на экономической политике государства, на возможности правильного выбора её ориентиров.
С 2002г. в качестве общего термина, характеризующего совокупность экономических явлений, не регистрируемых непосредственно какими-либо официальными информационными системами, введен термин «ненаблюдаемая экономика».

Ненаблюдаемая экономика (нерегистрируемая экономика) – это совокупность экономических явлений, которая не регистрируется путем прямого наблюдения, осуществляемого статистическими, налоговыми, таможенными и другими государственными структурами сбора социально-экономической информации.

Общая оценка объема производства в ненаблюдаемой экономике разделяется на пять проблемных областей:

- теневое производство;

- незаконное производство;

- производство в неформальном секторе;

- производство домашних хозяйств для собственного конечного использования;

- производство, не учтенное вследствие недостатков в программе сбора данных.

К Теневому производству относится любая деятельность, при осуществлении которой предприятия не декларируют свой доход в целях уклонения от уплаты налогов.

Незаконное производство – это деятельность, связанная с производством, запрещенным законами. Различают две категории незаконного производства:
- производство определенных товаров и услуг, которые запрещены законом (например, производство и продажа оружия, наркотиков, проституция);

- производственная деятельность, становящаяся незаконной в случае несоответствия обязательным требованиям (лицензирование, технического регулирования и т.п.).
Производство в неформальном секторе означает производство каких-либо товаров или рыночных услуг, характеризующееся одной или несколькими из следующих черт:

- численность занятых на предприятии невелика;
- предприятие не регистрируется по полному кругу видов учета;

- наемные работники на предприятии не регистрируются. 
Неформальное производство наиболее развито в странах с переходной экономикой, в которых наблюдается рост производства продукции в небольших частных фирмах, осуществляющих мелкомасштабную деятельность. Как правило, неформальная экономика сконцентрирована в строительстве, сельском хозяйстве, торговле, на транспорте.
Производство домашних хозяйств для собственного конечного использования не является частью неформального сектора. Оно включает производство растениеводческой и животноводческой продукции для собственного конечного потребления, строительство собственных домов, оплату работы домашней прислуги и др. 

Производство, не учтенное вследствие недостатков в программе сбора данных, связано со сбоями в работе информационных систем (неполный охват производителей товаров и услуг, некорректное обобщение исходных данных и т.п.). Эта проблемная область ненаблюдаемой экономики, в отличие от первых четырех, не имеет экономического содержания.
В России в теневую экономику включаются:

- неофициальная экономика – все легально разрешенные виды деятельности, не учитываемые статистикой и скрывающие свои доходы от налогообложения;

- фиктивная экономика – хищение имущества, предприятий, учреждений и организаций), достигшие в России огромных масштабов, взяточничество и всякого рода мошенничество, связанное с получением и передачей денег;

- подпольная экономика – запрещенные законом виды экономической деятельности.

Основным фактором, влияющим на образование теневой экономики в нашей стране, является несбалансированность спроса и предложения, вызывающая дефицит товаров и услуг. В этих условиях теневая экономика восполняет дефицит товаров и услуг на потребительском рынке и одновременно стимулирует его рост. Она выступает оборотной стороной несбалансированности экономики.
Другой важный фактор роста теневой экономики – инфляция. В условиях обесценения заработной платы возрастает потребность в дополнительных доходах, которые может дать теневая экономика.

Росту теневой экономики в нашей стране долгое время способствовало отрицательное отношение к свободной предпринимательской деятельности, индивидуальному и частному сектору. Идеологические, правовые и психологические барьеры на пути развития предпринимательства толкали эти формы деятельности в русло теневой экономики. 

Видимую часть теневой экономики составляет индивидуальная трудовая деятельность, скрывающая свои доходы от налогообложения. 

Специфическим элементом теневой экономики является «черный» рынок товаров и услуг (рынок средств производства, предметов потребления, рабочей силы, валюты). Он образует доходы, связанные с положением и основанные на связях.

В 70-80-е годы ХХ столетия в теневой экономике бывшего СССР начался интенсивный рост невидимой её части – организованной экономической преступности. Одиночные подпольные цеха, мастерские стали объединяться в «сети», кланы, имеющие в своем составе управленческий персонал (подпольных менеджеров), снабженцев, охрану, транспортников. Чрезвычайно важную роль в существовании теневой экономики стали играть покровители из высших эшелонов власти.
Последние годы увеличилось разнообразие теневых видов экономики. Поэтому необходимы глубокие экономические исследования проблем теневой экономики, которые позволят найти эффективные средства для её ограничения и тем самым создать предпосылки для усиления способности основных легальных секторов экономики увеличивать доходы населения. На практике решение проблем теневой экономики предполагает синтез экономических и юридических мер.
2. Макроэкономическое равновесие


Понятие макроэкономического равновесия. Совокупный спрос и совокупное предложение. Простая модель макроэкономического равновесия AD-AS. Классическая теория макроэкономического равновесия. Кейнсианская теория макроэкономического равновесия.

1. Понятие макроэкономического равновесия

Макроэкономическое равновесие (МР) – это такое состояние национальной экономики, когда использование  ограниченных экономических ресурсов для создания товаров и услуг и их распределение между различными членами общества сбалансированы.

Макроэкономическое равновесие предполагает достижение соответствия между следующими параметрами:

-производством и потреблением;

- доходами и расходами;

-совокупным спросом и совокупным предложением;

- товарной массой и ее денежным эквивалентом;

-сбережениями и инвестициями.

Различают два вида равновесия:

Частичное равновесие-это равновесие на отдельном рынке товаров или рынке факторов производства.

Общее (или макроэкономическое) равновесие – это одновременное равновесие на всех рынках, равновесие экономической системы в целом.
В экономической теории макроэкономическим идеалом является построение моделей общего равновесия экономической системы.

Макроэкономические модели представляют собой формализованное (логически и графически) описание различных экономических явлений и процессов с целью выявления функциональных взаимосвязей между ними.

Знание теоретических моделей макроэкономического равновесия позволяет определить конкретные факторы отклонений реальных процессов от идеальных, найти пути реализации наиболее оптимального состояния экономики.

Основной целью при достижении макроэкономического равновесия является наличие возможности сбалансированного экономического роста при стабильном уровне цен и полной занятости ресурсов.

При этом, наиболее важными вопросами теории и практики являются: как устанавливается это равновесие; достаточно для этого только рыночного механизма, или же необходимо вмешательство государства?

В экономической науке существует много моделей (теорий) МР, отражающих взгляды разных экономических школ на эти вопросы.

Первое подобной моделью считается модель простого воспроизводства, представленная в экономической таблице одним из основоположников школы физиократов Ф.Кенэ. Она отражает движение общественного продукта и денежных потоков между различными сферами экономики и слоями общества на примере Франции XVIII века.

В дальнейшем различными представителями экономической теории были разработаны:

- классическая модель макроэкономического равновесия;

- модель общего экономического равновесия в условиях совершенной конкуренции Л. Вальраса;

- схемы капиталистического общественного воспроизводства К. Маркса;

- модель краткосрочного  экономического  равновесия Дж. Кейнса;

- модель "затраты-выпуск" В. Леонтьева и др.

В рыночной экономике главной проблемой теории МР является равновесие между совокупным спросом (совокупными расходами или использованным национальным доходом) и совокупным предложением (совокупными доходами или созданным национальным доходом). Именно соотношение между ними определяет все другие параметры воспроизводства. Поэтому в макроэкономике особое внимание уделяется анализу категорий «совокупный спрос» и «совокупное предложение».

         2. Совокупный спрос и совокупное предложение
В экономической литературе встречается множество определений совокупного спроса. Наиболее простым из них является следующее:

Совокупный спрос AD (от англ.aggregate demand) - это сумма всех индивидуальных спросов на конечные товары и услуги, предлагаемые на рынке.

Совокупный спрос предъявляют агрегированные субъекты рыночной экономики, которые несут при этом совокупные расходы. Поэтому под совокупным спросом понимаются совокупные расходы, которые готовы нести домохозяйства, бизнес, государство и нерезиденты на приобретение всех товаров и услуг отечественного производства.

Совокупный спрос включает в себя:

· спрос со стороны домохозяйств (населения) на товары и услуги потребительского назначения или потребительские расходы - С;

· спрос со стороны бизнеса (предприятий, фирм) на инвестиционные товары или инвестиционные расходы – I;

· спрос со стороны государства (по государственным заказам) на товары и услуги, необходимые ему для выполнения своих функций, или государственные расходы - G;

· чистый экспорт, представляющий разницу между расходами нерезидентов на покупку товаров отечественного производства и резидентов на покупку товаров иностранного происхождения – Xn.
Таким образом, уравнение AD для открытой экономики выглядит следующим образом: AD= С+ I+ G+ Xn. (Все компоненты AD были подробно рассмотрены в разделе 1 данного пособия).

Графически совокупный спрос представлен на рис.1.











Рис.1. Кривая совокупного спроса

Кривая AD показывает реальный объем ВВП, который готовы приобрести домохозяйства, бизнес, государство, заграница (нерезиденты) при различных уровнях цен в стране.

При прочих равных условиях, чем ниже уровень цен в стране, тем большую часть национального продукта захотят приобрести покупатели и наоборот.

Таким образом, между уровнем цен и спросом на реальный ВВП наблюдается обратный характер зависимости.

Отрицательный наклон кривой AD можно объяснить действием трех эффектов:

• Эффект процентной ставки.

Если в экономике уровень цен будет высоким (будет повышаться), то при прочих равных условиях при неизменной денежной массе покупателям требуется больше денег для покупки произведенных товаров и услуг и, следовательно, растет спрос на деньги. А это, соответственно, приведет к превышению спроса на деньги над предложением денег и вызовет рост процентной ставки, отражающей цену денег при их заимствовании. Но если процентная ставка будет высокой (будет повышаться), то это будет являться фактором сдерживания спроса на инвестиционные товары со стороны бизнеса и спроса на товары длительного пользования со стороны населения (при том же уровне номинальных расходов), так как в рыночной экономике эти товары в основном приобретаются в кредит. Следовательно, чем выше уровень цен и выше процентная ставка, тем ниже будет величина совокупного спроса.

• Эффект реального богатства (эффект Пигу). Богатство населения в значительной мере представлено в виде различных финансовых активов (облигаций, акций, срочных вкладов, заработной платы, пенсий, стипендий и т.д.). С ростом уровня цен реальная стоимость или покупательная способность финансовых активов снижается, то есть богатство субъектов экономики, представленное в виде финансовых активов, обесценивается. Субъекты при более высоком уровне цен могут реально приобрести меньшее количество товаров и услуг и, следовательно, сокращается совокупный спрос на товары и услуги.

• Эффект импортных закупок. Этот эффект учитывает соотношение цен на товары в своей стране и за границей. Если в нашей стране возрастет общий уровень цен, то покупатели будут отдавать предпочтение  импортным товарам, которые станут относительно дешевле отечественных. Иностранные покупатели наоборот, сократят объем покупок наших товаров. В результате произойдет сокращение нашего экспорта и рост импорта, что приведет к снижению чистого экспорта в совокупном спросе на отечественные товары и услуги.

Все три фактора объясняют обратную зависимость между уровнем цен и  величиной совокупного спроса (реальным ВВП). 

Как и в микроэкономике (теории спроса и предложения) в макроэкономическом анализе необходимо проводить четкое различие между изменением величины совокупного спроса и изменением в самом совокупном спросе.

Изменение величины совокупного спроса происходит при изменении уровня цен и неизменности всех прочих факторов. Это изменение отражает движение вдоль кривой совокупного спроса (например, от точки А к точке В на рис.1).

Y1 и Y2  - это и есть величины совокупного спроса на реальный ВВП, которые сложились при параметрах уровня цен Ра1 и Ра2.

Изменение совокупного спроса происходит под воздействием неценовых факторов. Графически это отображается (рис.2) смещением кривой спроса AD вправо и/или вверх до положения АD1, если совокупный спрос растет, и соответственно, если спрос падает, то кривая смещается влево и/или вниз до положения АD2. 


Рис. 2 . Изменение совокупного спроса


Поэтому,  даже если уровень цен не изменяется, следует ожидать повышения или понижения совокупного спроса на общественный продукт.

Эти смещения называют также шоками совокупного спроса.

На совокупный спрос влияют следующие неценовые факторы:

1. Изменение  потребительских расходов. Оно может быть связано:

● с изменением доходов покупателей: с ростом доходов при том же уровне цен совокупный спрос повышается (и наоборот);

● с изменением ожиданий потребителей: если люди ожидают роста уровня цен, то их совокупный спрос в текущий период повысится (и наоборот); 

● с изменением задолженности потребителей: если задолженность потребителей растет, то совокупный спрос будет снижаться (и наоборот);

● с изменением налогов с населения: рост налогов снизит совокупный спрос (и наоборот);

2. Изменение инвестиционных расходов. Оно может определяться:

● ожиданием прибыли от инвестиций: чем выше ожидаемые прибыли, тем больше желание инвестировать средства, следовательно, тем больше совокупный спрос;

● налогами с предприятий: уменьшение налогов повысит спрос на инвестиционные товары и будет выступать фактором расширения совокупного спроса (и наоборот);

● инновациями: инновационные проекты (новая техника и технологии) будут стимулировать инвестиционные расходы;

· избыточными производственными мощностями (наличие неиспользованного капитала): их увеличение уменьшает спрос на инвестиционные товары со стороны бизнеса.

3. Изменение государственных расходов. Увеличение государственных расходов (заказов) вызывает рост совокупного спроса и наоборот.

4. Изменение в расходах на чистый объем экспорта. Оно может быть связано:

● с изменением национального дохода в других странах: с повышением уровня доходов в других странах повышается спрос как на товары их отечественного, так и зарубежного производства, и поэтому  повышение уровня национального дохода у наших торговых партнеров увеличивает возможности нашего экспорта, а, следовательно, совокупный спрос повышается, смещая кривую АD вправо (и наоборот);

● с изменением валютного курса: например, при повышении курса российского рубля по отношению к американскому доллару для американских покупателей российские товары станут относительно дороже, а для потребителей в России американские товары – относительно дешевле, следовательно, это является фактором снижения чистого экспорта и сокращения совокупного проса.

Рассмотрим другую составляющую макроэкономического равновесия- совокупное предложение.

Совокупное предложение – это сумма  всех индивидуальных  предложений товаров и услуг отечественного производства; это общее количество товаров и услуг в стране, которое готовы произвести и представить к продаже все резиденты в соответствии со сложившимся уровнем цен.

Кривая совокупного предложения AS ( от англ. аaggregate supply) показывает реальный объем ВВП, предложенный к продаже при каждом возможном уровне цен и при заданных экономических ресурсах (рис.3).
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Рис.3 Кривая совокупного предложения

На кривой совокупного предложения можно выделить три отрезка, отражающие различные ситуации в экономике страны:

отрезок 1 – кейнсианский (горизонтальный) отрезок отражает состояние неполной занятности;

отрезок 2 – промежуточный (восходящий) отрезок отражает состояние приближающееся к полной занятности;

отрезок 3 – классический (вертикальный) отрезок отражает состояние полной занятности, где параметр Y* характеризует потенциальный (максимально возможный) объем производства.

Горизонтальный отрезок по-другому называется кейнсианский отрезок в честь известного английского экономиста Дж.М.Кейнса. Этот отрезок показывает, что реальный объем производства не достигает своего потенциального уровня, а трудовые и материальные ресурсы используются далеко не полностью. В этих условиях рост производства будет происходить за счет вовлечения в хозяйственную деятельность незанятых ресурсов и не будет сопровождаться ростом уровня цен.

Такой подход не случаен, поскольку теория Кейнса создавалась в 30-е годы прошлого столетия на фоне Великой  депрессии 1929-1933гг., когда безработные в странах с развитыми рынками составляли до 25% трудоспособного населения и почти половина производственных мощностей была незагруженной. В такой ситуации в краткосрочном периоде увеличение совокупного спроса вело к расширению производства без увеличения уровня цен.

Промежуточный или восходящий отрезок показывает одновременный рост производства и уровня цен. Он характеризует период в экономике, когда рост совокупного спроса определяет конкуренцию за ограниченные экономические ресурсы и некоторый инфляционный рост цен. 

Что касается вертикального или классического отрезка, то по утверждению представителей классической школы экономика под влиянием рыночного механизма достаточно оперативно достигает полной занятости ресурсов. Поэтому в рамках краткосрочного периода невозможно достичь увеличения объема производства, так как отсутствуют свободные экономические ресурсы. В этой ситуации рост совокупного спроса вызовет не увеличение объема производства, а только повышение уровня цен.

Современная экономическая теория исходит из того, что все три названные ситуации вполне возможны. Поэтому вполне логично объединить все три отрезка в одну кривую совокупного предложения. 

Следует различать изменение величины совокупного предложения и изменение самого совокупного предложения. Изменение величины совокупного предложения наблюдается  при изменении уровня цен и неизменности прочих факторов. Это изменение отражает  движение вдоль кривой совокупного предложения. Изменение совокупного предложения, напротив, происходит под воздействием определенных факторов при неизменности уровня цен на товары, то есть даже если уровень цен  сохраняется на прежнем уровне, можно ожидать повышения или понижения реального объема национального производства. 

Графически (рис. 4) это отображается  смещением кривой совокупного предложения AS вправо и/или вниз до положения AS2 (при расширении совокупного предложения), и соответственно, влево и/или вверх до положения AS1 (при уменьшении совокупного предложения). Эти смещения называются также «шоками» совокупного предложения.
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Рис. 4. Изменение совокупного предложения

На совокупное предложение влияют следующие неценовые факторы:

● Изменение цен на экономические ресурсы.  При повышении уровня цен на экономические ресурсы (отечественного и иностранного происхождения) растут экономические издержки и это является фактором снижения совокупного предложения, и наоборот.

● Научно-технический прогресс (НТП) и использование новых технологий. Широкое использование научно-технических достижений в производстве и применение ресурсосберегающих технологий приводит к экономии ресурсов и расширению совокупного предложения. И наоборот, увеличение степени физического износа основных производственных фондов (оборудования) и старение технологий приводит к снижению совокупного предложения.

●  Изменение правовых норм.

1. Изменения в уровне налогов и дотаций: уменьшение налогового бремени и увеличение дотаций ведет к повышению совокупного предложения (и наоборот).

2. Увеличение требований к экологической чистоте производства: данный фактор вызывает рост затрат со стороны бизнеса на строительство очистных сооружений и при прочих равных условиях это сдерживает совокупное предложение.

3. Рост государственного вмешательства в экономику: если увеличивается административная составляющая в деятельности государства и снижается эффективность рыночного механизма, то это может уменьшить совокупное предложение.

Пересечение кривых совокупного спроса и совокупного предложения (рис.5) определяет равновесный уровень цен (Рае) и равновесный реальный объем производства (Ye). 
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Рис. 5. Определение равновесного уровня цен

Точка Е на графике означает, что количество востребуемого и произведенного ВВП совпадает при данном уровне цен Рае.

3. Простая модель макроэкономического равновесия AD-AS.

Для анализа макроэкономической стабильности используются модели макроэкономического равновесия, среди которых модель AD-AS (совокупный спрос  -  совокупное предложение) – одна из самых распространенных.

Макроэкономическое равновесие в модели AD-AS – это такое состояние   экономики, когда весь произведенный национальный продукт полностью куплен, то есть производству соответствует платежеспособный спрос.

С помощью модели AD-AS можно:

● изучать проблемы общественного производства;

● изучать проблемы инфляции и экономического роста;

● выявлять воздействие экономической политики государства на состояние национальной экономики.

В модели  AD-AS кривая   AD может пересечь кривую  AS на трех известных нам отрезках   (рис.6).
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Рис. 6. Макроэкономическое равновесие в модели АD – AS
Точка Е1 – это равновесие при неполной занятости без повышения уровня цен. Точка Е2 – это равновесие при небольшом повышении уровня цен. Точка Е3 – это равновесие при полной занятости, но с инфляцией.

Наиболее динамичным в экономике является совокупный спрос. Он быстрее улавливает те изменения, которые происходят в экономике.

Изменение совокупного спроса, а значит изменение точки равновесия, отражается на объеме национального производства, занятости населения, уровне цен.

Рассмотрим возможные варианты увеличения совокупного спроса и их последствия на каждом из участков кривой AS (рис.7).

Допустим, что кривые AD и AS пересекаются на кейнсианском участке (рис. 7а). При росте  совокупного спроса от AD1 до AD2, равновесие перейдет из точки Е1 в точку Е2. При этом значительно увеличится объем производства (с Y1 до  Y2), а уровень цен останется на прежнем уровне, поскольку рост производства будет происходить за счет ранее неиспользуемых ресурсов.

При росте совокупного спроса на промежуточном участке  (рис. 7б) от AD1 до AD2 будет наблюдаться  одновременный рост и реального объема производства  с (Y1 до  Y2) и  уровня цен (с Ра1 до Ра2).

На классическом участке (рис.7в) рост совокупного спроса от AD1 до AD2 не будет приводить к увеличению  реального объема производства, поскольку все факторы вовлечены в производство. Здесь производство достигает своего потенциального уровня Y* при полной занятости ресурсов, поэтому любые попытки простимулировать совокупный спрос на этом участке приведут исключительно к росту цен (с Ра1 до Ра2).
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   Рис. 7.  Последствия  увеличения совокупного спроса на участках:




а) кейнсианском;




б) промежуточном;




в) классическом.

Сравнивая все три варианта  макроэкономического равновесия, следует отметить, что, выбирая тип экономической политики, необходимо четко представлять себе, на каком участке кривой  AS находится экономика страны, а, следовательно, к рекомендациям какой школы будет тяготеть экономическая политика.

Следует учесть, что совокупный спрос может не только увеличиваться, но и уменьшаться. В таком случае срабатывает «эффект храповика», рассматриваемый кейнсианской школой. 

Храповик- это технический механизм, воплощающийся в движении колеса только в одном направлении - вперед, и не позволяющий ему вращаться назад.

Применительно к экономике эффект храповика означает увеличение уровня цен под влиянием увеличения совокупного спроса, однако при снижении совокупного спроса, уровень цен не имеет обратного движения. Такая ситуация наблюдается  в условиях несовершенной конкуренции, при господстве монополий, которые стараются не допускать снижения уровня цен на свою продукцию.

Проиллюстрируем это графически (рис.8).
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Рис. 8. Эффект храповика

В точке Е1 находится начальное макроэкономическое равновесие при уровне цен Ра1 и реальном объеме производства Y1 (оно может находиться далеко от  уровня полной занятости). При действии факторов, расширяющих совокупный спрос, новое макроэкономическое равновесие возникает при более высоком уровне цен Ра2, но при более высоком уровне реального объема производства Y2.  Однако под воздействием определенных факторов совокупный спрос может понизиться и вернуться в положение AD1, но экономика приходит не в точку Е1, а в точку Е3, что ухудшает исходную ситуацию, так как новый высокий уровень цен Ра2 сочетается теперь с низким уровнем реального объема производства Y3.

Эффект храповика может демонстрировать не только монополизм в области ценообразования, но и опасность непродуманного экономического роста. 

4. Классическая теория макроэкономического равновесия

Классическая модель макроэкономического равновесия описывает поведение экономики в долгосрочном периоде. Основными положениями классической  теории являются:

1. «Закон Сэя» (по фамилии французского экономиста начала XIX в.), согласно которому «предложение товаров создает свой собственный спрос», и  следовательно, объем спроса всегда равен объему предложения (AD = AS).

Согласно рассуждениям Сэя, в условиях разделения труда люди производят товары для того, чтобы их продать и сразу купить другие товары, истратив все полученные средства. Объем доходов равен объему расходов, спрос уравновешивает предложение при полной занятости ресурсов. Если  часть дохода будет сберегаться и не найдет отражения в спросе на потребительские товары, то, по мнению классиков, функционирование денежного рынка превратит сбережения в инвестиции (S=I). 

Если сбережения увеличиваются, то это приведет к понижению процентной ставки, и это стимулирует инвестиционные вложения. Следовательно, то, что не было потрачено на потребительские товары, определяет спрос на инвестиционные товары.

В соответствии с этой моделью экономика может быть образно представлена в виде ванны, где объем воды соответствует выпуску продукции. Утечка доходов идет через сливную трубу сбережений, но эта труба соединяется с краном инвестиций через денежный рынок. В ванне за счет этого постоянно поддерживается определенный равновесный уровень воды.

2. Классическая дихотомия – система функционирования двух параллельных рынков: одного – реального рынка труда, рынка благ, где покупаются и продаются товары и услуги; второго – денежного, который обслуживает первый.

3.Автоматическое саморегулирование рыночной системы. Представители классического направления считают, что для рыночной экономики нормальным является достижение полной занятости ресурсов, и государство в этот процесс вмешиваться не должно. Инструментами саморегулирования классики считают уровень цен на товары, величины заработной платы и процентной ставки, гибкие колебания которых  в условиях конкуренции уравновешивают спрос и предложение на товарном, ресурсном, и денежном  рынках и приводят к ситуации полного и рационального использования ресурсов.

4. Кривая совокупного  предложения вертикальна и фиксирована на уровне  потенциального объема производства (рис.9). Изменение совокупного спроса (от AD1 до AD2) не влияет на реальный объем производства и занятость,  имеет следствием только изменение уровня цен. Если в рамках краткосрочного периода государство увеличит денежное предложение, то это вызовет лишь инфляционное повышение уровня цен (от Ра1 до Ра2). В долгосрочном периоде увеличение ресурсной базы вызовет сдвиг линии совокупного предложения вправо до положения (LAS).
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Рис.9. Кривая совокупного предложения в долгосрочном периоде.

Объяснение формы линии совокупного предложения в классической модели связано с анализом рынка труда (спросом на труд LD и предложением труда LS), так как труд является главным фактором, изменение которого может влиять на уровень выпуска в  краткосрочном периоде (рис.10). 
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Рис. 10. Рынок рабочей силы

Рост уровня цен при прочих равных условиях снижает величину реальной заработной платы. Следовательно, спрос на труд превысит предложение на рынке труда, и реальная заработная плата постепенно повысится до исходного уровня. При этом  восстановится равновесие на рынке труда и прежний уровень занятости. Объем производства практически не изменится и останется на прежнем уровне Y.

5. Кейнсианская теория макроэкономического равновесия

Кризисные явления 30-х годов ХХ века показали, что классическая теория не в состоянии объяснить многие процессы, происходящие в реальной жизни того времени. Расхождение между теорией и реальностью, которая выражалась в затяжных экономических кризисах, масштабной безработице, низкой инвестиционной активности при полной неэффективности рекомендаций экономистов-классиков, потребовало нового подхода и объяснений. Этим новым подходом было кейнсианство.

Кейнсианство – это макроэкономическая теория, которая признает и обосновывает необходимость и значимость государственного регулирования рыночной экономики. 

Основы этой теории были сформулированы Дж. М. Кейнсом в работе «Общая теория занятости, процента и денег» (1936г.), в которой он подверг критике теорию экономистов – классиков.

По мнению Кейнса, государственному регулированию подлежат такие показатели, как национальный доход, совокупный спрос, совокупное предложение, уровень занятости, сбережения и инвестиции. Среди этих показателей Кейнс уделял особое внимание регулированию совокупного спроса, поэтому кейнсианскую теорию часто называют теорией совокупного спроса (теорией эффективного спроса).

Кейнсианская теория описывает поведение экономики в краткосрочном периоде, то есть она давала рекомендации не на перспективу, а на краткосрочный период вывода экономики из кризиса.

Кейнс утверждал, что автоматическое саморегулирование рыночной экономики невозможно. Это проявляется в   основных положениях кейнсианской теории макроэкономического равновесия. Рассмотрим их:

1. Совокупный спрос создает совокупное предложение.

По мнению Кейнса это означает, что, если совокупный спрос недостаточен, то и объем производства не будет равен потенциальному объему производства  Y*(при полной занятости ресурсов).    В данной модели совокупный спрос и совокупное предложение будут уравновешены  на уровне, далеком от потенциального объема производства (Y1 ≠ Y*, т.е.Y2<Y1< Y*) (рис.11). 

Одной из причин  несовпадения равновесного реального объема производства  Y1 с потенциальным объемом производства Y* является несоответствие планов инвестиций и сбережений, которые осуществляются разными экономическими субъектами по разным мотивам и определяются различными факторами. Они будут рассмотрены позже.

2. Отсутствует гибкое колебание цен и заработной платы, поскольку монополии и профсоюзы не дают им свободно изменяться. Дж.М. Кейнс считал совокупный спрос изменчивым, а уровень цен неэластичным. Вследствие этого экономика функционирует в условиях неполной занятости факторов производства. Это означает, что в результате снижения совокупного спроса равновесие достигается не за счет снижения цен, а за счет уменьшения объема производства с  Y1 до   Y2 (рис. 11) и экономика долгое время вынуждена пребывать в состоянии депрессии с высоким уровнем безработицы.

3. Кривая совокупного предложения  в этой модели горизонтальна (при жестком уровне  цен и стабильном уровне заработной платы) или имеет положительный наклон (при жесткой номинальной заработной плате и относительно подвижном уровне цен).

4. Эффективный спрос. В данной концепции реальный объем производства (Y1) определяется совокупным спросом AD1 при сложившемся уровне цен Ра1 (рис.11). Поэтому, по мнению Кейнса, «эффективный спрос» - это такой совокупный спрос, который соответствует совокупному предложению (AD= AS) и при этом весь произведенный реальный ВВП будет реализован.

Если предприниматели в таких условиях переоценят эффективный спрос и произведут товаров и услуг больше равновесного объема производства (то есть больше Y1), то они будут вынуждены сокращать объемы производства. Если же они произведут меньше равновесного объема производства (Y2< Y1), то будут увеличивать реальный выпуск до тех пор, пока он не достигнет величины эффективного совокупного спроса - Y1(рис.11).

Такой механизм формирования равновесного значения реального объема производства Y1  позволил Кейнсу обосновать вывод о том, что в целях повышения уровня занятости в экономике в условиях высокого уровня безработицы правительству следует проводить политику экспансии, направленную на расширение совокупного спроса.

5. Рыночный механизм сам не в состоянии привести в равновесие совокупный спрос и совокупное предложение, поэтому необходимо вмешательство государства. Главное значение при этом имеет регулирование совокупного спроса.

6. Потребление и сбережения. 

Совокупный спрос состоит из четырех компонентов: потребительские расходы, инвестиционные расходы (инвестиции), государственные расходы и чистый экспорт.
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Рис.11. Кривая совокупного предложения в краткосрочном периоде

Потребительские расходы – это часть национального дохода, которая используется для приобретения товаров и услуг. На потребление приходится,  как правило, больше 50% общей величины совокупного спроса.

Сбережения – это часть дохода, которая остается после осуществления всех потребительских расходов.

В макроэкономическом плане особое значение имеет вопрос о том, какие факторы оказывают решающее воздействие на выбор потребителей, то есть определяют уровень потребления и сбережений.

Согласно классической  теории макроэкономического равновесия  основным фактором, определяющим динамику потребления и  сбережений, является ставка процента: если она возрастает, то домашние хозяйства начинают относительно больше сберегать и меньше потреблять из каждой дополнительной единицы дохода. Отсюда следует, что сбережения являются функцией от реальной процентной ставки: S= ƒ (r). Между сбережениями и процентной ставкой наблюдается прямой характер зависимости. Поскольку потребление и сбережения в сумме составляют располагаемый доход, потребление при росте реальной процентной ставки будет уменьшаться, а при ее снижении – увеличиваться. Следовательно, потребление, с точки зрения классиков, находится в обратной  зависимости от процентной ставки.

Согласно кейнсианской теории макроэкономического равновесия  не ставка процента, а величина располагаемого дохода домашних хозяйств является основным фактором, определяющим динамику потребления и сбережений. Поэтому простая функция потребления и сбережений примет следующий вид:  С= ƒ (Y) и  S=ƒ (Y).
Помимо дохода, на объем потребления оказывают влияние многие другие факторы как объективного, так и субъективного характера. К числу этих факторов потребления относятся уровень цен, имущество потребителей, реальная ставка процента, уровень потребительской задолженности, уровень налогообложения потребителей, а также ожидания потребителей относительно будущего изменения уровня цен, денежных доходов, налогов, наличия товаров и другие.

В качестве важных факторов, определяющих величину потребительских расходов и сбережений, выступают склонность к потреблению и сбережению. Их можно измерить, используя такие категории, как средняя и предельная склонность к потреблению и сбережению. 

Средняя склонность к потреблению (АРС) показывает, какая часть располагаемого дохода используется на потребление. Она рассчитывается по формуле:

                     Потребительские расходы                 С

            АРС =                                                          = 

                       Располагаемый доход                       Y
Средняя склонность к сбережению (АРS) показывает, какая часть располагаемого дохода используется на сбережения. Она рассчитывается по формуле:

                        Сбережения                   S

АРS =                                          =
               Располагаемый доход           Y
Предельная склонность к потреблению (МРС) показывает, какая часть прироста дохода (∆ Y) используется на прирост потребления (∆ С), или какова доля прироста расходов на потребление при  изменении располагаемого дохода на денежную единицу. Она рассчитывается по формуле:

                     Изменения в потреблении             ∆С

               МРС =                                                     =  

                      Изменения в доходе                     ∆Y
Предельная склонность к сбережению показывает, какая часть прироста дохода (∆ Y) используется на прирост сбережений (∆S), или какова доля прироста сбережений при  изменении располагаемого дохода на денежную единицу.

Она рассчитывается по формуле:

                   Изменения в сбережении              ∆S
    МРS =                                                   = 

                      Изменения в доходе                   ∆Y
Легко заметить, что если С+S= Y (располагаемый доход распадается на  потребление и сбережения), то ∆С+ ∆S= ∆Y. Тогда сумма предельной склонности к потреблению и предельной склонности к сбережению равна 1: 

МРС + МРS =1.

                                         ∆С            ∆S        ∆(С+ S)        ∆Y
Действительно, МРС + МРS =            +                =               =                 = 1

                                        ∆Y           ∆Y            ∆Y            ∆Y
Следовательно, МРС= 1- МРS;  МРS= 1-МРС.

Как правило, по мере роста дохода растут как потребление, так и сбережения населения. По мнению Кейнса, в условиях стабильного развития экономики предельная склонность к потреблению (МРС) имеет тенденцию к снижению, а  предельная склонность к сбережению (МРS) – к росту.

Общий уровень и динамику потребления и сбережений исследуют с помощью таких инструментов, как функция потребления и функция сбережения.
Более сложную функцию потребления,  по сравнению с указанной на предыдущей странице, можно выразить следующим образом:С= a+МРСΧ(Y-T),

где а - автономное потребление, не зависящее от размеров располагаемого дохода;  МРС - предельная склонность к потреблению; Y- доход; Т – налоги. Нетрудно заметить, что выражение (Y-T) соответствует величине располагаемого дохода. 

В свою очередь, функция сбережения рассчитывается по формуле: 

S= -a + МРS  Χ (Y-T).

Функцию потребления и сбережения в зависимости от дохода можно изобразить графически (рис. 12).

Если бы наши расходы были полностью равны нашим доходам, то функция потребления приняла бы форму прямой, идущей под углом 450 , то есть, нет ни долгов, ни сбережений (эту линию называют также линией нулевого сбережения).  В любой точке этой прямой потребление равно доходу (Рис.12а).
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Рис. 12. Функции потребления (а) и сбережения (б) в кейнсианской модели.

Функция сбережения является производной от функции потребления. 

При доходе меньше YЕ (слева от точки пересечения Е) потребление превышает располагаемый доход. На нижнем графике это соответствует ситуации «отрицательных сбережений» (семьи с доходом меньше YЕ  живут в долг). 

При доходе, большем YЕ (справа от точки Е), потребление становится меньше текущего дохода. У семей (и населения в целом) появляется возможность часть дохода сберегать (нижний график). 

Точка пересечения Е определяет единственное  (при прочих неизменных условиях)  значение функции потребления,  когда потребление равно доходу, а сбережения равны нулю. Такая ситуация предполагает, что потребители полностью тратят весь располагаемый доход (как правило в этом случае  доход равен прожиточному минимуму).

Зная, что  Y = С+ S, рассмотрим динамику потребления и сбережений при росте дохода в абсолютном и относительном измерении. С увеличением дохода в абсолютном выражении происходит прирост и потребления, и сбережения:  ∆Y =∆ С+∆S. В относительном выражении по мере роста дохода прирост потребления становится меньше, а прирост сбережения- больше.

Кейнс описывает это явление с помощью своего знаменитого основного психологического закона, согласно которому, по мере роста дохода потребление растет, но не в той же пропорции, в которой растет доход, то есть потребление отстает от роста дохода. И в этом случае наблюдается так называемый «парадокс бережливости».

Суть «парадокса бережливости» заключается в том, что увеличение сбережений со стороны населения, не подкрепленное ростом инвестиций, приводит к перепроизводству в рамках национальной экономики (ибо всё большая часть ВВП оказывается невостребованной), к росту товарных запасов, последующему сокращению объемов национального производства, увеличению безработицы и сокращению совокупных доходов.  Парадокс заключается в том, что население стремилось сберегать, надеясь на улучшение положения в будущем, а результат оказался совершенно противоположным.

В связи с этими рассуждениями в кейнсианской концепции используются термины: «утечки» («изъятия») и «вливания» («инъекции»). Под утечками (изъятиями) понимаются расходы одних субъектов, являющихся резидентами, которые не превращаются в доходы других субъектов- резидентов. К утечкам относятся сбережения, налоги и расходы на покупку импортных товаров.

Под вливаниями (инъекциями) понимаются доходы одних субъектов, являющихся резидентами, которые   одновременно не выступают в виде расходов других субъектов- резидентов. К вливаниям относятся инвестиции, государственные расходы, доходы от экспорта товаров и услуг.

7. Роль инвестиций. 

Важной составляющей совокупного спроса являются инвестиции. Инвестиции (инвестиционные расходы) – это денежные вложения, увеличивающие объем инвестиционных товаров.

Инвестиции могут быть направлены как на увеличение объема капитала предприятия, так и на сохранение этого объема на прежнем уровне. Соответственно принято различать чистые инвестиции (In), которые равны увеличению объема капитала, обеспечивающему прирост производства, и валовые инвестиции (Ig), равные чистым инвестициям плюс расходы на замещение старого капитала (амортизация - Am). Валовые инвестиции рассчитываются по формуле:





Ig = In + Am
Инвестиционные расходы, как правило, составляют около 20% от общего объема совокупного спроса, то есть значительно меньше расходов на потребление. Однако, поскольку от их размера зависят колебания деловой активности не только в текущем периоде, но и темпы экономического роста в будущем, значение инвестиций трудно переоценить.

В зависимости от функционального назначения выделяют три вида инвестиционных расходов:

● Производственные инвестиции – это расходы фирм на здания, сооружения, машины и оборудование. Такие инвестиции осуществляются с целью расширения объема применяемого капитала или восстановления изношенного капитала.

● Инвестиции в товарно-матеральные запасы (ТМЗ) – это расходы на товары, которые откладываются фирмами для хранения, включая сырье и материалы, незавершенное производство и  готовые изделия. Запасы создаются фирмами для различных целей. Важнейшей из них является сглаживание колебаний объема производства при временных взлетах и падениях объема продаж. Когда объем продаж высок, фирмы уменьшают свои запасы.  Когда объем продаж низок, фирмы производят больше, чем продают, а избыточные товары формируют запас. Таким образом, создавая запасы, фирмы лучше приспосабливаются к краткосрочным колебаниям экономической системы. Кроме того, причинами образования запасов могут являться технологические особенности производства, потребности обеспечения его непрерывности и эффективности.

● Инвестиции в жилищное строительство – это расходы домохозяйств на приобретение вновь построенных домов или квартир для проживания или для последующей сдачи в аренду.

Факторами, определяющими динамику инвестиций, являются: 

● реальная ставка процента;

● динамика совокупного дохода;

● ожидаемая норма прибыли; 

● уровень налогообложения;

● инфляционные ожидания;

● изменения в технологии производства и.т.д.

Основными из них являются первые два фактора, поэтому функция инвестиций, как правило, выглядит следующим образом: I= ƒ (Y,r). В зависимости от роли выше указанных факторов в формировании спроса на инвестиции  последние делятся на индуцированные (производные) и автономные.

Индуцированные (производные, стимулируемые) инвестиции – это инвестиции, величина которых зависит от колебаний совокупного дохода (Y).

Автономные инвестиции – это инвестиции, определяемые внешними факторами, их величина  не зависит от национального дохода. Эти инвестиции осуществляются с целью внедрения новой техники и повышения качества продукции. 

Зависимость инвестиций от совокупного дохода можно представить графически (рис. 13).
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Рис. 13. Функция инвестиций

Объясняется такая зависимость тем, что рост ВВП ведет к увеличению предпринимательской прибыли и появлению индуцированных инвестиций.

8. Модель "Сбережения-инвестиции" (IS). 

Данная модель позволяет определить равновесный уровень дохода. Ее часто называют методом изъятий и инъекций.

Экономика находится в равновесии, то есть совокупный спрос равен совокупному предложению, при таком уровне национального дохода, когда инвестиции равны сбережениям I=S. Эта ситуация представлена на графике (рис. 14.).

Если определенную часть дохода население сберегает, то  тем самым сокращает потенциальные расходы и совокупный спрос. Происходят "изъятия" или утечки потенциальных расходов. Но это может быть компенсировано спросом фирм на капитальные товары, т.е. инвестиционным спросом. Инвестиции - это и есть "инъекции" в экономику, которые компенсируют сокращение расходов и уравновешивают систему "доходы-расходы". 

В точке Е система находится в равновесии и имеет тенденцию к устойчивости. При объеме производства (Y2), который больше равновесного выпуска (Yе), линия сбережений пойдет выше кривой инвестиций (точка К). Рост сбережений сократит потребление. Процесс реализации товаров будет затруднен, возрастут товарные запасы, объем производства начнет сокращаться, уменьшится уровень занятости. Это приведет к уменьшению национального дохода, сокращению сбережений и система вернется к равновесию в точку Е.

Обратная картина будет наблюдаться, если сбережения будут меньше инвестиций (точка А). Отметим, что речь идет о запланированных, а не фактических инвестициях.

Итак, только в точке Е, где сбережения равны инвестициям, будет достигаться такой размер национального продукта, при котором совокупный спрос и совокупное предложение уравновесят друг друга при данном уровне цен.
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Рис. 14. Равновесие в модели "Сбережения-инвестиции»

9. Модель  «Доходы - расходы» ("Кейнсианский крест"). Кроме модели AD-АS и модели  "сбережения-инвестиции" (IS) для определения равновесного объема производства можно использовать модель равновесия «доходы - расходы» или «Кейнсианский крест». Эта модель рассматривает проблему достижения равновесия между созданным и предложенным ВВП (АS) и планируемыми со стороны населения, бизнеса и государства расходами (AD).

 Эта модель показывает, какое влияние на совокупный доход может  оказывать изменение каждой  составляющей совокупных расходов. Основное условие равновесия на рынке благ это равенство планируемых расходов AD по отношению к произведенному начальному доходу АS. 

Рассмотрим графическую интерпретацию определения равновесия  в этой модели (рис. 15).           
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Рис. 15.   Модель «доходы – расходы» («Кейнсианский крест»)

График АS идет под углом 450, показывая, что весь произведенный ВВП предложен к продаже. Планируемые расходы представляют собой сумму, которую домохозяйства, фирмы, правительство и внешний мир планируют истратить на товары и услуги.  

График АD отражает наличие утечек и вливаний. Если инъекции (вливания) больше изъятий (утечек), то фактический выпуск Y1 < Yе , то это означает, что фирмы производят меньше, чем покупатели готовы приобрести, то есть AD>AS. Фирмы начинают снижать запасы и наращивать производство. В итоге ВВП постепенно возрастает от Y1 до Yе и вновь достигается равновесие AD=AS (рис.15).

Если изъятия (сбережения) превышают инъекции (инвестиции), то совокупное предложение больше совокупного спроса (АS > АD), и в этом случае объем производства будет больше равновесного (Y2 > Ye), а следовательно, возрастают товарные запасы (точка К).  Результатом будет сокращение объема производства, уменьшение уровня занятости и рост безработицы. Это приведет к снижению национального дохода, сокращению сбережений и экономика вернется в состояние равновесия   (точка Е), которое наступает при неполной занятости экономических ресурсов.

Чтобы увеличить занятость экономических ресурсов, по мнению Кейнса, государство должно воздействовать на расширение совокупного спроса путем повышения каждого из элементов совокупных расходов.
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Рис. 16. Модель «доходы – расходы» в условиях государственного регулирования в экономике

Если к расходам на личное потребление «добавить» инвестиции, то график функции потребления сдвинется вверх по вертикали на расстояние соответствующее автономным инвестициям (рис.16). Чем больше автономные инвестиции, тем выше поднимется график совокупных расходов и тем ближе уровень полной занятости.

Государство может повлиять на увеличение потребительских расходов и инвестиций путем проведения политики «дешевых денег», способствуя уменьшению процентной ставки, и следовательно, снижая склонность к сбережению и увеличивая склонность к потреблению. Рост государственных расходов также является фактором расширения совокупного спроса. И наконец, на чистый экспорт государство может воздействовать путем снижения валютного курса, тем самым стимулируя экспорт и сдерживая импорт.

Таким образом,  каждое добавление какого-либо элемента расходов (потребительских, инвестиционных и государственных расходов, чистого экспорта) будет сдвигать вверх линию совокупных расходов.               

10. Рецессионный и инфляционный разрывы. В условиях неравновесия возможны два случая:

1) равновесный объем производства меньше потенциального; эту ситуацию называют рецессионным разрывом;

2) равновесный объем производства больше фактического; эту ситуацию называют инфляционным разрывом.

Если фактический равновесный объем выпуска Yе  ниже потенциального Y* (рис. 17), то это означает, что совокупный спрос неэффективен, то есть совокупные расходы недостаточны для достижения объема производства на уровне полной занятости ресурсов (Y*), и равновесие устанавливается на уровне, далеком от потенциального  (Yе < Y*).

На рис.17 показано, насколько совокупные расходы меньше тех, которые обеспечили бы объем производства на уровне полной занятости. Недостаточность совокупного спроса оказывает депрессивное, сдерживающее воздействие на экономику. В этих условиях возникают рецессионный разрыв и дефляционный разрыв. 

Рецессионный разрыв – величина, на которую должен возрасти совокупный спрос (совокупные расходы), чтобы повысить равновесный ВВП до неинфляционного уровня полной занятости. Дефляционный разрыв выражается в том, что равновесие между совокупным спросом и совокупным предложением (точка Е) может установиться при понижении уровня цен.
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Рис. 17. Рецессионный разрыв

Чтобы преодолеть рецессионный разрыв и обеспечить полную занятость ресурсов необходимо простимулировать совокупный спрос и «переместить» равновесие из точки  Е в точку К.

Если равновесный уровень Ye больше фактического Y1(рис.18), то это означает, что совокупные расходы избыточны и, следовательно, совокупное предложение меньше совокупного спроса (AS<AD). Такая ситуация может быть вызвана сдерживанием цен, а потому сложившийся уровень цен оказывается ниже равновесного, а следовательно, рыночный механизм не выполняет свою регулирующую функцию. В этих условиях достижение равновесного уровня Ye возможно за счет повышения уровня цен.
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Рис. 18.  Инфляционный разрыв

Таким образом, инфляционный разрыв – это величина, на которую должно возрасти национальное производство, чтобы достигнуть равновесного уровня Ye, а, следовательно, это величина, на которую должно увеличиться совокупное предложение, чтобы достигнуть равновесия с совокупным спросом благодаря повышению уровня цен.

Во избежание возможных отрицательных последствий, необходимо воздействовать на причины, порождающие избыточный спрос. Если  данная ситуация связана с избытком денег в экономике, то выходом из нее может быть проведение более жесткой денежно-кредитной политики. Если эта ситуация вызвана процессами в бюджетной сфере,  необходимо проведение соответствующей бюджетно-налоговой политики.

11. Мультипликатор и акселератор
Теория мультипликатора  занимает важное место в кейнсианской концепции. Она доказывает множительный эффект, которым обладают прежде всего инвестиционные расходы.

Эффект мультипликатора заключается в том, что благодаря росту автономных инвестиций реальный ВВП (совокупный доход) возрастает в большей степени, чем увеличиваются автономные инвестиции. Дело в том, что если мы вкладываем средства в одну отрасль, то это стимулирует занятость и в смежных отраслях, активизирует производство во многих сферах. Подобно кругам на воде от брошенного камня, этот эффект распространяется все дальше и дальше, постепенно затухая.


ΔY= Mp x ΔI,

где 
ΔY- прирост реального ВВП (прирост совокупного дохода);

Мр –мультипликатор;

   ΔI – прирост автономных инвестиций.

Так как государство осуществляет ряд расходов, связанных с инвестиционными программами, то государственные расходы также оказывают мультипликативное воздействие на национальное производство (ΔY=Mp x ΔG).

Поэтому, учитывая общий прирост совокупных автономных расходов (совокупного спроса), формула мультипликатора приобретает следующий вид:

                                         ΔY= Mp x Δ AD

                                         ΔY= Mp x Δ(C+I+G+Xn)

Мультипликатор совокупного спроса (автономных расходов) – это числовой параметр, показывающий во сколько раз возрастет совокупный доход в результате увеличения совокупного спроса (увеличения совокупных расходов).


Величина мультипликатора находится в обратной зависимости от предельной склонности к сбережению МРS, то есть, чем меньше склонность к сбережению, тем больше величина мультипликатора совокупного спроса.

             1                  1                                                                             

МР =               =

         MPS           1 – МРС

Предположим, что в течение определенного периода прирост инвестиций (ΔI) составил 100 млн.руб., предельная склонность к сбережению (МРS) равна ⅓ (то есть с каждого рубля третья часть идет на сбережения). Тогда мультипликатор МР будет равен 3. (1/МРS=1: ⅓ = 3). В этих условиях произойдет прирост национального продукта на 300 млн.руб (∆Y = ∆I х МР = 100 x 3 = 300млн,руб.). Если МРS  снизится и составит ¼, то мультипликатор вырастет до 4, а, следовательно, прирост ВВП в этом случае будет равен 400 млн. руб.

Следует заметить, что эффект мультипликатора действует при любом изменении совокупных расходов, то есть не только тогда, когда они растут, но и когда уменьшаются. Если инвестиции будут снижаться, то мультипликативный эффект воплотится в понижении реального ВВП.

Однако рост в определенном году реального ВВП и совокупных доходов, вызванный увеличением автономных инвестиций, в свою очередь приводит к росту производных (индуцированных) инвестиций. Эта взаимосвязь, находит выражение  в теории акселератора.

                         Ibt =Iat + k (Yt-1 - Yt-2),
где k  —  акселератор;

Ibt – производные инвестиции в году t;

Iat – автономные инвестиции в году t;

 Yt-1, Yt-2   — совокупные доходы в годы t-1 и t-2.



            Ibt – Iat

                k = 

                          Yt-1 - Yt-2
        


Акселератор – это числовой коэффициент, показывающий, во сколько раз вырастут производные инвестиции в результате роста совокупных доходов в предшествующие годы.

Мультипликатор характеризует  разовое воздействие на доход со стороны спроса в текущем году, в свою очередь эффект акселератора показывает связь между инвестициями в определенном году и расширением производства в следующем году.

Аналогично мультипликатору, воздействие механизма акселератора носит двусторонний характер, то есть его действие может проявляться не только в приросте инвестиций, но и в их сокращении (рис.19 и рис.20).

Рост инвестиционных расходов (график смещается от I к I*) приводит к росту реального ВВП и совокупных доходов от Ye к Ye1. В свою очередь, понижение инвестиций (график смещается от I до I**) приводит к уменьшению реального ВВП от Ye к Ye2 (рис. 19).
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Рис. 19. Изменение инвестиций

Если происходит увеличение сбережений (график смещается от S до S*), то это приводит к уменьшению реального ВВП от Ye к Ye1, а уменьшение  сбережений  (график смещается от S до S**) приводит к росту реального ВВП от Ye до  Ye2, учитывая эффект мультипликатора (рис.20).
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Рис. 20. Изменение сбережений

С помощью взаимосвязи мультипликатора и акселератора можно объяснить механизм экономического цикла. 

Прирост инвестиций вызывает прирост национального дохода. В свою очередь. прирост национального дохода порождает прирост потребления, а прирост потребления имеет своим следствием новый прирост инвестиций и т.д.

 При затухании роста потребления (что происходит в результате уменьшения предельной склонности к потреблению) идет затухание мультипликационно-акселерационного механизма, то есть экономика от стадии подъема переходит к спаду.

Но в то же время «перегрев» экономики, вызванный акселерационным эффектом, порождает перепроизводство основного капитала и проблемы с его реализацией, а значит, и падение цен на него. 

Раздел  3.  Циклическое развитие рыночной экономики и 

экономический рост

Причины циклического развития экономики. Экономический цикл и его фазы. Виды экономических циклов и экономических кризисов. «Длинные волны» в экономике. Экономическое развитие и экономический рост. Измерение, факторы и типы экономического роста. Модели экономического роста.

1. Причины циклического развития экономики. 

Экономический цикл и его фазы

В рассмотренных ранее макроэкономических теориях не  учитывалось поступательное  движение экономики, то есть анализируемые в предыдущей теме равновесные модели являются статичными. Ни в одной из них не учитывается фактор времени и изменение ресурсного потенциала. 

Однако экономическая история убедительно показывает, что экономика находится в постоянном движении: наблюдаются определенные колебания, периоды роста сменяются спадом. При этом была замечена определенная периодичность таких колебаний. Это дает основания говорить о цикличности развития рыночной экономики.

 Экономическая цикличность относится к числу важных макроэкономических проблем. Она оказывает прямое и косвенное воздействие на всех субъектов рыночной экономики.

 Цикличность в развитии рыночной экономики наблюдается на протяжении около 200 лет. Эта особенность была замечена экономистами в первой половине Х1Х века. 

Цикличность является всеобщей, универсальной формой движения материи. Например, в природе наблюдаются маятниковые, колебательные движения; в историческом развитии также выделяются повторяющиеся фазы и т.д. 

 В экономике цикличность наиболее ярко проявляет себя на макроэкономическом уровне  в виде чередования увеличения и снижения экономических показателей, когда бурный рост сменяется кризисом и сам в свою очередь порождает причины перехода на новый виток  развития.

 К проблеме циклов обращались многие экономисты, в том числе   

Ж.Сисмонди, Т.Мальтус, К.Жуглар, К.Маркс, М.Туган-Барановский, Дж.М.Кейнс, П.Самуэльсон, Дж.Хикс, Ф.Хайек, Я.Тинберген, Э.Хансен и многие другие.

Теории цикла исследуют причины колебаний экономической активности во времени.

Экономический цикл – это повторяющиеся в экономике спады и подъемы в развитии производства и в уровне деловой активности; это волнообразное движение национального производства  от одного экономического кризиса до начала другого.
 Экономическую конъюнктуру (деловую активность) определяют с помощью  темпов изменения основных  макроэкономических показателей. Например, когда темпы роста ВВП и инвестиций высоки, загрузка экономических ресурсов близка к полной занятости, то говорят о благоприятной экономической конъюнктуре и наоборот.

 Практическая значимость исследований  циклического развития экономики состоит:

● в прогнозировании развития отдельных секторов и отраслей экономики регионов и стран; 

● в разработке стратегии и тактики поведения субъектов в рыночной экономике;

● в определении  мер государственного воздействия  на экономику. 

Выделяют два подхода к объяснению цикличности развития рыночной экономики: экзогенный (экстернальный) и  эндогенный (интернальный).

Сторонники экзогенного подхода объясняют циклические колебания причинами, лежащими за пределами экономической системы, с помощью внешних (неэкономических) факторов:

● психологические установки (волны пессимизма и оптимизма, охватывающие периодически человеческое общество, вызывают соответственно спады и подъемы экономической конъюнктуры; они были рассмотрены в трудах В.Парето, А.Пигу);

● политические шоки (теория политико-экономического цикла объясняет экономический подъем активизацией правительства накануне выборов);

● природные катаклизмы (наводнения, землетрясения, активность солнца);

● войны, революции.  

Сторонники эндогенного подхода объясняют циклические колебания причинами внутреннего порядка, то есть находящимися  внутри экономической системы. К ним относят:

● колебания эффективного спроса, охватывающего потребление, инвестиции, сбережения и национальный доход (проанализированы Дж.М.Кейнсом и его последователями: Ж.Хиксом, Р. Харродом, Е. Домаром,   

Э. Хансеном и др. в рамках кейнсианской теории);

●   денежно-кредитные факторы:

   а) нарушение равновесия между спросом на деньги и их предложением  (теория И. Фишера);  

  б) расширение и ограничение  кредита со стороны банковской системы – (теория Ф. Хайека);

  в) нестабильность денежного обращения (теория М.Фридмена);

● «чрезмерные сбережения» (теория недопотребления населения Ж. Сисмонди);

● производство средств производства значительно опережает производство товаров потребительского назначения (теория чрезмерного накопления капитала М. Туган-Барановского, Л. Мизеса);

● научно-технический прогресс (НТП):
а) процесс массового обновления основного капитала, когда через кризисы временно разрешаются противоречия между растущим общественным характером производства и частной формой присвоения его результатов  (частной собственностью) и устраняются накопившиеся диспропорции (теория промышленных циклов К. Маркса);

б) «пучки» крупных инноваций, например, изобретение автомобиля, самолета и.т.д. дают импульс экономической активности на несколько десятилетий, пока их влияние не сходит на нет (теория инноваций (нововведений) Н.Д. Кондратьева);

в) инновационная деятельность предпринимателей, массовые инвестиции в основной капитал, что  проявляется во внедрении новых технологий и новых форм организации производства (теория нововведений Й. Шумпетера).

В последнее время используется комплексный подход к объяснению природы циклических колебаний, когда чередование повышательных и понижательных волн объясняется совокупностью причин. Современными экономистами сделаны попытки создать классификации теорий цикла. К их числу относят теории цикла Р.А. Гордона, А.Х.Хансена, У.К. Митчелла. 

Таким образом, единой теории, объясняющей причины циклического развития экономики, не существует.

 Среди многочисленных теорий  вызывает интерес теория смены цивилизаций. Согласно этой теории, выделяются семь цивилизаций: неолитическая, продолжительность которой в мире составляла 30—35 веков, а в России 20—30 столетий; восточнорабовладельческая (бронзовый век) — с продол​жительностью в мире 20—23 столетия, в России — 15—16; античная (же​лезный век) — 12—13 веков в мире и 11—12 веков в России; раннефеодаль​ная — соответственно 7 и 7 столетий; прединдустриальная (доиндустриальная) — соответствен​но 4,5 и 2,5 столетия; индустриальная — соответственно 2,3 и 1,5 столетий; постиндустриальная - её сейчас переживает мировое хозяйство.

Современная зарубежная экономическая мысль на основе использования критерия «степень индустриального развития общества» выделяет: индустриальное, постиндустриальное, неоиндустриальное (информационное) общество (Дж. Гэлбрейт, Р. Арон и др.).

Характеризуя структуру экономического цикла, как правило выделяют две основные модели экономического цикла: четырехфазную и двухфазную.

Первая классификация разработана К.Марксом. Он выделил четыре фазы цикла, последовательно сменяющие друг друга: кризис, депрессия, оживление и подъем (рис.1). Следует отметить, что марксистская экономическая школа исследовала только промышленный цикл протяженностью 7-12 лет.

Каждая из четырех фаз отличается особыми чертами.

В период кризиса (I фаза):

●  сокращается совокупный спрос;  

● сокращаются объемы производства, и возрастает объем нереализованной продукции, что способствует накоплению товарно-материальных запасов,  и в этих условиях AS >AD;
● уменьшается спрос на основные факторы производства;

● повышается уровень безработицы (уровень занятости падает);

● снижаются доходы экономических субъектов.
● растет ссудный процент (деньги дорожают и ставка процента по кредитам будет максимальной, что ведет к сокращению объемов кредитования); 

● падают курсы акций и других ценных бумаг. 
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Рис.1 Промышленный цикл и его фазы:

I - кризис; II-депрессия; III  - оживление; IV -подъем.

А-точка первого (докризисного) максимального подъема производства;

В-точка максимального спада производства;

А1- точка второго подъема, при котором достигается докризисный объем производства; 

А2- точка второго максимального подъема производства.

В период депрессии (II фаза):

● наступает застой в экономике на низшем уровне;

● замедляется сокращение инвестиционного и потребительского спроса;

● уменьшается объем нереализованной продукции;

● сохраняется массовая безработица при низком уровне цен;

● начинается процесс обновления основного капитала;
● постепенно формируются предпосылки для будущего экономического роста.

В период оживления(III фаза):

● увеличивается спрос на факторы производства и потребительские блага;

● ускоряется процесс обновления основного капитала;

● снижается ссудный процент (деньги дешевеют); 

● растут цены и сбыт готовой продукции;

● сокращается безработица.

В период подъема (IV фаза): 

● происходит активное строительство новых и модернизация старых предприятий;

● снижается ставка процента по кредитам (она становится минимальной);

● растут цены и увеличиваются прибыли, доходы домашних хозяйств и доходы государственного бюджета;

● устраняется циклическая безработица;

● ускоряются процессы, начатые в фазе оживления.

Современный вариант предусматривает разделение экономического цикла на следующие элементы:

● пик (бум) ― точка высшей деловой активности;

● спад ― период, в течение которого происходит сокращение объема выпуска продукции и который заканчивается дном;

● дно или подошва – точка, в которой реальный ВВП доходит до наименьшего объема;

● подъем – период, в течение которого наблюдается рост реального ВВП.

При таком структурировании экономического цикла в нем выделяют только две основные фазы: восходящую и нисходящую, то есть подъем и спад или расширение и сжатие (рис.2).
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Рис. 2 Современная (двухфазная) модель экономического цикла:



     I – нисходящая волна (сокращение производства);



     II – восходящая волна (подъем производства).

Представленная на рис.2 волноообразная кривая отражает циклические колебания объема производства (ВВП) с пиками В и F   и низшей точкой спада (дном)  D. 

Временной интервал между двумя точками, находящимися на одинаковых стадиях колебаний (в данном случае между точками В и F), определяется как один период цикла, состоящего из двух фаз: нисходящей (от  В до D) и восходящей (от D до F).

Циклические колебания показаны волнообразной линией, которая располагается на графике вокруг прямой линии («векового» тренда"), изображающей долговременную тенденцию экономического роста и имеющей положительный наклон.

Интенсивность колебаний измеряется их амплитудой, которая определяется величиной отклонений точек пика и дна от линии тренда (на графике это расстояние ВG, DН и FI).

В зависимости от амплитуды колебаний принято различать три вида экономических циклов:

●сходящиеся (затухающие) циклы: они характеризуются уменьшающейся во времени амплитудой;

● расходящиеся (взрывные) циклы с увеличивающейся амплитудой;

● постоянные – с неизменной амплитудой в течение некоторого периода времени.

В настоящее время экономисты выделяют некоторые особенности современного цикла в силу его модификации. Например, низкие темпы экономического роста. В силу этого волнообразная кривая (рис.2) после точек пика (В, F) может иметь пологую форму. И такую же форму после точки спада (D). Форма кривой циклических колебаний на фазе подъема (спада) может иметь и ступенчатый характер. 

В современной экономической литературе для характеристики текущей деловой ситуации стал широко использоваться термин «рецессия». Он характеризует спад производства, длящийся не менее 6 месяцев. 

Особенности современного экономического цикла определяются также через такие экономические понятия как стагнация и стагфляция. 

 Период, характеризуемый застойными явлениями в экономике, называется стагнацией. В свою очередь, ситуация макроэкономического неравновесия, характеризующаяся экономическим спадом, массовой безработицей при одновременной инфляции называется стагфляцией.

Чтобы правильно оценить в какой фазе экономического цикла находится экономика той или иной страны, эксперты используют ряд экономических индикаторов, то есть оценивают динамику основных макроэкономических показателей. Как правило, выбирают следующие показатели: ВВП, ВНД, уровень безработицы, товарно-материальные запасы и запасы факторов производства, уровень цен, объем денежной массы, скорость обращения денег, краткосрочные ставки процента и т.п.

В зависимости от  направления изменения макроэкономических показателей по фазам цикла их делят на: проциклические, контрциклические и ациклические.
Проциклические показатели растут в фазе подъема, снижаются в фазе спада (ВВП, совокупный спрос, совокупное предложение, уровень занятости, темп роста цен, денежные агрегаты (Мо, М1, М2, М3), скорость обращения денег.

Контрциклические показатели снижаются в фазе подъема, растут в фазе спада (уровень безработицы, число банкротств, объемы производственных запасов).

Ациклические показатели изменяются независимо от фазы цикла (объем экспорта и импорта).

В национальной экономике  могут иметь место разные виды экономических циклов и формы экономических кризисов. 

2. Виды экономических циклов и экономических кризисов. 

«Длинные волны» в экономике.

Экономические циклы можно обнаружить на разных временных отрезках. Поэтому принято различать краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные циклы.
Краткосрочные циклы называют циклами Китчина по имени английского экономиста Джозефа Китчина (1861-1932гг.) с периодом колебаний 3-4 года. Механизм цикла: движение товарно-материальных запасов (ТМЗ) вызывает колебания уровня ВВП, занятости и инфляции. 

Допустим, на товарном рынке устанавливается достаточно высокая цена, которая ведет к увеличению предложения данного товара. Это приводит к состоянию  избытка на рынке и, как следствие к снижению спроса и цены на товары. Таким образом, вместе с увеличением ТМЗ оказываются нереализованными значительные массы товаров, и наступает фаза спада. Сокращение ТМЗ и возникновение на рынке состояния дефицита – вызывает обратные процессы: повышение спроса и цены на товары. Поэтому эти циклы еще называют циклами запасов.

 Среднесрочные промышленные циклы Жуглара названы по имени французского экономиста Клемента Жуглара (1819-1905гг.), исследовавшего промышленные колебания во Франции, Великобритании и США с периодом 8-10 лет. Механизм цикла: колебания ставок процента и цен совпадают с циклами инвестиций, которые  вызывают колебания уровня ВВП, занятости и инфляции. В экономической науке промышленные (среднесрочные) циклы наиболее полно изучены. 

Первый промышленный кризис разразился в Англии в 1825г., когда машинное производство заняло господствующее положение в металлургии, машиностроении и других ведущих отраслях. Затем, в 1847-1848гг. промышленный кризис произошел в США и ряде европейских стран, который стал первым мировым промышленным кризисом. За ним последовали кризисы 1857г. и 1866г. Самое разрушительное действие на экономику оказали экономические кризисы 1920-1921, 1929-1933, 1937-1938гг. Среди них выделяется Великая депрессия 1929-1933гг., отличавшаяся особо глубоким и длительным падением производства. После второй мировой войны самым разрушительным был промышленный кризис середины 70-х годов. 

Именно промышленным циклам уделяется наибольшее внимание при изучении макроэкономической нестабильности, поскольку на сглаживание именно этих циклических колебаний направлена в основном политика правительства. 

Долгосрочные циклы (длинные волны) были исследованы русским экономистом Н.Д. Кондратьевым (1892-1938гг.). Эти циклы с периодом колебаний 45-60 лет в экономической литературе называют "длинными волнами Кондратьева". Причины циклических колебаний: научно-технический прогресс, структурные колебания. Дальнейшее развитие теории "длинных волн" связано с именем австрийского экономиста Й. Шумпетера.

Имеются и другие классификации экономических циклов. Например, строительные циклы С.Кузнеца. Они связаны с обновлением жилищ и производственных сооружений и имеют период 16-25 лет. Механизм цикла:  приспособление предложения жилья к спросу совершается со значительным отставанием. Причинами строительного цикла называют колебания квартирной платы, издержек на строительство, изменения национального дохода, прироста населения.

Циклы Форрестера связаны с использованием энергии и материалов (имеют период 200 лет).

Циклы Тоффлера  связаны с развитием цивилизаций (имеют период 1000-2000 лет).

Все эти циклы взаимосвязаны между собой, более продолжительный цикл включает в себя менее продолжительный. Остановимся подробнее на характеристике долгосрочных циклов («длинных волн»).

Впервые на это явление обратил внимание английский экономист 

Дж.Б.Кларк. Особый вклад в изучение этой проблемы внес русский экономист Н.Д. Кондратьев. Он исследовал развитие многих стран Европы за 100-150 лет по целому ряду параметров и пришел к выводу о том, что развитие капиталистической экономики характеризуется последовательным чередованием периодов замедленного и ускоренного роста, продолжительностью  в два-три десятилетия. Н.Д. Кондратьев выделил три больших цикла конъюнктуры: 1790-1850гг., 1851-1890гг.,  1891 -1938гг.

Последователи Кондратьева выделили четвертый цикл (1939-1975гг)., сейчас наблюдается пятый цикл (с 1976г.). В каждом цикле Н.Д. Кондратьев выделял две фазы или волны. Фаза подъема («повышательная») характеризуется инвестиционной активностью, значительным вложением капитала в наращивание объема производства, что сопровождается серьезными преобразованиями в ресурсной базе производства, научно-техническими прорывами, изменением соотношения между определенными факторами производства,  структурными изменениями в экономике,  появлением новых стран лидеров.

Фаза спада («понижательная») характеризуется появлением избыточного капитала, сокращением объема промышленного производства, хронической безработицей, низкими темпами экономического роста в рамках промышленного цикла и снижением нормы ссудного процента. Эти колебания Н.Д. Кондратьев объяснял особенностями воспроизводства основного капитала с длительным сроком службы, таких как здания, мосты, дороги, и связывал обновление этого капитала с техническим прогрессом.

Создание вышеупомянутых объектов вызывает бурный рост производства, но затем, истощение финансовых ресурсов приводит к замедлению и спаду. Замечено, что под влиянием долгосрочных колебаний изменяются  циклы с более коротким периодом.  Если они попали на фазу подъема, то их собственная фаза подъема удлиняется и становится более сильной. Если они оказались на фазе спада длинной волны, то фаза кризиса носит более глубокий характер и наряду с фазой депрессии более растянута во времени.

Современные ученые считают, что в основе длинных волн лежит динамика технических нововведений. Это объясняется неравномерным развитием научно-технического прогресса.

Внедрение новых базовых технологий вызывает бурный рост производства, структурную  перестройку экономики. Но затем рынок насыщается, в экономике нарастает кризисная ситуация, которая требует создания новых рынков.  Одновременно с этим происходят и изменения в организационно-экономических основах производства. Этот подход подтверждается фактами. 

Подъем первого большого цикла Кондратьев связывал с промышленной революцией в Англии, развитием текстильной, металлургической промышленности, второго- с развитием средств транспорта (морского и железнодорожного) и связи (телефон, телеграф), третьего – с развитием автомобилестроения, электротехнических и химических нововведений.

Последователи Кондратьева выявили четвертый цикл, который совпал с  производством компьютеров, автоматизацией производства, развитием атомной энергетики  и ракетостроения, производством ядерного оружия.  Пятый цикл современные исследователи связывают с развитием космических технологий, микроэлектроники, биотехнологии.

В настоящее время статистики и экономисты не способны дать точных прогнозов экономической конъюнктуры. А могут определить лишь общую ее тенденцию. Во-первых, трудно учесть все факторы, особенно в период нестабильности экономики и политических потрясений. Во-вторых, в условиях глобализации мирового хозяйства существенное влияние на национальную экономику оказывают мирохозяйственные процессы. В-третьих, даже правильно определив тенденцию, трудно предсказать точные даты прохождения фаз и вовремя изменить экономическую политику. Наконец, действия предпринимателей могут усугубить нежелательные отклонения конъюнктуры.

Кризисные явления в национальной экономике могут носить различный характер и иметь многочисленные разновидности. Выделяют следующие виды кризисов:

Циклический кризис перепроизводства – охватывает все сферы и отрасли экономики. Этот кризис несет серьезные отрицательные последствия, так как вызывает снижение жизненного уровня населения. Он имеет и положительные стороны, так как является  стимулом для совершенствования производства, в том числе обновления его материальной базы. Создается основа для экономического роста и нового экономического цикла. Переход от цикла к циклу поднимает экономику на новый уровень развития.

Отраслевой кризис – может иметь место в отдельной отрасли промышленности, сельского хозяйства, строительства, транспорта и т.д. Примером может служить аграрный кризис. Причинами его возникновения являются монополия на землю как объект хозяйства, особенности ценообразования в аграрном секторе, влияние природных факторов, отставание уровня развития сельского хозяйства от промышленности.  В связи с этими обстоятельствами кризисы носят непериодический, затяжной характер. К.Маркс и его последователи выделяли три крупнейших аграрных кризиса: 1875-1896, 1920-1936 и 1948-1965 гг.

Промежуточный кризис - прерывает течение фазы оживления (подъема) и не вызывает формирования нового цикла. Отличается меньшей глубиной и продолжительностью, чем циклический кризис перепроизводства, и, как правило, имеет локальный характер.

Структурный кризис – охватывает несколько экономических циклов и связан с переходом к новому технологическому укладу производства. К структурным обычно относят такие кризисы, как энергетический и сырьевой. Например, крупный структурный кризис произошел в 1973-1975 гг., когда Организация стран экспортеров нефти (ОПЕК), резко подняв цены на нефть, усилила начавшийся в 1974 г. сырьевой и энергетический кризис.

Частичный (специфический) кризис  может произойти на любой фазе цикла. Он затрагивает какую – либо определенную сферу экономики. К этой форме относятся, например, финансовые, валютные, банковские и биржевые кризисы. В качестве примера можно привести финансовый кризис 1997г., который начался в Юго-Восточной Азии и распространился практически на все страны, а также кризис ипотечного кредитования, начавшийся  в 2007 году в США, который впоследствии перешел в мировой финансовый кризис.

3. Экономическое развитие и экономический рост.

Измерение, факторы и типы экономического роста.

Как отмечалось выше процесс экономического развития не может протекать прямолинейно. Развитие происходит неравномерно, периоды роста сменяются спадом, положительные тенденции сочетаются с отрицательными.

Для измерения уровня экономического развития страны используют целый ряд показателей: 

● ВВП и национальный доход на душу населения;

● отраслевую структуру национальной экономики;

● производство основных видов продукции на душу населения;

● уровень и качество жизни населения;

● показатели экономической эффективности (производи-тельность труда, фондовооруженность, фондоотдача, фондоемкость и др.)

Определяющим показателем экономического развития является ВВП на душу населения. Именно он определяет, какие страны относятся к развитым.

Так, согласно международным классификациям к числу развитых стран   относятся страны, производящие на душу населения ВВП не ниже $20 тыс. в год. Однако, чтобы считаться развитой, страна должна иметь еще и соответствующую отраслевую структуру экономики и ресурсный потенциал, позволяющие ей поддерживать высокий уровень и качество жизни населения. 

Экономическое развитие – это более широкое понятие; оно более полно по сравнению с понятием  экономического роста отражает хозяйственный прогресс, то есть поступательное движение экономики вперед.

Основным критерием и источником экономического развития является экономический рост. 

Экономический  рост – это устойчивая тенденция к увеличению основных показателей национального производства (ВВП, ВНД) как в абсолютном, так и в среднедушевом выражении.

Сущность и значение экономического роста заключаются в постоянном разрешении на каждом новом уровне основной проблемы любой экономической системы, а именно, противоречия между ограниченностью экономических ресурсов и безграничностью экономических потребностей. 

В статичной экономике в условиях полной занятости экономических ресурсов увеличение производства одних товаров возможно лишь за счет сокращения производства других товаров. Экономический рост позволяет раздвинуть границы производственных возможностей, что на графике отражается смещением  кривой производственных возможностей вправо и вверх (рис.3.) (Подробнее об этом смотрите раздел 2 часть 1 учебного пособия "Экономика").
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Рис.3 Кривая производственных возможностей

В условиях экономического роста возникает возможность увеличения как производства инвестиционных товаров (товаров для будущего), так и потребительских товаров (товаров для настоящего). Таким образом, несмотря на возрастание текущего потребления, не ущемляются возможности расширения хозяйственной деятельности в будущих периодах.

Измерение экономического роста осуществляют как в физическом, так и в стоимостном выражении. Стоимостные показатели наиболее универсальны.

К ним можно отнести:

● темпы роста реального ВВП и ВНД (изменение номинального ВВП и ВНД  может и не свидетельствовать об экономическом росте);

● темпы  роста реального ВВП и ВНД на душу населения;

● темпы прироста ВВП и ВНД.

Показатели экономического роста делятся на абсолютные и относительные.

Абсолютный прирост реального ВВП за определенный период рассчитывается по формуле:

                           ∆Y= Y-Y0, 

где Y- реальный ВВП в текущем периоде, 

      Y0- ВВП в базовом периоде.

Относительные показатели:

● Темп   роста реального ВВП (ТР):





   Y





ТР =                 x 100%

                                  Y0
● Темп роста реального ВВП на душу населения (ТРДН ):    
                              Y
   Y0


ТРДН =             :                x 100%

                              N            N0
где N – численность населения в текущем году;

      N0 – численность населения в базовом году.

Если экономический рост рассчитывается по отношению к предыдущему году (или какому-то  иному  году), то в качестве Y0 учитывается реальный ВВП этого года.
           ● Темп прироста реального ВВП (ТП):





  Y – Y0



ТП =                      x 100%





      Y0
Экономический рост может быть не только положительным, но и нулевым и даже отрицательным (в последнем случае темп роста будет иметь значение менее 100%, а темп прироста со знаком минус).

 С точки зрения экономической теории главным является вопрос о том, каковы те факторы и процессы, которые в состоянии обеспечить достаточно быстрое и стабильное экономическое развитие в долгосрочной перспективе. 

Для ответа на него анализируются факторы и типы экономического роста.

Классическая политэкономия (Ж.Б.Сэй) учитывала три фактора экономического роста, в качестве которых рассматривала такие факторы  производства, как труд, земля, капитал.

Современная экономическая наука делит факторы экономического роста на прямые (факторы, лежащие на стороне совокупного предложения) и косвенные (факторы, лежащие на стороне совокупного спроса).
          Наиболее важными признаются прямые факторы делающие экономический рост фактически возможным. К ним относятся:

· количество и качество трудовых ресурсов;
· количество и качество природных ресурсов;
· объем основного капитала;
· технология и организация производства;
· уровень развития предпринимательских способностей в обществе.

Косвенные факторы экономического роста - это условия, способствующие реализации имеющихся в экономике прямых предпосылок. Такие условия создаются преимущественно факторами спроса.
К этим факторам относятся:

· снижение степени монополизации рынка;
· налоговый режим в экономике;
· эффективность финансовой системы государства;
· расширение   совокупного   спроса   за   счет   потребительских,   инвестиционных   и государственных расходов;
· благоприятное внешнеэкономическое положение страны;
· мобильность ресурсов;
· стимулирующая система получения и перераспределения доходов в обществе, в том числе мотивация труда; 
· социальная стабильность и.т.д.

Факторы  экономического роста взаимосвязаны и переплетены, поэтому определить долю каждого довольно трудно.

На основании количественных и качественных составляющих экономического роста К. Маркс выделил два его типа (способа обеспечения): экстенсивный и интенсивный. Они различаются соотношением факторов и результатов  производства. 

Экстенсивный экономический рост – это такой тип экономического роста, который осуществляется за счет увеличения объема используемых экономических ресурсов (земли, оборудования, сырьевых, топливно-энергетических и трудовых ресурсов и т.п.) при неизменности их качественных и технических характеристик.

Экстенсивный экономический рост может быть обеспечен в результате:

● вовлечения в сельскохозяйственный оборот новых земель, увеличения поголовья скота;

●использования большего количества  сырья, материалов, электроэнергии;

● строительства новых хозяйственных объектов и увеличения производственных площадей;

●  расширения станочного парка;

● увеличения численности работников или количества отработанного времени;

●  использования большего количества других экономических ресурсов.

Экстенсивные факторы экономического роста отражают количественную сторону увеличения объема национального производства. Причем это увеличение не сопровождается снижением затрат на производство.

 Экстенсивный тип экономического роста позволяет достичь значительных темпов роста национального продукта за короткий период за счет свободных дешевых факторов производства. Однако данный тип развития не характеризуется технико-экономическим прогрессом, а, следовательно, отличается техническим застоем. Поэтому  происходит лишь количественное увеличение созданной продукции, не сопровождаемое ее качественным совершенствованием. Кроме того, за стремительное экстенсивное развитие приходиться платить очень высокую цену.

Так, по оценкам западных специалистов, СССР расходовал на производство единицы каждого вида продукции в 2-3 раза больше сырья, материалов и энергии, чем индустриально развитые страны.

Интенсивный рост – это тип экономического роста, при котором увеличение и качественное изменение произведенных благ происходит за счет совершенствования применяемых ресурсов, технологии и организации.

Интенсивные факторы экономического роста отражают качественную сторону увеличения объема производства за счет повышения эффективности использования производственных ресурсов. К ним относятся:

● улучшение агрокультуры; 

● применение ресурсосберегающих технологий,

●  повышение квалификации работников, 

● научно – технический прогресс, 

●  совершенствование организации труда и производства,

● применение робототехники и т.д.

В данном случае происходит ускорение экономического роста, что предполагает опережающие темпы роста ВВП по сравнению с ростом занятости ресурсов.

Научно-технический прогресс, который означает новые возможности  комбинации уже имеющихся производственных ресурсов с целью увеличения конечного выпуска продукции, тесно взаимосвязан с такими факторами, как инвестиции и производительность труда.

Инвестиции в новые машины и оборудование  являются реальным воплощением технического прогресса, но, с другой стороны, решающим фактором роста производительности живого труда является увеличение его фондовооруженности.

Следует отметить, что к качественным факторам следует отнести не только технический прогресс, но и изменение организационно-экономических отношений, поскольку именно от них зависит, будет ли у производителей стимул к внедрению нововведений в производство.

Экстенсивный рост при наличии свободных экономических ресурсов возможен в условиях относительно стабильной структуры экономики. Но экстенсивный рост имеет пределы. Интенсивный рост на основе НТП связан с необходимостью перемещения ресурсов из одних отраслей в другие, то есть с необходимостью структурной перестройки экономики.

Направления структурной перестройки связаны с преобладающим типом НТП. Технический прогресс (в зависимости от того, на сокращение использования каких ресурсов он направлен) может быть трудосберегающим, энергосберегающим, материало-сберегающим или в целом ресурсосберегающим.

Современный ресурсосберегающий НТП связан с относительным сокращением  использования всех видов экономических ресурсов на основе перехода к новому технологическому укладу.

Это сопровождается определенными структурными изменениями в экономике: 

● возрастает доля наукоемких отраслей за счет капиталоемких и трудоемких;

● происходит резкое возрастание отраслей инфраструктуры, причем не только производственной, но и непроизводственной, связанной с воспроизводством «человеческого капитала»;

●  в  структуре происходит увеличение  доли производства потребительских товаров и услуг.

Именно интенсивный экономический рост является основой повышения общественного благосостояния. Данный тип развития привлекателен тем, что он дает возможность снизить остроту проблемы ограниченности ресурсов. Интенсивно растущие страны добиваются высоких показателей ресурсосбережения,  то есть  производство  товаров и услуг  обходится  обществу значительно дешевле, что экономит невозобновляемые редкие природные ресурсы, сохраняя национальное богатство.

В действительности не наблюдается экономического роста исключительно экстенсивного или интенсивного характера. Если доля реального ВВП полученного за счет факторов интенсификации больше 50%, то такой тип экономического роста рассматривается как преимущественно интенсивный. Соответственно, если больше половины прироста ВВП произошло в результате вовлечения дополнительных экстенсивных факторов, то речь идет о преимущественно экстенсивном экономическом росте.

Особенностью современного развития мировой экономики является тот факт, что обилие или недостаток экстенсивных факторов не является определяющим условием для экономического роста и процветания. Социально-экономическое развитие передовых стран опирается, прежде всего, на интенсивные компоненты экономического роста, определяющие повышение эффективности использования ограниченных трудовых и природных ресурсов.

Экономический рост имеет как положительные, так и отрицательные стороны. Положительными сторонами экономического роста являются:

· повышение уровня жизни;

· повышение налогооблагаемой базы, а, следовательно, и налоговых доходов государства, необходимых ему для выполнения своих функций;

· увеличение национального дохода и национального богатства страны;

· рост доли и роли экономики страны в мировом хозяйстве, а, следовательно, повышение международного престижа страны.

Отрицательными сторонами экономического роста являются:

· загрязнение окружающей среды;

· исчерпание невосполнимых ресурсов;

· рост интенсивности труда, и,  как следствие, рост нервных, сердечно-сосудистых  и других заболеваний;

· проблемы переквалификации кадров;

· перенаселенность больших городов.

Известны две теории, объясняющие возможность избежания отрицательных последствий экономического роста:

· теория «нулевых темпов роста» ВВП на душу населения;

· теория оптимальных темпов роста применительно к особенностям отдельно взятой страны (этапы развития страны; социально-экономические цели и задачи и др.).


Теория   «нулевых  темпов  роста» была выдвинута в начале 70-х гг. ХХ века в докладе Международной исследовательской организации «Римский клуб», подготовленном группой ученых под руководством известных американских футурологов Дениса и Донеллы Медоузов. Доклад быстро получил известность, поскольку предрекал глобальную катастрофу в связи с исчерпанием экономических ресурсов и загрязнением окружающей среды в течение ближайших 100 лет. Предложение о «нулевых темпах роста» заставило ученых и политиков задуматься об оптимальных темпах роста для различных групп стран.

В соответствии с теорией об оптимальных темпах роста для отдельно взятой страны были выявлены следующие зависимости:

· для слаборазвитых («догоняющих») стран темпы роста должны быть более высокими (в реальной экономике от 7-10% до 17% в год);

· для высокоразвитых стран (постиндустриальных), решающих другие задачи социального развития, темпы роста в количественном выражении должен  быть на уровне 2-3% в год.

Необходимо, чтобы эти темпы роста обеспечивали решение тех социальных и экономических задач, которые способствуют сбалансированному экономическому развитию.

Важной задачей экономической политики является придание экономическому росту устойчивого характера. Это достигается с помощью следующих основных направлений  экономического развития:

·  повышение эффективности производства;

·  гармонизация интересов субъектов рынка, обеспечивающая сохранение их рыночных позиций;

·  гармонизация социальных интересов, предотвращающая социальные конфликты;

·  движение к общему экономическому равновесию, представляющее собой формирование условий сбалансированного экономического роста.

Сбалансированный экономический рост означает, что экономика развивается, сохраняя стабильность и своевременно преодолевая возникающие диспропорции; при этом  обеспечивается прирост реального ВВП.

Сбалансированный рост достижим при различных комбинациях ресурсов, при разной эффективности производства.

Сбалансированный рост и эффективный рост – не тождественные понятия, хотя они и предполагают друг друга.

Процесс достижения сбалансированности экономики является постоянным и бесконечным в силу того, что:

· экономика меняется и усложняется;

· возникают потребности в принципиально новом производстве;

· появляется необходимость в расширении ассортимента и в повышении качества выпускаемой продукции.

Эффективной является та экономика, которая обладает способностью мобилизовать имеющиеся ресурсы и наиболее быстро выходить из сложившейся несбалансированности. Выход экономики на траекторию сбалансированного роста является гарантом устойчивого и сбалансированного развития. Однако НТП постоянно приводит к необходимости новых хозяйственных решений. В результате достигнутая ранее сбалансированность рассматривается уже как диспропорция. Возникает движение общества к новому, более высокому рубежу экономического роста.

Так как конечной целью экономического роста является обеспечение устойчивого движения вверх уровня жизни населения, то для достижения этого необходимо обеспечить превышение темпов экономического  роста над темпами роста населения.

Разработка теорий экономического роста на Западе связана с созданием конкретных моделей экономического роста. 

4.  Модели экономического роста
Современные модели экономического роста сформировались на основе неоклассической и кейнсианской теорий. 

Неоклассическая теория исходит из возможности наиболее оптимального использования производственных факторов в масштабе не только отдельного производства, но и макроэкономической  системы. Для построения моделей, показывающих вклад отдельных факторов производства в конечный результат, используется производственная функция, имеющая следующий вид:

                                  Y= f (K,L,N),

где Y- национальный доход (или ВВП) страны;

       K- затраты капитала;

       L- затраты трудовых ресурсов;

       N- затраты природных(земельных) ресурсов.

На основе производственной функции можно выбрать оптимальные параметры использования факторов производства. 

Применение производственной функции позволяет решать множество практических задач. Например, определять, каким должно быть вознаграждение каждого фактора производства, цену замены одного фактора другим, долю каждого фактора в достижении конечного результата.

Для определения направлений обеспечения экономического роста наиболее простой является двухфакторная модель Кобба-Дугласа, в которой производственная функция исследует воздействие на прирост выпуска продукции двух факторов: труда и капитала.

Данная модель имеет следующий вид: 

                                  Y= f А(Kα,Lβ) 
где Y- национальный объем производства;

       L – затраты труда;

       К- затраты капитала;

      A- постоянный коэффициент (находится расчетным путем);

       α,β – коэффициенты эластичности, которые показывают как возрастает объем продукции, если фактор производства увеличивается на единицу.   

Анализ статистических данных по обрабатывающей промышленности США за 1899-1922 гг. позволил определить значение коэффициентов эластичности соответственно 0,75 и 0,25. 

Теория производственной функции была открыта в 20-х гг. ХХ в. американским экономистом П. Дугласом и математиком Х. Коббом, которые на основе статистических данных производства пшеницы в США пришли к выводу, что 1% прироста затрат труда расширяет выпуск в три раза больше, чем 1% прироста капитала. Для предпринимателей это означало, что  затраты, обеспечивающие совершенствования в области использования такого фактора, как труд, предпочтительнее, чем привлечение дополнительного капитала.

В связи с этим в странах с развитой рыночной экономикой стали широко применять разработки, повышающие эффективность мотиваций трудовой деятельности. 

Далее появляются теории, целью которых становится обеспечение более высокой отдачи от использования человеческого фактора: теория человеческих отношений и теория социального партнерства.

В дальнейшем эта модель была усложнена путем ввода других факторов роста: возраста основного капитала, квалификации работников, экономии от масштаба и.т.д. 

Кейнсианская модель основана на роли совокупного спроса, который обеспечивает сбалансированный экономический рост. Поскольку главной частью совокупного спроса являются инвестиции, в кейнсианской  модели особое внимание уделяется проблеме определения объема и темпов роста капиталовложений. В ней исследуются факторы, определяющие размеры инвестиций.

Исходя из кейнсианской модели макроэкономического равновесия, в краткосрочном периоде сбережения равны инвестициям, в долгосрочном же периоде они не совпадают. Экономисты – англичанин Р.Ф.Харрод и американец Е.Д.Домар - одновременно предложили модель для анализа экономического роста в долгосрочном периоде (в настоящее время она известна как модель Харрода-Домара):
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где ТР – темпы экономического роста;

        S – доля сбережений в национальном доходе;

        Ке – коэффициент капиталоемкости (отношение стоимости основного капитала к величине национального дохода).

Из модели Харрода-Домара видно, что темпы роста ВВП находятся:

●  в прямой зависимости от S , так как чем больше чистые сбережения, тем больше могут быть инвестиции;

● в обратной зависимости  от Ке, то есть чем выше коэффициент капиталоемкости, тем ниже темпы экономического роста.

S и Ке можно рассчитать на основе данных статистики, а следовательно, используя модель Харрода-Домара, можно прогнозировать будущие темпы экономического роста.

Недостатки модели Харрода-Домара:

● модель имеет слишком высокую степень агрегирования показателей, чтобы служить точным инструментом и является, скорее, полезным инструментом теоретического анализа для разработки экономической политики;

● согласно допущениям, темп роста, обеспечивающий полную загрузку мощностей, определяется одной группой факторов, а темп роста, обеспечивающий полную занятость, - другими;

● совпадение этих двух групп факторов - редкий случай, и модель его не предусматривает;

● замещение факторов «труд» и «капитал» не предполагается;

●  задача создания устойчивых темпов роста лежит вне модели.

Свое дальнейшее развитие и совершенствование рассмотренная теория получила в неоклассической модели экономического роста Роберта Солоу, которая уже предполагает замещение факторов производства, так как изменяются относительные цены на них. По мнению Солоу, инвестиции и сбережения определяют не темпы экономического роста, а соотношение между факторами     «капитал-труд» и объемом производства на душу населения. 

За основу своей модели Солоу взял простую производственную функцию, введя в нее уровень развития технологий (Т):

                                  Y= f (K,L,Т).

Он предположил, что Т в равной мере воздействует и на труд, и на капитал. Функция в этом случае получила следующий вид:

                                  Y= Тf (K,L).

Эта модель позволяет находить тенденции макроэкономического развития с требуемой нормой накопления, моделировать виды технического прогресса.

Кроме этого, модель Солоу была использована экономистами для ответа на вопрос: каким же должен быть оптимальный экономический рост?  

Американский экономист Эдмунд Фелпс ответил на этот вопрос, сформулировав так называемое «золотое правило накопления капитала». Его суть состоит в том, что каждое поколение должно сберегать для будущих поколений такую долю дохода, которую оно получило от предыдущих. Другими словами, ставка процента должна быть равна темпу прироста населения. В этом случае траектория экономического роста и будет оптимальной. 

Таким образом, если в модели Харрода-Домара НТП выступает как фактор, внешний (экзогенный) по отношению к экономическому росту, то в модели Солоу он рассматривается как внутренний (эндогенный) фактор, присущий современному экономическому развитию. Это соответствует тому, что именно НТП выступает главным фактором экономического роста в долгосрочном периоде.

Последователь Солоу – американский экономист Э. Денисон, используя данные за 1929-1982гг., сделал подробную разбивку НТП по отдельным компонентам и определил составляющие экономического роста. Он указал на важность процесса накопления знаний, обеспечивающих почти 2/3 вклада технического прогресса в производство. Оставшаяся 1/3 этого вклада связана с другими факторами. В целом он построил модель, учитывающую влияние 23-х факторов, в том числе эффективное размещение ресурсов, совершенствование структуры национальной экономики и организации труда, изменение конъюнктуры рынка, экономическая политика государства, изменение законодательства, рост  образования и другие.

Раздел 4. Государство в рыночной экономике

Необходимость и типы государственного вмешательства в экономику. Принципы государственного вмешательства и функции государства в рыночной экономике. Государственное регулирование экономики: содержание, объекты, направления и методы. Роль государства в экономике России.
1. Необходимость и типы государственного вмешательства в экономику.

Теоретическому осознанию активной роли государства в рыночной экономике способствовала работа английского эко​номиста Дж.М.Кейнса «Общая теория занятости, процента и денег» (1936г.). Он обосновал необходимость государственной экономической политики как средства, способного уравновешивать совокуп​ный спрос и совокупное предложение, выводить экономику из кризиса и обеспечивать ее стабильность. Однако последователи А. Смита - неоклассики доказывают, что государство, также как и рынок, имеет свои «провалы». Государственные органы порой принимают решения, не всегда эффек​тивные с точки зрения общества. Являясь особой общественной подсистемой, государство в то же время представляет собой относительно самостоятельный организм с собственными ин​тересами, которые не всегда могут совпадать с интересами об​щества. Неоклассики утверждают, что система цен представля​ет собой механизм, способный обеспечивать общую сбаланси​рованность экономики без управления из центра. Оба подхода, особенно при их абсолютизации, страдают односторонностью. Эффективное развитие национальной экономики предполагает оптимальное сочетание конкурентно-рыночного и государственного регуляторов. 
Необходимость включения государства в регулирование экономики вызвана многими объективными причинами. Во-первых, это причины, которые свя​заны с несовершенством, с так называемыми  «провалами» или «фиаско» рынка, его противоре​чиями, с неспособностью рынка решать многие проблемы экономики и общества. Рынок рождает экономические кри​зисы, нестабильность, инфляцию, безработицу, неоправданные различия в доходах населения, неравномерность в развитии территорий и т.д. 

Одной из сторон любой хозяйственной деятельности является наличие внешних эффектов. Это означает, что хозяйственные результаты отдельных экономических агентов связаны не только с их собственными решениями и действиями, но и с функционированием тех субъектов, которые взаимодействуют с ними через рынки, а также с теми субъектами, которые никак с ними непосредственно не связаны. Проблему внешних эффектов рыночный механизм не решает. В качестве примеров подобных внешних эффектов можно представить влияние химических, металлургических или иных заводов, имеющих вредные выбросы, на экономические результаты в сельском, лесном, водном хозяйстве. Внешние или побочные эффекты можно регулировать, опираясь на прямой контроль государства. 

Во-вторых, рыночные связи и отношения не могут охватить все стороны экономической деятельности. Су​ществуют потребности в благах коллективного и общественно​го пользования. Речь идет об обороне страны, обеспечении национальной безопас​ности, охране общественного порядка, управлении сложными производственными системами, имеющими большое значение для страны. Эти блага называются общественными товарами и услугами. Предоставление их населению является функцией государства и их финансирование ложится на бюджет. Произ​водство таких товаров и услуг предполагает развитие общест​венного сектора экономики. Это все те отрасли и сферы, конку​рентоспособность которых по тем или иным причинам не может быть обеспе​чена только при посредстве рыночного механизма, это сектора, где решают​ся крупномасштабные стратегические задачи (фундаментальная наука, оборо​на, образование) и где частные инвести​ции связаны с высоким риском, а на их основе неосуществимы или трудно осу​ществимы долгосрочные и наиболее до​рогостоящие проекты (аэрокосмиче​ская промышленность, атомная энерге​тика, другие трудоёмкие отрасли). В данном случае общественная выгода превышает выго​ду отдельных предприятий или влечёт за собой их дополнительные расходы (например, в сфере экологии, развитии космоса).
Необходимость выполнения государством определенных функции в сфере экономики в настоящее время практически не отрицает никто. Однако по вопросам, в каких пропорциях должно соотноситься государственное и рыночное регулирование, каковы границы и направления государственного вмешательства, существует достаточно широкий спектр теоретических воззрений и соответствующих им практических подходов. 

Разновидностью хозяйства, в котором существовала крайне высокая степень государственного монополизма, была построенная в СССР централизованно управляемая экономика. В её основе лежало директивное планирование, то есть централизованное решение вопросов о том, что и в каком количестве производить, какие при этом должны быть использованы ресурсы, какова должна быть оплата труда и т.д. Задача составления сбалансированного плана, увязанного по всем статьям, практически неразрешима уже в силу своей колоссальной размерности.

При этом из сферы экономики исключалась частная инициатива. Все экономические агенты действовали на основе спускаемых сверху плановых заданий, приказов и распоряжений. Экономической самостоятельности было столько, сколько считал полезным и приемлемым центр. Жесткая централизация создавала бюрократические ограничения развитию. 

Кроме того, любая жизнеспособная система предполагает наличие прямых и обратных связей. Такие связи лежат и в основе рыночного механизма саморегулирования. Равновесие между спросом и предложением устанавливается при наличии прямых (от производства к рынку) и обратных (от рынка к производству) связей, действующих через жизнеспособную, гибкую систему цен.

В плановой экономике существовали, хотя и деформированные, прямые связи, но практически не действовали обратные. Отсутствие обратной связи при неподвижных и искаженных ценах делало систему нечувствительной к динамике потребительского спроса. Хронический дефицит многих товаров был отличительной чертой плановой экономики. В варианте государственного монополизма в управлении оказывается блокированным конкурентный механизм, которому рыночная экономика прежде всего и обязана своей эффективностью.

Однако в настоящее время фактически не сущест​вует «чисто рыночной экономики». Не только в национальном, но и в международном масштабе сложилась и функционирует смешанная экономика. Ее основу составляют рыночные отно​шения и частное предпринимательство, при одновременном су​ществовании различных видов собственности и форм хозяйст​вования, многочисленных институтов, главным из которых явля​ется государство. Оно выступает как органичный элемент сме​шанной системы и как гарант ее существования и развития.
В условиях рыночной экономики важно определить сочетание плановых и рыночных регуляторов общественного производства, а, следовательно, необходимо сформулировать принципы и функции государственного вмешательства в экономику.

2. Принципы государственного вмешательства и функции государства в рыночной экономике.

А.Смит доказывал способность рыночной системы к саморегулированию. Поэтому государству отводилось роль «ночного сторожа», который должен охранять экономику, но ничего в ней «не трогать». 

Экономический механизм современного общества наряду с рыночным саморегулированием органично включает и государственное регулирование.

Масштабы государственного вмешательства и государственного регулирования в целом зависят от многих факторов, в том числе особенностей исторического периода, доли частного, государственного и муниципального секторов, удельного веса национального дохода, распределяемого через бюджет, и других показателей.

Формирование и функционирование смешанной хозяйственной системы позволило сформулировать основные принципы государственного вмешательства в экономику.

1. Государство своими действиями не должно подменять рынок, не должно подрывать рыночные стимулы к труду и к  инвестиционной деятельности. Рыночный механизм выполняет важную регулирующую и стимулирующую роль. Он направляет хозяйственных субъектов на совершенствование экономической деятельности, на применение достижений НТП, на реализацию инициативных действий и людей, на производство товаров, востребованных покупателями, на перераспределение ограниченных экономических ресурсов с учетом изменяющихся экономических потребностей. 

2. Возрастание экономической роли государства в периоды форс-мажорных ситуаций (природных, стихийных бедствий, военных конфликтов, экономических и финансовых кризисов). Роль государства по-разному проявляется на разных этапах функционирования экономики. Наличие дестабилизирующих факторов определяет необходимость мобилизации экономических ресурсов на самых важных направлениях.

3. Финансирование функционирования жизненно важных стратегических отраслей. Определенные отрасли национальной экономики, относящиеся к группе общественного сектора, создающего общественные товары, должны находиться на обеспечении со стороны государственного бюджета.

4. Государство должно воздействовать на экономику по преимуществу экономическими методами. Государство может воздействовать на экономику разными методами, но приоритет должен быть отдан мерам поощрения, побуждения к определенной хозяйственной деятельности, а не методом приказов и запретов.

Государство осуществляет вмешательство в рыночную экономику выполняя, следующие экономические функции:

·  Обеспечение правовой базы функционирования рыночной экономики. Правовая база предполагает такие меры, как предоставление законного статуса хозяйствующим субъекта, определение и закрепление прав частных собственников и гарантирование соблюдения контрактов.

Правительство устанавливает своеобразные «правила игры» для субъектов на рынке, которые регулируют отношения между предприятиями, поставщиками ресурсов и товаров, и их потребителями.

На основе законодательства правительство выполняет своеобразные функции арбитра в области экономических связей, выявляет случаи нечестной практики экономических субъектов и применяет власть в виде наказания.

Все выше перечисленные действия позволяют расширить рынки и осуществить более глубокую специализацию при использовании материальных и людских ресурсов, и гарантируют качество продуктов.

·  Защита конкурентной среды, преодоление монополистических тенденций.

Конкуренция в рыночной экономике является основным регулирующим механизмом. Именно конкуренция заставляет производителей и поставщиков ресурсов  ориентироваться на интересы потребителей – покупателей. 

Если на рынке создается монополия, то производитель – продавец может ущемлять интересы покупателей – потребителей, манипулируя ценами и объемами производства и предложения. Монополисты стремятся к собственной выгоде, нанося ущерб обществу в целом.

Монополисты могут сдерживать научно-технический прогресс и определять нерациональное распределение экономических ресурсов.

В этих условиях государство проводит антимонопольную политику.

·  Перераспределение доходов и богатства, обеспечение социальных гарантий.

Правительство берет на себя задачи уменьшения неравенства доходов. Это неравенство может преодолеваться через трансфертные платежи (пособия по безработице, пособия на детей, инвалидам) путем изменения цен на товары, используя «цену пола» и «цену потолка», через регулирование минимальной заработной платы.

·  Воздействие на размещение ресурсов, влияние на распределение ресурсов в целях улучшения структуры национального продукта.

Эта функция определяется, с одной стороны, наличием побочных эффектов, а с другой стороны, необходимостью создания общественных благ.

·  Контроль за инфляцией и занятостью, стимулирование экономического роста и обеспечение макроэкономической стабилизации.

Государство своими действиями должно сглаживать взлеты и падения деловой активности, обеспечивать стабильность уровня цен, стремиться обеспечить полную занятость и поддерживать устойчивость экономического роста.

Все функции переплетены и действуют в комплексе. Например, наличие определенного антимонопольного законодательства сказывается на размещении ресурсов и распределении доходов.

3. Государственное регулирование экономики: содержание, объекты, направления и методы.

Под государственным регулированием экономики (ГРЭ) понимается система мер законодательного, исполнительного и контролирующего ха​рактера, осуществляемых правомочными государственными органами и учреждениями в целях обеспечения нормального функционирования экономической системы и приспособления её к изменяющимся условиям. Механизм государственного ре​гулирования сложен и по-разному действует в той или иной стране. 
В современных условиях государственное регулирование экономики является составной частью процесса общественного производства.

ГРЭ направлено на определенные объекты. Объектами ГРЭ являются те сферы, отрасли, регионы, явления и условия функционирования экономики страны, где и по поводу чего возникли или могут возникнуть трудности или проблемы, которые не разрешить автоматически с помощью рыночного механизма. 

Конкретно в качестве основных объектов ГРЭ выступают:

- экономический цикл;

- секторальная, отраслевая и региональная структура народного хозяйства;

- условия накопления капитала;

- занятость;

- денежное обращение;

- цены;

- условия конкуренции;

- НИОКР;

- социальные отношения (отношения между работодателями и наемными работниками, социальное обеспечение);

- подготовка и переподготовка кадров;

- окружающая среда;

- внешнеэкономические связи;

- платежный баланс.

Государство осуществляет воздействие на экономику, предусматривая следующие основные  направления.

1. Антициклическое регулирование. Суть его заключается  в принятии комплекса мер, чтобы не допустить перегрева экономики, избежать резкого и глубокого падения общественного производства, то есть экономического кризиса и продолжительной депрессии.

2. Финансовое регулирование. В широком смысле финансовое регулирование включает в себя бюджетно-налоговую и кредитно-денежную политику. Это направление предполагает регулирование государственного бюджета и государственного долга, а также регулирование банковской деятельности и кредитных отношений.

3. Регулирование в сфере капитала и  инвестиционной деятельности. Оно направлено на обеспечение необходимой нормы  накопления капитала, целевого использования фондов накопления, на проведение политики ускоренной амортизации, на создание предпосылок для осуществления сбережений, на привлечение иностранных инвестиций, на поощрение инвестиционной деятельности.

4. Регулирование ценообразования. Оно связано с наличием рыночных структур монополистического и антимонополистического характера, с наличием государственного сектора, господством государства на денежном рынке, необходимостью контроля над импортными и экспортными ценами в рамках проведения протекционистской политики.

5. Регулирование трудовых отношений. Оно направлено на обеспечение условий для нормального воспроизводства рабочей силы, ее подготовки и переподготовки с учетом уровня технико-экономического развития страны, на снятие социального напряжения в обществе и содействие в заключении генеральных  соглашений между работниками (профсоюзами) и работодателями (союзами промышленников и предпринимателей).

Реализация экономической политики возможна при использовании совокупности мер,  которые образуют механизм государственного воздействия на экономику.

По способу функционирования различают методы прямого и косвенного влияния на экономику.

Методы прямого воздействия предполагают такое регулирование со стороны государства, при котором субъекты экономики вынуждены принимать решения, основанные на предписаниях государства, а не на самостоятельном экономическом выборе.

Методы косвенного воздействия  проявляются в том, что государство не влияет прямо на принимаемые субъектами экономические решения; государство создает лишь предпосылки к тому, чтобы при самодеятельном выборе субъекты тяготели к тем вариантам, которые выгодны с точки зрения общенациональных интересов, и соответствуют целям экономической политики.

Эти косвенные методы предусматривают действия государства в сторону побуждения субъектов к определенной деятельности.

Преимущество косвенных методов воздействия на экономику заключается в том, что они не противоречат рыночным правилам и не нарушают рыночной ситуации.

Недостатком этих методов является то, что между принятием этих методов и реальным воздействием их на экономику неизбежно наличие так называемого временного лага, то есть определенного промежутка времени между принятием решения со стороны государства и получением конкретного результата.

Методы прямого воздействия предполагают административные меры со стороны государства.

Административные меры — это совокупность административных рычагов, связанных с обеспечением правовой инфраструктуры. Их целью является  обеспечение стабильности юридической обстановки для деловой жизни, защита конкурентной среды, сохранение прав собственности.

Административные  меры конкретно выражаются в мерах запрета, разрешения, принуждения.

Степень активности применения административных мер может различаться в зависимости от области экономики. Наиболее широко они используются в сфере охраны окружающей среды и в области социальной защиты населения. (Например, нормы выброса вредных веществ, параметры минимальной заработной платы, границы рабочей недели, использование труда несовершеннолетних).

К экономическим мерам относят те действия государства, которые оказывают воздействие на определенные аспекты рыночного процесса; это меры влияния на совокупный спрос, совокупное предложение, уровень централизации капитала и т.п. В роли экономических мер выступают меры фискальной и денежно-кредитной политики, государственные экономические программы и прогнозы.

Например, в рамках финансовой политики, манипулируя государственными расходами и налогами, можно стимулировать или сдерживать деловую активность, воздействовать на безработицу и инфляцию; в рамках денежно-кредитной политики, используя операции на открытом рынке, изменяя учетную ставку процента и норму обязательного резервирования, можно повлиять на инвестиционную и деловую активность, на параметры инфляции в стране.

Конкретное сочетание различных форм и методов регулирования зависит от уровня и этапа развития страны, её национальных особенностей. Необхо​димость вмешательства государства в экономику, в том числе прямого, выше в раз​вивающихся странах. Об этом свиде​тельствует опыт стран Юго-Восточной Азии (Южной Кореи, Сингапура) и Тайваня, достигших за относительно короткий срок экономического расцве​та в немалой мере при содействии госу​дарства.
В развитых странах в трудные перио​ды роль государства, как правило, уси​ливается, в периоды ста​бильного развития - уменьшается. В рамках долгосрочной тенденции рас​ширения роли государства в ХХ веке про​исходила волнообразная смена типов экономической стратегии и политики, менялось соотношение административ​ных, прямых и косвенных экономиче​ских методов регулирования. Начиная с 1930-х годов и в особенности в 1950-60-е годы действовал кейнсианский тип экономической политики, основан​ный прежде всего на использовании прямых экономических методов государ​ственного регулирования через меха​низм государственных расходов, бюд​жетного финансирования. В конце 1970-х - начале 1980-х годов на смену кейнсианской пришла неоконсервативная концепция экономической политики. Проводи​мая неоконсервативными правитель​ствами США и Великобритании эко​номическая политика способствовала некоторому сокращению размеров го​сударственного вмешательства в эконо​мику, в первую очередь в результате уменьшения бюджетного финансирова​ния. На первое место вышли косвенные методы государственного ре​гулирования, кредитно-денежная и на​логовая политика.
Активизируется и такая функция госу​дарства, которая состоит в стимулиро​вании развития экономики в соответст​вии с выбранными ориентирами. Это находит отражение в разработке и реа​лизации долгосрочной экономической стратегии, включающей экономические и социальные приоритеты, специаль​ные целевые программы и проекты. Последние обычно подкрепляются, на​ряду с административно-организаци​онными мерами, финансовыми ресур​сами.
В последнее время во Франции, Япо​нии, в Южной Корее и на Тайване дол​госрочная государственная стратегия реализовывалась в форме индикативно​го планирования. Хотя планы носили ре​комендательный характер, содержав​шиеся в них показатели служили ориен​тирами, позволившими государству в какой-то мере стимулировать деятель​ность частного сектора.
Всё большее значение приобретает гуманитарная функция государства, его действия по формированию социаль​ной направленности экономики. На ру​беже 1990-х гг. в развитых странах госу​дарство, перераспределяя доходы, тра​тило на социальные нужды от 20% до 30% ВВП. Существует несколько моделей соци​альной политики государства, которые реализуются в каждой стране в соответствии с её национальными особенно​стями. Наиболее успешной в течение длительного времени была социал-де​мократическая модель Швеции. Общественное благосостояние рассматрива​ется в ней как цель экономической де​ятельности государства. В отличие от других индустриально развитых стран, социальные программы рассчитаны на охват всего населения, а не отдельных его групп. Очень высокий объём пере​распределяемого через бюджет национального богатства (50-60% ВВП) по​зволяет обеспечивать все социальные слои бесплатным или относительно де​шевым государственным образованием и медицинским обслуживанием. 

Во многих странах были проведены налоговые ре​формы, уменьшающие налоговый пресс. Усиливается внимание к повышению качества жизни, защите прав потреби​телей, охране среды обитания.
В 2008г. в связи с мировым финансовым кризисом были увеличены масштабы государственного вмешательства в финансовую сферу, в том числе по линии поддержки частных банков, частичной национализации банковских активов, увеличения гарантий вкладов частных лиц.
4. Роль государства в экономике России.
На этапе становления рыночной экономики в переходный период роль государства как регулятора экономических процессов возрастает. В переходный период без активного участия государства невозможно успешное становление новой системы отношений собственности и различных видов предпринимательства, присущих смешанной экономике, формирование финансового (в том числе фондового) рынка, рынка труда и рыночной инфраструктуры. 

Развитие рынка - объективный процесс. Ему можно содей​ствовать, создавая благоприятные правовые предпосылки. В последние годы проведена большая работа по формированию правовой базы новой системы хозяйствования: это Конститу​ция РФ, кодексы законов - Гражданский, На​логовый, Земельный, Трудовой и др. Кроме того, принято боль​шое количество законов, указов президента, постановлений правительства по широкому кругу хозяйственных вопросов. Процесс совершенствования правовой базы включает принятие новых и отмену устаревших законов и нормативных актов, вне​сение по мере необходимости поправок и дополнений в дейст​вующие законы.

Государственное регулирование направлено на достижение конкретных общественно значимых целей. Цели регулирова​ния многообразны и на каждом историческом этапе зависят от многих обстоятельств: степени общей развитости экономики, ее структуры, социальной ориентации, меры включенности страны в мировые экономические связи. Различаются текущие (ближайшие) и стратегические цели регулирования. Генераль​ной целью является обеспечение динамичного и сбалансиро​ванного развития экономики на основе эффективного исполь​зования ресурсов. Во взаимосвязи с ней существует набор конкретных целей, образующих дерево целей. Среди них выделяются: обеспечение приемлемых темпов экономического роста, эффективной занятости населения, стабильного уровня цен, справедливого распределения доходов в обществе, достижение высокой экономической эф​фективности и другие. Поскольку целевые установки неодинаковы по своим масштабам и значению, то необходимо определение приоритетов при их выполнении.
Однако следует констатировать, что в России система государственного регулирования пока не отвечает потребностям нынешнего этапа российских реформ. Государство до сих пор перегружено функциями, которые ему в рыночной экономике не дол​жны быть свойственны. В то же вре​мя оно недостаточно занимается созданием необходимой конкурентной рыночной среды, разработкой последовательной социальной политики. Очень слаба под​держка малого бизнеса. Действует разрешительная, а не ре​гистрационная система создания новых предприятий. Не отработаны механиз​мы привлечения долгосрочных инвестиций в реаль​ный сектор и использования в этих целях сбережений населения. Задача совершенствования государственного регулирования состоит не в экстенсив​ном расширении государственного вме​шательства в российскую экономику, а в его модернизации и повышении его эффективности. Это требует исполь​зования современных форм государст​венного регулирования: совершенст​вования налогового законодательства, развития системы правительственных гарантий под кредиты коммерческих банков на инвестиции и инновации, мер по стимулированию отечественных предприятий обрабатывающей промыш​ленности, работающих на экспорт, прио​ритетного финансирования из бюджет​ных фондов наукоёмких и высокотех​нологичных производств, проведения активной социальной политики.
В любом случае государство должно быть эффективным, то есть мак​симально использовать предпринимательскую энергию для углуб​ления партнерства и катализации бизнеса. Оно эффективно в том случае, когда поддерживает те сферы, которые не регулируются или слабо регулируются рыночными механизмами, - здравоохра​нение, образование, макроэкономическую стабильность, защиту неимущих и т.д.

По такому пути развиваются экономические и социальные про​цессы в Российской Федерации, где за годы реформ были заложены основы финансово-экономического регулирования эко​номики. Перспективы российской экономики связываются с гаран​тией прав собственности и справедливой конкуренцией для эффективного функционирования рыночной экономики. Госу​дарство осуществляет контроль за денежной массой, снижением инфляции, а также обеспечением структурных сдвигов в производ​стве и экспорте продукции.

Государство предпола​гает достичь активизации инвестиционного процесса путем удешевления кредитных ресурсов.

Предполагается, что бюджет как метод экономического воздей​ствия будет стимулировать экономический рост. Это достигается тем, что средства налогоплательщиков предоставляются корпоративно​му сектору исключительно на конкурентной основе. Уменьшится количество налогов и снизятся параметры налоговых ставок, произойдет выравни​вание налоговой нагрузки.

Социальная и военная реформы позволят в перспективе сокра​тить нагрузку на государственный бюджет, не уменьшая расходы на образование, здравоохранение, культуру и пенсии.

Вложения государства в социальную сферу, накопление человеческого ка​питала характеризуют уровень цивилизованности страны. В соответствии с Конституцией Российское государство опреде​ляется как социальное. Но, чтобы оно действительно стало таким, нужно пройти большой путь. И в этом отношении перед Российским государством стоят многочисленные и сложные задачи, носящие как текущий, так и перспективный характер.
Раздел 5. Денежно - кредитная система и денежно – кредитная политика государства

Деньги и их функции. Виды денег. Денежные агрегаты. Кредит: содержание и значение. Принципы и формы кредитования. Кредитная система рыночной экономики. Спрос на деньги и предложение денег. Равновесие товарного и денежного рынков. Денежно – кредитная политика государства: содержание, направления, формы и основные инструменты. Кейнсианская и монетаристская концепции денежно – кредитной политики.

1. Деньги и их функции. Виды денег. Денежные агрегаты

Деньги возникают в результате развития товарного производства и товарного обмена. По мере углубления общественного разделения труда натуральный товарообмен (бартер) уже не отвечал потребностям развития производства и становился тормозом на пути удовлетворения тех или иных потребностей субъектов хозяйствования. Происхождение денег нашло выражение в развитии формы стоимости, анализ которого был дан К.Марксом в первом томе «Капитала». Маркс показал движение формы стоимости, которая включала следующие этапы: простая (случайная), развернутая, всеобщая, денежная.  

Исторически сначала возникают так называемые «товарные деньги». В качестве их у разных народов выступали различные блага, в том числе скот, ракушки каури, шкуры бобра и т.д. Постепенно с развитием обменных операций между народами, которые были удалены друг от друга большими расстояниями, на роль денег выдвигаются благородные металлы: золото и серебро. Они обладают рядом свойств, которые отличают их от других товаров (портативность, делимость, сохраняемость и т.д.). 

Деньги выделяются из всего товарного мира и представляют собой товар особого рода, за которым закрепляется роль – выражать стоимость  всех других товаров и служить универсальным средством обмена, то есть выступать в роли всеобщего эквивалента, который предназначен для измерения и обслуживания движения валового продукта. За деньгами закрепляется свойство быть воплощением общественной природы всего товарного мира. Это означает следующее: стоило только товару быть обмененным на деньги, то тем самым признавался общественный характер труда, воплощенный в данном товаре, то есть доказывалась необходимость этого товара покупателю как представителю общества. Появление денег существенно упростило товарообмен, привело к уменьшению затрат времени и средств  для поиска контрагентов (продавцов или покупателей). 

Сущность денег выражается в их функциях: мера стоимости, средство обмена (обращения), средство платежа, средство накопления, мировые деньги. В функции меры стоимости деньги выражают общественно необходимые затраты труда, воплощенные в товаре. Денежное выражение стоимости товара – это его цена. 

В функции средства обмена деньги выступают посредниками между продавцами и покупателями, постоянно переходя из рук одних (покупателей) в руки других (продавцов). Так как деньги у определенных субъектов находятся мимолетно, то постепенно золотые деньги стирались, теряя часть веса, и в конечном итоге деньги из благородных металлов были заменены бумажными деньгами.

В функции средства платежа не наблюдается встречного движения товаров и денег, а имеет место разрыв во времени между получением экономических благ и движением денег в пользу продавца. В этой функции деньги используются при расчетах за коммунальные услуги, при получении заработной платы, при погашении задолженности по кредиту.  

В функции средства накопления деньги выступают как объект сохранения стоимости и преумножения богатства. 

В роли мировых денег изначально выступало золото, а в современных условиях - ключевые валюты мирового хозяйства (американский доллар, евро, английский фунт стерлингов, японская иена). 

Сегодня вся денежная масса представлена многочисленными видами денег, которые в целом можно подразделить на две группы: наличные и безналичные (кредитные) деньги. Все они призваны обслуживать  хозяйственный оборот, распределение  и перераспределение ВВП. 

К наличным деньгам относятся различного рода монеты и бумажные деньги. В современных условиях большинство наличных денег (за исключением монет из благородных металлов) выступает в роли так называемых символических денег, то есть  в этой роли они закреплены директивами государства и их покупательная способность как правило выше, чем издержки их собственного выпуска.

В настоящее время основная масса денежных средств в странах с развитыми рынками представляет собой безналичные деньги, которые находятся на счетах в кредитных учреждениях и их движение осуществляется с помощью таких представителей денег,  как денежные и дорожные чеки, векселя, аккредитивы, дебетовые и кредитные карточки.

В экономической литературе все возможные денежные средства принято объединять в определенные денежные комплексы, различающиеся по степени ликвидности.  Ликвидность – это возможность использования тех или иных средств, в том числе и денежных средств в качестве платежного средства. (Нередко в современной хозяйственной практике именно деньги называют ликвидностью.) Ликвидность характеризует степень легкости, с которой денежные средства могут быть превращены в другие финансовые активы и в необходимые экономические блага. Если денежные средства трудно трансформировать в другие объекты, то они являются низколиквидными, если же легко и просто, то – высоколиквидными. 

Денежные комплексы, сформированные по степени их ликвидности, получили название денежных агрегатов. Таким образом, денежные агрегаты - это денежные комплексы, отличающиеся друг от друга по степени ликвидности.

В экономической литературе денежные агрегаты обозначаются буквой «М» с определенным числовым индексом. По мере уменьшения ликвидности будет увеличиваться числовой индекс: М0, М1, М2, М3 и т.д. В различных странах число денежных агрегатов может быть различным.

Принцип построения денежных агрегатов можно назвать «принципом матрёшки». Это означает, что агрегат, обладающий более высокой ликвидностью, входит составной частью в агрегат, обладающий более низкой ликвидностью.
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Рис. 1. Схема построения денежных агрегатов

М0 – это наличные деньги. Чем выше степень развития рыночной экономики и степень доверия к кредитной системе, тем меньше доля агрегата М0.

М1 = М0  + деньги на текущих счетах (вклады до востребования, чековые вклады).

Агрегат М1 обладает высокой ликвидностью, так как денежные средства этого агрегата можно легко использовать для различного рода расчетов и платежей. Поэтому данный агрегат называют «собственно деньги». Другие денежные средства,  включающиеся в остальные агрегаты, будут считаться «квазиденьгами» (то есть «почти деньгами»), ибо их трансформация в необходимые блага связана с определенными трудностями. 

М2 = М1 + срочные вклады небольших размеров + сберегательные вклады + денежные средства на счетах взаимных фондов денежного рынка.

М3 = М2 + срочные вклады больших размеров.

М4  = М3 + высоколиквидные государственные ценные бумаги.

Денежная система - это форма организации денежного обращения в стране, которая сложилась исторически на основе товарного обмена. Она  закреплена на основе национального законодательства. Современной  денежной системе большинства стран с рыночной экономикой присущи следующие черты: демонетизация золота; устойчивость валютного курса и покупательная способность денег определяются, прежде всего, размерами ВВП страны; государство может проводить активную денежно - кредитную политику путем воздействия на денежное предложение, тем самым оказывая влияние на параметры совокупного спроса, на деловую активность, на параметры ВВП и темпы инфляции; господство кредитных денег.

2. Кредит: содержание и значение.  Принципы и формы кредитования. Кредитная система рыночной экономики

Кредит возникает в процессе развития товарного производства и товарно-денежного обмена. Необходимость кредита связана с особенностями движения авансированной стоимости. Рыночная экономика порождает ситуацию, когда в процессе кругооборота авансированной стоимости возникают экономические агенты двух видов. На одном полюсе появляются экономические агенты, у которых произошло временное высвобождение денежных средств, то есть владельцы этих средств временно воздерживаются от их производительного и потребительского использования. Эти временно свободные денежные средства могут появиться у населения, фирм, общественных организаций, у бюджетов различных уровней.

Одновременно на другом полюсе функционирующей рыночной экономики возникают экономические агенты, которые испытывают недостаток денежных средств. Этот недостаток может быть обусловлен многими обстоятельствами. У предпринимателей он связан с необходимостью модернизации и расширения производственных мощностей, открытием нового бизнеса, задержками оплаты по счетам за поставляемую продукцию и т.д. У населения этот недостаток обусловлен необходимостью приобретения товаров длительного пользования и жилых объектов. У  государства связан с необходимостью выполнения своих функций при нехватке государственных доходов. Таким образом, именно благодаря кредиту хозяйствующие субъекты могут обеспечить непрерывность, расширение и развитие хозяйственной деятельности, население может увеличить степень своего благосостояния, а государство выполнять возложенные на него задачи.

Кредит - это экономическая категория, которая выражает отношения между субъектами, обладающими временно свободными денежными  средствами (кредиторами) и субъектами, испытывающими недостаток денежных средств (заемщиками), проявляющиеся в перемещении этих денежных средств от одних субъектов к другим на условиях срочности, возвратности и платности. Именно срочность, возвратность и платность являются тремя основными принципами кредитования и означают предоставление денежных средств на определенный срок, по истечению которого  исходная сумма должна быть возвращена кредитору с выплатой определенного процента. Наряду с выше указанными основными принципами кредитования современная практика предполагает использование таких принципов, как целевое назначение, обеспеченность и дифференцированность кредита.

Масштабы кредитных отношений в стране зависят от уровня и масштабов общественного производства. Чем мощнее экономика определенной страны, тем сильнее размах кредитных отношений; чем стабильнее экономика страны и чем выше доверие субъектов в кредитной системе, тем шире масштаб кредитных отношений. В рыночной экономике все кредитные отношения обслуживаются кредитными деньгами: вексель, чек, депозитный сертификат, кредитная карточка и т.п.

В зависимости от особенностей организации и проявления кредитных отношений выделяют различные формы кредита. По срокам различают: краткосрочный (до 1 года); среднесрочный (1-5 лет); долгосрочный (более 5 лет) кредит. С точки зрения специфики процесса кредитования различают: коммерческий и банковский кредит.

Коммерческий кредит обслуживает отношения между фирмами, которые относятся друг к другу как поставщик и покупатель (потребитель). Он выражается в виде продажи товаров (ресурсов) с отсрочкой платежа и обслуживается векселем. Коммерческий кредит предназначен для ускорения процесса реализации товаров  со стороны продавца и возможности покупки товаров со стороны покупателя. Как правило, процентная ставка по коммерческому кредиту является более низкой, чем по банковскому кредиту.

Банковский кредит предоставляется различного рода банковскими и другими финансовыми институтами в виде денежных ссуд. Он получил широкое распространение и имеет множество разновидностей (межбанковский, ипотечный, государственный, международный и другие).

Сроки кредитования тесно связаны с целевым назначением кредита. Например, потребительский кредит и кредит, взятый предприятием для приобретения оборотных средств, как правило, носит краткосрочный характер. В свою очередь, ипотечный кредит и кредит, взятый для инвестиционных целей, в том числе для модернизации производства и строительства новых объектов, является долгосрочным. 

Кредитные операции осуществляются по преимуществу через деятельность кредитных учреждений, и в каждой стране функционирует определенным образом устроенная кредитная система.

Кредитная система рыночной экономики имеет сложную структуру, которая включает центральный банк страны, совокупность коммерческих банков, а также различного рода финансовые организации (страховые, пенсионные, инвестиционные фонды, ломбарды и другие). Центральное место в кредитной системе отводится организациям банковского типа. В настоящее время банки превратились в финансовые институты с различными функциями и широким спектром выполняемых операций. Они становятся звеном в регулировании рыночной экономики и являются институтом, через который перемещаются и перераспределяются огромные денежные средства (капиталы) для создания и развития производственных и социальных объектов, для осуществления хозяйственной деятельности экономических агентов различного рода. 

Банковская система в современной рыночной экономике носит двухуровневый характер. Первый уровень представлен центральным банком страны. Второй уровень образуют многочисленные коммерческие банки. 

Центральный банк страны, как правило, функционирует на основе государственной собственности. Однако, например, в США Федеральная резервная система  (ФРС) основана на смешанной форме собственности и состоит из двенадцати  региональных банков, каждый из которых выполняет роль центрального банка. Центральный банк имеет свое ядро, по преимуществу находящееся в столице государства или в финансовом центре, а также многочисленные  отделения во всех регионах страны (административных центрах) и за рубежом. Главной целью центрального банка является не получение прибыли, а стабилизация кредитно – денежного обращения в стране, содействие развитию общественного производства, обеспечение устойчивости валютного курса и покупательной способности национальной денежной единицы.

Центральный банк выполняет различные функции: 

- эмиссия банкнот и организация денежного обращения в стране;

- организация безналичных расчетов в народном хозяйстве;

- регистрация кредитных учреждений и контроль за их деятельностью; 

- кредитование коммерческих банков; 

- проведение кредитных и расчетных операция для правительственных учреждений;

- проведение государственной денежно – кредитной политики;

- хранение и регулирование золотовалютных  резервов страны.

Эмиссия банкнот и организация денежного обращения. Эмиссия банкнот является монопольным правом Центрального банка (ЦБ). Выпуск новых денежных средств, прежде всего, связан с развитием общественного производства и увеличением ВВП. Хотя в современных условиях банкноты в странах с развитыми рынками составляют незначительную часть денежной массы, все же банкноты по прежнему имеют важное значение для платежей в розничной торговле и обеспечения ликвидности кредитной системы.

Организация безналичных расчетов в народном хозяйстве. При выполнении этой функции ЦБ устанавливает принципы организации расчетов, способы осуществления платежей, формы бланков денежных документов, порядок совершения расчетных операций и т.д.

Регистрация кредитных учреждений и контроль за их деятельностью. ЦБ принимает решения о выдаче лицензии кредитным учреждениям на право ведения банковских операций. Для получения лицензии кредитные учреждения должны иметь необходимый уставный капитал и обладать квалифицированными кадрами для выполнения банковских операций. ЦБ постоянно анализирует обороты и остатки денежных средств на счетах коммерческих банков и, следовательно, имеет информацию о платежеспособности и финансовом состоянии коммерческих банков. В крайнем случае ЦБ имеет право отзывать лицензию.

Кредитование коммерческих банков. ЦБ не имеет непосредственной связи с предпринимательскими структурами в производственной сфере и населением, то есть ЦБ не может кредитовать ни население, ни промышленные, транспортные, сельскохозяйственные предприятия, какими бы крупными они не были. Его клиентурой являются коммерческие банки, которые выступают своеобразными посредниками между общественным производством и ЦБ. Предоставление кредитов коммерческим банкам осуществляется по определенной ставке, установленной ЦБ, которая называется учетной ставкой процента (в России - ставкой рефинансирования). Для коммерческих банков ЦБ является как бы кредитором последней  инстанции. Это означает, что коммерческие банки обращаются за кредитом в ЦБ, если отсутствует иная возможность привлечения денежных средств.

Проведение кредитных и расчетных операция для правительственных учреждений. В этой функции ЦБ выступает как кредитор и кассир правительства. ЦБ осуществляет кассовое исполнение государственного бюджета, то есть доходы правительства, которые поступают от налогов и займов зачисляются на счет министерства финансов и с этого счета покрываются все расходы правительства. ЦБ осуществляет кредитование правительства, а также выступает уполномоченным органом по продаже облигаций федерального займа, покупает и продает государственные облигации.

Проведение государственной денежно – кредитной политики. Выполняя данную функцию, ЦБ принимает участие в разработке основ экономической политики правительства и использует различные инструменты денежно-кредитного регулирования экономики для того, чтобы обеспечить устойчивость денежного обращения в стране, содействовать обеспечению экономического роста и устойчивости покупательной способности национальной денежной единицы. В качестве основных инструментов денежно-кредитного регулирования ЦБ использует операции на открытом рынке, изменение ставки рефинансирования и нормы обязательных резервов. (Подробнее воздействие этих рычагов на макроэкономические параметры будет показано ниже).
Хранение и регулирование золотовалютных  резервов страны. ЦБ для поддержания устойчивости валютного курса национальной валюты и своевременного осуществления международных платежей проводит операции по продаже и покупке золота и иностранной валюты (валютные интервенции).

Второй уровень банковской системы страны образуют многочисленные коммерческие банки, непосредственным образом взаимодействующие, с одной стороны, с центральным банком, а с другой, с реальным сектором экономики и населением. 

Коммерческие банки – это финансовые институты, которые осуществляют свою деятельность с целью получения прибыли и укрепления своих позиций в экономической системе страны и даже всего мира. Учредителями коммерческих банков могут выступать как физические, так и юридические лица, то есть ими могут быть частные лица, фирмы, организации, другие банки и государство. Поэтому по форме собственности банки могут быть частными, кооперативными, акционерными, муниципальными, государственными. В настоящее время наиболее дееспособными и динамично развивающимися являются акционерные банки. По роду деятельности банки могут быть специализированными и диверсифицированными. В современных условиях особое распространение получили диверсифицированные банки, то есть банки с широким спектром разнообразной деятельности (сберегательной, ипотечной, инвестиционной и т.д.). По охвату территории коммерческие банки подразделяются на региональные, общенациональные, международные. 

Коммерческие банки выполняют разнообразные функции :

- мобилизация временно свободных денежных средств и превращение их в капитал;

- кредитование предприятий, государства и населения;

- осуществление расчетов и платежей в народном хозяйстве;

- комиссионно-учредительная деятельность;

- выпуск кредитных денег;

- предоставление экономической информации и консультационная деятельность.

Для выполнения выше указанных функций банки осуществляют комплекс банковских операций, которые подразделяются на собственно банковские операции (балансовые) и забалансовые операции (валютные, трастовые, факторинговые, лизинговые, консалтинговые и другие операции).

В свою очередь, собственно банковские операции подразделяются на пассивные и активные. Пассивные операции – это операции по мобилизации денежных средств со стороны самого банка. Пассивы банка  - это все то, по поводу чего банк несет обязательства перед другими субъектами. К пассивным операциям банка относятся: 

- привлечение вкладов от населения или каких-либо хозяйственных структур (депозитные, чековые, сберегательные и другие вклады);

- получение кредитов от других кредитных учреждений;

- эмиссия собственных ценных бумаг.

По операциям, связанным с заимствованием денежных средств, банки выплачивают кредитовые проценты. В результате пассивных операций формируются резервы банка. Привлеченные в результате пассивных операций денежные  средства будут служить основой для осуществления банковской деятельности. В настоящее время доля привлеченных средств банка как правило в несколько раз превышает долю собственных средств. Обычно центральный банк устанавливает для коммерческих банков границу соотношения между собственными и привлеченными средствами. В России это соотношение  определено в размере 1: 25. 

Мобилизованные денежные средства используются банком для осуществления активных операций. Активные операции – это операции по размещению банковских ресурсов. В результате активных операций банки получают банковские (дебетовые) проценты. При прочих равных условиях дебетовые проценты должны быть выше, чем кредитовые. Это связано с различием процентных ставок по займам и кредитам на один и тот же срок и в рамках одной денежной суммы. Разница между ними называется маржа и она является одним из источников банковской прибыли. 

Все активные операции подразделяются на две категории: кредитные (учетно-ссудные) и фондовые. Кредитные операции воплощаются в предоставлении различного рода ссуд. Фондовые операции воплощаются в разнообразной деятельности по покупке банком долговых ценных бумаг других субъектов для формирования как собственного инвестиционного портфеля, так и по поручению своих клиентов. Коммерческие банки зачастую через фондовые операции приобретают государственные долговые ценные бумаги, что является одним из важных направлений финансирования расходов государства.

Коммерческие банки могут предоставлять ссуды не на все имеющиеся у них денежные средства. Определенная часть резервов каждого коммерческого банка должна храниться на специальном счете в центральном банке в качестве обязательных резервов. В современных условиях, манипулируя обязательными банковскими резервами, центральный банк может воздействовать на параметры денежного предложения в стране и на масштабы кредитной эмиссии. Это воздействие центральный банк осуществляет посредством изменения нормы обязательных резервов. Каждый коммерческий банк определяет величину своих обязательных резервов, исходя из величины собственных депозитов и нормы обязательных резервов, заданной центральным банком.

             RМ                                                                                                    NМ х  М

NМ  =                   х 100%                             RМ  =                      

              М                                                                    100%

NМ - норма обязательных резервов (устанавливается в процентах).

RМ - обязательные резервы банка.

М  - банковские депозиты.

Определив минимальный размер своих обязательных резервов, банк все остальные кредитные средства рассматривает как избыточные резервы. Эти избыточные резервы банк может пускать в дальнейшее движение по собственному усмотрению и исходя из спроса на денежные средства со стороны заемщиков.

Чем меньше норма обязательных резервов, тем больше возможностей у банков осуществлять кредитную эмиссию и тем больше денежное предложение. Чем больше банковские депозиты, тем при прочих равных условиях больше возможностей для осуществления кредитной эмиссии и тем больше денежное предложение. Чем выше при данных избыточных резервах банков спрос со стороны заемщиков на денежные средства, тем больше масштабы кредитной эмиссии.

В стране общие масштабы возможной кредитной эмиссии, осуществляемой как каждым коммерческим банком, так и всей кредитной системой государства, рассчитываются через денежный (банковский) мультипликатор. Денежный (банковский) мультипликатор – это числовой показатель, определяющий, во сколько раз (при наличии  определенных банковских резервов) может быть увеличена совокупная денежная масса в стране по сравнению с первоначальной суммой денежных средств, внесенных вкладчиками в кредитные учреждения. Механизм образования новых кредитных денег банками может быть показан с помощью следующей схемы.

Предположим, что в стране норма обязательных резервов определена в размере 10% (NМ), а первоначальный вклад был сделан в сумме 100 тыс. у.е. (М). 
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Масштабы кредитной эмиссии определяются по формуле:

М = RМ1 + RМ2 + … RМn
Таким образом, в результате кредитных операций при определенной норме обязательных резервов и при определенной величине банковских  депозитов в стране увеличилась совокупная денежная масса. Денежный мультипликатор, который определяет масштабы этого увеличения, находится в обратной зависимости от нормы обязательных резервов. 

mм – денежный (банковский) мультипликатор

                1


       М

mм =                     х 100%  =   

                Nм


         RМ


Исходя из условий нашего примера, денежный мультипликатор будет равен 10. 


             1

mм =                   х  100%  =  10

            10%


Если норма обязательных резервов 10%, а первоначальная сумма депозитов 100000 у.е., то общая денежная масса в стране максимально может вырасти в 10 раз и составить 1000 000 у.е. (1 млн. у.е.), а следовательно, масштабы кредитной эмиссии могут составить 900 000 у.е (900 тыс. у.е.). Но это может произойти только в том случае, если при фиксированной сумме   обязательных резервов, спрос со стороны заемщиков на денежные средства будет равен объему предложения денег со стороны банков. Если норма обязательных резервов была бы 20 %, то в этом случае денежный мультипликатор равнялся бы 5, совокупная денежная масса могла бы составить 500 000 у.е., а кредитная эмиссия – 400 000 у.е.

3.Спрос на деньги и предложение денег. Равновесие товарного и денежного рынков

Макроэкономическое равновесие предполагает наличие определенных пропорций на денежном рынке, а именно равновесие между спросом на деньги (МD) и предложением денег (МS), с одной стороны, между размерами денежной массы (LМ) и размерами товарной массы, выраженными в соотношении между инвестициями и сбережениями (IS), с другой стороны. 

Спрос на деньги (МD) – это величина денежных средств, которую хотели бы приобрести все агрегированные субъекты (население, бизнес, государство, нерезиденты) для осуществления хозяйственных операций при определенных параметрах ВВП. Спрос на деньги имеет следующие разновидности: 

· спрос на деньги для совершения сделок купли -  продажи;

· спрос на деньги как на финансовый актив;

· общий спрос на деньги.

Спрос на деньги для сделок определяется величиной номинального ВВП. Чем больше номинальный ВВП, тем, следовательно, больше денежная оценка находящихся на рынке в процессе обмена товаров и услуг. А так как номинальный ВВП, в свою очередь, зависит от количества созданных товаров и услуг (Q) и сложившегося уровня цен на эти товары и услуги (Р), то, следовательно, чем выше уровень цен и чем больше произведено товаров и услуг, предназначенных для покупателей, тем больше при прочих равных условиях спрос на деньги для совершения сделок купли – продажи в рамках национальной экономики. 

Следует иметь ввиду, что одна и та же денежная единица в течение года несколько раз перейдет от одного субъекта к другому (в том числе с одного счета в кредитном учреждении на другой) и обслужит несколько сделок купли – продажи. Поэтому количество денег, необходимых для обращения в рамках календарного года для обслуживания движения номинального ВВП, должно быть скоординировано с учетом скорости обращения денежной единицы.

Скорость обращения денег (V) показывает  количество оборотов, которое совершает каждая денежная единица в течение года. Следовательно, чем выше скорость обращения денег, тем меньше необходимо денег для обслуживания движения номинального ВВП в течение года, и наоборот. Таким образом, количество денег, необходимых для сделок, находится в прямой зависимости от номинального ВВП и в обратной зависимости от скорости обращения денег. 

Y  – номинальный ВВП (валовые доходы)

P  – уровень цен 

Q  – количество товаров и услуг 

M – это количество денег

Y = Р х Q
М х V = Y
М х V =  Р х Q
Последняя формула называется уравнением обмена, ибо она показывает правило обмена товарной массы на денежную для уравновешивания товарного и денежного рынков. Это уравнение предложил и проанализировал американский экономист Ирвинг Фишер.  Поэтому его называют уравнением Фишера.
Спрос на деньги как на финансовый актив зависит от величины процентной ставки. Чем больше величина процентной ставки, тем дороже кредит, и, следовательно, тем меньше спрос на деньги как на финансовый актив. Чем меньше величина процентной ставки, тем выгоднее при прочих равных условиях занимать деньги и, следовательно, тем больше спрос на деньги как на финансовый актив. Причем предельная полезность денег убывает по мере роста количества денег. При прочих равных условиях, при увеличении денег на руках у субъектов и в обращении, каждую дополнительную единицу денежных средств субъекты готовы занимать только при более низкой процентной ставке.

Общий спрос на деньги будет зависеть, во – первых, от величины номинального ВВП, а, во – вторых, от величины процентной ставки. Графически кривая спроса на деньги (рис.2.) будет иметь отрицательный наклон, то есть показывать обратный характер зависимости между величиной процентной ставки  и количеством денежных средств, на которые предъявлен спрос при определенных параметрах номинального ВВП, а следовательно, и при определенных параметрах валовых доходов. 
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Рис.2. Общий спрос на деньги

Если размер номинального ВВП, а, следовательно, и размер валовых доходов в стране будет возрастать, то, при прочих равных условиях, кривая общего спроса на деньги сместится в право и вверх до положения МD1.  Если размер номинального ВВП и валовых доходов сократится, то кривая общего спроса на деньги сместится влево и вниз до положения МD2. Все совокупности (варианты) общего спроса на деньги соответствуют определенному уровню номинального ВВП и валовых доходов, а перемещение точки вдоль кривой будет показывать изменение конкретной величины спроса на деньги при изменении лишь процентной ставки. 

Таким образом, спрос на деньги в самом общем виде можно выразить как функцию от дохода Y и номинальной ставки процента r. Если предпочтение ликвидности обозначить буквой L, то можно представить следующие выражение зависимости. 

MD (L) = f (r,Y) 

Предложение денег (МS) – это общее количество денег, которое все агрегированные субъекты рыночной экономики готовы предложить на денежном рынке другим субъектам и направить в каналы денежного обращения при определенных параметрах ВВП (валовых доходов). 

Вертикальная прямая линия графика МS (рис.3.) означает фиксированный характер предложения денег, определенный центральным банком страны в краткосрочном периоде, в условиях неизменности уровня цен  при определенных параметрах ВВП и валовых доходов. Если под воздействием тех или иных факторов, в том числе, при изменении  валовых доходов или под воздействием политики центрального банка изменится предложение денег в стране, то график МS будет смещаться либо вправо до положения МS1  (отражая увеличение денежного предложения), либо влево до положения МS2 (отражая уменьшение денежного предложения). 
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Рис.3. Предложение денег

На денежном рынке МD и MS находятся в определенном соотношении (либо МD > MS, либо  MS > МD) и равновесие между ними может установиться при определенной процентной ставке, которая будет называться равновесной процентной ставкой (re). Равновесная процентная ставка может изменяться, так как на МD и MS влияют различные факторы. Если возрастает спрос на деньги, а предложение денег остается неизменным, то процентная ставка будет возрастать до уровня re1 (рис.4.). Если спрос на деньги уменьшится, то равновесная процентная ставка понизится до re2. 


Рис.4. Равновесие при изменении общего спроса на деньги

Если спрос на деньги не изменяется (не изменяются валовые доходы), а предложение денег увеличивается, то равновесная процентная ставка уменьшается (re1); и наоборот, если предложение денег уменьшается, то равновесная процентная ставка увеличивается (re2) (рис.5.).
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Рис.5. Равновесие при изменении предложении денег

Если изменяется и спрос на деньги, и предложение денег, то изменение равновесной процентной ставки будет происходить в определенном направлении в зависимости от действия тех или иных факторов, которые определяют масштабы либо расширения, либо уменьшения МD и MS.

Одной из важнейших проблем макроэкономики является равновесие товарного (реального) и денежного рынков. 

На рынке денег равновесное состояние предполагает, что спрос на деньги МD (или предпочтение ликвидности L) равен их предложению MS (или М). Данное состояние отражает линия LM (рис.6.).

Линия LM будет являться графическим отражением связи между ставкой процента r  и совокупным доходом Y при равновесии на рынке денег. Положительный наклон линии LM показывает, что равновесие на денежном рынке будет поддерживаться в том случае, если увеличению реального дохода Y будет соответствовать более высокая ставка процента r. 
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Рис.6. Равновесие денежного рынка

Точки ниже и выше линии LM показывают неравновесное состояние денежного рынка. Во всех точках ниже линии LM (точка D) спрос на деньги больше предложения денег (МD > MS); во всех точках выше линии LM (точка В) предложение денег больше спроса на деньги (MS > MD).

График IS – LM показывает равновесие между товарным (IS) и денежным рынком (LM) (рис.7.)
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Рис.7. Равновесие денежного и товарного рынков

Точки А и С характеризуют равновесие на денежном рынке, но неравновесие на товарном рынке. Точки В и D отражают равновесие на товарном рынке, но неравновесие на денежном рынке. Высокая ставка процента r1 определяет недостаток инвестиционных вложений в экономику, а, следовательно, сдерживает экономический рост и  препятствует деловой активности в стране и приводит к уменьшению ВВП и валовых доходов Y1. Точка Е – это точка экономического равновесия. Она отражает (фиксирует) такое состояние процентной ставки rе и уровня дохода Yе, при котором достигается равновесие как на товарном (реальном) так и на денежном рынке. А, следовательно, при таком соотношении ставки процента и дохода нет ни излишка, ни дефицита как на товарном, так и на денежном рынке, а совокупный спрос будет являться эффективным спросом. 

Модель IS – LM в экономической теории называют моделью Хикса – Хансена. Эти два экономиста являлись последователями идей Кейнса и дали   характеристику взаимодействия товарного и денежного рынков. Они также проанализировали, что сдвиги линий IS и LM отражают возможные направления экономической политики государства. (Далее будет показано, что к сдвигу линии IS  приводят меры бюджетно-налоговой политики, то есть изменения в государственных расходах и налогах; в свою очередь, к сдвигу линии LM будят приводить меры денежно – кредитной политики). 

4.Денежно – кредитная политика государства: содержание, направления, формы и основные инструменты

Деньги и кредит являются своеобразными кровеносными сосудами рыночной экономики. Нарушения и диспропорции в денежно кредитной системе могут повлечь серьезные последствия для всего общественного производства. Поэтому не случайно, что во всех странах с развитой рыночной экономикой денежно – кредитная система находится под контролем государства. Воздействуя на денежное предложение, государство  может повлиять на процентную ставку, на инвестиционную активность, на инфляцию и занятость в стране. 

Денежно-кредитная политика – это направление экономической политики, воплощающееся в использовании комплекса мер, через которые государство воздействует на денежное предложение в стране в целях достижения необходимых макроэкономических результатов, исходя из общенациональных интересов. 

Денежно – кредитная политика может быть направлена либо на стимулирование кредитной деятельности и увеличение денежного предложения, либо на их сдерживание. В связи с этим выделяют два направления денежно – кредитной политики: денежно-кредитной экспансии и денежно-кредитной рестрикции.

Первое направление называется политика денежно – кредитной экспансии. Оно предполагает стимулирование кредитной деятельности и увеличение денежного предложения, и проводится в условиях, когда главной проблемой в экономике считается экономический спад и сопутствующее ему увеличение безработицы. В данном случае государство через расширение денежного предложения должно стремиться понизить процентную ставку, а, следовательно, повлиять на увеличение спроса на инвестиции, тем самым содействуя расширению инвестиционной деятельности и преодолению экономического спада.

Второе направление называется политика денежно-кредитной рестрикции. Оно предполагает сдерживание кредитной деятельности и ограничение денежного предложения. Данная политика проводится в условиях, когда главной проблемой в экономике считается инфляция. Поэтому, ограничивая денежное предложение, государство стремится уменьшить параметры совокупного спроса и тем самым сдержать рост уровня цен. 

В практике хозяйствования используются также такие формы денежно-кредитной политики, как жесткая и гибкая монетарная политика. Жесткая монетарная политика предполагает удержание денежной массы на определенном фиксированном уровне, даже если ставка процента будет изменяться (рис.8.). 
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Рис.8. Жесткая монетарная политика


Гибкая монетарная политика предусматривает манипулирование массой денег в обращении при неизменности процентной ставки (рис.9.) 
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Рис.9. Гибкая монетарная политика

Может иметь место смешанная форма денежно-кредитной политики, когда изменяются и процентная ставка и масса денег в обращении (рис.10).
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Рис.10. Смешанная форма денежно-кредитной политики

Однако следует учитывать тот факт, что использование тех или иных направлений и инструментов денежно – кредитной политики может быть эффективным и принести положительные результаты лишь при тесной их увязке с теми или иными направлениями налогово-бюджетной и социальной политики, с укреплением законодательства и правопорядка.

Денежно-кредитное регулирование осуществляется через деятельность центрального банка. В развитой рыночной экономик Е центральный банк обладает относительной самостоятельностью в принятии решений. Глава центрального банка подчиняется только главе государства, а не правительству. 

Все инструменты денежно – кредитной политики будут относиться  либо к средствам прямого, либо косвенного воздействия. К средствам прямого воздействия относятся: денежно – наличная эмиссия, таргетирование (установление конкретных целевых ориентиров роста денежной массы), выдача и отзыв лицензий коммерческих банков, минимальные параметры уставного капитала коммерческого банка и другие. К косвенным инструментам относятся такие рычаги, которые побуждают коммерческие банки к осуществлению тех или иных действий, выгодных с точки зрения общенациональных интересов, но они не обязывают коммерческие банки действовать определенным образом. К косвенным инструментам денежно-кредитной политики относятся: операции  на открытом рынке, изменение нормы обязательных резервов, изменение учетной процентной ставки (ставки рефинансирования).

В целях более оперативного воздействия на денежное предложение центральный банк прежде всего использует методы косвенного воздействия. Механизм этого воздействия носит следующий характер.

Операции на открытом рынке – это операции по купле – продаже центральным банком государственных долговых ценных бумаг. Это самая распространенная и оперативная мера денежно – кредитной политики.  В рамках этих операций переплетаются (пересекаются) интересы государства, центрального банка, коммерческих банков и других хозяйствующих субъектов. 

Центральный банк, осуществляя эти операции, стремится повлиять на денежное предложение в стране и через него на макроэкономические показатели. Коммерческие структуры и представители населения, участвуя в этих операциях, стремятся получить определенные доходы.

Если главной
 проблемой считается экономический спад, и государству необходимы дополнительные денежные средства для финансирования своих расходов, то оно осуществляет эмиссию  государственных долговых ценных бумаг для финансирования государственных программ, а центральный банк в этом случае покупает эти государственные ценные бумаги, и, следовательно, увеличивает денежное предложение в стране. 

Если в стране главной проблемой является инфляция, то центральный банк должен повлиять на снижение кредитной эмиссии и снижение денежной массы на руках у населения и хозяйствующих субъектов, чтобы сдержать совокупный спрос. Так как центральный банк, как правило, кредитует правительство, то у него на балансе всегда имеются государственные долговые ценные бумаги. В случае высокой инфляции центральный банк расширяет продажу имеющихся у него государственных ценных бумаг коммерческим банкам и населению. Но у последних должно возникнуть желание покупать государственные ценные бумаги. Для этого центральный банк повышает процентную ставку по долговым ценным бумагам. 

Изменение учетной процентной ставки (ставки рефинансирования). Если в обществе главной проблемой является инфляция, то центральный банк должен повысить учетную процентную ставку, стараясь тем самым уменьшить заимствование денежных средств со стороны коммерческих банков у центрально банка и привести к увеличению средней процентной ставки в стране. Тем самым он добивается увеличения сбережений,  и в конечном итоге, сдерживания общих параметров денежного предложения в стране. Если в обществе наблюдается рецессия, то центральный банк понижает учетную процентную ставку для стимулирования кредитной деятельности и кредитной эмиссии, воздействуя на понижение средней процентной ставки в стране с целью стимулирования инвестиционной деятельности и деловой активности. Эта мера в последние годы активно используется ФРС США и Европейским центральным банком для борьбы с инфляцией. 

Изменение нормы обязательных резервов.  Если в обществе главной проблемой считается инфляция, то центральный банк должен повлиять на сдерживание денежного предложения и кредитной эмиссии путем повышения нормы обязательных резервов. В свою очередь, если главной проблемой является экономический спад и низкая деловая активность в стране, то центральный банк должен снижать норму обязательных резервов.  При прочих равных условиях это должно способствовать расширению кредитной эмиссии и снижению средней процентной ставки  в стране, увеличению спроса на инвестиции и активизации хозяйственной деятельности, а, следовательно,  привести к росту параметров общественного производства и реального ВВП. 

Если выше указанные меры денежно – кредитной политики не дают своего положительного эффекта, то государство может идти на проведение денежной реформы. Денежная реформа может иметь различные модификации. Она может осуществляться в виде деноминации, которая заключается в изъятии старых денег и эмиссии новых денег с более низкой нарицательной стоимостью. (В этом случае с денежных знаков убирается определенное количество нулей.) Новые деньги выпускаются в объеме, необходимом для нормального обслуживания движения ВВП. Но государство может проводить и более сложную денежную реформу, когда вместе с деноминацией будут изменяться формы расчетов и платежей, а также соотношение между теми или иными денежными агрегатами.

5.Кейнсианская и монетаристская концепции денежно – кредитной политики

Представители различных экономических школ предлагают по-разному воздействовать на макроэкономические параметры с помощью денежно-кредитной политики. Наиболее известными являются кейнсианская и монетаристская концепции денежно - кредитной политики.

Кейнсианская концепция возникла в 30-х годах ХХ века. На практике она была применена в США администрацией президента Ф.Рузвельта для выхода из экономического кризиса, который получил название «Великая депрессия». Такого рода политика после Второй мировой войны также  широко использовалось в странах Западной Европы. 

Кейнсианская концепция предусматривает активную роль процентной ставки в деле стимулирования инвестиционной и предпринимательской деятельности. Дж.М. Кейнс предлагал в периоды экономического спада использовать «политику  дешевых денег» путем понижения учетной ставки процента. И, наоборот, в периоды экономического подъема он предлагал использовать «политику дорогих денег», повышая учетную процентную ставку, чтобы не допускать перегрева экономики и высокой инфляции, которая, как правило, сопровождает экономический бум. 

Таким образом, согласно кейнсианской теории, денежно – кредитная политика должна осуществляться в связи с теми или иными фазами экономического цикла и оперативно реагировать на состояние национальной экономики. Однако следует отметить, что хотя кейнсианцы рассматривают возможность влияния процентной ставки на размеры инвестиций и на реальный ВВП, они одновременно указывают на возможность возникновения так называемой «ловушки ликвидности». Смысл «ловушки ликвидности» заключается в том, что в условиях увеличения параметров денежного предложения (то есть при больших масштабах предлагаемых ликвидных средств) и, следовательно, при понижении процентной ставки, у инвесторов все равно не возникает желание расширять спрос на деньги. Такая ситуация возникает тогда, когда у инвесторов отсутствует ожидание в прибылях. 

В этом случае рвется причинно-следственная связь между понижением процентной ставки и увеличением денежного предложения, с одной стороны, и расширением инвестиционной деятельности, деловой активности и масштабами ВВП, с другой стороны. Поэтому кейнсианцы считают, что денежно - кредитная политика всё же не столь эффективна, как фискальная политика.

В 70-80-е годы ХХ века практически все страны с рыночной экономикой столкнулись с феноменом стагфляции, когда экономический спад и застойные явления в экономике, сопровождались высокими параметрами безработицы и инфляции. В таком случае активная политика дешевых денег, которая была направлена против спада и безработицы приводила к тому, что еще более усиливала инфляцию. В свою очередь, высокая инфляция сдерживала стремление к расширению инвестиционной деятельности, и инвесторы воздерживались от реализации инвестиционных проектов. Следовательно, политика дешевых денег не достигала своей цели. 

При этом политика дорогих денег, направленная против инфляции, могла еще более усилить спад и безработицу, так как высокая процентная ставка сдерживала инвестиционный спрос. 

В этих условиях в экономической теории начинают усиливаться позиции неоклассиков. В том числе происходит расширение влияния такого направления в неоклассической экономической теории как монетаризм. Важнейшими представителями монетаристского направления в экономической науке являются американские экономисты Ирвинг Фишер и Милтон Фридмен. 

Монетаристы считают, что активное вмешательство государства в экономику нецелесообразно и его следует ограничить лишь регулированием денежной массы. Обосновывая свое мнение, монетаристы обращают внимание на существование в экономике так называемых временных лагов. Временные лаги – это периоды времени между принятием тех или иных экономических решений, в том числе со стороны правительства и центрального банка, и изменением реальной ситуации в экономике. Временной лаг может быть продолжительностью 6-9 месяцев. Это тот период, когда экономические субъекты отреагируют на действия правительственных органов. Вполне возможна ситуация, когда принимаемые государством меры окажутся запоздалыми. 

Монетаристы доказывают, что денежно – кредитную политику не следует связывать с фазами экономического цикла и необходимо перейти к долгосрочной политике воздействия на параметры денежной массы. По их мнению, между массой денег в обращении и параметрами ВВП обнаруживается более тесная связь, чем между инвестициями и ВВП, а динамика ВВП следует за динамикой изменения денежной массы. Взаимосвязь между параметрами номинального ВВП и количеством денег в обращении в экономической теории описывается с помощью уравнения обмена, автором которой, как уже отмечалось ранее, является И.Фишер. По мнению монетаристов, изменение масштабов денежного предложения может играть активную роль в воздействии на уровень цен, на инвестиции, на масштабы безработицы и на параметры ВВП. 

С целью удержания экономики страны в режиме экономического роста  необходимо ежегодно увеличивать денежную массу, находящуюся в обращении, независимо от фаз цикла, на величину среднегодового  темпа прироста ВВП, рассчитанного за длительный период времени. М.Фридмен рассчитал, что для США этот среднегодовой прирост за примерно столетний период был равен трем процентам. Он обосновал и сформулировал монетарное   правило, которое нашло выражение в уравнении Фридмена.

∆М = ∆Y+∆P
∆M – среднегодовой темп прироста денег, исчисленный за длительный период времени.

∆Y – среднегодовой темп прироста ВВП, исчисленный за длительный период времени.

∆Р - среднегодовой темп прироста ожидаемой инфляции.

Монетарное правило предполагает строго контролируемое увеличение денежной массы в обращении в пределах 3-5% в год. При увеличении денежного предложения сверх указанных параметров будет происходить «раскручивание» инфляции. Поэтому монетаристы и считают, что инфляция является результатом непродуманной политики государства. Если же темп вливания денег в экономику будет меньше 3% в год, то это приведет к замедлению темпов прироста реального ВВП, или даже может наблюдаться отрицательный прирост. 

В свою очередь, если государство будет придерживаться постоянного темпа прироста денежной массы в обозначенных параметрах, то предприниматели на денежном рынке всегда найдут необходимые им денежные средства для инвестиций, для пополнения оборотных средств, для выплаты заработной платы.  Если при этом цена денег (процентная ставка) будет относительно высокой, то это позволит отсечь значительную часть спекулятивных операций. По мнению монетаристов, в целях борьбы с инфляцией необходимо сделать денежную единицу устойчиво дорогой, чтобы тем самым воспрепятствовать расширению спекулятивного спроса и сделать эффективными сбережения. Предприниматели, зная, что процентная ставка будет стабильна на длительном отрезке времени, и будучи уверены, что всегда найдут на денежном рынке необходимый им объем денежных средств, смогут более точно рассчитывать свои доходы от инвестиционных проектов. Поэтому более высокая цена денег не будет их отвлекать от действий в пользу реализации  инвестиционных вложений и позволит обеспечить экономический рост.

Раздел  6. Финансовая система государства.


Понятие финансов и финансовой системы. Государственный бюджет как главный элемент государственных финансов. Содержание и структура государственного бюджета. Проблема сбалансированности государственного бюджета. Дефицит и профицит государственного бюджета. Государственный долг и его урегулирование. Налоговая система государства. Налоги и их функции. Принципы и элементы налогообложения. Виды налогов. Налоговая политика. Фискальная политика государства. Содержание и  формы фискальной политики. Основные концепции фискальной политики.
1. Понятие финансов и финансовой системы.

 Финансы – это система экономических отношений по образованию, распределению и использованию фондов денежных средств в процессе распределения и перераспределения ВВП (ВНД). В экономической жизни общества постоянно возникают многообразные финансовые отношения, в том числе между:

- государством и предприятиями (организациями) в форме уплаты налогов в бюджеты, отчислений в различные фонды, предоставления льгот, применения санкций;

- предприятиями и организациями по поводу заключения хозяйственных договоров, уплаты пени, штрафов, неустоек, премий;

- государством и отдельными гражданами при уплате налогов, страховых платежей, получении пенсий, пособий, стипендий;

- отдельными звеньями бюджетной системы;

- государствами при получении займов.  

Финансы выступают в денежной форме, но не все денежные отношения относятся к финансовым. Для финансов характерен распределительный характер отношений, означающий отсутствие эквивалентного обмена, имеющего место при купле-продаже товаров. Финансы обладают таким признаком, по которому их можно безошибочно выделить среди других денежных отношений: они всегда опосредованы правовыми актами, регулирующими денежные отношения.

Сущность финансов проявляется в их функциях, то есть в той "работе", которую они выполняют:

1.Аккумулирующая функция состоит в создании материальной основы функционирования государства, как органа власти.

2. Распределительная функция проявляется в обеспечении хозяйствующих субъектов необходимыми финансовыми ресурсами; при распределении и перераспределении национального дохода формируются доходы в материальной и нематериальной сферах производства.

3. Стабилизационная состоит в том, что государство с помощью системы финансовых рычагов (налогов, государственных расходов, трансфертов и т.д.)  может оказывать воздействие на развитие предприятий и целых отраслей  в нужном обществу направлении.

4. Контрольная функция заключается в том, что с помощью финансовых рычагов государство осуществляет контроль за деятельностью хозяйствующих субъектов (контролирует их финансовую состоятельность).  

Финансовая система- это форма организации финансовых отношений в рамках национальной экономики. Она включает в себя следующие звенья: 

- государственные финансы, в том числе муниципальные финансы;

- финансы хозяйствующих субъектов (предприятий и организаций);

- финансы населения.

  Государственные и муниципальные финансы охватывают ту часть денежных отношений, касающуюся распределения и перераспределения ВВП, которая аккумулируется в руках органов государственной власти и местного  самоуправления для покрытия расходов, необходимых для выполнения государством и муниципалитетами своих функций. Важнейшими элементами в системе государственных финансов являются бюджеты различных уровней (подробнее об этом в разделе 2), государственные внебюджетные фонды социального и экономического назначения, которые используются для социальной защиты граждан и развития экономики. Выделение таких фондов в качестве отдельных звеньев финансовой системы обусловлено необходимостью обеспечения гарантий в целевом использовании денежных средств, формируемых главным образом за счёт обязательных целевых отчислений. В состав государственных внебюджетных фондов в нашей стране входят: Пенсионный фонд РФ, Фонд социального страхования РФ, Федеральный и территориальные фонды обязательного медицинского страхования РФ. 

Финансы предприятий представляют собой совокупность денежных отношений, связанных с формированием и распределением денежных доходов и накоплений  и их использованием на различные цели: выполнение обязательств перед государством и собственными работниками банковской системой. Эти  отношения выражаются в налогах, финансировании затрат по социальному обслуживанию и материальному стимулированию работников, выплате дивидендов, арендной плате и др. Финансы предприятий являются ведущим звеном в финансовой системе, так как именно на уровне предприятий происходит формирование источников финансовых ресурсов государства и населения.

Финансы населения связаны с формированием доходов граждан и использованием их на текущие расходы, приобретение имущества, создание финансового портфеля.

Все звенья финансовой системы тесно взаимосвязаны между собой и постоянно взаимодействуют. Центральным звеном  финансовой системы является государственный бюджет. 

2.Государственный бюджет как главный элемент государственных финансов.

2.1  Содержание и структура государственного бюджета.

    
Слово "бюджет" переводится с английского языка как " сумка и её содержимое". Бюджетом называли денежный портфель министра казначейства. Государственный бюджет можно рассматривать с двух позиций: как экономическую категорию и как финансовый план.

По своей экономической сущности государственный бюджет представляет собой денежные отношения, возникающие у государства с физическими и юридическими лицами  по формированию и использованию централизованного фонда денежных средств в процессе распределения и перераспределения национального дохода.

Государственный бюджет выполняет следующие функции:

- перераспределение национального дохода;

- государственное регулирование и стимулирование экономики, в том числе стимулирование НТП;

- финансовое обеспечение социальной политики;

- контроль над образованием и использованием централизованного фонда денежных средств.

Бюджетное устройство характеризует организацию бюджетной системы, принципы её построения и функционирования. Бюджетное устройство определяется государственным устройством: в унитарных государствах существуют два звена бюджетной системы ( государственный и местный бюджеты), в федеративных - три ( ещё и бюджеты субъектов федерации).

Бюджетная система РФ включает три уровня:

- федеральный бюджет;

- бюджеты субъектов РФ;

- местные бюджеты.

 Бюджеты, входящие в бюджетную систему РФ, самостоятельны и не включаются друг в друга, то есть бюджеты субъектов РФ не включаются в федеральный бюджет, а местные бюджеты не включаются в региональные бюджеты.

  Финансовые отношения между различными звеньями бюджетной системы строятся на основе принципа бюджетного федерализма, предусматривающего:

- самостоятельность бюджетов различных уровней;

- разграничение бюджетной ответственности и расходных полномочий между бюджетами различных уровней;

- межбюджетное регулирование, то есть возможность обеспечения сбалансированности нижестоящих бюджетов за счёт вышестоящих. 

Межбюджетное регулирование осуществляется следующими методами:

- зачисление в доход определённого бюджета части доходов субъектов

 ( обычно устанавливается процент отчислений от федеральных налогов);

- субвенция – это денежная сумма, которая выдаётся из вышестоящего бюджета нижестоящему для покрытия дефицита, для финансирования социальных или экономических проблем, в том числе - это долевое участие вышестоящего бюджета в целевых мероприятиях нижестоящего;

- кредитные ресурсы – это средства, передаваемые на возмездной основе под проценты или без них.   

 Как финансовый план государственный бюджет состоит из доходов и расходов.

Доходы бюджета – денежные средства, поступающие в пользу государства в безвозмездном и безвозвратном порядке в соответствии с законодательством.  Они могут носить налоговый  и  неналоговый характер. В доходах бюджета различных государств налоги составляют 80-90%. Неналоговые доходы бюджета образуются:

- в результате экономической деятельности самого государства (функционирования государственной собственности);

- от продажи объектов государственной собственности (приватизации);

- реализации государственных запасов;

- получение процентных платежей по займам, которые предоставляло государство в предшествующие периоды и других источников.

Расходы бюджета – денежные средства, направляемые на финансовое обеспечение задач и функций государства. 

Расходы государственного бюджета можно классифицировать по двум признакам: во-первых, с точки зрения влияния расходов на процесс расширенного воспроизводства, во-вторых, с точки зрения функционального назначения расходных статей. 

В рамках первой классификации все государственные расходы подразделяются на: текущие и капитальные расходы.

Текущие расходы включают следующие направления:

- командировки и служебные разъезды, заработная плата чиновников и государственных служащих;

- приобретение предметов снабжения и расходных материалов, и оплата услуг;

- различного рода субсидии, социальные трансфертные платежи, дотации;

- выплаты по займам и другие.

Капитальные расходы – это денежные затраты государства, направленные на финансирование инновационной и инвестиционной деятельности. Сюда относятся:

- капитальное строительство, в том числе производственное, культурное, жилищное;

- капитальные вложения в основные фонды, а именно приобретение оборудования и предметов длительного пользования;

- расходы на капитальный ремонт;

- создание государственных запасов и резервов, приобретение земель и другие.

Вторая классификация с точки зрения функционального назначения расходов предполагает их деление на:

- расходы на общественные и социальные нужды, то есть расходы на образование, здравоохранение и т.п.;

- расходы на хозяйственные нужды или расходы по вмешательству государства в экономику; к ним относятся: расходы по государственным инвестиционным программам, субсидии, дотации, ассигнования на НИОКР;

- административные расходы, то есть расходы на содержание органов власти;

- расходы по обеспечению стратегической безопасности, то есть расходы на оборону, на содержание посольств и консульств, таможенных органов, милиции;

- платежи по государственному долгу и другие.

 Структура государственных расходов, то есть соотношение между перечисленными группами расходов в бюджете государства не одинакова в разных странах и даже в одной стране в разные периоды её развития. Структура расходов меняется под влиянием как внешних, так и внутренних факторов. Эти факторы могут быть экономическими, военными, социальными, политическими. У ряда стран высока доля военных расходов, наблюдается постоянный рост расходов на управление страной.

Государственные расходы имеют важное предназначение, а именно выполняют различные функции:

- Социальная функция предполагает, что государственные расходы могут смягчить социальную дифференциацию и обеспечить нормальные условия жизни нетрудоспособному и незанятому населению, ибо государственные расходы должны обеспечить приобщение определенных слоев общества к получению знаний и медицинской помощи. А, следовательно, расходы государственного бюджета содействуют обеспечению народного хозяйства страны квалифицированной и здоровой рабочей силой.

- Регулирующая функция заключается в том, что расходы государственного бюджета могут стимулировать или сдерживать совокупный спрос и влиять на совокупное предложение, в том числе под воздействием государственных расходов могут происходить изменения в отраслевой и региональной структуре общественного производства.

- Административная функция означает, что государственные расходы должны создавать нормальные условия для выполнения государственными управленческими и правоохранительными органами своих задач.

Действенность государственных расходов зависит от следующих факторов: от абсолютных размеров денежных средств, выделяемых по тому или иному направлению; от структуры этих расходов, то есть от доли определенных статей расходов в общих расходах государственного бюджета; от эффективности использования каждой единицы расходуемых сумм.

2.2. Проблемы сбалансированности государственного бюджета. Дефицит и профицит государственного бюджета

Государственный бюджет может иметь следующие состояния:

1. Сбалансированный бюджет, когда доходы бюджета равны его расходам.

2. Дефицит - когда расходы превышают доходы бюджета.

3. Профицит – когда доходы превышают расходы бюджета.

Бюджетный дефицит – это сумма, на которую в данном году расходы бюджета превышают его доходы. В современном мире нет государства, которое в те или иные периоды своей истории не сталкивалось бы с бюджетным дефицитом. 

Причины дефицита могут быть различными: 

- низкая эффективность общественного производства, его спад;

- нерациональная структура бюджетных расходов (огромные военные расходы, крупные государственные инвестиции, " раздутые" социальные программы);

- массовый выпуск "пустых денег";

- оборот "теневого" капитала в огромных масштабах;

- чрезвычайные ситуации (войны, природные катаклизмы, стихийные бедствия) и др.

 Нередко дефицит может быть связан с необходимостью осуществления крупных государственных вложений в развитие экономики. В этом случае он отражает не кризисное течение общественных процессов, а стремление обеспечить прогрессивные сдвиги в структуре общественного производства. Ещё Дж.Кейнс обосновал возможность допущения опережающего роста государственных расходов над доходами на определённых этапах развития общества.

Однако дефицит может отражать кризисные явления в экономике, её развал, неэффективность финансово-кредитных связей, неспособность правительства держать под контролем финансовую ситуацию в стране. В этом случае дефицит – явление чрезвычайно тревожное, требующее принятия срочных и действенных экономических мер по стабилизации экономики и её финансовому оздоровлению.  

Бюджетная политика- это мероприятия государства по управлению доходами и расходами бюджета, а также бюджетным дефицитом. В экономике известны следующие концепции бюджетной политики государства.

Основу первой концепции составляет ежегодно сбалансированный бюджет. Ещё совсем недавно такой бюджет считался целью финансовой политики, что должно было обеспечить стабильность экономического развития страны. Но такое состояние бюджета исключает или в значительной степени уменьшает эффективность финансовой политики государства. Например, в экономике наблюдается длительный период безработицы, когда доходы населения падают. При этом налоговые поступления автоматически сокращаются. Если целью финансовой политики является ежегодно сбалансированный бюджет, то правительство должно либо повысить ставки налогов, либо сократить государственные расходы, либо использовать комбинацию в виде двух мер. Следствием указанных мероприятий будет ещё больше  сокращение совокупного спроса, а, значит, более значительное падение производства и увеличение безработицы. Стремление ежегодно балансировать  бюджет может стимулировать и инфляцию, в условиях которой повышение денежных доходов увеличивает и налоговые поступления. Для того чтобы доходы бюджета не превышали расходы, правительство должно либо снизить ставки налогов, либо увеличить правительственные расходы, либо использовать комбинацию этих двух мер. Следствие этого будет лишь увеличение темпов инфляции.     

Основу второй концепции бюджетной политики составляет бюджет, сбалансированный в ходе экономического цикла, а не ежегодно, то есть государство осуществляет антициклическое регулирование и одновременно стремится сбалансировать бюджет. В период кризиса снижаются налоги и увеличиваются государственные расходы, то есть создаётся временный дефицит бюджета. Во время подъёма налоги повышаются, а государственные расходы сокращаются. Возникший бюджетный профицит может быть использован на покрытие дефицита,  образованного  в период спада.

Третья концепция бюджетной политики базируется на обеспечении сбалансированности экономики, а не бюджета. При этом в экономике может наблюдаться как устойчивый профицит, так и устойчивый дефицит бюджета, то есть стабильность экономики и её устойчивое развитие являются главной задачей, а сбалансированность бюджета - второстепенной.

Российская бюджетная политика длительное время базировалась на первой концепции: требование бездефицитности бюджета было обязательным. В настоящее время правительство страны в большей степени ориентируется на положения второй концепции - сбалансирование бюджета в ходе экономического цикла. 

Любое государство стремиться если не покрыть полностью, то частично уменьшить дефицит бюджета следующими способами:

1. Государственные займы. Этот способ покрытия дефицита бюджета не приводит к увеличению инфляции, сохраняет устойчивость денежного обращения. Во многих странах займы превратились в такой же постоянный элемент дохода, как и налоги. Займы государства могут осуществляться через:

- выпуск государственных ценных бумаг, как в собственной, так и в иностранной валюте: ГКО (Государственные краткосрочные  облигации), КО (Казначейские обязательства), облигации внутреннего валютного государственного облигационного займа, ОФЗ (Облигации федеральных займов), государственные сберегательные займы, золотые сертификаты, евробонды и др.;

- заимствование средств как у отечественных банков, так и у внешних кредиторов (других государств, международных частных банков, международных финансовых организаций, например, Международного валютного фонда - МВФ, группы Всемирного банка – ВБ, Европейского банка реконструкции развития – ЕБРР и др.); 

- ссуды, полученные от бюджетов других уровней. 

2. Ужесточение налогообложения. Повышение  налогов может привести к увеличению доходов бюджета, но в дальнейшем эта мера может повлиять на экономическую активность экономических субъектов, снизить стимулы к предпринимательской деятельности и увести часть предпринимателей в "теневой" сектор экономики, а следовательно, может явиться фактором сдерживания экономического роста.

3. Эмиссия денег является самым быстрым способом покрытия бюджетного дефицита, но в то же время самым инфляционным. Выпуск в обращение необеспеченных денег практически всегда приводит к росту инфляции.

4. Секвестирование – пропорциональное сокращение расходных статей бюджета на определенную величину в рамках определенного финансового года (нередко на ежемесячной основе). Эта мера даёт текущий эффект;

Чтобы получить более долговременный эффект, необходимо использовать различные виды экономической политики по оздоровлению экономики. 

Бюджетным профицитом называется такое состояние бюджета, когда доходы государства превышают его расходы. Основными причинами профицита государственного бюджета являются:

- экономический рост в стране, так как в данном случае даже без изменения системы налогообложения существенно могут вырасти налоговые поступления, которые составляют основную долю доходов бюджета;

-благоприятная конъюнктура мирового рынка по товарам, являющимся основными статьями экспорта данной страны;

- уменьшение "теневого" сектора экономики.

Если бюджетный профицит вызван экономическим ростом, то дополнительные доходы государство может использовать на различные цели, и это не будет вызывать инфляционных процессов в экономике. Бюджетный профицит, вызванный благоприятной конъюнктурой на мировом рынке, может наполнять денежное обращение излишней денежной массой, поэтому встаёт вопрос о его правильном использовании.

Как правило управление бюджетным профицитом предполагает следующие меры:

- повышение определенных расходных статей бюджета;

- кредитование других государств или бюджетов других уровней;

- создание Стабилизационного (Резервного) фонда.

Оживление российской экономики и благоприятные цены на мировом рынке на основные товары нашего экспорта (нефть, газ) сказались на государственных доходах. Начиная с 2002 года Федеральный бюджет РФ сводится с профицитом. Правительством было принято решение об использовании профицита бюджета для погашения государственного долга РФ и о создании финансового резерва государства.

1 января 2004 года был создан Стабилизационный фонд РФ, который является частью бюджета государства. Он призван обеспечивать сбалансированность федерального бюджета при снижении цены на нефть ниже базовой. Фонд должен способствовать стабильности экономического развития страны, явиться одним из основных инструментов связывания излишней ликвидности, уменьшать инфляционное давление, снижать зависимость национальной экономики от неблагоприятных колебаний поступлений от экспорта сырьевых товаров.

1 февраля 2008г. Стабилизационный фонд был поделен на две части – Резервный фонд и фонд Национального благосостояния. Разделение Стабилизационного фонда на две части предполагало возможность вложения части средств в более рискованные, но и более доходные проекты (в том числе акции частных компаний). 

Резервный фонд сосредоточил в себе большую часть бывшего Стабилизационного фонда. Целью существования Резервного фонда является: покрытие дефицита бюджета при понижении цены на нефть, стерилизация избыточных денежных средств на финансовом рынке России. Предусмотрена возможность использования средств Резервного фонда в целях погашения внешней государственной задолженности. 

Министерство финансов может управлять этими средствами следующим образом:

- размещать деньги на счетах Центрального банка в разрешенной валюте (американские доллары, евро, фунты стерлингов);

- приобретать долговые обязательства других государств;

- приобретать долговые обязательства государственных агентств и Центральных банков;

- размещать в качестве депозитов на счетах иностранных банков и кредитных организаций.

Минфин имеет право вкладывать средства фонда в государственные банки и негосударственные кредитные организации, но при этом предпочтение отдается приобретению государственных долговых обязательств.

Порядок управления средствами фонда Национального благосостояния отличается от порядка управления Резервным фондом лишь возможностью вложения этих средств в инновационные фонды (такие, как государственные корпорации). Формирование фонда Национального благосостояния будет проводиться за счет перечисления всех средств, которые останутся от заполнения резервного фонда до 10% от ВВП. За счет средств этого фонда планируется покрывать дефицит Пенсионного фонда РФ, а также проводить софинансирование добровольных пенсионных накоплений граждан.

3.3.Государственный долг и его урегулирование.

Если бюджетный дефицит носит хронический характер, то это приводит к появлению и увеличению государственного долга. Так как займы государства в основном носят среднесрочный и долгосрочный характер, в том числе государственные долговые ценные бумаги выпускаются на срок, превышающий один год, то задолженность государства накапливается и превращается в государственный долг.

Государственный долг:

- это сумма накопленных за определённый период времени бюджетных дефицитов за вычетом бюджетных профицитов;

- это задолженность государства перед внутренними и внешними кредиторами, накопленная на определённый период времени;

- это обязательства государства, возникшие в результате государственных займов, а также его гарантий по обязательствам третьих лиц.

Различают внутренний и внешний государственный долг. Государственным внутренним долгом являются обязательства, возникшие перед внутренними кредиторами, а государственным внешним долгом - обязательства перед иностранными кредиторами. Также различают капитальный и текущий государственный долг. Капитальный долг представляет собой всю сумму выпущенных и не погашенных государством долговых обязательств и гарантированных им обязательств других лиц, включая начисленные проценты, которые должны быть, выплачены по этим обязательствам. Текущий долг составляет предстоящие расходы по выплате доходов кредиторам по всем долговым обязательствам, принятым на себя государством, и по погашению обязательств, срок оплаты которых наступил.

Государственный долг может оказывать позитивное и негативное влияние на социально-экономические процессы. Положительное значение обслуживания государственного долга посредством государственных заимствований состоит в том, что они являются неинфляционным источником финансирования дефицита бюджетов различных уровней. Выпуская долговые обязательства, предназначенные для покупки физическими и юридическими лицами, государство воздействует на процесс организации сбережений населения и инвестирования хозяйствующими субъектами временно свободных финансовых ресурсов (в рамках реализации государственных инвестиционных программ). Обычно государственные ценные бумаги являются самыми надёжными и высоколиквидными, поэтому они охотно покупаются юридическими и физическими лицами. Население получает удобный и доходный способ организации своих сбережений, а хозяйствующие субъекты - высоколиквидные активы, приносящие доход. Втягивая деньги в казну посредством рынка государственных долговых обязательств, государство может способствовать нормализации денежного обращения в стране.

Взаимные долговые обязательства разных стран являются фактором укрепления международного сотрудничества и взаимопонимания. При высоком развитии международных долговых отношений все становятся экономически заинтересованы во всеобщей стабильности в мире.

Негативные аспекты влияния государственного долга на социально-экономические процессы проявляются  в том, что при чрезмерном увеличении государственного долга правительство ограничивает инвестиционные возможности в национальном хозяйстве. Это происходит потому, что, привлекая заёмные средства, государство снимает с рынка часть финансовых ресурсов, которые могли бы быть направлены на инвестиции в реальный сектор экономики. Высокий уровень заимствований, если он к тому же сочетается с высокой доходностью государственных бумаг, ведёт к большим бюджетным расходам по обслуживанию государственного долга. Часто бремя по обслуживанию долга перекладывается на будущие поколения, что может привести к снижению их благосостояния. 

Увлечение внешними заимствованиями ведёт к тому, что государство не только попадает в чрезмерную зависимость состояния отечественных финансов от состояния финансов международных, но и теряет политическую независимость.

В условиях значительного роста государственной задолженности и нарастающих бюджетных трудностей государство может прибегнуть к рефинансированию государственного долга.

Под рефинансированием  понимается погашение старой задолженности путём осуществления новых займов, в том числе процесс эмиссии новых серий государственных ценных бумаг, выручка от которой идет на выплату процентов и погашения долга по предыдущим сериям государственных ценных бумаг.

Рефинансирование государственного долга – это достаточно распространенное явление в практике проведения фискальной политики государства. Однако государство должно использовать этот рычаг очень взвешенно, то есть должно стремиться обеспечить оптимальное сочетание между краткосрочными, среднесрочными и долгосрочными займами.

Совершая постоянное рефинансирование долга, государство может выстроить "финансовую пирамиду", которая может на определённом этапе развития рухнуть. Тогда может возникнуть ситуация дефолта. 

Дефолт (англ. default - невыполнение обязательств) - невыполнение договора займа, то есть не оплата своевременно процентов или основного долга по долговым обязательствам, или по условиям договора о выпуске облигационного займа. Дефолт может объявляться как компаниями, частными лицами, так и государствами («суверенный дефолт»), неспособными обслуживать все или часть своих обязательств.  

Основными причинами дефолта России в августе 1998 года были огромный государственный долг России, порождённый обвалом азиатских финансовых рынков, кризис ликвидности, низкие мировые цены на сырьё, составлявшее основу экспорта России, а также популистская экономическая политика государства и строительство пирамиды ГКО. Собственно датой дефолта является 17 августа 1998 года. Его последствия серьёзно повлияли на развитие экономики страны в целом, как отрицательно, так и положительно. Курс рубля по отношению к доллару упал за полгода более чем в 3 раза: с 6 рублей за доллар перед дефолтом до 21 рубля за доллар 1 января 1999 года. Было подорвано доверие населения и иностранных инвесторов к российским банкам и государству. Разорилось большое количество малых предприятий, лопнули многие банки. Банковская система оказалась в кризисе минимум на полгода. Население потеряло значительную часть своих сбережений, упал уровень жизни. Тем не менее, девальвация рубля позволила российской экономике стать более конкурентоспособной, увеличив возможности экспорта и уменьшив в параметре импорта, а следовательно, расширив внутренний спрос.

Государство в 1998 году имело три возможности для выхода из кризиса:

-напечатать деньги и выплатить ГКО, запустив механизм инфляции;

-объявить дефолт по внешнему долгу; 

-объявить дефолт по внутреннему долгу.

Был выбран третий вариант. Предполагаемые причины следующие: опыт гиперинфляции начала 90-х годов был достаточно свеж, запуск новой инфляционной спирали не считался допустимым. Невыплаты по внешнему долгу также считались неприемлемыми для России, так как грозили выводом из международных организаций, прекращением получения внешних займов и иностранных инвестиций, арестом зарубежных активов государства.

Возникает вопрос: может ли внутренний государственный долг привести  к банкротству государства? Ответ на этот вопрос однозначен - нет, так как правительство всегда может прибегнуть к рефинансированию долга, ужесточению налогообложения и выпуску новых денег для покрытия суммы долга.   

Государство может также прибегнуть к реструктуризации (переоформлению) задолженности. Это один из методов управления государственным долгом, используя который должник добивается пересмотра первоначального графика погашения и обслуживания государственного долга. В соответствии с новым графиком должнику предоставляется льготный период, в течение которого уплачиваются только проценты, и увеличивается срок погашения суммы основного долга. Реструктуризация может сопровождаться списанием части суммы основного долга, консолидацией (изменением сроков) ранее выпущенных долговых обязательств.Реструктуризация задолженности используется преимущественно как метод управления в ситуации долгового кризиса. При этом появляются дополнительные финансовые ресурсы для обеспечения экономического роста и погашения государственного долга в будущем, однако одновременно ограничивается доступ к источникам финансовых ресурсов, особенно к международным финансовым рынкам. 

Порядок, условия и сроки проведения реструктуризации государственного внутреннего долга в РФ определяются решениями органов государственной власти и местного самоуправления после переговоров и консультаций с кредиторами.  Согласно Бюджетному кодексу РФ под реструктуризацией внутреннего долга понимается погашение долговых обязательств путем выпуска новых долговых обязательств в объёме погашаемых с установлением иных условий обслуживания и сроков погашения размещаемого займа. Реструктуризация займа может быть осуществлена с частичным списанием (сокращением) суммы основного долга. Условия реструктуризации внешней задолженности определяются, как правило, международными финансовыми организациями. К ним в частности, относятся: нахождение государства на грани банкротства; согласие на принятие программы экономии, стабилизации, одобренной и финансируемой Международным валютным фондом; недопустимость дискриминации кредиторов. При этом главным принципом реструктуризации является «равный подход» к долгам государства-должника перед кредиторами (государствами, банками, др. финансовыми институтами). В 1997г. Россия достигла договоренности о реструктуризации государственного долга с Парижским клубом кредиторов, а в феврале 2000 года Россия достигла договоренности о реструктуризации государственного долга с Лондонским клубом кредиторов.

3.Налоговая система  государства
3.1. Налоги и их функции. Принципы и элементы налогообложения
Налоговый кодекс РФ определяет налог как "обязательный, индивидуально безвозмездный платеж, взимаемый с организаций и физических лиц в форме отчуждения принадлежащих им на праве собственности, хозяйственного ведения или оперативного управления денежных средств в целях финансового обеспечения деятельности государства и муниципальных образований" (ст.8). Минимальный размер налогового бремени определяется суммой расходов государства на выполнение его основных функций. Чем больше функций возложено на государство, тем больше оно должно собирать налогов. Сейчас налоги - важнейший источник средств государственного бюджета (примерно 90% всех поступлений). От того, насколько правильно построена налоговая система, организован сбор налогов, зависит эффективное функционирование национальной экономики.

Варьирование налогами позволяет воздействовать на динамику и структуру экономики, на капиталовложения и занятость, темпы развития НТП, осуществление социальной политики, обеспечение соответствующего распределения доходов и богатства.

Социально-экономическая сущность налогов проявляется через их функции:

1.Фискальная функция означает формирование государст-венных доходов путём аккумулирования в бюджете и внебюджетных фондах денежных средств для финансирования общественно необходимых потребностей.

2.Регулирующая функция предполагает влияние системы налогообложения на инвестиционный процесс, предпринимательскую деятельность, рост и структуру производства.

3.Социальная функция проявляется в поддержании социального равновесия путём изменения соотношения между доходами отдельных социальных групп с целью сглаживания неравенства между ними.

Налоговая система государства представляет собой форму организации налоговых отношений, в том числе элементы налогообложения, совокупность взимаемых в государстве налогов, принципы, порядок и методы их взимания, а также перечень организаций, которые занимаются сбором налогов и контролем за их исполнением.

К основным элементам  налоговой системы относятся:

- Объект налога - имущество или доход, подлежащие налогообложению.

- Субъект налога (налогоплательщик), - физическое или юридическое лицо, которое облагается налогом; иногда субъект, облагаемый налогом, и конечный налогоплательщик не совпадают; такая ситуация имеет место при косвенных налогах.

- Источник налога - доход, из которого выплачивается налог.

- Ставка налога - величина налога с единицы объекта налога; различают следующие налоговые ставки:

· прогрессивные - величина ставки налога возрастает по мере увеличения дохода (при помощи этой ставки снижают степень дифференциации в обществе);

· регрессивные - величина ставки налога уменьшается по мере роста дохода;

· пропорциональные - величина ставки действует  в одинаковом процентном отношении к объекту налога и не изменяется, даже если увеличивается величина дохода (такая ставка более выгодна гражданам с высокими доходами, и она увеличивает степень дифференциации в обществе).

- Налоговая льгота - полное или частичное освобождение плательщика от налога. Налоговые льготы могут предоставляться налогоплательщикам, которые занимаются благотворительностью, ведут инновационную деятельность, либо вновь созданным предприятиям на какой-то период времени.

Налоговый опыт подсказал главный принцип налогообложения: "нельзя резать курицу, которая несёт золотые яйца", то есть как бы велики не были потребности в финансовых средствах на покрытие государственных расходов, налоги не должны подрывать заинтересованности налогоплательщиков в своей хозяйственной деятельности.

А.Смит сформулировал основополагающие принципы налогообложения, которые могут использоваться в любой экономической системе:

- подданные государства должны участвовать в содержании правительства соответственно получаемому ими доходу;

- сумма налога, которую обязан уплатить отдельный субъект налога, должна быть точно определена;

- каждый налог должен взиматься в то время и тем способом, как это удобно плательщику.

Современная налоговая система кроме выше указанных принципов справедливости, реальности, простоты и понятности, основана также на принципах всеобщности, ответственности, сочетания стабильности и гибкости.
3.2. Виды налогов

Налоги можно классифицировать по нескольким признакам:

1. По способу платежа различают прямые и косвенные налоги. Прямые налоги уплачиваются непосредственно субъектами налога  с дохода или имущества. К ним относятся: налог на доходы физических лиц (НДФЛ), налог на прибыль корпораций, социальные налоги, земельный налог и т.д. Косвенные налоги взимаются через надбавку к цене и являются налогами на потребителей. Несмотря на то, что эти налоги устанавливаются на конкретных субъектов налога, в том числе производителей товаров, однако в результате того, что этот налог входит в цену товара, то он возвращается им после продажи товара. Следовательно, конечными плательщиками косвенного налога выступают покупатели данного товара. К косвенным налогам относят: акцизы, налог на добавленную стоимость НДС, таможенные пошлины.

2. По целевому назначению налоги подразделяются на общие и целевые. Общие налоги поступают в бюджет государства для финансирования общегосударственных мероприятий, то есть не имеют строго целевого назначения (НДФЛ, НДС и др.). Специальные налоги имеют строго определённое назначение, например, налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы, лесной налог, транспортный налог.

3. По уровню установления различают федеральные, региональные и местные налоги.

Федеральные налоги устанавливаются парламентом страны и являются едиными на всей  её территории. К ним  относятся: НДС, акцизы, таможенные пошлины, НДФЛ, единый социальный налог, налог на прибыль, государственная пошлина, налог на добычу полезных ископаемых (НДПИ) и т.д. 

Региональные налоги устанавливаются на региональном уровне, утверждаются в РФ Законодательным собранием и предусмотрены для всех налогоплательщиков данного региона. К ним относят: налог на имущество предприятий, лесной налог, налог на игорный бизнес, налог на вменённый доход, транспортный налог.

Местные налоги устанавливаются на уровне муниципалитетов. К ним относят: налог на имущество физических лиц, земельный налог, налог на рекламу, курортный сбор.

3.3. Налоговая политика
Манипулируя видами налогов, их количеством, налоговыми ставками и налоговыми льготами, государство стремится реализовать те или иные задачи, решать те или иные проблемы. Комплекс этих задач и проблем определяет выбор налоговой политики.

Налоговая политика может иметь в качестве первоочередной цели - фискальную цель. В данном случае государство главной проблемой считает дефицит государственного бюджета и высокий государственный долг. В этих условиях правительство может принимать такую меру как повышение предельной величины налоговой ставки.

Если главной проблемой является экономический спад и сопровождающая его высокая безработица, то правительство использует процедуру снижения налогового бремени путём уменьшения налоговых ставок, упрощения системы налогообложения и отказа от взимания определённых налогов.

Налоговая политика может быть рассмотрена в следующих основных аспектах:

- с точки зрения соотношения прямых и косвенных налогов;

- с точки зрения распределения налоговой нагрузки на физических и юридических лиц;

- с точки зрения роли отдельных налогов в формировании общей величины доходов бюджетной системы;

- с точки зрения распределения налоговых доходов между бюджетами различных уровней.

С точки зрения проблем макроэкономического регулирования роль прямых и косвенных налогов существенно различается. Прямые налоги могут использоваться в качестве встроенных стабилизаторов, и они чутко реагируют на смену фаз экономической конъюнктуры, и представляют собой нестабильный источник налоговых доходов. Косвенные налоги более устойчивы к колебаниям экономической конъюнктуры. Экономисты считают, что чем выше уровень демократических начал в государстве, тем выше роль прямых налогов в формировании доходов бюджета. Это обстоятельство отражает тот факт, что в случае с прямыми налогами субъекты непосредственно взаимодействуют с государством в лице налоговых служб при уплате налогов. Поэтому формируется их более активная позиция относительно контроля за действием государства по поводу установления и использования этих налогов. Поступление косвенных налогов обезличено, и государство чувствует свою бесконтрольность со стороны общества. Для России в отличие  от других стран с рыночной экономикой более значима роль косвенных налогов (здесь более высокие ставки НДС и таможенные пошлины).

НДС – налог на добавленную стоимость применяется в большинстве стран с рыночной экономикой. Он представляет собой изъятие в бюджет части прироста стоимости, созданной в процессе производства товаров, работ и услуг, и вносится в бюджет по мере их реализации. Этот налог охватывает практически все виды товаров и услуг, поэтому пополняет казну лучше других налогов, от него трудно уклониться. В России этот налог применяется с 1992 года, ставка налога составляла 20%. В 2004 году ставка налога была снижена до 18%, и высказываются предложения по дальнейшему снижению данной ставки.

Наиболее важными видами  прямых  налогов являются налог на прибыль предприятий и налог на доходы физических лиц. В России с 2002 года применяется ставка налога на прибыль в размере 24%, а до этого ставка налога на прибыль для промышленных предприятий была 35%, а для банков – даже 45%.  В настоящее время действующая ставка налога на прибыль является одной из самых низких среди стран с рыночной экономикой.

С 2001 года в РФ налог на доходы физических лиц выплачивается по единой ставке 13% (ранее существовала прогрессивная шкала налогообложения).

В США, Японии, Германии, Великобритании лидирующее положение в формировании  доходов государства занимает подоходный налог с физических лиц, во Франции – НДС и   подоходный налог с физических лиц, в России – налог на прибыль предприятий, налог на добычу полезных ископаемых и таможенные пошлины.

Оптимально построенная налоговая система должна, с одной стороны, обеспечивать финансовыми ресурсами потребности государства, а с другой стороны, не только не снижать стимулы налогоплательщика к предпринимательской деятельности, но и обязывать его к постоянному поиску путей повышения эффективности хозяйствования.

К современным тенденциям налоговой политики в России можно отнести:

- сокращение налогов путём их укрупнения;

- облегчение налогового бремени производителей товаров и услуг;

- упрощение системы налогообложения для мелкого бизнеса;

- сохранение высокой доли косвенных налогов в доходах бюджета, снижение доли прямых налогов;

- развитие налогового федерализма, то есть установление долей поступления доходов от каждого налога в бюджет разных уровней;

- сокращение налоговых льгот.

4. Фискальная политика государства
4.1. Содержание и формы фискальной политики

 Фискальная политика государства – это политика воздействия на макроэкономические параметры (совокупный спрос, совокупное предложение, реальный ВВП, уровень цен, темп инфляции, занятости и др.) путём изменения налоговых отчислений и государственных расходов. 

С точки зрения решаемых основных задач фискальная политика может быть двух видов (Табл.1):

1. Стимулирующая фискальная политика. Она включает комплекс мер, направленных на увеличение реальных объёмов ВВП, расширение деловой активности и увеличение занятости. Даная политика применяется в период экономического спада, поэтому считается политикой экономического роста. Она предусматривает рост государственных расходов и снижение налогового бремени.

2. Сдерживающая фискальная политика. Применяется в период экономического бума с целью избежания кризиса перепроизводства и сдерживания инфляции, возникающей вместе с избыточным спросом. Эта политика предусматривает снижение государственных расходов и повышение налоговых отчислений.
Таблица 1.

Виды фискальной политики.

	Ситуация в экономике: спад, депрессия
	
	Ситуация в экономике: подъём, инфляция, вызванная избыточным спросом

	
	
	                             

	Стимулирующая фискальная политика
	
	Сдерживающая фискальная политика

	
	
	

	1.Увеличение государственных расходов

2.Снижение налогов
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Понятие фискальной политики как реального инструмента государственного регулирования экономики связано с именем Дж. М. Кейнса и кейнсианцами (А. Пигу, Р. Харрод, Э, Хансен). С точки зрения кейнсианской  теории, сущность фискальной политики состоит в управлении в определенных целях совокупным спросом посредством манипулирования налогами, трансфертами и правительственными закупками. Современные экономисты, даже подвергающие критике позиции кейнсианцев, в основном таким же образом подходят к сущности фискальной политики. Задачами современной фискальной политики являются создание и сохранение единого экономического пространства, сглаживание неравенства между регионами, а также стимулирование эффективности производства и социальной сферы. 

Основными рычагами фискальной политики являются изменения:

- налоговых ставок;

- базы налогообложения;

- видов налогов;

- их количества;

- размеров государственных расходов или их направлений.

С точки зрения характера и способов осуществления  фискальной политики выделяют 2 формы: дискреционная и недискреционная.  

Дискреционная фискальная политика представляет собой сознательное манипулирование налогами и правительственными (государственными) расходами с целью изменения реального объема национального производства и занятости, контроля над инфляцией и ускорения экономического роста.

Анализ равновесного объема национального продукта и манипулирования государственными расходами позволяет с позиций роста совокупных расходов выявить, что включение в них государственных расходов вызывает сдвиг кривой совокупного спроса AD вверх и ведет к росту национального продукта, причем здесь срабатывает эффект мультипликатора.

Мультипликатор государственных расходов показывает, во сколько раз изменяется объём ВВП в результате изменения государственных расходов. Он рассчитывается следующим образом:   
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В этой формуле:

Mg – мультипликатор государственных расходов 

∆Y –  прирост  совокупных доходов (прирост ВВП); 

∆G –  прирост государственных расходов;

Следует помнить, что мультипликатор находится в обратной зависимости от предельной склонности к сбережению (MPS) и в прямой зависимости от предельной склонности к потреблению (MPC). Поэтому формула мультипликатора может иметь следующий вид.
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Налоги также оказывают воздействие на изменение ВВП. Увеличение налоговых ставок приводит к сокращению совокупных доходов, а, следовательно, и совокупных расходов.  В этом случае совокупный спрос уменьшается, и объём реального ВВП также уменьшается. Изменение налогов, подобно инвестициям и государственным расходам, приводят к мультипликационному эффекту. 

Представим ситуацию, что для балансирования бюджета государство одновременно увеличивает государственные расходы и налоговые поступления на величину 20 миллиардов условных единиц ( государственные расходы  ∆G = 20 млрд. у.е., прирост налоговых поступлений ∆Т = 20 млрд.у.е.)

Зададимся вопросом, к каким социально-экономическим последствиям приведёт рост государственных расходов и налоговых отчислений.

1. Если государство увеличивает расходы ∆G на 20 млрд.у.е., то результатом этих действий государства будет рост реального ВВП и рост совокупных доходов ∆Y с учётом действия мультипликатора совокупного спроса. Как известно, величина мультипликатора зависит от предельной склонности к сбережению MPS и предельной склонности к потреблению MPC; при этом MPS + MPC = 1. 

Например, деление доходов на потребляемую и  сберегаемую часть находится  в соотношении 4: 1, тогда MPC = 0,8, а MPS= 0,2, следовательно, мультипликатор совокупного спроса MAD = 1/ MPS  = 1/ (1- MPC)  в нашем примере будет равен 5. 

В результате прироста государственных расходов и действия мультипликационного эффекта прирост реального ВВП и совокупных расходов составит:

∆Y∆G =  MAD  х  ∆G = 5 х 20 млрд.у.е = 100 млрд.у.е

2. Если налоговые отчисления увеличатся и составят ∆Т = 20 млрд.у.е , то это повлияет на снижение совокупных потребительских расходов (- ∆С) и повлияет на уменьшение реального ВВП и совокупных доходов (-Y). Но это уменьшение произойдёт с учётом действия налогового мультипликатора.

∆С =   ∆Т х MPC = 20 млрд.у.е. х 0,8 = -16 млрд.у.е

В целом совокупные доходы уменьшатся с учётом потребительских расходов и параметров мультипликатора совокупного спроса (который действует в обратную сторону) на следующую величину:

∆Y∆Т = ∆C х MAD =  ∆T х MPC х MAD = -16 х 5= -80 млрд.у.е

Налоговый мультипликатор - коэффициент, показывающий, во сколько раз изменяются совокупные доходы под влиянием изменения налогов.
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где Мт – налоговый мультипликатор,   

∆Т – изменение налогов,  

∆Y – изменение совокупных доходов.

В нашем примере Mт = 80/20 = 4 

В результате одновременного увеличения государственных расходов и налоговых отчислений на одну и ту же величину в целом происходит изменение совокупных доходов в сторону их повышения на ту же самую величину, на которую выросли государственные расходы и налоговые отчисления. Это правило в экономической литературе носит название теорема Хаавельмо. В нашем примере ∆Y  = ∆Y∆G - ∆Y∆Т = 100 – 80 = 20 млрд.у.е. 

Выше приведенные рассуждения показывают, что государственные расходы оказывают на экономику более сильное воздействие, чем изменение налогов.

Недискреционная фискальная политика (политика встроенных стабилизаторов) предполагает автоматическое изменение чистых налоговых поступлений в государственный бюджет и государственных расходов в периоды изменения объемов национального производства. Данная политика включает в себя комплекс механизмов, которые вступают в действие без принятия каких-либо специальных шагов со стороны правительства, то есть в экономическую систему встроены определённые механизмы, которые автоматически действуют в той или иной экономической ситуации. Эти механизмы действуют по-разному в периоды экономического подъёма и экономического спада и называются встроенными стабилизаторами. К ним относятся: прогрессивная система налогообложения, система государственных трансфертов (пособия по  безработице), система участия в прибылях.

Механизм действия строенных стабилизаторов заключается в следующем: по мере роста объема национального продукта  в период экономического подъёма   налоговые отчисления хозяйствующих субъектов автоматически возрастают, даже если ставки налогов не меняются. Это является определённым сдерживающим фактором хозяйственной деятельности. В период спада, наоборот, налоговые отчисления уменьшаются, что не даёт хозяйственным ячейкам попасть ещё в более тяжёлое экономическое положение. 

В свою очередь, в период экономического спада трансфертные платежи в виде пособий по безработице и  субсидий хозяйствующим ячейкам автоматически возрастают, а в период экономического подъёма они автоматически уменьшаются. Таким образом, в период экономического подъёма через уменьшение трансфертных платежей сдерживаются потребительские расходы, а во время экономического спада рост трансфертных платежей подталкивает потребительские расходы вверх. Это приводит к увеличению размера совокупного спроса на величину этих трансфертных платежей, что обеспечивает загрузку определённой части производственных мощностей, а производство не упадёт столь сильно по сравнению с ситуацией, если бы этих стабилизаторов не было.

Однако следует отметить, что встроенные стабилизаторы лишь смягчают глубину экономических колебаний. А потому для ощутимого воздействия на параметры экономического роста, инфляции и занятости следует использовать меры дискреционной фискальной политики. 

4.2. Основные концепции фискальной политики
Истории науки известны две основные теоретические концепции построения фискальной политики, которые появились в ХХ веке:

- Кейнсианская концепция.

- «Экономика предложения».

Кейнсианцы исходят из того обстоятельства, что нестабильность экономики, инфляция и безработица являются характерными чертами современной  рыночной экономики и поэтому необходимо государственное регулирование экономики, в том числе с помощью фискальной политики. По мнению Кейнса и его сторонников фискальная политика является наиболее действенным направлением в экономической политике государства. Она воздействует через определённые инструменты на совокупный спрос и совокупное предложение в различные фазы экономического цикла по разному.

В условиях экономического спада кейнсианцы рекомендуют:

1. Увеличить государственные расходы по закупке товаров и услуг, чтобы компенсировать низкий потребительский и инвестиционный спрос со стороны частного сектора, не боясь дефицита государственного бюджета и инфляции.

2. Уменьшить налоговое бремя для того, чтобы стимулировать потребительский и инвестиционный спрос.

3. Создавать за счёт государства новые рабочие места, прежде всего за счёт проведения общественных работ (прокладка дорог, строительство мостов, озеленение улиц и т.д.)

В период экономического подъёма кейнсианцы считают целесообразным:

1. Сокращать государственные закупки для того, чтобы сдержать совокупный спрос на товары и услуги, в том числе и инвестиционный спрос, не допуская перегрева экономики.

2. Увеличивать параметры предельных налоговых ставок для того, чтобы население с высоким уровнем доходов отчисляло в государственный бюджет более высокую долю от своих доходов,  и тем самым сдерживался потребительский и инвестиционный спрос. 

Термин "экономика предложения" возник в 70-е годы ХХ века. Он применялся для обозначения совокупности теоретических подходов и рекомендаций в области экономической политики, направленных на ускорение экономического роста и увеличение занятости посредством применения ряда мер и стимулов для производителей.

Главной рекомендацией тех, кого причисляют к сторонникам теории совокупного предложения, было создание благоприятных условий для деятельности бизнеса. Теоретики этого направления считали, что если будет предложение, то будет и спрос, и нужно активизировать побудительные мотивы и стимулы к производству.

По мнению ряда экономистов, снижение налоговых ставок может привести к приросту налоговых поступлений в государственный бюджет. Это произойдёт в том случае, если снижение ставок налога вызовет усиление деловой активности в стране и произойдёт существенный рост реального ВВП, в том числе за счёт перехода "теневой экономики" в открытую легальную форму экономики.

В целом общие выгоды от снижения налоговых ставок будут воплощаться в следующем:

1. При прочих равных условиях это приведёт к увеличению прибыли предпринимателей, что создаст стимулы к техническому перевооружению производства, к расширению масштабов производства и занятости.

2. Произойдёт рост заработной платы, получаемой работниками наёмного труда, следовательно, возрастут стимулы к лучшему труду, к росту профессиональных способностей.

3. Рост доходов в сфере малого бизнеса будет способствовать поиску новых путей открытия собственного бизнеса со стороны населения, что в свою очередь приведёт к росту совокупного предложения и занятости.

4. Может произойти снижение издержек производства, так как определённые налоги являются элементом издержек для фирмы. Поэтому это может явиться фактором снижения уровня цен.

Один из представителей данного направления, американец Артур Лаффер, проследил связь между параметрами налоговых ставок на доходы хозяйствующих субъектов и размерами поступлений налоговых средств в государственный бюджет. По его мнению, если налоговая ставка превышает некий оптимальный уровень, то налоговые поступления в бюджет будут меньше, чем при более низкой (оптимальной) налоговой ставке. Его рассуждения нашли воплощение в графике, который называется кривая Лаффера (Рис.1).
[image: image33.png]F Hamorozas
cramia

T
Harnoropie mocTymes




Рис.1. Кривая Лаффера

Если F = 0% или F= 100%, то поступления в государственный бюджет будут равны 0. При оптимальной ставке налога (F опт.) налоговые поступления достигают своего максимального значения (Т max). Если  F1 меньше Fопт, то государство недополучает определённую величину налоговых поступлений и Т1 < Тмах. Если F2  больше Fопт, то государство также лишается определённой величины налоговых поступлений в бюджет и Т2 < Тмах.

Лаффер эмпирически доказал, что для США при ставке налогов более 50% сокращается деловая активность,  и снижаются стимулы к труду, к предпринимательской деятельности. В том числе часть предпринимателей разоряется, а часть может перейти в "теневой" сектор экономики. При более низкой налоговой ставке в долгосрочном периоде может произойти расширение деловой активности и увеличится общее число хозяйствующих субъектов и число объектов налогообложения, так как увеличатся масса товаров и услуг и параметры совокупных доходов.

Отсюда Лаффер сделал вывод: чем богаче будут граждане и выше заинтересованность фирм, тем богаче будет и государство. 

Рекомендации представителей теории "Экономика предложения" были положены в основу налоговых реформ, осуществлённых в ряде стран, в том числе в 1980-е годы в США (реформы Р.Рейгана) и в Великобритании (реформы М.Тэтчер).
Раздел 7. Инфляция: содержание, формы и последствия

Содержание и причины инфляции. Инфляция спроса и инфляция издержек. Формы инфляции. Измерение инфляции. Социально-экономические последствия инфляции. Направления антиинфляционной политики. Взаимодействие инфляции и безработицы. Кривая Филлипса.

1. Содержание и причины инфляции. Инфляция спроса и инфляция издержек
Одной из важных макроэкономических проблем современности, которая определяет поведение хозяйствующих субъектов и оказывает влияние на различные стороны социально-экономической жизни общества, выступает инфляция.

Термин инфляция («inflatio») имеет латинское происхождение и в буквальном смысле означает вздутие. В современных условиях под инфляцией понимается увеличение общего уровня цен, приводящее к падению  покупательной способности каждой денежной единицы. Инфляция предполагает неравновесие между совокупным спросом и совокупным предложением. 

Инфляция является многофакторным явлением. Она определяется множеством причин и факторов как монетарного характера, то есть зависящих от величины денежной массы, так и немонетарного характера. Инфляция может диктоваться внутренними причинами, то есть причинами, лежащими на стороне собственной национальной экономики. Однако инфляцию также могут определять и причины внешнего характера, то есть причины, лежащие на стороне мировой экономики. В этом случае речь ведется об импортируемой инфляции.

В качестве основных причин, определяющих инфляцию, как правило, выделяют следующие:

1. Монополия государства на выпуск денежных знаков. В условиях дефицита государственного бюджета, когда расходы государства превышают его доходы, это дефицит нередко покрывается государством путем эмиссии избыточных денежных средств.

2. Монополизация многочисленных товарных рынков и рынков факторов производства. В условиях несовершенной конкуренции крупные фирмы имеют возможность диктовать цены, устанавливая монопольно высокие цены как на инвестиционные ресурсы, так и на потребительские товары.

3. Милитаризация экономики или возрастание роли ВПК в рамках народного хозяйства. Подобная ситуация может привести к существенным диспропорциям в народном хозяйстве, в частности, к диспропорции между спросом на потребительские товары (а также другие товары гражданского назначения) и предложением данных товаров. Так как акцент в инвестициях делается на отрасли военного назначения, то при этом наблюдается дефицит многих других товаров и, следовательно, повышается уровень цен на них. 

4. Политика профсоюзов, которая направлена на повышение заработной платы. Это может привести к опережающим темпам роста заработной платы по сравнению с темпами роста производительности труда.

5. Повышение мировых цен. В условиях открытой экономики рост мировых цен на товары, которые в массовом количестве импортируются в данную страну, приводит здесь к увеличению общего уровня цен.

6. Увеличение внешнего долга. Данная ситуация может приводить к наращиванию в текущем периоде экспорта товаров и услуг с целью зарабатывания валюты для покрытия внешнего долга. Результатом этого может быть уменьшение насыщения внутреннего рынка необходимыми экономическими благами, многочисленные дефициты и повышение уровня цен.

7. Благоприятная конъюнктура мирового рынка по товарам, являющимся основными статьями экспорта определенной страны. Это приводит к увеличению иностранной валюты на валютном рынке страны, и в данных условиях Центральный банк (ЦБ), скупая эту валюту, «выбрасывает» в каналы денежного обращения избыточную денежную массу в национальной валюте.

В России действуют факторы как внутреннего, так и внешнего характера, как монетарного, так и немонетарного свойства. 

В зависимости от того, определяется инфляция факторами, лежащими на стороне совокупного спроса или на стороне совокупного предложения, различают инфляцию спроса и инфляцию издержек (предложения).

Инфляция спроса возникает в результате превышения темпов роста денежной массы на руках у рыночных субъектов (которая предназначена для покупки товаров и услуг), над темпами роста товарной массы. Следовательно, инфляция спроса связана с превышением темпов роста совокупного спроса над темпами роста совокупного предложения (Рис.1). Такого рода инфляцию можно выразить следующей фразой: «слишком большое количество денег охотится за малым количеством товара».
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Рис.1. Инфляция спроса

Инфляция издержек связана с ростом общих и средних экономических издержек у подавляющего числа фирм в рамках национальной экономики. 

Причиной инфляции издержек может быть монополистическая практика ценообразования на экономические ресурсы со стороны бизнес-структур, а также рост цен на импортируемые экономические ресурсы в условиях роста мировых цен на них. Если растут транспортные расходы, тарифы на услуги связи и коммунальные услуги, цены на сырье, топливо, электроэнергию и другие ресурсы, то все фирмы, использующие эти более дорогие ресурсы, переносят их стоимость на стоимость своих товаров и в дальнейшем на цену своей продукции. А рост цен на экономические ресурсы является фактором уменьшения совокупного предложения (Рис.2).

Одной из причин инфляции издержек может быть политика профсоюзов, воплощающаяся в требованиях о повышении уровня заработной платы работников. В этом случае инфляция возникает при условии опережения темпов роста заработной платы над темпами роста производительности труда.
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Рис.2. Инфляция издержек

В связи с действием многих факторов, влияющих на инфляцию, может возникнуть так называемая «инфляционная спираль». Ее можно представить в виде следующего механизма. Например, действуют факторы, определяющие инфляцию издержек, которые приводят к росту общего уровня цен. На этом фоне начинают предъявляться требования к правительству по повышению заработной платы бюджетным работникам, по повышению пенсий, стипендий, пособий, субсидий и т.п. Если для удовлетворения этих требований в условиях низких темпов экономического роста, а тем более при экономическом спаде государство увеличивает государственные расходы, то они порождают инфляцию спроса, и уровень цен ещё более возрастает. 

На практике инфляция спроса и инфляция издержек между собой тесно связаны. В частности, рост заработной платы может вызывать как инфляцию спроса, так и инфляцию издержек. Однако заработная плата в этом случае должна расти быстрее, чем растет производительность труда.

2. Формы инфляции. Измерение инфляции

Инфляция может проявляться в различных формах. В экономической литературе даются различные классификации инфляции в зависимости от тех или иных признаков, по которым характеризуется инфляция.

1. По форме проявления различается:

- открытая инфляция;

- скрытая инфляция (в том числе, подавленная инфляция).

При открытой инфляции наблюдается действительное повышение общего уровня цен и можно реально рассчитать это повышение через различные показатели инфляции.

Скрытая инфляция проявляется не через рост цен, а через рост товарного дефицита и значительное уменьшение товарных запасов, а также через существенное увеличение вкладов населения в сберегательные учреждения.

2. По степени сбалансированности роста цен выделяется:

- сбалансированная инфляция;

- несбалансированная инфляция.

При сбалансированной инфляции наблюдается равномерный рост цен на все группы товаров.

При несбалансированной инфляции рост цен существенно различается по различным товарным группам, в том числе наблюдается значительное расхождение росае цен на конечные товары и на факторы производства. При этом по некоторым товарам может вообще не наблюдаться повышения цен или даже иметь место падение цен.

3. По возможности прогнозирования разграничивается:

- прогнозируемая инфляция;

- непрогнозируемая инфляция.

При прогнозируемой инфляции правительство может предвидеть и рассчитать параметры инфляции, принять определенные меры для стабилизации уровня цен и уменьшения ее отрицательных последствий.

При непрогнозируемой инфляции правительство не имеет возможности просчитать и учесть все факторы, которые определяют инфляционные процессы.

4. По темпам роста уровня цен различается:

- умеренная или ползучая инфляция, когда цены растут до 10% в год (выделяют также нормальную инфляцию с ростом цен до 3-5% в год; подобная инфляция наблюдается в экономически развитых странах);

- галопирующая (скачкообразная) инфляция, когда  цены растут до нескольких сот процентов в год;

- гиперинфляция сопровождается резким увеличением уровня цен как в рамках каждого месяца, так и в целом за год; экономисты считают, что следует говорить о гиперинфляции, если в месяц цены растут на 50% и более, а в год - на несколько тысяч процентов.

Если инфляция носит открытый характер, то её можно измерить с помощью различных показателей:

1. Индекс Ласпейреса IL. Для расчета этого показателя за основу берется определенная устоявшаяся корзина из определенных товаров. Индекс цен Ласпейреса чаще всего используется для расчета индекса потребительских цен. Этот показатель определяется как отношение денежной оценки определенного набора товаров Qо (потребительской корзины), рассчитанного в ценах текущего года (Р1) к денежной оценке этого набора, рассчитанного в ценах базового года (Р0):
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2. Индекс Пааше IP. Этот показатель определяется как отношение денежной оценки объемов продаж определенных групп товаров в текущем году (Q1), выраженных в текущих ценах (Р1), к денежной оценке этого же объема товаров, рассчитанного в ценах базового года (Р0):
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Индекс Пааше, рассчитанный по всем товарным группам в рамках страны за определенных год, называется дефлятор ВВП (DP).

3. Уровень или темп инфляции за год П:
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 - дефлятор исследуемого года;
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 - дефлятор предшествующего года

Уровень или темп инфляции определяются как отношение разницы дефлятора (индекса цен) исследуемого года и дефлятора (индекса цен) предшествующего года к дефлятору (индексу цен) предшествующего года.

Темп инфляции рассчитывается либо в десятичных дробях, либо в процентах.

Например, если дефлятор исследуемого года (например, 2007г.) был равен 118% (в десятичных дробях 1,18), а дефлятор предшествующего года (2006г.) равен 113% (1,13), то при условии, что 2000 год был выбран базовым, это означает, что товарная корзина, стоящая в 2000г. 100 у.е., в 2006г. стала стоить 113 у.е. (то есть уровень цен увеличился на 13%), а в 2007 году – 118 у.е. (уровень цен увеличился на 18%). Следовательно,  уровень инфляции равен 4,4% (0,044).
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4. Уровень инфляции за определенное число месяцев RIn (измеряется в десятичных дробях):

а) Если известен уровень инфляции за каждый месяц, то уровень инфляции за некоторое (суммарное) число месяцев n рассчитывается следующим образом:
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б) Если известен среднемесячный уровень инфляции, то уровень инфляции за определенное число месяцев n, в том числе за год, рассчитывается следующим образом:
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5. Правило величины 70. Этот показатель определяет количество лет t, необходимых для удвоения уровня цен. Обычно он используется в условиях умеренной инфляции, а точнее когда среднегодовая инфляция не превышает 30% (в данном случае RI измеряется в процентах):
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3. Социально-экономические последствия инфляции
Направления антиинфляционной политики

Следует различать социально-экономические последствия при различных темпах инфляции. Как правило, при умеренной (нормальной) инфляции социально-экономические последствия не являются достаточно острыми.

Небольшой рост уровня цен не ложится тяжелым бременем на доходы населения, так как государство и профсоюзы стремятся приспособиться к умеренному росту цен, в том числе через индексацию заработной платы, пенсий и различного рода пособий. В свою очередь, повышение цен на товары выступает стимулом роста предложения товаров со стороны производителей.

Текущая номинальная процентная ставка в данном случае учитывает темп инфляции (номинальная r = реальная r + темп инфляции), и инвесторы могут реально рассчитать свои выгоды от капиталовложений.

При галопирующей инфляции имеют место сложные последствия, В этом случае номинальная процентная ставка будет изменяться достаточно часто и инвесторы не смогут точно рассчитать свой эффект от долгосрочных капиталовложений. А потому такого рода инфляция может приводить к сдерживанию процесса накопления капитала в национальном масштабе.
Цены при галопирующей инфляции уже не выполняют своей функции регулятора экономического поведения субъектов (особенно относящихся к предпринимательским структурам). Они перестают давать сигналы для капитальных вложений, что в конечном итоге приводит к существенным диспропорциям в экономике, к сдерживанию деловой активности и к снижению спроса на труд.

Состоятельные граждане будут воздерживаться от вложения денежных средств в ценные бумаги, переориентируют расходование имеющихся средств на приобретение недвижимости или произведений искусства, что также будет сдерживать инвестиционный процесс.

У большинства населения галопирующая инфляция может вызвать стремление к увеличению текущего потребительского спроса, что также является фактором дальнейшего «раскручивания» инфляции.

От инфляции особенно страдают лица с фиксированными доходами (работники бюджетной сферы, пенсионеры, студенты), так как рост бюджетных расходов в пользу данных слоев населения, как правило, отстает от роста цен на потребительские товары и услуги. 
При галопирующей инфляции усиливается социальная дифференциация, возникают возможности для инфляционной спирали. Однако, те субъекты, которые осуществили заимствование денежных средств в условиях более низких процентных ставок фиксированного характера на долгий срок, оказались в выигрыше.

Наиболее сильно социально-экономические проблемы обостряются в период гиперинфляции, когда наряду с катастрофически быстрым ростом цен происходит сильное падение общественного производства, растет безработица, разбалансируется инвестиционный процесс и существенно сокращаются реальные доходы населения. 

Наряду с обострением проблем внутреннего характера, происходит ухудшение положения страны в мировом хозяйстве. В условиях открытой экономики из-за высоких цен на товары отечественного производства наблюдается снижение спроса на них как на внутреннем рыке страны, так и на внешних рынках. А, следовательно, происходит вытеснение этих более дорогостоящих товаров с рынков, что ещё  больше сдерживает экономический рост в данной стране. Инфляция в определенной стране может приводить также к понижению курса её национальной валюты.

Негативные последствия инфляции предполагают необходимость осуществления борьбы с инфляцией. Причем государство вместе с антиинфляционной политикой, должно, как правило, проводить комплекс мер по структурной перестройке экономики, по осуществлению денежной реформы, по финансовой стабилизации и в области социальной политики.

В качестве важнейших задач борьбы с инфляцией выделяют:

· сдерживание «раскручивания» инфляционной спирали;

· поддержание стимулов к труду и к инвестиционной деятельности, а следовательно, создание условий для насыщения рынков товарами и услугами;

· обеспечение доверия к кредитно-банковской сфере.

Борьба с инфляцией ведется по двум направлениям. Эти направления представлены:

· в виде адаптационной политики;

· в проведении активной антиинфляционной политики.

Адаптационная политика – это политика приспособления к инфляции. Она проводится в условиях умеренной инфляции и заключается в расчетах показателей инфляции в проведении индексации пенсий, пособий и изменении минимальной заработной платы с учетом уровня инфляции.

Второе направление предполагает активные действия государства по сдерживанию инфляции, то есть по уменьшению её параметров. К таким мерам относятся:

· Ограничение роста фонда заработной платы (ФЗП) на предприятиях путем усиления налогового пресса на этот фонд; допускается рост фонда заработной платы, но при условии, когда темпы его роста не превышают темпы роста объемов производства, и следовательно, при нарушении этого соотношения государство увеличивает налогообложение фонда заработной платы;

· проведение политики денежно-кредитной рестрикции, которая выражается: а) в расширении продаж государственных ценных бумаг со стороны центрального банка, б) в повышении учетной ставки процента, в) в повышении нормы обязательных резервов;

· проведение взвешенной финансовой политики, направленной на уменьшение непроизводительных расходов, в том числе административных расходов и «раздутых» социальных программ.

Так как инфляция в каждой отдельной стране вызывается своими особыми причинами, то и методы борьбы с ней должны носить конкретный специфический характер.

4. Взаимодействие инфляции и безработицы.

Кривая Филлипса

В конце 50-х годов ХХ столетия один из представителей кейнсианской школы англичанин А. Филлипс проанализировал соотношение между темпами изменения заработной платы и уровнем безработицы. Это соотношение нашло свое выражение в графике, который получил название кривая Филлипса (рис.3).
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Рис.3. Кривая Филлипса (первый вариант)

Кривая Филлипса носит нисходящий характер, отражая обратный характер зависимости между среднегодовым темпом роста заработной платы и уровнем безработицы. А.Филлипс показал, что в период экономического подъема спрос на рабочую силу возрастает, и в этих условиях возможно достижение высоких темпов роста заработной платы при минимальном уровне безработицы.

При падении спроса на рабочую силу в условиях экономического спада снижение уровня заработной платы происходит медленнее, чем растет уровень безработицы. Это происходит в силу следующих причин: во-первых, предприниматели стремятся сохранить на фирмах определенную часть квалифицированных работников, не снижая им заработную плату; во-вторых, предприниматели должны выполнять условия договора с членами профсоюза по размерам заработной платы; в-третьих, поддерживается уровень заработной платы для работников бюджетной сферы. Однако при этом уровень безработицы растет, так как в условиях снижения совокупного спроса происходит существенное сокращения числа занятых.

В последствии сам А.Филлипс, а также американские экономисты П.Самуэльсон и Р.Солоу проследили связь между уровнем инфляции и уровнем безработицы. Они заметили, что уровень цен на товары и услуги изменяется в том же направлении, как изменяется уровень заработной платы. Кривая Филлипса в новом варианте имеет следующий вид (Рис.4):
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Рис.4. Кривая Филлипса (второй вариант)

График отражает следующую зависимость: в условиях высоких темпов экономического роста уровень  цен увеличивается более быстро, отражая повышение совокупного спроса на все товары и услуги, в том числе инвестиционные товары (факторы производства) со стороны рыночных агентов; при этом безработица в экономике находится на минимальном уровне.

В условиях же перепроизводства товаров монополистические структуры препятствуют понижению цен, но при этом сокращают объемы производства. В таком случае инфляция может быть незначительной (или даже наблюдаться дефляция), а уровень безработицы будет достаточно высоким.

Теория Филлипса нашла свое воплощение в экономической политике правительств стран с рыночной экономикой в 50– 60-х годах ХХ века.

Если правительство считало, что главными проблемами являлись экономический спад и безработица, то оно стремилось создавать новые рабочие места и увеличивало государственные расходы. В этих условиях росли параметры совокупного потребительского спроса и, как следствие, повышался уровень цен и наблюдалась инфляция. Поэтому своеобразной расплатой за социальную стабильность становилась инфляция.

Если же правительство считало инфляцию в качестве главной проблемы, то оно стремилось уменьшить государственные расходы, и в целом уменьшить денежное предложение, что могло привести к снижению темпов экономического роста и к снижению спроса на труд, а следовательно, к росту уровня безработицы. И это, соответственно, становилось платой общества за реализацию антиинфляционной политики.

В последние десятилетия, начиная примерно с 70-х годов ХХ века в странах с развитыми рынками стало наблюдаться такое явление как стагфляция. В условиях стагфляции потребовались новые подходы к выработке государственной политики, которая, с одной стороны, стабилизировала бы уровень цен, а с другой, обеспечивала повышение занятости и экономический рост.

Раздел  8. Социальная политика государства.

Содержание, функции и основные направления социальной политики. Доходы населения, их виды, источники формирования и способы распределения. Уровень жизни и бедность. Система социальной защиты.

1. Содержание, функции и основные направления социальной политики.


Социальная политика является одним из наиболее важных направлений деятельности государства по регулированию социально-экономических условий жизни общества. Социальная политика – деятельность институтов государства, направленная на обеспечение условий для повышения благосостояния (уровня жизни) членов общества, на создание социальных гарантий и на формирование экономических стимулов для участия в общественном производстве.

Цель социальной политики государства – формирование социально стабильного и высокоразвитого общества, в котором отсутствуют резкие социальные контрасты, достигнут социально приемлемый уровень жизни, имеется достаточная степень общественного согласия и общественной солидарности, а социальные противоречия разрешаются без острых конфликтов.

В качестве основных функций социальной политики выделяют стимулирующую и стабилизирующую. Реализация первой функции предполагает стимулирование всех видов экономической деятельности в рамках правового поля, формирование высокой трудовой мотивации работников к эффективному труду. Реализация второй функции осуществляется на основе перераспределения доходов, развития системы социальных гарантий и социальной защиты, как в рамках отдельных социальных групп, так и населения в целом.

Социальная политика изначально сформировалась для регулирования социальных отношений в условиях капиталистической системы для поддержки членов общества, не способных самостоятельно обеспечить себе источник приемлемого существования.

На современном этапе происходят серьезные изменения, как в содержании социальной политики, так и в расширении спектров её влияния. Её действия уже не ограничиваются отдельными категориями населения. В качестве прямого объекта влияния социальной политики начинают выступать жизненные условия почти всех социальных категорий. Важное место в социальной политике занимает не только перераспределение доходов, но и реализация новых направлений обеспечения населения социальными услугами, регулирование занятости, заработной платы и т.д.

Основными компонентами современной социальной политики являются:

- поддержка и защита социально уязвимых групп населения (инвалидов, престарелых, семей с высокой иждивенческой нагрузкой);

- политика в сфере социально-трудовых отношений (в области оплаты труда, занятности, защиты трудовых прав граждан и т.д.);

- развитие отраслей социальной сферы (образования, здравоохранения, науки, искусства и культуры, жилищной сферы);

- демографическая и миграционная политика.

2. Доходы населения, их виды, источники формирования и способы распределения.

Главное звено в социальной политике государства занимает политика формирования доходов населения. Рыночная экономика неизбежно связана с дифференциацией доходов населения, усилением неравенства, с проблемой бедности. Чрезмерная неравномерность распределения доходов чревата многими отрицательными последствиями для стабильного и устойчивого роста экономики, правопорядка, морального здоровья и т.п. Поэтому в современной экономике распределение доходов осуществляется  как с помощью рыночного механизма, так и на основе государственного регулирования доходов путем их перераспределения. Социально ориентированная рыночная экономика предполагает, с одной стороны, создание государством благоприятных условий для получения и увеличения доходов за счет собственной экономической деятельности, с другой стороны – государство должно гарантировать каждому гражданину доходы, не позволяющие ему опуститься ниже черты бедности. Поэтому государство перераспределяет доходы через бюджет.

Различают два вида доходов: номинальный и реальный. Номинальный доход – количество денег, полученное отдельными лицами в течение определенного периода. Реальный доход – это номинальный, скорректированный с учетом изменения уровня цен. Кроме того, выделяют располагаемый доход – это номинальный личный доход, скорректированный с учетом индивидуальных налогов.

Номинальные доходы с учетом источников их получения подразделяются на следующие виды:

- факторные доходы, то есть доходы, полученные в результате владения определенными факторами производства, которые используются для создания общественного продукта (к ним относятся заработная плата, рента, процент, прибыль);

- доходы, полученные по каналам государственных социальных трансфертных платежей (к ним относятся пособия по безработице, пенсии по старости и инвалидности, стипендии, различного рода пособия на детей и т.д.);

- прочие доходы (в качестве прочих доходов можно выделить выигрыши в лотерею, наследство и дарение и т.п.).

Функциональное распределение доходов – это распределение их между владельцами различных факторов производства. В результате функционального распределения доходов формируются первичные доходы (зарплата, процент, рента и прибыль), причем получение факторных доходов является главным направлением распределения доходов в рыночной экономике.

Поскольку в современных условиях в системе факторов производства главное место занимают труд и капитал, то для упрощения функциональное распределение можно представить как соотношение между доходами от труда и от собственности. Вместе с тем из такого распределения доходов не следует, что владельцы собственности не имеют трудовых доходов, а те, кто живет на доходы от продажи своей рабочей силы, не получают процентов и дивидендов на вложенный капитал. В развитых рыночных экономиках многие обладатели акций и облигаций являются ещё и наемными работниками, точно также как многие пенсионеры получают доход по корпоративным и государственным ценным бумагам, владельцами которых являются пенсионные фонды. Это говорит о размывании социального статуса, выражающемся в том, что наемные работники одновременно являются собственниками капитала, владея различными видами ценных бумаг, недвижимостью, организуя частный бизнес. Если 90% населения развитых стран учитывается национальным счетоводством как лица наемного труда, то доля собственников среди них составляет примерно 50%. То есть налицо диверсификация социального статуса, который если не снимает, то значительно сглаживает проблему классового противостояния. 

Функциональное распределение доходов не отражает доходы семей и частных лиц, которые могут владеть разными производственными факторами и получать доходы из нескольких источников. Персональное распределение доходов измеряет распределение доходов между семьями. При этом предполагается, что семья может состоять и из одного человека.

Персональное распределение доходов характеризуется значительной неравномерностью, причем степень неравенства может быть различной в разных странах.

Для измерения степени неравенства доходов в экономической теории используется ряд показателей:

- кривая Лоренца;

- коэффициент Джинни;

- децильный коэффициент.

Одним из наиболее известных способов измерения неравенства является построение кривой Лоренца, названной так по имени американского экономиста Макса Лоренца (рис.1).
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Рис 1. Кривая Лоренца

«Доля семей» располагается на оси абсцисс (все население страны делится на пять частей (квинтелей)), а «доля дохода» на оси ординат (рис. 1). Теоретическая возможность абсолютно равного распределения дохода представлена биссектрисой. Она указывает на то, что каждая группа семей получает доход, соответствующий её удельному весу: 20% семей получают 20% дохода, 40% семей - 40% дохода и т.д.

Фактическое распределение доходов характеризуется кривой L (кривая Лоренца). Заштрихованная область М, расположенная между линией абсолютного равенства и кривой фактического распределения, отражает уровень неравенства в распределении дохода. Чем больше эта область, тем выше неравенство.

Количественно степень неравенства можно выразить с помощью коэффициента Джинни Кдж. Он показывает индекс концентрации доходов и измеряется от 0 до 1, то есть по сути характеризует переход от полного равенства (0) до положения, когда все доходы достаются одному человеку (1).

Коэффициент Джинни определяется как отношение площади М к площади N:



   площадь М

Кдж = 



   площадь N
Как правило, коэффициент Джинни колеблется от 0,2 до 0,5. Чем больше этот показатель, тем выше степень неравенства в распределении доходов.

Ещё одним показателем, используемым в экономической науке для определения степени дифференциации доходов, является децильный коэффициент. Все население разбивается на 10 групп по 10% и сравниваются доходы 10% высшей группы (наиболее обеспеченных граждан) с доходами 10% населения из низшей группы (наименьшее обеспеченных граждан).

Обобщение фактических данных на базе описанных методологий используется для оценки степени неравенства распределения доходов в различные периоды времени, между различными странами и группами населения.

Из множества причин и факторов, влияющих на дифференциацию доходов, можно выделить следующие:

- различия в интеллектуальных и физических способностях;

- различия в образовательном уровне и квалификации;

- владение собственностью;

- различия в составе семьи;

- связи, удача, неожиданный выигрыш и т.д.

Факторы, определяющие неравенство доходов, можно условно разделить на зависящие и независящие от личных усилий доходополучателей. Граница между этими группами факторов может быть более или менее подвижной: врожденные способности и талант могут не привести к росту дохода и не найти применения, в то время как скромные способности могут быть развиты в результате образования и сильной трудовой мотивации; владение собственностью по наследству может привести как к её приумножению, так и к утрате объектов собственности и доходов от неё.

Все факторы дифференциации доходов, независящие от личных усилий, выполняют роль своеобразных барьеров на пути повышения доходного статуса. Государственное перераспределение доходов и социальная политика в целом призваны ликвидировать последствия одних барьеров и нейтрализовать или ослабить действия других.

Вторгаясь в сферу распределения доходов, государство ни в коем случае не должно добиваться уравнивания доходов. Неравенство доходов – обязательное условие эффективного функционирования рыночной системы, только оно способно создать действенные мотивы к труду и инвестированию. 

Какова же оптимальная степень неравенства? Общепринятого ответа на этот вопрос нет.

В высокоразвитых странах в последние годы значительно выросла социальная нагрузка на госбюджет, что способствует росту дефицита. С другой стороны, развитая система социальной помощи в странах с рыночной экономикой все чаще делала невыгодным поиск работы для малоимущих. 

В связи с этим возникла так называемая дилемма эффективности и справедливости, сущность которой заключается в том, что стремление к большему равенству может обернуться для общества потерями в экономической эффективности.

Максимально допустимая граница перераспределения доходов, через которую государству не следует переступать при любой модели рыночной экономики, определяется следующими положениями:

- размеры налогов не должны подрывать экономические стимулы владельцев факторов производства; чрезмерное налогообложение снижает эффективность экономики; возможны глубокие деформации механизма рынка, способные обернуться замедлением экономического роста и ускорением инфляции, что нанесет ущерб всем, включая тех, ради кого затевалось перераспределение  доходов;

- размеры социальных выплат должны быть согласованы с финансовыми возможностями государства; если социальные выплаты становятся одним из факторов бюджетного дефицита и инфляции, то перераспределение заменяется инфляционным повышением номинальных доходов;

- при определении объемов и сроков социальных пособий необходимо учитывать негативные эффекты, которые могут деформировать рынок рабочей силы и рыночный механизм в целом; объемы и сроки социальной помощи безработным не должны ослаблять у них стремления к поиску работы, в противном случае возможно снижение предложения рабочей силы, а рост безработицы, в свою очередь, приведет к сокращению поступлений подоходных налогов, усилению инфляции.

Таким образом, существенная дифференциация подрывает стабильность общества, нивелирование же доходов подрывает эффективность, а также стимулы к труду и предпринимательству. Соответственно, необходимы такие формы и способы перераспределения, которые минимизировали бы отрицательное влияние перераспределительных процессов на эффективность, одновременно максимизировав позитивный результат через сокращение бедности.

3. Уровень жизни и бедность
Получаемые населением доходы – основа их благосостояния и определенного уровня жизни.

Под уровнем жизни понимается степень удовлетворения потребностей людей в определенных благах, то есть обеспеченность населения материальными и духовными благами.

Наряду с доходами населения на уровень жизни оказывают влияние условия жизнедеятельности, под воздействием которых складывается определенный образ и стиль жизни, оценивается её качество.

Система показателей уровня жизни, рекомендуемая ООН, включает широкий круг характеристик условий жизни людей. Выделяют следующий ряд показателей:

· рождаемость, смертность и другие демографические характеристики;

· санитарно-гигиенические условия жизни;

· потребление продовольственных товаров;.

· жилищные условия;

· образование и культура;

· условия труда и занятность;

· доходы и расходы населения;

· стоимости жизни и потребительские цены;

· транспортные средства;

· организация отдыха;

· социальное обеспечение;

· свобода человека.

Перечисленные показатели рассматриваются как основные, их учет дает более или менее точное представление об уровне жизни в данном обществе.

Наряду с вышеперечисленными показателями для оценки уровня жизни используется ряд показателей, которые не являются, по мнение экономистов, непосредственными характеристиками уровня жизни. Речь идет о таких показателях, как ЧНД и ВВП на душу населения. Использование ВВП на душу населения, особенно для целей международного сопоставления уровней жизни, возможно только по натуральной форме – через сопоставление объемов жизненных благ, прямо или косвенно потребляемых населением. Трудности международных сопоставлений в основном связаны с учетом курсов национальных валют.

Одним из важнейших показателей качества жизни, ежегодно рассчитываемых для определенных стран в системе ООН, является индекс развития человеческого потенциала (Iр.ч.п.). Он складывается из 3-х элементов:

- индекса, учитывающего среднюю продолжительность жизни в стране (Iп.ж.);

-   индекса, отражающего уровень образования в стране (Iо);

- индекса, рассчитываемого на основе ВВП на душу населения в определенной стране (IВВП):

         Iп.ж. + Iо + IВВП
Iр.ч.п. =

                     3

С проблемой неравномерности распределения доходов связана проблема бедности. Бедность не поддается точному определению. В самом общем виде идентификация бедности основана на сопоставлении строго определенного набора потребностей и возможностей их удовлетворения для определенных групп населения.

Для определения бедности используется показатель черты бедности, который отражает уровень дохода, необходимый для поддержания допустимого минимума уровня жизни (прожиточный минимум).

Прожиточный минимум (черта бедности) определяется соответствующими правительственными органами (в России Министерством труда) исходя не только из необходимых объективных потребностей человека, но и из достигнутого уровня экономического развития. Прожиточный минимум рассчитывается на основе минимального размера потребления продуктов питания, расходов на непродовольственные товары и услуги, внесения обязательных платежей и т.д.

В России величина прожиточного минимума в соответствии с Федеральным Законом представляет собой стоимостную оценку потребительской корзины, а также обязательные платежи и сборы. Потребительская корзина, как отмечается в методологических комментариях Росстата, включает минимальные наборы продуктов питания, непродовольственных товаров и услуг, необходимых для сохранения здоровья человека и обеспечения его жизнедеятельности. Величина прожиточного минимума определяется ежеквартально как по субъектам Федерации, так и в целом по России.

С 1 января 2009г. минимальная зарплата в России должна быть установлена на уровне прожиточного минимума.

Различают три вида бедности: абсолютную, относительную и субъективную. Абсолютная бедность – это такой уровень жизни людей, при котором их доходы не обеспечивают приобретения товаров и услуг первой необходимости в соответствии с нормативами данного общества (в России черту абсолютной бедности определяет прожиточный минимум).

Относительная бедность – отсутствие достаточного дохода по сравнению со средним уровнем дохода по стране или тем уровнем благосостояния, который семья, группа, гражданин имели в прошлом.

Субъективная бедность – оценка человеком своего благосостояния с точки зрения того, насколько имеющийся доход позволяет ему и его семье жить достойно.

Признаками бедности считаются низкое качество питания и жилищных условий. «Бедность по доходу» как правило сопровождается также низкими показателями состояния здоровья и образования, так называемой «бедностью человеческого потенциала». Таким образом, бедность – это крайняя степень ограничения возможностей человека вести достойный, принятый в данном обществе и желательный для человека образ жизни. 

Сокращение численности бедных – одна из основных задач социальной политики государства в странах с рыночной экономикой. Поскольку бедность может быть вызвана разными причинами, то борьба с ней предполагает определение её источников и типов. Бедность может быть обусловлена безработицей, массовым переселением людей, многодетностью, низким уровнем пенсионного обеспечения, дискриминацией и рядом других факторов. Государственная политика должна учитывать существующие категории бедности и использовать соответствующие меры по её ликвидации или сокращению. 

4.  Система социальной защиты
Под социальной защитой понимается система мер со стороны государства, защищающая человека от социальных рисков, связанных с утратой трудоспособности и/или потерей дохода, необходимого для обеспечения средств к существованию. К таким рискам относятся болезнь и инвалидность, старость, потеря кормильца, безработица, беременность и роды.

Социальная защита либо обеспечивает гражданам доход, либо предоставляет социальные услуги, необходимые для обеспечения их потребностей в определенные периоды жизни.

Существуют разнообразные подходы к пониманию роли социальной защиты, масштабов охвата населения социальными программами. В одних странах понятие «социальная защита» включает все, что касается социальных условий жизни человека, например, благоприятную экологическую среду, заботу о детях, решение жилищных проблем и т.д. В других странах – социальную защиту трактуют достаточно узко, сводя её лишь к пенсионному обеспечению и помощи неработающим.

Такая разница в подходах объясняется национальными условиями формирования социальной политики, традициями, целевой ориентацией и возможностями экономики.

Несмотря на разнообразие подходов к вопросам социальной защиты, можно выделить общие принципы её организации в различных странах:

- принцип дифференцированного подхода к различным слоям и группам населения в зависимости от их социального положения, возраста, трудоспособности; для трудоспособных граждан социальными гарантиями являются создание условий для получения трудового дохода, гарантий занятности согласно профессиональной подготовки, а также защита других социальных прав в сфере трудовых отношений; что касается нетрудоспособных, то для них главный упор должен быть сделан на поддержание их благосостояния, обеспечение определенного уровня доходов;

- принцип интегрированности состоит в том, чтобы система социальной защиты действовала на всех уровнях с четким определением прав, ответственности и функций каждого института гражданского общества; при этом чрезвычайно важным представляется правильное распределение компетенций между уровнями власти и институтами. 

Как правило, в компетенцию местных органов входит защита социально уязвимых слоев населения, что существенно повышает адресность социальной помощи.

В последние десятилетия все более важную роль в развитии системы социальной защиты за рубежом играют неправительственные некоммерческие организации, объединяющие представителей различных общественных движений, ветеранов войны и труда, инвалидов, участников локальных войн и т.п. Их деятельность направлена на улучшение условий жизни тех или иных категорий людей, защиту их социальных прав.

Социальная защита осуществляется, как правило, по трем основным направлениям: государственное социальное страхование, государственное вспомоществование и система социальных услуг.

Социальное страхование распространяется на лиц, имевших в течение какого-то времени постоянную работу и потерявших доход в связи с болезнью, безработицей, пенсионным возрастом. Система социального страхования компенсирует этой части населения потерю дохода из фонда социального страхования. Источником фонда социального страхования являются взносы самих застрахованных, а также отчисления фирм и государства. Соотношение между этими источниками финансирования в разных странах различно. Например, во Франции доля взносов застрахованных работников в фонде социального страхования составляет 22%, предприятий – 59%, государства – 17%, а в Дании – соответственно 2, 11 и 84%.

Государственное вспомоществование осуществляется по следующим направлениям:

- программы специальной помощи в денежной форме престарелым, инвалидам, нуждающимся семьям с детьми;

- пособия в натуральной форме: продовольственные талоны, продовольствие престарелым, медицинское обслуживание на дому, дрова и уголь для отопления и т.д

Государственное  вспомоществование направлено на поддержку уровня жизни бедных семей и граждан независимо от уплаты страховых взносов. Оно финансируется из налоговых поступлений государства.

Система социальных услуг (здравоохранение, образование, служба занятности) опирается на государственный сектор отраслей социальной инфраструктуры, хотя в каждой из них есть и частные предприятия. Государство участвует в финансировании, производстве и распределении широкого спектра социальных услуг, увеличивая тем самым их доступность населению.

С точки зрения воздействия на те или иные объекты меры социальной защиты реализуются в активной и пассивной формах.

Активные меры воздействуют на причины снижения социальной защищенности с целью их устранения. Наибольшее распространение получили активные формы защиты трудящихся от безработицы (создание дополнительных рабочих мест, переобучение, содействие самостоятельной занятности населения); а также меры по социальной реабилитации инвалидов, социальной адаптации многодетных и неполных семей.

Пассивные меры связаны с поддержанием уровня жизни социально уязвимых слоев населения. К пассивным мерам относятся: выплата пособий по безработице, семейных пособий, оказание социальной помощи малоимущим гражданам, бездомным и пожилым людям. 

Активные меры социальной защиты являются более эффективными, так как интегрируют человека в экономическую жизнь общества, создают условия для экономической свободы личности, степень которой определяется личной трудовой активностью. Вместе с тем, развитие пассивных форм социальной защиты также объективно необходимо, так как при любом уровне социально-экономического развития всегда будут существовать определенные слои общества, в отношении которых применение активных форм является неэффективным, а порой и невозможным.

Объем социальной защиты в значительной степени зависит от эффективности экономики страны в целом и социальной направленности политики государства в этой стране.

В большинстве цивилизованных стран реализуется социально ориентированная политика. Эта политика призвана гарантировать каждому определенный уровень жизни посредством распределения доходов и собственности. В соответствии с основным принципом социального государства на первый план выдвигается ответственность общества за условия существования каждого его гражданина.

Раздел  9. Международные экономические отношения

Международное разделение труда и международная специализация. Международная торговля и её регулирование. Внешнеторговая политика государства. Международная миграция капитала: содержание и причины. Формы иностранных инвестиций. Валютные отношения. Валютный курс и его разновидности.

1. Международное разделение труда и международная специализация.

Мировое хозяйство представляет собой сложный механизм, подверженный быстрому изменению под влиянием много-численных факторов научно-технического, экономического, политического, социального, институционального и иного характера. Научно-техническая революция определила качественные преобразования в производительных силах, выход развитых стран на постиндустриальную ступень развития, обусловила структурные сдвиги в мировой экономике. За последние десятилетия в мире произошли существенные изменения в расстановке экономических сил, прослеживалась тенденция к многополюсному строению мирового хозяйства. 
В настоящее время мировая экономика вышла на этап глобализации, и международные экономические отношения стали играть более важную роль в общей системе экономических отношений. В этих условиях тенденции развития любой национальной экономики, в том числе и экономики России, нельзя правильно оценить и прогнозировать без учета, как всей совокупности мирохозяйственных связей, так и без учета конкретных форм внешнеэкономических связей каждой отдельной страны.

Сегодня Россия стремится интегрироваться в мировое хозяйство на рыночных основах, стать полноправным членом многочисленных международных экономических организаций. 

В процессе становления и развития мирового хозяйства экономическая жизнь в отдельных странах приобретает интернациональный характер и становится частью процесса воспроизводства во всемирном масштабе.

Интернационализация хозяйственной жизни предусматривает наличие следующих обстоятельств:

1. Для осуществления производства хозяйствующим субъектам страны всё более необходимы  экономические ресурсы других стран.

2. Само производство ориентируется на растущие рынки других стран, и продукт этого производства предназначен для продажи и потребления в других странах. 

3. Происходит объединение капиталов различных стран в деятельности самостоятельных хозяйствующих ячеек и при реализации совместных международных экономических проектов и программ.

Международные экономические связи носят многообразный характер и представлены в международной торговле товарами и услугами, в международной миграции предпринимательских и ссудных капиталов, в международной миграции рабочей силы, в валютных отношениях, в интеграционных процессах и т.д. Тем самым экономики отдельных стран дополняют друг друга, переплетаются друг с другом,  проникают друг в друга, что  как раз и свидетельствует о формировании мирового хозяйства как единого целого,  как системы.

Мировое хозяйство – это совокупность функционирующих национальных экономик в их тесном взаимодействии (взаимодополнении, взаимопроникновении), выражающаяся в системе международных экономических отношений на основе развития международного разделения труда. 

В международные экономические отношения вступают многообразные субъекты: отдельные граждане, различного рода фирмы (по организационно-экономической форме, по отраслевой направленности, по масштабам деятельности), а также государственные органы различных уровней и международные экономические организации.

Экономические ресурсы мирового хозяйства неравномерно размещены по территории различных стран. В результате развитие общественного производства непосредственно связано с процессом углубления общественного разделения труда, в том числе, международного. Международное разделение труда (МРТ) выступает высшей ступенью территориального разделения труда, которое опирается на экономическую специализацию отдельных стран на производстве тех или иных конечных товаров, их частей или стадий в их производстве. МРТ выступает одновременно и способом организации взаимосвязанного производства, при котором хозяйст-вующие субъекты различных стран специализируются на производ-стве товаров и услуг, а затем обмениваются ими. Именно МРТ лежит в основе становления мирового рынка и мирового хозяйства в целом. Общественное разделение труда бывает трех видов:

1. Общее разделение труда - это разделение труда между крупными сферами экономики.

2. Частное разделение труда - это разделение труда внутри отдельных отраслей.

3. Единичное разделение труда - это разделение труда внутри фирм, различные подразделения которых находятся в различных странах.

В современных условиях МРТ оказывает растущее влияние на разделение труда внутри страны. Глубинной причиной, побуждающей страны участвовать в международном разделении труда, является противоречие между постоянно развивающимися потребностями субъектов и ограниченными национальными экономическими ресурсами для их удовлетворения. Именно участие в МРТ позволяет обеспечить рациональное использование  ограниченных экономических ресурсов мирового сообщества, обеспечить экономию мирового общественного труда, увеличить массу и качество создаваемых благ и услуг, а, следовательно, увеличить степень удовлетворения общественных потребностей. При этом МРТ позволяет, по выражению Д.Рикардо, «связать узами всеобщей выгоды все цивилизованные страны мира в единую всемирную общность». Непосредственным мотивом участия в МРТ является выгода, и хозяйствующие субъекты различных стран в результате этого участия реализуют те или иные свои преимущества. В целом они определяются двумя обстоятельствами:

1. Конкурентоспособность товаров на мировом рынке может определяться более низкими издержками на производство товаров в данной стране по сравнению с другими странами. В данном случае преимущество тех или иных стран от участия в МРТ воплощается в присвоении разницы между мировой ценой на данный продукт и внутренними национальными издержками, а также в масштабах экспортоориентированного производства.

2. Преимущества тех или иных стран могут исходить из возможности создания товаров или предоставления услуг, которые другие страны произвести и предоставить не в состоянии либо из-за отсутствия ресурсной базы, либо из-за отсутствия знаний о том, как создавать товары и услуги, то есть с помощью каких технологий.

В экономической литературе сложились разные теории, объясняющие преимущества стран от участия в МРТ и анализирующие различные условия, позволяющие ответить на вопрос: «Какие же товары должны экспортировать страны, а какие импортировать?». Среди основных теорий выделяют: теорию абсолютных преимуществ А. Смита, теорию сравнительных преимуществ Д. Рикардо, теорию  соотношения факторов производства Хекшера-Олина, а также теории монополистических преимуществ.

Теория абсолютных преимуществ А.Смита гласит, что стране целесообразно импортировать те товары, по которым у нее издержки производства выше, чем у зарубежных стран, а экспортировать те товары, по которым у нее издержки производства ниже, чем за  рубежом, а, следовательно, по которым у нее выше производительность труда. 

Д.Рикардо определяет выгоды участия страны в МРТ и в международной торговле, исходя из наличия сравнительных или относительных преимуществ.

Сравнительные преимущества  – способность страны производить ка​кой-либо товар с более низкими вмененными издержками, чем ее торговые партнеры.

Д.Рикардо математически доказал, что, хотя в одной стране, например, в Португалии производство двух определенных (сукна и вина) товаров обходится дешевле, чем в другой стране, например, в Англии (то есть у Португалии есть абсолютные преимущества по обоим товарам), тем не менее, ей выгодно специализироваться на производстве и экспорте только одного товара (вина), по которому у нее издержки по сравнению с другим товаром (сукном) ниже. В свою очередь, Англии целесообразно специализироваться на производстве и экспорте сукна, потому что по нему издержки сравнительно ниже, чем по вину, которое ей выгоднее ввозить из Португалии в обмен на английское сукно (Табл.1).

Таблица 1

	
	Сукно (количество труда)
	Вино (количество труда)

	Англия
	100
	120

	Португалия
	90
	80


Именно из этой теории следует основная характеристика международного обмена: необходимость свободной торговли, которая опти​мизирует использование ограниченных ресурсов. Каждая страна извлекает выгоду от внешней торговли, используя относительные различия в издержках производства двух или нескольких товаров в различных странах. Этот принцип важно учитывать во внешне-экономической политике. Он означает, что стране может быть выгодно импортировать те товары (в обмен на свой экспорт), даже если она может производить этот товар с меньшими издержками, чем цена, предложенная экспортером этого товара.

Таким образом, теория сравнительных преимуществ рекомендует стране импортировать тот товар, издержки производства которого в стране выше, чем по экспортируемому товару. В последующем экономисты доказали, что это распространяется не только на две страны и два товара, но и на любое количество стран и товаров.

В свою очередь шведские экономисты Э.Хекшер и Б.Олин обращают внимание на различную наделенность стран производственными факторами (точнее трудом и капиталом). Обилие и избыток одних факторов в стране делает их дешевле по сравнению с другими, скудными факторами. Производство любой продукции требует комбинации факторов. Поэтому создание товаров, в производстве которых преобладают сравнительно дешевые избыточные факторы, будет обходиться относительно дешевле внутри страны, чем на внешнем рынке, и тем самым страна будет обладать сравнительными преимуществами. Согласно теории Хекшера-Олина страна экспорти-рует те товары, выпуск которых базируется на избыточных для нее факторах производства и импортирует те товары, для выпуска которых она хуже наделена факторами производства. Поэтому страны, обладающие большой численностью населения, будут специализироваться на производстве трудоёмкой продукции (Китай, Индия), а обладающие богатыми ископаемыми и энергетическими ресурсами – на производстве материалоёмкой и энергоёмкой продукции (Россия). 

Важным фактором, обеспечивающим экономический рост в современных условиях, является прогрессивная технология. Её перемещение между странами вызвало к жизни ряд теоретических моделей. Так, согласно модели технологического разрыва, обладание новой технологией дает стране временную монополию в производстве и экспорте основанного на этой технологии товара. В результате страна получает сравнительное преимущество по такому фактору производства как технология (знания). Не обладая мощной научно-технической базой, слаборазвитые страны не могут преодолеть технологический разрыв, который существует между ними и развитыми странами, расходующими огромные средства на НИОКР.

Преимущества стран от участия в МРТ позволяет обеспечить международная специализация (МС). Международная специализация выступает неотъемлемой стороной МРТ.

Международная специализация – это сосредоточение экономических ресурсов определенных стран на производстве тех или иных товаров и услуг, при котором повышение концентрации однородного производства и обобществление труда в мире происходит на основе разграничения национальных производств, выделения в самостоятельные технологические процессы, в отдельные отрасли и подотрасли для изготовления однородных продуктов сверх внутренних потребностей.

Международная специализация находит свое выражение в наращивании международного обмена товарами, услугами и научно-техническими знаниями. Выделяют межотраслевую и внутри-отраслевую международную специализацию. Межотраслевой тип специализации основывается прежде всего на различиях между странами по природно-климатическим и социально-географическим параметрам. Внутриотраслевой тип специализации предполагает различия в технико-экономических характеристиках.

Производственная международная специализация может иметь следующие разновидности:

1. Предметная (продуктовая) специализация;

2. Подетальная специализация;

3. Технологическая специализация.

Предметная специализация – это специализация фирм определенных стран на производстве конечных товаров. Например, в автомобилестроении шведские, немецкие, японские, американские фирмы специализируются на производстве, а потом обмениваются автомобилями различных марок, которые отличаются теми или иными характеристиками:  экономичностью использования топлива,  дизайном,  комфортностью,  безопасностью и т. д.

Подетальная специализация – это специализация фирм отдель-ных стран на выпуске определенных компонентов, комплектующих изделий, узлов, деталей, не имеющих самостоятельного потребления, а использующихся в качестве частей конечного продукта. Этот вид спе-циализации получил распространение в самолетостроении, автомо-билестроении, в производстве радиоаппаратуры, электроники  и  т.д.

Технологическая специализация – это специализация фирм отдельных стран по технологическим операциям при изготовлении какого-то продукта, которые следуют друг за другом. Международ-ная технологическая специализация распространена в металлургии, химической промышленности, в атомной энергетике. Например, исходное сырье для производства алюминия добывается в Гвинее или в Венгрии, производство самого алюминия очень энергоемко и поэтому осуществляется в России или во Франции, а изготовление конечного продукта из алюминия может производиться в какой-то третьей стране. 

Подетальная и технологическая специализация в современных условиях выступают выражением международного частного и единичного разделения труда.

Распространение международной подетальной и технологичес-кой специализации является неотъемлемым условием развития международной кооперации.

Международная кооперация – это взаимозависимость, взаимодополняемость производственно-технологических процессов, которые осуществляются в различных странах.

В международном масштабе имеет место как внутрифирменная, так и межфирменная кооперация.

Углубление МРТ и развитие международной специализации определили становление и развитие мирового рынка (МР). МР является важной составной частью мирового хозяйства. МР является категорией товарного производства, вышедшего за национальные рамки. Он проявляется в межгосударственном перемещении товаров и факторов производства, находящихся под воздействием не только внутреннего, но и внешнего спроса и предложения. 

Мировой рынок – это сфера устойчивых товарно-денежных  отношений между странами мира,  основанных на МРТ,  на свободе предпринимательства, на свободе миграции товаров, услуг, капиталов и других факторов производства. 

 Мировой рынок  – это совокупность рынков отдельных стран, объединенных между собой устойчивым обменом товаров, услуг и факторов производства.

МР оптимизирует использование факторов производства, подсказывая производителю в каких отраслях и в каких регионах мира они могут быть применены с наибольшей эффективностью. Он выполняет санирующую роль, отсеивая из международного обмена товары и производителей, которые не в состоянии обеспечить международный стандарт качества при конкурентных ценах. 

Конъюнктура  мирового рынка – это экономическая ситуация, характеризующаяся уровнем мирового спроса и предложения, условиями и объемами продаж, уровнем и динамикой мировых цен, рыночной активностью хозяйствующих субъектов.


МР состоит из сегментов: 

- мировой рынок товаров и услуг;

- мировой рынок капиталов (в том числе, мировой финансовый и валютный рынок);

- мировой рынок рабочей силы.

Каждый из вышеназванных элементов мирового рынка характеризуется особыми формами и методами конкуренции, особыми факторами, определяющими уровень мировых цен, особыми формами торговли и, наконец, каждый элемент отличается теми или иными звеньями рыночной инфраструктуры.

Мировой рынок характеризуется усилением концентрации производства и сбыта со стороны ТНК, созданием межгосударственных объединений и союзов государств, которые являются основными экспортёрами товаров и капиталов. Мировой рынок подвержен монополизации.

Мировой рынок регулируется как на отраслевом, так и на глобальном уровне через функционирование международных организаций, в том числе МВФ, ВБ, ВТО, МОТ,  в состав которых входит большинство стран мира.

2. Международная торговля и её регулирование. Внешнеторговая политика государства

Международная торговля является исторически первой формой международных экономических связей и представляет собой форму международного обмена товарами и услугами между производителями различных стран. 

Международная торговля состоит из экспорта (вывоза) и импорта (ввоза) товаров и услуг. Экспорт означает, что реализация товаров и услуг происходит на внешних рынках и потребляться они будут покупателями других стран. Размер выигрыша при этом зависит от соотношения национальных издержек и мировых цен на данную продукцию, а, следовательно, зависит от производительности труда и масштабов производства в странах, участвующих в международном обороте данного товара.

При импорте товара страна приобретает такие товары, производство которых в настоящее время либо вообще невозможно, либо невыгодно, то есть импорт товара обойдётся с меньшими затратами, чем могут быть затраты на производство данной продукции внутри страны. 

При расчёте эффективности импорта подсчитывается та экономическая выгода, которую получает страна из-за быстрого удовлетворения своих потребностей в определённых товарах за счёт импорта и высвобождения ресурсов, затрачиваемых на производство подобных товаров  в данной стране, и направления этих ресурсов в более эффективные отрасли. 

Обобщающим показателем международной торговли любой страны является её торговый баланс. Торговый баланс представляет собой соотношение суммарной стоимостной оценки всего экспорта страны (по всем группам товаров) и суммарной стоимостной оценки всего импорта страны. Если экспорт превышает импорт, то страна имеет положительное внешнеторговое сальдо, а следовательно, активный торговый баланс. Если импорт превышает экспорт, то у страны будет отрицательное внешнеторговое сальдо, и пассивный торговый баланс; в этом случае речь ведётся о дефиците торгового баланса. 

Показатели внешней торговли каждой отдельной страны будут различными, а, следовательно, различной будет и степень вовлеченности каждой   национальной экономики в международный товарооборот. 

На масштабы и темпы роста международной торговли существенное влияние оказывают внешнеторговая политика государства, а также деятельность Всемирной Торговой Организации (ВТО).

Внешнеторговая политика государства - это комплекс мер правового, организационного и экономического характера, направленных на регулирование масштабов, структуры и динамики экспорта и импорта товаров и услуг.

Человечеству известны две формы внешнеторговой политики государства:

1. Протекционизм.

2. Фритредерство (свободная торговля).

Протекционизм – это политика ограничения свободы передвижения товаров и услуг через границы государств; это политика, направленная на ограждение внутреннего рынка от иностранной конкуренции и поддержку своего отечественного производителя.

Уменьшение влияния государства на внешнеторговую сферу проявляется в либерализации внешней торговли. В этом случае главным регулятором внешнеторговых связей является действие рыночного механизма.

Фритредерство – это внешнеторговая политика, при которой снимаются все барьеры на пути движения товаров и услуг через границы, а, следовательно, это политика невмешательства государства в частнохозяйственную деятельность, связанную с экспортом и импортом.

Необходимость протекционизма объясняется рядом обстоятельств.

Во-первых, протекционизм используется для защиты стратегически важных отраслей народного хозяйства, а, следовательно, для обеспечения экономической и военной безопасности (сельское хозяйство, добывающие отрасли, военно-промышленный комплекс, металлургия).

Во-вторых, протекционизм важен для защиты молодых развивающихся отраслей экономики, чтобы дать им время для налаживания выпуска конкурентоспособной продукции.

В-третьих, протекционизм имеет значение для защиты работников тех или иных важных отраслей народного хозяйства, ибо в противном случае они могли бы потерять свои рабочие места.

Жёсткий протекционизм, проводимый на длительном отрезке времени, несёт негативные последствия, так как может привести к ликвидации конкуренции со стороны иностранных товаров, к расширению монополизма внутри страны, а, следовательно, к застою в отечественном производстве. Поэтому протекционистские меры следует применять очень сдержанно. 

Внешнеторговая политика выражается в тарифном и нетарифном регулировании экспорта и импорта. 

Тарифное регулирование предполагает использование таможенных тарифов как систематизированного перечня экспортируемых и импортируемых товаров с указанием ставок таможенных пошлин на них. 

Таможенные пошлины – это вид косвенного налога на провозимые через границу товары, который прямо поступает в доход государства.

Различают импортные, экспортные и транзитные пошлины. В качестве основного инструмента протекционизма используют импортные пошлины, так как их введение или увеличение приводит к удорожанию импортного товара, что, следовательно, может повысить конкурентоспособность аналогичного товара собственного отечественного производства.

Так как внешнеторговые пошлины выступают видом косвенного налога, то они могут выполнять и фискальную цель.

Ставки внешнеторговых пошлин могут быть установлены как в виде процентного отношения к стоимости товара, заявленной на таможне (адвалорная пошлина), так и в виде конкретной денежной величины с единицы веса или объема товара (специфическая пошлина).

Кроме того важное место во внешнеторговой политике государств занимают меры нетарифного регулирования.

К инструментам нетарифного регулирования относят:

· экспортные и импортные квоты (и связанное с ними лицензирование);

· антидемпинговые правила;

· административные барьеры и другие.
Экспортные и импортные квоты – это количественные ограничения на экспорт и импорт тех или иных товаров. Они представляют собой максимальные параметры товаров, которые можно ввезти в страну или вывезти из страны (устанавливаются либо в абсолютном выражении, либо по отношению к масштабам национального производства). Правительство пересматривает эти количественные ограничения ежегодно. В рамках этих квот выдаются лицензии на осуществление экспортно-импортных операций. Импортная квота ограничивает ввоз товара и, следовательно, является защитной мерой для аналогичного товара отечественного производства. Экспортная квота может преследовать несколько целей: во-первых, ограничение экспорта может проводиться для защиты природных ресурсов от чрезмерного хищнического их использования и вывоза  за границу; во-вторых, квотирование экспорта может использоваться для приоритетного снабжения ресурсами и товарами собственных отечественных производителей и населения; в-третьих, если экспортёр является стратегическим поставщиком данных товаров на мировом рынке, то экспортная квота может существенно повлиять на уровень мировых цен (повышение экспортной квоты является фактором понижения мировой цены и наоборот).

Разновидностью экспортных квот является добровольное ограничение экспорта, которое используется государством экспортером с целью уравновешивания внешнеторгового сальдо с определенной страной, а точнее для того, чтобы внешнеторговый партнер не вводил импортные пошлины для товаров данной страны.

Демпинг – это один из способов проникновения фирм на рынки других стран, когда фирма – экспортёр существенно занижает цену на свой товар по сравнению с ценой, которую она использует на других рынках (как правило, на своём отечественном рынке).

Демпинг – это международная дискриминация в ценах. Если государство-импортер, проведя антидемпинговые расследования, доказывает факт демпинга, то оно имеет право вводить антидемпинговые пошлины и тем самым защищать своего отечественного производителя аналогичного товара.

Антидемпинговые пошлины, как правило, устанавливаются в размере разницы между средней ценой мирового рынка по данному товару и демпинговой ценой фирмы-экспортёра. Следовательно, при введении антидемпинговых пошлин фирма, которая применяет демпинг, теряет преимущества от использования заниженных цен.

Административные барьеры представляют собой комплекс требований, предъявляемых к импортируемому товару, в том числе с точки зрения соответствия техническим стандартам, санитарным и фитосанитарным нормам, маркировке и т.п. 

К дополнительным нетарифным мерам относят экспортные субсидии, требования о содержании местных компонентов, требования о сертификации импортируемых товаров, регистрация экспортеров стратегических товаров и другие.

Как правило, ни одно государство мира не использует протекционизм или фритредерство в качестве формы внешнеторговой политики в «чистом виде». Процесс постепенного уменьшения протекционистских барьеров со стороны государства воплощается в либерализации внешнеторговой деятельности. К проведению государствами либеральной внешнеторговой политики, которая должна содействовать развитию международной торговли, побуждает сегодня Всемирная Торговая Организация.

ВТО функционирует с 1995 года. Эта организация является правопреемницей такой организации, как Генеральное Соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ). Договор о создании ГАТТ был подписан 23-мя странами в 1947 году и вступил в силу в 1948 году. Исходной предпосылкой деятельности ГАТТ стало стремление стран-учредителей к либерализации международной торговли, к обеспечению благоприятных условий для более свободного доступа на национальные рынки и к возможной предсказуемости действий фирм на внешних рынках. 

Основной вопрос, решаемый в результате деятельности ГАТТ, заключался в сокращении таможенных пошлин. Два последних раунда отличались расширением круга обсуждаемых вопросов, в том числе рассматривались вопросы о нетарифных барьерах (субсидиях, антидемпинговых пошлинах, технических барьерах и т.д.) и о торговле услугами. В декабре 1993 года был принят Итоговый документ семилетнего периода переговоров в рамках Уругвайского раунда, включающий все их результаты и предусматривающий создание на базе ГАТТ Всемирной Торговой Организации (ВТО). 

К основополагающим принципам и правилам ВТО относятся:

· предоставление режима наибольшего благоприятствования (РНБ) в  торговле на безусловной основе;

· взаимное предоставление национального режима товарам и услугам иностранного происхождения;

· регулирование торговли преимущественно тарифными методами; 

· отказ от использования количественных ограничений и других нетарифных мер;

· разрешение торговых споров путём консультаций.

Основными целями многосторонней торговой системы является создание хозяйственной среды, способствующей развитию торговли, увеличению инвестиций и экономическому росту в целом, а также становлению открытой и справедливой конкуренции. Подобная среда должна быть стабильной и предсказуемой, что в рамках ВТО достигается, прежде всего, применением «связанных» импортных тарифов (уровни таких пошлин согласованы и не подлежат превышению).

Главной задачей ВТО является либерализация мировой торговли путём её регулирования преимущественно тарифными методами при последовательном сокращении уровня импортных пошлин, а также путём действия антидемпингового кодекса, путём устранения различных нетарифных барьеров, количественных ограничений и других препятствий в международном обмене товарами и услугами.

ВТО сегодня – это более 150 государств, тесно связанных друг с другом системой из нескольких десятков крупных многосторонних соглашений и договорённостей по важнейшим аспектам торговли различными группами товаров, услугами и научно-техническими знаниями.

3. Международная миграция капитала: содержание и причины. Формы иностранных инвестиций
Мировой рынок капиталов представляет собой систему отношений, обеспечивающих перемещение (миграцию) и перераспределение капиталов между странами в рамках мирового хозяйства. Этот рынок основан на свободе миграции капитала между странами и относительном избытке капиталов в одних странах, и недостатке в  других. 

Решающей целью вывоза капитала является получение более высокой доходности на капитал в результате его соединения с экономическими ресурсами других стран. Более высокая доходность от использования этого капитала может быть получена в результате экономии на издержках, которая определяется более низкими ценами на факторы производства за рубежом, в том числе более низкими ставками заработной платы и ставками налогов, более низкими ценами на землю, на сырьевые и энергетические ресурсы, низкими требованиями к экологической чистоте производства и другими обстоятельствами.

В настоящее время перемещение капитала между страной и остальным миром носит как правило двусторонний характер; одна и та же страна может выступать как экспортером, так и импортером капитала. Поэтому речь ведется о международной миграции капитала.

 В современных условиях параметры международной миграции капитала растут более высокими темпами, чем растёт мировой товарооборот и мировой валовой продукт. Факторами, которые способствуют развитию международной миграции капитала, являются следующие:

Усиление соперничества между крупными компаниями различных стран за получение доступа к ограниченным экономическим ресурсам других стран. 

Повышение спроса на капитал для обеспечения экономического роста как со стороны стран с развивающимися рынками, так и со стороны высокоразвитых стран. Через импорт капитала страны стремятся приобщиться к передовому научно-техническому, управленческому, маркетинговому зарубежному опыту.

Либерализация приёма иностранного капитала со стороны государства путём улучшения инвестиционного климата и создания гарантий для иностранных инвесторов.

Функционирование еврорынка, который снимает ограничения на перемещение между странами ссудных капиталов путем упрощения валютного режима.

Большая доля мигрирующего капитала (около 60%) приходится на миграцию частного капитала. В данном случае экспортерами капиталов выступают как частные банки, так и частные компании других сфер (как правило это ТНК и ТНБ). 

С точки зрения характера и целевого назначения мигрирующего капитала выделяют:


а) ссудную форму, которая предполагает получение дохода в виде процента;

б) предпринимательскую форму, которая осуществляется с целью получения дохода в виде прибыли (дивиденда).

В государственной статистике и в платежном балансе страны мигрирующий капитал подразделяется на:

а) портфельные инвестиции;

б) прямые инвестиции;

в) прочие инвестиции.

Портфельные инвестиции – это такие капиталовложения в экономику других стран, которые не дают возможности установить контроль над деятельностью зарубежных фирм (или это вообще не входит в планы инвестора). Они, как правило, осуществляются в виде покупки долговых ценных бумаг (например, облигаций), а также небольшого  пакета акций. По методике Всемирного банка и по Российскому законодательству они составляют менее 10% акционерного (складочного) капитала зарубежной компании. Субъектами вывоза капитала  в форме портфельных инвестиций могут выступать различного рода фирмы (в том числе промышленные и банковские компании) и различные финансовые институты, прежде всего, страховые, пенсионные, инвестиционные и смешанные фонды (институциональные инвесторы) развитых стран. Институциональные инвесторы формируют свой портфель ценных бумаг за счет покупки наиболее прибыльных ценных бумаг компаний различных стран и государственных облигаций.

Прямые инвестиции – это капиталовложения в экономику другой страны, которые позволяют инвестору стать стратегическим собственником зарубежной компании и определять хозяйственную политику этой компании, владея достаточно крупным пакетом акций. По методике Всемирного банка и Российскому законодательству он должен составлять 10% и более акционерного (складочного) капитала зарубежной компании.

В результате вывоза капитала в форме прямых инвестиций происходит образование зарубежной филиальной сети компаний и становление таких хозяйственных образований как Транснациональные Корпорации (ТНК).

Термин «транснационализация» означает перемещение хозяйственной деятельности фирмы за пределы национальных границ. Так как основной формой крупного бизнеса являются корпорации, то международные фирмы организационно оформлены как ТНК и состоят из головной компании и филиалов, функционирующих в различных странах. 

Поэтому транснациональными называют такие компании, которые имеют филиалы в различных странах (не менее, чем в 6 странах), являются международными по охвату своей деятельности, но национальными по составу ядра функционирующего капитала в рамках головной компании.

ТНК выступают, с одной стороны, результатом прямого инвестирования, а с другой стороны, главным прямым инвестором в современном мировом хозяйстве.

К прочим инвестициям относятся торговые кредиты и различного рода займы, предоставляемые на межгосударственной основе, а также со стороны международных финансовых организаций. 

Картина иностранных инвестиций в российскую экономику за годы рыночных преобразований показывает преобладание такой формы, как прочие инвестиции, на которые приходится около 3/4 всех иностранных вложений, и низкую долю портфельных инвестиций (1-2%), что связано с неразвитостью финансового, и в том числе фондового рынка в России.

4. Валютные отношения. Валютных курс и его разновидности
Процесс движения товаров, услуг, капиталов и рабочей силы между странами осуществляется посредством движения денежных средств. Если денежные средства обслуживают международные экономические связи, то есть платежи и расчеты по международным сделкам, то эти денежные средства приобретают статус валюты. Поэтому между субъектами мирового хозяйства возникает необходимость в валютных отношениях. Следовательно, валютные отношения являются производными от международных торгово-экономических отношений. Под валютой прежде всего понимается любая национальная денежная единица, если она рассматривается не в узких рамках национальной экономики, а с позиции средства обслуживания международных торгово-экономических отношений.  

Когда субъекты различных стран вступают в торгово-экономические отношения, возникает необходимость в определении валютного курса.  

Валютный курс – это цена денежной единицы определенной страны, выраженная в денежной единице другой страны или в коллективной валюте. Валютный курс - это специфическая цена, так как она связывает цены на товары и услуги в одной  и в другой стране. В условиях либерализации ценообразования и либерализации внешнеэкономических связей валютный курс выражает паритеты покупательной способности тех или иных национальных валют. 

Прямая котировка валютного курса имеет следующий вид:

1 (10,100,1000, ...) иностранной валюты = Х единиц национальной валюты, где Х – величина переменная.

В России используется прямая котировка. 

Например, $1 = 24,7 российского рубля.

Обратная кодировка имеет вид: 

1 национальной валюты = Х единиц иностранной валюты.

Изменение валютного курса в ту или иную сторону может существенно повлиять на деловую активность в стране,  на занятость, на параметры экспорта и импорта. Официальное снижение курса национальной валюты по отношению к иностранным валютам получило название девальвация. В свою очередь официальное повышение курса валюты называется ревальвацией.

Истории известны и в настоящее время существуют два основных режима установления валютного курса,  а, следовательно, и два основных вида валютного курса, это фиксированный и плавающий  валютный  курс. 

 Фиксированный валютный курс представляет собой строгое фиксирование государством соотношения валюты данной страны к валюте другой страны (или коллективной валюте). 

В условиях открытой экономики при фиксированном валютном курсе Центральный банк обязуется покупать и продавать иностранную валюту по установленному им курсу.

Режим фиксированного валютного курса как господствующий режим официально просуществовал  до 1976 года. Однако и сегодня те или иные государства используют фиксированный валютный курс, строго поддерживая курс своей валюты по отношению к определенной, как правило, ключевой валюте (американскому доллару, евро, японской иене, английскому фунту). 

Плавающий валютный курс предполагает свободное колебание валютного курса в зависимости от изменения спроса и предложения на ту или иную валюту на валютном рынке. В некоторых государствах (как правило развитых странах – лидерах мирового хозяйства) существует свободно плавающий валютный курс, то есть имеет место действительно свободное колебание валютного курса.  В некоторых странах используется регулируемый плавающий валютный курс, где правительством и центральным банком применяются меры по регулированию границ колебания валютного курса. Если валютный курс отходит от этих границ, то используют те или иные инструменты для поддержания стабильности валютного курса, в том числе:

· дисконтную политику (политику изменения учетной ставки процента со стороны центрального банка);

· протекционистскую политику;

· валютные интервенции (например, если курс национальной валюты падает, то  центральный банк часть иностранной валюты из своих валютных резервов продает на валютном рынке, тем самым, способствуя понижению курса иностранной валюты и повышению курса национальной валюты). 

Валютный курс в настоящее время колеблется под влиянием многочисленных факторов, которые определяют изменение спроса на валюту и предложение валюты. 
Факторы, изменения валютного курса: 

1. Состояние торгового и платежного баланса страны.

Активный торговый баланс и чистый приток иностранного капитала способствуют повышению курса  национальной валюты, так как возрастает спрос на отечественную валюту со стороны иностранцев. В свою очередь пассивный торговый баланс и отток капитала являют факторами понижения курса национальной валюты, так как страна испытывает недостаток иностранной валюты и, следовательно, повышается спрос на валютном рынке на иностранную валюту. 

2. Темп инфляции или относительное изменение уровня цен. 

Чем выше темп инфляции в данной стране по сравнению с темпом инфляции в другой стране, тем ниже курс национальной валюты данной страны, так как субъекты национальной экономики предпочитают покупать относительно более дешевые иностранные товары, а, следовательно, и предъявляют больший спрос на иностранную валюту. 

3. Относительное изменение процентных ставок в разных странах. Повышение реальной процентной ставки в данной стране является фактором стимулирования притока иностранных капиталов в финансовый сектор данной страны, а, следовательно, является фактором повышения валютного курса данной национальной валюты. 

4. Степень использования определенной валюты на еврорынке, в международных расчетах. Чем выше роль той или иной валюты, тем выше её валютный курс. 

Определенные факторы связаны с колебаниями деловой активности в конкретной стране или на каком-то сегменте мирового рынка, с политическими процессами, спекулятивными операциями, слухами,  прогнозами и т.д. В том числе, на валютный курс может повлиять смена правительства или президента. 

В свою очередь, изменение валютного курса может повлечь важные последствия для экономики страны в целом и для её хозяйствующих субъектов, повлиять на возможности экспорта и импорта товаров и капиталов, на деловую активность и занятость в стране. Понижение курса национальной валюты увеличивает возможности экспорта товаров, так как отечественные товары, выраженные в иностранной валюте, становятся дешевле для иностранного потребителя,  и при нормальном качестве этих товаров это может вызвать увеличение спроса на товары данной страны со стороны иностранцев.  Понижение курса национальной валюты удорожает импорт, и потребители данной страны могут отказаться от покупки иностранных товаров, отдавая предпочтение потреблению отечественных товаров. Это, в свою очередь, может явиться фактором увеличения вложений иностранного капитала в данную национальную экономику, может активизировать хозяйственную деятельность в стране и стать фактором увеличения занятости в этой стране. Повышение курса валюты соответственно удешевляет импорт и делает дороже экспорт, а, следовательно, может явиться фактором сдерживания деловой активности и уменьшения занятости. 

  Таким образом, изменение валютного курса содержит в себе механизм регулирования экономики. 

Однако следует учитывать тот факт, что резкое колебание валютных курсов порождает недоверие  к данной стране. Для экономических агентов, которые рассчитывают на длительные экономические связи с субъектами других стран, выгоднее ориентироваться на стабильный валютный курс, так как только в этом случае они могут более точно определить свои доходы от внешнеэкономической деятельности. Поэтому государство старается поддерживать стабильность курса своей национальной валюты и не допускать резкого повышения или понижения валютного курса, используя стабилизационные меры в виде валютных интервенций, изменения учетной ставки процента, использования протекционистских мер  и  т. д. 

Все вопросы регулирования валютных отношений, в том числе и вопросы установления режимов валютных курсов, решаются в рамках мирового хозяйства через функционирование определенным образом устроенной международной валютной системы (МВС). МВС представляет собой форму организации международных валютных отношений, которые сложились на основе развития мирового рынка. Так как валютные отношения являются производными от развития торгово-экономических отношений, то МВС в конечном итоге призвана способствовать развитию этих отношений.

На эволюцию МВС оказывают влияние различные факторы, в том числе: развитие производительных сил и ускорение НТП, усиление интернационализации мировой экономики и взаимозависимости стран в системе мирохозяйственных связей, расстановка экономических сил между странами в мировом хозяйстве.  

Исторически МВС сложилась к концу XIX века. Она была основана на золотом стандарте и золотых паритетах. Валютный курс устанавливался исходя из золотого содержания каждой национальной денежной единицы. Государство декларировало свободный обмен банкнот на золото, свободный ввоз и вывоз золота через границу для регулирования платежных балансов. 

Генуэзская конференция 1922 года определила становление МВС на основе золотодевизного стандарта, которая предусматривала использование золота и девизов, то есть платежных средств в ведущих иностранных валютах, конвертируемых в золото и предназначенных для международных расчетов. Система золотодолларового стандарта складывается после Второй мировой войны в соответствии с решениями международной конференции в американском городе Бреттон-Вудсе в 1944 году. Поэтому послевоенная МВС получила название Бреттон-Вудская. 

Правительство США декларировало свободный обмен долларов на золото по официальной цене по первому требованию Центральных банков любых стран. Каждое государство фиксировало свою валюту по отношению к доллару, исходя из золотого содержания своей национальной денежной единицы, а через доллар устанавливался валютный курс по отношению к другим национальным валютам. Государства, входящие в МВС, обязались совместно поддерживать установленный валютных курс, допуская его колебания лишь в пределах одного процента. При невозможности поддержания устойчивости валютного курса собственными силами правительство могло обратиться за кредитом к Международному валютному фонду (МВФ), который был образован по решению Бреттон-Вудской конференции и начал осуществлять свои действия по кредитованию стран, нуждающихся в заемных средств, с 1947 года. Однако с конца 60-х годов ХХ века стали ощущаться кризисные явления в МВС, которые были связаны с усилившей инфляцией в различных странах, в том числе и в США, и с так называемым «бегством от доллара».

Постепенно положения Бреттон-Вудской системы стали сдерживать развитие международных торгово-экономических связей. Для разрешения противоречий была проведена международная валютная конференция на Ямайке в г. Кингстоне в 1976 году, на которой были выработаны принципы функционирования новой МВС, которая стала называться Ямайская. Официально считается,  что Бреттон-Вудская МВС просуществовала до 1976 года. 

Основными чертами Ямайской (современной) МВС являются:

1.  Полная демонетизация золота. Золото перестает выполнять роль мировых денег и отменяются золотые паритеты. 

2.  Отмена официальной цены на золото. Как и любой другой  товар, золото стало продаваться и покупаться по рыночной цене. Мировая цена на золото, как правило, устанавливалась в результате биржевых торгов на мировых товарных биржах (например, Лондонской бирже металлов - LME).

3. Установление в качестве резервных активов МВС интернациональных денег в форме специальных прав заимствования (СПЗ-SDR). Они стали использоваться для ведения расчетных операций с МВФ. Поэтому все страны-члены МВФ должны были проводить оценку стоимости своих валют по отношению к SDR. 

4.  Официальное закрепление плавающих валютных курсов.
5. Возможность функционирования региональных валютных систем. В рамках интеграционных группировок страны могли фиксировать свои валютные курсы относительно друг друга специфическим образом, предусмотренным в договорах. Это решение в последствии привело к созданию Европейской валютной системы и появлению в 1979 году такой коллективной валюты как экю, а в 1999 году - евро. 

6.  Повышение значения Международного валютного фонда (МВФ) и Всемирного банка (ВБ). Произошло увеличение их собственных и заемных средств, необходимых для кредитования  членов МВФ и ВБ, нуждающихся в этих средствах.

МВФ осуществляет кредитование на среднесрочной основе (до 5 лет) правительств тех стран, которые являются его членами и испытывают финансовые проблемы. 
Кредиты МВФ должны содействовать развитию общественного производства в стране – заемщике, а, следовательно, служить росту экспортных возможностей страны и обеспечить её интеграцию в мировую экономику. 

Другой крупнейшей международной финансовой организацией мирового хозяйства является Всемирный банк. В отличие от МВФ он осуществляет кредитование на долгосрочной основе, предоставляя займы для осуществления структурных преобразований в экономике стран-заемщиков.
В 2008 году членами МВФ и ВБ являлись 184 страны. Россия стала членом этих организаций в 1992 году.

Таким образом, количественные и качественные характеристики современных международных экономических отношений показывают усиление взаимосвязи и взаимозависимости национальных экономик, повышение значения внешнеэкономических факторов для экономического роста, определяют преимущества международного интеграционного развития. 

Вопросы к экзамену

1. Макроэкономика и основные макроэкономические проблемы.

2. Валовой внутренний продукт и способы его исчисления.

3. Номинальный и реальный ВВП. Индексы цен.

4. Чистый внутренний продукт и чистый национальный доход. Личный доход и располагаемый доход.

5. Потенциальный ВВП и закон Оукена.

6. Теневая экономика: содержание, причины, формы и место в рыночной системе. 

7. Макроэкономическое равновесие как центральная проблема экономики и его моделирование.
8. Совокупный спрос. Неценовые факторы совокупного спроса.

9. Совокупное предложение. Неценовые факторы совокупного предложения.

10. Простая модель макроэкономического равновесия AD-AS. Эффект храповика.

11. Классическая теория макроэкономического равновесия.

12. Кейнсианская теория макроэкономического равновесия. Крест Кейнса.
13. Модель «инвестиции – сбережения» IS.

14. Инвестиции, государственные расходы, эффект мультипликатора и акселератора.
15. Экономический рост, его значение. Основные факторы экономического роста в современной рыночной экономике.

16. Типы экономического роста. Экстенсивный и интенсивный рост. Новое качество экономического развития.

17. Модели экономического роста.

18. Цикличность как форма развития рыночной экономики. Механизм экономического цикла.

19. Виды экономических циклов и экономических кризисов. «Длинные волны» в экономике.

20. Необходимость и типы государственного вмешательства в экономику. Рынок и государственное вмешательство.

21. Функции государства в современной рыночной экономике.

22. Основные направления и методы государственного регулирования современной рыночной экономики.

23. Функции и виды денег. Денежные агрегаты. Современная денежная система.

24. Предложение денег и спрос на деньги. Количество денег в обращении. Уравнение Фишера.

25. Кредитная система современной рыночной экономики. Роль Центрального банка.
26. Функции и операции коммерческих банков в рыночной экономике. Денежный мультипликатор.

27. Денежно – кредитная политика государства, ее основные формы и инструменты.

28. Кейнсианская и монетаристская концепции денежно-кредитной политики.

29. Финансы и финансовая система государства в современной рыночной экономике.

30. Государственный бюджет, его доходы и расходы. Проблема сбалансированности государственного бюджета.
31. Профицит и дефицит государственного бюджета. Причины дефицита госбюджета и способы его покрытия.

32. Государственный долг, его причины, виды и урегулирование.

33. Налогообложение: принципы и элементы. Функции и виды налогов. 

34. Фискальная политика государства и ее роль в регулировании экономики. Дискреционная фискальная политика. Политика встроенных стабилизаторов.

35. Основные концепции фискальной политики: кейнсианская и «экономика предложения». Кривая Лаффера.

36. Содержание, причины, виды и измерение инфляции. 

37. Инфляция спроса и инфляция издержек. Социально-экономические последствия инфляции. 
38. Взаимодействие инфляции и безработицы. Кривая Филлипса. Антиинфляционное регулирование экономики.

39. Содержание, функции и основные направления социальной политики государства. Уровень и качество жизни населения. «Черта бедности».

40. Доходы населения, их виды, источники формирования и способы распределения. Показатели дифференциации доходов.

41. Международное разделение труда, международная специализация и их формы.

42. Международная торговля и её регулирование. Внешнеторговая политика государства: формы и инструменты. 

43. Международная миграция капитала: содержание и причины. Формы иностранных инвестиций.

44. Валютные отношения. Валютный курс и его разновидности.  
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