PAGE  
54

ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНТСТВО  ПО ОБРАЗОВАНИЮ

КЕМЕРОВСКИЙ ТЕХНОЛОГИЧЕСКИЙ ИНСТИТУТ ПИЩЕВОЙ

ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Кафедра «Экономика, учет и анализ»
МЕТОДИЧЕСКИЙ КОМПЛЕКС ПО ДИСЦИПЛИНЕ
«УЧЕТ И АНАЛИЗ БАНКРОТСТВ»
ДЛЯ СТУДЕНТОВ, ОБУЧАБЩИХСЯ ПО СПЕЦИАЛЬНОСТИ

080109 «БУХГАЛТЕРСКИЙ УЧЕТ, АНАЛИЗ И АУДИТ»

КЕМЕРОВО 2009
ОГЛАВЛЕНИЕ

1. Конспект лекций
     2.   Методические указания по выполнению контрольной работы
ВВЕДЕНИЕ

В рыночных условиях хозяйствования предприятия должны быть уверены в надежности и экономической состоятельности своих партнеров, в противном случае они имеют возможность использовать механизм банкротства как средство возврата долга неплатежеспособными партнерами.

В данной ситуации основную опасность представляют не сами организации-должники, а возможные последствия, в виде потерь (убытков) от списания сумм кредиторской  задолженности при признании их банкротами, которые могут  привести к банкротству другие субъекты хозяйствования. Кроме того, банкротство предприятий ведет к росту безработицы и негативным социальным последствиям.

В связи с этим  руководители предприятий, менеджеры различных уровней управления должны проводить антикризисную диагностику финансового состояния  своего предприятия, с целью  избежания банкротства, а при угрозе 

 банкротства   разработать управленческие решения и возможности для финансового оздоровления предприятия.

         Наиболее правильным  является признание банкротства процессом урегулирования   взаимоотношений между организацией-должником и кредиторами. 

         Для этого разработаны официальные методики зарубежных и российских  экономистов, включая критерии оценки неудовлетворительной структуры баланса и анализа перспектив восстановления платежеспособности предприятия.

1. КОНСПЕКТ ЛЕКЦИЙ
1. ПОНЯТИЕ И КРИТЕРИИ ОЦЕНКИ НЕСОСТОЯТЕЛЬНОСТИ 

(БАНКРОТСТВА) ОРГАНИЗАЦИЙ

1.1 Экономический кризис и его влияние на деятельность организации

Теория воспроизводства утверждает, что для функционирования организации необходимо наличие определенных факторов производства. В современных условиях наряду с классическими факторами производства – земля, труд и капитал – для эффективной деятельности организации необходима информация. Наличие всех этих факторов, гарантирует процесс производства только на один производственный цикл.

В рыночных условиях реализация товаров и производство не связаны между собой жесткими связями. Между ними есть определенная неоднозначная зависимость, которая управляется спросом и предложением.

Факт покупки товара или услуги происходит при наличии:

- потребности в данном товаре;

- денежных средств у покупателя;

- данного товара на рынке;

- превышения (или равенства) максимально возможной цены покупателя и минимально возможной цены продавца.

Когда эти условия не соблюдаются, покупка не совершается и процесс кругооборота прерывается.

На практике в случае несоблюдения второго и четвертого условий покупка  может происходить. Покупатель может приобрести товар в кредит. Продавец вынужден продавать товар ниже минимально возможной цены. В каждом из этих случаев производитель товара несет финансовые потери, которые, накапливаясь, приводят к его неплатежеспособности и в конечном счете к кризису (банкротству).

Немецкие  экономисты различают следующие факторы кризиса:

- стратегический кризис – затрагивает все области экономики;

- кризис « успеха» - возникновение убытков организации в связи с недостатками менеджмента;

- кризис неплатежеспособности (ликвидности) – организация не способна  погасить свои долги. В результате она продолжает какое- то время действовать, накапливая задолженность, либо ликвидируется. В ряде случаев при этом происходит вымывание капитала. 

Главный мотив создания новой организации или преобразования существующей – получение прибыли. Это основная цель деятельности. Кроме того, существуют второстепенные цели, которые образуют определенную систему.

По системе в долгосрочном периоде имеются две цели, достижение которых является обязательным условием реализации основной цели. Это:

- поддержание платежеспособности;

- контроль за долей заемных средств в общем, капитале организации.

От того, осуществление какой цели находится,  под угрозой зависит форма (вид) кризиса.

При стратегическом кризисе нарушаются факторы успеха. Он действует долгосрочно и характеризует эффективность действий менеджера  в стратегическом плане.

Стратегический кризис возникает при потере руководством организации «стратегического зрения» - несвоевременная смена продукции, отказ от перехода на новые технологии или  в новые регионы, снижение инвестиций на НИОКР, новую технику или подготовку кадров и др. Все это формирует долгосрочную и устойчивую потерю объемов реализации и рынков сбыта.

Кризис « успеха» существует, если организация несет убытки, для ликвидации которых необходимо расходование собственного капитала. В будущем это может привести к необходимости расширенного использования заемных средств. Пример кризиса « успеха»: убытки, вызванные спадом оборота, ростом издержек, снижением цен, вымыванием оборотного капитала.

Для того чтобы продолжать функционировать и выполнять договора, организация вынуждена направлять в производственный оборот дополнительные финансовые ресурсы, даже при условии сохранения действующего объема производства. 

На эти цели последовательно направляются следующие источники:

- амортизационные отчисления. Прекращаются либо ограничиваются объемы внутренних инвестиций во внеоборотные активы;

- часть прибыли текущего года. При отражении в балансе прибыли нет эквивалентного роста свободных  денежных средств;

- иммобилизованные из оборота средства, обычно направляемые на поддержание внеоборотных активов в рабочем состоянии;

- нераспределенная прибыль прошлых лет. При отражении в балансе  она не отслеживается на соответствующих счетах высоколиквидных средств в активе;

- часть оборотных средств, ранее направляемых для формирования соответствующих запасов оборотных средств (страховой резерв, транспортный резерв, ремонтный  фонд, резерв на отпуска и др.);

- часть текущей кредиторской задолженности по платежам поставщикам, в бюджет, работникам организации (устойчивые пассивы);

- краткосрочные, а в последствии и долгосрочные кредиты и займы.

Кризис приводит к последовательному снижению доли собственного капитала в источниках средств организации. 

На первом этапе снижение происходит до уровня  первоначального (уставного) капитала, а в итоге может привести к отрицательному значению собственных источников средств. До определенного периода может скрываться руководством организации от общественности и собственника.

Кризис неплатежеспособности (ликвидности) в отличие от двух первых форм – внешнее проявление нарушений в работе  организации. Кризис ликвидности, как и сама категория « ликвидность», - моментная характеристика организации. Основой «моментности» показателя ликвидности является характер информации, используемой для расчета всех показателей ликвидности: показатели баланса на определенную дату.

Кризис ликвидности может развиться по различным причинам:

- временный недостаток средств, в связи с их иммобилизацией или непоступлением. Возникает при направлении денежных средств на короткий период для формирования производственных запасов, разовых неплановых платежей или при срыве  оплаты за реализованную продукцию покупателей и заказчиков. На фоне общего стабильного состояния организации кризис не представляет угрозы для ее существования. Иски кредиторов, поданные на организацию в суд, не могут привести к ее банкротству;

- недостаток платежных средств, вызванный стратегическим кризисом. Низкая ликвидность характерна на протяжении длительного времени и имеет тенденцию к ухудшению. Вероятность спасения организации – только в смене руководства и изменении стратегической линии. Требуется категорическое вмешательство собственника или суда и проведение санации;

- недостаток платежных средств, в связи с кризисом  «успеха». Характеризуется  моментными фактами неплатежеспособности, которые за короткое время устраняются. Далее частота возникновения фактов неплатежеспособности возрастает и с определенного момента,  платежи резко прекращаются. Лимит успеха исчерпан.

В большинстве случаев руководство в такой ситуации увольняется (в основном самостоятельно). Организация обречена на ликвидацию или внешнее (судебное) управление.

Формы кризиса имеют определенный временной интервал:

- долгосрочный – для стратегического кризиса;

- среднесрочный – для кризиса « успеха»;

- краткосрочный – для кризиса ликвидности.

Кризис ликвидности  имеет место, когда банки отказывают организации в дальнейшей выдаче кредитов, а также когда кредиторы отказываются ждать  оплату за поставленные товары и услуги.

Категория банкротства имеет различные трактовки. Основными синонимами банкротства в отечественной литературе являются: 

- несостоятельность;

- крушение;

- разорение;

- провал.

В гражданском праве это значит официальное (судебное) признание неплатежеспособности юридического или физического лица.

Возникновение  ситуации банкротства обусловлено действием рыночных условий: закона стоимости, конкуренции, экономической нестабильностью в стране, инфляцией, профессиональной некомпетентностью менеджеров.

Практика коммерческих организаций предусматривает два типа процедур:

- мировое соглашение между банкротством и кредиторами, а также утверждение плана урегулирования взаимоотношений между ними;

- ликвидация несостоятельной организации.

Первый вид процедур направлен на финансовое оздоровление должника и на этой основе расчет по своим обязательствам (полный или максимально возможный). В международной практике эти преобразования получили название санации. Санация и ликвидация – взаимно связанные процедуры. Они могут переходить одна в другую. Как правило, вначале проводят оздоровительные процедуры, при выявлении их непродуктивности переходят к ликвидационным. Такая смена  этапов в деятельности организации в наибольшей степени отвечает смене этапов существования коммерческой организации.

Несмотря на связь между процедурами санации и ликвидации, они являются антиподами. Причина их противоречия в том, что санация – это комплекс мероприятий направленных на предотвращение банкротства и ликвидацию организации. При санации функции по управлению организацией передаются атикризисному управляющему. Этот специалист, владеющий специальными знаниями и наделенный судом, кредиторами большими полномочиями, обеспечивает выживание организации как экономической единицы в целом или частично, обеспечивает заключение мирового соглашения между должником и кредиторами, добивается достижения лучших условий реализации активов должника.

Фактически решение суда о проведении санации – действительная защита должника от требований кредиторов на период  преобразований. В современных условиях  действенной мерой оздоровления является вариант санации, когда на основе организации – должника создается новое юридическое лицо (или несколько организаций) с иной организационной структурой и формой ответственности. Действующее законодательство позволяет возрождение организации целиком или в преобразованном виде при обязательном условии удовлетворения конкретных кредиторов.

1.2 Понятие, виды и причины банкротства

          В законе «О несостоятельности (банкротстве)» (от 26.10.2002 № 127-ФЗ) дано следующее определение банкротства:

Несостоятельность (банкротство) – признанная арбитражным судом или объявленная неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей (далее – банкротство).

Таким образом, банкротство (разорение, финансовый крах) – это подтвержденная документально неспособность платить по своим долговым обязательствам и финансировать текущую основную деятельность из-за отсутствия средств.

Основным признаком банкротства является неспособность предприятия обеспечить выполнение требований кредиторов в течение 3-х месяцев со дня наступления сроков платежа (после этого кредиторы получают право на обращение в арбитражный суд о признании предприятия-должника банкротом).

Несостоятельность может быть:

1) «несчастной» - не по собственной вине, а вследствие непредвиденных обстоятельств (стихийные бедствия, политическая нестабильность, кризис в стране, общий спад производства и другие внешние факторы). Государство должно оказывать в этом случае помощь по выходу из кризиса.

2) «ложной» (корыстной, злоумышленной) – в результате умышленного сокрытия собственного имущества с целью избежания уплаты долгов кредиторам. Этот вид банкротства уголовно наказуем.

3) «неосторожной» - вследствие неэффективной работы, осуществления рискованных операций. Банкротство наступает, как правило, постепенно. Для его предотвращения необходимо систематически проводить анализ финансового состояния, с целью выявления «болевых» точек и принятия мер по финансовому оздоровлению.

Предпосылки банкротства многообразны, их можно классифицировать на внешние и внутренние.

К внешним факторам относятся:

1) Экономические: кризисное состояние экономики, общий спад производства, инфляция, нестабильность финансовой системы, неправильная фискальная политика, рост цен на ресурсы, изменение конъюнктуры рынка и т.п.

2) Политические: внешнеэкономическая политика государства, политическая нестабильность, разрыв экономических связей, антимонопольная политика, несовершенство законодательства в области хозправа и прочие проявления регулирующей функции государства.

3) Демографические: численность и состав населения, уровень благосостояния, культурный уклад и т.п., определяющие размер и структуру потребностей, и платежеспособный спрос населения на отдельные виды товаров и услуг.

4) Развитие научно-технического прогресса, которое усиливает международную конкуренцию.

К внутренним факторам относят:

1) Низкий уровень техники, технологии и организации производства;

2) Неэффективная производственно-коммерческая деятельность:

а) снижение эффективности использования производственных ресурсов, производственной мощности и как результат рост себестоимости, убытки и «проедание» собственного капитала;

б) быстрое и неконтролируемое расширение хозяйственной деятельности в результате чего запасы, затраты и дебиторская задолженность растут быстрее объема продаж.

в) низкий уровень организации маркетинговой деятельности, а в результате отсутствие сбыта или «плохая» клиентура, которая платит с опозданием;

г) затоваривание, т.е. создание сверхнормативных остатков (готовой продукции, производственных запасов, незавершенного производства и строительства…), что замедляет оборачиваемость капитала и образует его дефицит.

3) Неэффективная инвестиционная политика: привлечение заемных средств в оборот на невыгодных условиях, что ведет к увеличению финансовых расходов, снижению рентабельности хозяйственной деятельности.

По данным стран с рыночной экономикой 1/3 разорения субъектов связано с внешними факторами и 2/3 – с внутренними.

Массовое банкротство предприятий может вызвать серьезные негативные социальные последствия. 

В качестве первых сигналов надвигающегося банкротства можно рассматривать резкие изменения в структуре баланса и отчета о финансовых результатах.

1.3 Нормативно-правовое регулирование несостоятельности 

(банкротства) предприятий РФ

          Банкротства – это следствие   неэффективной ценовой, инвестиционной и финансовой политики предприятия.  В странах с рыночной экономикой  разработан механизм предупреждения и защиты предприятий от угрозы банкротства. Этот механизм содержит следующие основные элементы:

- правовое регулирование банкротства;

- организационное, экономическое и нормативно-методическое обеспечение принятия решений о несостоятельности (банкротстве) предприятий;

- меры государственной финансовой поддержки неплатежеспособным предприятиям в целях сохранения перспективных товаропроизводителей;

- финансирование реорганизационных и ликвидационных мероприятий;

- экономическая защита интересов всех участников процедуры банкротства;

- ведение регистров неплатежеспособных предприятий, гласность и доступность информации о банкротах для широкой общественности.

В настоящее время основными нормативными документами регулирующие процедуру банкротства в РФ являются следующие документы:

1. Гражданский  кодекс РФ, введенный 1 января 1995 г.

2. Арбитражный процессуальный кодекс РФ принятый Госдумой 5 апреля 1995 г.

3. Федеральный закон « О несостоятельности (банкротстве)» от 26 октября 2002 г. № 127- ФЗ (№ 3929 – 1 от 19.10.92 и № 6-ФЗ от 08.01.98).

4. Указ Президента РФ «О мерах по реализации законодательных актов о несостоятельности (банкротстве) предприятий» № 2264 от 22.12.92 г.;

5. Постановление Правительства РФ «О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий» № 498 от 20.05.94 г.;

6. Постановление Правительства РФ «О Федеральном управлении по делам о несостоятельности (банкротстве) при Госкомитете РФ по управлению Госимуществом» № 9268 от 20.09.93 г.;

7. Методические положения по оценке финансового состояния предприятий и установлению неудовлетворительной структуры баланса» № 31-р от 23.03.98 г.

8. Постановление Правительства РФ от 4 апреля 2000 г. № 301 « Положение о Федеральной службе России по финансовому оздоровлению и банкротству (ФСФО)».

9. Методические указания по проведению анализа финансового состояния организации, утвержденные Приказом ФСФО от 23 января 2001 г. № 16.

Федеральный законом от 26 октября 2002 г. № 127- ФЗ « О несостоятельности (банкротстве)»  дано понятие банкротства, которое определено следующим образом: Несостоятельность (банкротство) – признанная арбитражным судом неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнять обязанность по уплате обязательных платежей» (ст. 3).

Действующим в РФ порядком установлено, что решение о несостоятельности (банкротстве) принимается:

1) в добровольном порядке самим предприятием;

2) по заключению арбитражного суда;

3) Федеральной службой по делам о несостоятельности и финансовому оздоровлению.

         Законодательство о банкротстве постоянно совершенствуется. С 26 октября 2002 года введен и действует Федеральный закон РФ «О несостоятельности (банкротстве)». Одновременно предыдущие законы РФ «О несостоятельности (банкротстве) предприятий», где обязательным признаком банкротства являлась неудовлетворительная структура баланса, утратили силу.

Согласно действующим нормативным документам юридическое лицо считается неспособным удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам (за полученные товары, выполненные услуги и работы) и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и обязанности не исполнены в течение трех месяцев с момента наступления даты их исполнения. Должник может быть признан несостоятельным, если текущих поступлений недостаточно для покрытия текущих платежей, но при имуществе, достаточном для погашения требований всех кредиторов в полном объеме, к нему может быть применена более предпочтительная процедура внешнего управления.

В целях определения достаточности принадлежащего должнику имущества для покрытия судебных расходов, расходов на выплату вознаграждения арбитражным управляющим, а также возможности (невозможности) восстановления платежеспособности должника проводится анализ финансового состояния.

Чем сложнее экономическое положение организации, тем качественнее должен быть финансовый анализ.

1.4 Условия признания организации неплатежеспособной

            Ликвидация организации – длительный и сложный процесс, в котором необходимо участие бухгалтера. Его обязанностью становится составление промежуточного и ликвидационного балансов. Помимо этого в организации должна быть проведена выездная налоговая проверка. Инициаторами  начала производства по делам о банкротстве могут быть (ст. 61 Гражданского кодекса):

- кредиторы: субъекты хозяйствования, физические  лица или государство как кредитор;

- организация – должник, самостоятельно пришедшая к выводу, что она является банкротом;

- суд, принявший решение о возбуждении дела о банкротстве;

- государство через соответствующие органы.         

Учредители (уполномоченный орган) могут решить ликвидировать организацию, в частности, на основании устава. Например, если в нем указан конкретный срок работы организации, в течение которого достигается цель ее создания.

Если фирма неоднократно или грубо нарушает законы, то добиться ее ликвидации могут государственные ведомства. Для этого они подают  требование о ликвидации организации в суд. Отметим, что таким правом могут воспользоваться и налоговики, согласно подпункту 16 пункта 1 статьи 31 Налогового кодекса.

Признаки банкротства приведены в статье 3 Закона « О несостоятельности (банкротстве)», от 26 октября 2002 года № 127-ФЗ. 

В практике Российской Федерации дело о банкротстве может быть возбуждено арбитражным судом, если требования к должнику - юридическому лицу в совокупности составляют не менее 5 тысяч минимальных размеров оплаты труда, а к должнику – гражданину – не менее 100 минимальных размеров оплаты труда. Срок неисполнения денежных обязательств по оплате требований кредиторов и обязательным платежам должен составлять не менее 6 месяцев. 

Признать организацию банкротом должен суд.

Практика проведения процедур банкротства показала, что факт ликвидации посредством банкротства наиболее выгоден должнику и часто  абсолютно не выгоден кредиторам. Особенно когда сумму долгов организации – банкрота превышает величину стоимости  его активов – это можно объяснить следующими причинами:

- так как наибольшее количество банкротств происходит в период кризиса, то при распродаже имущества должника получается сумма, намного меньшая, чем отражено в бухгалтерском учете;

- задолженность перед государством почти всегда ниже тех предстоящих затрат, которые придется понести обществу при увольнении работников и выплате им пособия по безработице;

- существующая очередность удовлетворения претензий к должнику, утвержденная в законодательстве всех стран, принципиально меняет очередность получения компенсации тем кредиторам, которые выступили инициаторами банкротства. Инициатор банкротства может оказаться самой пострадавшей стороной;

- наибольшую выгоду от банкротства организации–должника получают конкуренты. Происходит процесс монополизации, а это наносит ущерб государству и потребителям.

1.5 Признаки банкротства, сроки рассмотрения и лица,  

участвующие в деле

          В соответствии с законом о банкротстве предусмотрены следующие основные понятия:

Должник – гражданин или юридическое лицо, оказавшиеся неспособными удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам в течение срока, установленного Федеральным законом.

Денежное обязательство – обязанность должника уплатить кредитору определенную денежную сумму.

Обязательные платежи – налоги, сборы и иные обязательные взносы в бюджет соответствующего уровня и во внебюджетные фонды.

Руководитель должника – единоличный, исполнительный орган юридического лица, а также иные лица, осуществляющие в соответствии с федеральными законами деятельность от имени юридического лица без доверенности.

Кредиторы – лица, имеющие права требования к должнику по денежным обязательствам, уплате задолженности по обязательным платежам, выплате выходных пособий и оплате труда, данным лицам, работающим по трудовому договору, в том числе контракту.

Конкурсные кредиторы – кредиторы по денежным обязательствам, за исключением граждан, перед которыми должник несет ответственность за причинение вреда жизни и здоровью, а также учредителей (участников) должника – юридического лица по обязательствам, вытекающим из такого участия.

Наблюдение – процедура банкротства, применяемая к должнику в целях обеспечения сохранности имущества должника, проведения анализа финансового состояния должника.

Финансовое оздоровление – процедура банкротства, применяемая к должнику в целях восстановления его платежеспособности и погашения задолженности в соответствии с графиком погашения задолженности, без передачи полномочий по управлению должником арбитражному управляющему.

Внешнее управление – процедура банкротства, применяемая к должнику в целях восстановления его платежеспособности, с передачей полномочий по управлению должником собранию кредиторов, комитету кредиторов, внешнему управляющему.

Конкурсное производство – процедура банкротства, применяемая к должнику, признанному банкротом, в целях соразмерного удовлетворения требований кредиторов.

Мораторий – приостановление исполнения должником денежных обязательств и уплаты обязательных платежей, срок исполнения которых наступил до даты его введения.

Признаками банкротства и юридического, и физического лица являются:

1. Юридическое лицо считается неспособным удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и (или), обязанности не исполнены им в течение трех месяцев с момента наступления даты их исполнения.

2. Гражданин считается неспособным удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и (или) обязанности не исполнены им в течение трех месяцев с момента наступления даты их исполнения и если сумма его обязательств превышает стоимость принадлежащего ему имущества.

3. Положения, предусмотренные пунктами 1 и 2, применяются, если иное не установлено законом.

Это основные признаки банкротства (ст. 3). Кроме того, если иное не предусмотрено, дело о банкротстве может быть возбуждено, если требования к должнику – юридическому лицу в совокупности составляют не менее 100 тысяч рублей, а к должнику-гражданину – не менее 10 тысяч рублей, а также имеются признаки банкротства, указанные выше.

Таким образом, несостоятельным должен быть признан должник, имущества, и в том числе денежных средств, которого не хватает для погашения требований всех кредиторов в полном объеме и в нужные сроки.

Дела о банкротстве рассматриваются арбитражным судом. Для возбуждения дела о несостоятельности (банкротстве) принимаются во внимание требования к должнику, если такие требования признаны должником не ранее чем за один месяц до даты подачи заявления о банкротстве или подтверждены вступившим в законную силу решением суда или иным исполнительным документом, а также задолженность по обязательным платежам.

Для определения наличия признаков банкротства должника принимаются во внимание:

1) размер денежных обязательств, в том числе размер задолженности за переданные товары, выполненные работы и оказанные услуги;

2) суммы займа с учетом процентов, подлежащих уплате должником, за исключением:

- обязательств перед гражданами, перед которыми должник несет ответственность за причинение вреда жизни и здоровью;

- обязательств по выплате авторского вознаграждения;

- а также обязательств перед учредителями (участниками) должника – юридического лица, вытекающих из такого участия.

Подлежащие уплате за неисполнение или ненадлежащее исполнение денежного обязательства неустойки (штрафы, пени) и иные меры ответственности не учитываются при определении размера денежных обязательств.

Производство по делу о банкротстве возбуждается арбитражным судом в течение пяти дней с момента поступления заявления о признании должника банкротом в арбитражный суд, а введение наблюдения осуществляется на основании определения, которое выносится в специальном судебном заседании после подтверждения обоснованности заявленных требований лица, имеющего право на обращение с заявлением о признании должника банкротом в арбитражный суд.

Правом на обращение в арбитражный суд с заявлением о признании должника банкротом обладают:

- должник,

- конкурсный кредитор,

- уполномоченные органы.

Дело о банкротстве должно быть рассмотрено в заседании арбитражного суда в срок, не превышающий семи месяцев с поступления заявления о признании должника банкротом в арбитражный суд.

Лицами, участвующими в деле о банкротстве, являются:

- должник;

- арбитражный управляющий;

- конкурсные кредиторы с момента предъявления ими требования к должнику в порядке, установленном законом;

- уполномоченные органы по требованию обязательных платежей с момента предъявления ими требования к должнику в порядке, установленном законом;

- органы местного самоуправления по месту нахождения должника;

- федеральные органы исполнительной власти;

- органы исполнительной власти субъектов Российской Федерации по месту нахождения должника в случаях, предусмотренных законом;

- лица, предоставившие обеспечение для проведения процедуры финансового оздоровления;

- иные лица в случаях, предусмотренных настоящим Федеральным законом.

1.6 Этапы процедуры банкротства

          Процедура банкротства включает ряд этапов, каждый из которых в свою очередь включает ряд составных элементов:

1 этап:

Наблюдение

С момента вынесения арбитражным судом определения о введении наблюдения:

- приостанавливается исполнение исполнительных документов по имущественным взысканиям, за исключением исполнения исполнительных документов, выданных на основании судебных актов о взыскании задолженности по заработной плате, выплате вознаграждения по авторским договорам, алиментов, а также о возмещении вреда, причиненного жизни и здоровью и морального вреда, вступивших в законную силу до момента вынесения арбитражным судом определения о введении наблюдения. Основанием для приостановления исполнения исполнительных документов является определение арбитражного суда о введении наблюдения;

- запрещается удовлетворение требований участника должника – юридического лица о выделе доли (пая) в имуществе должника в связи с выходом из состава его участников, выкуп должником размещенных акций или выплата действительной стоимости доли (пая);

- запрещается выплата дивидендов и иных платежей по эмиссионным ценным бумагам;

- не допускается прекращение денежных обязательств должника путем зачета встречного однородного требования, если при этом нарушается очередность удовлетворения требований кредиторов.

В период наблюдения необходимо провести анализ финансового состояния должника. Он проводится в целях определения достаточности принадлежащего должнику имущества для покрытия судебных расходов, расходов на выплату вознаграждения арбитражным управляющим, а также возможности или невозможности восстановления платежеспособности должника.

Если в результате анализа финансового состояния должника установлена недостаточность принадлежащего должнику имущества для покрытия судебных расходов, кредиторы вправе принять решение о введении внешнего управления только при определении источников покрытия судебных расходов.

По окончании наблюдения арбитражный суд принимает решение о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства, или выносит определение о введении финансового оздоровления или внешнего управления санации, либо утверждает мировое соглашение и прекращает производство по делу. Таким образом, по окончании  процедуры наблюдения проводятся реорганизационные и ликвидационные процедуры.

2 этап:

1. Реорганизационные процедуры.

          а) Финансовое оздоровление.

          Финансовое оздоровление – процедура банкротства, которая применяется к должнику в целях  восстановления его платежеспособности и погашения задолженности. Управление должником осуществляется административным управляющим без передачи полномочий по управлению  арбитражному управляющему.

К ходатайству должника о введении процедуры финансового оздоровления должника должны быть приложены:

1) план финансового оздоровления должника с указанием предлагаемого срока (сроков) финансового оздоровления;

2) график погашения задолженности;


3) доказательства обеспечения третьими лицами исполнения должником обязательств в соответствии с графиком погашения задолженности.

План финансового оздоровления, должен предусматривать способы получения должником средств, необходимых для удовлетворения требований кредиторов в соответствии с графиком погашения задолженности, в ходе финансового оздоровления.

План финансового оздоровления, при его наличии, подлежит одобрению Собранием кредиторов. Он может предусматривать продажу предприятия (бизнеса) должника или части имущества должника.

График погашения задолженности является односторонним обязательством должника погасить задолженность перед кредиторами.

График погашения задолженности подлежит утверждению арбитражным судом, должен предусматривать сроки погашения задолженности перед кредиторами во время процедуры финансового оздоровления, в период наблюдения.

Расчеты с кредиторами первой и второй очередей должны быть произведены не позднее чем через шесть месяцев с момента введения финансового оздоровления. При удовлетворении требований иных кредиторов денежные средства должника распределяются пропорционально суммам их требований.

В случае неисполнения должником графика погашения задолженности (непогашение задолженности в установленные сроки и (или) в установленных объемах) должник в двухнедельный срок с момента наступления даты исполнения требований вправе обратиться к кредиторам с ходатайством об утверждении изменений в графике погашения задолженности.

Не позднее чем за пятнадцать дней до истечения установленного срока финансового оздоровления должник обязан представить в арбитражный суд отчет о результатах:

- баланс должника на последнюю отчетную дату;

- отчет о прибылях и убытках должника;

- реестр требований кредиторов с указанием размера погашенных требований;

- документы, подтверждающие погашение требований кредиторов;

- заключение временного управляющего по отчету руководителя должника;

- жалобы кредиторов, чьи требования не были погашены.

б) Внешнее управление.

Внешнее управление – процедура банкротства, применяемая к должнику в целях восстановления его платежеспособности, с передачей полномочий по управлению должником внешнему управляющему.

Арбитражный суд по итогам рассмотрения отчета руководителя должника, либо отчета административного управляющего, либо ходатайства Собрания кредиторов вправе вынести определение о введении внешнего управления в случаях:

1) установления реальной возможности восстановления платежеспособности должника;

2) если после представления указанных отчетов либо после проведения собрания кредиторов об открытии конкурсного производства, появились обстоятельства, дающие основания полагать, что платежеспособность должника может быть восстановлена.

Совокупный срок финансового оздоровления и внешнего управления не может превышать двух лет.

Если с момента введения финансового оздоровления до момента рассмотрения арбитражным судом вопроса о введении внешнего управления прошло более 18 месяцев, арбитражный суд не вправе выносить определение о введении внешнего управления.

Внешнее управление вводится на срок не более восемнадцати месяцев, который может быть продлен, не более чем на шесть месяцев.

По ходатайству собрания кредиторов или внешнего управляющего установленный срок внешнего управления может быть сокращен.

С момента введения внешнего управления:

- прекращаются полномочия руководителя должника, управление делами должника возлагается на внешнего управляющего;

- внешний управляющий вправе издать приказ об увольнении руководителя должника или предложить лицу, исполнявшему до даты введения внешнего управления обязанности руководителя должника перейти на другую работу в порядке и на условиях, установленных трудовым законодательством.

Не позднее одного месяца с момента своего назначения внешний управляющий должен разработать план внешнего управления, который представляется на утверждение Собранию кредиторов.

План внешнего управления должен предусматривать меры по восстановлению платежеспособности должника. Платежеспособность должника признается восстановленной при отсутствии признаков банкротства.

План внешнего управления должен предусматривать срок восстановления платежеспособности должника.

План внешнего управления должен содержать обоснование возможности восстановления платежеспособности должника в установленный срок.

Реализация плана внешнего управления не должна приводить к прекращению хозяйственной деятельности должника, за исключением случаев, когда к покупателю имущества должника переходят обязанности по уплате текущих платежей должника.

в) Санация.

Санация (оздоровление) предприятия-должника является реорганизационной процедурой предприятия, в ходе осуществления которой предприятию-должнику оказывается финансовая помощь кредитором или иными лицами.

Ходатайство о проведении санации может быть подано должником, собственником предприятия-должника или кредитором. Основанием для проведения санации является наличие реальной возможности восстановить платежеспособность предприятия для продолжения его хозяйственной деятельности. Арбитражный суд не вправе разрешать проведение санации, если дело о несостоятельности предприятия возбуждено повторно на протяжении трех последних лет.

В случае удовлетворения ходатайства о санации арбитражный суд объявляет конкурс желающих принять в ней участие, к которому допускаются юридические (в том числе и иностранные), физические лица, а также члены трудового коллектива предприятия-должника.

Участники санации проводят собрание и вырабатывают соглашение, в котором содержится обязательство обеспечить удовлетворение требований всех кредиторов в согласованные с ними сроки, указывается предполагаемая продолжительность санации, распределение ответственности между участниками. Участники санации несут солидарную ответственность за выполнение обязательств перед кредиторами, если соглашением не предусмотрено иное.

При формировании условий соглашения частников санации необходимо учитывать, что по истечении 12 месяцев с начала санации должно быть удовлетворено не менее 40% от общей суммы требований кредиторов, а продолжительность санации не должна превышать 18 месяцев (она может быть прошена не более чем на 6 месяцев). Достижение цели санации дает основание для прекращения дела о несостоятельности предприятия.

Законодательные акты не предусматривают одновременного проведения санации и внешнего управления.

2. Ликвидационные процедуры:

Официально предприятие может считаться банкротом только при наличии решения арбитражного суда либо решения предприятия о добровольной ликвидации. 

          Реорганизационные процедуры направлены на восстановление нормального функционирования предприятия. Если они оказываются неэффективными, арбитражный суд начинает ликвидационные процедуры, которые ведут к прекращению деятельности предприятия. Ликвидационные процедуры предполагают принудительную или добровольную ликвидацию.

         а) Принудительная ликвидация
Принудительная ликвидация предприятия-должника осуществляется по решению арбитражного суда по признании предприятия несостоятельным. Это решение вступает в силу по истечении срока на подачу кассационной жалобы или протеста. Отличие процедуры принудительной ликвидации предприятия от ликвидации в обычном порядке состоит в том, что реализация имущества предприятия-должника и удовлетворение требований кредиторов осуществляются в порядке конкурсного производства.

Решение об открытии конкурсного производства принимает арбитражный суд. Конкурсный управляющий назначается арбитражным судом. Он распоряжается имуществом должника, осуществляет анализ его финансового состояния, изучает, признает или отклоняет требования кредиторов, управляет предприятием, созывает собрание кредиторов, формирует конкурсную массу. Конкурсная масса – имущество должника, на которое может быть обращено взыскание кредиторов.

Цель конкурсного производства – соразмерное удовлетворение требований кредиторов и объявление должника свободным от долгов. Решение о признании должника несостоятельным и об открытии конкурсного производства публикуется в «Вестнике Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации».

С момента открытия конкурсного производства запрещается передача либо другое отчуждение имущества должника, погашение его обязательств, прекращается начисление пени и процентов. Сроки исполнения всех долговых обязательств предприятия, считаются наступившими, т.е. кредиторы вправе предъявлять свои претензии в двухмесячный срок.

Конкурсное производство закрывается после распродажи имущества предприятия-должника, окончания расчетов с кредиторами и составления отчета конкурсным управляющим. После удовлетворения требований и погашения претензий кредиторов предприятие-должник считается полностью освобожденным от долгов. После утверждения отчета конкурсного управляющего арбитражный суд выносит решение о завершении конкурсного производства. После этого предприятие-должник исключается из государственного реестра и считается ликвидированным.

б) Добровольная ликвидация.

Добровольная ликвидация предприятия осуществляется во внесудебном порядке по взаимному соглашению между предприятием-должником и кредиторами под их контролем. При добровольной ликвидации также назначается конкурсный управляющий, происходит формирование конкурсной массы и продажа имущества. Предприятие считается ликвидированным с момента его исключения из государственного реестра.

 3. Мировое соглашение
 Мировое соглашение – это процедура достижения договоренности между должником и кредиторами относительно отсрочки и/или рассрочки причитающихся кредиторам платежей или скидки с долгов. Оно может быть заключено на любом этапе производства по делу о несостоятельности (банкротстве) предприятия с момента возбуждения производства до завершения конкурсного производства. В рамках судебной процедуры мировое соглашение возможно только под контролем арбитражного суда. С момента утверждения мирового соглашения производство по делу о признании предприятия банкротом прекращается (если проводились реорганизационные процедуры, то они тоже прекращаются).

Решение о заключении мирового соглашения от имени конкурсных кредиторов и уполномоченных органов принимается собранием кредиторов. Мировое соглашение заключается в письменной форме.

В целом составляющие элементы процедуры банкротства можно представить в следующем виде (рис. 1).

	Арбитражный суд

(в течение 5 дней)
	Заявление
	Официальное заявление

( должник, уполномоченные органы, конкурсный управляющий)



	Наблюдение 

(до 7 месяцев)


                  

	Реорганизационные процедуры


	
	Ликвидационные процедуры
	
	Мировое соглашение



	Конкурсное производство (не более 1 года)



	Финансовое оздоровление предприятия + административный управляющий (не более 2-х лет)
	
	Внешнее управление имуществом должника + внешний управляющий (не более 1,5 года)
	
	Санация + внешний управляющий + финансовая помощь
	
	Принудительная ликвидация по решению суда + конкурсный управляющий
	
	Добровольная ликвидация под контролем кредиторов + конкурсный управляющий 
	
	Отсрочка платежей кредиторов

Скидка с долгов

Снижение недоимок по платежам

	Возврат излишних сумм

	


Рис. 1 – Типы процедур, банкротства

1.7 Меры по восстановлению платежеспособности должника

         Мерами по восстановлению платежеспособности должника могут быть:

- продажа части имущества должника;

- уступка прав требования должника;

- размещение дополнительных акций должника;

- продажа предприятия (бизнеса) должника;

- перепрофилирование производства;

- закрытие нерентабельных производств;

- взыскание дебиторской задолженности;

- исполнение обязательств должника собственником имущества должника – унитарного предприятия, учредителями (участниками) должника – юридического лица или третьим лицом (третьими лицами);

- замещение активов организации;

- иные способы восстановления платежеспособности должника.

После проведения инвентаризации и оценки имущества должника внешний управляющий вправе приступить к продаже имущества должника на открытых торгах.

Имущество, балансовая оценка которого превышает один миллион рублей, должно продаваться только на открытых торгах. Имущество должника, относящееся к ограниченно оборотоспособному, может быть продано только на закрытых торгах.

Уступка прав требования должника может быть осуществлена внешним управляющим путем продажи требований на открытых торгах с согласия комитета кредиторов или Собрания кредиторов, если иное не предусмотрено планом внешнего управления.

Исполнение обязательств должника третьим лицом (третьими лицами) допускается при условии, если такое исполнение одновременно погашает требования всех кредиторов в соответствии с реестром требований кредиторов.

Планом внешнего управления в целях восстановления платежеспособности может быть предусмотрена возможность размещения дополнительных акций должника – открытого акционерного общества.

Решение об увеличении уставного капитала путем выпуска дополнительных акций должника принимается Собранием кредиторов.

Размещение дополнительных акций должника может производиться исключительно по открытой подписке с их оплатой деньгами. Акционеры должника имеют преимущественное право на приобретение размещаемых акций должника в количестве, пропорциональном количеству принадлежащих им акций общества.

Под предприятием (бизнесом) должника понимается имущественный комплекс, используемый для осуществления предпринимательской деятельности.

Объектом продажи предприятия (бизнеса) могут также служить филиалы и иные структурные подразделения при наличии возможности выделить из всех обязательств должника обязательства, связанные исключительно с деятельностью данных филиалов и иных структурных подразделений.

При продаже предприятия отчуждаются все виды имущества, предназначенного для осуществления предпринимательской деятельности, включая:

- земельные участки;

- здания, сооружения;

- оборудование, инвентарь;

- сырье;

- продукцию;

- права требования;

- а также права на обозначения, индивидуализирующие должника, его продукцию, работы и услуги (фирменное наименование, товарные знаки, знаки обслуживания), другие исключительные права, принадлежащие должнику, за исключением прав и обязанностей, которые не могут быть переданы другим лицам.

Сумма, вырученная от продажи предприятия, включается в состав имущества должника.

Продажа предприятия производится путем проведения открытых торгов. Внешний управляющий выступает в качестве организатора торгов или привлекает для этих целей специализированную организацию. Внешний управляющий обязан опубликовать объявление о продаже предприятия на торгах в органе местной печати по месту нахождения должника не менее чем за тридцать дней до даты проведения торгов.

1.8 Финансовая реструктуризация предприятий

          Реструктуризацию промышленных и финансовых компаний можно определить как процесс, направленный на создание условий для эффективного использования всех факторов производства в целях повышения финансовой устойчивости и роста конкурентоспособности. 

         Реструктуризация промышленных и финансовых компаний требует не отдельных разрозненных методик, а целостной концепции, требующей ответа на следующие вопросы:

- сможет ли компания достичь положительных результатов деятельности;

- каким образом, при каких условиях это осуществимо и как долго такой процесс будет длиться;

- какие вложения капитала потребуется от инвесторов.

Цели процесса реструктуризации:

-увеличение рыночной стоимости собственного капитала компании как обязательного условия ее конкурентоспособности;

-улучшение экономических и финансовых показателей функционирования компании;

-привлечение долгосрочных вложений капитала в виде прямых инвестиций или долгосрочных долговых обязательств;

- усиление конкурентоспособности компаний за счет слияний и поглощений.

Реструктуризация проводится если промышленная или финансовая компания:

-находится в кризисной ситуации и  необходимо финансовое оздоровление, создание условий для эффективного функционирования в долгосрочном периоде;

- обеспечивает рост рыночной стоимости собственного капитала за счет централизации капитала.

Но становление в нашей стране эффективного руководства и грамотного акционера  только начинается. Приватизация без притока денежных средств в значительной степени затормозила процесс созревания эффективного собственника, а экономический кризис привел многие российские предприятия к банкротству, что породило российские схемы реструктуризации предприятий.

Анализ практики реструктуризации российских компаний показал, что убедительная и согласованная со всеми участниками реструктуризации (управляющими, кредиторами и инвесторами) концепция реструктуризации промышленных компаний является предпосылкой для оказания помощи со стороны банков и акционеров. Концепция должна быть разработана в течение ограниченного периода, потому особенно важно, чтобы цели концепции были четко сформулированы.

 Нечетко сформулированные или нереальные цели неизбежно приведут к тому, что компания после успешной оперативной реструктуризации не сможет в дальнейшем развиваться и усиливать свою конкурентоспособность, в то время как другие компании той же отрасли в состоянии это сделать.

Необходимо учитывать, что реализация концепции реструктуризации требует высококвалифицированного и жесткого управления материальными, трудовыми и финансовыми ресурсами. 

Практическая реализация концепции реструктуризации должна вызывать устойчивые положительные краткосрочные и долгосрочные изменения в деятельности предприятия,  результатом которых будет рост рыночной стоимости собственного капитала компании и курсовой стоимости ее обыкновенных акций.

Конкретное содержание процесса реструктуризации определяется в зависимости от того, какая форма реструктуризации задействована:

- оперативная реструктуризация, направленная на решение наиболее острых экономических и финансовых проблем в краткосрочном периоде

- стратегическая реструктуризация, более сложный комплексный процесс, который предъявляет ко всем участникам высокие требования.

Основу для разработки эффективной программы реструктуризации предприятий  составляет оценка рыночной стоимости собственного капитала, которая основана на использовании различных концептуальных подходов: сравнительном, затратном и доходном.

 В рамках  каждого подхода применяются методы, которые имеют свои особенности, преимущества и недостатки. Использование того или иного метода определяется оценщиком в зависимости от специфики оцениваемого объекта; целей, для которых проводится оценка; задач, поставленных перед оценщиком, и т.д.

Каждый метод оценки имеет свои плюсы и минусы, необходимо определить средневзвешенную рыночную стоимость собственного капитала компании, где весами служат удельные веса, придаваемые оценщиком каждому методу. Определение   удельного веса каждого метода зависит от таких факторов, как:

- характер бизнеса и его активов;

- цель оценки и используемое определение стоимости;

- количество и качество данных, подкрепляющих каждый метод.

Обязательным условием успешной реструктуризации значительной части российских предприятий является устойчивый приток капитала, который возможен, если:

- национальная валюта относительно устойчива;

- система налогообложения стабильна и направлена на стимулирование предпринимательской деятельности. Этого как раз не хватает российской экономике.

Успешное проведение реструктуризации во многом зависит от общей макроэкономической ситуации, а эффективность реформ на макроуровне – от положения  российских предприятий. Возникают устойчивые причинно-следственные связи, которые показаны на рис. 2.
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Рис 2. – Взаимосвязи между макроэкономическими реформами и реструктуризацией предприятий.

         На несостоятельном предприятии в процессе финансовой реструктуризации проводится финансовый аудит и диагностика, после чего требуется ответить на следующие вопросы:

1. Стоит ли предприятие санировать?

2. Сколько потребуется финансовых ресурсов на начальном этапе?

3. Доступно ли внешнее финансирование?

4. Существуют ли  возможности выделения, разделения, замещения активов, слияния или продажи?

Финансовая реструктуризация как совокупность постоянно действующих процедур по управлению финансами охватывает разные стадии жизненного цикла предприятия: 

- кризис (период выживания);

- стабилизация;

- экономический рост.

В период выживания финансовая реструктуризация является первым важным шагом к формированию стоимости предприятия. Для российских предприятий этот процесс является долгосрочным, хотя по своей экономической сущности он должен быть краткосрочным. Методы и приемы финансовой реструктуризации зависят от глубины и структуры кризиса.

Период достигнутой стабилизации  финансового положения характеризуется относительным урегулированием цен, оптимизацией характеризуется ассортиментной политики и структуры капитала, созданием бизнес - единиц с высокой рентабельностью активов. В этот период осуществляется минимизация максимальных потерь, риска и максимизации эффекта. А это значит, что осуществляется  стратегия реструктуризации предприятия.

Стадия экономического роста направлена на стабилизацию объема продаж, активности включения всех подразделений в получение прибыли, снижение цен при  увеличении доли рынка, обновление ассортимента в пользу высокорентабельных и востребованных рынком продуктов.

Экономический рост несостоятельных предприятий сопровождается рядом мероприятий, которые должны обеспечить рост продаж и создание эффективной организационной структур и культуры управления. Руководство предприятия, набравшись опыта, концентрирует внимание на максимизации добавленной стоимости предприятия за счет крупных, эффективных инвестиций. Для этого используются любые положительные возможности внутренние и внешние.

Классификация вариантов финансовой реструктуризации в зависимости от той или иной категории предприятий  показана в таблице 1.

Таблица 1

Варианты финансовой реструктуризации

	Категория предприятия


	Состояние бизнеса
	Вариант реструктуризации

	1
	2
	3

	1
	Низкая или отрицательная рентабельность активов

Тормозит рост рыночной стоимости бизнеса
	Реструктуризация капитала совместно с реструктуризацией организационной единицы.

	2
	Приносит малую прибыль, имеет неоптимальную структуру капитала. Приносит доход при высокой стоимости бизнеса в условиях текущего менеджмента. Однако чистая стоимость активов предприятия, меньше стоимости обязательств
	Реструктуризация требований (отсрочка, рассрочка долга и т.п.)

Реструктуризация капитала с распределением обязательств между претендентами на собственность по полной сумме требований кредиторов


Продолжение табл. 1 

	1
	2
	3

	3
	Может приносить доход, но бизнес трудно управляем. Погашение обязательств возможно после смены руководства и\или бизнеса
	Реструктуризация капитала.

Новая структура капитала при смене стратегии действий и\или управления позволит распределить требования в соответствии с приобритетами

	4
	Предприятие легче ликвидировать, чем оживить (плохое управление, экономический упадок отрасли, конец жизненного цикла предприятия и др.)
	Ликвидация активов предприятия и распределение конкурсной массы по приоритету интересов


Одной из наиболее распространенных схем реструктуризации во многих регионах является создание на основе производственных подразделений дочерних компаний, в которые передаются наиболее качественные и ликвидные активы. Данная модель реструктуризации рассматривается как наиболее приемлемая для современных условий, т.к. считается, что ее реализация стимулирует использование внутренних резервов производства. Кроме того, для создания дочерних компаний не требуется разрешения кредиторов.

Для этого между дочерней и головной компаниями выстраиваются следующие отношения:

1 этап – головная организация обеспечивает 100% закупку продукции дочерних   предприятий, проводит взаимозачеты по платежам, предоставляет на льготных условиях аренду помещений и оборудования, оплачивает управленческие расходы, оказывает информационную и рекламную поддержку;

2 этап – дочерние предприятия переходят к принципу «не конкурентен – умирай», головная компания, обремененная неликвидными активами и долговыми обязательствами, ликвидируется, а требования кредиторов остаются неудовлетворенными

2. УЧЕТНЫЕ ПРОЦЕДУРЫ ПРИ  ВЕРОЯТНОСТИ
БАНКРОТСТВА

2.1 Условия для начала ликвидации, и ее проведение

          Решение о ликвидации организации принимается решением общего собрания учредителей (участников). Об этом нужно уведомить налоговую инспекцию в течение трех дней с момента принятия решения. Такой срок указан в пункте 2 статьи 23 Налогового кодекса.

В случае опоздания инспекторы могут оштрафовать организацию, согласно статье 126 Налогового кодекса. Сообщения о ликвидации организации  имеет определенную форму, приведенную в приложении 5 к Порядку, утвержденному приказом МНС от 27 ноября 1998 года № ГБ –3-12/309.

На общем собрании учредителей назначают ликвидационную комиссию. О ее формировании следует уведомить налоговую инспекцию. На это указано в пункте 3 статьи 20 Закона от 8 августа 2001 года № 129 – ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц» (Закон о государственной регистрации). Форма уведомления приведена в приложении 9 постановления Правительства от 19 июня 2002 года № 439.

Комиссия обязана разослать письменные уведомления кредиторам о ликвидации организации, а также сделать надлежащую публикацию. Срок для заявления требований кредиторов не может быть менее двух месяцев с момента публикации (п.1 ст.63 Гражданского кодекса).

Ликвидационной комиссии потребуется сведения об организациях и гражданах, пред которыми организация имеет обязательства. Дело в том, что в статье 64 Гражданского кодекса приведена очередность погашения задолженности перед ними. Так, в первую очередь организация обязана рассчитаться с гражданами, перед которыми она несет ответственность за причинение вреда жизни или здоровью. Обычно сведения о кредиторской задолженности организации готовит  отдел бухгалтерии.

Часто ряд кредиторов не удовлетворяет порядок, приведенный в гражданском кодексе. Как правило, таковыми являются контрагенты организации пятой очереди, которые стремятся получить свой долг раньше кредиторов предыдущей очередности. Поэтому, во избежание конфликтных ситуаций с кредиторами, бухгалтеру важно знать порядок расчетов с ними, так как обычно именно  бухгалтеру приходится отслеживать погашение кредиторской задолженности.

В процессе ликвидации перед составлением ликвидационного баланса обязательно проводится инвентаризация. Об этом говорится в пункте 2 статьи 12 Закона от 21 ноября 1996 г. № 129-ФЗ «О бухгалтерском учете», а также в пункте 1.5 методических указаний утвержденных приказом Минфина от 13 июня 1995 г. № 49.

В ходе инвентаризации нужно проверить все имущество и обязательства организации. Выявленные при инвентаризации расхождения между фактическим наличием имущества и данными бухгалтерского учета отражаются на счетах бухгалтерского учета (приходуются или списываются на убытки).

                                      2.2 Оценка обязательств

          Оценка состояния активов предусматривает проведение следующих аналитических процедур: 

· инвентаризация наличия и состояния активов организации;

· оценка активов с учетом ликвидности;

· составление промежуточного баланса.

Между процедурами существует неразрывная связь и определенная последовательность. Составляемый промежуточный оценочный баланс строится на основе данных инвентаризации, оценки активов, а также на основе претензий кредиторов, предъявленных в пределах сроков их приемки. Проблема оценки капитала коммерческой организации имеет большую историю. 

Заемные средства в активе баланса, с одной стороны, и собственные – с другой, в основе имеют различную оценку. Собственные средства, согласно международным концепциям финансового учета, оцениваются по фактической стоимости на дату приобретения. Заемные, оцениваются с условием реальной стоимости на дату отражения в учете. 

Для многих пользователей финансовой отчетностью коммерческой организации (кредитные учреждения, собственники, поставщики, покупатели, общественность) важно знать, чему равна величина собственного капитала.

Для решения этой проблемы в РФ введено понятие реального собственного капитала. Но в решении этой проблемы кроется погрешность оценки активов, которая имеет двойственную основу: инфляция и моральное старение. При этом принцип инвентаризации полностью соблюдается – отражаются все активы. Поэтому нужно учитывать только оценочную погрешность, возникшую в связи с изменением цены денежной единицы на протяжении определенного периода, а также моральным старением активов.

С реальностью обязательств организации проблема сложнее, так как в финансовом учете не отражается вся задолженность организации. Обязательства (пассивы) – это платеж, который должна осуществить коммерческая организация в определенный момент времени в соответствии с контрактом по обязательствам. 

В ситуации банкротства перед организацией-должником возникают дополнительные обязательства, которые имеют более высокий приоритет по платежам, чем обязательства перед кредиторами и работниками организации.

Классификация обязательств по существенным признакам позволяет их распределить по степени неопределенности и риску не возврата.

Таблица 2 

Тип обязательств и очередность их погашения

	Тип обяза-
	Сумма затрат или
	Время 
	Очередность исполнения затрат и обязательств  при банкротстве

	тельств
	зад-ти
	выплат
	Судебные из-
	Зат-ты по
	Очередь
	Собст-

вен-
	Прочие

	
	
	
	держки
	ликви-
	
	
	
	
	
	ники
	

	
	
	
	
	дации
	
	
	
	
	
	
	

	1-й
	Известна
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2-й
	Известна
	
	Х
	
	
	
	
	
	
	
	

	3-й
	Не определена 
	
	
	
	
	
	
	
	
	Х
	

	4-й
	Не определена
	
	
	Х
	
	
	
	
	
	
	


К обязательствам первого типа относятся обязательства для которых и сумма, и время выплат известны с документальной достоверностью. Эти обязательства оформлены соответствующими контрактами или другими документами. 

Суммы задолженности отражены в бухгалтерском учете. Это фактические обязательства. Основу их составляют данные по действующим договорам с субъектами хозяйствования, работниками организации, гражданами, обязательства пред бюджетом в форме фиксированных  (рентных) платежей и др. Рассчитывая реальный собственный капитал, а также чистые активы, используются фактические обязательства.

При банкротстве коммерческой организации каждому из ее кредиторов направляется уведомление о предстоящем банкротстве. Однако при банкротстве даже по обязательствам первого типа возврат по сумме и по срокам не гарантирован. Главной причиной  этого являются:

· непредставление в срок претензии кредитора к организации-банкроту;

· недостаток стоимости имущества должника для полного погашения задолженности.

К обязательствам второго типа относится кредиторская задолженность, по которой сумма известна, но сроки возврата не определены. Это особые обязательства, основу которых составляет задолженность коммерческой организации перед собственниками, когда организации создана без ограничения срока функционирования. 

Сумма обязательств перед собственниками отражается в балансе, однако когда может произойти оплата, не определено.

К обязательствам третьего типа относится кредиторская задолженность, по которой суммы не определены, но сроки возврата (платежа) известны. Основу их составляют суммы налогов текущего периода, суммы по предстоящим отпускам работникам и др. Это обязательства, сумма которых не может быть установлена до определенной даты.

К обязательствам четвертого типа относится кредиторская задолженность, по которой не известна сумма и сроки возврата (платежа) не определены. Это условные обязательства. К ним относятся иски по нанесенному ущербу работникам или другим организациям, выступление организации – должника в качестве гаранта по отношению к третьему предприятию, финансовые санкции текущего периода, суммы социальных гарантий в связи с возможным увольнением работников организации, суммы затрат по возможной ликвидации организации и др.

Но бывают обязательства, которые не возможно отнести к какому-либо типу обязательств, они носят смешанный характер.

Оценочные и условные обязательства не отражаются в финансовой отчетности и своевременно не могут быть учтены как самой организацией, так и внешними заинтересованными лицами.

 В такой ситуации кредитор (банк, поставщик), даже имея в своем распоряжении достоверную финансовую отчетность, не может определить истинное состояние организации на предмет выделения кредита или отгрузку продукции с последующей оплатой.

2.3 Оценка активов

           При разных уровнях пользователей и этапов расчета чистых активов формируются различные значения категории чистых активов:

· чистые активы балансовые  рассчитываются на основе ограничений, установленных Постановлением Правительства РФ. Применяются для оценки капитала коммерческой организации на предмет соответствия уставного капитала коммерческой организации установленным минимальным размерам;

· чистые активы санационные (реорганизационные) рассчитываются на основе результатов работы внешнего управляющего в процессе проведения санации организации. На период санации они включают в себя категорию условно-чистых активов. Под этим значением понимаются чистые активы балансовые с включением в их состав части активов, временно находящихся в распоряжении организации должника по решению хозяйственного суда. Это капитал кредиторов в форме кредиторской задолженности, которой необходимо будет возвратить в соответствии с планом санации, и который на этот период организация вправе использовать в производственном обороте;
· чистые активы ликвидационные (распределяемые) рассчитываются на основе обработки данных организации-должника в ситуации реорганизации или ликвидации, действующей как унитарное предприятие, общество или кооператив. Возникают в ситуации ликвидации организации, когда после удовлетворения претензий всех кредиторов, погашения других затрат по ликвидации остается имущество или денежные средства.
Главная цель расчета чистых активов – получение достоверной информации о величине собственного капитала коммерческой организации. Однако локальные цели различных сторон процедуры банкротства имеют свои особенности.

Таблица 3 

Пользователи информации о чистых активах

	Показатель
	Кредиторы
	Собственник
	Трудовой коллектив
	Регистрирующие органы

	Чистые активы балансовые

Чистые активы санационные

Чистые активы ликвидационные
	Х
	Х

Х

Х
	Х

Х
	Х


Кредиторов в первую очередь интересует, сможет ли организация – должник полностью погасить задолженность. В случае невозможности полного погашения задолженности кредитор должен знать возможность и целесообразность проведения санации организации – должника.

Собственник  заинтересован в положительном значении всех видов чистых активов, но в первую очередь – ликвидационных. Их величина при сравнении с суммой инвестированного капитала отражает степень  вымывания капитала в процессе деятельности организации. Если имеется выраженная тенденция в снижении чистого  собственного капитала, то это может быть сигналом к проведению принципиальных изменений в деятельности организации или сворачивании бизнеса. Акционеры и учредители в ликвидационных активах видят возможность получения своей доли (пая) в случае ликвидации организации- должника.

Балансовые и санационные чистые активы интересуют собственника с позиции возможности продолжения деятельности организации без дополнительных инвестиций с его стороны.

Работники организации  (трудовой коллектив) хотят, чтобы организация продолжала свою деятельность в нормальном режиме. Для этого важно знать минимально определенное значение чистых активов балансовых. В случае проведения санации работники заинтересованы в ее успехе.

Государственные регистрирующие и контролирующие органы   ведут систематический контроль,  за соответствием величины уставного капитала законодательным требованиям.  Контроль заключается в определении чистых активов балансовых и сравнении их с величиной  минимального уставного капитала для предприятий данной организационной группы.

2.4 Инвентаризация имущественных активов

           Проведение инвентаризации имущества и финансовых обязательств организации производится в соответствии с действующим законодательством. Под инвентаризацией понимается проверка и документальное подтверждение фактического наличия имущества и финансовых обязательств с данными бухгалтерского учета, выявление отклонений от учетных данных и принятие решений по внесению изменений в данные бухгалтерского учета.

Проведение инвентаризации обязательно:

· при смене собственника или реорганизации организации;

· при ликвидации организации;

· перед составлением годовой отчетности;

· при смене руководителя организации или материально- ответственного лица;

· при установлении порчи, утраты имущества, по иным причинам;

· по решению контролирующих, судебных и иных, уполномоченных органов;

· по инициативе руководителя организации или собственника.

Непосредственно Законом РФ « О несостоятельности (банкротстве)» проведение инвентаризации не оговорено, но ст. 62 предусматривает проведение анализа финансового состояния должника на предмет определения достаточности принадлежащего ему имущества для покрытия судебных расходов, расходов на выплату вознаграждения управляющему. Эти выводы без проведения инвентаризации и оценки активов и обязательств обосновать невозможно.

При проведении инвентаризации, организация обязана запросить письменное подтверждение всех кредиторов, на подтверждение сумм кредиторской задолженности. В случае если отдельные кредиторы не подтверждают наличие кредиторской задолженности, данные суммы могут быть списаны на прибыль организации,  после расчетов со всеми кредиторами.

Выявленные при инвентаризации расхождения фактического наличия имущества, с данными бухгалтерского учета регулируются в соответствии с положением. При этом стоимость выявленных при инвентаризации излишков  (основных средств, материальных ценностей, денежных средств, финансовых обязательств) подлежат оприходованию и зачислению на увеличение прибыли отчетного года. Оценка выявленных излишков производится по ценам на дату проведения инвентаризации.

Сумма недостач, порчи или иной утраты имущества в пределах норм естественной убыли списывается на издержки производства (обращения), а стоимость недостач материальных ценностей, денежных средств и другого имущества, а также порча сверх норм естественной убыли относится на виновных лиц или за счет страхового возмещения. 

Не возмещенные недостачи списываются по решению суда за счет виновных лиц или за счет страхового возмещения. Не возмещенные недостачи списываются по решению суда за счет виновных лиц, прибыли или резервных фондов.

Общие особенности проведения инвентаризации характеризуют и позволяют учесть типичные  нарушения при ее проведении. Но имеются особенности проведения инвентаризации в зависимости от отраслей. 

Каждая из отраслей имеет свою специфику, отражаемую в нормативных документах и инструкциях. Специфика проведения инвентаризации зависит также от формы собственности и организационной структуры организации.

 Эти факторы необходимо учитывать при проведении инвентаризации по конкретному объекту банкротства.

2.5 Выделение неликвидных активов

         В составе внеоборотных  активов можно выделить четыре группы: неликвидные; ограниченно ликвидные; затратно-ликвидные; ликвидные активы.

Неликвидные активы – это основные средства, реализовать которые в конкретной ситуации в данной местности невозможно или они не подлежат реализации в связи с законодательными ограничениями. Неликвидными являются также основные средства, обеспечивающие жизнедеятельность населенного пункта (подстанции, дороги, действующие детсады, клубы, водопроводы, линии электропередач, каналы, мелиоративные сооружения и др.) Данные активы не могут быть реализованы.

 В случае ликвидации организации они должны быть переданы другим пользователям, на которых государство возложит обязанности по их обслуживанию и эксплуатации.

Ограниченно ликвидные активы – это мастерские, гаражи, склады и другие, производственные и непроизводственные здания и сооружения, использовать которые по прямому технологическому назначению можно только в рамках крупнотоварного производства. Для  таких объектов не всегда находятся покупатели. В отдельных случаях их можно реализовать для других целей или с разборкой на материалы.

Затратно-ликвидные активы – это активы, реализация которых возможна, но затраты по их демонтажу и разборке превышают возможную цену реализации.  По отдельным активам организация – должник, несмотря на необходимость дополнительных затрат, обязана произвести их ликвидацию или утилизацию. К таким объектам относят сырье, материалы, содержащие отравляющие, радиоактивные и другие опасные для окружающих ресурсы.

Ликвидные активы – это имущество организации, которое может быть реализовано с торгов (аукциона) по цене оценки или более высокой. К ликвидным активам относят транспорт, технику, инвентарь, здания  и сооружения, запасы и затраты. В эту же группу попадают активы, полностью изношенные, но представляющие коммерческий интерес для покупателя.

Особо следует отметить активы (основные средства) с нулевой остаточной стоимостью. Они есть во всех организациях. Их стоимость полностью перенесена на себестоимость выпущенной продукции, но в ряде случаев они сохранили свои потребительские свойства, используются в процессе производства и имеют реальную рыночную стоимость. При их реализации практически вся сумма выручки относится на прибыль и облагается налогом (за вычетом затрат на реализацию).

Проводя расчет чистых активов, необходимо в первую очередь выделить неликвидные активы. Решение об отнесении активов к неликвидным на этапе наблюдения производит временный управляющий. Решение по данным вопросам должно согласовываться с представителями местной власти с целью выяснения перечня организаций, которые могли бы в случае ликвидации  организации принять на баланс данные активы.

Неликвидные активы переоцениваются в соответствии с действующим законодательством без пересчета в рыночные цены.

          После окончания срока расчетов с кредиторами ликвидационная комиссия составляет промежуточный ликвидационный баланс (п.2 ст.63 Гражданского кодекса), хотя, как правило, его делает бухгалтер. Порядок составления ликвидационного баланса не отличается от квартального или годового.

На основании промежуточного баланса организация определяет реальную стоимость своих активов, выгодную цену реализации, выверенную сумму долга перед кредиторами и порядок расчетов с ними. 

После составления промежуточного ликвидационного  баланса все платежи и взыскания производятся в порядке очередности, предусмотренной статьей 64 Гражданского кодекса. 

Требования каждой очереди удовлетворяются после полного удовлетворения требований предыдущей очереди. Задолженность перед кредиторами первых четырех очередей погашается сразу после утверждения промежуточного ликвидационного баланса, а перед кредиторами пятой очереди - по истечении месяца со дня его утверждения  (п.4 ст. 63 Гражданского кодекса).

Если денежных средств организации не хватает для расчетов с кредиторами, то ликвидационная комиссия, согласно пункту 3 статьи 63 Гражданского кодекса, продает ее имущество. Порядок торгов установлен в ст. 59 Закона от 21 июля 1997 г. № 199-ФЗ «Об исполнительном производстве» и осуществляется в следующей очередности:

· имущество, нет участвующее в производстве (ценные бумаги, валютные ценности, транспортные средства и т.д.);

· готовая продукция или другие активы, которые непосредственно не участвуют в производстве;

· объекты недвижимости, сырье, материалы и другие основные средства, которые участвуют в  процессе  производства.

          О составлении промежуточного ликвидационного баланса необходимо уведомить налоговую инспекцию, на основании пункта 3 статьи 20 Закона о государственной регистрации.

Выполнение расчетов по инвентаризации и оценке активов, а также выявление всех видов обязательств необходимо для составления нулевого балансового отчета. 

Этот этап в процедуре банкротства организации выполняется на конец периода наблюдения (защитного периода). Механизм его составления в настоящее время не регламентирован.

Важность составления данного документа состоит в том, что все действия временного управляющего в период наблюдения должны быть отражены в одном финансовом документе, позволяющем суду принять обоснованное решение. 

Главным критерием для оценки должен выступать критерий достаточности имущества для покрытия затрат по удовлетворению претензий кредиторов. При  составлении нулевого баланса не учитываются затраты, связанные с процедурами санации или ликвидации. 

Учет этих затрат существенно изменяет степень удовлетворения  претензий кредиторов при осуществлении конкурсного производства и проводится на этапе разработки проекта санации.

После завершения периода наблюдения управляющий должен обосновать перед кредиторами и судом один из вариантов принятия решения комитетом кредиторов:

· целесообразность введения процедуры внешнего управления (санации);

· необходимость конкурсного производства;

· оправданность мирового соглашения.

Основу для принятия решения дают данные нулевого баланса. Он позволяет отразить оценку активов и обязательств должника в реальной стоимости. Если к этим данным добавить расчеты затрат по санации или конкурсному производству, то мнение о необходимости банкротства инициаторов может измениться.

Что же такое нулевой балансовый отчет?

В условиях банкротства нулевой балансовый отчет – это механизм расчета чистых активов организации – должника на различных этапах конкурсного производства.

Он рассчитывается на основе условной реальной реализации активов и позволяет оценить степень возможности покрытия затрат по процедурам банкротства, а также возможность  удовлетворения обязательств кредиторов.

В период наблюдения, а также при проведении санации первым этапом при составлении нулевого баланса является составление промежуточного баланса организации – должника.

Основой оценки активов являются данные бухгалтерского учета по счетам баланса, результатам инвентаризации и выделения неликвидных активов. 

При этом выделение групп активов производится с учетом действующей формы бухгалтерского баланса.

Таблица 4 

Расчет средств и обязательств по результатам инвентаризации

	Активы и обязательства
	Сумма, тыс. руб.

	Неликвидные активы

Стоимость активов с полным износом

Недостача ТМЦ

Излишек ТМЦ

Сумма неоплаченной задолженности по отпускам работникам.

Сумма (расчетная) требований за причиненный вред жизни и здоровью граждан.
	


Так как оценка осуществляется  для возможной последующей продажи  имущества, она должна производиться путем корректировки остаточной стоимости на дату оценки.

Данные по переоценке, инвентаризации, выделению неликвидных активов, выявлению требований кредиторов, учет оценочных и условных обязательств отражаются в промежуточной таблице и заносятся в Промежуточный агрегированный баланс организации. Результаты проведенных расчетов отражаются в активе и пассиве баланса

Составление промежуточного баланса приводит к появлению односторонних операций (уменьшение активов на сумму неликвидных активов, возникновение задолженности и др.).

 Для соблюдения балансового принципа необходимо произвести соответствующие записи по балансовым счетам. Источником погашения всех дополнительных обязательств являются собственные источники организации – должника, а выявленные дополнительные активы будут корреспондировать со счетом прибылей.

 На этом этапе производятся регулировки, и бухгалтерские записи в связи с отражением дополнительной прибыли и необходимостью осуществить расчеты налогов.  Такой результат возникает при условной реализации имущества с нулевой (или очень низкой) остаточной стоимостью, когда вся выручка отражается как прибыль. 

2.6 Составление нулевого (ликвидационного) баланса

         При расчете нулевого балансового отчета на стадии внешнего управления необходимо участие бухгалтера, так как временный управляющий не имеет профессиональной бухгалтерской подготовки.

          По причине условности продаж расчеты на стадии наблюдения могут выполняться с определенными упрощениями и не предполагают полной точности. 

          Выполнение точных расчетов необходимо при реальной реализации. Они могут выполняться по рекомендуемым проводкам:

· на сумму неликвидных активов: Дебет «Резервный капитал – Кредит «Основные средства;

· на сумму оценочных и условных обязательств: Дебет « Резервный капитал» - Кредит « Расчеты с разными дебиторами и кредиторами»;

· на сумму выявленных излишков ТМЦ: Дебет «Основные средства», «Материалы» - Кредит «Прибыли и убытки»;

· на сумму безнадежной к взысканию дебиторской задолженности: Дебет «Прибыли и убытки» - Кредит «Расчеты с разными дебиторами и кредиторами».

Механизм составления нулевого баланса сводится к последовательному отражению проводок в специальной ведомости по осуществлению условной реализации неденежных активов организации – должника.

 Наличие активов принимается исходя из промежуточного агрегированного баланса в соответствии  с результатами инвентаризации, дебиторская задолженность – с учетом вероятности возврата

Расходную часть нулевого баланса составляют с учетом очередности осуществления затрат и погашения кредиторской задолженности.

После выполнения нулевых бухгалтерских проводок составляется нулевой баланс. Он позволяет осуществить анализ организации как функционирующей. Сущность анализа состоит в том, что нулевой баланс может быть рассчитан при различных ограничениях (см. табл. 5).

Комитет кредиторов, на основе рассмотрения представленных материалов по промежуточному и нулевому балансу, должен принять соответствующее решение о возможности проведения санации, конкурсного производства или мирового соглашения.

          После проведения проверки и погашения задолженности организация составляет, согласовывает и утверждает окончательный ликвидационный баланс. В нем не должно быть дебиторской и кредиторской задолженности. Эти суммы необходимо полностью распределить или списать на момент составления ликвидационного баланса. Если они не были учтены при расчете налога на прибыль и НДС (в случае применения организацией кассового метода), то такие налоги на сумму задолженности нужно начислить. Это следует из пункта 5 статьи 167 и пункта 18 статьи 250 Налогового кодекса РФ. После сдачи деклараций и уплаты налогов организация предоставляет в налоговую инспекцию окончательный ликвидационный баланс.

2.7 Проведение выездной налоговой проверки

         Этот этап является наиболее длительным и трудоемким. Для того, чтобы его максимально ускорить, рекомендуется согласовывать сроки проведения проверки в налоговой инспекции.

Срок проведения  выездной налоговой проверки указан в статье 89 Налогового кодекса и составляет не более двух месяцев. Однако, если у организации есть филиалы, то время проверки увеличивается на один месяц. Все обособленные подразделения организации  проверяются налоговыми инспекциями по месту учета головной организации.

На основании статьи 89 Налогового кодекса выездная налоговая проверка при ликвидации организации не зависит от времени проведения предыдущей выездной проверки.

2.8 Погашение задолженности перед бюджетом

          После завершения выездной налоговой проверки организация делает выверку по своим лицевым счетам  в отделе учета и отчетности налоговой инспекции. В случае начисления налогов по результатам проверки, а также наличия недоимки по текущим платежам организация должна погасить имеющуюся задолженность перед бюджетом.  

Таблица 5 

Промежуточный агрегированный баланс организации

	Раздел, статья
	На начало отчетного года
	Результат инвентаризации (+, -)
	На 01….04 г.

	А
	1
	2
	3

	Актив, всего:
	
	
	

	Раздел 1. Внеоборотные активы:

     - ОС по остаточной стоимости

     - НА по остаточной стоимости

Раздел 2. Оборотные активы:

в том числе:

   - запасы и затраты (10,15,16);

   - из них, приобретенные за валюту;

   - незавершенное производство (20,21,23,29)
	
	
	


Продолжение табл. 5

	А
	1
	2
	3

	   - готовая продукция (43);

   - товары покупная цена (41);

   - товары отгруженные (45);

   - денежные средства   (50,51,52,55,57,58);

   - дебиторская задолженность

 ( 62,68,69,70,71,73,75,76);

         Пассив,  всего:

Раздел 3. Собственный капитал:

   Уставный капитал (80)

   Резервный капитал, добавочный капитал (82, 83);

   Нераспределенная прибыль (84)

   Др. источники собственных средств 

Раздел 4. Долгосрочные обязательства (67)

Раздел 5. Краткосрочные обязательства

   Краткосрочные кредиты и займы (66)

   Расчеты с кредиторами 

  ( 60,68,69,70,71,75,76,83)

  - из них просроченные

Отклонения


	
	
	


         В связи с этим рекомендуется, организациям, попавшим под процедуру банкротства, оставлять не закрытым хотя бы один расчетный счет для осуществления таких платежей. Если же все счета уже закрыты, то задолженность может быть оплачена наличными деньгами через отделения Сбербанка.

         На основании  пункта 1 статьи 49 Налогового кодекса, обязанность по уплате налогов (пеней, штрафов) ликвидируемой организации выполняет ликвидационная комиссия за счет средств этой организации. Если у ликвидируемой организации на лицевых счетах имеется переплата, то она подлежит зачету в счет погашения задолженности или возврату на расчетный счет организации в течение месяца со дня подачи соответствующего заявления (пункт 4 статья 49 Налогового кодекса).

2.9  Снятие  с учета в налоговой инспекции.

Согласно пункта 5 статьи 84 Налогового кодекса снятие с учета в налоговой инспекции проводится в течение 14 дней со дня подачи организацией заявления. Форма заявления имеет  утвержденную форму, которая приведена в  Приложении 5 к Постановлению Правительства от 19 июля 2002 г. № 439 . В заявлении подтверждается, что организация выполнила порядок ликвидации, завершила расчеты с кредиторами и согласовала все  вопросы ликвидации.

Согласно пункту 1 статьи 21 Закона о государственной регистрации, к заявлению прилагаются следующие документы:

- ликвидационный баланс;

- документ об оплате государственной пошлины.

Ликвидация считается завершенной, а организация – ликвидированной после внесения об этом записи в Единый Государственный реестр юридических лиц.

3 БУХГАЛТЕРСКИЕ ОПЕРАЦИИ ПРИ ПРОЦЕДУРЕ БАНКРОТСТВА

3.1. Бухгалтерские операции при процедуре «Наблюдение»

Наблюдение – это процедура, направленная на обеспечение сохранности имущества должника. При процедуре наблюдения проводится анализ финансового состояния с целью выявления резервов восстановления платежеспособности.

После введения арбитражным судом наблюдения, в процессе проведения процедур банкротства возникает множество расходов, напрямую связанных с деятельностью организации-должника. В законе определено отнесение таких расходов на счет имущества организации – должника, и учитываются на отдельном счете « Расходы, связанные с процедурами банкротства» с открытием отдельных субсчетов по видам расходов и источников их покрытия.

На основании Закона «О несостоятельности (банкротстве)» для определения результатов проведения процедур банкротства, должен быть один (основной) расчетный счет.

Остальные расчетные счета, имеющиеся у организации-должника, должны быть закрыты. Эта процедура отражается следующими бухгалтерскими проводками:

1.Закрытие расчетных счетов путем перечисления денежных средств на основной расчетный счет:

Дебет     51 « Расчетный счет»  (основной)

Кредит   51 « Расчетные счета» (остальные)

Кредит   55 « Специальные счета в банках»

2. Закрытие валютных счетов:

Дебет     57 « Переводы в пути»

Кредит   52 « Валютные счета»

- на сумму выручки от продажи валюты –

Дебет     51 « Расчетный счет»

Кредит   91 « Прочие доходы и расходы»

· на сумму валюты в день продажи –

Дебет     91 « Прочие доходы и расходы»

Кредит   57 « Переводы в пути»

· на сумму финансового результата –

Дебет     91 « Прочие доходы и расходы»

Кредит   99 « Прибыли и убытки» (прибыль)

Дебет     99 « Прибыли и убытки»

Кредит   91 « Прочие доходы и расходы» (убыток).

3.2   Бухгалтерские операции при процедуре

                           «Финансовое оздоровление»

         Процедура финансового оздоровления вводится до подачи заявления о признании должника банкротом в арбитражный суд. Она предполагает предупреждение банкротства, направленное на финансовое оздоровление организации, на основании соглашения с должником об оказании ему финансовой помощи.

Финансовая помощь может быть оказана в виде:

· возвратной финансовой помощи – займа;

· безвозвратной финансовой помощи – безвозмездное поступление;

· принятия решения о выпуске и размещении облигаций, векселей;

· принятия решения об увеличении уставного капитала, на основании увеличения стоимости акций или дополнительного выпуска  акций.

На счетах бухгалтерского учета операции по оказанию финансовой помощи  отражаются проводками:

1. Получение займа в зависимости от срока предоставления:

  Дебет   50 « Касса»,

  Дебет   51 « Расчетный счет»

  Кредит  66 « Расчеты по краткосрочным кредитам и займам»

  Кредит  67 « Расчеты по долгосрочным кредитам и займам»

2. Возврат суммы займа и уплата процентов:

  Дебет    66  « Расчеты по краткосрочным кредитам и займам

  Дебет    67 « Расчеты по долгосрочным кредитам и займам»

  Кредит  50 « Касса», 

  Кредит 51 « Расчетный счет

3. Уплата процентов, если они предусмотрены по договору займа:

  Дебет    84 « Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»

  Дебет    99 « Прибыли и убытки»

  Кредит  66 « Расчеты по краткосрочным кредитам и займам»

  Кредит  67 « Расчеты по долгосрочным кредитам и займам»

4. Направление денежных средств на погашение долгов заемщика – должника:

- на погашение кредиторской задолженности –

  Дебет     60 « Расчеты с поставщиками и подрядчиками»

  Дебет     76 « Расчеты с разными дебиторами и кредиторами»

  Кредит   50 « Касса», Кредит 51 «Расчетный счет»

· на сумму погашения кредитов банка –

  Дебет     66  « Расчеты по краткосрочным кредитам и займам»

  Дебет     67 « Расчеты по долгосрочным кредитам и займам»

  Кредит   50 « Касса»,

  Кредит 51 « Расчетный счет».

-    на сумму обязательных платежей –

  Дебет     68 « Расчеты  по налогам и сборам»

  Дебет     69 « Расчеты по социальному страхованию и обеспечению»

  Кредит   50 « Касса»,

  Кредит 51 « Расчетный счет»

          5.Реализация ценных бумаг (выпуск и продажа облигаций) –

  Дебет     50 « Касса», 

  Дебет 51 « Расчетный счет»

  Кредит   66  « Расчеты по краткосрочным кредитам и займам»

  Кредит   67 « Расчеты по долгосрочным кредитам и займам»

          6. Разница между номинальной стоимостью и ценой реализации ценных бумаг, при реализации их по цене выше их номинальной стоимости:

  Дебет      50 « Касса», 

  Дебет 51 « Расчетный счет»

  Кредит    98 « Доходы будущих периодов»

  Дебет      98 « Доходы будущих периодов»

  Кредит    91 « Прочие доходы и расходы» 

         7. Расходы, возникшие в связи  с выпуском ценных бумаг:

  Дебет      91 « Прочие доходы и расходы»

  Кредит    50 « Касса».

         8. Новация долга:

  Дебет      60 « Расчеты с поставщиками и подрядчиками»

  Дебет      76 « Расчеты с разными дебиторами и кредиторами»

  Кредит    66  « Расчеты по краткосрочным кредитам и займам»

  Кредит.   67 « Расчеты по долгосрочным кредитам и займам»

3.3  Бухгалтерские операции при процедуре «Внешнее управление»

Введение внешнего управления дает возможность организации – должнику восстановить  свою платежеспособность.

Внешнее управление представляет собой жесткую процедуру в отношении финансовой самостоятельности организации – должника. 

На стадии внешнего управления актуален вопрос разработки и реализации антикризисной стратегии оздоровления организации, но в то же время план внешнего управления может предусмотреть и продажу организации – должника.

При продаже предприятия-должника,  как единого имущественного комплекса, открывается отдельный счет продажи предприятия. Ориентировочно 92 «Продажа предприятия (бизнеса)». Основные учетные операции отражаются следующими, бухгалтерскими проводками:

         1. списание износа по основным средствам:

 Дебет      02 « Амортизация основных средств»

           Кредит    01 «Основные средства» 

2. списание баланса имущества по балансовой стоимости:

Дебет       92 «Продажа предприятия (бизнеса)»

Кредит     01 «Основные средства»,

Кредит     04 «Нематериальные активы»,

Кредит     07,08 « Вложения во внеоборотные активы»,

Кредит     10 « Материалы».

3. списание расходов  по проведению торгов:

Дебет       92 « Продажа предприятия»

Кредит     26 « Общехозяйственные расходы»,

Кредит     44  «Расходы на продажу»  и т.д.

4. начисление налогов, относимых на реализацию:  

Дебет        92 «Продажа предприятия»

Кредит     68  « Расчеты по налогам и сборам»

5. поступление денежных средств на счет предприятия- должника:

Дебет       51 « Расчетные счета»,

Дебет       52 «Валютные счета»

          Кредит     76 «Расчеты с разными дебиторами и кредиторами»

6. зачет задатка, полученного от покупателя  во время торгов:

Дебет       51 «Расчетные счета», 

Дебет       52 «Валютные счета»

Кредит     86 «Целевое финансирование»

Дебет       86 «Целевое финансирование»

Кредит     76 « Расчеты с разными дебиторами и кредиторами»

7. определение финансового результата:

Дебет       92 «Продажа предприятия (бизнеса)»

Кредит     99 «Прибыли и убытки» (прибыль)

При убытке обратная  операция.

Дебет      99 « Прибыли и убытки (убыток)

Кредит    92 « Продажа предприятия (бизнеса)»

На основании ст.560 части второй Гражданского кодекса РФ договор продажа предприятия подлежит государственной регистрации. 

3.4 Бухгалтерские операции при процедуре

«Конкурсное производство»

В результате проведения процедуры конкурсное производство, прекращается существование юридического лица. Срок конкурсного производства  составляет 1 год.

Ликвидация юридических лиц происходит на основании пункта 2.4  приказа   №81 и отражается следующими бухгалтерскими операциями:

          1. зачисление в уставный капитал, остатка денежных средств, после  погашения обязательств:

 Дебет    84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»

 Кредит  80 «Уставный капитал»

          2. покрытие убытка за счет уставного капитала

 Дебет    80 «Уставный капитал»

 Кредит  84 «Непокрытый убыток»

          3. распределение денежных средств между учредителями:

 Дебет    80 «Уставный капитал»

 Кредит  75 «Расчеты с учредителями»

          В процессе конкурсного производства удовлетворение требований кредиторов  возможно  в случае продажи всего предприятия в целом или его имущества по частям. Порядок отражения  таких операций в бухгалтерском учете происходит на  основании действующей законодательной базы.

3.5  Составление ликвидационного баланса

При введении конкурсного производства, на основании определения арбитражного суда деятельность предприятия - должника прекращается, а предприятие подлежит ликвидации.

После признания предприятия банкротом,  его имущество подлежит продаже и должен быть составлен ликвидационный баланс с последующим отражением операций в бухгалтерском учете на основании действующей законодательной базы по ведению бухгалтерского учета.

Процесс составления ликвидационного баланса  делится на девять этапов.

Первый этап – проведение инвентаризации 

Результаты  инвентаризации отражаются в учете бухгалтерскими проводками, согласно акта инвентаризации. После отражения результатов инвентаризации  составляется оборотная ведомость.

Второй этап – выверка расчетов с дебиторами и кредиторами, рассмотрение возможности проведения взаимозачетов.

Выверка должна быть оформлена актами сверки с поставщиками и подрядчиками. При проведении взаимозачета должно быть согласие соответствующих сторон. На основании этих документов  операции отражаются в  бухгалтерском учете.

         Третий этап –  выверка расчетов с Инспекцией министерства РФ по налогам и сборам (ИМНС) и внебюджетными фондами, который проводится по всем платежам в бюджет и внебюджетные фонды.  ИМНС РФ составляется  баланс расчетов на определенную дату и на его основании  акт сверки налоговых платежей.

          После  отражения в учете всех вышеуказанных операций составляется промежуточный баланс, и после его утверждения приступают к четвертому этапу – удовлетворению требований  кредиторов, согласно ст.64 ГК РФ (по очередности). Для этого требуется реализация принадлежащего предприятию имущества, чтобы получить денежные средства для расчета по обязательствам.

После  реализации имущества и начисления соответствующих налогов составляется  промежуточный баланс.

           Затем   в порядке очередности составляется  реестр-требований кредиторов согласно ст. 134 Закона «О несостоятельности (банкротстве)» от 26.10.2002 года № 127 –ФЗ и проводится погашение требований кредиторов.

           Если у предприятия, после продажи имущества не хватает средств на расчетном счете  для полного расчета по обязательствам кредиторов, то эта задолженность погашается пропорционально сумме имеющихся средств, для кредиторов внутри одной группы очередности.

           Пени и штрафы погашаются в последнюю очередь и в случае нехватки денежных средств на расчетном счете считаются погашенными. 

           После  проведения расчетов с кредиторами, в пределах имеющихся денежных средств, составляется следующий промежуточный баланс. В активе, которого, должна отразится сумма НДС по полученным от поставщиков, но не оплаченным  товароматериальным ценностям. Эта сумма НДС не подлежит возмещению из бюджета, т.к. не была оплачена и относится на результаты деятельности предприятия (Дебет счета 91 «Прочие доходы и расходы»).

             После отражения в бухгалтерском учете соответствующих операций по четвертому этапу, приступают к этапу пятому.  На этом этапе все обязательства, не удовлетворенные в связи с недостатком денежных средств (ст. 64 и ст.134 ФЗ « О несостоятельности (банкротстве)» от 26.10.2002 года) считаются  условно погашенными, и относится в кредит счета 91 « Прочие доходы и расходы» с последующим закрытием на  кредит счета 99 « Прибыли и убытки».

            Ликвидационный баланс предприятия в таком случае  будет выглядеть следующим образом:

АКТИВ                                                                                                           ПАССИВ

	Наименование счета
	Номер счета
	Сумма, руб.
	Наименование счета
	Номер счета
	Сумма, руб.

	 ИТОГО
	
	0
	ИТОГО
	
	0


Составление окончательного ликвидационного баланса является последним, завершающим этапом организации – банкрота, на этом его деятельность прекращается.

4. ДИАГНОСТИКА БАНКРОТСТВА

4.1 Основные методы диагностики

          Оценку вероятности банкротства можно провести с помощью финансового анализа, который позволяет выяснить, в чем заключается конкретная «болезнь» экономики предприятия и дает возможность продумать и реализовать меры по выходу из кризисной ситуации.

Для диагностики вероятности банкротства используется несколько подходов, основанных на применении:

1) анализа обширной системы критериев и признаков;

2) ограниченного круга показателей;

3) интегральных показателей, основанных на использовании:

а) скоринговых моделей;

б) многомерного рейтингового анализа;

в) мультипликативного дискриминантного анализа и др.

1) Анализ обширной системы критериев и признаков основан на использовании системы формализованных и неформализованных критериев.

К достоинствам этой системы индикаторов возможного банкротства можно отнести системный и комплексный подходы, а к недостаткам – более высокую степень сложности принятия решения в условиях многокритериальной задачи, информативный характер, рассчитанных показателей, субъективность прогнозного решения.

2) Использование ограниченного круга показателей основано на оценке и прогнозировании удовлетворительности структуры баланса или других показателей в первую очередь, характеризующих финансовое состояние. 

 Основное достоинство такого алгоритма его простота и соответствие действующему законодательству о банкротстве предприятий, возможность осуществления расчетов на базе внешней отчетности, наглядность результатов. К основному недостатку относят то, что эти критерии не выделяют из всего множества предприятий, те, которым реально грозит банкротство.

В Российской экономике на основе этих критериев неплатежеспособности могут быть признаны несостоятельными практически 80% предприятий любой отрасли.

          3) Использование интегральных показателей основано на построении различных моделей, позволяющих получать более точные результаты расчета влияния факторов на результативный показатель.

 К достоинствам данного подхода следует отнести возможность получения однозначной оценки на основе исследования многообразных факторов, к недостаткам – более сложный расчет по сравнению с предыдущими подходами и необходимость дополнительной информации (больший ее объем необходимый для построения моделей).

4.2 Система формализованных и неформализованных критериев

          Многие аудиторские фирмы и компании, занимающиеся анализом и прогнозированием используют для своих аналитических оценок систему критериев, содержащую перечень критических показателей для оценки возможного банкротства при многокритериальном подходе.

В этой группе методов чаще используют два:

Первый метод, основан на выделение показателей в 2-х уровневую систему. В соответствии с рекомендациями Комитета по обобщению практики аудирования (Великобритания) признаки банкротства при многокритериальном подходе делят на 2 группы (т.е. образуют 2-х уровневую систему показателей).

К первой группе относят показатели, свидетельствующие о возможных финансовых затруднениях и вероятности банкротства в недалеком будущем:

- повторяющиеся существенные потери в основной деятельности (хронический спад производства, сокращение объема продаж, хроническая убыточность);

- наличие хронической просроченной кредиторской и дебиторской задолженности;

- устойчиво низкое значение коэффициента ликвидности;

- увеличение до опасных пределов доли заемного капитала;

- хроническая нехватка оборотных средств;

- систематическое увеличение продолжительности оборота капитала;

- наличие сверхнормативных запасов сырья и готовой продукции;

- неблагоприятные изменения в портфеле заказов;

- падение рыночной стоимости акций;

- снижение производственного потенциала;

- использование новых источников финансовых ресурсов на невыгодных условиях;

- и т.д.

Во вторую группу входят показатели, неблагоприятные значения которых не дают основание рассматривать текущее финансовое состояние как критическое, но сигнализируют о возможности его ухудшения в случае непринятия действенных мер:

- зависимость от какого-либо одного конкретного проекта, рынка сбыта, типа оборудования, т.е. недостаточная диверсификация деятельности предприятия;

- потеря ключевых контрагентов;

- недооценка обновления техники и технологии;

- потеря опытных сотрудников аппарата управления;

- вынужденные простои и неритмичная работа и т.п.;

- неэффективность долгосрочного соглашения;

- недостаточность капитальных вложений и т.д.

Не все из данных критериев могут быть рассчитаны непосредственно по данным бухгалтерской отчетности, требуется дополнительная информация.                       

Кроме того, критические значения показателей должны быть детализированы по отраслям, что может быть, возможно, после накопления статистических данных, т.е. к недостаткам можно отнести высокую степень сложности принятия решения, информативный характер показателей, субъективность прогнозного решения.

Достоинства – комплексный и системный подход к пониманию финансового состояния с точки зрения возможности банкротства.

Другой метод, который можно использовать при многокритериальном подходе основан на комплексном анализе финансового состояния путем сравнения абсолютных и относительных показателей с нормативными и с предшествующим периодом.

4.3 Методики ограниченного круга показателей

          Данные методики предполагают выделение из системы показателей, характеризующих финансовое состояние, некоторых которые в первую очередь характеризуют несостоятельность, неплатежеспособность предприятия.

          В эту группу входят ряд методик:

1) В соответствии с действующим законодательством РФ о банкротстве предприятий для диагностики их несостоятельности применяется оценка показателей удовлетворительности структуры баланса.

Финансовый анализ следует проводить, используя «Методические положения по оценке финансового состояния предприятий и установлению неудовлетворительной структуры баланса», утвержденные распоряжением Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве) от 12 августа 1994 г. № 31-р.

Согласно постановлению Правительства РФ «О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий» от 20.05.94 г. № 498 для оценки удовлетворительности структуры баланса используются:

1) Коэффициент текущей ликвидности (К тек. лик.);

2) Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами      (К об. соб. ср.);

3) Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности (К вос. пл.);

Данные показатели рассчитываются на основе баланса:

                       Оборотные средства в запасах, затратах и пр. активах

1) К тек. лик. = ----------------------------------------------------------------------- =

                                   наиболее срочные обязательства

                    Оборотные активы – Расходы будущих периодов

= -----------------------------------------------------------------------------------------

    Краткосрочные обязат-ва – Доходы буд. пер. – Резервы предст. плат.

                                    Собственные оборотные средства

2) К об. соб. ср. = ----------------------------------------------------------------------- =

                         Оборотные средства в запасах, затратах и пр. активах

                     Собственные оборотные средства

= ------------------------------------------------------------------- =

     Оборотные активы – Расходы будущих периодов

                         Расчетный К тек. лик.
3) К утр. пл. = -------------------------------

                      Нормативный К тек. лик.
Экономический смысл данных показателей:

1) Коэффициент текущей ликвидности характеризует степень общего покрытия всеми оборотными средствами предприятия суммы срочных обязательств (суммы краткосрочных кредитов, а также кредиторской задолженности).

2) Коэффициент обеспеченности собственными средствами характеризует наличие собственных оборотных средств у предприятия, необходимых для его финансовой устойчивости (долю собственных оборотных средств в общей их сумме).

3) Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности показывает наличие реальной возможности у предприятия восстановить (утратить) платежеспособность за определенный период.

Показателем для определения неудовлетворительной структуры баланса предприятия является выполнение одного из следующих условий: 

1. Коэффициент текущей ликвидности на конец отчетного периода < 2.

2. Коэффициент обеспеченности собственными средствами < 0,1.

При расчете коэффициента восстановления платежеспособности период восстановления (у) принимается равным шести месяцам.

 При расчете коэффициента утраты платежеспособности (у) = 3 мес. Значение коэффициента должно быть < 1 и определяется по формуле:

                             У      К тлк – К тлн
К утр. пл. = К тлк + --- × ----------------                                                     (1)

                            Т               2

где К тлк и К тлн – значения коэффициента текущей ликвидности в конце и начале отчетного периода; 

      Т – продолжительность отчетного периода, мес.; 

      У – период восстановления (утраты) платежеспособности, мес.; 

      2 – нормативное значение коэффициента текущей ликвидности.

Если коэффициент текущей ликвидности и коэффициент обеспеченности собственными средствами ниже нормативных, но наметилась тенденция их роста, определяется коэффициент восстановления платежеспособности за период 6 месяцев.

 Если он > 1, следовательно, у предприятия есть реальная возможность восстановить свою платежеспособность в ближайшее время (6 месяцев).

В случае, если коэффициент текущей ликвидности и коэффициент обеспеченности собственными средствами равны или выше нормативных, но наметилась тенденция снижения, рассчитывают коэффициент утраты платежеспособности за период 3 месяца.

 И если он > 1, то предприятие имеет реальную возможность сохранить свою платежеспособность в течение 3-х месяцев, и наоборот.

Рассчитано, что для того, чтобы коэффициенты текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами были оптимальными (≥ 2 и ≥ 0,1 соответственно), у организации убытки должны составлять до 40% от суммы оборотных активов, а долгосрочные кредиты и займы должны быть не более 80% от суммы оборотных активов.

 Но такая структура баланса сейчас практически не встречается (по крайней мере, в отношении долгосрочных обязательств). Изменения коэффициента текущей ликвидности может произойти за счет изменения по каждой статье текущих активов и пассивов (см. рис. 3).

	Коэффициент текущей ликвидности



	Оборотные активы
	
	Краткосрочные финансовые обязательства



	Запасы
	
	Дебиторская задолженность
	
	Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	
	Краткосрочные кредиты и займы
	
	Кредиторская задолженность
	
	Прочие привлеченные средства


Рис. 3 – Факторы, влияющие на  коэффициент ликвидности

Установленная на сегодняшний день система критериев для определения неудовлетворенной структуры баланса не обеспечивает адекватность оценки финансового состояния предприятия. В российской экономике на основе этих критериев неплатежеспособности могут быть признаны несостоятельными практически 80% предприятий в любой отрасли. 

Эта система не позволяет выявить те предприятия, которые можно вывести из кризиса путем эффективной реструктуризации и диверсификации их деятельности.

В целях обеспечения единого подхода к анализу финансового состояния крупных и социально значимых предприятий приказом ФС ФО России утверждены «Методические указания по проведению анализа финансового состояния организаций» от 23.01.2001 года № 16. Данные методические указания значительно расширяют круг анализируемых показателей. Несмотря на достоинство широкого охвата всех сторон деятельности предприятия данная методика все же имеет  и недостатки.

          Перечень показателей анализа  в соответствии с данной методикой представлен в таблице 6.

Таблица 6 

Показатели финансового анализа

	Наименование показателей


	Формула для расчета

	1
	2

	1. Общие показатели

	Среднемесячная выручка  (К1)
	= Валовая выручка организации по оплате/ количество месяцев в отчетном периоде

	Доля денежных средств в выручке (К2)
	= денежные средства в выручке/ валовая выручка организации по оплате

	Среднесписочная численность работников (К3)
	

	2. Показатели платежеспособности и финансовой устойчивости

	Степень платежеспособности, общая (К4)
	= ( стр. 590 +стр.690) ф.№ 1 / К1

	Коэффициент задолженности по кредитам банков и займам (К5)
	= (стр.510 + стр.610) ф.№1 / К1

	Коэффициент задолженности организациям (К6)
	= ( стр.621 + стр.623+ стр.624 + стр.625) ф.№1 / К1

	Коэффициент задолженности фискальной системе (К7)
	= (стр.623+стр.624) ф. №1/ К1

	Коэффициент внутреннего долга (К8)
	= (стр.622 +стр.630 +стр.640 + стр.650 +стр.660)ф. №1 / К1

	Степень платежеспособности по текущим обязательствам  (К9)
	= стр.690 ф. №1/ К1

	Коэффициент покрытия  текущих  обязательств оборотными активами (К10)
	= стр.290 /стр.690 ф. №1

	Собственный капитал в обороте (К11)
	= (стр.490 – стр.190) ф.№1

	Доля собственного капитала в оборотных средствах (К12)
	=(стр.490 – стр.190) / стр.290 ф. № 1

	Коэффициент автономии (К13)
	= стр.490 / (стр.190 +стр.290) ф.№ 1

	 3.Показатели эффективности использования оборотного капитала (деловой активности), доходности и финансового результата (рентабельности)


Продолжение табл. 6

	1
	2

	Коэффициент обеспеченности оборотными средствами ( К14)
	= стр.290 ф.№ 1 / К1

	Коэффициент оборотных средств в производстве (К 15)
	= ( стр.210 + стр.220) – стр.215 ф. № 1 / К1

	Коэффициент оборотных средств в расчетах (К 16 )
	= (стр.290 – стр.210 .стр.220 + стр.215) ф.№1 / К1

	Рентабельность оборотного капитала (К 17)
	= Прибыль от продаж ф.№2 / стр.290 ф.№ 1

	Рентабельность продаж (К 18)
	= прибыль от продаж ф.№ 2 / Выручка (нетто) ф. № 2

	Среднемесячная выработка на одного работника (К 19 )
	= К1   /  К3

	4. Показатели эффективности использования внеоборотного капитала в инвестиционной активности организации



	Эффективность внеоборотного капитала (фондоотдача) (К20 )
	= К1   / стр.190 ф.№ 1

	Коэффициент инвестиционной активности (К21 )
	= (стр.130 +стр.135 + стр.140) / (стр.190) ф. № 1 

	5. Показатели исполнения обязательств  перед бюджетом и государственными внебюджетными фондами



	Коэффициенты исполнения текущих обязательств перед бюджетами соответствующих уровней  (К22   - К 24)
	Кì = Налоги (взносы) уплаченные / налоги  (взносы) начисленные, где ì = 22.23.24.25.26

	Коэффициент исполнения текущих обязательств перед гос. внебюджетными фондами  (К25)
	

	Коэффициент исполнения текущих обязательств перед Пенсионным фондом РФ (К26)
	


          По результатам расчетов и полученным значениям перечисленных показателей (критериев) может быть принято одно из следующих решений:

- о признании структуры баланса предприятия неудовлетворительной, а предприятия – неплатежеспособным;

           - о наличии реальной возможности у предприятия-должника восстановить свою платежеспособность;

· о наличии реальной возможности утраты платежеспособности предприятием, вследствие чего оно в ближайшее время не сможет выполнить свои обязательства перед кредиторами.

2) Другой метод, который может быть использован при данном подходе – это анализ финансовых потоков.

Данный метод позволяет заблаговременно выявить и предотвратить возможность ситуации банкротства, дает возможность решить задачи оценки сроков и объема необходимых заемных средств, оценки целесообразности взятия кредита.

В ходе анализа финансовых потоков или движения финансовых средств рассматривается 4 группы показателей:

1) поступление

2) расходы (или платежи)

3) их разница («сальдо»)

4) наличие («сальдо нарастающим итогом»).

Исходя из этих показателей первый признак банкротства – наличие отрицательного последнего показателя («сальдо нарастающим итогом» оказывается отрицательным, что означает появление долгов, и если кредиторы потребуют их через суд, то это может привести к банкротству).

Другой признак банкротства связан с возможностью попадания предприятия в «кредитную ловушку». В этом случае объем взятых заемных средств примерно равен или меньше возврата заемных средств, т.е. берущиеся заемные средства уже не используют для развития производства, а плата за них снижает эффективность, ведет к «вымыванию» собственных средств, к убыточному функционированию.

Угроза несостоятельности имеет место тогда, когда должник предположительно будет не в состоянии выполнить наличные платежи в момент наступления срока уплаты, т.е. определение будущей несостоятельности основывается на получаемых и исходящих выплатах.

Достоинства метода заключается в простоте расчетов, наглядности получаемых результатов, достаточной их информативности для принятия управленческих решений. Существенные недостатки его: трудно с необходимой степенью точности запланировать объем поступления денежных средств, объем предстоящих выплат на длительную перспективу.

Этот метод находит широкое применение на Западе, например, в Германии, применяется в законодательном порядке для установления факта неплатежеспособности предприятия.

3) Методика расчета чистых активов.

Порядок оценки чистых активов предприятия предусмотрен приказом Федеральной комиссии по рынку ценных бумаг РФ «О порядке оценки стоимости чистых активов акционерных обществ» от 3августа 1996 г. № 149. 

Для определения чистых активов необходимо найти разницу общих активов и общих обязательств, т.е. найти стоимость собственности по балансу. Полученный результат называют балансовой стоимостью чистых активов. 

В соответствии с ПБУ 4/99строки баланса для расчета стоимости чистых активов приведены в таблице 7.

Таблица 7

Методика расчета чистых активов

	Наименование
	Строки баланса

(код показателей)

	1. Нематериальные активы
	110

	2. Основные средства
	120

	3. Незавершенное строительство
	130

	4. Долгосрочные финансовые  вложения
	140

	5. Прочие внеоборотные активы
	150

	6. Запасы
	210

	7. Дебиторская задолженность
	230 +240

	8. Краткосрочные финансовые вложения
	250

	9. Денежные средства
	260

	10. Прочие оборотные активы
	270

	11. Итого активы
	Сумма 1-10

	12. Заемные средства
	590 + 610

	13. Кредиторская задолженность
	620

	14. Задолженность перед участниками (предприятиями) по выплате доходов
	630

	15. Резервы предстоящих платежей
	650

	16. Прочие краткосрочные обязательства
	660

	17. Итого пассивы, исключаемые из стоимости активов
	Сумма п 12-16

	18. Стоимость чистых активов
	Разница П. 11-17


4.4  Интегральные показатели диагностики вероятности банкротства

          Расчет интегральных показателей предполагает использование различных моделей (методов) анализа в том числе:

1) скоринговых моделей;

2) многомерного рейтингового анализа;

3) мультипликативного дискриминантного анализа и др.

1) Скоринговые модели.

Методика кредитного скоринга впервые была предложена американским экономистом Д. Дюраном в начале 40-х годов.

Сущность этой методики заключается в классификации предприятий по степени риска исходя из фактического уровня показателей и позволяет распределить предприятия по классам:

1 класс – предприятия с хорошим запасом финансовой устойчивости, позволяющим быть уверенными в возврате заемных средств.

2 класс – предприятия, демонстрирующие некоторую степень риска по задолженности, но еще не рассматриваются как рискованные.

3 класс – проблемные предприятия.

4 класс – предприятия с высоким риском банкротства даже после принятия мер по финансовому оздоровлению. Кредиторы рискуют потерять свои средства и проценты.

5 класс – предприятия высочайшего риска, практически несостоятельные.

Рейтинг каждого показателя выражается в баллах на основе экспертных оценок. Любая анализируемая организация может быть отнесена к определенному классу в зависимости от «набранного» количества баллов.

Простейшая скоринговая модель включает три балансовых показателя, позволяющих распределить предприятия по классам.

В качестве показателей характеризующих финансовую устойчивость приняты: 

1) рентабельность собственного капитала, %; 

2) коэффициент текущей ликвидности; 

3) коэффициент финансовой независимости.

Таблица 8 

Группировка на классы

	Показатель
	Границы классов

	
	1 кл
	2 кл
	3 кл
	4 кл
	5 кл

	Re собств. кап.
	30% и >

- 50 баллов
	29,9%-20% 

- 49,9-35 баллов
	19,9%-10% 

- 34,9-20 баллов
	9,9%-1% 

19,9-5 баллов
	менее 1%

- 0 баллов

	К тек. лик.
	2,0 и выше – 30 баллов
	
	
	
	

	К фин. незав.
	
	
	
	
	

	Границы классов
	100 баллов и >
	от 99 до 65
	от 64 до 35
	от 34 до 6
	0 баллов


Более сложная скоринговая модель может включать, во-первых, большое количество показателей, характеризующих финансовую устойчивость предприятия, во-вторых, другое количество классов финансового состояния и распределение по классам.

Так, например, Донцова Л.В. и Никифорова Н.А., представляют методику («Комплексный анализ бухгалтерской отчетности») в которой предприятия также могут быть отнесены к 5 классам, но в качестве критериев используется 8 показателей финансового состояния:

1) Коэффициент абсолютной ликвидности;

2) Коэффициент «критической оценки»;

3) Коэффициент текущей ликвидности;

4) Доля оборотных средств в активах;

5) Коэффициент обеспеченности собственными средствами;

6) Коэффициент капитализации;

7) Коэффициент финансовой независимости;

8) Коэффициент финансовой устойчивости.

Более сложная скоринговая модель позволяет получить более объективную оценку финансово-хозяйственного состояния, учитывать многообразие финансовых процессов, различия в уровне критических оценок, складывающуюся степень отклонения от них фактических значений показателей и возникающие в связи с этим сложности в общей оценке финансового положения.

В основе установления класса предприятия, по общепринятым понятиям, лежит набор финансовых коэффициентов. Коэффициенты, включаемые в набор, получают оценку в баллах, высота которых зависит от значения данного коэффициента в качестве критерия оценки и от степени соответствия нормативному (оптимальному), количественно выраженному уровню. Суммарная величина баллов по всем коэффициентам для данного предприятия дает основание отнести предприятие к тому или иному классу, присвоить разряд, характеристику. Главная цель, преследуемая установлением рейтинга, – это определение близости или удаленности от угрозы банкротства. Банкротство не является объективным финансовым состоянием. Даже в том случае, если все финансовые коэффициенты выражают крайне низкий уровень, иск о банкротстве не обязательно возбуждается кредиторами, а если и возбуждается, арбитражный суд не всегда признает предприятие банкротом. Объективно предприятие может находиться в зоне риска, т.е. в таком состоянии, когда дело о банкротстве может быть возбуждено. Устанавливая рейтинг предприятия, определяют степень риска оказаться банкротом. Финансово-устойчивое предприятие, по самой сути этого понятия, находится вне зоны риска. В бухгалтерской литературе приводится таблица установления рейтинга предприятия по пяти классам, с суммарным числом баллов в I классе, равным 100, с последовательным понижением:

Зарубежный опыт в части прогнозирования вероятности банкротства включает широко используемые модели известных западных экономистов.

 Финансовым аналитиком Уильямом Бивером была предложена система из 5 показателей, для оценки финансового состояния с целью диагностики банкротства  и  деление предприятий на три группы (таблица 9).

На основе отчетности предприятия рассчитываются фактические значения показателей из данной системы, каждый из которых сравнивается с нормативными значениями в каждой группе, исходя из чего, и осуществляется отнесение к определенной группе. Общая оценка анализируемого предприятия осуществляется по большинству показателей относящихся к данной группе. 

2) Модели многомерного рейтингового анализа.

Для оценки рейтинга предприятия и степени финансового риска часть используются методы многомерного рейтингового анализа, которые базируются на комплексном многомерном подходе к оценке такого сложного явления, как производственно-хозяйственная деятельность.

Решение задачи многомерного сравнительного анализа включает следующие этапы:

1) Обоснование системы показателей, по которым будут оцениваться результаты (формируется матрица исходных данных).

2) По каждому показателю определяется максимальный элемент, который принимается за единицу.

3) Находится общий рейтинг:

R = k1 х12 + k2 х22 +…+ kn хn2                                          (2)

где величина ki (весовых коэффициентов) устанавливается экспертным путем.

С точки зрения эффективности рейтинговой оценки финансового состояния предприятия, система финансовых коэффициентов должна удовлетворять следующим требованиям:

- финансовые коэффициенты должны быть максимально информативными и давать целостную картину устойчивости финансового состояния;

- в экономическом смысле коэффициенты в основном должны иметь одинаковую направленность (рост коэффициентов означает улучшение финансового состояния);

- для всех коэффициентов должны быть указаны числовые нормативы (минимального удовлетворительного уровня и диапазона изменений);

- коэффициенты должны рассчитываться только по данным публичной бухгалтерской отчетности.

Итоговая рейтинговая оценка учитывает все важнейшие параметры (показатели) финансовой и производственной деятельности предприятия, т.е. хозяйственной деятельности в целом. Исходные показатели для рейтинговой оценки объединены в 4 группы  (таблица 10).

           В основе расчета итогового показателя рейтинговой оценки лежит сравнение предприятий по каждому показателю финансового состояния с условным эталонным предприятием, имеющим наилучшие результаты по всем сравниваемым показателям. Таким образом, базой отсчета для получения рейтинговой оценки финансового состояния предприятия являются не субъективные предположения экспертов, а сложившиеся в реальной рыночной конкуренции наиболее высокие результаты из всей совокупности сравниваемых объектов. Эталоном сравнения как бы является самый удачливый конкурент, у которого все показатели наилучшие. В общем виде алгоритм сравнительной рейтинговой оценки финансового состояния предприятия может быть представлен в виде последовательности следующих действий.

1. Исходные данные представляются в виде матрицы (α ij), т.е. таблицы, где по строкам записаны номера показателей (i = 1, 2, 3, …, n), а по столбцам – номера предприятий (j = 1, 2, 3, …, m).

2. По каждому показателю находится максимальное значение и заносится в столбец условного эталонного предприятия (m+1).

3. Исходные показатели матрицы α ij стандартизуются в отношении соответствующего показателя эталонного предприятия по формуле:

                                                           α ij
                                                        х ij = ------------                                               (3)

                                                        max α ij
где х ij – стандартизованные показатели финансового состояния i-го предприятия.

4. Для каждого анализируемого предприятия значение его рейтинговой оценки определяется по формуле:


Ri = √ (1 – х 1j)² + (1 – х 2j)² + … + (1 – х nj)²                                             (4)

где Ri – рейтинговая оценка для i-го предприятия;

      х 1j, х 2j, …, х nj – стандартизованные показатели j-го анализируемого предприятия.

5. Предприятия упорядочиваются (ранжируются) в порядке убывания рейтинговой оценки.

Таблица 10 

Система исходных показателей для рейтинговой оценки 

по данным публичной отчетности

	I группа


	II группа
	III группа
	IV группа

	1
	2
	3
	4

	Показатели оценки прибыльности хозяйственной деятельности
	Показатели оценки эффективности управления
	Показатели оценки деловой активности
	Показатели оценки ликвидности и рыночной устойчивости

	1.Общая рентабельность пре-я – общая прибыль на 1 руб. активов
	1.Чистая прибыль на 1 руб. объема реал. продукции
	1.Отдача всех активов – выручка от реал. продукции на 1 руб. активов
	1. Текущий  К ликвидности – Об.ср-ва на 1 руб. срочных обязательств

	2.Чистая рентабельность предприятия – чистая прибыль на 1 руб. активов
	2 Прибыль от реализации продукции на 1 руб. объема реализации продукции
	2.Отдача основных фондов – выручка от реализации продукции на 1 руб. основных фондов
	2. Критический К  ликвидности – денежные средства, расчеты и прочие активы на 1 руб. срочных  об-ств

	3.Рентабельность СК – чистая прибыль на 1 руб. собственного кап-ла (средств)
	3. Прибыль от всей реализации на 1 руб. объема реализации продукции
	3.Оборачивамость оборотных фондов – выручка от реализации продукции на 1 руб. оборотных средств
	3. Индекс постоянного актива – ОФ и прочие внеоборотные активы к собственным средствам


Продолжение табл. 10

	1
	2
	3
	4

	4. Общая рентабельность к ОПФ – общая прибыль к средней величине основных производственных фондов и оборотных средств в товарно-материальных ценностях
	4. Общая прибыль на 1 руб. объема реализации продукции
	4. Оборачиваемость запасов – выручка от реализации продукции на 1 руб. запасов и затрат
	4. Коэффициент автономии – собственные средства на 1 руб. к валюте баланса

	
	
	5. Оборач. деб. задолж-сти – выручка от реализации продукции на 1 руб. деб. задол-ти
	5. Обеспеченность запасов СОС – собственные оборотные средства на 1 руб. запасов 

	
	
	6. Оборач. банковских активов – выручка от реализации на 1 руб. банковских активов
	

	
	
	7. Отдача СК – выручка от реализации на 1 руб. собственного капитала
	


Наивысший рейтинг имеет предприятие с минимальным значением сравнительной оценки, полученной по формуле 2. Для применения данного алгоритма на практике никаких ограничений на количество сравниваемых показателей и предприятий не накладывается.

Изложенный алгоритм получения рейтинговой оценки финансового состояния предприятия может применяться для сравнения предприятий на дату составления баланса (по данным на конец периода) или в динамике.

Для определения рейтинга можно использовать меньшее количество показателей, чтобы упростить расчеты. Так, некоторые источники предлагают использовать 5 показателей наиболее часто применяемых для характеристики финансового состояния:

1. Обеспеченность собственными средствами, которая характеризует наличие у предприятия собственных оборотных средств, необходимых для его устойчивости, определяется по формуле:

                                                          III – I
                                                          К о = ----------                                (5)

                                                              II
где III – итог раздела 3 баланса;

      I – итог раздела 1 баланса;

      II – итог раздела 2 баланса.

Нормативное требование: К о ≥ 0,1.

2. Коэффициент покрытия, который характеризуется степенью общего покрытия всеми оборотными средствами предприятия суммы текущих обязательств (коэффициент платежеспособности), определяется по формуле:

                                                             II
                                           К т.л. = -----------------------------                    (6)

                                              V – сч. (98 + 84 + 96) 

Нормативное требование: К т.л. ≥ 2.

3. Интенсивность оборота авансируемого капитала, которая характеризуется объемом реализованной продукции, приходящаяся на 1 руб. средств, вложенных в деятельность предприятия, определяется по формуле:

                                  Выручка от реализации – НДС      365

                             К и = ----------------------------------------- × ------       (7)

                                        (ВБ н + ВБ к) × 0,5                    Т

где ВБ н, ВБ к – валюта баланса на начало и конец анализируемого периода;

      Т – количество дней в рассматриваемом периоде.

Нормативное требование: К и ≥ 2,5.

4. Менеджмент (эффективность управления предприятием), который характеризуется соотношением величины прибыли от реализации и величины выручки от реализации, определяется по формуле:

                                                            П р
                                                          К м = -------                                 (8)

                                                             V
где П р – прибыль от реализации работ, услуг;

      V – выручка от реализации.

Нормативное требование косвенно обусловлено уровнем учетной ставки ЦБ РФ, но не менее 40% (для переходного периода).

5. Прибыльность (рентабельность) предприятия, которая характеризует объем прибыли приходящейся на 1 руб. собственного капитала, определяется по формуле:

                                                    П бал                   365

                                         К р = ------------------------- × --------            (9)

                                         (III н + III к) × 0,5           Т

где III н, III к – итоги раздела 3 на начало и конец периода;

      П бал – прибыль балансовая.

Нормативное требование: К р > 2,0.

Выражение для рейтингового числа, определяемого на основе перечисленных пяти показателей, будет выглядеть следующим образом:

К общ = 2 · К о + 0,1 · К т.л. + 0,08 · К и + 0,45 · К м + К р          (10)

Таким образом, вычислив значения финансовых показателей по формулам (1) и (5) и подставив их в выражение (6), определяем рейтинговую экспресс-оценку финансового состояния предприятия.

          3) Модели мультипликативного дискриминантного анализа

          В зарубежных странах для оценки риска банкротства и кредитоспособности предприятий широко используются факторные модели известных западных экономистов, разработанные с помощью многомерного дискриминантного анализа: модели Альтмана, Лиса, Таффлера, Тишоу и др.

         Мультипликативный дискриминантный анализ использует методологию, рассматривающую объединенное влияние нескольких переменных (в нашем случае – финансовых коэффициентов). Цель дискриминантного анализа – построение линии, делящей все компании на две группы: если точка расположена над линией, фирме, которой она соответствует, финансовые  заптруднения вплоть до банкротства в ближайшем будущем не грозят, и наоборот. Эта линия разграничения называется  дискриминантной функцией, индекс Z.

Чаще всего для оценки вероятности банкротства предприятия используются предложенные известным западным экономистом Э. Альтманом Z-модели.

Самой простой из этих моделей является двухфакторная. Для нее выбираются всего два основных показателя, от которых, по мнению Альтмана, зависит вероятность банкротства: коэффициент покрытия (характеризует ликвидность) и коэффициент финансовой независимости (характеризует финансовую устойчивость). На основе анализа западной практики были выявлены весовые коэффициенты каждого из этих факторов:

Z = - 0,3877 – 1,0736 К п + 0,0579 Кфз
где К п – коэффициент покрытия (коэффициент текущей ликвидности) отношения текущих активов к текущим обязательствам);

      К фз – коэффициент финансовой зависимости, определяемый как отношение заемных средств к общей величине пассивов (удельный вес заемных средств в активах (в долях единицы)).

Для предприятий, у которых Z = 0, вероятность банкротства меньше 50% и далее снижается по мере уменьшения Z.

Достоинством модели является ее простота, возможность применения в условиях ограниченного объема информации о фирме. Но данная модель не обеспечивает высокую точность прогнозирования банкротства, так как не учитывает влияния на финансовое состояние предприятия других важных показателей (рентабельности, отдачи активов, деловой активности). Ошибка прогноза с помощью двухфакторной модели оценивается интервалом ( Z = ( 0,65.

Поскольку российские предприятия функционируют в других условиях, нельзя механически использовать эту модель. Если бы имелась достаточно представительная информация о финансовом состоянии российских предприятий-банкротов, то эту модель можно было бы применить, но с другими числовыми значениями весовых коэффициентов.

В западной практике широко используются также пятифакторная и семифакторная модели прогнозирования.

В 1968 г. Альтманом разработана формула пятифакторной модели прогнозирования:

Z = 1,2 К об + 1,4 К нп + 3,3 К р + 0,6 К п + 1,0 К ом               (11)

Здесь:

К об – доля оборотных средств в активах, т.е. отношение текущих активов к общей сумме активов. Общую сумму активов следует рассматривать как общую сумму имущества, т.е. сумму внеоборотных и оборотных активов предприятия.

К нп – рентабельность активов, исчисленная исходя из нераспределенной прибыли к общей сумме активов. Нераспределенную сумму прибыли прошлых лет следует учитывать вместе с нераспределенной прибылью отчетного года. Л. Философов считает, что для российских предприятий этот показатель следует принять равным нулю, так как деятельность предприятий как акционерных обществ только начинается.

К р – рентабельность активов, исчисленная по балансовой прибыли.

К п – коэффициент покрытия по рыночной стоимости собственного капитала, т.е. отношение рыночной стоимости акционерного капитала (суммарная рыночная стоимость акций предприятия) к краткосрочным обязательствам. Некоторые экономисты рекомендуют определять этот показатель как отношение общей величины активов к общей сумме заемных средств или заменить рыночную стоимость акций на сумму уставного и добавочного капитала, так как увеличение стоимости активов предприятия приводит либо к увеличению его уставного капитала (увеличение номинала или дополнительный выпуск акций), либо к росту добавочного капитала (повышение курсовой стоимости акций в силу роста их надежности).

К ом – отдача всех активов, т.е. отношение выручки от реализации к общей сумме активов.

Данная модель представляет собой линейную дискриминантную функцию, коэффициенты которой рассчитаны по данным исследования (1968 г.) совокупности из 33 компаний.


                            Текущие активы – Текущие обязательства

Z 5 = 1,2   --------------------------------------------------------   +

                                               Все обязательства

                                       Нераспределенная прибыль

+ 1,4   -------------------------------------    +

                                                    Все активы


                          Прибыль до уплаты процентов и налогов

+ 3,3   --------------------------------------------------------   +

                                                     Все активы

      Рыночная стоимость обыкновенных и привилегированных акций

+ 0,6   --------------------------------------------------------------------------------------   +

                                                       Все активы

                                                 Объем продаж (В)

+ 1,0   -------------------------

                                                      Все активы                                  (12)

Если Z 5 < 1,8 – вероятность банкротства очень высокая;

1,81 < Z 5 < 2,7 – вероятность банкротства средняя;

2,8 < Z 5 < 2,9 – банкротство возможно, но при определенных обстоятельствах;

Z 5 > 3,0 – очень малая вероятность банкротства.

В 1983 году Э.Альтманом разработана усовершенствованная модель для промышленных и непромышленных предприятий.

Усовершенствованная модель имеет вид:

для производственных предприятий –

Z = 0,717 × Х 1   + 0,847 × Х 2 + 3,107 × Х 3  + 0,420 × Х 4 + 0,998 × Х 5 ;

для непроизводственных предприятий –

Z = 6,56 × Х 1  + 3,26 × Х 2 + 6,72 × Х 3 + 1.05 × Х 4 .

          На основании  полученного значения для  Z – счета  можно  определить степень угрозы банкротства.

	Степень угрозы
	Для производственных предприятий
	Для непроизводственных предприятий

	Высокая угроза банкротства
	Менее 1,23
	Менее 1,10

	Зона неведения
	1,23 – 2,90
	1,10 – 2,60

	Низкая угроза банкротства
	Более 2,90
	Более 2,60


Эти модели применимы в условиях России только для акционерных обществ, акции которых свободно продаются на рынке ценных бумаг, т.е. имеют рыночную стоимость.

Следует отметить, что весовые коэффициенты-константы в этих моделях рассчитаны исходя из финансовых условий, сложившихся в США. Логично было бы проанализировать ряд обанкротившихся российских предприятий и рассчитать коэффициенты-константы, соответствующие российской экономике.

Семифакторная модель позволяет прогнозировать банкротство на горизонте в 5 лет с точностью до 70% и включает следующие показатели: рентабельность активов, динамику прибыли, коэффициент покрытия процентов по кредитам, кумулятивную прибыльность, коэффициент ликвидности, коэффициент автономии, совокупные активы. Достоинство этой модели в максимальной точности, однако, применение ее затруднено из-за недостатка информации (требуются данные аналитического учета, которых нет у внешних пользователей).

По модели Альтмана несостоятельные предприятия, имеющие высокий уровень четвертого показателя (собственный капитал / заемный капитал), получают очень высокую оценку, что не соответствует действительности. 

В связи с несовершенством действующей методики переоценки основных фондов, когда старым изношенным фондам придается такое же значение, как и новым, необоснованно увеличивается доля собственного капитала за счет фонда переоценки. В итоге сложилась нереальное соотношение собственного и заемного капитала. Поэтому модели, в которых присутствует данный показатель, могут исказить реальную картину.

          Следует также учитывать, что разработанные на Западе модели прогнозирования банкротства соответствуют условиям развитой экономики, поэтому необходимо либо адаптировать их к российским условиям, либо разрабатывать свои адекватные этим условиям прогнозные модели.

Однако банкротство многих российских организаций связано, прежде всего, с вовлечением их в систему неплатежей, обусловленную влиянием внешних, практически неконтролируемых факторов. А прогнозировать любую экономическую ситуацию, в том числе и банкротство, можно, только владея информацией.

          Дискриминантная модель, разработанная Лисом для Великобритании, получила следующее выражение:

Z = 0,063 х1 + 0,092 х2 + 0,057 х3 + 0,001 х4                          (13)

где х1 – оборотный капитал / сумма активов;

      х2 – прибыль от реализации / сумма активов;

      х3 – нераспределенная прибыль / сумма активов;

      х4 – собственный капитал / заемный капитал.

Здесь предельное значение равняется 0,037.

Таффлер разработал следующую модель:

Z = 0,53 х1 + 0,13 х2 + 0,18 х3 + 0,16 х4                                (14)

где х1 – прибыль от реализации / краткосрочные обязательства;

      х2 – оборотные активы / сумма обязательств;

      х3 – краткосрочные обязательства / сумма активов;

      х4 – выручка / сумма активов.

Если величина Z-счета больше 0,3, это говорит о том, что у фирмы неплохие долгосрочные перспективы, если меньше 0,2, то банкротство более чем вероятно.

Однако следует отметить, что использование таких моделей требует больших предосторожностей. Тестирование ряда предприятий по данным моделям показало, что они не в полной мере подходят для оценки риска банкротства наших субъектов хозяйствования из-за разной методики отражения инфляционных факторов и разной структуры капитала, а также из-за различий в законодательной и информационной базе.

Учеными Иркутской государственной экономической академии предложена своя четырехфакторная модель прогноза риска банкротства (модель R-счета), которая внешне похожа на модель Э. Альтмана для предприятий, акции которых не котируются на бирже:

R = 8,38 К1 + К2 + 0,054 К3 + 0,63 К4,

где

         Оборотные активы (стр. 290)

К1 = -------------------------------------- ;

                  Активы (стр. 300)

         Чистая прибыль (убыток) отчетного периода

К2 = ----------------------------------------------------------- ;

                   Собственный капитал (стр. 490)

         Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг

К3 = --------------------------------------------------------------------------------- ;

                                         Активы (стр. 300)

                          Чистая прибыль (убыток) отчетного периода

К4 = -------------------------------------------------------------------------------------- ;

         Затраты на производство и реализацию (себестоимость проданных

                товаров, коммерческие расходы, управленческие расходы)

Вероятность банкротства предприятия в соответствии со значением модели R определяется следующим образом:

	Значение R
	Вероятность банкротства, %


	Менее 0
	Максимальная (90 – 100)

	0 – 0,18
	Высокая (60 – 80)

	0,18 – 0,32
	Средняя (35 – 50)

	0,32 – 0,42
	Низкая (15 – 20)

	Более 0,42
	Минимальная (до 10)


Метод credit-men, разработанный Ж. Депаляном (Франция).

Финансовая ситуация на предприятии может быть охарактеризована с помощью пяти показателей:

                     Дебиторская задолженность + Денежные средства +

                                 + Краткосрочные финансовые вложения

Коэффициент                        (стр. 240 + стр. 250 + стр. 260)

быстрой              = ----------------------------------------------------------------------- ;

ликвидности          Краткосрочные обязательства (стр. 690 – стр. 640, 650)

Коэффициент                         Капитал и резервы (стр. 490)

кредитоспособности = ------------------------------------------------- ;

                                        Общие обязательства (стр. 590 и 690)

Коэффициент                     Капитал и резервы (стр. 490)

иммобилизации     = ------------------------------------------------- ;

собственного             Остаточная стоимость внеоборотных

капитала                                     активов (стр. 190)

Коэффициент            Себестоимость проданных товаров

оборачиваемости = ----------------------------------------------- ;

запасов                                      Запасы (стр. 210)

Коэффициент                  Выручка (нетто) от продажи

оборачиваемости     = ------------------------------------------ .

дебиторской                     Дебиторская задолженность

задолженности                        (стр. 230 + стр. 240)

Для каждого коэффициента определяют его нормативное значение с учетом специфики отрасли, сравнивают с показателем на предприятии и вычисляют значение функции N:

N = 25 · R1 + 25 · R2 + 10 · R3 + 20 · R4 + 20 · R5 ,

Где R i   рассчитывается следующим образом:

         Значение коэффициента изучаемого предприятия

R1 = -----------------------------------------------------------------

                    Нормативное значение коэффициента

Если N = 100, то финансовая ситуация предприятия нормальная, если N > 100, то ситуация хорошая, если N < 100, то ситуация на предприятии вызывает беспокойство.

Показатель платежеспособности Конана и Гольдера:

Z = - 0,16 · Х1 – 0,22 · Х2 + 0,87 · Х3 + 0,1 · Х4 – 0,24 · Х5 ,

где

     Дебиторская задолженность + Денежные средства + Краткосрочные

                 финансовые вложения (стр. 240 + стр. 250 + стр. 260)

Х1 = ------------------------------------------------------------------------------------------

                                  Общие активы (стр. 300)

         Постоянный капитал (стр. 490 + 510)

Х2 = -------------------------------------------------

              Общие активы (стр. 300)

                  Проценты к уплате 

Х3 = --------------------------------------

     Выручка (нетто) от продажи

                                             Расходы на персонал

Х4 = ---------------------------------------------------------------------------------------

    Добавленная стоимость (Стоимость продукции – Стоимость сырья,

                      энергии, услуг сторонних организаций)

              Прибыль (убыток) от продаж

Х5 = --------------------------------------------

     Привлеченный капитал (стр. 700)

Авторы дифференцировали вероятность задержки платежей  в зависимости от значений показателя Z:

	Значение Z
	Вероятность задержки платежа, %

	+ 0,210
	100

	+ 0,048
	90

	+ 0,002
	80

	- 0,02
	70

	- 0,068
	50

	- 0,087
	40

	- 0,107
	30

	- 0,131
	20

	- 0,164
	10


Функция показателя платежеспособности Управления отчетности Банка Франции:

100 · Z = - 1,255 · R1 – 2,003 · R2 – 0,824 · R3 + 5,221 · R4 – 0,689 · R5 – 

– 1,164 · R6 + 0,706 · R7 + 1,108 · R8 – 85,544

где

        Доля финансовых        Финансовые расходы (процент к уплате)

R1 =        расходов            = ------------------------------------------------------

           в результате, %          Прибыль (убыток) до налогообложения

               Покрытие                   Постоянный капитал (стр. 490 + 510)

R2 =  инвестированного   = ------------------------------------------------------

                капитала                    Инвестированный капитал (стр. 700)

        Платежеспо-     Способность к самофинансированию (стр. 430 + 470)

R3 =  собность, %   = --------------------------------------------------------------------

                                                  Привлеченный капитал (стр. 700)

         Норма валовой       Прибыль (убыток) от налогообложения

R4 =    прибыли, %       = ----------------------------------------------------

                                                  Выручка (нетто) от продажи 

                                                   Коммерческая кредиторская задолженность

          Период погашения                        (поставщики и подрядчики)

R5 = кредита поставщиков,  = --------------------------------------------------------

                      дни                                   Закупки, включая налоги

                                                      Добавленная стоимость к.г. – 

          Процент изменения          – Добавленная стоимость н.г.

R6 =       добавленной           = ---------------------------------------------

             стоимости, %               Привлеченный капитал (стр. 700)

                                              Запасы – Авансы клиентов + Коммерческая

                                              дебиторская задолженность (покупатели и 

        Период погашения                                 заказчики)

R7 =    задолженности    = --------------------------------------------------------

            клиентов, дни                    Выручка от продажи (валовая)                    

         Реальные                Реальные инвестиции (стр. 120)

R8 =  инвестиции, %  = --------------------------------------------

                                               Добавленная стоимость 

н.г. – начало года, к.г. – конец года.

На основе величины показателя Z оценивается вероятность задержки платежей.

Таблица 11 

Пограничные  значения показателя Z
	Показатель Z
	Область решений



	Менее 3
	Предприятия, задерживающие платежи

	От 3 до 1
	Уязвимые предприятия

	Более 1
	Нормальные предприятия


Поэтому пришли к выводу о необходимости разработки собственных дискриминантных функций для каждой отрасли, которые бы учитывали специфику нашей действительности. Более того, эти функции должны тестироваться каждый год на новых выборках с целью уточнения их дискриминантной силы.

Модель Фулмера была создана на основе обработки данных 60 предприятий, из которых 30 – потерпели крах, а остальные 30 – нормально работают со средним годовым балансом 455 долл. США. Начальный вариант модели содержал 40 коэффициентов, в окончательном варианте используются девять. Модель имеет следующий вид:

Н = 5,528 · х1 + 0,212 · х2 + 0,073 · х3 + 1,270 · х4 + 0,120 · х5 + 2,335 · х6 + 

       + 0,575 · х7 + 1,083 · х8 + 0,894 · х9 – 3,075,

где 

         Нераспределенная прибыль прошлых лет

х1 = ------------------------------------------------------- ;

                                       Баланс

         Выручка (нетто) от реализации

х2 = ------------------------------------------ ;

                             Баланс

        Прибыль до налогообложения

х3 = --------------------------------------- ;

               Собственный капитал

                                 Денежный поток

х4 = -------------------------------------------------------------- ;

        Обязательства (краткосрочные + долгосрочные)

           Долгосрочные обязательства

х5 = ----------------------------------------- ;

                            Баланс

          Краткосрочные обязательства

х6 = ----------------------------------------- ;

                            Баланс

х7 = log (материальные активы) ;

         Оборотный капитал

х8 = ---------------------------- ;

              Обязательства


                 Прибыль до налогообложения + Проценты к уплате

х9 = log   ---------------------------------------------------------------------

                                           Проценты к уплате

При условии Н < 0, неизбежен крах фирмы. Точность прогнозов, сделанных с помощью данной модели на год вперед, составляет 98%, на два года – 81%.

Модель Спрингейта была построена в университете С. Фрейзера в 1978 г. путем пошагового дискриминантного анализа методом Альтмана. При разработке модели из 19 финансовых коэффициентов в окончательном варианте остались только 4. Модель Спрингейта имеет следующий вид:

Z = 1,03 · х1 + 3,07 · х2 + 0,66 · х3 + 0,4 · х4 ,

где

         Оборотный капитал

х1 = --------------------------- ;

                  Баланс

         Прибыль до налогообложения + Проценты к уплате

х2 = --------------------------------------------------------------------- ;

                                               Баланс

        Прибыль до налогообложения

х3 = ---------------------------------------- ;

         Краткосрочные обязательства

         Выручка (нетто) от реализации

х4 = ------------------------------------------ ;

                          Баланс

При условии Z < 0,862, предприятие получает оценку «крах». Для создания модели Спрингейт использовал данные по 40 предприятиям, и точность его прогнозов о предстоящей неплатежеспособности на год вперед составляла 92,5%.

Однако следует отметить, что в России иные темпы инфляции, иные циклы макро- и микроэкономики, а также иные уровни фондо-, энерго- и трудоемкости производства, производительности труда, иное налоговое бремя. Ввиду этого в российских условиях невозможно механически использовать приведенные выше значения коэффициентов. И тем не менее саму модель с числовыми значениями, соответствующими реалиям российского рынка, можно было бы применить, если бы отечественные учет и отчетность обеспечивали достаточно представительную информацию о финансовом состоянии предприятия.

Модель R предложена учеными Иркутской государственной экономической академии. Она представляет собой четырехфакторную модель прогноза риска банкротства и имеет следующий вид:

R = 8,38 · К1 + К2 + 0,054 · К3 + 0,63 · К4 ,

где

         Оборотный капитал

К1 = --------------------------- ;

                   Актив

              Чистая прибыль 

К2 = ----------------------------- ;

         Собственный капитал    

         Выручка от реализации

К3 = -------------------------------- ;

                      Актив    

              Чистая прибыль 

К4 = ------------------------------ ;

         Интегральные затраты    

Определение критерия вероятности банкротства предприятия в соответствии со значением модели R приведено ниже.

	Значение R
	Вероятность банкротства, %


	Меньше 0
	Максимальная (90 – 100)

	0 – 0,18
	Высокая (60 – 80)

	0,18 – 0,32
	Средняя (35 – 50)

	0,32 – 0,42
	Низкая (15 – 20)

	Больше 0,42
	Минимальная (до 10)


Кроме того, был предложен коэффициент прогноза банкротства (Кпб), который характеризует удельный вес чистых оборотных средств в сумме актива баланса. Данный коэффициент рассчитывается по формуле:

          Все мобильные (оборотные) активы – 

          – VI раздел баланса + Расчеты и прочие пассивы

Кпб = ----------------------------------------------------------------

                               Общий итог баланса

Таким образом, разработана система банкротства и поддержки предприятия. Достаточная  универсальность данной системы делает возможным ее использование в России с учетом особенностей национальной экономической политики, механизма защиты предприятий и предотвращения их от банкротства.

4.5  Пути финансового оздоровления субъектов

хозяйствования

         К предприятию, которое признано банкротом, применяется ряд санкций:

- реорганизация производственно-финансовой деятельности;

- ликвидация с распродажей имущества;

- мировое соглашение между кредиторами и собственниками предприятия.

Реорганизационные процедуры предусматривают восстановление платежеспособности путем проведения определенных инновационных мероприятий.

 По результатам анализа должна быть выработана генеральная финансовая стратегия и составлен бизнес-план финансового оздоровления предприятия с целью недопущения банкротства и вывода его из «опасной зоны» путем комплексного использования внутренних и внешних резервов.

Поскольку большинство предприятий  разоряется по вине неэффективной государственной политики, то одним из путей финансового оздоровления предприятий должна быть государственная поддержка несостоятельных субъектов хозяйствования. Но ввиду дефицита государственного бюджета рассчитывать на эту помощь могут не все предприятия.

Формы финансового оздоровления применяемые к несостоятельным предприятиям можно классифицировать по источникам финансирования, по средствам использования внутренних и внешних резервов, по направлениям осуществления и т.д. Все это  можно представить в виде рисунка 4.

С целью сокращения дефицита собственного оборотного капитала акционерное предприятие может попытаться пополнить его за счет выпуска и размещения новых акций и облигаций. Однако при этом надо иметь в виду, что выпуск новых акций может привести к падению их курса и это тоже может стать причиной банкротства.

Один из путей предотвращения банкротства акционерных предприятий – уменьшение или полный отказ от выплаты дивидендов по акциям при условии, что удастся убедить акционеров в реальности программы финансового оздоровления и повышения дивидендных выплат в будущем.

	Формы финансового оздоровления




	На средства собственника
	
	На средства бюджета
	
	На средства кредиторов
	
	На средства других лиц



	На безвозвратной основе
	
	План финансового оздоровления предприятия
	
	На возвратной основе



	Выпуск новых акций и облигаций
	
	Слияние несостоятельного предприятия с другим
	
	Предоставление банковских кредитов и дотаций
	
	Факторинг или договор-цессия


	Лизинг
	
	Внутренние источники


	Реструктуризация долгов
	
	Реинжиниринг бизнес-процесса


Рис. 4 – Формы их финансового оздоровления, 

применяемые к несостоятельным предприятиям

Важным источником финансового оздоровления предприятия является факторинг,  или договор-цессия, по которому предприятие уступает свое требование к дебиторам банку в качестве обеспечения возврата кредита.

Одним из эффективных методов обновления материально-технической базы предприятия является лизинг, который не требует полной единовременной оплаты арендуемого имущества и служит одним из видов инвестирования.

 Использование ускоренной амортизации по лизинговым операциям позволяет оперативно обновлять оборудование и вести техническое перевооружение производства. 

Привлечение кредитов под прибыльные проекты, способные принести предприятию высокий доход, также является одним из резервов финансового оздоровления предприятия.

Этому же способствует и диверсификация производства по основным направлениям хозяйственной деятельности, когда вынужденные потери по одним направлениям покрываются прибылью от других.

Уменьшить дефицит собственного капитала можно за счет ускорения его оборачиваемости путем сокращения сроков строительства, производственно-коммерческого цикла, сверхнормативных остатков запасов, незавершенного производства, т.е. за счет внутренних резервов и источников

Сокращение расходов на содержание объектов жилсоцкультбыта путем передачи их в муниципальную собственность также способствует приливу капитала в основную деятельность. 

С целью сокращения расходов и повышения эффективности основного производства в отдельных случаях целесообразно отказаться от некоторых видов деятельности, обслуживающих основное производство (строительство, ремонт, транспорт и т.п.), и перейти к услугам специализированных организаций.

Если предприятие получает прибыль и является при этом неплатежеспособным, нужно проанализировать использование прибыли. 

При наличии значительных отчислений в фонд потребления эту часть прибыли в условиях неплатежеспособности предприятия можно рассматривать как потенциальный резерв пополнения собственных оборотных средств предприятия.

Большую помощь в выявлении резервов улучшения финансового состояния предприятия может оказать маркетинговый анализ по изучению спроса и предложения, рынков сбыта и формированию на этой основе оптимального ассортимента и структуры производства продукции.

Одним из основных и наиболее радикальных направлений финансового оздоровления предприятия является поиск внутренних резервов по увеличению прибыльности производства и достижению безубыточной работы за счет более полного использования производственной мощности предприятия, повышения качества и конкурентоспособности продукции, снижения ее себестоимости, рационального использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов, сокращения непроизводительных расходов и потерь.

Основное внимание при этом необходимо уделить вопросам ресурсосбережения: внедрения прогрессивных норм, нормативов и ресурсосберегающих технологий, использования вторичного сырья, организации действенного учета и контроля за использованием ресурсов.

 Для систематизированного выявления и обобщения всех видов потерь на каждом предприятии целесообразно вести специальный реестр потерь с классификацией их по определенным группам:

- от брака;

- снижения качества продукции;

- невостребованной продукции;

- утраты выгодных заказчиков, выгодных рынков сбыта;

- неполного использования производственной мощности предприятия;

- простоев рабочей силы, средств труда, предметов труда и денежных ресурсов;

- перерасхода ресурсов на единицу продукции по сравнению с установленными нормами;

- порчи и недостачи материалов и готовой продукции;

- списания не полностью амортизированных основных средств;

- уплаты штрафных санкций за нарушение договорной дисциплины;

- списания невостребованной дебиторской задолженности;

- просроченной дебиторской задолженности;

- привлечения невыгодных источников финансирования;

- несвоевременного ввода в действие объектов капитального строительства;

- стихийных бедствий;

- по производствам, не давшим продукции, и т.д.

Анализ динамики этих потерь и разработка мероприятий по их устранению позволят значительно улучшить финансовое состояние субъекта хозяйствования.

В особо тяжелых случаях необходимо провести реинжиниринг бизнес-процесса, т.е. коренным образом пересмотреть производственную программу, материально-техническое снабжение, организацию труда и начисление заработной платы, подбор и расстановку персонала, управления качеством продукции, рынки сырья и рынки сбыта продукции, инвестиционную и ценовую политику и другие вопросы.

2. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ПО ВЫПОЛНЕНИЮ 

КОНТРОЛЬНОЙ РАБОТЫ

Контрольная работа – важный компонент учебного процесса, позволяющий проконтролировать глубину и качество изучения данной дисциплины. Приступая к выполнению контрольной работы, необходимо ознакомиться с соответствующими разделами программы курса. При ответах на теоретические вопросы необходимо пользоваться литературой, указанной в конце методического пособия.

Согласно учебного плана, студенты специальности 060500 заочной формы обучения выполняют одну контрольную работу, по варианту, номер которого определяется по последней цифре шифра зачетной книжки.

Содержание контрольной работы представляет собой  две части теоретическую и практическую. При выполнении работы обязательно необходимо дать условия задания. При  использовании  в контрольной работе нормативных документов, каждое действие должно быть прокомментировано ссылкой на соответствующий нормативный документ. 

Контрольная работа выполняется в рукописном варианте на листах формата А 4, либо в тетради. 

Теоретическая часть должна составлять не менее 12 листов. Практическая часть выполняется на основе данных бухгалтерской отчетности используемой, при  написании курсовой работы по дисциплине «Комплексный экономический анализ хозяйственной деятельности предприятий» или по данным бухгалтерской отчетности, выбранного Вами, для  выполнения дипломного проекта, предприятия. Обязательны выводы по произведенным расчетам.

На титульном листе контрольной работы (обложке) указывается фамилия и инициалы студента, шифр зачетной книжки, специальность, курс, наименование предмета, фамилия и инициалы преподавателя-консультанта. Работа должна быть написана аккуратно, разборчиво. Страницы должны быть пронумерованы. Для рецензии преподавателя следует оставить одну чистую страницу по окончании работы, а также поля.

Варианты заданий:

	Последняя цифра шифра зачетной книжки  (вариант)
	Номер теоретического задания
	Номер практического задания

	1

2

3

4

5

6

7

8

9

0
	1, 13

2, 12

3, 14

4, 15

5, 16

6, 17

7, 18

8, 19

9, 20

10, 12
	1

2

3

4

5

6

7

8

9

10


1. ТЕОРЕТИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ

1. Нормативно-правовое регулирование несостоятельности (банкротства) предприятий  в РФ.

Краткое содержание основных нормативно-правовых документов по предупреждению и  защите предприятий от угрозы банкротства и   анализу финансового состояния организаций.

2. Полномочия Федеральной службы России по финансовому оздоровлению и банкротству.

Задачи Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве), его функции и полномочия. Документы, разработанные Федеральной службой.

3. Определение признаков фиктивного или преднамеренного банкротства.

Источники информации для проведения экспертизы и подготовки заключения. Показатель, рассчитываемый для установления наличия признаков фиктивного банкротства. Этапы проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности должника с целью выявления преднамеренного банкротства. Выводы о наличии признаков преднамеренного банкротства.

4. Инвентаризация и оценка активов и обязательств предприятия при  процедуре банкротства.

Оценка активов и обязательств организации – должника. Инвентаризация имущественных активов и особенности проведения инвентаризации  всех статей имущественных активов.

5. Выделение неликвидных активов при процедуре банкротства

Группы внеоборотных активов и их характеристика. Выделение неликвидных активов. Роль промежуточного и нулевого баланса в принятии решения о возможности  введения внешнего управления или ликвидации организации.

6. Экспертиза при банкротстве

Условия банкротства, причины. Предмет экспертизы. Основные случаи целесообразности проведения экспертизы при банкротстве. Внешняя и внутренняя экспертиза.  Заключение эксперта и его составляющие.

7. Проект санации

Выделение неотложных платежей. Досанационные мероприятия. Реструктуризация и реорганизация должника. Разработка  бюджетов.

8. Бухгалтерская (финансовая) отчетность – информационная база финансового анализа

Свойства бухгалтерской (финансовой) отчетности, как источника информации, ее финансовые показатели. Классификация пользователей бухгалтерской (финансовой) отчетности. Аналитические возможности бухгалтерской отчетности.         

9. Оценка качества информации в финансовой отчетности

Требования к формированию финансовой отчетности, качественные характеристики отчетной информации. Типичные ошибки и приемы искажения информации бухгалтерской отчетности. Контрольные процедуры, рекомендуемые в ходе проверки качества бухгалтерской отчетности.

10. Система финансовых показателей в анализе потенциального банкротства.

Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости. Характеристика активов организации по уровню ликвидности. Характеристика пассивов баланса по степени срочности их оплаты. Анализ ликвидности баланса.

11. Российские и зарубежные подходы к анализу финансовой отчетности  при определении угрозы банкротства предприятий

Пять относительно самостоятельных подходов в зарубежных научных подходах  анализа финансовой отчетности. Два Российских подхода к пониманию финансового анализа.

12. Анализ угрозы банкротства по зарубежным методикам  оценки – методика У. Бивера

Показатели У. Бивера для оценки финансового состояния предприятия. Система оценки У.Бивера по трем группам. Возможность применения методики У. Бивера  в условиях российской рыночной экономики.

13. Анализ  угрозы банкротства по зарубежным методикам оценки – методика  Э. Альтмана

Индекс банкротства по методике Э.Альтмана. Показатели линейной дискриминантной функции. Пятифакторная модель Альтмана и ее сущность. Целесообразность применения модели Альтмана в условиях переходной рыночной экономики.

14. Критерии оценки неудовлетворительной структуры баланса и анализ возможностей восстановления платежеспособности.

Финансовые показатели для определения неудовлетворительной структуры баланса. Источники информации для финансового анализа. Оценка структуры баланса. Нормативные значения  финансовых показателей.

15. Анализ финансового состояния неплатежеспособного предприятия

Этапы анализа финансового состояния неплатежеспособного предприятия.

16. Диагностика банкротства, как часть политики антикризисного управления.

Характеристики финансовой ситуации при оценке финансового состояния предприятия. Цель политики антикризисного, финансового управления. Тактики проведения санации предприятий. Формы санации.

17. Факторы, влияющие на финансовое развитие предприятия.

Внешние и внутренние факторы  влияния на финансовое развитие предприятий.

18. Порядок анализа причин неплатежеспособности предприятия и предоставление им государственной финансовой поддержки и санации предприятия.

Предпосылки предоставления неплатежеспособным предприятиям государственной помощи. Этапы выявления предприятий требующих государственной помощи. Возвратные и безвозвратные государственные ассигнования и условия предоставления.

19. Технико-экономическое обоснование (ТЭО) мероприятий по оздоровлению предприятия, как обязательное условие государственной поддержки.

Основные разделы ТЭО. Условия проведения экспертизы ТЭО  (проектов) и состав оценочных показателей Экономические показатели, используемые для оценки целесообразности государственной поддержки,  программ развития неплатежеспособных предприятий.

20. Процедуры банкротства и порядок их реализации.

Порядок реализации процедур банкротства. Финансовое оздоровление и внешнее управление. Ликвидационные процедуры, по отношению к должнику признанному банкротом.

2. ПРАКТИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ
1. Провести анализ финансового равновесия между активами и пассивами, выбранного Вами предприятия и оценку финансовой устойчивости по функциональному признаку (Г.В. Савицкая «Анализ хозяйственной деятельности предприятия»). 

2. Для оценки жизнеспособности предприятия в перспективе и его способности уйти от проблемы банкротства за счет внутренних резервов произвести оценку производственных факторов и анализ с использованием факторной модели Дюпона, за два года по выбранному Вами предприятию (Т.Г. Вакуленко, Л.Ф. Фомина «Анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности для принятия управленческих решений»).

3. Оценить общую деятельность выбранного Вами предприятия за два года и определить проблемные области по модели Альтмана (Г.В. Савицкая «Анализ хозяйственной деятельности предприятия», Г.В. Федорова  «Финансовый анализ предприятий при угрозе банкротства»).

4. Определить надежность (ненадежность) финансовой устойчивости выбранного Вами предприятия за два года по модели Бивера (Л.В. Донцова и Н.А. Никифорова «Анализ финансовой отчетности»).

5. Произвести интегральную бальную оценку финансовой устойчивости по выбранному Вами предприятию по методике Л.В. Донцовой и Н.А. Никифоровой.

6. Оценить общую деятельность выбранного вами предприятия за два года  по модели Лиса и Таффлера (Г.В. Савицкая «Анализ хозяйственной деятельности предприятия»).

7. Дать оценку платежеспособности выбранного Вами предприятия на основе анализа  чистых денежных притоков и расчета чистых активов (И.Г. Кукукина, И.А. Астраханцева « Учет и анализ банкротств»»).

8. Определить платежеспособность,  выбранного вами предприятия,   используя Белорусскую модель. (Г.В. Савицкая «Методика комплексного анализа хозяйственной деятельности»).

9. Провести диагностику вероятности банкротства на основе  «Методических  положений по оценке финансового состояния предприятий и установлению неудовлетворительной структуры баланса» от 12 августа1994 г. № 31-р и «Методических указаний по проведению анализа финансового состояния предприятий» от 23 января 2001 г. № 16 (И.Г. Кукукина, И.А. Астраханцева « Учет и анализ банкротств»).

10. Провести экспресс-анализ финансового состояния, выбранного Вами предприятия за два года (Т.Б. Бердникова «Анализ и диагностика финансово- хозяйственной деятельности предприятия»).

3. ВОПРОСЫ ПО САМОПОДГОТОВКЕ

1. Что представляет собой антикризисное развитие?

2. Что означает понятие кризис?

3. Можно ли управлять кризисными ситуациями?

4. В чем проявляется опасность кризиса? Каковы ее симптомы?

5. Что такое банкротство?

6. Какие функции возложены на арбитражный суд?

7. Опишите процесс развития несостоятельности предприятия.

8. Какие процедуры применяются при рассмотрении дела о банкротстве?

9. Когда возможно добровольное банкротство?

10. Каковы последствия введения на предприятии конкурсного производства?

11. Поясните учетные операции по процедурам банкротства.

12. Что подлежит инвентаризации при конкурсном производстве?

13. Что отражает коэффициент текущей ликвидности и как он рассчитывается?

14. Что является основанием для признания структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия – неплатежеспособным?

15. Какая модель оценки угрозы банкротства, по вашему мнению, наиболее точно предсказывает вероятность его наступления?

16. Какую информацию можно получить из бухгалтерского баланса без привлечения других финансовых документов?

17. Какие существуют меры восстановления платежеспособности в период выживания предприятия?

18. В чем разница между оценкой бизнеса и оценкой имущества?

19. Какой формат аналитического баланса используется при оценке бизнеса?

Таблица 9 

Система показателей Бивера

	Показатель
	Расчет
	Значения показателя
	Расчет по 

	
	
	Группа I (благополучные компании)
	Группа II (за 5 лет до банкротства)
	Группа III (за 1 год до банкротства)
	строкам отчетности

	Коэффициент Бивера
	Чистая прибыль + Амортизация

-----------------------------------------

Заемный капитал
	0,4 + 0,45
	0,17
	- 0,15
	с.190 (ф.№2) + с. 393 + с. 394, к.4   (р.3,ф.№5)

-----------------------------------------------------------

с. 590 + с. 690   (ф.№1)

	Коэффициент текущей ликвидности (L4)
	Оборотные активы

------------------------------

Текущие обязательства
	2 ≤ L4 ≤ 3,2
	1 ≤ L4 ≤ 2
	L4 ≤ 1
	с.290 (ф.№1)

L4 = ------------------------------------------------

         с.610 + с. 620 + с.630 + с.670 (ф.№1)

	Экономическая рентабельность (R4)
	        Чистая прибыль

--------------------- × 100%

               Баланс
	6+8%
	6+4%
	- 22%
	с.190 (ф.№2)

      R4 = --------------------- × 100%

с.300 (ф.№1)

	Финансовый леверидж
	       Чистая прибыль

--------------------- × 100%

                Баланс
	Меньше 37%
	40% + 50%
	80% и более
	с.590 + с.690   (ф.№1)

            ----------------------------- × 100%

с.700  (ф.№1)

	Коэффициент покрытия активов собственными оборотными средствами
	Собственный – Внеоборотные 

капитал             активы

---------------------------------------

Баланс
	0,4
	0,4 + 0,3
	Около 0,06
	с.490 – с.190   (ф.№1)

-----------------------------

с.300   (ф.№1)
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Восстановление экономического роста на уровне макроэкономики








