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Введение

   В человеческом обществе нет ни одной сферы жизни, ни одной профессии, ни одной страны, где бы человек мог почувствовать себя абсолютно независимым от мира экономики, мог махнуть рукой на ее законы.

   Все – хотят они того или нет, и кем бы они ни были по профессии – вынуждены осознанно или бессознательно подчиняться требованиям мира экономики. Поэтому для каждого из нас так важно овладеть экономической культурой. Знание законов и принципов рациональной экономики придает людям уверенность, позволяет им правильно оценивать сложные экономические процессы и самостоятельно принимать оптимальные хозяйственные решения.

   Данный конспект лекций разработан на основе рабочей программы (составленной на основе Государственного образовательного стандарта Среднего профессионального образования). Во вводной первой теме представлены понятия экономики; предмет, основные функции и методы экономической теории. Следующая, вторая тема начинается с того, без чего любая экономическая система состояться не может, - с факторов производства. В современных хозяйствах наряду с традиционными факторами – человеческими и вещественными – самостоятельное и полноправное значение получили и такие необходимые элементы, как технология, информация, наука, энергия, экология и другие. Особое место в теме занимает проблема производственных возможностей общества.

   Завершив тему о производственных ресурсах общества, уместно перейти к экономическим отношениям. Отношения эти весьма разнообразны, но в качестве основных выступают: организационно-экономические отношения; отношения собственности; товарно-денежные отношения и социально-экономические отношения, представляющие две основные системы хозяйствования: государственно-организационную и рыночную.

   В следующей теме пункт за пунктом рассмотрены рынок, его функции и факторы саморегулирования; монополия и конкуренция; спрос, предложение и рыночная цена.

   Шестая тема весьма актуальна. В ней рассмотрены  вопросы деятельности фирмы. Некоторые фирмы добиваются успеха, а их владельцы богатеют, тогда как другие фирмы еле сводят концы с концами, а то и разоряются. Причины столь различных результатов коммерческой деятельности рассмотрены в данной теме.

   Далее мы знакомимся с основными макроэкономическими показателями, а также с проблемами экономического роста и хозяйственной нестабильности. Чтобы нестабильности было меньше, в современных экономиках осуществляется макрорегулирование, то есть поддержание государством нужного социально-экономического порядка на уровне всей страны. Эта проблемы раскрыта уже в девятой – тринадцатой темах.

   Последняя тема посвящена мировой экономике. Международная торговля, ввоз-вывоз капитала, глобальные экономические проблемы рассмотрены в этой теме.

   Конспект лекций ориентирован на студентов всех форм обучения в качестве учебного пособия. 

Лекция 1. Предмет и методы экономической теории

План

1 .Предмет экономической теории.

2. Методы экономической теории.

3. Функции экономической теории.

1. Предмет экономической теории

   Экономика – это та или иная производственная система, хозяйство (например, экономика Кузбасса, экономика России).

   Во- вторых, экономика – это совокупность общественных отношений, связанных с производством, со всей хозяйственной деятельностью людей. По характеру этих отношений, формам собственности, принципам ведения хозяйства и распределения продуктов различают экономику рабовладельческую, феодальную, капиталистическую, социалистическую, рыночную и административно-командную.

   В-третьих, экономикой называют научную и учебную дисциплину, изучающую какую-либо область хозяйственной жизни общества. Выделяют, например, экономику сельского хозяйства, промышленности, водного транспорта, экономику труда.

   На основе этих трех значений можно дать и более общее определение нашего термина. Экономика – это любая деятельность людей, связанная с обеспечением материальных условий их жизни. 

   У всякой науки свой предмет исследования, то есть главная тема исследования. Экономическая теория – наука общественная, или социальная. Это значит, что наряду с другими такими же науками она исследует мир общества, совместную жизнь в нем людей.

   Экономическая наука, прежде всего, изучает экономические потребности и способы их удовлетворения.

   Под экономическими потребностями обычно понимается недостаток чего-либо необходимого для поддержания жизнедеятельности и развития личности, фирмы и общества в целом. Именно экономические потребности выступают как внутренний побудитель активной деятельности человека. Потребности подразделяются на первичные, удовлетворяющие жизненно важные потребности человека (пища, одежда и др.), и вторичные, к которым относятся все остальные потребности (например, потребности досуга: кино, театр, спорт и т.д.). Первичные потребности не могут быть заменены одна другой, вторичные — могут. Деление экономических потребностей на первичные и вторичные исторически условно, соотношение между ними с развитием общества изменяется. С ростом богатства общества в семейном бюджете граждан сокращается доля расходов на питание, растет доля услуг и товаров длительного пользования.

   Средства, удовлетворяющие потребности, называются благами. Одни из  них имеются в почти неограниченных масштабах (например, воздух), другие — в ограниченном размере. Последние называются экономическими благами. Они состоят из вещей и услуг. Экономические блага делятся на долговременные, предполагающие многоразовое использование (автомобиль, книга, электроприборы, видеофильмы и т.д.), и недолговременные, исчезающие в процессе разового потребления (хлеб, мясо, напитки, спички и т.п.). Среди благ выделяют взаимозаменяемые (субституты) и взаимодополняемые (комплементарные). К субститутам относятся не только многие потребительские товары и производственные ресурсы, но и услуги транспорта (поезд — самолет — автомобиль), сферы досуга (кино — театр — цирк) и т. д. Примерами комплементарных товаров являются стол и стул, автомобиль и бензин, ручка и бумага. Экономические блага также могут быть разделены на настоящие и будущие, прямые (потребительские) и косвенные (производственные).

   Индивид, как и общество в целом, живет в мире ограниченных возможностей. Ограничены физические и интеллектуальные способности человека, имеющиеся в его распоряжении средства производства, информация и даже время, которым он располагает для удовлетворения своих потребностей. С проблемой ограниченности ресурсов сталкиваются также фирмы и общество в целом.

   Наличные ресурсы, которые мы хотим использовать, как правило, ограничены; во всяком случае, их меньше, чем необходимо для удовлетворения наших потребностей при данном уровне общественного развития. Конечно, ограниченность ресурсов относительна. С развитием общества, как правило, она преодолевается. Однако на каждый данный момент времени ограниченность экономических ресурсов имеет место. Это означает, что одновременное и полное удовлетворение всех потребностей принципиально невозможно. Следствием ограниченности ресурсов является стремление к наилучшему их использованию.  

   Множественность экономических целей при ограниченности ресурсов ставит проблему экономического выбора — выбора наилучшего из альтернативных вариантов их использования, при котором достигается максимальное удовлетворение потребностей при данных затратах. 

   Перед каждым человеком, фирмой и обществом в целом возникают проблемы, что, как и для кого производить, т. е. как определить условия и направления использования ограниченных ресурсов. Экономическая наука при этом не только пытается зафиксировать то, что есть, но и разрабатывает наилучшие варианты решения возникших проблем. 

   В последнем случае возникает проблема рационального ведения хозяйства. При этом обычно предполагается, что субъектом хозяйства выступает "homo economicus" — разумный (рациональный) индивид, хорошо обученный, имеющий глубокие общие и профессиональные знания, а также большой практический опыт. Его целью является достижение максимальных результатов при данных затратах ресурсов или минимизация затрат при достижении намеченной цели. В экономической теории предполагается, что каждый хозяйствующий субъект стремится к максимизации: потребитель — удовлетворения своих потребностей, фирма — прибыли, профсоюз — доходов его членов, государство — уровня народного благосостояния или, согласно теории общественного выбора, престижа политиков.

   В реальной действительности люди всегда сталкиваются с альтернативными издержками. Производство одного продукта означает отказ от другого. Рациональный человек должен подсчитать не только будущие затраты, но и издержки неиспользованных производственных возможностей, чтобы сделать оптимальный экономический выбор. 

   Издержки одного блага, выраженные в другом благе, которым пришлось пренебречь (пожертвовать), называются альтернативными издержками, издержками неиспользованных возможностей или вмененными издержками.

   В центре внимания экономической теории – хозяйственная, производственная жизнь общества, экономические связи и отношения между людьми в процессе создания, распределения, обмена и потребления благ. Конкретнее, это вопросы о том, какие ресурсы нужны производству, как осуществляется хозяйственный процесс, зачем экономике деньги, как согласовать экономическую деятельность многих людей, что такое рыночный механизм и может ли он работать без свободных цен и конкуренции, наконец, почему возникают кризисы, безработица, инфляция и как их смягчить.

   Однако наука – это обязательно поиск, бесконечные попытки найти что-то все более совершенное. В хозяйственной сфере это поиск наибольшей социально-экономической эффективности. Потребности людей постоянно растут, так как растет население, обновляются и расширяются запросы людей. Ресурсы же производства всегда ограничены, и при их использовании возникают особые трудности. Таким образом, социально-экономическая эффективность в том, что общество могло получать максимум необходимых ему жизненных благ при минимуме ресурсных затрат, неизбежных потерь, социальных издержек. Оттолкнувшись от этого, можно окончательно сформулировать сам предмет нашей науки: экономическая теория изучает хозяйственную жизнь общества и пути достижения в ней максимальной социально-экономической эффективности. 

2. Методы экономической теории

   Экономическая теория, как и любая другая наука, обладает не только специфическим предметом, но и особым методом исследования. 

   Обычно метод исследования формируется на базе определенной методологии, включающей в себя мировоззренческий подход, исследование предмета, структуры и места данной науки в общей системе знаний и собственно метод. В ходе процесса познания происходит постоянное взаимодействие предмета и метода. Предмет предполагает определенный метод исследования, а метод формирует предмет. На разных этапах развития в экономической теории использовались различные методы исследования (формально-логический, диалектический и др.), многие из которых сохраняют свое значение и в современной науке. 

   Формальная логика — это изучение мысли со стороны ее структуры, формы. Простейшей категорией формальной логики является понятие. Оно фиксирует мысль о предмете. 

   Суждение — это мысль, в которой утверждается или отрицается что-либо о чем-либо. Формой взаимосвязи суждений выступает умозаключение. Умозаключение представляет собой прием мышления, посредством которого из некоторого исходного знания получается выводное знание.

   Анализ — это метод познания, состоящий в расчленении целого на составные части, синтез – метод, состоящий в соединении отдельных частей в единое целое.

   Индукция — это метод познания, основанный на умозаключениях от частного (особенного) к общему; дедукция — метод, основанный на умозаключениях от общего к частному (особенному). 

   Важную роль в формальной логике играет сравнение — метод, определяющий сходство или различие явлений и процессов. Он широко используется при систематизации и классификации понятий, так как позволяет соотнести неизвестное с известным, выразить новое через имеющиеся понятия и категории. Однако роль сравнения в познании нельзя переоценивать. Оно, как правило, носит поверхностный характер, отражая лишь первые шаги исследования. В то же время сравнение готовит предпосылки для проведения аналогии.

   Аналогия — это метод познания, основанный на переносе одного или ряда свойств с известного явления на неизвестное. В общей форме умозаключение по аналогии записывается следующим образом. Если А и В имеют общие свойства и А имеет свойство С, то и В имеет свойство С.

   Проблема — это четко сформулированный вопрос или комплекс вопросов, возникших в процессе познания. Постановка проблемы возможна до начала исследования, в ходе исследования и в ходе его завершения. Если проблемы сформулированы до начала исследования, такие проблемы называют явными, если нет — то неявными.

   Под доказательством в формальной логике понимается обоснование истинности одной мысли с помощью других. Формальная логика предлагает универсальную структуру доказательства. Она состоит из тезиса, оснований доказательства (аргументов) и способа доказательства (демонстрации). Существуют различные виды доказательства. В зависимости от его целей выделяют доказательства истинности и ложности (опровержение); в зависимости от способа доказательства — прямые и косвенные; в зависимости от оснований доказательства — теоретические и эмпирические.

   Качественно новый этап развития экономической науки связан с применением диалектического метода. 

   Диалектика — это наука о наиболее общих законах развития природы, общества и человеческого мышления. Она является целостным методом, органической системой категорий и законов. Основными принципами систематизации понятий стали принципы взаимосвязи и развития. 
   Экономическая система впервые была рассмотрена как развивающаяся взаимосвязь категорий и законов, взаимосвязь в развитии. Это означало, что каждое из явлений и система в целом анализируются в процессе самодвижения от низшего к высшему, от старого к новому. Противоречие выступает как внутренний источник и основной принцип движения. Само развитие понимается как переход количественных изменений в качественные и обратно, как единство и борьба противоположностей, как отрицание отрицания.

   Движение от конкретного к абстрактному характерно для первых ступеней познания любого объекта, характерно оно и для экономической теории. Экономисты, начав изучение рыночного хозяйства с целого (населения, государства), пришли к простейшим, абстрактным определениям производственных отношений (труд, разделение труда, потребность, меновая стоимость и т. п.).

   Историческое и логическое, включая предшествующие методы, точнее, черты единого диалектического метода, дают в общем виде ответ на вопрос, с чего начинать и как строить теоретическую систему. Однако для практической реализации этого необходимо предварительно построить более конкретные экономические модели и проверить их в ходе экономических экспериментов.

   Экономическая модель — это формализованное описание экономического процесса или явления, структура которого определяется как его объективными свойствами, так и субъективным целевым характером исследования.   Простейшим видом экономико-математического моделирования является моделирование в двухмерном пространстве — при помощи графиков.

   Экономический эксперимент — это искусственное воспроизведение экономического явления или процесса с целью изучения его в наиболее благоприятных условиях и дальнейшего практического изменения. 

   Эксперименты могут проводиться как на микро-, так и на макроуровне, как в условиях рыночной экономики, так и вне нее.

3. Функции экономической науки

   Из многочисленных функций экономической теории выделим четыре самые важные.

1. Эмпирическая функция. Она говорит нам о том, что, как и всякая научная деятельность, экономические исследования носят эмпирический характер, т. е. основываются на живом, практическом опыте. Ученые-экономисты постоянно ведут сбор и обработку конкретной экономической информации. Следят за реальными хозяйственными процессами. Только на такой практической базе можно делать научные, объективные выводы и строить правильные, жизненные теории.

2. Теоретическая функция проявляется в том, что ученые обобщают и систематизируют эмпирические данные, выявляют закономерности, принципы экономики, представляют полученные знания в виде тех или иных понятий, терминов, теорий, концепций, доктрин.

3. Образовательная функция. Многие люди самых разных профессий могут овладеть экономической культурой. Жизнь современного человека буквально пронизана экономикой, поэтому все учебные программы предусматривают изучение ее законов и принципов. Экономические знания позволяют людям чувствовать себя увереннее и дают возможность самостоятельно принимать хозяйственные оптимальные решения в жизненных различных ситуациях.

4.Практическая функция заключается в выработке форм, принципов и методов рационального хозяйствования, в составлении научных прогнозов развития тех или иных процессов в экономике, а также в разработке социально-экономических программ для проведения эффективной политики государства.

Контрольные вопросы

1. Какие значения имеет понятие «экономика»?

2. Что изучает экономическая наука?

3. Что такое экономические блага и чем они отличаются от даровых благ?

4. Почему людям все время приходится делать выбор в сфере экономики?

5. Назовите и охарактеризуйте основные методы экономического анализа.

6. Можно ли надеться, что прогресс науки и техники когда-нибудь сможет преодолеть относительную ограниченность ресурсов?

7. Назовите и охарактеризуйте основные функции экономической теории.

Лекция 2. Факторы производства
План

1. Факторы производства.

2. Доходы от факторов производства.

3. Производственные возможности общества.

1. Факторы производства

   Экономика вырастает из производства, которое образует материальную основу экономики. Для удовлетворения материальных потребностей людей необходимо производство, то есть процесс создания жизненных благ.

   Производство – есть процесс воздействия человека на ресурсы с целью создания материальных благ и услуг, необходимых для развития общества. Ресурсы, задействованные в процессе производства, называются факторами производства. 

   Экономические ресурсы (или факторы производства) — это элементы, используемые для производства экономических благ. 

К важнейшим из них в современном обществе относятся земля, труд, капитал (в том числе его организация), предпринимательская способность и информация. 

   Земля – все используемые естественные ресурсы; в ряде отраслей земля есть объект хозяйствования, когда она одновременно выступает и предметом труда и средством производства;

   Производственный капитал – так называют материальные ресурсы, включающие в себя две группы вещей. Во-первых, то, чем производят, то есть средства труда – вещи, с помощью которых люди создают необходимые блага (инструменты, приборы, машины, оборудование, производственные здания, сооружения, транспорт и пр.). Во-вторых, то, из чего производят, то есть предметы труда - вещи, на которые люди воздействуют в процессе труда и которые составляют материальную основу будущего продукта (руда, уголь, дерево, сырье, материалы и т. д.).

   Труд – та часть общества, которая непосредственно занята в процессе производства. Фактор «труд» включает и предпринимательство – умение ориентироваться в рыночной конъектуре и бесстрашие риска. Предпринимательские способности заключаются в способности человека генерировать оригинальные новаторские идеи, в его умении и готовности организовать бизнес или любое новое дело, принимая на себя связанные с ним затраты, риск и ответственность, способности наиболее эффективно использовать все другие факторы производства.

2. Доходы от факторов производства

   Каждый фактор производства способен принести своему владельцу доход: капитал приносит процент, труд - зарплату, земля – ренту. Прибыль служит доходом предпринимателя.
   Заработная плата – это плата работнику за труд, за использование его рабочей силы. Ее размер определяется рядом факторов:

- стоимость рабочей силы – это стоимость средств обеспечения жизни и трудоспособности работника. Обычно сюда входят затраты на удовлетворение материальных и духовных потребностей самого работника и его семьи, а также расходы на его профессиональное обучение;

- количество и качество труда;

- рост производительности труда – результат усилий не только данного работника, но и многих других людей: предпринимателя, менеджеров, инженеров, общества в целом;

- квалификация работника и характер труда;

- конъюнктура на рынке труда. Соотношение между спросом и предложением рабочей силы, острота конкуренции между соискателями вакансий, положение с безработицей;

- степень обобществления (социализации) заработной платы. Чем больше отчисления в ОФП, тем ниже получаемая на руки зарплата.

   Рента представляет собой регулярную плату предпринимателя (арендатора) владельцам земли, рудников, лесов и других природных ресурсов за использование их собственности. Главным природным ресурсом является земля. Она имеет ту особенность, что ее общее количество неизменно. Поэтому величина земельной ренты определяется в первую очередь спросом на землю. При этом рента различна в зависимости от:

- природных условий;

- плодородия почвы;

- местоположения земли. 

   Для арендатора рента является платой за главный сельскохозяйственный ресурс и входит в издержки производства, а значит и в цены продукции. Для землевладельца – это обычный доход на вложенный в землю капитал; вознаграждение за то, что он собственник земли. Для общества рента – своего рода дань, которую выплачивают землевладельцам покупатели сельскохозяйственной продукции.

   Под процентом понимается плата предпринимателя (заемщика) любым физическим или юридическим лицам (кредиторам), которые предоставили ему в долг свой денежный или реальный капитал. В свою очередь для кредитора этот процент обернется доходом. В качестве кредиторов могут выступать:

- банк, ссудивший предпринимателю деньги на покупку средств производства;

- держатель облигации данной фирмы, одолживший ей часть своих денег;

- любой арендатор, который сдал в аренду принадлежащие ему хозяйственные постройки, сооружения, транспортные средства, оборудование и другие капитальные ресурсы.

Соответственно процент (как доход) будет выступать в разных формах:

- как ссудный процент (доход банка);

- как процент держателя облигации;

- как арендная плата.

   Прибыль можно определить как вознаграждение предпринимателю за работу, за расходование его предпринимательских способностей, за то, что он:

- оплатил и собрал вместе трудовые, природные и капитальные факторы производства;

- организовал их хозяйственное функционирование;

- взял на себя ответственность и риск за их эффективное использование. 

Численно прибыль – это превышение общей выручки от продажи продукции над всеми расходами на производство.

3. Производственные возможности общества

   Производственные возможности – это то максимальное количество товаров и услуг, которое может быть одновременно произведено за данный период, при данных ресурсах и технологиях. При этом имеется в виду, что все наличные ресурсы используются наиболее полно и эффективно. Возможный выпуск продукции характеризует кривая производственных возможностей. Поясним это на условном примере. Допустим, что в обществе производятся лишь два блага: зерно и ракеты. Если общество использует свои ресурсы для производства только зерна, то оно производит его 5 млн. т; если же только для производства ракет, то их производится 6 штук. При одновременном производстве обоих благ возможны следующие сочетания (см. табл. 1). 

Таблица 1

Таблица производственных возможностей

	Производственные возможности
	Зерно (млн. т)
	Ракеты (шт.)

	А
	5,0
	0

	Б
	4,8
	1


Продолжение таблицы 1

	В
	4,5
	2

	Г
	3,9
	3

	Д
	3,0
	4

	Е
	1,8
	5

	Ж
	0
	6


   Из таблицы видно, что всякое увеличение производства ракет (с 0 до 6 штук) снижает производство зерна (с 5 млн. до 0 т), и наоборот. 
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Рис. 1. Кривая производственных возможностей

   Линия АБВГДЕЖ, которую называют кривой производственных возможностей, показывает альтернативные варианты при полном использовании ресурсов. 

   Все точки, расположенные внутри фигуры ОАЖ, означают неполное использование ресурсов, например точка К (одновременное производство 2,5 млн. т зерна и трех ракет). И наоборот, любая производственная программа, характеризуемая точками за пределами фигуры ОАЖ, не будет обеспечена наличными ресурсами (например, точка И). 

   Кривая производственных возможностей обычно имеет выпуклую форму. Это означает, что, изменяя структуру производства, например, в пользу ракет, мы будем в большей мере использовать в производстве ракет сравнительно малоэффективные для этого ресурсы. Поэтому каждая дополнительная ракета требует все большего сокращения производства зерна (и наоборот). Производство первой ракеты вызвало сокращение производства зерна на 0,2 млн. т, второй — на 0,3 млн., третьей — на 0,6 млн. т и т.д. 

   Этот пример наглядно иллюстрирует закон убывающей производительности. Кривая производственных возможностей исторична, она отражает достигнутый уровень развития технологии и степень использования имеющихся ресурсов. Если увеличиваются ресурсы или улучшается технология, площадь фигуры ОАЖ растет, кривая АБВГДЕЖ сдвигается вверх и вправо.

   Если процесс происходит равномерно, то кривая АЖ симметрично смещается до положения А'Ж' (см. рис. 2). Если происходит одностороннее увеличение эффективности технологии производства одного из благ, то сдвиг носит асимметричный характер (см. рис. 2). 
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Рис. 2. Сдвиг кривой производственных возможностей при одностороннем расширении одного из видов производства

   При одностороннем расширении производства зерна кривая АЖ смещается до положения А1Ж, при увеличении производства ракет — до положения АЖ1. Кривая производственных возможностей может быть использована для характеристики структурных сдвигов между промышленностью и сельским хозяйством, общественными и частными благами, текущим и будущим потреблением (потребительскими и инвестиционными товарами и услугами) и т.д.

   В условиях ограниченности ресурсов проблема экономического выбора неустранима, однако в различных экономических системах она решается по-разному. В традиционном обществе выбор зависит от традиций и обычаев, в командной экономике — от воли правящей элиты, в рыночном хозяйстве — от рыночной конъюнктуры. 

Контрольные вопросы

1. Что такое факторы производства? 

2. Чем предпринимательство как фактор производства отличается от других факторов производства?

3. Что отражает кривая производственных возможностей?

4. Какую роль играет проблема оптимального выбора в хозяйствовании?

5. Как вы понимаете проблему выбора?

6. Что показывают точки на кривой производственных возможностей?

Лекция 3. Экономические отношения в обществе

План

1. Основные стадии общественного производства.

2. Товарно-денежные отношения.

3. Отношения собственности.

1. Основные стадии общественного производства

   Общественным производством называется весь процесс непрерывно повторяющегося хозяйственного кругооборота в обществе. В этом сложном, многообразном процессе обычно выделяют четыре стадии. Исходным пунктом является производство, в котором происходит само создание благ – как материальных предметов, или товаров, так и услуг. Производство – ключевая фаза экономического оборота, потому что без него невозможны и не нужны все остальные стадии.

   Благодаря распределению определяется доля каждого человека в произведенных продуктах. Эта доля зависит, прежде всего, от общего количества созданных благ и от конкретного вклада отдельного экономического субъекта в производство Формами распределения здесь могут быть уже рассмотренные нами заработная плата, рента, процент, прибыль, различные гонорары, а также сами произведенные продукты.

   Третья стадия – обмен – охватывает систему связей и отношений, позволяющую производителям обмениваться продуктами своего труда. Скажем, сыродел нуждается не только в собственном сыре, но и в хлебе, посуде, обуви, телефоне, книгах и прочем. Все это может получить благодаря обмену, который в современных условиях удобно совершается через куплю-продажу товаров и услуг с применением денег.

   Потребление означает использование созданных благ для удовлетворения разнообразных потребностей людей. Оно может быть личным и производственным. Таким образом, само потребление предполагает необходимость общественного воспроизводства, то есть постоянного возобновления производства в обществе для восполнения потребленных продуктов, а также для обновления и расширения круга жизненных благ.

2. Товарно-денежные отношения

   Товарное производство – это производство продуктов не для собственного потребления, а для обмена, на продажу. Условиями существования товарного производства являются общественное разделение труда и экономическая обособленность товаропроизводителей, обусловленная частной собственностью на средства производства. Продукт товарного производства называется товаром. Товар – это продукт труда, способный удовлетворять какую-либо человеческую потребность и произведенный для обмена. Всякий товар имеет два основных экономических свойства: потребительскую ценность и стоимость. Потребительская ценность – это полезность товара, его конкретное назначение. Стоимость есть овеществленный в товаре труд людей. Количественное соотношение, в которой один товар обменивается на другой, называется меновой стоимостью. 

   Вначале, когда товарное производство лишь зарождалось, самые разные продукты труда непосредственно обменивались друг на друга. Простейшая формула такого обмена: товар на товар. Затем среди нарастающей массы обмениваемых продуктов выделились особые товары – общие эквиваленты. Это были наиболее ходовые местные товары-посредники, на которые обменивались другие товары. С дальнейшим развитием товарного производства и расширением международной торговли роль общего эквивалента начали выполнять металлы. Они стали всеобщими эквивалентами и превратились в деньги. А обменная формула приобрела современный товарно-денежный вид: товар – деньги – товар. 

   Деньги есть всеобщий товарный эквивалент, который выражает стоимость всех товаров и служит посредником в их обмене. В условиях современных высокоразвитых товарно-денежных отношений можно выделить следующие функции денег:

1. мера стоимости; с помощью функции меры стоимости выражается стоимость товара и образуется его цена;

2. функция средства обращения проявляется тогда, когда деньги выступают посредником в обмене товаров по формуле товар .-деньги – товар;

3. функция средства платежа связана с обменом товарами и услугами. Но в отличие от функции обращения она не предполагает непосредственного обмена денег на товар. Здесь деньги используются для разного рода выплат;

4. функция средства накопления. Обладая наивысшей ликвидностью, деньги служат гибкой формой накопления и хранения частной собственности.

   Деньги нужны не сами по себе, а чтобы обеспечить обмен товаров в обществе. Отсюда в экономике страны необходимо соблюдение примерного равенства между товарной и денежной массами. В этом состоит главный смысл закона денежного обращения: количество денег в обороте должно соответствовать сумме цен всех реализуемых товаров.

3. Отношения собственности

   Собственность – это очень важное явление. Формы собственности в значительной степени определяют форму экономики страны. Если для плановой экономики характерна общественная (государственная) собственность, то для рыночной – частная.

   Частная собственность – это одна из основ рыночной экономики. Только частная собственность может стать источником ответственности и поводом для более активной экономической деятельности.

   Следует различать права собственности и отношения собственности. Права собственности – это возможность контролировать использование определенных ценностей и распределение возникающих в результате этого использования затрат и выгод. Право собственности регулируется юридическими нормами.

   Отношения собственности отражают другую сторону такого явления, как собственность. Если права собственности отражают юридическую сторону вопроса, то отношения собственности – это экономический аспект собственности. Отношения собственности называют также имущественными отношениями.

   Отношения собственности включают два важных элемента. Во-первых, это присвоение собственности. В его результате некто становится собственником. А это означает, что никто не имеет права использовать имущество и извлекать из него прибыль, не вступая тем самым в определенные отношения с собственником.

   Во-вторых, отношения собственности отчуждение собственности. В результате отчуждения лицо утрачивает свои права собственности, то есть возможность использовать предмет с целью извлечения из него прибыли. 

   Отношения собственности предполагают владение пользование и распоряжение объектами собственности. 

   Владение объектами собственности – это неполное присвоение, предполагающее, что владелец имеет право присваивать часть дохода от деятельности предприятия или от использования не принадлежащих ему благ. 

   Пользование объектами собственности представляет собой использование капитала с учетом задач производственного процесса. 

   Распоряжение объектами собственности – это управление использованием собственности. Ярким примером распоряжения может служить деятельность менеджера, который управляет чужим имуществом. 

Контрольные вопросы

1. Что такое собственность? В чем состоит экономическое содержание собственности?

2. Охарактеризуйте различные функции денег.

3. Каковы основные этапы товарно-денежных отношений?

4. Определите основные этапы общественного производства.

5. Какую роль в экономике играют производство, распределение, обмен и потребление?

Лекция 4. Возникновение и развитие рынка

План

1. Возникновение и развитие рынка.

2. Функции рынка.

3. Достоинства и недостатки рынка.

4. Инфраструктура.

1. Возникновение и развитие рынка

   Рыночная экономика характеризуется как система, основанная на частной собственности, свободе выбора и конкуренции, она опирается на личные интересы, ограничивает роль правительства.

   В процессе исторического развития человеческого общества создаются предпосылки для укрепления экономической свободы — возможности индивида реализовать свои интересы и способности путем активной деятельности в производстве, распределении, обмене и потреблении экономических благ.

   Объективные и субъективные предпосылки для этого возникают после ликвидации всех форм личной зависимости. Важную роль в этом сыграло развитие рыночной экономики. Рыночная экономика гарантирует, прежде всего, свободу потребителя, что выражается в свободе потребительского выбора на рынке товаров и услуг. Добровольный, без принуждения обмен становится необходимым условием суверенитета потребителя. Каждый самостоятельно распределяет свои ресурсы в соответствии со своими интересами и при желании может самостоятельно организовывать процесс производства товаров и услуг в тех масштабах, которые позволяют его способности и имеющийся капитал. 

   Это означает, что существует свобода предпринимательства. Индивид сам определяет, что, как и для кого производить, где, как, кому, сколько и по какой цене реализовывать произведенную продукцию, каким образом и на что тратить полученную выручку. Поэтому экономическая свобода предполагает экономическую ответственность и опирается на нее.

   Личный интерес выступает главным мотивом и главной движущей силой экономики. Для потребителей этим интересом является максимизация полезности, для производителей — максимизация прибыли. Свобода выбора становится основой конкуренции.

   Основу рыночной экономики составляет частная собственность. Она является гарантией соблюдения добровольно заключенных контрактов и невмешательства третьих лиц. Экономическая свобода — фундамент и составная часть свобод гражданского общества. Она выступает, прежде всего, как необходимое средство достижения политической свободы; в свою очередь, политическая свобода есть гарант экономической свободы. 

   Классическая рыночная экономика исходит из ограниченной роли государственного вмешательства в экономику. Правительство необходимо лишь как орган, определяющий правила рыночной игры и следящий за выполнением этих правил. 

   Рынок — это, прежде всего, место встречи продавцов и покупателей; между ними осуществляется обмен по цене, о которой удалось договориться. При этом происходит добровольное отчуждение своей собственности и присвоение чужой. Следовательно, рынок означает взаимную передачу прав собственности. 

   В развитом индустриальном обществе рынок представляет собой не площадь, где случайно встретились отдельные покупатели и продавцы, а социальный механизм, осуществляющий постоянную связь между производителями и потребителями экономических благ. Важную роль в выравнивании спроса и предложения, установлении равновесных цен играют оптовые покупатели и продавцы.

   Рынок – это обмен, организованный по законам товарного производства и обращения, совокупность отношений товарного обмена. Рынок - это механизм взаимодействия покупателей и продавцов, иными словами, отношение спроса и предложения. Рынок - это сфера обмена внутри страны и между странами, связывающая между собой производителей и потребителей продукции. 

   Рынок как развитая система отношений товарного обмена представляет собой систему отдельных взаимосвязанных рынков, элементов «большого» рынка, включающего в себя рынок рабочей силы, финансовый рынок, рынок средств производства, потребительский рынок, рынок услуг, рынок технологии, рынок духовных благ. Таким образом, рынок охватывает элементы материального и денежного обращения. Он связан и с непроизводственной сферой, и даже со сферой духовной. Однако элементы рынка (отдельные рынки) не одинаковы по своему значению.

   Рынок начинается с возможности приобретения рабочей силы (трудовых ресурсов) и средств производства (инвестиционных ресурсов). Без этих элементов производительных сил, без их соединения с помощью капитала не может функционировать производство.

   Огромное экономическое значение имеет потребительский рынок, т.е. рынок продовольствия, одежды, обуви, легковых автомашин и других предметов потребления. Без развития этого рынка теряется  общественный смысл отношений обмена. От состояния потребительского рынка зависит обеспеченность населения, уровень потребления, устойчивость денежного обращения.

   Финансовый рынок (рынок ссудных капиталов) обеспечивает подвижность капиталов, их перелив в наиболее прибыльные, наиболее важные, перспективные отрасли производства. Это один из самых комплексных рынков, он часто разбивается на: денежный рынок, рынок капиталов.  

   Рынок услуг существует в тех условиях, когда установлена плата за самые различные услуги. Степень его развития определяет обеспеченность населения и предприятий услугами, их качество и своевременность.

   Наконец, рынок распространяется и на духовную сферу, превращая в объект купли-продажи технологию и духовные идеи и материально стимулируя их рождение, распространение, использование. Несомненно, что каждый элемент рынка имеет свое самостоятельное значение, но только тесное взаимодействие между ними приводит к плодотворному функционированию всего рыночного хозяйства.

   Степень развития рынка определяет и его масштабы. Первоначально - при простом товарном хозяйстве - возникает сравнительно узкий рынок, где реализуются преимущественно предметы потребления. В дальнейшем, в особенности с переходом к капитализму, сфера товарного обращения необычайно расширяется. Возникает и развивается система рынков, на которых продаются и покупаются потребительские товары и средства производства, рабочая сила и т.д. Со временем, в основном к началу ХХ в., в ходе развития внешних экономических отношений складывается мировой рынок, втягивающий в себя практически все страны нашей планеты.

   Классификация рынков:

1)
По объектам предложения различают: рынок товаров, рынок услуг, строительный рынок, рынок технологий, информационный рынок, кредитный рынок, фондовый рынок, рынок рабочей силы.

2)
В пространственном отношении различают: локальный, региональный, национальный, региональный по группе интегрированных стран, мировой рынки.

3)
По механизму функционирования различают: свободный, монополизированный, государственно-регулируемый и планово-регулируемый рынки.

4)
По уровню насыщенности различают: равновесный (по объему и структуре), дефицитный и избыточный.

2. Функции рынка

   Утвердившиеся в обществе рыночные отношения оказывают огромное воздействие на все стороны хозяйственной жизни, выполняя ряд существенных функций.

   Функция информационная. Через постоянно меняющиеся цены, процентные ставки на кредит рынок дает участникам производства объективную информацию об общественно необходимом количестве, ассортименте и качестве тех товаров и услуг, которые поставляются на рынок. Стихийно протекающие операции превращают рынок в гигантский компьютер, собирающий и перерабатывающий колоссальные объемы точечной информации и выдающий обобщенные данные по всему тому хозяйственному пространству, которое он охватывает. Это позволяет каждому предприятию постоянно сверять собственное производство с меняющимися условиями рынка.

   Функция посредническая. Экономически обособленные производители в условиях глубокого общественного разделения труда должны найти друг друга и обменяться результатами своей деятельности. Без рынка практически невозможно определить, насколько взаимовыгодной является та или иная технологическая и экономическая связь между конкретными участниками общественного производства. В нормальной рыночной экономике с достаточно развитой конкуренцией потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика (с точки зрения качества продукции, ее цены, сроков поставки, после сбытового обслуживания и других параметров). В то же время продавцу предоставляется возможность выбрать наиболее подходящего покупателя.

   Функция ценообразующая. На рынок поступают обычно продукты и услуги одного назначения, но содержащие неодинаковое количество материальных и трудовых затрат. Но рынок признает лишь общественно необходимые затраты, только их согласен оплатить покупатель. Здесь формируется отражение общественной стоимости, рассчитать которую не способна ни одна ЭВМ. Благодаря этому устанавливается подвижная связь между стоимостью и ценой, чутко реагирующая на изменения в производстве, в потребностях, в конъюнктуре.

   Функция регулирующая. Она связана с воздействием рынка на все сферы экономики и прежде всего на производство. Рынок дает ответ на вопросы, столь остро поставленные Полем Самуэльсоном: что производить? для кого производить? как производить? Рынок не мыслим без конкуренции. Внутриотраслевая конкуренция стимулирует снижение затрат на единицу продукции, поощряет рост производительности труда, технический прогресс, повышение качества продукции. Межотраслевая конкуренция путем перелива капиталов из отрасли в отрасль формирует оптимальную структуру экономики, стимулирует расширение наиболее перспективных отраслей. Важную роль в рыночном регулировании имеет соотношение спроса и предложения, существенно влияющие на цены. Растет цена - это сигнал к увеличению производства, падает - сигнал к сокращению. В результате стихийные действия предпринимателей приводят к установлению более или менее оптимальных экономических пропорций. Регулирующая роль рынка продолжает сохраняться, во многом определяя сбалансированность народного хозяйства.

   Функция санирующая. Рыночный механизм – это не благотворительная система. Она и жесткая, и даже жестокая. Ей присуще социальное расслоение, беспощадность по отношению к слабым. С помощью конкуренции рынок очищает общественное производство от экономически неустойчивых, нежизнеспособных хозяйственных единиц и, напротив, дает зеленый свет более предприимчивым и эффективным. В результате этого непрерывно повышается средний уровень устойчивости всего хозяйства в целом.

   По свидетельству П. Самуэльсона, в США от одной трети до половины всех розничных магазинов прекращают свою деятельность в течение трех  лет с момента открытия. Средний цикл малого бизнеса не превышает шести лет. Нередко гибнут в конкурентной борьбе и крупные фирмы.  

3. Достоинства и недостатки

   Рыночная экономика доказала, что ей нет альтернативы при решении главных экономических задач. Во-первых, рынок обеспечивает взаимосвязь производства и потребления. Эту функцию он осуществляет через установление соответствия объема предложения объему платежеспособности спроса.

   Во-вторых, рынок гарантирует общественную оценку результатов труда обособленных производителей. Механизм такой оценки прост, эффективен и объективен. Он заключается в одном: состоялась купля-продажа или нет. Стремление как можно выгоднее продать заставляет производителей и потребителей постоянно поддерживать рыночную форму.

   В-третьих, рынок создает условия для высокой эффективности производства. Этому способствует всеобщность конкуренции, которая безжалостно отделяет отстающих от преуспевающих. Побеждает тот, кто лучше угадал изменения потребительского спроса, быстрее применил новые технологии и оборудование, снизил издержки производства. Все это и есть предпосылки высокой эффективности.

   Избавляя общество от товарного дефицита, стимулируя научно-технический прогресс, рыночная организация экономики вместе с тем демонстрирует явную неспособность решать другие, может быть, не менее важные социально-экономические проблемы. К первой, прежде всего, относится удовлетворение тех общественных потребностей, которые невозможно измерить в деньгах и превратить в платежеспособный спрос. В современном обществе круг таких потребностей весьма широк, а их игнорирование абсолютно немыслимо. Никакое общество не может обходиться без национальной системы обороны, народного образования, единой энергетической системы, охраны общественного порядка, аппарата управления государством. Поскольку речь идет о товарах и услугах, которыми поровну пользуются все граждане страны, они получили название общественных товаров. Производство этих товаров и услуг целиком вынуждено брать на себя государство, финансируя его из средств бюджета за счет налогов.

   Вторая проблема, лежащая за пределами досягаемости рыночного механизма, связана с так называемыми внешними эффектами. Суть их в том, что деятельность предприятий рыночного типа может иметь как отрицательные, так и положительные последствия, реально влияющие на благосостояние других членов общества. Таковы, к примеру, внешние эффекты, связанные с загрязнением окружающей среды в результате производственной деятельности, исчерпание природных ресурсов из-за возрастающего вовлечения их в хозяйственный оборот, возникновение региональных и структурных диспропорций в производстве. Конечно же, рыночный механизм сам по себе не способен нейтрализовать эти негативные последствия, потому что ориентирует экономику исключительно на постоянно возрастающий платежеспособный спрос. Поэтому регулирование внешних эффектов по необходимости должно взять на себя государство. Оно делает это путем организации перераспределения доходов через госбюджет с целью погасить негативные внешние эффекты или справедливо перераспределить выгоды, полученные от положительных внешних эффектов.

   Третья группа проблем, порождаемых ограниченностью рыночного механизма, связана с важнейшими социально-экономическими правами личности и, в первую очередь, с правом на труд. Надо иметь в виду, что теоретически немыслима и практически невозможна рыночная экономика с полной занятостью. Выше мы говорили о мобильности всех видов ресурсов, включая трудовые, как об одной  из существенных черт рыночной экономики. Такая мобильность предполагает периодическое возникновение, прирост или сокращение разных видов безработицы Задача государства в эффективном регулировании рынка рабочей силы, поддерживании с помощью социальных выплат людей, не по своей воле утративших рабочие места, осуществлении программ по созданию новых рабочих мест.

   Существуют и требуют государственного вмешательства и иные проблемы, которые рынок также решить не в состоянии. Сюда относятся крупные инвестиционные проекты, не сулящие скорой прибыли и связанные с большим риском, неравномерностью регионального развития, необходимость борьбы с инфляцией и монополизмом.

   Итак, с одной стороны, рынок представляет собой наилучший, т. е. наиболее эффективный способ хозяйственной организации из всех известных истории, а с другой стороны, у него есть весьма существенные недостатки, которые могут и должны быть нейтрализованы государством. Именно поэтому нормальной экономикой повсюду считается регулируемая рыночная экономика.

4. Инфраструктура

   Функционирование экономической системы, ее равновесие и динамика обеспечивается деятельностью рыночных институтов – специализированных организаций, функционирующих в рамках особого рынка. В наше время эти институты связаны между собой и зависят друг от друга. Совокупность связанных между собой институтов, действующих в пределах особых рынков и выполняющих определенные функции, составляет инфраструктуру рыночной экономики. Классификация рыночной инфраструктуры, ее специфическое содержание определяется особенностями рынка, в пределах которых функционируют данные элементы.

   Рынок товаров и услуг представляют: товарные биржи, предприятия оптовой и розничной торговли, ярмарки, аукционы, фирмы, занимающиеся сбором, обработкой и снабжением информацией участников рыночных отношений, рекламой, маркетингом, различные посреднические компании, сервисные службы. Деятельность всех этих звеньев инфраструктуры товарного рынка заполняет экономическое пространство, своеобразными полюсами которого являются производители и потребители. Основная функция инфраструктуры рынка товаров заключается в том, чтобы связывать друг с другом все сферы общественного производства. Она обеспечивает движение товарных потоков в отраслевом и региональном направлениях, организует заключение контрактов на поставку товаров, сбыт продукции и обслуживание потребителей.

   Элементы данной инфраструктуры обладают очень важной способностью быстро реагировать на сигналы, идущие от спроса. Это дает возможность рынку достаточно оперативно справляться с возникающими диспропорциями и дефицитами в экономике, а значит, поддерживать в ней необходимое равновесие.

Контрольные вопросы

1. Какие функции выполняет рынок?

2. Каковы недостатки рыночной экономики?

3. Перечислите и охарактеризуйте компоненты, входящие в рыночную инфраструктуру.

4. Каковы предпосылки возникновения рыночной экономики?

5. Вспомните основные критерии, используемые при классификации рынка.

Лекция 5. Рыночный механизм

План

1. Закон спроса, факторы, влияющие на изменение спроса.

2. Закон предложения, факторы, влияющие на изменение предложения.

3. Рыночная цена.

1. Закон спроса, факторы, влияющие на изменение спроса

   Спрос - это количество продуктов, которые потребители готовы и в состоянии купить по определенным ценам за его единицу в течение определенного периода. В основе спроса лежат потребности. Именно они определяют, что покупатель желает купить. Желание лимитируется располагаемой суммой денег. Связь между ценой и количеством покупаемого товара устойчивая, постоянно повторяющаяся и имеет характерную направленность. Если мы рассмотрим ситуацию, складывающуюся на рынке какого-нибудь товара, то легко заметим, что между ценой товара и количеством проданного товара существует определенная связь. Чем ниже цена товара, тем большее его количество (при прочих равных условиях) готовы купить покупатели, тем выше на него спрос. 

   Например, при цене в 60 руб. покупатели готовы купить лишь одну единицу блага X, при цене в 30 руб. — три единицы, при цене в 20 руб. — четыре единицы и т.д. 

   Обратная зависимость между ценой и величиной спроса называется законом спроса. 

   Эта зависимость количества проданных благ от уровня цен может быть изображена графически. 

   Кривая спроса — кривая, показывающая, какое количество экономического блага готовы приобрести покупатели по разным ценам в данный момент времени. 

   В экономической теории принято откладывать независимую переменную (цену) по вертикальной, а зависимую (спрос) — по горизонтальной оси (см. рис. 3).
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Рис. 3. Зависимость величины спроса от цены

   Изображенная кривая характеризует состояние цен и объема покупок продукции Х в определенный момент времени (например, на 1 января 2000 г.). Она имеет отрицательный наклон, что свидетельствует о желании потребителей купить большее количество благ при меньшей цене. 

   Кроме цены, на спрос влияют и другие факторы. Рассмотрим это влияние подробнее.

   Функция спроса. Функция спроса — функция, определяющая спрос в зависимости от влияющих на него различных факторов. 

   Важнейшим из них является цена на единицу блага в данный момент. Мы уже выяснили, что чем ниже цена, тем выше спрос, и наоборот. Изменение цен означает движение по кривой спроса (см. рис. 4).
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Рис. 4. Кривая спроса

   На спрос влияют не только цены, но и иные факторы:

1) увеличение (или сокращение) доходов потребителя;

2) изменение вкусов и предпочтений;

3) ценовые и дефицитные ожидания;

4) колебание расходов на рекламу;

5) изменение цен на сопряженные товары;

6) рост (или уменьшение) количества покупателей и др.

   Эти факторы способствуют сдвигу кривой спроса вправо или влево (см. рис. 5).
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Рис. 5. Функция спроса (сдвиг кривой спроса)

   Например, увеличение денежных доходов потребителей (при отсутствии инфляции) означает повышение спроса, то есть сдвиг кривой D в положение D2. При этом спрос может возрастать быстрее или медленнее роста дохода в зависимости от качества товара, его места в бюджете потребителя и ряда других свойств, которые будут выяснены позже. 

   Такая ситуация типична для большинства товаров за исключением низкокачественных. Рост доходов переключает спрос потребителей на товары лучшего качества, спрос же на низкокачественные товары снижается, то есть кривая перемещается из положения D в положение D1.

   Если два товара взаимозаменяемы, то между ценой на один из них и спросом на другой существует прямая связь. Наоборот, повышение цен на взаимодополняемое благо сокращает спрос на него. Например, рост цен на лыжи приведет к уменьшению объема их продаж. Следствием сокращения объема продаж лыж будет падение спроса на лыжные крепления. Падение спроса на них заставит продавцов снизить их цены. 

   Таким образом, если два товара взаимодополняемы, то между ценой на один из них и спросом на другой существует обратная связь. В нашем примере рост цен на лыжи привел к падению спроса на лыжные крепления. 
   На изменение спроса влияют и вкусы потребителей, однако их влияние порой довольно трудно определить однозначно. К тому же один и тот же фактор может оказывать разное (нередко прямо противоположное) влияние на различные группы населения.

   Подведем итоги. Движение вдоль кривой спроса отражает изменение величины спроса: чем выше цена, тем ниже (при прочих равных условиях) величина спроса и, наоборот, чем ниже цена, тем выше величина спроса (см. рис. 3). Сдвиг кривой спроса влево или вправо отражает изменение спроса: оно происходит под влиянием факторов, определяющих функцию спроса (см. рис. 5).

2. Закон предложения, факторы, влияющие на изменение предложения

   Предложение можно определить как шкалу, показывающую разное количество продукта, которого производитель желает и способен произвести и предложить к продаже на рынке по каждой конкретной цене из ряда возможных цен в течение определенного периода времени. В условиях товарной формы хозяйствования производитель создает продукт не для собственного потребления, а для обмена, рассчитывая, что взамен проданного товара он получит деньги, по меньшей мере компенсирующие его затраты по привлечению дополнительных ресурсов. В каждый данный момент времени производитель в состоянии произвести и предложить к продаже разные количества товаров. Однако переход от одного количества к другому влечет за собой изменения в затратах ресурсов на единицу продукции. Цена, по которой будет реализован товар, должна возмещать затраты производите�я. По��е�е�роста цен� производителю возмещаются все большие затраты на ед��ицу продукции, � следовательно, создаются условия для его заинтересованности в наращивании объемов производства. 

   Если мы рассмотрим ситуацию, складывающуюся на рынке со стороны предложения, то легко заметим, что зависимость величины предложения от цены прямая: чем выше цена, тем большее количество товара (при прочих равных условиях) готовы предложить продавцы. Например, при цене 20 руб. производители согласны продать лишь две единицы блага X, при цене 30 руб. — четыре единицы, а при цене 50 руб. — шесть единиц блага X. 

   Прямая связь между ценой и количеством предлагаемого продукта называется законом предложения. 

   Зависимость количества произведенных благ от уровня цен может быть изображена графически. Кривая предложения — кривая, которая показывает, какое количество экономического блага готовы продать производители по разным ценам в данный момент времени. 

   В экономической теории принято откладывать независимую переменную (цену) по вертикальной, а зависимую (предложение) — по горизонтальной оси (см. рис. 6).
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Рис. 6. Зависимость величины предложения от цены

   Изображенная кривая S характеризует уровень цен и объем продаж блага Х в определенный момент времени (например, на 1 января 2000 г.). Она имеет положительный наклон, что свидетельствует о желании производителя продать большее количество благ по более высокой цене. Кроме цены, на предложение влияют и другие факторы. Рассмотрим их подробнее.

   Функция предложения. Функция предложения определяет предложение в зависимости от влияющих на него различных факторов. Как мы уже выяснили, важнейшим из них является цена на единицу блага в данный момент времени. Изменение цены означает движение по кривой предложения (см. рис. 7). 
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Рис. 7. Кривая предложения (изменение величины предложения)

   В действительности на предложение блага влияют не только цены самого блага, но и другие факторы: 

1) цены факторов производства (ресурсов);

2) технология;

3) ценовые и дефицитные ожидания агентов рыночной экономики;

4) размер налогов и субсидий;

   Например, повышение цен на факторы производства означает сокращение предложения, то есть сдвиг кривой S в положение S1. Наоборот, в случае понижения цен на факторы производства произойдет увеличение предложения, что приведет к сдвигу кривой S в положение S2 (см. рис. 8).
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Рис. 8. Функция предложения (сдвиг кривых предложений)

   Подведем итоги. Движение вдоль кривой предложения отражает изменение величины предложения: чем выше цена, тем выше (при прочих равных условиях) величина предложения и, наоборот, чем ниже цена, тем ниже величина предложения (см. рис. 7). Сдвиг кривой предложения влево или вправо отражает изменение предложения: оно происходит под влиянием факторов, определяющих функцию предложения (см. рис. 8).
3. Рыночная цена

   Спрос и предложение совместно определяют рыночную цену. Равновесная цена – это цена, при которой по каждому данному товару на рынке нет ни излишков, ни дефицита. Наглядно это можно показать на общем графике спроса и предложения. Точка пересечения кривых спроса и предложения называется точкой равновесия. Именно в ней спрос и предложение совпадают. Это значит, что только при данном уровне цены количество товара, которое хочет продать производитель, равно тому количеству, которое желают и в состоянии купить потребители.

   Нельзя оговориться, что равновесная цена устанавливается не сразу и не навсегда. Возможны периоды купли-продажи товара по другим, неуравновешенным ценам. Однако в этих условиях неизбежны либо избыток, либо нехватка товара и саморегулирующиеся изменения текущих цен в сторону равновесного уровня.

   Расхождения между предложением продавцов и спросом покупателей неизбежно вызывает изменения цены и цепочку событий, приводящих в итоге к согласованию спроса и предложения и установлению равновесной цены. Если на рынке ситуация избытка товаров, у продавцов возникают трудности сбыта, между продавцами усиливается конкуренция за покупателя, продавцы начинают снижать цены на товар, так как цены сокращаются, это приводит к уменьшению предложения товаров и вызывает увеличение спроса покупателей. Если на рынке ситуация дефицита товаров, возникают трудности с приобретением данного товара, что усиливает конкуренцию среди покупателей и вызывает рост цены на данный товар. Цена повышается и по закону спроса спрос уменьшается.

   Надо не забывать также, что и сама рыночная цена не остается неизменной. Спрос и предложение товаров постоянно меняются, их кривые на графике «гуляют», смещаясь то влево, то вправо. Следовательно, точка равновесия тоже «блуждает» по полю графика. И рынку приходится вновь и вновь оперативно согласовывать предложение и спрос, естественным образом нормируя потребление.

   Равновесная цена. В условиях рыночной экономики конкурентные силы способствуют синхронизации цен спроса и цен предложения, что приводит к равенству объемов спроса и объемов предложения.
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Рис. 9. Цена предложения превышает цену спроса (РS > РD)

   В условиях неразвитой рыночной экономики цена предложения может значительно превышать цену спроса (рис. 9), а объем предложения не соответствовать объему спроса (рис. 10). 
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Рис. 10. Объем предложения превышает объем спроса (QS > QD)

   В первом случае максимальная цена, которую в состоянии дать за данный товар (или услугу) покупатели, значительно ниже той минимальной цены, которую в состоянии предложить продавцы. Следовательно, рынок для данного товара (услуги) еще не сложился: покупатели еще недостаточно богаты, чтобы предъявить на него спрос. 

   Во втором случае максимальный объем спроса ниже минимально допустимого объема предложения. Объем спроса настолько мал, что производителям невыгодно поставлять товар в столь микроскопических количествах.

   В ходе развития рынка осуществляется процесс взаимного приспособления продавцов и покупателей. Важную роль при этом играют цены, которые способствуют быстрому обмену необходимой информацией. Они делают условия обмена простыми, ясными и стандартизированными для всех участников рыночной экономики (см. рис. 11). Точка равновесия обозначается Е (от латинского Equilibrium).
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Рис. 11. Цена равновесия и отклонения от нее

   В точке равновесия

PE = PS = PD,

где PE — равновесная цена;

      PS — цена предложения;

      РS — цена спроса.

   Это означает, что 

qE = Qs = qD,

где QE — равновесный объем;

      QS — объем предложения;

      QD — объем спроса.

   Равновесная цена — цена, уравновешивающая спрос и предложение в результате действия конкурентных сил. 

   Образование равновесной цены — процесс, требующий определенного количества времени. В условиях совершенной конкуренции происходит быстрое взаимное приспособление цен спроса и цен предложения, объема спроса и объема предложения. В результате установления равновесия выигрывают и потребители, и производители. 

   Дефицит и излишки. Тем не менее, потребители далеко не всегда полагают, что существующие цены оптимальны. Дело в том, что несовершенство общественной структуры производства на поверхности выступает как несовершенство системы цен. Общественное недовольство существующими равновесными ценами образует плодотворную почву для государственного вмешательства в рыночное ценообразование. 

   На практике это выливается в установление максимальных или минимальных цен. Если установленная государством максимальная цена (потолок цены) находится ниже равновесного уровня, то образуется дефицит, если государство устанавливает минимум цены выше равновесного уровня (так называемая субсидируемая цена), то образуется излишек (см. рис. 11). Фиксация цен означает отключение механизма рыночной координации.

   В случаях, когда цена находится ниже равновесного уровня, дефицит не ослабевает, а усиливается, к тому же к денежным затратам потребителя добавляются неденежные. Последние связаны с поисками товаров, стоянием в очередях и т.д. Те, кто продает (или распределяет) дефицитный товар, заинтересованы в сохранении его дефицита, потому что он становится источником их доходов. Поэтому они всячески будут пропагандировать государственное регулирование цен под различными "благовидными" предлогами.

   В случаях, когда цена находится выше равновесной, возникает необходимость дополнительных мер, стимулирующих ограничение предложения и увеличение спроса, чтобы сократить разрыв между субсидируемой и равновесной ценами. И в том и в другом случае рыночная экономика начинает функционировать менее эффективно, чем в условиях совершенной конкуренции.

Контрольные вопросы

1. Дайте определение рыночной равновесной цены. 

2. Сформулируйте закон спроса и закон предложения. 

3. Объясните механизм формирования цены товара.

4. Определите особенности действия неценовых факторов на величину спроса и положение кривой спроса.

5. Определите особенности действия неценовых факторов на величину предложения и положение кривой предложения.

Лекция 6. Конкуренция и монополия
План

1. Понятие и формы конкуренции.

2. Роль конкуренции в рыночной экономике.

3. Модели рынков по степени развития конкуренции.

4. Понятие и виды монополий.

1. Конкуренция и ее виды

   Рынок немыслим без конкуренции. Конкуренция в экономике представляет собой соперничество между участниками рыночных отношений за лучшие условия и результаты производства, продажи и купли товаров и услуг. Так производители товаров стремятся как можно дешевле их произвести и как можно больше и дороже продать; наемные работники – получить большую заработную плату; потребители – купить товары качественнее и дешевле. В столкновении подобных разнонаправленных интересов, во взаимоуступках, в свободном выборе продавцов и покупателей, в рыночном успехе одних и неудаче других и проявляется конкуренция. Чаще всего выделяют две основные формы конкурентной борьбы: ценовую и неценовую.

   Ценовая конкуренция – это своеобразное соревнование цен: продавцы стремятся предложить свой товар дешевле, чем конкурент, привлекают покупателей различными скидками, премиями, распродажами.

   Неценовая конкуренция проявляется в обеспечении технического превосходства, высокого качества и надежности изделия; лучшей системе продажи и послепродажного обслуживания; привлекательная реклама и оформление товара и другое.

2. Роль конкуренции в рыночной экономике

   Изучая деятельность фирм, экономическая наука обнаружила, что наиболее последовательно фирмы стремятся к достижению наивысшей экономической эффективности лишь в ситуации совершенной конкуренции. 

   Каковы условия возникновения такой конкурентной среды и почему именно она наиболее всего подталкивает фирмы к повышению экономической эффективности? Условия возникновения совершенной конкуренции:

- Производимые товары примерно одинаковы, т. е. нет опасности, что потребители в массе своей предпочтут товары одной из фирм из-за их явного превосходства по свойствам или качеству над продукцией других фирм;

- Товары на рынок предлагают многие фирмы, и объемы их поставок не очень различаются. В этом случае каждая из фирм оказывает достаточно слабое влияние на общее рыночное предложение и не может существенно изменить ситуацию на рынке в свою пользу;

- Затраты фирм на изготовление товаров различаются не очень существенно вследствие сходности технологии и цен на приобретаемые для производства ресурсы. Если это условие не соблюдается и одна из фирм имеет существенно более низкие затраты на производство, то она сумеет легко нарушить рыночное равновесие, например предложив товары по более низкой цене и захватив благодаря этому существенно большую долю рынка, чем конкуренты.

- Транспортные затраты не играют большой роли в формировании предложения, т. е. нет опасности, что многие производители окажутся неконкурентоспособными из-за слишком дорогой доставки своих товаров к покупателям;

- Вход на рынок и выход из него не связан с большими трудностями;  

- Продавцы и покупатели обладают всей необходимой информацией о поступающих на рынок товарах, их ценах и прибыльности продаж. При соблюдении этого условия продавцы вынуждены продавать товары по цене равновесия, и не могут требовать цены выше нее. Причина проста: все покупатели знают о ценах, которые просят за те же товары другие фирмы, и немедленно начнут покупать у них, а не у фирмы, решившей продать дороже равновесной цены.

   Поскольку в реальной жизни обнаружить совп�дения всех этих усл��ий возможно лишь в очень редких случаях, то большинство рынков работает в условиях несовершенной конкуренции. Но даже такая форма конкуренции все равно лучше, чем монополия. Конкуренция в большей мере, чем монополия, способствует достижению экономической эффективности на основе рационализации хозяйственной деятельности и использования достижений науки и техники.

   Конкуренция это животворная сила рыночной экономики, играющая в ней многогранную позитивную роль. Конкуренция мощно стимулирует хозяйственную активность, прогрессивные новшества, рационализацию производства и снижение затрат, отбраковывая убыточные предприятия и повышая тем самым уровень эффективности экономики. Благодаря конкуренции создаются огромное разнообразие товаров и богатые возможности выбора для всех партнеров и потребителей, уравниваются и в целом снижаются цены на одинаковую продукцию разных производителей.

3. Модели рынков по степени развития конкуренции

   В большом многообразии сегодняшнего хозяйства можно выделить четыре основные модели рынка: чистая монополия, чистая конкуренция, монополистическая конкуренция и олигополия.

   Чистая монополия и чистая конкуренция – это две крайние и достаточно редкие ситуации. Между ними располагаются более характерные для современного рынка две модели под общим названием «несовершенная конкуренция». 

Таблица 2

Модели рынков по степени развития конкуренции

	Чистая конкуренция характеризуется:
	1. Множеством мелких фирм;

2. Однородностью продукции;

3. Отсутствием затруднений на вход и выход (из отрасли);

4. Равным доступом ко всем видам информации.

	Монополистическая конкуренция характеризуется:
	1. Множеством мелких фирм;

2. Неоднородностью продукции;

3. Отсутствием затруднений на вход и выход (из отрасли);

4. Несколько ограниченным доступом к информации.

	Олигополия характеризуется:
	1. Небольшим числом крупных фирм;

2. Неоднородностью или однородностью продукции;

3. Возможными затруднениями при выходе из отрасли;

4. Несколько ограниченным доступом к информации.




продолжение таблицы 2

	Монополия характеризуется:
	1. Одной фирмой;

2. Уникальностью продукции;

3. Практически непреодолимые барьеры на вход;

4. Ограниченный доступ к информации.


   Рынок монополистической конкуренции состоит из множества покупателей и продавцов, совершающих сделки не по единой рыночной цене, а в широком диапазоне цен. Наличие диапазона цен объясняется способностью продавцов предложить покупателям разные варианты товаров. Реальные изделия могут отличаться друг от друга качеством, свойствами, внешним оформлением, но эти различия, если они есть, весьма незначительны. Различия могут заключаться в сопутствующих товару услугах.   Чтобы выделиться чем-то, помимо цен, продавцы стремятся разработать разные предложения для разных рыночных сегментов и широко пользуются практикой присвоения товарам марочных названий, рекламой, методами личной продажи. В связи с наличием большого числа конкурентов, стратегии их маркетинга оказывают на каждую отдельную фирму меньше влияния, чем в условиях монопольного рынка.

   Рынок олигополии состоит из небольшого числа продавцов весьма чувствительных к политике ценообразования и маркетинговым стратегиям друг друга. Товары могут быть схожими, а могут быть и несхожими. Небольшое число продавцов объясняется тем, что новым претендентам трудно проникнуть на этот рынок. Каждый продавец чутко реагирует на стратегию и на действия конкурентов. Если какая-либо сталелитейная компания снизит свои цены на 10%, покупатели быстро переориентируются на этого поставщика. Другим производителям стали придется реагировать либо тоже снижением цен, либо предложением большего объема услуг. Олигополист никогда не испытывает уверенности, что может добиться какого-либо долговременного результата за счет снижения цен. С другой стороны, если олигополист повысит цены, конкуренты могут не последовать его примеру, и тогда ему придется либо возвращаться к прежним ценам, либо рисковать потерей клиентуры в пользу конкурентов.

   При чистой монополии на рынке всего один продавец. Это может быть государство, организация, частная регулируемая монополия или частная нерегулируемая монополия. В каждом отдельном случае ценообразование складывается по-разному.

   Государственная монополия может с помощью политики цен преследовать достижение самых различных целей. Она может установить цену ниже себестоимости, если этот товар имеет важное значение для покупателей, которые не в состоянии приобретать его за полную стоимость. Цена может быть назначена с расчетом на покрытие издержек или получение хороших доходов. А может быть и так, что цена назначается очень высокой для всемерного сокращения потребления. В случае регулируемой монополии государство разрешает компании устанавливать расценки, обеспечивающие «справедливую норму прибыли», которая даст организации возможность поддерживать производство, а при необходимости и расширять его. И, наоборот, в случае нерегулируемой монополии фирма сама вольна устанавливать любую цену, которую только выдержит рынок. И, тем не менее, по ряду причин, фирмы не всегда запрашивают максимально возможную цену – тут и нежелание привлекать конкурентов, и стремление быстрее проникнуть – благодаря невысоким ценам – на всю глубину рынка.

4. Понятие и виды монополий

   Монополия в узком смысле – это рыночное господство одного продавца. Однако в широком значении под ней подразумевается любое господствующее положение одного или группы лиц в какой-либо сфере деятельности. В экономике различают четыре варианта монопольного положения предприятий: собственно монополия, олигополия, монопсония, олигопсония. Основными признаками монополизма в производстве и на рынке являются следующие три: высокая концентрация хозяйственной деятельности в руках одной или нескольких объединившихся фирм, доминирующее положение этих фирм на рынке определенных товаров и установление монопольных цен. 

   По происхождению выделяют два главных вида монополии: естественную и искусственную. Естественная монополия возникает и существует закономерно, по объективным условиям. Например, в отраслях, где экономически оправдано крупномасштабное производство, обеспечивающее большую эффективность, низкие затраты, а значит, и возможность покупать по более низким ценам. Или там, где целесообразнее иметь хозяйственный единый комплекс, поскольку разделение этих комплексов на отдельные конкурирующие предприятия привело бы к неоправданному дублированию капитальных сооружений и росту затрат. Наконец, монополия естественна при добыче редких ископаемых, производстве редких сортов чая, винограда, в сфере оригинальных художественных промыслов. 

   Искусственная монополия специально создается путем концентрации в чьих-то руках определенной хозяйственной деятельности. При этом для получения рыночной власти и сверхприбылей сильные компании или продавцы подавляют своих конкурентов, или добровольно объединяются друг с другом в различные союзы, чтобы уже не конкурировать, а упорядоченно и выгодно владеть рынком совместно.

   Став на рынке монополистом, фирма, конечно, будет вести себя так, как это ей наиболее выгодно. Несовершенный конкурент будет наращивать объем продаж только до тех пор, пока это будет обеспечивать ему как минимум прирост доходов. Впрочем, эта логика присуща всем фирмам и лежит в основе первого правила их разумного коммерческого поведения. После захвата рынка заботиться об увеличении своей доли на рынке за счет преимущественного наращивания объемов продаж ему уже не надо. Пора пожинать плоды успеха – получать наибольшую прибыль. У фирмы монополиста нет своей кривой предложения. Она выбирает варианты своей коммерческой политики на основе кривой рыночного спроса. Иными словами, монополист не подстраивается под условия равновесия, рождающиеся на рынке в результате взаимодействия спроса и предложения. Совсем наоборот, монополист формирует рыночное равновесие сам. Он делает это, выбирая то соотношение цены и величины производства, которое может принести ему наибольшую прибыль при уровне его затрат на производство Раз монополист настолько могуществен, что способен проводить такую политику на практике, то он получает наилучшие условия для работы с возможной наивысшей прибылью. Добиваясь этого, монополист, как правило:

1. устанавливает цену выше, чем она сложилась бы на конкурентном рынке;

2. производит товаров меньше, чем могла бы производить отрасль в условиях совершенной конкуренции. 

   Таким образом, монополия означает потерю экономической равноправия производителя и покупателя. На таком рынке более сильный продавец вынуждает покупателя переплачивать за товары. Он устанавливает их цену выше, чем она сложилась бы в условиях свободно конкуренции при существующем уровне техники и технологии производства. Тем самым нарушается нормальная работа главного механизма рынка – механизма цен. А ведь именно механизм цен решает в условиях рыночной системы важнейшую задачу распределения ограниченных ресурсов. Если на рынке господствует одна или несколько крупнейших фирм, то они могут навязать рынку объем продаж и уровень цен, обеспечивающий им наибольшую выгоду даже в том случае, если они используют ресурсы не лучшим образом, а их затраты выше, чем у других. Тогда механизм цен перестает работать как регулятор наилучшего распределения ресурсов – наибольший их  объем достается не фирме с самыми низкими затратами, а монополисту.

   Захватить рынок очень сложно, но еще сложнее удержать этот рынок в своих руках. Для этого монополисты научились возводить барьеры, которые мешают проникновению на монопольный рынок новых конкурентов. Существует несколько типов таких барьеров:

- Юридические барьеры Лицензирование определенных видов деятельности. Патенты на изобретения и научно-технические разработки.

- Естественные барьеры. В некоторых случаях рождение монополии оказывается практически неизбежным по сугубо объективным причинам. Такие монополии называют обычно естественными, поскольку порождающие их барьеры естественны, т. е. закономерны. Природная монополиям Запасы полезных ископаемых. Технико-экономические монополии. Возникновение монополии продиктовано либо техническими, либо экономическими причинами, связанными с проявлением эффекта масштаба.

- Экономические барьеры. Такие барьеры возводятся самими фирмами-монополистами. Это различного рода ассоциации, концерны, холдинги, финансово-промышленные группы, т. е. объединения, позволяющие монополистам успешно решать следующие задачи: контроль за ценами на своих рынках; раздел рынков; организацию сбыта; выторговывание у поставщиков более выгодных условий приобретения сырья, материалов комплектующих.

   Методы монополизации рынка:

1. Корнер – способ, придуманный немецкими купцами еще в 16 веке. Смысл этого метода прост: купцы или производители заключают тайное соглашение о скупке или временном изъятии с рынка какого-то товара, чтобы искусственно создать его дефицит и вызвать рост цен. После чего товар из запасов выбрасывается на рынок, и участники сговора получают повышенный доход.

2. Поглощение – метод, состоящий в скупке конкурирующих фирм и включении их в состав фирмы.

3. Картель – метод, при котором заключается соглашение между изготовителями однородного товара о разделе рынка между ними и согласовании объемов продаж каждым из членов картели. В картельном соглашении могут оговариваться единые для всех участников уровни цен и условия продаж.

4. Отраслевые холдинги – метод, предполагающий объединение различными предприятиями своей деятельности по закупке сырья, получению финансовых ресурсов и сбыту товаров.

5.Тресты – метод, предполагающий объединение различными предприятиями своей деятельности по закупке сырья, получению финансовых ресурсов и сбыту товаров.

   Монополизм в экономике имеет положительные или позитивные и отрицательные стороны. В определенных отраслях монополия более эффективна и дает экономию затрат. По сравнению с конкурентным сектором у монополистов больше средств и стимулов для развития научно-технического прогресса в своем производстве, это объясняется большими финансовыми возможностями тем, что вся прибыль от инноваций достается их авторам.

   Среди негативных сторон отметим следующие:

- Нерациональное распределение ресурсов. В погоне за сверхприбылями монополисты искусственно ограничивают производство, поднимают цены, навязываю обществу определенные виды, технический уровень, качество и условия продаж своей продукции. Тем самым нарушается механизм рыночного регулирования эффективности экономики.

- Усиление неравенства в доходах в обществе. Оно также связано с монопольным завышением (занижением) цен и сверхприбылями, ибо их получение означает относительное уменьшение доходов остальной части населения.

- Экономический застой и торможение НТП. Он возможен потому, что монополисты не испытывают давления конкурентов и часто могут иметь высокие прибыли и без дополнительных усилий, благодаря своей рыночной власти. Это не подталкивает их к рационализации производства, к поиску резервов роста его эффективности, к улучшению качества продукции, расширению ее ассортимента, развитию НТП и к проявлению заботы об интересах клиентов. Монополисты заинтересованы в полном физическом использовании работающего оборудования, внедрение же новых машин угрожает ему быстрым моральным износом и необходимостью замены физически еще годной техники. Отсюда и вывод, что в отношении НТП в монополистическом секторе «борются» две противоположные тенденции: одна – к его развитию, другая – к торможению.

- Наконец, последняя из негативных сторон монополизма – опасность для демократии как в экономике, так и в политике. В частности, в экономике монополисты могут подавлять свободную и частную конкуренцию, подчинять себе менее сильный бизнес, могут навязывать обществу свои дискриминационные условия: заниженную оплату труда своих рабочих, плохое качество товаров, завышенные цены своих продаж. 

Контрольные вопросы

1. Какую роль в экономике играет конкуренция?

2. В чем различие совершенной и несовершенной конкуренции? Что выступает противоположностью конкуренции?

3. Какие рыночные структуры наиболее характерны для современной рыночной экономики?

4. Что общего и каковы различия между монополистической конкуренцией и олигополией; олигополией и монополией?

5. От чего в большей степени выигрывают потребители – от монополии или от конкуренции? Ваши «за» и «против».

Лекция 7. Экономические основы деятельности фирмы

План

1. Издержки производства и прибыль.

2. Закон убывающей отдачи ресурсов.

1. Издержки производства и прибыль

   Каждый производитель стремится к увеличению прибыли, к большей доходности или рентабельности своего производства. Прибыль зависит от уровня издержек производства и уровня цен. Чем выше цены и ниже издержки, тем больше прибыль от производства. Два основных способа повышения доходности бизнеса:

- вложение капитала в наиболее выгодные сферы хозяйства;

- всемерное снижение издержек производства, т.е. себестоимости продукции.

   Издержки производства представляют собой совокупность материальных и трудовых затрат на производство продукции. Они выступают как экономическая категория, которая отражает, во-первых, отношения, которые возникают между субъектами внутри предприятия по поводу использования живого и овеществленного труда, во вторых, это отношения, которые возникают вне предприятия между предприятиями-поставщиками материалов, топлива, комплектующих изделии и предприятиями, которые используют эти продукты, сырье для производства своей продукции. Издержки всегда принимают количественное выражение, и они рассматриваются через систему натуральных и стоимостных показателей. Издержки предприятия должны быть всегда объектом постоянного управления, а это означает, что в этом процессе надо использовать требования экономических законов.

   В экономической науке издержки предприятия рассматриваются как издержки упущенных возможностей (альтернативные издержки) и как явные (бухгалтерские) издержки. Последние включают: стоимость сырья, полуфабрикатов, топлива, амортизацию оборудования, заработную плату со всеми начислениями по социальному страхованию, административные расходы. Неявные издержки (издержки упущенных возможностей) – это те доходы, которые могли бы быть получены на собственные ресурсы, если бы их представить за плату, установленную рынком, другими пользователями. Сюда нужно включить процент на собственный капитал, арендную плату за помещение, плату за менеджерскую работу самого предпринимателя.

   Бухгалтерские издержки плюс неявные издержки – это экономические издержки.

   С точки зрения зависимости величины издержек от объема продукции их подразделяют на постоянные издержки и переменные издержки.

   Постоянными издержки не зависят от объема выпуска продукции. Это затраты на эксплуатацию здания, оборудования, арендная плата, административно-управленческие расходы, некоторые виды налогов.

   Переменные издержки изменяются с изменением объема производства. Это затраты на материалы, на рабочую силу.

   Общие издержки на производство единицы товара равны сумме общих постоянных и общих переменных издержек.

   Производителя часто интересует величина не столько общих издержек, сколько средних издержек. Средние издержки есть частное от деления общих издержек на объем продукции. Поскольку сумма постоянных издержек постоянна, то средние постоянные издержки уменьшаются с ростом объема продукции. Когда выпускается малое число единиц продукции, на них падает вся тяжесть постоянных издержек. при увеличении объема производства средние постоянные издержки снижаются и величина их стремится к нулю. Но это происходит лишь до определенного периода, начиная с которого при росте объемов производства издержки на единицу продукции будут возрастать. В этой связи говорят о предельных издержках – дополнительные издержки, необходимые для производства дополнительной единицы продукции.

   В хозяйственной практике нашей страны для определения издержек производства используется категория себестоимости. Себестоимость отражает в денежной форме текущие затраты на производство и реализацию продукции, включает стоимость потребленных средств производства, средства на оплату труда, косвенные расходы предприятий и издержки на реализацию. В составе себестоимости не включается разовые расходы, затраты, не связанные с производством продукции, а также убытки от стихийных бедствий, штрафы и неустойки.

   Прибыль занимает важное место в экономической системе. Именно прибыль обеспечивает экономическую устойчивость фирме и ее финансовая независимость.

   Чтобы подсчитать прибыль, надо из той выручки, которую получает предприятие, вычесть издержки предприятия. Выручка может быть представлена как:

- общая выручка – это полная сумма выручки от реализации всех произведенных единиц товара;

- средняя выручка равна цене единицы товара;

- предельная выручка – это приращение всей выручки при увеличении количества выпускаемой продукции на одну единицу.

   Следует различать два подхода к понятию прибыли. 

1. Бухгалтерский. Прибыль есть разница между выручкой от реализации и денежными (явными) издержками.

2. Экономический. Прибыль есть разница между выручкой от реализации и явными издержками плюс неявными издержками.

   Для бухгалтеров прибыль – это то, что остается от общей выручки фирмы после уплаты отдельными лицами и другими фирмами стоимости, капитала и труда, которые были использованы данной фирмой. Такая трактовка прибыли включает только явные издержки, то есть платежи характеризует эффект от предпринимательской деятельности.

   Из бухгалтерской прибыли надо вычесть процент на капитал, установленный в данный момент рынком капиталов, ренту за землю и помещение, плату за управление. Если в результате такого вычитания остается прибыль, то эта прибыль и будет экономической.

   Различаются валовая и чистая прибыль. Валовая прибыль определяется как разность между ценой реализации продукции и полной себестоимостью. После уплаты из валовой прибыли процентов за кредит, налогов, арендной платы, других платежей остается часть средств, образующих чистую прибыль.

   Чистая прибыль используется на производственные и социальные нужды предприятия, в том числе на накопление, на экологию, на подготовку и переподготовку кадров, на уплату дивидендов и другие цели.

2. Закон убывающей отдачи ресурсов

   Для наибольшей эффективности производства необходимо, чтобы между наличными постоянными ресурсами и добавляемыми к ним переменными ресурсами было оптимальное соотношение.

   В развитии хозяйственного процесса на предприятии просматриваются три основных периода.

1. Период убыточного производства, когда имеет место избыток капитала над трудом. То есть, скажем, один-два рабочих без всякой специализации выполняют разнородные операции, переходя от одного вида оборудования к другому, теряя время и допуская простои станков.

2. Период прибыльного производства, когда число рабочих оптимально возросло и уже достигнут баланс между капиталом и трудом. Здесь уже начинают проявлять себя плюсы крупного производства – эффект масштаба (уменьшаются постоянные издержки в расчете на единицу продукции). Снижаются средние издержки, растет отдача ресурсов, предприятие работает максимально эффективно. Но с определенного момента предельные издержки начинают превышать уровень средних издержек и даже цены. Это сигнал начавшегося снижения эффективности в результате нарушения оптимального соотношения между капиталом и трудом и падения ресурсоотдачи.

3. Период убыточного производства, в который возник уже иной дисбаланс – избыток труда над капиталом. Дальнейшее увеличение числа рабочих (при неизменном количестве оборудования) увеличивает выпуск, но ведет к недоиспользованию трудовых ресурсов и снижению выработки на одного рабочего. Поэтому, чтобы и дальше расширять производство, не снижая его эффективности, нужно увеличивать не только трудовые, но и капитальные ресурсы, постоянно оптимизируя соотношение между ними.

   Таким образом, можно сделать вывод о действии в производстве закона убывающей отдачи ресурсов. Этот закон означает, что расширение производства за счет добавления переменных ресурсов к неизменным постоянным ресурсам эффективно лишь до известного предела, после которого необходимый баланс между этими факторами нарушается и отдача переменного ресурса неизбежно идет вниз.

Контрольные вопросы

1. Какие виды издержек вы знаете?

2. Уменьшение каких издержек наиболее важно для максимизации прибыли?

3. Что такое прибыль?

4. Сформулируйте закон убывающей отдачи ресурсов?

5. Каковы основные пути повышения прибыльности фирмы?

Лекция 8. Основные макроэкономические показатели

План

1. Понятие и виды валового продукта.

2. Методы расчета.

3. Номинальный и реальный ВНП.

1. Понятие и виды валового продукта

   Чтобы лучше управлять бизнесом, каждое отдельное предприятие ведет бухгалтерский учет своей хозяйственной деятельности. Подобно тому и государственные органы управления, чтобы точнее определять свою социально-экономическую политику в обществе, ведут постоянные статистические наблюдения за состоянием всего национального хозяйства страны (макроэкономический учет).

   Осуществление макроэкономического учета обеспечивает так называемая система национальных счетов, которая благодаря действующей в мире единой методологии ООН позволяет проводить международные сопоставления показателей. Такая система национальных счетов дает информацию  о масштабах и динамике общественного производства, об уровнях безработицы и инфляции, об изменениях реальной зарплаты, о размерах экспорта-импорта страны и так далее.

   Наиболее распространенными в мире макроэкономическими показателями являются следующие три: ВНП, ВВП, НД. Все они охватывают только конечные продукты производства.

   ВНП – это годовая рыночная стоимость всех товаров и услуг, произведенных национальной экономикой для конечного потребления. Он включает стоимость продукции отечественного производства, размещенного как внутри страны, так и за ее пределами.

   ВВП – охватывает годовую стоимость всей конечной продукции, созданной внутри данной страны (как отечественными, так и иностранными производителями).

   НД – часть ВНП, за вычетом суммы годовых амортизационных отчислений. В течение года определенная часть действующих в стране основных фондов изнашивается и подлежит замене. Возмещение израсходованных фондов осуществляется за счет соответствующей доли ВНП. Включать эту амортизационную долю в доход общества было бы неправомерно, поскольку это чистые издержки общества по восстановлению изношенной части основных фондов.

2. Методы расчета ВНП
   Обычно выделяют три метода расчета ВНП: по доходам, по расходам и по производству.

1. Расчет по доходам предполагает определение ВНП как суммы всех доходов, созданных в обществе при его производстве. Сюда входят доходы, полученные поставщиками экономических ресурсов (зарплата, рента, проценты, прибыль предпринимателей).

2. Расчет по расходам заходит с другого конца, определяя ВНП суммированием всех расходов общества на конечное потребление (личные потребительские расходы населения, государственные закупки товаров и услуг, расходы предпринимателей на модернизацию, обновление и расширение основных фондов).

3. Расчет по производству. Он состоит в суммировании стоимостей товаров и услуг, произведенных всеми предприятиями страны. Возникает вопрос: какую стоимость суммировать? Если общую (объем продаж), то возникает так называемый повторный счет. Повторный счет – это завышение объема продукции в многоступенчатом процессе ее производства и реализации, когда стоимость одних и тех же частей продуктов учитывается не один раз. В связи с этим введем еще два понятия: промежуточных и конечных продуктов Промежуточные продукты – это товары и услуги, предназначенные либо для дальнейшей обработки, либо для перепродажи. В отличие от этого конечные продукты – те, что идут непосредственно в личное потребление.

   Известно, что современные экономики редко обходятся без инфляции, которая повышает общий уровень цен в стране. С учетом этого обстоятельства различают понятия номинального и реального ВНП. Номинальный ВНП – это валовой конечный продукт, стоимость которого выражена в текущих, фактических ценах. Следовательно, в условиях инфляции номинальный ВНП завышает результаты экономики и требует корректировки. Реальный ВНП – это валовой продукт, стоимость которого скорректирована на величину годового роста цен при помощи так называемого дефлятора. Дефлятор представляет собой индекс цен, отражающий их изменение. Реальный ВНП равен номинальному, деленному на дефлятор. 

   Иными словами, дефлятор – это коэффициент пересчета стоимости ВНП в неизменные цены. В условиях инфляции его значение всегда больше единицы. В противоположных же условиях дезинфляции, когда имеет место падение общего уровня цен, дефлятор меньше единицы.

Контрольные вопросы

1.Охарактеризуйте основные макроэкономические показатели?

2. Чем промежуточные товары отличаются от конечных товаров?

3. Каковы основные способы расчета макроэкономических показателей?

4. Чем номинальные показатели отличаются от реальных?

Лекция 9. Экономический рост
План

1. Экономический рост в обществе;

2. Два пути экономического роста;

3. Факторы экономического роста;

4. Неравномерность экономического роста.

1.Экономический рост в обществе и его измерение

   Одной из важнейших целей современного общества является экономический рост, т.е. количественное увеличение, а также качественное совершенствование общественного производства. Однако и этот, казалось бы, исключительно позитивный процесс не избавлен от минусов. Ведь бурный рост массового производства и индустриализации ведут подчас к уничтожению зелени вокруг человека, загрязнению и ухудшению среды его обитания, к исчерпанию невосполнимых ресурсов, к разрастанию и перенаселению городов, к необходимости более частой переквалификации рабочей силы и перемены труда, к интенсификации трудовой деятельности, усталости, психическим перегрузкам.

   С другой стороны, есть и бесспорные плюсы. Благодаря поступательному развитию экономики растут объемы производства, богатство общества и престиж страны в мире, повышаются трудовая занятость и материальная обеспеченность населения, увеличиваются свободное время, образованность и культура людей, автоматизируется производство, улучшаются условия труда. 

2. Два пути экономического роста

   Различаются два основных пути экономического роста. Экстенсивный путь предполагает простое количественное увеличение факторов производства без их качественного изменения.

   В отличие от того интенсивный путь означает экономический рост за счет совершенствования и повышения эффективности использования факторов производства. В современной экономике оба этих пути в той или иной степени сочетаются.

   Два измерения экономического роста применяют два основных взаимосвязанных способа. Первый способ состоит в определенных степени увеличения общего объема реального ВНП, ВВП, НД за тот или иной период времени. Это дает представление о скорости экономического развития страны в целом.

   Однако часто важно знать, каким образом рост экономики отражается на уровне жизни людей. Достаточен ли этот рост, если принять во внимание и возможный рост населения? В этих целях применяют второй способ – расчет степени увеличения ВНП, ВВП, НД на душу населения. Он показывает рост продукта или дохода страны с учетом изменений числа их потребителей.

3. Факторы экономического роста

   Темпы и характер экономического роста определяют целый ряд факторов. Первый фактор – природные ресурсы. Обладание достаточными земельными, минеральными, водными, лесными и другими ресурсами благоприятствует хозяйственному развитию страны. Важно не только обилие и высокое качество природных ресурсов, но и то, насколько рационально и эффективно они разрабатываются и используются. 

   Ключевую роль играют трудовые ресурсы. Они влияют на рост экономики многосторонне: через уровень занятости, качество образования и профессиональной подготовки рабочей силы, через рациональное ее применение, через уровень производительности труда. Состояние здоровья и т. д. 

   Особо выделим фактор научно-технических знаний. Изобретения, рационализаторство, разработки новых материалов, машин, технологий, внедрение передовых форм управления и организации производства – все это примеры практической отдачи научно-технических знаний. А производят и применяют эти знания в экономике высококвалифицированные специалисты – ученые, эксперты, менеджеры, технологи, конструкторы и т. д. Они представляют интеллектуальную элиту общества. 

   Четвертый фактор – основной капитал, то есть производственные мощности общества. Для экономического роста важно систематическое увеличение инвестиций, накопление и обновление капитала, повышение доли активных фондов, фондоотдачи и фондовооруженности труда, применение современной, наиболее производительной техники. Когда в экономике преобладают устаревшие фонды, от нее трудно ждать высокой отдачи и стабильного роста. 

   Следующий не менее важный фактор динамичного развития – это структура экономики. Она должна быть рациональной, прогрессивной, с оптимальным распределением ресурсов и набором хозяйственных сфер, она, кроме того, должна обладать способностью гибко меняться в ответ на вызовы времени и на изменения в самих потребностях общества. 

   Седьмой фактор - тип экономической системы. Исторический опыт многих стран наглядно показывает, что рыночные системы более эффективны и продуктивны, более заряжены на прогресс, чем централизованные.

   Последняя группа условий – социально-политические факторы. Уверенному росту экономики способствуют поощряющие бизнес законы, нетерпимость общества к воровству, коррупции, произволу бюрократов и правоохранительных органов, здоровое отношение людей к труду, предпринимательству, конкуренции, к успехам друг друга, воздержанность от разрушительных забастовок. Наконец мир в стране, демократия, гарантированность прав и свобод граждан. 

4. Неравномерность экономического роста

    Процесс развития экономики даже в процветающих странах не всегда бывает стабильным, устойчиво поступательным. В качестве проявления макроэкономической нестабильности, прежде всего, называют периодические спады производства, безработицу и инфляцию.

   Человеческому обществу вообще свойственна определенная волнообразность, цикличность развития. В хозяйственной сфере подобная неравномерность проявляется в трех главных видах экономических колебаний: текущих, длительных и средних.

   Текущие колебания – это, например, сезонные подъемы и спады деловой активности, хозяйственные кратковременные сбои, связанные с ремонтом машин, с задержками в поставках сырья или в освоении производственных мощностей.

   Длительные экономические циклы представляют собой длинные волны, или большие циклы, продолжительностью 40-60 лет. Они также известны в мире как волны Кондратьева. Современные экономисты связывают длинные волны со сменой целых технологических эпох, с крупными переворотами в науке, технике, производстве и даже культуре, образовании, в самом образе жизни людей. Подобные перевороты вызывались изобретениями двигателя внутреннего сгорания, электричества, компьютеров. Обновление материальной и духовной жизни людей в такие переворотные периоды требует огромных ресурсных затрат и коренных изменений в сознании общества, поэтому оно не может обойтись без скачков и определенной цикличности.

   Однако наибольшую угрозу макроэкономической стабильности несут средние экономические циклы (от 3 до 11 лет). Это волнообразные колебания уровня активности в течение нескольких лет. Хотя отдельные средние циклы и отличаются друг от друга по характеру и продолжительности, в них все же можно условно выделить четыре типичные фазы.

   Цикл открывает фаза пика, означающая полную занятость всех ресурсов в производстве. Так, например, в США критической степенью загруженности экономики считают 84%, при которых бизнес перегревается, перестает справляться с потребительским спросом и создается опасность роста цен.

   Вторая стадия – фаза спада, или рецессия – характеризуется сокращением производства и занятости, а третья – фаза депрессии – тем, что они. Достигнув самого низкого уровня, некоторое время топчутся на месте, чтобы затем, как бы оттолкнутся от дна, начать свое живительное движение вверх.

   Наконец, в фазе оживления уровень экономической активности повышается, и растущие производство и занятость постепенно переходят в  подъем, продолжающийся до высшей стадии – пика.

   Непосредственной причиной периодических спадов производства является сокращение совокупного спроса в обществе, что побуждает производителей понижать активность. В результате начинает действовать заколдованный круг: спад производства, падение занятости, уменьшение доходов, сокращение совокупных расходов и спроса, новый спад.

   Что же касается факторов, вызывающих первоначальное сокращение совокупного спроса, то они могут быть самыми разными: замена изношенного оборудования, падение спроса на отдельные виды продукции, рост налогов и кредитных процентов, перегрев экономики, банкротство какой-нибудь крупной компании, резкие колебания в биржевой игре, нарушение закона денежного обращения, забастовки, войны, различные политические события, стихийные бедствия и другие непредвиденные ситуации. 

   Кризисы в экономике несут неприятности обществу – безработицу, банкротство, снижение доходов, дезорганизацию производства. Но одновременно аналитики отмечают, что периодически кризис необходим любой развивающейся системе. Кризис обнажает накопившиеся проблемы, выбивает общество из удобной, но тормозящей прогресс наезженной колеи и стряхивает с людей самодовольное благодушие, заставляя их искать новое и устранять то, что мешает дальнейшему движению вперед. Недаром за спадом часто следует мощный подъем и достижение нового, более высокого пика развития.

Контрольные вопросы

1. Каковы способы измерения экономического роста?

2. Каковы положительные и отрицательные последствия экономического роста?

3. Охарактеризуйте основные факторы, способствующие экономическому росту?

4. В чем проявляется цикличность экономики? Выделите основные причины цикличности?

5. Охарактеризуйте основные фазы среднего экономического цикла.

 Лекция 10. Макроэкономическая нестабильность

План

1. Безработица и ее типы.

2. Измерение и последствия безработицы.

3. Сущность и виды инфляции.

4. Причины и последствия инфляции.

1. Безработица и ее типы

   Безработица - экономическое состояние, при котором желающие работать не могут найти работу при обычной ставке заработной платы. Выделяют следующие типы безработицы:

1.Фрикционная безработица. Если человеку предоставляется свободы выбора рода деятельности и места работы, в каждый данный момент некоторые работники оказываются в положении «между работами». Одни добровольно меняют место работы. Другие ищут новую работу из-за увольнения. Третьи временно теряют сезонную работу (например, в строительной промышленности из-за плохой погоды или в автомобильной промышленности из-за смены моделей). И есть категория работников, особенно молодых людей, которые впервые ищут работу. Когда все эти люди найдут работу или возвратятся на старую после временного увольнения, другие «искатели» работы и временно уволенные работники заменяют их в «общем фонде безработных». Поэтому, хотя конкретные люди, оставшиеся без работы по тем или иным причинам, сменяют друг друга из месяца в месяц, данный тип безработицы остается.

Экономисты используют термин фрикционная безработица (она связана с поисками или ожиданием работы) в отношении работников, которые ищут работу или ждут получения работы в ближайшем будущем. Определение «фрикционная» точно отражает суть явления: рынок труда функционирует неповоротливо, со скрипом, не приводя в соответствие количество рабочих и рабочих мест. Фрикционная безработица считается неизбежной в какой-то мере желательной. Почему желательной? Потому что многие рабочие, добровольно оказавшиеся «между работами», переходят с низкооплачиваемой, малопродуктивной работы на более высокооплачиваемую и более продуктивную работу. Это означает более высокие доходы для рабочих и более рациональное распределение трудовых ресурсов, а, следовательно, и больший реальный объем национального продукта. Фрикционная безработица – безработица, связанная с краткосрочным периодом, необходимым для поисков новой работы, в связи с получение образования, выходом из декретного отпуска, переездом. С ростом благосостояния фрикционная безработица может возрастать, а сокращение ее возможно по мере улучшения методов сбора информации о рабочих местах, что, тем не менее, требует увеличения издержек.

2. Структурная безработица. Фрикционная безработица незаметно переходит во вторую категорию, которая называется структурной безработице. Экономисты используют термин «структурный» в значении «составной». С течением времени в структуре потребительского спроса и в технологии происходят важные изменения, которые, в свою очередь, изменяют структуру общего спроса на рабочую силу. Из-за таких изменений спрос на некоторые виды профессий уменьшается или вовсе прекращается. Спрос на другие профессии, включая новые, ранее не существовавшие, увеличивается. Возникает безработица, потому что рабочая сила реагирует медленно и ее структура полностью не отвечает новой структуре рабочих мест. В результате оказывается, что у некоторых рабочих нет таких навыков, которые можно быстро продать; их навыки и опыт устарели и стали ненужными из-за изменений в технологии и характере потребительского спроса. К тому же постоянно меняется географическое распределение рабочих мест. Об этом свидетельствует миграция в промышленности из «Снежного пояса» в «Солнечный пояс» в течение последних десятилетий.

Много лет тому назад высококвалифицированные стеклодувы остались без работы вследствие изобретения станков, на которых изготовляются бутылки. Структурная безработица - безработица, связанная с периодом поиска работы теми работниками, чья специальность или квалификация не позволяют им найти необходимую работу. Структурная безработица связана, таким образом, с несоответствием спроса и предложения на рабочую силу. Такое несоответствие может существовать не только в видах работ, но и меду регионами страны.

   Разница между фрикционной и структурной безработицей весьма неопределенна. Существенное различие состоит в том, что у «фрикционных» безработных есть навыки, которые они могут продать, а «структурные» безработные не могут сразу получить работу без переподготовки, дополнительного обучения, а то и перемены места жительства; фрикционная безработица носит более краткосрочный характер, а структурная безработица более долговременная и поэтому считается более серьезной.

3. Циклическая безработица. Под циклической безработицей мы понимаем безработицу, вызванную спадом, то есть той фазой экономического цикла, которая характеризуется недостаточностью общих, или совокупных расходов. Когда совокупный спрос на товары и услуги уменьшается, занятость сокращается, а безработица растет. По этой причине циклическую безработицу иногда называют безработицей, связанной с дефицитом спроса. В разгар «Великой депрессии» 1933 г. циклическая безработица достигла примерно двадцати пяти процентов. 

2. Измерение и последствия безработицы

   Уровень занятости населения – процентное отношение занятых к взрослому населению, не находящемуся на социальном обеспечении, в приютах, домах престарелых и т.п. 

Полная занятость не означает абсолютного отсутствия безработицы. Экономисты считают фрикционную и структурную безработицу совершенно неизбежной: следовательно, «полная занятость» определяется как занятость, составляющая менее 100% рабочей силы. Точнее говоря, уровень безработицы при полной занятости равен сумме уровней фрикционной и структурной безработицы. Другими словами, уровень безработицы при полной занятости достигается в том случае, когда циклическая безработица равна нулю. Уровень безработицы при полной занятости называется также естественным уровнем безработицы. Реальный объем национального продукта, который связан с естественным уровнем безработицы, называется производственным потенциалом экономики. Это реальный объем продукции, который экономика в состоянии произвести при «полном использовании» ресурсов.

   Полный, или естественный, уровень безработицы возникает при сбалансированности рынков рабочей силы, то есть когда количество ищущих работу равно числу свободных рабочих мест. Естественный уровень безработицы представляет собой в какой-то степени положительное явление. Ведь «фрикционным» безработным нужно время, чтобы найти соответствующие вакантные места. «Структурным» безработным тоже нужно время, чтобы прибрести квалификацию или переехать в другое место, когда это необходимо для получения работы. Если число ищущих работу превышает имеющиеся вакансии, значит, рынки рабочей силы не сбалансированы; при этом наблюдается дефицит совокупного спроса и циклическая безработица. С другой стороны, при избыточном совокупном спросе ощущается «нехватка» рабочей силы, то есть количество свободных рабочих мест превышает количество рабочих, ищущих работу. В такой ситуации фактический уровень безработицы ниже естественного уровня.  

   Понятие «естественный уровень безработицы» требует уточнение в двух аспектах. Во-первых, этот термин не означает, что экономика всегда функционирует при естественном уровне безработицы и тем самым реализует свой производственный потенциал. Уровень безработицы часто превышает естественный уровень. С другой стороны, в редких случаях в экономике может возникнуть такой уровень безработицы, который будет ниже естественного уровня. Например, во время второй мировой войны, когда естественный уровень был порядка 3-4 %, потребности военного производства привели к почти неограниченному спросу на рабочую силу. Обычным явлением стала сверхурочная работ, а также совместительство. Более того, правительство не разрешало увольняться работникам «важнейших» отраслей промышленности, искусственно сокращая фрикционную безработицу. Фактический уровень безработицы в течение всего периода с 1943 по 1945 года составил менее 2%, а в 1944 году упал до 1.2%. Экономика превышала свои производственные возможности. Во-вторых, естественный уровень безработицы сам по себе не обязательно является постоянным, он подвергается пересмотру вследствие институциональных изменений (изменений в законах и обычаях общества). Например, в 60-х годах многие считали, что неизбежный минимум фрикционной и структурной безработицы составляет 4% рабочей силы. Другими словами, признавалось, что полная занятость достигнута в том случае, когда занято 96% рабочей силы. А в настоящее время экономисты считают, что естественный уровень безработицы равен примерно 5-6%.

   Почему сегодня естественный уровень безработицы выше, чем в 60-е годы? Во-первых, изменился демографический состав рабочей силы. В частности, женщины и молодые рабочие, доля безработных среди которых традиционно довольно высока, стали относительно более важным компонентом рабочей силы. Во-вторых, произошли институциональные изменения. Например, программа компенсаций по безработице была расширена как в отношении количества охватываемых ею работников, так и размеров пособий. Это важно потому, что компенсации по безработице, ослабляя ее влияние на экономику, позволяют безработным более спокойно искать работу и тем самым увеличивают фрикционную безработицу и общий уровень безработицы.

   Естественный уровень безработицы - совокупность фрикционной и структурной безработицы или уровень безработицы, связанный со стабильной экономикой, когда реальный национальный продукт находится на естественном уровне.

   Споры по поводу определения уровня безработицы при полной занятости усугубляется тем, что на практике трудно установить фактический уровень безработицы. Все население разделено на три большие группы. В первую входят лица, не достигшие 16 лет, а также лица, находящиеся в специализированных учреждениях – т.е. лица, которые не считаются потенциальными компонентами рабочей силы. Вторую группу, составляют взрослые, потенциально имеющие возможность работать, но по какой-то причине не работающие и не ищущие работу. Третья группа – рабочая сила, в эту группу входя лица, которые могут и хотят работать. Считается, что рабочая сила состоит из работающих и безработных, но активно ищущих работу. Уровень безработицы – это процент безработной части рабочей силы.

   Статистическое управление министерства труда пытается установить количество работающих и безработных, проводя в масштабе всей страны ежемесячные выборочные опросы примерно 60 тыс. семей. Точная оценка уровня безработицы осложняется из-за следующих факторов:

- Частичная занятость. В официальной статистике все занятые неполный рабочий день входят в категорию полностью занятых. Считая их полностью занятыми, официальная статистика занижает уровень безработицы.

- Рабочие, потерявшие надежду на получение работы. Не включая рабочих, потерявших надежду на получение работы, в категорию безработных, официальная статистика занижает уровень безработицы.

- Ложная информация. Уровень безработицы может быть завышен в том случае, когда некоторые неработающие утверждают, что они ищут работу, хотя это и не соответствует действительности, а также теневая экономика способствует завышению официального уровня безработицы. 

   Вывод: хотя уровень безработицы является одним из важнейших показателей экономического положения страны, его нельзя считать безошибочным барометром здоровья нашей экономики.

   Проблемы, связанные с оценкой уровня безработицы и определением уровня безработицы при полной занятости, не должны мешать пониманию важной истины: чрезмерная безработица влечет за собой большие экономические и социальные издержки.

   Экономические издержки безработицы. Экономические издержки безработицы, выраженные в отставании объема ВНП, - это товары и услуги, которые общество теряет, когда его ресурсы находятся в вынужденном простое. Закон Оукена устанавливает, что один процент прироста безработицы сверх естественно уровня приводит к 2,5 %-ному увеличению отставания ВНП.

   Внеэкономические издержки безработицы. Циклическая безработица – социальная катастрофа. Депрессия приводит к бездеятельности, а бездеятельность – к потере квалификации, потере самоуважения, упадку моральных устоев, распаду семьи, а также к общественным и политическим беспорядкам.

   Мировой опыт выработал два основных типа воздействия на уровень занятости:

- активный, т. е. стимулирование создания новых рабочих мест и предложение труда, меры по сохранению и повышению уровня занятости на предприятии.

- пассивный, т. е. выплата пособий безработным.

   Меры государства по борьбе с безработицей могут отличаться в зависимости от типа безработицы. Действия государства по сокращению фрикционной безработицы сводятся к помощи в быстром нахождении нового рабочего места. Действия государства по снижению циклической безработицы часто основываются на макроэкономической политике: фискальные и монетарные меры для стабилизации экономики, прекращения экономического спада и содействия увеличения количества рабочих мест.

   Меры, предпринимаемые государством по сокращению структурной безработицы заключаются в переобучении потерявших работу, а также в создании новых возможностей для роста занятости там, где закрываются целые индустрии. Меры по снижению сезонной безработицы могут заключаться в стимулировании предприятий к созданию временных дополнительных рабочих мест в те сезоны, когда в деятельности предприятий сезонного цикла наблюдается сокращение активности.

   Важную роль в борьбе с безработицей играют биржи труда. Биржа труда – учреждение, осуществляющее посредничество между рабочими и предпринимателями при совершении сделки купли-продажи рабочей силы, регистрацию безработных, предоставление информации о вакансиях, выплату пособий по безработице, проведение программ переподготовки. Как правило, биржа труда – это государственное учреждение, но существуют и частные агентства, занимающиеся трудоустройством.

3. Сущность и виды инфляции

   Еще одно проявление макроэкономической нестабильности – инфляция (от лат. inflation – вздутие), под которой обычно понимают устойчивое повышение общего уровня цен. Это не значит, что все цены обязательно растут. Одни из них могут взлетать весьма резко, другие – оставаться относительно стабильными, третьи – даже снижаться. Но при этом средний уровень цен повышается. Инфляция – процесс двухсторонний. Рост цен, с одной стороны, вызывает обесценивание денег – с другой стороны, ибо на денежную единицу страны (скажем, рубль) можно купить все меньше и меньше товаров, услуг (покупательная способность денег падает). Таким образом, инфляция представляет двуединый процесс общего повышения цен и обесценения денег.

   Уровень инфляции обычно измеряют с помощью индекса цен, который отражает процент увеличения за данный период стоимости так называемой рыночной, или потребительской, корзины, то есть определенного набора товаров и услуг.

   Основные виды инфляции можно рассматривать по двум направлениям. Так, в зависимости от среднегодового темпа прироста цен различают умеренную, или ползучую, инфляцию (обычно не более 10% в год); галопирующую (от 10% и, по разным оценкам, примерно до 100, а то и до 500%) и гиперинфляцию (от греч. hyper – над, сверх) – со сверхвысокими темпами роста цен (как, скажем, в Боливии на рубеже 1970 – 1980-х годов, когда они достигали 24000% в год, или у нас в России в 1992 году – около 2600%).

   Наиболее мучительная гиперинфляция, вызывающая в стране массовое «бегство от денег» – лихорадочную скупку товаров (реальных ценностей) с целью предотвращения инфляционных потерь. Причем это усугубляет инфляцию, поскольку ускорение обращения денег повышает избыточность бумажно-денежной массы, плюс сам взлет товарного спроса гонит цены на верх. 

   По формам проявления выделяют открытую и скрытую (или подавленную) инфляцию. Этих их названия говорят сами за себя. Так, открытая – это инфляция, которая наглядно проявляется в росте общего уровня цен. Скрытая же инфляция характерна для централизованных экономик, где так называемые твердые государственные цены довольно устойчивы и «официально» почти не растут. Но при этом общество изматывают нехватки товаров и огромные потери времени, нервов и человеческого достоинства в возбужденных очередях и бесконечном поиске самого необходимого. Тут же неизбежны разгул спекуляции и значительные переплаты за «доставание» дефицита. Причем наибольшая несправедливость в том, что спекулятивные надбавки идут вовсе не производителям и не всему обществу, не в госбюджет, а в карман ловкачей-спекулянтов. Вот это все и есть проявления скрытой инфляции – уродливая плата за формальную стабильность цен.

4. Причины и последствия инфляции

   Инфляция – явление сложное, поскольку оно весьма многофакторное. Чтобы разобраться хотя бы в главных причинах инфляции, рассмотрим два ее взаимосвязанных типа с условными названиями «инфляция спроса» и «инфляция издержек». Первый из этих типов – инфляция спроса – наступает, когда совокупный спрос становится больше совокупного предложения: слишком много денег в стране «гоняется» за меньшим количеством товаров, так как расходы государства, населения и фирм растут быстрее производства.

   Такое положение может сложиться по многим причинам. Скажем, если «перегретая» экономика, уже работающая на полную мощность, не может увеличить производство товаров и услуг, а спрос продолжает расти. Или когда «заботливое» государство либо субсидирует, либо неоправданно кредитует то или иное производство (чаще всего сельскохозяйственное) без должной товарной отдачи со стороны последнего (причем долги, бывает, «прощаются»).

   То же происходит и при чрезмерных военных расходах: они взвинчивают спрос (например, через увеличение доходов работников оборонного комплекса), а эквивалентного приращения товаров гражданского потребления (чтобы покрыть этот спрос) в экономике нет. Наконец, инфляция спроса может стать неизбежным результатом чрезмерной эмиссии (выпуска) денег, что нарушает закон денежного обращения, требующий соответствия между объемами товаров и денег. Все эти и другие возможные причины часто переплетаются, усложняя антиинфляционные мероприятия в обществе.

   Инфляция издержек называется так потому, что ее называет рост издержек производства. Последние же в свою очередь, могут повысится из-за увеличения номинальной зарплаты, а также ценна сырье, энергию, топливо, транспорт и пр. рост издержек побуждает фирмы либо прямо поднимать цены на свою продукцию, либо сокращать производство, ставшее менее прибыльным при сложившемся уровне тарифов и цен (в результате предложение данной продукции уменьшается, и цены на нее опять-таки растут).

   Примечательно, что рост издержек зачастую приобретает характер цепной реакции. Повышение оплаты труда, скажем у энергетиков увеличивает сначала издержки их производства и тарифы на электричество, а затем по цепочке – стоимость телефонных услуг, проезда в метро, производства хлеба, молока и т.д.

   Именно с этим связана опасность для общества войти в так называемую инфляционную спираль зарплаты цен, когда каждое новое увеличение заработной платы (не подкрепленное повышением производительности труда, а лишь компенсирующее инфляцию) вызывает (через растущие издержки) очередной виток роста цен. Так и бегают друг за другом зарплаты и цены, поднимаясь по спирали на все более высокие уровни. И чтобы остановить это порочное восхождение, общество должно на время «затянуть пояса».

   В качестве основных последствий инфляции можно выделить два. Одно из них – значительное перераспределение доходов в обществе в пользу ряда хозяйственных звеньев и лиц. Каких же, например? Во-первых, в пользу предприятий монополистов (нефтегазовых, энергетических, железнодорожных), которые взвинчивают тарифы и цены на свою продукцию, присваивая повышенные доходы.

   Во-вторых, в пользу финансовых структур, наживающихся на денежных спекуляциях и грабительских процентах (заниженных по депозитам и завышенных по кредитам). В-третьих, в пользу теневой экономики, которая, еще больше недоплачивая в госбюджет налоги, сокращает возможности социальной поддержки нуждающихся.

   Наконец, в-четвертых, инфляция дополнительно обогащает отдельных лиц (например, руководителей фирм), которые могут «назначить» себе любую зарплату. Ну а более всех теряют при этом «бюджетники» (учителя, врачи, пенсионеры, студенты), чьи фиксированные доходы повышаются медленнее, чем стоимость жизни.

   Второе последствие проявляется в том, что при сильной инфляции разрушаются нормальные социально-экономические отношения. Нарастает «бегство от денег», национальные дензнаки теряют силу, перестают выполнять свои функции и подчас вытесняются твердой иностранной валютой; товарообменные процессы дезорганизуются, развивается бартер; хозяйственные связи рвутся, вызывая спад производства, банкротства, депрессию; усиливаются финансовые спекуляции, мошенничество, общественно-политические беспорядки.

Контрольные вопросы

1. Кто считается безработным? По каким причинам человек может стать безработным?

2. Какие виды безработицы существуют?

3. Что такое инфляция и как ее можно измерить?

4. Каковы причины инфляции?

5. Каковы основные последствия инфляции и безработицы?

Лекция 11. Основные цели и направления государственного регулирования рыночной экономики

План

1. Сущность и цели государственного регулирования рыночной экономики.

2. Основные направления государственного регулирования.

1. Сущность и цели государственного регулирования рыночной экономики

   Современные развитые экономики являются смешанными. Это значит, что рыночное саморегулирование в них в той или иной мере дополняется регулированием общественного производства со стороны государства. Государственное регулирование экономии в условиях рыночной экономики представляет собой систему типовых мер законодательного, исполнительного и контролирующего характера, осуществляемых правомочными государственными учреждениями и общественными организациями в целях стабилизации и приспособления существующей социально-экономической системы к изменяющимся условиям.

   В современных условиях государственное регулирование экономики является составной частью процесса воспроизводства. Оно решает различные задачи, например стимулирования экономического роста, регулирования занятости, поощрения прогрессивных сдвигов в отраслевой и региональных структурах, поддержки экспорта. Конкретные направления, формы, масштабы государственного регулирования экономики определяются характером и остротой экономических и социальных проблем в той или иной стране в конкретный период.

   Макрорегулирование рыночной экономики осуществляется в интересах общества в целом и предполагает проведение государством в стране определенной экономической и социальной политики. Главные цели этой политики:

- экономический рост. Благодаря нему обеспечиваются увеличение количества, повышение качества жизненных благ, а в итоге и более высокий уровень благосостояния и социальной защиты граждан.

- полная занятость. Через полную занятость решаются две ключевые задачи: обеспечиваются работой и возможностью зарабатывать необходимый доход все способные и желающие трудиться; плюс к тому общество избавляется от потерь, связанных  с недоиспользованием его трудовых ресурсов.

- экономическая эффективность. Благодаря достижению экономической эффективности все хозяйственные ресурсы общества применяются с максимальной отдачей.

- экономическая свобода. Известно, что непременным условием успешного развития рыночной экономики является экономическая свобода. Она предусматривает максимальную свободу (в рамках закона и ответственности) для всех участников хозяйственных отношений – свободу предпринимательства, свободный выбор экономических партнеров, свободу в наших потребительских предпочтениях и т. д.

- стабильность уровня цен. Важной задачей социально-экономической политики государства является стабильность уровня цен, поскольку и общий взлет цен, и резкое их падение нарушают нормальный ход развития экономики и не обходятся без негативных последствий.

- баланс во внешнеэкономических связях. Обеспечивает национальному хозяйству страны необходимое равновесие, оптимальные пропорции между ввозом-вывозом товаров и капиталов, прочность позиций в торговых, финансовых, инвестиционных и других отношениях с зарубежными государствами.

2. Основные направления государственного регулирования

   Общий перечень возможных направлений государственного вмешательства в экономику выглядит довольно развернутым:

- разработка «правил игры» для субъектов рыночной экономики;

- создание государственного сектора и управление им;

- перераспределение доходов;

- разработка и реализация программ развития экономики;

- борьба с искусственной монополией и регулирование естественных монополий;

- контроль над ценами и заработной платой;

- регулирование учетной ставки;

- установление сроков, норм и методов амортизации;

- регулирование налогов;

- эмиссионная деятельность;

- стимулирование внешнеэкономической деятельности, фирм и компаний;

- защита интересов национального капитала (таможенная политика, льготы, гарантии).

   Методы государственного регулирования экономики делятся на правовые, административные, экономические.

   Правовое регулирование состоит в установлении государством правил и норм поведения фирм-производителей и потребителей. Система законодательства определяет формы и права собственности, условия заключения контрактов и функционирования фирм, взаимные обязательства в области трудовых отношений профсоюзов и работодателей и др.

   Административное регулирование включает в себя меры по регулированию, лицензированию, квотированию и т.д. С помощью системы административных мер осуществляется государственный контроль над ценами, доходами, учетной ставкой, валютным курсом.

   Административное регулирование является формой прямого регулирования экономики. Прямые методы регулирования заключаются в административном воздействии на функционирование и результативность деятельности хозяйствующих субъектов. Среди методов прямого государственного регулирования экономики преобладают различные формы целевого финансирования секторов экономики, регионов, фирм в виде субвенций или субсидий, включающих дотации, пособия, а также льготных кредитов.

   Прямо воздействовать на экономику государство может и через инвестиции в определенные отрасли хозяйства. Инвестирование может идти по двум направлениям:

1)развитие государственного предпринимательства – осуществляется в капиталоемких и малорентабельных отраслях, например, таких как угольная промышленность, железнодорожный и водный транспорт, содержание автомобильных дорог. Для обеспечения высокого уровня развития экономики государство осуществляет инвестирование в отрасли, обеспечивающие научно-технический прогресс, а также проведение научных исследований и подготовку квалифицированных кадров;

2) субсидирование предприятий негосударственного сектора, предоставление им товаров, услуг по низким ценам.

   Административные средств регулирования в развитых странах с рыночной экономикой используются в незначительных масштабах. Однако в критических ситуациях их роль сильно возрастает, например во время войны, критического положения в экономике. 

   Экономические методы предполагает воздействие на характер рыночных связей и расширение рыночного поля в рамках национального образования через влияние на совокупный спрос, совокупное предложение, степень концентрации капитала, структуризацию экономики и социальных условий, использование факторов экономического роста. Экономические методы относятся к методам косвенного регулирования и включают:

1.Финансовую политику – предполагает использование бюджетно-налогового и фискального механизма для достижения национально-экономических и социальных целей. Государственный бюджет – это доходы и расходы центрального правительства и местных властей. Главным инструментом мобилизации финансовых средств для покрытия государственных расходов являются налоги. Они также широко используются для воздействия на деятельность субъектов хозяйства и социальной стабилизации. В первую очередь интерес представляет не фискальная, а регулирующая роль налогов. Государственное регулирование при помощи налогов зависит от выбора налоговой системы, высоты налоговых ставок, а также видов и размеров налоговых льгот.

2. Денежно-кредитную политику - предполагает использование метода косвенного воздействия Центрального банка на элементы рыночного механизма и, прежде всего, оптимальность денежного обращения. При помощи средств денежно-кредитной политики государство стремится изменить соотношение спроса и предложения на финансовом рынке в желаемом направлении.

3. Программирование, прогнозирование и планирование – их применение связано с усложнением хозяйственных связей и необходимостью использования комплексных методов в достижении кратко, средне– и долгосрочных целей. Объектами таких целевых программ являются отрасли, регионы, социальные условия, направления научных исследований и т.д. Программы бывают обычные, целевые, чрезвычайные.

   Для государственного регулирования существуют ограничения. Например, в рыночной экономике недопустимы любые действия государства, разрушающие рыночный механизм. Однако государство не должно полностью отказаться от планирования. Планирование на уровне предприятий, регионов и даже народного хозяйства в форме национальных целевых программ является необходимым элементом рыночной экономики. Но не надо забывать, что рынок во многом является саморегулирующейся системой, и в основном влиять на него следует косвенными, экономическими методами.

Контрольные вопросы

1. Что понимается под государственным регулированием экономики? Каковы его цели?

2. Какие средства регулирования экономики применяет государство?

3. Каковы причины государственного вмешательства в рыночную экономику?

4. По каким основным направлениям осуществляется государственное регулирование экономики?

Лекция 12. Финансовая политика государства

План

1. Государственный бюджет.

2. Бюджетный дефицит и государственный долг.

3. Фискальная политика и виды налогов.

1. Государственный бюджет

   Финансовая политика охватывает весь комплекс мероприятий государства в области финансов. Финансы – это система отношений по поводу распределения и использования фондов денежных средств (финансовых ресурсов). Иными словами, денежные отношения, движение которых происходит через особые фонды – это финансовые отношения. Сама финансовая политика многогранна и осуществляется по целому ряду взаимопереплетающихся направлений. Среди этих направлений чаще всего выделяют две главные линии: бюджетную и фискальную (или налогово-бюджетную) политику. Перекрестком же этих линий является государственный бюджет.

   Государственный бюджет называют главным звеном финансовой системы и важнейшим инструментом социально-экономического макрорегулирования. Через современные бюджеты государств в развитых странах перераспределяется от четверти до половины валового продукта нации. Государственный бюджет – это финансовая программа деятельности государства той или иной страны, отражающая все его денежные ресурсы (доходы) и их распределение (расходы).

   Доходы бюджета любой страны формируются, прежде всего, за счет различных налогов, а также за счет некоторых других источников (использование или продажа государственной собственности). Расходы госбюджета идут по двум основным направлениям. Государственные закупки товаров и услуг. Оплата поставок вооружений и обмундирования для «силовых структур», оборудования и продуктов питания для школ и больниц, оплата труда работников бюджетной сферы и прочее. Государственные выплаты из бюджета, или, по западной терминологии, трансфертные платежи. К ним относятся пенсии, пособия, дотации и другие платежи.

   Государственные расходы служат эффективным экономическим регулятором. Так, увеличивая их, государство может расширять совокупный спрос; стимулировать производство; ускорять развитие нужных сфер экономики – прогрессивных отраслей хозяйства, науки, образования, охраны окружающей среды. При этом государственные расходы обладают мультипликационным эффектом, т. Е. эффектом умножения, при котором относительно меньший прирост расходных сумм дает относительно больший прирост ВНП. 

   В зависимости от соотношения между доходами и расходами госбюджета различают три его варианта: первый – бюджет с профицитом, то есть с превышением доходов над расходами; второй – сбалансированный бюджет (с равновесием между доходами и расходами); и третий – бюджет с дефицитом, при котором доходных сумм не хватает, чтобы покрыть расходы.

   Правильность выбранной финансовой политики, несомненно, зависит от критической оценки складывающейся в стране экономической ситуации, от соблюдения золотого правила экономической теории – при разработке прогнозов и рекомендаций оценивать экономическую ситуацию в стране такой, какая она есть, а не такой, какой хотелось бы видеть. Это тем более важно, поскольку общей тенденцией развития является усиление роли правительства в регулировании национальной экономики через финансовую систему, а именно – расходы государства на программы по социальному обеспечению, на поддержание среднего уровня доходов, на здравоохранение.

2. Бюджетный дефицит и государственный долг
   Каждое правительство в своей деятельности стремится к тому, чтобы доходная часть бюджета равнялась расходной. Соответствие их называется балансом дохода.

   В реальной действительности расходная часть, как правило, превышает доходную. Такое состояние бюджета называется бюджетным дефицитом. Его возникновение обусловливается многими причинами, среди которых можно выделить следующие: спад производства, завышенные расходы на реализацию принятых социальных программ, возросшие затраты на оборону, рост теневого сектора экономики. Наличие этих причин приводит к уменьшению налоговой базы. В первом случае происходит сокращение производства, уменьшается получаемая прибыль, и, следовательно, уменьшаются поступления в бюджет. В результате план поступления в бюджет не выполняется. Во втором случае предприятия вообще перестают платить налоги. Ведь теневая экономика отличается от обычной лишь тем, что фирмы и предприятия нигде не регистрируются, и. следовательно, не платят налогов.

   Сам по себе дефицит бюджета не может быть чем-то чрезвычайно негативным для развития экономики и динамики жизненного уровня населения. Даже самые развитые страны постоянно имеют дефицитный бюджет (от 10 до 30%). Все зависит от причин его возникновения и направлений расходов государственных денежных средств. Если финансовые средства, составляющие превышение расходов над доходами, направляются на развитие экономики, используются для финансирования приоритетных отраслей, т. е. используются эффективно, то в будущем рост производства и прибыли в них с лихвой возместят произведенные затраты и общество в целом от такого дефицита только выиграет. Если же правительство не имеет четкой программы экономического развития, а превышение расходов над доходами допускает с целью латания дыр, субсидирования нерентабельного производства, то бюджетный дефицит неизбежно приведет к росту отрицательных моментов в развитии экономики, главным из которых является усиление инфляции.

   Можно назвать четыре главных способа решения проблемы дефицитности:

1. Сокращение расходов бюджета.

2. Увеличение доходов бюджета. Оно возможно как за счет повышения налогов и их собираемости, так и за счет более продуманного и гибкого налогообложения.

3. Денежная эмиссия. Это наиболее легкий, но одновременно и самый порочный способ балансировки бюджета.

4. Государственные займы. Для покрытия дефицита бюджета правительства, как правило, прибегают к кредитам ЦБ, а также государственным займам, осуществляемым посредством выпуска ценных бумаг – государственных облигаций. В результате появляется и растет государственный долг. Ведь государственные облигации и кредит – это не что иное, как долговые обязательства го�уда��тва. А�долг, как известно платежом красен. По долгам надо обязательно рассчитываться. Если покрытие дефицита таким способом производится постоянно, то рост государственного долга может привести к банкротству государства. Кроме того, рост государственного долга является ярким свидетельством будущих поколений, ведь им придется рассчитываться за нынешние долги правительства.

   Для оценки тяжести долга можно использовать, по меньшей мере, четыре показателя. 

1. По абсолютной сумме долга.

2. По его отношению  к доходам бюджета.

3. По отношению суммы долга к ВВП.

4. В расчете на душу населения.

   Дефициты и долги могут вызвать негативные последствия. Опасность попадания общества в порочный долговой круг; падение хозяйственной активности; рост ссудного процента, сокращение инвестиций; недофинсарование государственного сектора; рост неплатежей в экономике; усиление неравенства в обществе; утечка части ВНП за рубеж; снижение уровня жизни населения.

3. Фискальная политика и виды налогов

   Налоги – это обязательные платежи физических и юридических лиц в государственный и местные бюджеты.

   По объектам налогообложения различают три вида сборов в казну: 

1. налог на доходы (зарплату, ренту, прибыль, дивиденды, гонорар и прочее).

2. налог на имущество (землю, леса, предприятия, дома); 

3. налог на расходы покупателей определенных товаров и услуг (при покупке вина, водки, сигарет).

   По способам взимания налоги делятся на прямые и косвенные. Прямыми называют налоги, взимаемые непосредственно либо с получателей доходов (индивидуальный подоходный налог), либо с владельцев имущества (налог на собственность, или поимущественный налог). Косвенные налоги включают в цены определенных товаров и взимаются с потребителей этих товаров при их продаже. Акцизы – это налоги на расходы, связанные с покупкой конкретных товаров и услуг на внутреннем рынке. Они бывают в двух вариантах. Индивидуальные акцизы – надбавки к цене на отдельные  виды продукции. Их еще называют фискальными монопольными налогами, поскольку производство и сбыт облагаемых ими товаров часто являются монополией государства. Универсальные акцизы – налоги на общую стоимость реализуемых товаров и услуг (налог с продаж, НДС). Таможенные пошлины – это налоги на импортируемые, экспортируемые и транзитные товары, они взимаются при перевозке этих товаров через государственную границу.

   По способу определения размера налога различают три основные системы. Пропорциональными называют налоги с неизменной процентной ставкой, которая не зависит от суммы дохода, расхода или стоимости имущества. Прогрессивный налог – ставка налога по мере роста доходов также растет. Регрессивный налог – ставки налога по мере роста доходов уменьшаются. 

   По уровню бюджета, в который поступают налоговые суммы, выделяют налоги общенациональные, региональные и местные, пополняющие бюджеты разных уровней.

   По порядку использования необходимо различать общие налоги, которые поступают в единую кассу страны и целевые, специальные, имеющие свое конкретное назначение.

   Налоговая система России содержит более 40 налогов, которые можно разделить на три группы в зависимости от того, каким органом власти они вводятся в какой бюджет поступают Плательщики представлены тремя группами: юридические лица, физические лица, зарегистрированные в качестве предпринимателей и физические лица.

   В структуре налогов РФ применительно к юридическим лицам ведущую роль играют налог на прибыль, налог на добавленную стоимость и налог на имущество.

   Все виды налогов, а также порядок их расчета, сроки уплаты и ответственность за уклонение от налогов или неправильное исчисление утверждаются в законодательном порядке. Это позволяет, с одной стороны, использовать налоговую систему в качестве инструмента экономической политики государства, имеющей силу закона, а с другой, защищать права налогоплательщиков.

   С изменением экономических условий могут и должны меняться ставки, правила и виды налогов, а также элементы налоговой системы. Но эти изменения должны быть по возможности крайне редкими. Об изменениях налогоплательщики должны быть уведомлены заранее, и очень важно, чтобы изменения не принимались задним числом. Указанный принцип обеспечивает стабильность условий хозяйствования, возможность фирмам планировать свою деятельность, быть уверенным в своем экономическом и финансовом развитии. Стабильная система делает привлекательными инвестиционные вложения, а, следовательно, способствует экономическому росту, как на уровне фирмы, так и всей экономике страны.

   Выбирая конкретный вид налога, применяя различные налоговые ставки, дифференцируя принципы взыскания налогов, определяя разных плательщиков налогов, государство имеет возможность построить налоговую систему, которая поможет не только формировать госбюджет, но и проводить экономическую политику в зависимости от конъектуры макроэкономического развития.

Контрольные вопросы

1. Что такое бюджет? Какова его структура?

2. Какое соотношение доходов и расходов может быть в государственном бюджете?

3.Как государство может покрыть дефицит бюджета?

4. Какие негативные последствия влечет за собой государственный долг? Каковы методы его погашения?

5. Дайте определение налога. Какие бывают виды налогов?

6. В чем заключается разумная налоговая политика государства?

Лекция 13. Денежно-кредитная политика государства
План

1. Структура современной денежно-кредитной системы.

2. Политика дешевых и дорогих денег.

1.Структура современной денежно-кредитной системы

   Денежно-кредитная политика - это особая деятельность государства. Она заключается в разработке и осуществлении системы мероприятий, с помощью которых регулируются денежно-кредитные процессы страны.

   Кредитная система - это совокупность кредитно-финансовых учреждений, создающих, аккумулирующих и предоставляющих денежные средства на условиях срочности, платности и возвратности.

   Кредитная система государства складывается из банковской системы и совокупности, так называемых небанковских банков, способных аккумулировать временно свободные средства и размещать их с помощью кредита. (Инвестиционные, финансовые и страховые компании, пенсионные фонды, сберкассы, ломбарды и кредитная кооперация).

   Вся совокупность банков в национальной экономике образует банковскую систему страны. Практически во всех странах с развитой экономикой банковская система имеет два уровня. Первый уровень банковской системы образует ЦБ или совокупность банковских учреждений, выполняющих функции ЦБ. За ним законодательно закрепляются монополия на эмиссию национальных денежных знаков и ряд особых функций в области денежно-кредитной политики. Второй уровень занимают коммерческие банки (частные и государственные).

   Первый уровень банковской системы РФ занимает ЦБ. Основной целью деятельности банка является поддержка покупательной способности рубля через борьбу с инфляцией, с излишками денежной эмиссии. 

   Функции ЦБ:

1. Эмиссия национальных денежных знаков, организация их обращения и изъятия из обращения на территории РФ. Планирование объемов выпуска банкнот и монет, создание их резервных фондов, установление правил хранения, перевозки и инкассации наличных денег, установление признаков платежности денежных знаков и порядка замены поврежденных банкнот и монет, а также их уничтожение, определение порядка ведения кассовых операций РФ;

2. Общий надзор за деятельностью кредитно-финансовых учреждений страны и исполнением финансового законодательства;

3. Предоставление кредитов коммерческим банкам в качестве кредитора в последней инстанции;

4. Выпуск и погашение государственных ценных бумаг, управление счетами правительства, осуществление зарубежных финансовых операций;
5. Регулирование банковской ликвидности с помощью традиционных для ЦБ методов воздействия на активы банков: политики учетных ставок и обязательных резервов.

   ЦБ находится в исключительной федеральной собственности и подчинен парламенту России.

   Второй уровень банковской системы России находится в самом начале своего формирования. В России в настоящее время существует несколько типов коммерческих банков, которые можно классифицировать по видам осуществляемых операций: 

- собственно депозитные банки, занимающиеся приемом депозитов и выдачей краткосрочных кредитов;

- инвестиционные банки, которые кроме депозитных операций занимаются размещением собственных и заемных средств в ценные бумаги, выступают посредниками между предпринимателями, нуждающимися в средствах для средне- и долгосрочных вложений и вкладчиками средств на длительный срок;

- ипотечные банки, которые подобно другим банкам аккумулируют средства юридических и физических лиц путем выпуска акций и облигаций. Особенность их заключается в том, что они обеспечиваются недвижимостью, внесенной в банк в качестве уставного капитала и залога, что является одним из испытанных механизмов принятой в мире системы обеспечения гарантий возвратности кредита.

2. Политика дешевых и дорогих денег

   Основными направлениями государственной кредитно-денежной политики является: изменение учетной ставки ЦБ, изменение норм обязательных резервов, операции на открытом рынке. Подобная политика состоит в гибком маневрировании кредитно-денежными ресурсами общества. А именно: предложение этих ресурсов то увеличивается (политика дешевых денег, или кредитной экспансии), то сокращается (политика дорогих денег, или кредитной рестрикции). При этом выстраиваются разные цепочки событий и преследуются разные конечные цели. Удешевление денег стимулирует увеличение кредитов, совокупных расходов и инвестиций в экономику и направлено на подъем производства и повышение занятости. Удорожание денег способствует сокращению кредитов, расходов и инвестиций, сбивая тем самым чрезмерный товарный спрос и подавляя инфляцию. 

   Увеличение предложения денег достигается через: скупку государством у банков, других предприятий, у населения государственных облигаций; уменьшение установленной нормы денежного резерва коммерческих банков; снижение учетной ставки, по которой центральный банк кредитует коммерческие банки.

   Сокращение денежного предложения обеспечивается противоположными мерами: государство продает свои облигации; увеличивает норму банковского резерва и повышает учетную ставку. Тем самым кредитные возможности банков уменьшаются, ссудный процент по кредитам растет, их доступность снижается, инвестиции и совокупные расходы в обществе сокращаются, совокупный спрос на товары и услуги падает, цены и инфляция идут вниз.

   Кредитно-денежная политика имеет и сильные, и слабые стороны. Преимущества кредитно-денежной политики по сравнению с бюджетной – гибкость и оперативность принятия решений в соответствии с экономической конъектурой, свобода от политического давления. Эта политика влияет на денежное предложение, а от него зависит уровень производства. 

   Недостаток кредитно-денежной политики государства заключается, прежде всего, в циклической асимметрии ее действий. Политика дорогих денег способна понизить объем кредитов, что ограничивает предложение денег. Политика дешевых денег создает банкам избыточные резервы (возможность предоставлять ссуды), хотя они могут не использоваться банками. Следовательно, предложение денег может и увеличиваться. Циклическая асимметрия выступает серьезной помехой кредитно-денежной политики, особенно в период глубокой депрессии.

Контрольные вопросы

1. Какова структура современной банковской системы?

2. Почему банки должны иметь норму обязательных резервов и соблюдать его?

3. С какой целью ЦБ проводит политику «дорогих и дешевых» денег?

4. Какие основные функции осуществляет ЦБ?

Лекция 14. Мировая экономика

План

1. Международная торговля.

2. Международный кредит.

3. Глобальные социально-экономические проблемы.

1. Международная торговля

   Мировой рынок характеризуется отношениями купли-продажи, складывающимися между национальными хозяйствами. При этом покупаться и продаваться могут товары  и услуги, рабочая сила, капиталы, технология, валюта. Специфические рынки взаимосвязаны, воздействуют друг на друга и в своей совокупности образуют сложный мировой рынок.

   Международная торговля представляет собой обмен товарами и услугами между национальными хозяйствами разных стран. В ее основе лежит международное разделение труда (МРТ), то есть специализация отдельных стран на производстве определенных видов продукции, которыми эти страны, вступая в кооперацию, обмениваются между собой. Среди факторов, стимулирующих развитие МРТ и товарообмена, можно назвать четыре основных.

   Первая группа из них – социально-географические факторы – это различия между странами по географическому положению, территории, численности и структуре населения, а также по их хозяйственному опыту, знаниям, навыкам, привычкам, традициям. Природно-климатические факторы охватывают межстрановые различия по климатическим условиям, обеспеченности пахотными землями, полезными ископаемыми, водными и другими ресурсами. Из всех этих особенностей в условиях и характере производства народы стремятся извлечь взаимную выгоду, обмениваясь оригинальными продуктами своих национальных хозяйств.

   Третья группа факторов МРТ – технико-экономические. Они определяются тем, что страны имеют разные уровни экономического и научно-технического развития. Некоторые из них дешевле и лучше производят ту или иную продукцию, владеют теми или иными научными открытиями, новейшей техникой, передовыми технологиями. 

   Научно-технический прогресс усиливает необходимость МРТ прежде всего в том плане, что он ведет к постоянному обновлению продукции, быстрому росту номенклатуры и технической сложности изделий. В этих условиях нерационально самостоятельно производить огромный набор всех продуктов.

   Таким образом, МТР и международная торговля имеют большое практическое значение. Благодаря им товары производятся в большем количестве, с лучшим качеством и меньшими затратами; страны получают те товары, которые сами либо вовсе не изготавливают, либо делают дороже, хуже или в недостаточном количестве; увеличиваются общемировой выпуск и разнообразие продукции; наконец, вывоз товаров несет рост национальной экономике, создавая в ней дополнительные рабочие места.

   Вместе с тем неумеренная или односторонняя международная специализация таит в себе и некоторые опасности. Они, в частности, проявляют себя, когда страна с чрезмерной специализацией на производстве какой-либо продукции теряет важные рынки ее сбыта за рубежом.

   Потоки международной торговли делят на экспорт, то есть вывоз товаров и услуг из данной страны, и импорт – ввоз товаров и услуг в данную страну.

   Большинство современных государств проводят гибкую внешнеторговую политику, все более широко и взаимовыгодно торгуют друг с другом, постепенно освобождаясь от торговых барьеров и устанавливая естественный для цивилизованного человечества режим наибольшего благоприятствования во взаимной торговле. При этом для регулирования и развития торговых отношений между странами заключаются специальные двух- и многосторонние договоры, соглашения, таможенные и другие союзы, создаются международные организации.

2. Международный кредит

   Международный кредит предполагает предоставление странами друг другу денежных или товарных ресурсов в долг, то есть на условиях возвратности, платности и срочности. При этом в качестве кредиторов и заемщиков могут выступать как отдельные частные фирмы и госучреждения, так и правительства стран, регионов, городов, а также различные международные организации.

   Ведущими финансово-кредитными центрами мира являются следующие четыре. Международный валютный фонд, или МВФ – это специализированное учреждение ООН, призванное содействовать торговому, валютному и кредитному сотрудничеству входящих в него стран.

   С МВФ тесно связан Международный банк реконструкции и развития (МБРР), или Всемирный банк – тоже учреждение ООН, основанное одновременно с МВФ и специализирующееся на содействии странам- участницам в кредитах и инвестициях.

   Важную роль в сфере международного кредитования играют два «клуба» тех государств или частных банков, которые дают кредиты иностранным заемщикам и хотели бы совместными усилиями обеспечивать надежность их возврата.  В частности, «Парижский клуб» стран-кредиторов был организован в 1956 году. Он занимается реструктуризацией внешней задолженности развивающихся стран членам клуба (списание или отсрочка долгов, изменение условий их погашения, пересмотр кредитных процентов, распределение убытков от неплатежеспособности стран-заемщиков и пр.).

   В том же направлении действует и другой подобный финансовый институт – «Лондонский клуб» банков-кредиторов, который на временной и переменной основе объединяет группу из нескольких сотен коммерческих банков разных стран с целью совместного улаживания зарубежных долгов этим банкам.

   Положительная роль международного кредита проявляется, прежде всего, в том, что он содействует росту торговли между странами и облегчает денежные расчеты между ними. Кредит, кроме того, дает дополнительные финансовые источники для решения странами неотложных социально-экономических проблем. Внешние займы служат целям финансовой стабилизации. Они, в частности, помогают урегулировать пассивный платежный баланс той или иной страны, а также способствуют поддержанию устойчивого курса валют и борьбе с инфляцией. Наконец, кредитование может быть дополнительно полезным для страны-кредитора, когда она предоставляет так называемые связанные кредиты, то есть с условием закупки на них продукции ее же производителей.

   Однако наряду с положительными, внешние заимствования способны порождать и отрицательные эффекты. Злоупотребление кредитами, их экономически необоснованное или неэффективное использование могут превратить страну в несостоятельного должника, и тогда кредиторы могут нести потери. Кроме того, чрезмерные внешние долги, с учетом их дорогостоящего обслуживания, истощают страну-дебитора, порождая финансовые кризисы, бедность и подрывая перспективы ее развития.

   И все же плюсы  международного кредитования, несомненно, перевешивают возможные минусы, поэтому оно стремительно развивается. Наряду с увеличением кредитных потоков через традиционные каналы Западной Европы и Северной Америки набирают силу новые крупные финансово-кредитные центры в развивающихся странах, появляются новые формы кредитных отношений.

3. Глобальные социально-экономические проблемы

   Современное человечество – это уже более чем шесть миллиардов землян, тысячи больших и малых народов, это огромное разнообразие экономик, культур, религий, быта, явлений социально-политической жизни. Весь этот огромный мир чрезвычайно многообразен, сложен, противоречив. У каждой страны или группы стран существует множество разнообразных нерешенных задач. Но есть в мире особо крупномасштабные проблемы, общие для всех людей. Это так называемые глобальные проблемы, то есть те наиболее важные и насущные проблемы, которые затрагивают жизненные интересы всех народов и для своего решения требуют коллективных усилий всего мирового сообщества. В социально-экономической сфере среди них чаще всего выделяют следующие шесть:

- экономическая отсталость;

- проблема издержек глобализации;

- демографическая проблема;

- продовольственная проблема;

- проблема ресурсов;

- экологическая проблема;

- проблема разоружения и конверсии.

   Проблема экономической отсталости проявляется в том, что значительное число стран все более отстает от процветающих государств. Разрыв между ними по степени развития производительных сил, уровню и качеству жизни людей измеряется десятками раз и продолжает увеличиваться. Это углубляет раскол мира на богатые и бедные страны, усиливает международную напряженность, угрожает всеобщей безопасности.

   Заметную роль в сохранении отсталости наименее развитых стран играет современная глобализация, сама породившая тем самым еще одну глобальную проблему для всех народов и государств. Современная глобализация – это процесс формирования в мире единого экономического, культурного и политического пространства, процесс интеграции уже не отдельных стран, а всего человечества, и образования мирового сообщества без границ. В экономике это проявляется в том, что развиваются все более тесные взаимосвязи и взаимозависимость национальных хозяйств, идет невиданная интернационализация производства, при которой жизненные блага создаются совместными усилиями многих стран, с ориентацией на всемирного потребителя, а технологические цепочки работающих друг на друга фирм пронизывают весь земной шар. Все это порождает громадные непрерывные и сверхскоростные межстрановые потоки денег, капиталов, товаров, информации и самих людей. Ядром глобализации мировой экономики выступают транснациональные корпорации и крупнейшие международные финансово-кредитные институты.  Процесс глобализации двойствен и противоречии. С одной стороны он рационализирует хозяйственные связи во всей мировой экономике, на порядок повышает ее эффективность, несет развитым странам-участницам еще большее процветание и дарит миру все новые и новые и все более неожиданные и вместе с тем доступные по стоимости продукты. С другой стороны, глобализацию сопровождают консервация, а то и усугубление бедственного положения наименее развитых стран. Немало и других негативных проявлений глобализации: кризисная взаимозависимость стран, массовое беженство из бедных стран, создающее угрозу всплеска безработицы, опасных болезней, преступности, беззаконий, рост укрывательства от налогов за рубежом и отмывания незаконных доходов, интернационализация преступных бизнесов, международный терроризм.

   Под демографической проблемой понимают весь комплекс тех негативных явлений в мировом сообществе, которые порождены двумя глобальными процессами: так называемым «демографическим взрывом» в развивающихся странах и недовоспроизводством населения в развитых странах. «Демографический взрыв» означает бурный рост населения планеты во второй половине двадцатого века. В результате в мире набирает силу целый ряд негативных процессов. В развивающихся странах идет абсолютное перенаселение. Катастрофически усиливается антропогенное давление на природу, то есть разрушительное воздействие на нее со стороны людей. Возрастает неравномерность распределения населения мира по отношению к основным жизненным ресурсам. Ухудшаются условия жизни людей, усиливается межстрановая миграция, а также неоправданная урбанизация.

   Недопроизводство населения характерно для развитых стран. Он обусловлен падением рождаемости и вызывает ряд отрицательных последствий. Происходит старение населения и сокращение в его составе доли трудоспособных людей, увеличивается доля пенсионеров. В результате неработающих в обществе становится все больше и больше, и производственная нагрузка на работающих растет.

   Продовольственная проблема в глобальных масштабах весьма остра и на сегодняшний день. Среди основных проявлений мировых проблем с продовольствием низкая продуктивность сельскохозяйственного производства во многих развивающихся странах, острая нехватка там продуктов питания, недоедание и голод миллионов людей, несбалансированность и неполноценность питания. 

   Следующая глобальная трудность – проблема природных ресурсов. Суть ее в том, что человечество больше не может до бесконечности и все растущими темпами увеличивать объемы отнимаемых у природы ресурсов. Многие из них невозобновляемы и весьма близки к исчерпанию. Массированные добыча, переработка и само использование ресурсов наносит огромный ущерб окружающей среде и постепенно разрушают сложившиеся в природных системах равновесие. Проявляется экологического кризиса в загрязнении воздушного и водного бассейнов Земли и растущая лавина отходов, глобальные изменения климат, уничтожение и вымирание лесов, обеднение животного и растительного мира, сокращение пахотных условий и так далее.

   Помимо своей глобальности, все рассмотренные и другие подобные проблемы имеют еще одну важную особенность: они порождаются человеком и, как бумеранг, снова возвращаются к нему еще более пышным букетом старых и новых проблем. Каждому из людей важно глубоко осознать, что причины всех несчастий не вокруг, а внутри человека.

Контрольные вопросы

1. Как развивалась международная торговля в процессе исторического развития человечества?

2. Как и почему возникло международное разделение труда?

3. Какую роль в мировой экономике играет международный кредит?

4. Что такое глобализация? Каковы ее показатели?

5. Как глобальные проблемы современности влияют на развитие мировой экономики?

Заключение

по которым живет общество в сфере экономики. Знакомство с миром экономики не окончится в вашей жизни этим курсом, осваивать ее законы вам предстоит всю жизнь. Общество – живой организм. Знания, которые вы получили при изучении дисциплины, вам надлежит применять творчески. Будьте постоянно в курсе дел, происходящих в сфере экономики, анализируйте статистические данные, отдельные факты из жизни общества. Есть общие правила анализа конкретных предметов. Пример всегда отражает какую-то проблему – определите ее. Найдите причины возникновения проблемы. Наметьте возможные действия по решению этой проблемы. Если вы справляетесь с такими задачами, вносите позитивный вклад в деятельность вашего коллектива и семьи, то курс дисциплины вами усвоен и задачи, поставленные преподавателем дисциплины, можно считать выполненными.

   Можно заранее предсказать, что путь этот будет непростым – ведь нам выпало жить в очень сложное время.
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